









































































































































exportaron 1.9 millones de TM-de harina y 315 mil TM de aceite,
mientras que en el 2000, se alcanzaron montos de 2.3 millones de TM y
456 mil TM, respectivamente. Vale destacar que para el 2001, las
exportaciones de harina y aceite representaron el 94.5% del total de las

exportaciones de productos hidrobiolégicos.

Observamos que a lo largo de la ultima década, nuestro principal
importador ha sido el continente asiatico, seguido del europeo y el
americano. Este ultimo ha perdido participacion en los Gltimos afios,
como consecuencia de la sustitucion por proteinas vegetales. En el caso
particular de Asia, como ya se sabe, China resulta el importador mas
importante de harina de pescado peruana, con un volumen superior-en

100% al del resto de importaciones de cada pais.

Destaca también el aumento de las exportaciones hacia el Japén,
mercado 'que era abastecido anteriormente por Chile y al que los
comercializadores peruanos han ingresado exitosamente ElI mercado
Europeo también ha sufrido cambios en los ultimos afos Se puede
apreciar que el mercado Europeo se ha ampliado, incrementandose el

numero de paises entre 1994 y el 2001.

Las estadisticas indican que Alemania, principal trader Europeo,
ha disminuido sus volimenes de importaciones. Esto es el resultado de
dos factores: i) el comercializador peruano esta llegando directamente a
diversos mercados como Portugal;' Rumania, Hungria, lo que antes no
hacia, vy, ii) Alemania, para seguir compitiendo, envia directamente la
harina de pescado al destino final, omitiendo asi en algunos casos la
importacion y posterior re-exportacion cuando el importador ha sido un

tercer pais.
Finalmente, existen algunos mercados que son consumidores

netos de harinas especiales mientras que otros solo demandan la

variedad standard. Irdn y Turquia son consumidores netos de harina

41



































































































esta dispuesta a vender, ni tan sélo a negociar, mientras que la
otra parte esta dispuesta a recurrir a cualquier recurso licito de
compra, como ser la Oferta Publica de Adquisicién, conocida
como O.P.A.

La O.P.A. consiste que una sociedad propone a los accionistas de
otra empresa en la que ha depositado interés, la adquisicion de sus
acciones, o parte de ellas, a un precio convenido de antemano y

generalmente por encima del precio de cotizaciéon en el mercado bursatil.

La OPA tiene lugar cuando una personé (oferente), pretende
adquirir acciones (u otros valores que puedan dar derecho a suécri.pcién
o adquisicién de éstas) de una sociedad (sociedad afectada), cuyo
capital esté en todo o en parte admitido a negociacién en bolsa de
valores, para de esta forma llegar a alcanzar, junto con la que ya se
posea, en su caso, una participacion significativa en el capital con

derecho de voto de la sociedad.

Como valores que puedan dar derecho a suscripcidbn o
adquisicion de acciones, se encuentran los derechos de suscripcion, las

obligaciones convertibles, warrants o similares.

Se considera participacion significativa la que iguale o supere el

30% del capital de la sociedad afectada.

Una OPA puede ser amistosa u hostil. Se considera una OPA
amistosa aquella que esta aprobada por la cupula directiva de la
~ sociedad afectada. Una OPA hostil es, por el contrario, aquella que no

goza de dicha aprobacién.

Barsalio C. (2000), en su presentaciéon ante el Colegio Nacionall
de de Abogados de Panama, sobre Oferta Publica de Adquisicién de

Acciones OPA, sefala los siguientes alcaces:
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