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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. Determinacién del Problema

En la actualidad, las empresas del sector comercial dependen de la mayor

circulacién de sus inventarios en el mercado para que logren subsistir y

competir entre ellas; pero no solo necesitan estrategias 0 técnicas en

�030 Marketing Comercial, sino necesitan previamonte evaluar sus actividades an

costos e ingresos de sus mercaderias adquiridas y vendidas para determinar si

estén logrando sus objetivos propuestas.

Al respecto, uno de los problemas que existen en algunas empresas del sector

comercial, es no tomar medidas opcionales tanto }401nancierascomo

gerenciales ante las repentinas }402uctuacioneseconomicas que puede acomecer

en el mercado; es decir, se requiere que los contadores se involucren

activamente en informaciones gerenciales, al nivel apropiado de selecciona: y

provecr a toda la plana mayor de la empresa la informacién necesaria que

evidencie Ios hechos que acontecen en el entomo econémico, es también

abrirse a nuevas posibilidades de incorporar técnicas, métodos o herramientas

_ gerenciales, para luego poner en funcionamiento un sistema de infonnacién y

control que identi}401queyvdetecte los problemas que podrian acontecen

'
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Sobre lo mencionado, una de las situaciones econémicas que pueden

> acontecer dc manera repentina es el incremento de los precios que sufrcn

algunos bienes comercializados en el mercado, originando en las empresas

una mayor iniciativa e interés por conocer como impacta este hecho

econémico en la organizacién; tal es el caso de la empresa comercializadora

V dc maquinarias agricolas IPESA S.A.C, que durante el a}401o2015 empezé a

incrementar los precios de adquisicién en algtmos de sus productos que tienen

en su inventario.

A tal efecto, el problema radicé cuando la empresa no contaba con adecuados

reportes de informacién gerencial como un Estado de Resultado por producto,

que re}402ejenlas }402uctuacionesde los costos de adquisicién de los productos

y més vendidos durante el periodo en estudio, debiendo ser presentados a los

ejecutivos de la organizacién tras el mayor interés que tenian frente a esa

simacién; pues solo contaban con los estados }401nancieroselaborados en

cumplimiento a la normatividad contable y tributaria, como lo son las Normas

Internacionales de Infonnacién Financiera y la Ley del Impuesto a la Renta

�031 seg}401nel Decreto Legislative N�034774, y no Ies permitia visualizm la

repercusién de este hecho econémico para la toma de decisiones.

Asimismo Ia empresa buscaba conocer cémo impactaba el incremento de

precios en el costo de mercaderia vendida y en la uti]idad�030bruta,pero solo se

aplicaba el método de valuacién promedio en la contabilidad de la empresa

10
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I por ser aceptada contable y tributariamente, mostrando aparentemente una

mayor utilidad bruta y costos de adquisicién promediados; es decir, no tenian

previsto emplear un método de valuacién de inventarios altemativo para }401nes E

gerenciales ante Ios incrementos de precios de las mercaderias.

Otro inconveniente que la empresa presentaba era no tener informacién a

costos actuales de la utilidad sobre las ventas y de la utilidad antes de la

distribucién de dividendos, ya que querian de}402nirla reparticién de las '

mismos y conocer verdaderamente la rentabilidad del negocio tras el

incremento de precios.

�030 Freme a estos problemas, se hizo necesario la investigacién sobre el empleo

del método dc valuacién UEPS, sabiendo que durante Ios incrementos de

precios, las empresas si pueden aplicarlo como un método dc valuacién dc

manera interna en temas de gnstibn por no ser aceptado actualmente para

presentar Ios estados }401nancierosni tributan'amente ni bajo las Normas

lntemacionales de Contabilidad 2 �024Inventarios, de esta manera la empresa lo

consideré como una herramienta alternativa de enfoque gerencia] porque �030

detenniné un costo de mercaderia vendida més cercana a las variaciones de

�031 Ios precios presentados en 61 mercado; asimismo, es importante resaltar que la

empresa no buscaba cambiar politicas contables, como la forma de valuar Ios

inventarios paxa la preparacién de los Estados Financieros que se presentan

contable y tributariamente a entidades extemas como la Superintendencia

11



Nacional de Administracién Tri1:utaria (SUNAT), entidades }401nancierasy

Y otros, sino se buscaba dar una aplicacién gerencia] sin contabilizar Ios ajustes

_ que presuntamente se deberian de hacer, pero a.l llevarlo sélo de manera

extracontable en hojas de trabajo nos permitié obtener nuevos resultados de

' acuerdo a los objetivos planteados.

1.2. Formulacién del Problema

1.2.1. Problema General

1 a) ¢;En qué medida la valuacibn bajo el méfodo UEPS durante el

incremento de precios de las mercaderias mejora la toma de decisiones

I gerenciales en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas

del distrito de Ate Vitarte - 2015?

1.2.2. Problema Especi}401co

a) ;De qué manera la valuacién bajo eI- método UEPS durante el

incremento de precios de las mercaderias mejora en la toma dc

decisiones gerenciales sobre los costos en las �030empresas

1 comercializadoras de méquinas agricolas del distrito de Ate Vitarte -

2015?

._ - b) (;De qué manera la valuacién bajo el método UEPS durante cl

' incremento de precios de las mercaderias mejora en la toma de

r 12
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decisiones gerenciales sobre la rentabilidad en las empresas

comercializadoras de méquinas agricolas del distrito dc Ate Vitarte -

2015?

1.3. Objetivos de la Investigacién

' 1.3.1. Objetivo General

Determinar en que�031medida la valuacién bajo el método UEPS durante el

incremento de precios de las mvercaderias, mejora la toma de decisiones

gerenciales en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas del

. distrito de Ate Vitarte �0242015

1.3.2. Objetivos Especi}401cas

a) Determinar en qué manera la valuacién bajo el método UEPS durante el

incremento de precios de las mercaderias, mejora en la toma de

decisiones gérenciales sobre los costos en las empresas

comercializadoras de méquinas agricolas del distrito de Ate Vitarte -

2015.

b) Determinar en qué manera la valuacién bajo el método UEPS durante el

incremento de precios de las rnercaderias, mejora en la toma de

decisiones gerenciales sobre la rentabilidad �030 en las empresas

l

comercializadoras de méquinas agricolas del distrito de Ate Vitarte �024

2015.

13



1.4. Justi}401cacién

Este trabajo de investigacion seré realizado considerando varias razones:

i

a) Técnicamente, se conoce que la modi}402caciénde la Norma Intemacional

de Contabilidad 2 Inventarios realizada en 2003 por el IASB (Consejo de

Normas Intemaciones de Contabilidad), elimino el tratamiento altemativo

permitido del método de valuacién UEPS, manteniendo la exclusion

vigente actualizada al 2015 seg}401nla Resolucion de Consejo Normative de

Contabilidad N°059�0242015�024EF/30;sin embargo, al ser vuna norma esténdar

V que debe ser adoptada por cada empresa en la preparacién de los Estados

Financieros, no signi}401caque nosotros, proveedores de la informacién

gerencial, }401nancieray/o situacional de la empresa, debamos limitarnos a

- no ir més allé de lo nonnado, baséndonos de la contabilidad nonnativa a

I una contabilidad directiva por }402exibilizarla adopcién de técnicas o

herramientas que no estim aceptadas, pero que intemamente permitan

responder a las exigencias que los due}401osquieren conocer en cualquier

momento y de manera més especi}401caen el desarrollo de los costos dc

adquisicién y demanda que presentan sus mercaderias en el mercado.

Ademés, para efectos de preparar una informacién gorencial e}401cientey

e}401caz,se vio conveniente proponer e1 empleo de la formula de costeo

UEPS, llegando a ser usado como herramienta extracontable que permitio

ampliar el panorama que se prcsenté con el incremento de los precios en

l

p 14 1

- �031_ . I .



las mercaderias de la empresa, mas no fue un instrumento que se haya

contabilizado en los Iibros contables.

b) Legalmente, con el Decreto Legislative N° 774 se aprueba la Ley del

Impuesto a la Renta, mencionando en el Capitulo IX articulo 62 los

métodos dc valuacién aceptados Iribulariaxnente con la excepcién de la

Formula dc costeo UEPS. La mencionada ley fue actualizada el

3l.l2.20l6 por el Decreto Legislative N.° 1312 y la Ley N.�03530532,

manteniendo el articulo 62 sin modi}401caciénalguna; en virtud de dicho

fundamemo, en el inciso e) del articulo 11° del Reglamento de la Ley de

Impuesto a la Renta (DECRETO SUPREMO N° 122-94-EF), regula

expresamente que para la determinacién del costo computable de los

bienes o servicios, se tendrén en cuenta supletoriamente las Normas

lmemacionales de Contabilidad y los Principios dc Contabilidad

Generalmente Aceptados, en tanto no se opongan a lo dispuesto en esta

Ley y su Reglamento, confmnando asi que la ley tributaria de nuestro

pais no permite el uso de la Fénnula de costeo UEPS por no estar

aoeptadas en las normas contables.

Confonue a lo escrito, se}401alamosque la aplicacién del Método UEPS

para la determinacién del costo de venta de los invemarios de manera

apropiada y sustentable en un incremento dc precios do manera continua,

es solo un mecanismo imerno que no pretende ser contabilizado ni busca

ir en contra de las leyes tributarias vigentes en nuestro pais, es decir, no se V

15
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. . . . , . ,
momento de tomar dec1s1ones sobre costos y rentabnhdad, por ultimo tendran

una nueva herramienta dc informacién interna parzi ayudar a la gerencia al

momento de tomar otras decisiones relacionadas a }401jarnucvos precios y

nuevas reposiciones.

'
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CAP1TULOI1

MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes delestudio

A
V Las siguientes investigaciones nos sirvieron para fortalecer nuestra

investigacién, para 10 cual hemos subdivido en:

2.1.1. Antecedentes Nacionales

/ Caballero (2011). En su tesis �034ELESTADO DE SITUACION '

FINANCIERA ORIENTADO A LA TOMA DE DECISIONES EN

LAS EMPRESAS PRIVADAS DEL PERU 2008 �0242009�035(Tesis para

optar el Grado Académico de Magister en Contabilidad con mencién en

Banca y Finanzas). Universidad Nacional Mayor de San Marcos, Lima

' �024Peni. »

El amor menciona en su investigacién que los nuevos avances

V tecnolégicos han transformado al mundo de los negocios en una

economia basada en la informacién y en los conocimientos;

siendo estos factores indispensables para cVrear riqueza, lo cual

demanda a los contadores a utilizar herramientas diferentes a la

adopcién de las Nonnas Internacionales de Contabilidad

generalmente aceptadas y a sus interpretaciones, ya que éstas al

. 1*�030
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ser de carécter. esténdar no miden razonablgmente la realidad de

cada empresa privada por tener caracteristicas pfopias en la

situacién }401nanciera, limiténdonos a proporcionar una

informacién contable en tiempo real, relevante para la toma de

decisiones bajo el enfoque de la contabilidad gercncial.

Por lo mismo�030,el amor concluye mencionando lanecesidad de

reformular nuestra participacién como contadores en la gestién

empresarial, que lnvolucra el cambio de nuestros paradigmas en

la elaboracién en un nuevo modelo de situacién }401nancieraque v

permita medir mzbhablemente Ia posicién econémica orientada

, a la toma de decisiones gerenciales en las empresas }401rivadasen

�030 el Pena. '

La citada tesis constituye un apone valioso a nuestra presente

investigacién, ya que incita a aportar nueva§ henamientas que ayuden a

ver un manejo contable de una forma més }402exibleal momento de

V preparar informes intemos para la Gerencia de una empresa, haciendo

que no nos limitcmos a valuar los inventarios solamente de una manera

normada durante hechos econémicos cambiantes.

/ Villanueva (2012). En su tesis �034ELANALISIS FINANCIERO Y SU

INCIDENCIA EN LA TOMA DE DECISIONES EN LA �030

. EMPRESA GRUPO ITV PERU S.A.C. PARA EL AND 2010�035

i
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(Tesis para obtener el Titulo Profesional de Contador P}401blico).

Universidad Cesar Vallejo, Lima �024Per}401,

El autor menciona en su trabajo de investigacién que a pesar que

existan normas intemacionales de contabilidad y principios

contables, no es su}401cientepara elaborar los estados }401nancieros

de manera adecuada que muestre una informacién veraz para la

toma de decisiones gerenciales, haciendo hincapié de que es

fundamental el anélisis }401nancieropara la interpretacién de los

resultados que contienen los estados }401nancierospresentados a la

gerencia de la empresa, y que la elaboracién de los mismos

estan parametrizados sélo bajo normas intcmacionales de

contabilidad de caracter general 0 normas tributarias de nuestro

pais; desconociendo la aplicacién de herramientas de gestién

que les permita visualizar el pasado histérico de la entidad frente

al presente y asi poder proyectar el futuro. A su vez, el autor

comenta que las decisiones equivocadas son las consecuencias

de todo un proceso operative de no diferenciar una infonnacién

que prioritariamente responde a las necesidades de entes

extemos, como SUNAT, proveedores, Bancos, clientes y otros,

frente a la presentacién de una infonnacion orientada a la toma

de decisiones que re}402ejala situacién operacional de la empresa.

El investigador llegé a la conclusion que la empresa GRUPO

ITV PERU SAC no conoce adecuadamente las herramientas de

20



una infonnacién }401nancierapgara conocer el presente y

detenninar el futuro de la empresa.

Asimismo, se}402alaque el problema de muchas empresas es no

oontar con procedimientos que acerquen a la empresa a emitir

reportes gerenciales que muestran un resultado de la situacién

econémica ma's cercana a la realidad por la que atraviesa,

conllcvando a que el crecimiento de las empresas se den de

manera desordenada y con riesgos que se puedan prevenir con '

un anélisis }401nancieropara la toma de decisiones acertadas.

E1 autor concluye }401nalmenteque la falta de un anélisis

}401nancieroy procedimientos adicionales que no necesaxiatnente

estén nonnados, han comribuido a la inestabilidad de la empresa

RONIMAR SAC, siendo un obstéculo para que la gerencia

alcance la e}401cienciay e}401caci}401en la toma dc decisiones.

La tesis anteriormente citada, sirve de apoyo a nuesua investigacién

porque se enfatiza en el émbito gerencial y en cémo inciden la falta de

' procedimientos adicionales que ayuden a la elaboracién de reportes

gerenciales prescntados a los ejecutivos, pues éstos deben de contribuir

positivamente a emitir una informacién que pennita desarrollar y

avanur en las metas y objetivos establecidos por la empresa a corto y a

largo plazo; en base a ésta referencia, nos enfocamos a determinar cual

seria el método de valuacién més adecuado ante un incremento de

22
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precios en las mercaderias de las empresas, como herramienta adicional

con enfoque interno frente a estos repentinos hechos econémicos.

1
2.1.2. Antecedentes Internacionales �030

/ Pélito (2012). En su tesis �034LAIMPORTANCIA DEL METODO DE 1

VALUACION DE INVENTARIOS EN EPOCAS DE �030

INFLACION�035(Tesis para obtener la Licenciatura en Contaduria).

Universidad Veracruzana, México.

E] autor comenta la imponancia de adecuar un Método de

Valuacién de Inventarios en tiempos in}402acionarios,ya que las

nonnas intemacionales de contabilidad fueron elaboradas de

manera estandarizada, es decir elaboradas de manera

independiente a la economia de un mercado y a las leyes

tributarias de cada pais, haciendo que no favorezca en algunas

circunstancias econémicas a las empresas en relacién a la

informacién contable a presentar. Conjuntamente con ello, nos

indica que es fundamental escoger entre los diferentes sistemas

de valuacién de inventarios que existen seg}401nla situacién

econémica, debido a que toda organizacién debe dc elegir el que

més se adapte a sus objetivos intemos o extemos de la empresa,

teniendo en cuenta que cada método de valuacién tiene sus

Ventajas y desventajas, y por ende se ve re}402ejadoen el costo de

venta y en la utilidad de la empresa. El objetivo principal del

23
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una buena administracién }401nancieray por lo tanto, que tenga

grandes expectativas no solo de sobrevivinsino de crecer y

desarrollarse como tal, dentro de un mercado altamente

competitive.

La citada tesis del amor Arteaga, nos involucra més en la parte

administrativa-gerencial de una empresa frente a su comcrcializacion en

el mercado, puesto que nos impulsa a crear o implementar nuevos

recursos que incidan en la gestién }401nancierade la organizacién, dc tal

modo que mejore su condicién en la determinacién de costeo de

inventarios que muchas empresas no lo tienen o no le dan la

importancia debida, pero que es necesario para tener una adecuada

valuacion de los mismos a }401nde determinar la rentabilidad del negocio.

/ Escaiante (2009). En su tesis �034VALUACIONDE INVENTARIOS

EN EMPRESAS COMERCIALES�035(Tesis Licenciatuxa Comaduria y

Auditoria). Universidad de San Carlos de Guatemala, Guatemala.

El amor de esta investigacion, proporciona un panorama general

de la importancia que en el medio empresarial se ha venido

�031 manifestando en cuanto a la aplicacién de las Nonnas

lntemacionales de Infonnacién Financiera en los inventarios,

describiendo asi la teoria de los métodos de valuacién de

inventarios aplicables en empresas comercialos, Ios mismos que

l
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son aceptados por la NIC 2 Inventarios y en la legislacién

guatemalteca.

Asimismo, se}401alaIos criterios de seleccién de los métodos de

valuacién de los inventarios que debe aplicar la empresa segfm

la actividad econémica a que se_ dedica, tomando como

referencia las Ventajas y desventajas de cada unode los métodos

aceptados por las nomnas contables.

Finalmentc, el autor recomienda que para la implementacién

exitosa dc la valuacién de los inventaxios qyc mejor se adapte a

las necesidades de la empresa comercial, es el uso del método

�034promedioponderado�035,porque con éste método se llega a dar

casi Xos mismos y mejorcs resultados de los permitidos,

cumpliendo con 10 requerido por la normatividad contable y

tributaria de su pais; a su vez es importante recalcar que su

investigacién no referencia el contexto ecpnémico de las

. empresas, ya que su objetivo fue la seleccién de un método de

valuacién a través de las Ventajas y desventajas después del

estudio de cada método que se encuentra aceptado en las normas

contables, independientemente de la realidad econémica de un

pais. �030

Esta tesis comemada constituye un aporte full 21 nuestra investigacién, i
V

pues nos muestra la importancia dc conocer los métodos de valuacién �030
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1

de invemarios antes de su implememacién en la contabilidad de una

empresa para la preparacién de los estados }401nancierosseg}401nla

normatividad contable, ayudéndonos también a conocer la aplicacién

de las fénnulas de cosleo pero a un nivel gerencial, ya que de la base

contable podemos empezar a preparar informes con enfoque ejecutivo

seg}402nlas exigencias que la empresa pide para su manejo intemo, y

esto gracias a conocer las Ventajas y desventajas de cada una frente a

un hecho econémico panicular que se pueda presentar en el mercado.

2.2. Marco teérico

2.2.1 NIC2 - Norma International de Contabilidad �024Inventarios

La NIC 2 Inventarios actualizada al 2015 seg}401nla Resolucién N° 059-

2015-EF/30 fue o}401cializadapor el Consejo Normativo dc Contabilidad,

cuya publicacidn fue realizada el 1 1 de agosto de 2015 en el Diario O}401cial

El Peruano, donde se}402ala:

El objetivo principal de esta norma es prescribir el tratamicnto

contable de los inventarios y dar una directriz sobre las fénnulas de

Costco; sobre esto se se}401alaen el pérrafo 25 de la NIC 2, que e|

costo de las existencias, distintas de las tratadas en el pérrafo 23, se

determinarén utilizando ya sea e] método PEPS 0 el método

Promedio Ponderado.
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Por lo anteriormente expuesto, el método de valuacién UEPS es el sistema

de costeo excluido actualmente de la NIC 2 Inventarios y no aceptado

tributariamente, pero ello no signi}401caque su aplicaaién para efectos

gerenciales sea descartada, pues debemos de saber que una informacién

_ gerencia] es de caract/er interna y no se rige bajo ninguna nonna de

contabilivdad a }401nde brindar la informacién mas especi}401ca,cercana a la

realidad del mercado, o relevante para los socios, accionistas o

_ > colaboradores intemos que tienen que tomar decisiones gerenciales en la

empresa. .

: 2.2.2 Método de valuacién de inventarios 1

u _ A Cuervo, Osorio & Duque (2013) mencionan:

�030 Los métodos de valuacién o valoracién de inventarios son cl quimo

V component: de la red dc informacién de la contabilidad de costos.

Fueron disefiados para calcula: el valor de las unidades que hacen

' parte de un inventario mientras pennanezcan en el 0 para su salida.

Es necesaria la defmicién del método para resolver el problema que

surge cuando unidades con iguales caracteristicas tienefn costos

diferentes al_ ingresar al inventario, dependiendo de lafecha en que

�030 _' lo hagan, el proveedor a quien se Ies compre, las cantidades

compradas, Ios efectos de la in}402acién,las }402uctuacionesdel

' mercado, emre otros factores.

�030 so
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El método seleccionado para la valuacién de las. existencias incidiré �030

direciameme en los resultados }401nancierosdel ente econémico: en

" el valor de los inventarios, en Ios costos de produccién, en los

costos de venta y por ende, en las utilidades registradas en un

periodo éspeci}401co;de alli la importancia de escoger

adecuadamente el método, identificando aquel que se acomoda a la

dinémica del negocio en aspectos tales cor}401o:variaciones dc

precios, frécuencia con que se realizan los pruocesos dc compra,

sistemas de infomiacién disponiblcs para el control y valuacién de

los inventarios, Ia cantidad de productos que se manej an, etc. (p.98)

De esta manera Ios métodos de valuacién de invéntarios conocidos

también como las férmulas de costeo, tienen como objetivo seleccionar y

aplicar cualquiera de ellos seg}401ncada organizaciég para valuar los

inventarios en términos monetarios, dicho en otras palabras cada método

es un conjunto de procedimiento que sélo tienen efectos de tipo contable,

pues légicamente en la préctica las unidades pueden salir de un orden

diferente a] que se re}402ejaen la infonnacién }401nanciera.

Mamani (2014) argumenta que:

La NIC 2 Inventarios establece Ios métodos de xi/aluacién a aplicar �030

a los invemarios, teniendo en consideracién ciegtos factores como

« 1
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1

la frecuencia en que �030serealicen las compras, rotzcién de los

' inventarios, la fluctuacién de Ios precios, la diversidad de bienes

que conforman los invenfarios, entre otros. Estos métodos a que 1

hace referencia la norma en mencién, conocidos como férmulas del �030

célculo del costo, son iéctdcas, las cuales nos permiten determinar �030

el costo de las unidades que salen de los almacenes ya sea por su

utilizacién, venta o consumo_en el proceso productivo.

De conformidad con el articulo 62° de la Ley del Impuesto a la

Renta, los contribuyentes, empresas o sociedades en razén de la �030

- actividad que desarrollen, deberén practicar inventarios, valuar sus

existencias por su costo dc adquisicién o produccién adoptando

cualquiera de los siguientes métodos, siempre que se apliquen

uniformememe:

A.- Primeras entradas, primeras salidas (PEPS).

B.- Promedio ponderado.

C.- Identi}401caciénespeci}401ca.

D.- Inventario al delalle o por menor.

E.- Existencias bésicas. (p. IV-8)

Por lo mismo, podemos decir que la aplicacién de los métodos de

valuacién esta'n vinculados directamente con la normatividad contable,

entendiéndose teéricamente que los se}401aladosen las normas contables y �030

tributarias de nuestro pais son los imicos métodos a emplearse de manera

\
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uniforme en una organizacién, pero que }401nalmenteen la przictica muchas

veces no es asi, no por infringir la normatividad contable 0 legal, sino

porque con ayuda de la base teérica de ellos repercute en la aplicacién

gerencia], atribuyendo un panorama mis interesante, que se proyecte a lo

que puede venir en el futuro.

A. Método Primeras entradas, Primeras salidas - PEPS:

Este método de valuacion de inventarios, se le conoce en espa}401olcon

las siglas PEPS y en las NIC'S con las siglas FIFO; esto debido a que

en inglés el método se denomina �034Firstin First Out�035que signi}401ca

�034primeroen entnar primero en salir�035.

En la NIC 2 Inventarios (version 2016) menciona: �034Laformula FIFO,

asume que los productos en inventario comprados o producidos antes,

scrim vendidos en primer lugar y, consecuentemente, que los

productos que queden en la existencia }401nalserén Ios producidos o

comprados més recientemente�035(pzirr. 27).

Garcia (2008) a}401rma: «

Este método se basa en el supuesto de que los primeros

materiales en entrar al almacén son losprimeros en salir de él;

es decir, los materiales de adquisicién més antiguos son los

primeros en utilimxse. Es conveniente destacar que el manejo

fisico de los materiales en determinadas empresas no
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necesaxiamente tiene que coincidir con Ia fonna en que éstos se

vahien. (p.72)

Por lo que el Método PEPS se basa en suposicién de que los primeros

bienes comprados por una empresa comercial serén vendidos en

primer lugar y, consecuentemente, las mercaderias que queden en

existencia }401nalserén las adquiridas recientemente.

B. Método Promedio Ponderado:

Mamani (2014) indica: .

Requiere considerar las cantidades de unidades incorporadas

con distintos precios, dc tal fonna que se [e de�031importancia al

volumen de las unidades producidas; posteriormente, la suma

de precios totales se divide entre el total de las unidadcs.

Este método teéricamente determina un nuevo costo unitario,

este puede ser més alto 0 més bajo que el costo medic

existente, es decir este método tiende a nivelar las

}402ucruacionesdc Ios costos unitarios establecidos. El

procedimiento para evaluax los inventarios bajo cl método

promedio, es considerar que cuando se reciben materiales 0

mercaderias disponibles para la venta o consumo. El nuevo

precio resultante se emplea entonces para valorizar la salida de

las existencias y el inventario al }401nalde un periodo. (p. IV-8)
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Quizzis por ello, la eleccién del método promedio ponderado tiene

como venlaja proporcionar en forma }401able,un costo promedio dc

mercado para el valor de 105 inventarios disponibies en épocas donde

los cambios de precios no son bruscos.

Por otro lado, a este método le se}401alantambién sus desventajas

propias de su aplicacién, tales como:

Enriquez (2012) menciona: V

�030 Teéricamente es ilégico porque se basa en la idea de que las

ventas se realizan en proporcién a las compras y que el

promedio ponderado es afectado por el inventario inicial, las

primeras y las }401ltimasadquisiciones, lo que pueda ocasionar

un retraso entre los costos de compra y la valuacién del

inventario, pues los costos iniciales pueden llegar a in}402uir

_ tanto o mas que los costos }401nales.(parr.l6)

Entonces, es importante resaltar que esta a|temativa de costeo tiene

también sus propios limitantes, no queremos decir que su aplicacién

no es adecuada, sino que mientras Ios precios nos }402uctxienen gran

manera se podré reportar infonnes }401nancierosy gerenciales a los

ejecutivos sin mayor problema, pero hay que recordar que toda

empresa comercializadora busca conocer su participacién en el

mercado, su rentabilidad, }401jarnuevos precios de ser necesario, y entre

muchas otras cuestiones de todo empresario busca saber para que la
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empresa siga en marcha en todo momento; y ello dependeré

previamente de las técnicas intemas que los contadores gerenciales 5

V ' decid/an emplear para reportar la situacién econémica de la empresa.

C. Identi}401caciénEspeci}401ca

' Mamani (2014) se}401alaz

Signi}401caque puede identi}401carsepara cada producto el costo

incurrido en el mismo, cuando Ios productos que se venden son

distintos o par_a Ios productos que se segregn para un proyecto

I especi}401co,con independencia de que hayan sido comprados o

producidos. Sin embargo, la identi}401caciéhespeci}401cade costos

�030 resultaré inadecuada cuando, en Ios inventarios, haya un gran

n}401merode productos que sean habitualmente intercambiables.

(p, IV-9)

Este es el tratamiemo apropiado para empresa con mercaderias

V similares pero que se dislinguen de los demés por sus caracterfsti}401as

individuales en mimero, marca 0 alguna referencia; que le permitan

identi}401carIos bienes adquiridos y determinar su co}401tocon exactitud.

Asi podemos decir, que una de sus Ventajas es poder identi}401car

especi}401camentetanto el costo de ventas como el inventario }401nal,por

lo que es usado en empresas como Ias distribuidoras. de automéviles,

I
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joyerias, mueblerias y aparatos eléctricos que tienen por cada unidad

tiene un mimero de serie individual (Tellez, 2013).

Por consiguiente, el uso de este método de valuacién es para un grupo

muy limitado tal como lo a}401rmala NIC 2 Inventarios se}401alandoque

cuando: �034elcosto de los inventarios de productos que no son

habitualmente intercambiables entre s1�031,asi�031como de los bienes y

servicios producidos y segregados para proyectos cspeci}401cos,se

determinara' a través de la identi}401caciénespeci}401cade sus costos

individuales�035(pérr. 21).

D. Inventario al Detalle o por Menor

Mamani (2014) comenta:

Se da 21 menudo en el sector comercial al por menor para la

medicién dc inve}401tarios,cuando haya un gran mimero de

articulos que roten velozmente, que tienen mérgenes similares

y para los cuales resulta impracticable usar otros métodos de

célculo de costos. Cuando se emplea este método, e1 costo de

los inventarios se determinaré deduciendo, del precio de venta

del articulo en cuestién, un porcentaje apropiado de margen

bruto. El porcentaje aplicado tendra en cuenta la parte de los

inventarios qué se han marcado por debajo de su precio de

venta original, a menudo se utiliza un porcentaje medio para

V cada seccién o departamento comercial. (p, IV-9)
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' Este método se utiliza al }401naldel a}401o,no requiere un Kardex

valorado, solo }401sicoen cantidades. Con la informacién de la

existencia inicial y el registro de compras al costo y al valor de venta,

se calcula la relacién (porcentaje) entre ellos para que }402nalmentese

aplique dicho porcentaje al inventario }401nalal detalle para calcular cl

costo aproximado.

E. Existencias Bésicas

Mamani (2014) se}401ala:

Las empresas que emplean este método suponen que una

fébrica debe tener en existencia en todo momento una cantidad

minima de materia prima y suministros, en funcién de una

. reserva destinada a hacer frente a la produccién y a las�030

necesidades de 10$ clientes. Estas exisfencias minimas se V

vahian a los precios considerados como nonnales a través de

un periodo mas o menos largo, y pueden Ilevarse en los libros

en forma similar a un activo }401jo,mientras que las existencias

que exceden de las nonnales o bésicas�030se val}401ande acuerdo

con alguna otra base; por 10 general, el precio o costo de

mercado, seg}401nel que sea mzis bajo. (p. IV-9)

Estas existencias bzisicas se valoran a] coste histérico de adquisicién

independiente del tiempo que haya transcurrido desde su adquisicién.
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Ahora, estos dos }401ltimosmétodos de valuacién de inventario

mencionados (Inventaxio al Details y Existencias Bésicas), son parte

de las férmulas de costeo que nos muestran en la normatividad

tributaria de nuestro pais en relacién a las normas intemacionales de

contabilidad, pero debemos dc tener en cuenta que las empresas deben

elegir e1 sistema de valuacién que se adapte mejor a sus necesidades

}401nancierasy gerenciales, en donde les permita ejercer un control

permanente en sus mercaderias }401sicas,ya que la valuacién es més que

nada una herramienta contable que nos ayuda a determinar en

tétminos monetarios la cantidad de inventarios que la empresa vendié

o aim tiene en el almacén.

2.2.3 Ultimas Eutradas, Primeras Salidas (UEPS)

En este método lo que se hace es darle salida a los productos que se

compraxon recientemente, con el objetivo de que en el inventario }401nal

queden agquellos productos que se compraron primero. (�034CaracterI'sticasy

sistemas de valuacién de inventarios de mercancias�035,2009).

Por ello, este método se basa en la suposicién de las ultimas unidades en

enlrar al almacén serén las primeras en salir, razén por la cual al }401nalizar

cl ejercicio contable las existencias quedan valuadas al costo del inventario

inicial y a los precios de las primeras compras.
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For otro lado, se pudo apreciar que las ventaja$ que este método tiene son:

/ �034Confrontacostos actuales con precios de venta actuales por lo

que en el Estado de resultado re}402ejauna utilidad menor que los

demés métodos�035(Diaz, 2015, pérr.8).

En tal sentido, nos permite visualimr el estado de. resultados a costos

més actualizados,. cuando se incrementan Ios costos unitarios de

inventarios, la utilidad es �034menor�035porque esté valuado al coslo més

antiguo (més bajo).

v�031�034Alvaluar las existencias }401nalesa los precios de las (xltimas

compras del ejercicio, se obtiene un costo de ventas actualizado,

locuaz pennite un adecuado enfrentamiento de los ingresos con

sus costos�035(Enriquez, 2012, pérr.10).

En la preparacién de reportes gerenciales, es preciso buscar técnicas

que nos ayuden a informar resultados trascendentales como son Ios

costos de mercaderias vendidas al cierre de periodo, haciendo

entonces que el uso de métodos de valuacién UEPS con enfoque

gerencial nos permita ayudar a ver el enfrentamientqde preciosfque

tiene el mercado, comparéndolo con los métodos que se usan para

realizar presentaciones a entidades extemas cuyo anélisis esté més
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enfocado en el cumplimiento de la parte normativa de la contabilidad

y la tributacién.

De igual manera, presentaremos dos desventajas acerca de este método y

son:

/ Su principal desventaja es que el inventario }401nalqueda valuado a

los precios del inventario inicial, que es el inventario }401naldel

ejercicio 0 ejercicios anteriores y a los costos de las primeras

compras del ejercicio, razén por la que el inventario }401nalqueda

valuado a costos antiguos o no actualizados. (Enriquez, 2012,

pérr.20) r

Y es verdad, por ello es importante precisa: que la aplicacién del Método

UEPS en el presente trabajo dc investigacién no es una politica contable y

no tiene relacién directa con la preparacién de los Estados Financieros

para usuarios extemos; sino que su aplicacién sea usada como una

�030herramientainterna y opcional con enfoque gerencial ante economias

}402uctuantescomo un inesperado incremento de precios de mercadérias. En

' consecuencia, sélo se pretende re}402eja:Ios resultados a través de reportes

intemos, como lo puede ser un Estado de Resultado.

/ Se cree que no es congruente con la corriente de mercancias, sin

embargo este método no se basa en la corriente de los articulos,

l
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sino en�030lade los precios; es decir, se toma como base sus costos y

no su aspecto fisico, pues Ios métodos de valuacién no

neccsariamente deben coincidir con la forma en que se manejan

las mercancias. (Enriquez, 2012, pérr.20)

Defnitivameme no podemos suponer que la rotacién de inventarios esté

relacionada con el método de valuacién que se aplique, sino por el

contrario, esto dependeré de la capacidad que tenga la organizacién en

conocer la circulacién de las mercaderias }401siaasque se encuentran en el

almacén para ser destinados a la venta.

2.2.4 Toma de decisiones gerenciales

Chambergo (2014) comenta:

La toma de decisiones puede de}401nirsecomo el proceso de

seleccién entre vaxias altemativas. La gerencia general es la

delegada de tomar la decisién econémica importante relacionada

con la produccién, el mercadeo y las }402nanzas,las cuales generarén

eventualmente ugilidad o pérdida para la empresa.

Partiendo de la de}402niciénanterior, Ia toma de decisiones desde la V

perspectiva organizacional es una parte importante de la labor del gerente.

�034Sinembargo, se hace necesario analizar los diferentes aspectos que
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envuelven al gerente a decidir desde diferentes perspectivas teéricas con la

}401nalidadde enriquecer el presente estudio" (Chacin, 2010, pérr. 1)�030

En este sentido, las decisiones que los ejecutivos efect}401ense desplegarén

en todos los niveles de la organizacién traducidas en objetivos y acciones

més especi}401casy concretas en cada nivel hacia abajo.

Chambergo (2014) indica:

La toma dc decisiones gercnciales es un proceso complejo de

soluciones empresariales mediante el anélisis de una serie de etapas

sucesivas. La toma de decisién gerencia] se inicia con la

idemi}401caciéndel problema empresarial, pasando per una serie de

etapas de anélisis hasta la evaluacién después de la decisién.

Las etapas en el proceso de toma de decisiones son:

1. Identi}401caciéndel problema.

2. B}401squedade un modelo de solucién al problema.

3. De}401nicionesde altemativas de solucién.

4. Determinacién de la infonnacién cuamitativa y cualitativa

relacionada con el problema.

5. Seleccién e implementacién de una solucién éptima

consistente con las metas de la gerencia.

6. Evaluacién después de la decisién mediante retroalimentacién

a la gerencia. (p.lV-1)
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El principal cuidado que deben tener Ios ejecutivos para una adecuada

toma de decisiones, radica en sgguir cada paso de un problema que han

identi}401cadodesde un inicio hasta su pronta solucién; por tan simple que

parezca, la decisién tomada tendra consecuencias para la organizacién.

> La contabilidad en la toma de decisiones

Juma'h (2015) menciona:

Los gerentes necesitan inforrnacién de contabilidad para

utilizarla en sus tareas a corto plazo y la toma de decisiones a

largo plazo (decisiones estratégicas). Las informacién dc

contabilidad ayuda a los gerentes a identi}401caroportunidades,

debilidades y evaluar el rendimiento de las empresas, Ios

departamentos y las divisiones. En muchas empresas, Ios

contadores se clasi}401cansegfm Ios responsables de contabilidad

}401nancieray las responsables de los informes de gestién.

Los informes preparados para los usuarios intemos utilizan

guias y parametros légicos y de gestién. La contabilidad para

la toma dc decisiones se relaciona con medir y analizar la

contabilidad }401nancieray no }401nancieracon respecto a la toma

de decisiones intemas. (p. 18)

A través de la contabilidad se puede tener un medio para medir los �030

resultados de las transacciones comerciales y un medio de

1
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comunicacién de la informacién }401nanciera.Ademés, el sistema

contable debe proporcionar infoxmacién proyectada para tomar

importantes decisiones empresariales en un mundo cambiante.

TABLA N�0342.1

LAS PRINCIPALES DIFERENCIAS ENTRE LAS NORMAS DE

CONTABILIDAD PARA LA TOMA DE DECISIONES Y LA

CONTABILIDAD PARA INFORMES FINANCIEROS

Contabilidad dirigida a

usuarios memos: ::<snre1i:ttearsm|Do: tenedores de bonos Ios
Divisiones / gerentes de departamentos, altos �031. '

direcuvos supervisores V trabajadores acreedores�031agemas Eubernamenmes V
' ' clientes.

No necesariamente siue PCGA. Sigue PCGA

Utiliza datos histéricos v estimaciones para |{ . .
resolver mmemas actuales mums. Utnlnza datos hustdricos (pasado) pata mformes.

:::[::nc::::l:nes' unidades O depanamemos de Evama el rendimiento total de una empresa.

::';e:;i:::Za�031diferentes teorias de diferentes utiliza principios de contabilidad y normas.

Utiliza Ia intiumacion detallada cuando sea U�034, f t ,f_ | _

necesario por los gerentes y pueden utilizar b I '1: un �030um?0 ispecldwo pa? :.l.:":°

diferentes formatos de resentacién deinformes. 253 De" as "EC mes econ 3 H 3 '

Fuente: Ahmad H Juma'h. Ph. D., CPA (2015) Introduccién a la Contabilidad

para la Toma de Decisiones Estimacién y Aplicacién para la Toma de

Decisiones.

2.2.5 Contabilidad Gerencial V

La contabilidad de gestién o contabilidad directiva, consiste en la

utilizacién, anélisis e interpretacién de la informacién obtenida de

la contabilidad }401nancierapara la adopcién de decisiones a corto
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plazo en el sexio de la organizacién. Es subjetiva y orienta sus

aplicaciones hacia aquellos sujetos que tienen poder de decisién

sobre la actividad de la empresa, mejora el procedimiento de toma

de decisiones mediante el uso de los datos contables.

» (�034Contabilidadde gestién�035,s.f.)

E1 desarrollo de la infonnacién més relevante para las decisiones

' empresariales especi}401casy la interpretacién de esa inforrnacién se

denominan contabilidad gerencia]. Asimismo, podemos decir que el

sistema contabl<;. suministra a los gerentes informacién necesaria para las

operaciones diaxias y tambiéri pan;a la planeacién a largo plazo.

La Contabilidad de Gestién, 0 sea, la Contabilidad dedicada a la

informacién con }401nesinternos, ha sido uno de los instrumentos

més utilizadas como sistema informative para la direccién, ya que

permite conocer el resultado de la empresa y de cada una de sus

éreas, contribuyendo decisivamente al proceso de toma de

decisiones, atendiendo a sus tres propésitos bésicos: Valuacién de

inventarios, planeacién y Control y toma de decisiones.

I (Coxitabilidad de Gestién, 2017, pén'.7)
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�031 Y es justamente por ello, que los métodos de valuacién de inventarios son

herramientas de gestidn que brindan un mejor anélisis ante Ios precios de

adquisicién, a }401nconocer Ios cambios 0 }402uctuacioneseconémicas que

puedan existir en el mercado y su incidencia en el costo vendido, para que

}401nalmentela Gerencia tenga un informe més minucioso para realizar

plani}401cacionesfuturas.

Martinez (201 1) menciona que:

Se puede inferir que los objetivos de la contabilidad Gerencial son

entregar a los altos ejecutivos de la empresa la informacién como

herramienta necesaria para una correcta y acertada toma de

decisiones que le permitan lograr las mews, objetivos y misiones de

su responsabilidad, como también controlar las responsabilidades

. del personal a su cargo en logro de los objetivos de la empresa y

efectuar las correcciones necesarias en forma oportuna. (pérr.4)

' Por lo expuesto, debemos de entender que la Contabilidad de Gestién

busca suministrar informacién requerida para los ejecutivos de la

empresa, teniendo asi una participacién valiosa en la toma de decisiones

estratégicas, técticas y operacionales. V
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2.2.6 Estados de Resultados

Guzman, A., Guzrnén D. & Romero T. (2005) sostiene que:

Este estado }401nanciero,mal conocido como P y G 0 �034Estadode

pérdidas y ganancias�035,pretende ofrecer, a través de un informe, la

posibilidad de evaluar la rentabilidad que obtuvo un negocio

durante un periodo detenninado. A diferencia del balance general,

cl estado de resultados pretende ser un estado diacrénico,

entendiendo por diacronia la percepcién de la realidad a través del

tiempo. El estado resultados [sic] esté conformado por los ingresos,

costos y gastos de una empresa en un periodo determinado. (p. 109)

E5 conveniente hacer hincapié a los impones de los conceptos que lo

integran, se oblicnen mediante la acumulacién de las partidas de ingresos,

costos, gastos por las operaciones que realiza la empresa, precisamente

durante dicho periodo; pero ademés cabe precisar que �034deacuerdo con la

actividad econémica que realiza la compa}402ia",�034elestado de resultados

. puede tener fonnatos de prcsentacién diferentes�035(Guzmén, A., Guzrmin

D. & Romero T, 2005).

�030VFormas de presentacién del Estado de resultado

La Norma Intemacional de Contabilidad (NIC) 1 Presentacién de

Estados Financieros establece la fonna de presentacién del estado de

resultados, el cual se puede presentar de dos maneras:
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La primera forma de desglose es el método de la naturaleza de

las gastos. Una entidad agmparé gastos dentro del resultado dc

acuerdo con su naturaleza y no Ios redistribuiré atendiendo las

diferentes funciones que se desarrollan en la entidad. Este

método resulta fécil de aplicar, porque no es necesario

distribuir los gastos en clasi}401cacionesfuncionales. (pérr. 102)

Un ejemplo de clasi}401caciénque utiliza el método de la

naturaleza de los gastos es el siguiente:

In; esos de actividades ordinarias -

-
Variacién de los roductos terminados en roceso 2

Consumo dc materias rimas otros material es -

Gastos or bene}401ciosa los emleados -

Gastos or dereciacién amortizacién i

Otros Gastos 2

ZIESI
Ganancias antes de im uestos 2

Este estado de Resultado por Naturaleza se presenta en un formato

que muestra todos los costos y gastos deducidos del ingreso por ventas

totales. No se muestran subtotales para la utilidad bruta 0 para la

utilidad operacional.

La segunda forma de desglose es el método de la �034funciénde

los gastos" 0 del �034costode las ventas�035,y clasi}401caIos gastos de

acuerdo con su funcién como parte del costo de las ventas.

Como minimo una entidad revelaré, segtm este método, su
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costo de ventas de forma separada de otros gastos. Este método

puede proporcionar a los usuarios una informacién ma's

relevante que la clasi}401caciénde gastos por naturaleza, pero la

distribucién de los costos por }401mciénpuede requerir

asignaciones arbitiafias, e implicar la realizacién de juicios dc

importancia. (pérr.l03)

�031 Un ejemplo de clasi}401caciénutilizando cl método de gastos por

funcién es el siguiente:

_ Inresos de actividades ordinarias

Costos de ventas m

Gastos de distribucién .

Gastos de administracién m

Ganancias antes de im uestos

, Entonces, vemos que en el Estado de Resultado por Funcién se

clasi}402canIos gastos de acuerdo con su funcién como parte del coste

_ de las ventas y de acuerdo a come Ios gastos 0 ingresos in}402uyenen la

obtencién del Margen Comercial, Excedente de Explotacién,

Resultado de Explotacién, Resultado Antes de Participaciones e

Impuestos y Resultado neto del Ejercicio. De acuerdo a este método,

la entidad presentaré el costo de ventas determinado

independientemente de los otros gastos e ingresos.
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/ Elementos del Estado de resultado

Dentro de la estmcrura del Estado de Resultados podemos considera:

1 dos tipos de cuentas que lo integran y son:

lngresos

E1 Marco Conceptual de las Normas Internacionales dc

Informacién Financiera de}401ne:�034quelos ingresos se encuentran

relacionados con los incrementos en los bene}401cios

econémicos, producidos a lo largo del periodo contable, en

fonna de entrada o incrementos de valor de los activos, o bien

como decrementos de los pasivos, que dan como resultado

aumentos en el patrimonio, y no sc encuentra relacionado con

las aportes realizados por los propietarios de la entidad�035.(pzirr.

4.29)

Seg}402nla SMV (Superintendencia dc Mercado y Valores), en el

Reglamento de Informacién Financiera y Manual para la Preparacién

dc Informacién Financiera seglin Resolucién CONASEV N�030�0310103-

1999 (Publicado e1 26/11/1999) en el articulo 26; menciona �034quelos

ingresos representan entrada de recursos en forma de incrementos del

activo 0 disminuciones del pasivo o una combinacién de ambos, que

generan incrementos en el patrimonio neto, devengados por la venta
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de bienes, por la prestacién de servicios o por la ejecucién de otras

actividades realizadas durante el periodo, que no provienen dc Ios

aportes de capital�035.

Gastos

El Marco Conceptual de las Normas Internacionales de

lnformacién Financiera de}401neque: �034losgastos se encuentran

relacionados con decrementos en los bene}401cioseconémicos,

producidos a lo largo del periodo contable, en fonna dc salida

0 reducciones de valor de los activos, o bien por la generacién

o incremento de Ios pasivos, que dan como resultado

decrementos en el patrimonio, y no se encuentra relacionado

con distribuciones realizadas a los propietarios de la entidad�035.

(pérr. 4.33)

Por otro lado, la SMV (Superintendencia de Mercado y Valores), en el

Reglamento de Infomacién Financiera y Manual para la Preparacién

de Infonnacién Financiera segtin Resolucién CONASEV N° 0103-

1999 (Publicado el 26/ll/1999) en el articulo 27; de}401neque: �034los

gastos representan }402ujosde salida de reéursos en forma de

disminuciones dd activo o incrementos del pasivo o una combinacién

de ambos, que generan disminuciones del patrimonio neto, producto
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del desarrollo de actividades como administracién, comercialimcién,

investigacién, }402nanciaciény otros realizadas durante cl periodo, que

no provienen de los retiros de capital 0 de utilidades�035.

2.2.7 Ratios Financieros

Las ratios }401nancierastambién llamadas razones }401nancieraso

indicadores }401nancieros,son coe}401cienteso razones que

proporcionan unidades contables y }401nancierasde medida y

comparacién, a través de las éuales, la relacién por divisién entre s1�031

de dos datos }401nancierosdirectos, permiten analizar el estado actual

o pasado de una organizacién, en funcién a niveles éptimos

de}401nidospara ella. (�034Ratio}401nanciero�035,5.0

Podemos decir entonces que los ratios constituyen una herramienta vital

para la toma de decisiones porque serviré para determinar la magnitud y

direccién de los cambios sn}401-idosen la empresa durante un periodo de

tiempo.

Clasi}401caciénde los Ratios Financieros

Existen varias clases de ratios, cada uno de los cuales contempla un

determinado aspecto dc la situacién de la compa}401ia.
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Guzma'n (2005) se}401alaque:

' Fundamentalmente Ios ratios estein divididos en 4 grandes

grupos:

I indices de Iiquidez. Eva|L'1an la capacidad de la

empresa para atender sus compromisos de corto plazo.

I indices de Solvencia, endeudamiento 0 apalancamiento.

Ratios que relacionan recursos y compromises.

I indices dc Gestion 0 actividad. Miden la utilizacién del

activo y comparan la cifra dc ventas con el activo total, cl

inmovilizado material, el activo circulante o elementos que

los integren.

I indices de Rentabilidad. Miden la capacidad de la

empresa para generar riqueza (rentabilidad econémica y

}401nanciera).

Principalmente nos enfocaremos en el }401ltimoindicador mencionado en el

pérrafo anterior, debido a la aplicacion que se dio en la presente

investigacién.

A. Ratios de Rentabilidad

Miden la capacidad de generacién de utilidad por parte de la

empresa. Tienen por objetivo apreciar el resultado neto obtenido

a partir de ciertas decisiones y polfticas en la administracién de
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Ios fondos de la empresa Eval}401anlos resultados cconémicos de

la actividad empresarjal. Expresan e] rendimiento de la empresa

en relacién con sus ventas, activos o cap:ita1. Es importante

conocer estas cifras, ya que la empresa necesita producir utilidad

para poder existir. Relacionan directamente la capacidad de

generar fondos en operaciones de corto plazo. (Aching, 2006,

9-29)

Por consiguiente, los ratios dc rentabilidad permitan evaluar el

resultado de la e}402caciaen la gestién de los recL_'1rsos econémicos y

}401nancierosde la empresa, indicéndonos si se hiciexron las cosas que se

debian hacer, Ios aspectos correctos del proceso y enfocéndose en el

qué se debe de hacer. '

Entre ellos tenemos los que presentaremos a continuaciénz

1) Margen brulo y neto dc utilidad

1.1) Margen Bruto V

Indica lbs ganancias en relacién con las V:/cntas, deducido los

costos de los bienes vendidos. Cuanloimzis grande sea el

margen bruto de utilidad, seré mejor,=pues signi}401caque

�031 tiene un bajo'costo de las mercancias que produce y/ o

vende. (Arcoraci, 20] 1, p.8)

(vams-cosro u£vEmAs)X1oo
VENTAS �030
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1.2) Margen Neto

Es més especi}401caque el anterior. Cuanto més grande sea el

margen neto de la empresa tanto mejor. Este ratio permite

evaluar si el esfuerzo hecho en la operacién durante el

periodo de anzilisis, esté produciendo una adecuada

retribucién para el empresario. (Arcoraci, 2011, p.8)

UTIIJDAD NETA X lw

VENTAS NETAS

. Es la relacién que existe de las utilidades después de ingresos y

egresos no opéracionales e impuestos, que pueden contribuir o restar

capacidad para prdducir rentabilidad sobre las ventas.

2) Rendimiento sobre el patrimonio

Este ratio muestra la rentabilidad de la inversién de los socios o

accionistas. (Est.-Sndanes F inancieros, s.f).

' UTIUDAD DEL UERCICIO X 11!)

- PATRIMONIO

Es decir, mide la capacidad de la empresa para generar utilidad a favor

del propietario.
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3) Utilidad Operacional

Re}402ejala revntabilidad de la compa}401iaeh �030e1desarrollo de su

objeto social, indicando si cl negocio es 0 no lucrativo

independientemente de ingresos y egresos generados por

�031 actividades no directamente relacionadas con "este. (Esténdares

Financieros, s.f)

UTILIDAD OPERATIVA X 1!�035

VENTA5

Sobre lo mencionado podemos inferir que la utilidad operacional esté

in}402uenciadano 5610 por el costo de las ventas, sino también por los

> gastos operacionales de administracién y ventas. Los gastos

}401nancieros,no deben considerarse como gastos operacionales, puesto

que teéricamente no Son absolutamente necesarios para que la empresa

pueda operar.

4) Rentabilidad Operacicinal del Patrimonio

La rentabilidad operacional del patrimonio permite identi}401carla

rentabilidad que les ofrece a los socios o accionistas el capital

que han invertido en la empresa, sin tomar en cuenta Ios gastos

' }401nancierosni de impuestos y participacién de trabajadores.

(Navas, 2012)

57

�030 - 1

1
.



UTIUDAD OPERATIVA X 100

PATRIMONIC

Es decir, la determinacién de la rentabilidad operacional del

patrimonio es para evaluar la rentabilidad antes de impuestos que

tienen Ios propietarios de la empresa.

2.3. Definiciones dc términos b}401sicou otros contenidos, dirigidos a

fundamentar la propuesta de la investigacién.

/ Inventario

Las Nonnas Internacionales de Contabilidad (NIC) 2 Inventarios,

aprobado a través de Resolucién de Consejo Normative de

Contabilidad N° 059-2015-EF/30, indica:

Son activos poseidos para ser vendidos en el curso normal de

la operacién, en proceso de produccién con vistas a esa venta 0

en forma de materiales o suministros que serén consumidos en

el proceso de produccién 0 en la prestacién de servicios.

-/ Valor Neto de Realizacién

Varén (2013) de}401ne:

El valor neto realizable debe ser comparado con el importe en

Iibros de los inventarios de acuerdo con el principio de
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medicién de los invenlarios el cual corresponde con el menor

entre el importe en Iibros 0 el valor neto 'de realimcién; si el

valor neto de realizacién es superior al importe en Iibros

ning}401najuste serén necesario," pero si el valor neto de

realizacién es inferior al importe en Iibros. entonces hablamos

de deterioro de inventarios. Aiunque NIC2 no mencione el

término deterioro de forma directa, si menciona que la idea de

rebajar el importe en libros de los invemarios hasta su valor

neto realizable (si este fuese menor) se hace con el objetivo de

no registrar ninglin impone de inventarios por un valor

superior al que se espera obtener a través de su venta o uso.

/ Plan Contable General Empresarial (PCCE)

La Resolucién CNC N�034043-2010-EF/94, publicada el 12 de mayo de

2010 a través del Diario O}401cial�034El_Peruano�035indica:

Es un catélogo de cuentas que ordena de manera sistemética el

activo, pasivo y patrimonio de la empresa, asi como los

ingresos y egresos de la misma, Agrupa todas las cuentas en

las cuales se van a registrar las operaciones que realiza la

empresa.

I El Consejo Nomaativo de Contabilidad evalué la necesidad de

contar con un nuevo Plan Contable General Empresarial

�030 (PCGE) con el fin de actualizar y modernizar el Sistema de

cuentas contables aplicables al sector privado que permitan a
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las empresas contar-con una infonnacién idénea, acorde con la

nueva normativa contable, ya que el Plan Contable General

Revisado aprobado con Resolucién de la CONASEV N 006-

84-EFC/94.10, es la con}401rmaciénde la necesidad de contar

con un Plan Contable emplesarial actualizado y en armonia

con el nuevo orden contable global.

Asimismo, el Plan Contable General Empresarial (PCGE) ha

. sido homogenizado con las Nonnas Internacionales de

�031 lnformacién Financiera (NIIF), contemplando aspectos

relacionados con la presentacién y revelacién de infonnacién.

- OBJETIVOS

El Plan Contable General Empresarial (PCGE) tiene como

objetivos:

1. La acumulacién de infonnacién sobre los hechos econémicos

que una empresa debe registrar segtin las actividades que

realim, de acuerdo con una estructura de cédigos que cumpla

con el modelo contable o}401cialen el Peni, que es el que

corresponde a la NIlF]- Normas Internacionales de

InformaciénVFinanciera ] Adopcién por Primera Vez de las

Normas Internacionales de Infonnacién Financiera;
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2. Proporcionar a las empresas Ios cédigos contables para el

registro de sus transacciones, que les permitan, tener un grado

de anélisis adecuado; y con base en ello, obtener estados

}401nancierosque re}402ejensu situacién }401nanciera,resultados de

operaciones y }402ujosde efectivo;

' 3. Proporcionar a los organismos supervisores y de control,

informacién estandarizada de las transacciones que las I

empresas efect}401an.

Cabe mencionar, que la }401ltimaactualizacién del Plan Contable

General Empresarial fue con la resolucién N�034043-2010-EF/94,

vigente a partir del 01 de enero del a}401o2011, y desde ese entonces se

han o}401cializadonuevas versiones de las Normas Inlemacionales de

Informacién Financiera, con la }401nalidadde adecuar la practica

contable en el pais. Este hecho, deberia conllevar a una nueva

actualizzcién del Plan Contable General Empresarial (PCGE) por el

Ministerio de Economia y Finanzas para su aplicacién, pero que hasta

la fecha no existe otra actualizacién publicada en su pégina Web.
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CAPiTULO 111

VARIABLES DE HIPOTESIS

3.1. Variables de la investigacién

Seglin Heméndez, Femzindez y Baptista (20l0, p.93), una variable es una

propiedad que puede fluctuar y cuya variacién es susceptible de medirse u

observarse.

3.1.1 Variable independiente

El autor Salkind (I999) sostiene que la variable independiente representa

Ios tratamientos o condiciones que el investigador controla para probar sus

efectos sobre algin resultado. De lo mencionado, podemos decir que nuestra

variable independiente esté confommda por la �034Valuaciéndel método

UEPS�035(X) porque es la que va a incidir en la determinacién de los costos

de mercaderia vendida re}402ejadaen el Estado de resultado,

3.1.2 Variable Dependiente

El autor Salkind (1999) sostiene que la variable dependiente es la que re}402eja

Ios resultados de un estudio de investigacién.

De lo mencionado podemos decir que nuestra variable dependiente esté

conformada por la �034Tomade decisiones gerenciales�035(Y), ya que: Va a estar

en funcién a la variable dependiente por ser el resultado obtenido al

emplearse la variable independiente (Valuacién del método UEPS).

62



3.2. Operacionalizacién de variables

Seg}401nMoreno (2013) comenta que:

Es un proceso metodolégico que consiste en descomponer

deductivamente las variables que componen el problema de

investigacién, paxtiendo desde lo més general a lo més especi}401ca;es

decir que estas variables se dividen (si son complejas) en dimensiones,

éreas, aspectos, indicadores.

En otras palabras, la operacionalizacién de variables consiste en detenninar

un procedimiento a través del cual las variables sera'n medidas o analizadas.

Desde un punto de vista més técnico, operacionaliza: signi}401ca

identi}401carcua'1 es la variable, cuéles son sus dimensiones y cuéles Ios

indicadores y el indice (0, lo que es lo mismo, defmirla teéricamente,

�030 realmente y operacionalmente), ya que todo ello nos permitiré traducir

Ia variable teérica en propiedades observables y medibles,

descendiendo cada vez ma's desde 10 general a lo singular. (Alva, s.f.,

pérr. 2)

Por esa razén, podemos decir que nuestra operacionalizacién de variables esté

relacionado con nuestra Matriz de Consistencia seg}401nel Anexo N° 1 (véase en la

pégina �034l26�035),como instrumento que permite presentar a manera de resumen, la

relacién légica que existe entre los problemas, Ios objetivos, las hipétesis, las

variables, dimensiones e indicadores que se utilim en nuestra investigacién.
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TABLA N" 3.1

. OPERACIONALIZACION DE VARIABLES

De}401nici}401n A '

VARIABLE De}401niciénConceptual Operacional Dimensiones lndicadores .

El método UEPS asigna Ios La aplicacién de - - NIC 2.lnventarios. -

. , , costos a los inventarios bajo este método es » Teorjas del método UEPS. '
X: Valuaclon , . , . , ., .

, el supuesto que las ulnmas muy utll cuando , - Teonas del metodo PEPS. _ .
, del metodo . . _. _ . , X: : Metodo UEPS , _ , , ~

UEPS mercancnas que se adquneren Ios precms de los ' - Teonas del metodo PROMEDIO. .

. son las primeras en productos - - Diferencias de los diferentes métodos

utilizarse o venderse. aumentan. de valuacién, �034

_ Yli Toma de - Comparacién de los Costos. .

La toma de decisiones Las ' empresas d�254CiSi0n�254S - Resultados Cornparativos.

gerenciajes es un proceso de deberén tomar gef}401ncialés 5°53 -Comp�030araci6nde los resultados del �030

Y: Toma de seleccién de un curso de decisiones 00St°S- ejercicio. '

decisiones ac/gién, que ' pefmitiré gerenciales' para Y2: Toma dc - Margen Bmto de Utilidad. �031 .

gerenciales resolver problemas de la -mejora de la dec.S,ones -Margen Neto de Utilidad.

_ acuerdo a la situacién rentabilidad de las I I - Ratios dc Rentabi|idad de operacién.�030

�030 econémica de la empresa. mismas. . Eerenciales 30575 I3 - Ratios de Rentabilidad del patrimonio. -

rentabilidad. - Ratios de Operacional del patrimonio.
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3.3. Hipétesis general e hipétesis especi}401cas

Segtin Hemzindez, Feméndez y Baptista (2010, p.92) menciona que las

hipétesis son las guias paxa una investigacién 0 estudio. Las hipétesis

indican lo que tratamos de probar y se de}401nencomo explicaciones

tentativas del fenémeno invesligado. De hecho, son respuestas

provisionales a las preguntas de investigacién.

3.3.1. Hipétesis general

I La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios de

las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones gerenciales

en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas del distrito de

Ate Vitarte.

3.3.2 Hipétesis especi}401cas

0 La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios de

las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones gerenciales

sobre los costos en las empresas comercializadoras de mziquinas

agricolas del distrito de Ale Vitarte.

I La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios de

las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones sobre la

rentabilidad en las empresas comercializadoras dc méquinas agricolas

del distrito de Ate Vitarte.
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' 4.2. Dise}401ode la investigacién

Segim Ferrer (2010), re}401ereque los trabajos de investigacién de diseiio no

experimental de carécter transversal �034tienencomo objetivo indagar la

incidencia y los valores en que se mani}401estauna 0 mzis variables.�035

Asimismo, es aplicada ya que estamos empleando conocimientos existentes a

una realidad especi}401casin manipular las variables, debido a que �034suprincipal

objetivo se basa en resolver problemas précticos, con un margen de

generalizacién limitado. De este modo genera pocos aportes al conocimiento

cienti}401codesde un punto de vista teérico.�035

4.3.Poblaci6n y Muestra

4.3.1. Poblacién

Para Tamayo (2012) la poblacién es:

La totalidad de un fenémeno de estudio, incluye la totalidad de

unidades de anélisis que integran dicho fenémeno y que debe

cuanti}401carsepara un determinado estudio integrando un conjunto

N de entidades que participan de una determinada camcteristica, y

se le denomina 1_a poblacién por constituir la totalidad del

fenémeno adscrito a una investigacién.

En base a lo expuesto podemos decir que nuestra poblacién esté formada

por 8 empresas comercializadoras de maquinarias agricolas del distrito de
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Ate Vitarte, seguin Anexo N° 4 (véase en la pégina �034146�035),brindada por la

Municipalidad de Ate Vitarte.

4.3.2. Muestra

Para nuestra investigacién utilizamos el Muestreo no Probabilistico por

conveniencia, baséndonos en lo que comenta Ochoa (2015):

El muestreo no probabilistico es una técnica comfmmente usada.

Consiste en seleccionar una muestra de la poblacién por el hecho

de que sea acccsible. Es decir, Ios individuos empleados en la

investigacién se seleccionan porque estén fécilmente disponibles,

no porque hayan sido seleccionados mediante un criterio

estadistico. De hecho, es habitual su uso exitoso en muchos

émbitos. Por ejemplo, los estudios clinicos con volumarios. En

dichos estudios, se solicita a personas con ciertas caracteristicas

fisims que acudan voluntariamente para forma: parte de algfm tipo

de investigacién 0 incluso alg}401ntratamiento.

Por ende, se ha seleccionado como referencia el estudio de la empresa

IPESA S.A.C, siendo la empresa que cubre resaltantes caracteristicas por

su antigiledad y trayectoria al contar con mas de 38 a}401osde incursién en el

mercado pemano seg}401nAnexo N° 4 (véase en la pégina �034l46�035)y por otro

lado, por ser cl distribuidor o}401cialde John Deere (marca exclusiva del

mercado intemacional).
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4.4. Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos

4.4.1. Técnicas

- Las técnicas necesarias para Ia presente investigacién fueron la

observacién y la técnica documental.

�024 Observacién

La observacién es la més comxin de las técnicas de

investigacién, que hace como referencia explicitamente a la

percepcién visual y se emplea para indicar todas las formas

de percepcién utilizadas para el registro de respuestas.

(Rodriguez, 2005, p.98)

La técnica de la observacién se utilizé para tener en cuenta la

realidad necesaria para demostrar la hipétesis.

- Técnica documental

�030 Las técnicas de investigacién documental, centran su

principal funcién en todos aquellos procedimientos que

conllevan el uso éptimo y racional de los recursos

documentales disponibles en las funciones de informacién.

(Ruiz, 2007, p.175)

Mediante esta técnica se realizé la revisién del Estado de Siruacién

Financiera, Estado de Resultado y sus respectivas Notas, asimismo

se consideré el Kardex Valorizado como infonnacién recopilada
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para su respectivo anélisis, llevéndonos posterionnente a demostrar

las hipétesis y conclusiones respectivas.

Debemos se}401alarque se ha usado como formato de presemacién

los parametros de la Direcliva N°]1 para la presentacién del

infonne de tesis para la titulacién profesional de los estudiames de

pregrado en la Universidad Nacional del Callao (Aprobado con

Resoiucién N° 759-2013-R del 21 de agosto del 2013) y el APA

versién 6 para las citas y las referenciaciones bibliogra}401cas.

4.4.2. Instrumentos

Se utilizé como instrumentos de investigacién los Estados Financieros

conformados por algunos elementos necesarios para el estudio, tales como:

el Activo, Patrimonio, lngresos y Egresos.

A la vez se elaboré una base de datos en la hoja de célculo Excel con las

operaciones Comerciales extraidas del Sistema Personalizado

Computarizado de inventarios.

Ambos nos permitieron conseguir informacién de las mcrcaderias

seleccionadas (mziquina segadora y cargador) para el desarrollo préctico de

la investigacién, obteniendo las estimaciones y gra}401cosincluidos en la

presente tesis.
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4.5. Procedimientos de recoleccién de datos

Para la realizacién del procedimiento de recoleccién de datos, se analizé las

partidas no monetarias del Estado Situacién Financiera (inventarios), los

ingresos y gastos del Estado de Resultado y de igual forma se trabajé con el

Kardex Valorizado para extraer las operaciones comerciales del Sistema

Personalizado Computarizado de inventarios que tiene la empresa, para que

}401nalmentese elaboren Ios reportes gerenciales con los elementos mas

importantes donde se sintetiza la infonnacién de la situacién }401nancieray el

resultado econémico de la empresa.

4.6. Procedimiento estadistico y amilisis de datos

Para la descripcién, el anzilisis de los datos y los resultados obtenidos del

procedimiento, se emplearon porcentajes 0 ratios }401nancieros,cuadros

comparativos y las pruebas de hipétesis.

Para el mejor desarrollo de la investigacién se seleccioné dos productos del

inventario de la empresa IPESA S.A.C. denominados maquina segadora y

maquina cargador, cuyos precios de adquisicién comenzzron a incrernentarse

de manera relevante durante el a}401o2015, el cual se muestra en el Anexo N" 6

(véase en la pégina �034l49�035),
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CAPiTULO v

RESULTADOS

5.1. Resultado de la investigncién

A continuacién se mostraré los resultados obtenidos de la presente

investigacién:

5.1.1. Evolucidn dc Ios costos y del valor de las ventas

A. Evolucién de los costos de ndquisiciénz

Para el traxamiento de la evolucién de los costos de adquisicién de las

mercaderias seleccionadas, es necesario precisar que la empresa IPESA

S.A.C comercializa mais de una Iinea de productos (agricultura, equipos de

jardin, golf y construccién); dentro de la Iinea de agricultura se seleccioné

para efectos representativos, dos productos de un total de diez (10)

mercaderias debido al mayor incremento de precios que tuvieron a lo largo

del a}401o2015 a comparacién de las otros productos seg}401ne1 Anexo N° 6

véase la pégina �034]49")

De esta manera, se ha podido sintetizar la variacién del incremento

porcentual de los costos en base al costo al valor de adquisicién a1

31.12.2014 (valor inicial) de los productos seleccionados (maquina

segadora y maquina cargador) dentro del periodo en estudio, tal como se

muestra a continuacién seg}401nel gra}401coN° 5.] (véase en la pégina �03473�035)
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B. Evolucidn del valor dc las ventas:

Después dc precisar la evolucién de los costos dc adquisicién, es

importante también referirnos a la evolucién del valor de ventas,

precisando que la informacién fue extrafda del Estado de Resultado

Integral del periodo comprendido del 01.01.2015 21] 31.12.2015 segfm el

Anexo N° 3 (véase las péginas �034141�035y �034l42�035),cuyo importe totalizado en

ventas a nivel general fue S/. 30, 515,800.00 soles anuales, representado

por la comercializacién o ventas de cuatro Iineas de productos, tal como

sigue:

T1
IMQUINARIA MAougmuuAs oe EOUIPOS V vMouIMAs

SI. 9,154,740.00 51. 7,623,950.00 SI. 7,018,634.00 SI. 6,713,476.00

Conform: a lo detallado, podemos acotar que las dos mercaderias

seleccionadas representan el 24 % del total de las ventas anuales de las

maquinarias agricolas y el 7% del total de ventas anuales a nivel general.

Ademés, para 105 dos productos seleccionados, e1 total de ventas anuales

para el am 2015 fueron seg}401nla }401gura5.1 y 5.2 (ver la pégina �03477�035y

�03482�035respectivamente).

SI. 904,582.60 SI. 1,334,327.80
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Con estos datos, inferimos que las ventas para la maquina segadora

representa el 10% del total de ventas anuales de maquinarias agricolas y

el 3% del total�030deventas anuales a nivel general; mientras que para la

méquina cargador representa el 14% del total de vemas anuales dc

maquinarias agricolas y el 4% del total de ventas anuales a nivel general.

* A continuacién, se�030presentaréla }402uctuaciénde los precios de venta de

�030eneroa diciembre del a}401o2015 en base al valor de venta inicial

(3 l.I2.20I4), posteriormente ésle valor fue repercutido por el incremento

de los costos dc adquisicién seg}401ncl gra}401coN°5.2 (véase en la pégina

1 �03476�035),es decir, el valor de venta variaba conforme aumentaban Ios

costos, contrayendo de ta! manera, un impacto en la }401jaciénde los

' precios en la comercializacibn de las maquinarias en el mercado.

Pmducms . -- Segaiioré _ Cargador �034
Seleccionadosr , .. _ . .

�030 ~ Valor de venta S 4 200 00 S 13 no

inicial: /' ' ' /�030�030'00

Va|or de Vehta Vanagon Valorde venta Vanadon
' ~ acumulacla acumulada

5/. 5,727.50% 5/. 17.327150E
5/. 6,300.000 s/. 15,560.00

6 5/. 6,300.00 5/. 18,560.00
5/. 7,497.00 5/. 20,625.00

M1 5/. 7,497.00 5/. 20,625.00
, 5/. 8,602.50 105% 5/. 20,625.00

5/. 8,602.50 105% 5/. 22,940.00
" 5/. 10,139.30 143% 5/. 22,940.00

s/. 10,139.30 143% s/. 24,474.20

�031 5/. 11,360.00 5/. 24,474.20
5/. 11,360.00 5/. 26,800.00

H s/. 13,612.50 224% s/. 26,800.00
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_ GRAFICO N° 5.2

EVOLUCION DEL VALOR DE VENTAS DE MERCADERiAS

DURANTE EL ANO 2015

Fluctuacién de valor de ventas

s/.3a,ooo�030oo

s/.25,ooo.oo T? E

s/.2o,ooo.oo

O

E s/.15,ooo.oo .

"�031 Zsegadora

S/10,000.00 �024�024-cargadpr

s/.5,ooo.oo

S/.-

o o o;\§o\o-\o 0 ¢,@�030e

eo @ \°°
.79, ea

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través del Kardex

Valorizado de la empresa IPESA S.A.C.

5.1.2. Repercusi}401ndel Costa de Venta frente a las Utilidades

A continuacién se presentaré un anélisis vertical del Estado de Resultado

por cada productu seleccionado después de valuar Ios inventarios con los

tres métodos de valuacién que se expone en esta investigacién.

Comenzaremos con el anélisis del primer producto seleccionado que es la

maquina segadora seg}401nla }401gnra5.1 (véase la pégina �03477�035)y
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posteriormente, el anzilisis del segundo producto que es la maquina

cargadora segim la }401gura5.2 (véase la pégina �03482�035).

FIGURA N° 5.1

ESTADO DE RESULTADO POR MERCADERIA (SEGADORA) �024

ANALISIS VERTICAL

jlrmmc ]

ESTADO DE nzsumoo '

POR EL PERIODO COMPRENDIDO DEL 01 DE ENERO Al 31 DE D1cIEManE DEL 2015 !

i (EXPRESADO EN NUEVOS SOLES) I

1

�030 METODO METODO MEIDDD 5
PEPS % PROMEDIO % UEPS %

5/. 5/. s/.

VENTAS NETAS 904,582.60 100.00% 904,582.60 100.-00% 904,5sz60 100.00%

(-1 COSTODEVENTAS �024532,060.00 -58.82% -537,404.61 -59.41% -571,0111o0 -63.12%

IlIl1llDADBI1llTA 372,522.60 41.18% 367,177.99 40.59% 333,577.60 36.86%�030

HGASTOS DEADMINISTRACION -73,237.92 -&10% -73,237.92 43.10% 73,237.92 -8.10%

H GASTOS DEVENTAS ~130,912.7s -14.47% -130,912.70 »14.47% -130,912.73 -14.47%

1U1'|UDADDE0PEMCI(')N 168,371.90 1&61% 163,027.28 13.02% 129,421.90 14.31%|

i
V

(-1 GASTOSFINANCIEROS -56,759.39 -6.27% -56,759.39 -6.27% -56,759.39 -6.27%

(+) INGRESOSFINANCIEROS 67,928.17 7.51% 67,92&17 7.51% 67.92017 7.51%

(-1 GASTOS DIVERSOS -15,633.27 -2.93% -75,633.27 -2.93% -25,633.27 -2.83%

(+) INGRESOS DIVERSOS 21,971.38 2.43% 21,971.38 2.43% 21,971.38 2.43%

UTILIDADANTESDEIMPUESTOS 175,578.78 19.44% 170,534.17 18.85% 13632808 15.14%!

I

H IMPUESTOA LA RENTA -49,245.06 -5.44% -47,749.57 -5.28% -38.341115 -4.24%�030

unumonausaclclo 126,632.73 14.00% _ 122,704.60 13.57% 98.531173 10.9o%|

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través de los

�031 Estados F inancieros 2015 de la empresa IPESA S.A.C.
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A. ANALISIS VERTICAL DEL ESTADO DE RESULTADO CON

EL METODO UEPS VERSUS METODO PEPS Y PROMEDIO

(segadora)

/ Anélisis dc Costos de Ventas y la Utilidad Bruta:

El costo dc mercaderia vendida con el método UEPS para las

maquinas segadoras representé un 63.12% de sus ventas,

equivalente a S/. 571,010.00 soles en comparacién con el método

PEPS y promedio que representé un 58.82% y 59.41%

respectivamente, re}402ejandouna variacién mayor de 431% y 3.72%

equivalentes a S/. 38,950.00 soles y S/. 33,605.39 soles de

diferencia en los costos de venta seglin corresponde.

Ademzis, resulta también decir que el método UEPS la utilidad

bruta representé un 36.88% sobre sus ventas, equivalente a S/.

333,572.60 soles, mientras que con el método PEPS y promedio

representé un 41.18% y 40.59% respectivamente, equivalentes a S/.

372,522.60 soles y S/. 367,177.99 soles de diferencia en la utilidad

bruta seg}401nel orden de valuacién indicado, re}402ejando}401nalmente

una variacién menor del 4.31% y 3.72% Eras producirse un

aumento en cl costo de las ventas originado por el incremento de
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' , 1

1

los precios de adquisicién de las maquinas segadoras a lo largo del

a}401ocn estudio.

\�031Anélisis de la Utilidad de Operacién segI.'In la determinacién del

costo de venta:

Analizando los gastos de operacién frente a las ventas, se pudo

decir que los gastos de venta y administracién rcpresenté el 14.47%

y 8.10% respectivamente; estos gastos incluyen principalmente e]

sueldo a los empleadores, 1a comisién de vendedores intemos y

extemos, gastos de publicidad y marketing para la maquina

V segadora, gastos de arrendamiento de espacios para exhibicién y

eventos de nuestras mercaderias. Frente a e110, la utilidad operativa

con el método de valuacién UEPS representé e] 14.31%

equivalente a S/. 129,421.90 soles frente a sus vcmas; comparando

éstos resultados con el método PEPS y promedio, se obtuvo como

utilidadpperativa e] 18.61% y 18.02% respectivamente, re}402ejando

una variacién menor del 4.31% y 3.72% equivalcntes a S/.

38,950.00 soles y S/. 33,605.39 soles de difcrencia

correspondientemente.

1
Los importes descritos, fueron e] resultado de la proporcién de la �030

utilidad operativa frente a sus ventas, cuyas variaciones estén de

acuerdo a la valuacién de los inventarios segtin los métodos UEPS,
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PEPS y promedio durante el incremento de los precios de las

maquinas segadoras a lo largo del a}401oen estudio.

\/ Anélisis de la Utilidad antes de Impuestos seglin la

determinacién del costo de venta:

Comparando los resultados obtenidos en la valuacién de los

inventarios seg}401ncada fénnula de costao, tenemos que la utilidad

antes de impuestos con el método de valuacién UEPS representé e]

15.14% equivalente a S/. 136,928.78 soles en comparacién con el

método PEPS y promedio, que representan el 19.44% y 18.85%

equivalentes a �030S/.175,878.78 soles y S/. 170,534.17 soles

respectivamente, re}402ejandouna variacién menor del 4.31% y E

3.72% equivalentes a S/. 38,950.00 soles y S/. 33,605.39 soles

segfm corresponde.

Sobre este anélisis, podemos comentar que los impones se}401alados

fueron el resultado de la proporcién dc la utilidad antes de

impuestos frente a sus ventas, cuya utilidad se dio tras deducirse los

gastos }401nancieros,otros gastos, ingresos }401nancierosy otros

ingresos que estén relacionados de manera proporciona] a la

totalidad dc gastos e ingresos que la empresa tuvo durante cl

incremento de los precios del a}401o2015 y que indirectamente,
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afectaron a la utilidad de la comercializacién de maquinarias

agricolas, como en el caso de la maquina segadora.

V Amilisis de las Utilidades Netas segfm la determinacién del

costo de venta:

A1 realizar una comparacién entre los resultados seg}401ncada

método de valuacién, se observé un claro resultado con el método

UEPS ante la comercializacién de las maquinas segadoras durante

los cominuos incrementos de precios a lo largo del a}402o2015, en

donde la utilidad neta representé un 10.90% equivalente a S/. �030

98,588.73 soles en comparacién con e1 método PEPS y promedio 3

con e] 14.00% y 13.57% equivalentes a S/. 126,632.73 y S/.

122,784.60 respectivamente, por consiguicnte, re}402ejéuna variacién

menor de 3.10% y 2.67% equivalente a S/. 28,044.00 soles y S/.

24,195.88 soles segim corresponde.

De esta manera, podemos decir que la valuacién bajo cl método

UEPS re}402ejéel impacto del incremento de los precios de las

maquinas segadoras a lo largo del a}401oen estudio, al mostrar un

costo de venta mayor y por ende, una utilidad menor frente a1

método PEPS y promedio.
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B. ANALISIS \x/ERTICAL DEL ESTADO DE RESULTADO CON

EL METODEO UEPS VERSUS METODO PEPS Y PROMEDIO

(Cargador)

/ Amilisis }401eCostos de Ventas y la Utilidad Bruta

El costo de mercaderia vendida con el método UEPS para las

maquinas cargadoras, representé un 65.18% de sus ventas

equivalente a S/. 869,760.00 soles, siendo un resultado mayor en

comparaéién con el método PEPS yv promedio que representaron un

62.42% y 62.83% respectivamente; por tanto, con el método UEPS

se re}402ejéuna variacién mayor del 2.76% y 236% equivalentes a

S/. 36,850.00 soles y S/. 31,466.82 soles de diferencia en los costos

de venta segllm corresponde.

Con esto resulta también decir, que para el método UEPS la

utilidad bruta representé un 34.82% sobre las ventas, equivalente a

S/. 464,567.80 soles, mientras que la utilidad bruta con el método

PEPS y ipromedio representamn un 37.58% y 37.17% sobre las

ventas respectivamente, equivalentes a S/. 501,417.80 soles y S/.

496,034.62 soles de diferencia seg}401ncorrcspgnde. re}402ejandouna

variacién menor del 2.76% y 2.36% tras el aumento del costo de las

Ventas originado por el incremento de los precios de adquisicién de

las maquinas cargadoras a lo largo del a}401oen estudio.
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/ Anélisis de la Utilidad de Operacién seglin Ia determinacién del

costo de venta:

Analizando los gastos de operacién frente a las ventas dc las

maiquinas mrgadoras, se pudo decir que los gastos de venta y

administracién representaron el 5.28% y 5.49% respectivamente,

siendo un igual porcentaje para toda comercializacién de

maquinarias agricolas en la empresa que estzin directamente

relacionados con el negocio de la empresa.

Frente a ello, la utilidad opemtiva con el método dc valuacién

UEPS representé el 24.04% �030equivalentea S/. 320,838.38 soies

frente a sus ventas; comparando éstos resultados con el método

PEPS y promedio, se obtuvo como utilidad operativa e] 26.81% y

26.40% correspondiente, re}402qjandouna van'aci(')n menor del 2.76%

y 2.36% equivalentes a S/. 36,850.00 soles y S/. 31,466.82 soles de

�030 diferencia respectivamente,

Los importes descritos, fueron el resultado de la proporcién de la

utilidad operativa frente a las ventas de las maquinas cargadoras,

cuyas variaciones estén de acuerdo 21 la valuacién de los inventarios

seg}401nlos métodos UEPS, PEPS y promedio durante el incremento

de los precios a lo largo del a}401oen estudio.
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~/ Anélisis de la Utilidad antes de Impuestos segtin la

determinacién del costo de venta:

Analizando la valuacién de los inventarios segfm cada fémlula de

costeo, tenemos que la utilidad antes de impuestos frente a sus

ventas bajo cl método UEPS de las maquinas cargadoras,

representé el 24.85% equivalente a S/. 331,640.98 soles en

comparacién con el método PEPS y promedio, que representan el

27.62% y 27.21% equivalentes a S/. 368,490.98 soles y S/.

363,107.79 soles respectivamente, re}402ejandouna variacién menor

del 2.76% y 2.36% equivalentes a S/. 36,850.00 soles y S/.

31,466.82 soles de diferencia segixn corresponde.

Como hemos podido ver en la }401gura5.2 (véase la pégina �03482"),Ios

gastos }401nancieros.otros gastos, ingresos }401nancierosy otros

ingresos fueron deducidos de las ventas, pero es importante

precisar que esias panidas fueron dislribuidas de manera

proporcional a la totalidad de gastos e ingresos que la empresa tuvo

indirectamente en la comercializacién de maqninarias agricolas

durante e1 incremento de los precios del a}401o2015, mostrando

también como la utilidad antes de impuestos también se vio

afectada en la come1ciaIizaci6n maquinas cargadoras con el

empleo del Método UEPS.
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/ Anzilisis de las Utilidades Netas seglin la determinacién del

costo de venta:

Al comparar los resultados obtenidos con el empleo de cada

método de valuacién, se observé que el método UEPS re}402ejael

incremento de los precios que la empresa tuvo al adquirir y vender

las maquinas cargadoras.

Por consiguiente, la utilidad neta representé un 17.90% equiva|ente

a S/. 238,781.50 soles en relacién a sus ventas, mientras que con cl

método PEPS y promedio se obtuvo una utilidad neta del 19.88% y

19.59% equivalentes a S/. 265,313.50 y S/. 261,437.61

respectivamente, evidcnciando una variacién menor del 1.99% y el

1.70% equivalente a S/. 26,532.00 soles y S/. 22,656.11 soles seg}401n

corresponde.

De esta manera, podemos decir que la valuacién bajo el método

UEPS re}402ejéel impacto del incremento de los precios de las

maquinas cargadoras a lo Iafgo del a}401oen estudio, al mostrar un

costo de venta mayor y por ende, una utilidad menor frente al

método PEPS y promedio.
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FIGURA N° 5.3

COMPARACION DE LOS COSTOS DE MERCADERIA VENDIDA DE L0_s DOS PRODUCTOS (SEGADORA �024

CARGADOR) APLICANDO LOS METODOS DE VALUACION �024Expresado en Soles

i, CUADRO,RESUMf_|;J�034#S_E-GXIJIJW' 7 7�030

rjconceptosj $F:EF:s1 IRROMEDIOI :uEP.s�024

$IN\7."II\?|'CI'A_|..______�024S/. 18,000.00 5/. 13,000.00 5/. 18,000.00

1(¥)'c'c>'n7I»>'R'/«:51

%(�031>'IN\.T.E!I\TA1
F(E)'c�031osTo'0E',\'/ENTAs�024[T?/V._ W 5§2,0_6_0.00 I '5�030/.s37,404.61|'3�030/I571,010.00 I

E�031 CAUAAD R0115éUT\nEru:"�034�030i

_ConceptFs_i-F3EP.S- IRROMEDIOI �024uEF:s�024

iIN\T.rIl\HCIA�024L�0245/. 38,000.00 5/. 38,000.00 5/. 33,000.00

j(:)'coMmiA�030s_ S/. 928,910.00

|(3)�030Ir\'l\'I.'FIN"ALj

|(.?)'§0$I9'[2E.\LENIA'5�024,l:S�030/1,832.910-00|'§/1s_3sZ2.'9.3T.1s_l1s/... 8.6?r7§0;.99;

J(§)�031c.osT.o't.>E.vEN:I§s3T9}401l31.1..ssa.97o,oo3�030/F1,37s,_s9.7..8ol'37I.1.44oL-"7i§1�024rE
Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través del Kardex

Valorizado de la empresa IPESA S.A.C.
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C. ANALISIS COMPARATIVO DEL COSTO DE VENTA EN

CONJUNTO.

Después de analizar los resultados por cada producto, podemos indicar

que al desarrollar la valuacién de los inventarios por el Método UEPS,

se encontré una considerable diferencia frente al método PEPS y

promedio, tanto en los costos como podemos ver la }401gura5.3 (véase la

pzigina �03487�035)y en las utilidades obtenidas para los dos productos

seleccionados en esta investigacién (las maquinas segadoras y

cargadores) seg}401nel Anexo 3 (véase la pégina �034143�035),re}402ejanen

conjunto con el método UEPS un costo de venta de S/. S/.1,440,770.00

soles, pero con el método PEPS y promedio fue S/. S/.1,364,970.00

soles y S/. S/.l,375,697.80 soles respectivamente, en consecuencia, se

evidencié una variacién mayor de S/. 75,800.00 soles y S/. 65,072.20

soles seg}402mcorresponde.

Con esta informacién, también podemos decir que la valuacién del

método PEPS y promedio mostraba mayores utilidades que no

correspondian ante el incremento de precios de adquisicién de las

mercaderias; por esa razén, al considerar cl método UEPS como un

método altemativo, nos permitié evidenciar un costo de venta mayor y

por ende, una utilidad menor.
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En base a estos resultados y en concordancia a las circunstancias del

mercado, se pudo presentar una informacién mis objetiva y menos

ilusoria a los ejecutivos, que se esperaba visualizar en la informacién

gerencia] el impacto del incremento de los precios a través del Estado

de Resultado por producto de manera intema para apoyar en la toma de

decisiones gcrenciales.

\

I
I
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CARGADOR

. Margen Bruto

aluaclén
Anual

UEPS = 464,568 x 100 = 34.82%

1 334,327.80

PROMEDIO = 496,035 x 100 = 37.17%

1,334,327.80

PEPS = 501,4l8 x 100 = 37.58%

1,334,327.80

GRAFICO N° 5.3

COMPARACION DE METODOS DE VALUACION EN BASE AL

MARGEN BRUTO DE UTILIDAD ANUAL

42-00% 41.13%
�030 40.59%

40.00% V I. ~ �030;».;;,E

3. 37.53% ,.°'.�030V�030:�031:~V"V}y.3
3300* 3 ;h 37.17% 36_38%

36.00% ~33. .3 . �031
' ' ' 2 ;':'',.Z�030:'_; I �030~-;. 34-829�030

34.00% " 5% �030 �031_4: �030 . '

32.00% 1" 3 2 �0303

30.00% �030 3 I �030I �030

PEPS PROMEDIO UEPS

I Segadora I Cargador

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través de los Estados

Financieros 2015 de la empresa IPESA S.A.C.
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INTERPRETACION

Para la aplicacién del Método UEPS el margen bmto de utilidad en

relacién a las maquinas segadora y cargador son del 36.68% y 34.82%

respectivamente, comparado con el PEPS y el prdmedio, existe una

variacién menor en la maquina segadora del 4.30% y 3.71% y en la

maquina cargador una variacién menor de 2.76% y 2.35%.

B. Margen neto de utilidad

Es un indice de rentabilidad més concrete, porque determina el margen

obtenido luego de deducir de las ventas, todos los costos ygastos,

inclusive el impuesto a la renta. (Heméndez, 2011) :

é
0 MARGEN NETO DE ,3_ :

UTILIDAD ANUAL VENTAS

SEGADORA

Margen Neto

Valuaclén .
Anual

UEPS = 98,589 x I00 = l0.90%

904,582.60 _

PROMEDIO = 122,785 x 100 = 13.57%

904,582.60

PEPS = 126,633 x 100 = 14.00%

904,582.60
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CARGADOR

Método de Margen Neta de

Valuacién Utilidad Anual

UEPS = 238,782 X 100 = 17.9096

1,334,327.80

PROMEDIO = 261,438 X 100 = 19.59%

1,334,327.80

PEPS = 265,314 x 100 = 19.88%

1,334,327�03080

GRAFICO N° 5.4

COMPARACION DE METo1)os DE VALUACION EN BASE AL

MARGEN NETO DE UTILIDAD ANUAL

25.00%

19-88% 19.59%

20-00% .. �030 17.90%

15.00% 14-00% 13.57%

10.90%

5.00% I �031 E�030 NT:

0.00% . "3 .- . . - - �031?�031,«y:'i�030i*i�031fI w

PEPS PROMEDIO UEPS

Isegadora Icargador

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través de los Estados

Financieros 2015 de la empresa IPESA S.A.C.
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INTERPRETACION

Para la aplicacién del Método UEPS el margen neto de utilidad en relacién

a las maquinas segadora y cargador son del 10.90% y 17.90%

respectivamente, comparado con el PEPS y el promedio, existe una

variacién menor en la adquisicién de la maquina segadora por 3.10% y

2.67% y en la maquina cargador una variacién menor de 1.98% y 1.69%.

C. Rentabilidad de Operacién 2

Este ratio muestra la productividad de las ventas. La utilidad de operacién

I es una de las partes ma's importantes del estado de resultado, siendo varios

los factores que la afectan, ya que en cualquier variacién en las ventas,

costos de ventas o gastos de operacién se re}402ejaen ella. (Franco, 2007)

RENTABILlDz§D UTILIDAD OPERATIVA x 100

DE OPERACION El

ANUAL VENTAS

SEGADORA

Mémdo dc Rentabilid_a�031dde

-V I .. Operaclon
2 IISCIOI1

Anual

UEPS = 129,422 x 100 = 14.31%

904,582.60

PROMEDIO = 163,027 x 100 = 18.02%

904,582.60

PEPS = l68,372 x 100 = 18.61%

904,582.60
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CARGADOR

Método de Rentabilidad de

Valuacién Operacién Anual

UEPS = 320,838 x 100 = 24.04%

1,334,327.80

PROMEDIO = 352,305 x 100 = 26.40%

l.334,327.80

PEPS = 357.688 x 100 = 26.81%

1,334,327.80

GRAFICO N° 5.5

COMPARACION DE METoDos DE VALUACION EN BASE A

RENTABILIDAD DE OPERACION ANUAL

30.00%
26.81% 25_4o%

25�0300o% "�030- }. v » 24-04%

20.00% 18-51% V 13.02% ,�030 A�030

15.00% '0 1 1, 143""
�030Va-' W?�0304- ,_ f.

1o,oo~x. I -3.: i "

5.00%

0.00% 5? i H 7 �030i<'�024�034"-

PEPS PROMEDIO UEPS

lsegadora Icargador

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través de los

Estados Financieros 2015 dc la empresa IPESA S.A.C.
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INTERPRETACION

Para la aplicacién del Método UEPS la rentabilidad de operacién en

relacién a las maquinas segadora y cargador representan el 14.31% y

24.04% respectivamente, comparado con el PEPS y el promedio, existe

una variacién menor en 61 anélisis de la maquina segadora de 4.30% y

3.71% y en la maquina cargador una variacién menor de 2.77% y 2.36%.

D. Rentabilidad del Patrimonio

Esta razén mide Ia capacidad de generar utilidades con la inversién de

los accionistas 0 el patrimonio de la empresa, segim el valor en Iibros.

(Hernéndez, 201 1)

RENTABILIDAD UTILIDAD DEL EJERCICIO x 100

DEL PATRIMONIO El

ANUAL PATRIMONIO

SEGADORA

. Rentabilidad

Valuation
Anual 

UEPS = 98,589 X 100 = 0.93%

' 10,64l,I26

PROMEDIO = 122,735 x mo = 1.14% '

|0,740,746

PEPS = 126,633 x 100 = 1.16%

10,890,176
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CARGADOR

. Rentabilidad

Annal

UEPS = 238,782 x 100 = 2.24%

10,641,126

PROMEDIO = 261,438 x 100 = 2.43%

l0,740,746

PEPS = 265,314 x I00 = 2.44%

10,890,176

GRAFICO N�0345.6

. COMPARACION DE METODOS DE VALUACION EN BASE A

RENTABILIDAD DEL PATRIMONIC

3.00%

2.44% 2.43%
2.50% V M 224%

2.00% '

150% 116% �030-5 114-x. 1" �034
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1.00% K-,,.M;_�0315,�031~ » �030»"

1 1 r
V 0.00% *' ' " ' "

PEPS PROMEDIO UEPS

Isegadora Icargador

Fuente: Elaboracién propia por datos proporcionados a través de los

Estados Financieros 2015 de la empresa IPESA S.A.C.
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INTERPRETACION

Para la aplicacién del Método UEPS la rentabilidad del patrimonio en

relacién a las maquinas segadora y cargador son del 0.93% y 2.24%,

existiendo una variacién menor comparado con el PEPS y el promedio,

en la maquina segadora de 0.23% y 0.21% y en la maquina cargador

una variacién menor de 0.20% y 019% respectivamente, Los importes

del patrimonio fueron obtenidos seg}401nel Anexo 3 (véase la pégina

�034144�035).

E. Rentabilidad Operacional del Patrimonio

Permite identi}401carla rentabilidad que ofrece a los socios el capital que

han invertido en la empresa, sin tomar en cuenta Ios gastos }401nancieros

ni de impuestos y participacién de trabajadores. (Navas, 2012).

0l§£El:ATa'3%RA]?EL D UTILIDAD OPERATIVA x 100

PATRIMONIO ANUAL PATRIMONIO

aluauon Patrimonio Anual

10,641,126

10,740,746

10,890,176
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CARGADOR

Rentabilidad

Método de Operational del

Valuakzién Patrimonio

Anual

UEPS = 320,838 x 100 = 3.02%

10,641,126

PROMEDIO = 352,305 x 100 = 3.28%

10,740,746

PEPS = 357,688 x 100 = 3.28%

10,890,176

GRAFICO N° 5.7

COMPARACION DE ME'1'oDos DE VALUACION EN BASE A

RENTABILIDAD OPERACIONAL DEL PATRHVIONIO
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uente: aorac prop por atos proporconaos a través c cs

Estados Financieros 2015 de la empresa IPESA SAC.
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INTERPRETACION

Para la aplicacién del Método UEPS la rentabilidad operacional del

patrimonio en referencia a las maquinas segadora y cargador son del 1.22%

y 3.02% respectivamente, comparado con el PEPS y el promedio, existe

una variacién menor en la maquina segadora de 0.33% y 030% seg}401n

corresponds, y en la maquina cargador una variacién menor del 0.26% en

ambos métodos.

Cabe recalcar, que los importes del patrimoniovfueron obtenidos scgim e1

Anexo 3 (véase la peigina �034144�035)para la dcterminacién de este indicador

}401nanciero.
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cA1>t'rULo VI

DISCUSION DE RESULTADOS

6.1. Contrastacién de hipétesis con los resultados

Lucgo de aplicar el método de valuacién UEPS para contras_tar nuestras

hipétesis planteadas en la presente investigacién, se ha podido encontrar una

_ considerable diferencia en relacién a las otras férmulas de costeo de

inventario, cuyos resultados fueron revelados en la informacién entregada a la

alta gerencia como aporte interno que mejoré Ia toma de decisiones de los

ejecutivos de la empresa, validando de esta manera lo siguiente:

6.1.1. Hipétesis Especi}401ca1;

�031 I-IE 1: La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios

de las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones gerenciales

' sobre los costos en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas

del distrito de Ate Vitarte. '

En nuestra investigacién, después de comparar los resultados obtenidos con

cada método de valuacién de inventarios como el PEPS, PROMEDIO y

UEPS, seg}401nla }401gura5.3 (véase en la pégina 87) se demostré que la

valuacién bajo la férmula de costeo UEPS para la maquina segadora, se

consiguié un costo de venta de S/. 571,010.00 soles, re}402ejandouna
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variacién mayor por S/.�03038,950.00 soles con el método PEPS y S/.

33,605.39 soles con el método promedio. mientras que para la maquina

cargadora el costo de ventas bajo el método UEPS fue S/. 869,760.00 soles,

re}402ejandouna variacién mayor con el método PEPS y promedio de S/.

36,850.00 soles y S/. 31,466.82 soles respectivamente; con 10 cual se

justi}401cédesde el punto de vista gerencial, que el costo de ventas es mayor al

valuar los dos productos con el método UEPS porque consideré los }401ltimos

precios dc adquisicién del mercado que se incrementaban de manera

continua.

Por esta razén se con}401rmaque frente al incremento de precios, la forma. de

valuar los inventarios de manera interna con la férmula de costeo UEPS,

incidié en la mejora de la toma de decisiones gerenciales sobre los costos

que sirvié para }401jarprecios de venta, logrando demostrar y validar nuestra

hipétesis especi}401ca1 (H121).

6.1.2. Hipétesis Especi}401ca2:

HE 2: La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios

de las mercaderias mejora positivamente la toma de decisiones sobre la

rentabilidad en las empresas comercializadoras de mziquinas agricolas del

distrito de Ate Vitarte.

Para una mejor demostracién de nuestra hipétesis especi}401ca2, utilizamos

los ratios de rentabilidad tal como se muestra a continuacién:
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A) Ratio Margen Bruto de Utilidad Anual

Mediante el ratio Maxgen Bruto de Utilidad seg}401ncl gré}401coN�0345.3

(véase la pégina �0349l�035),se logré demostrar que con el empleo del

método de valuacién UEPS el bene}401ciobruto de la empresa

relacionado a las operaciones de ventas de la maquina segadora }401ne

36.88%, re}402ejandouna variacién menor de 4.31% y 3.72% comparado

con el Método PEPS y promedio respectivamente, mientras que para la

maquina cargadora el bene}401ciobruto de la empresa fue 34.82%,

re}402ejandouna variacién menor de 2.76% y 2.36% comparado con el

Método PEPS y promedio correspondientemente, siendo justi}401cadopor

el incremento dc precios de las mercaderias al representar una utilidad

no ilusoria ni ajena a la realidad.

B) Ratio Margen Neto dc Utilidad Anna]

Con el uso del ratio Margen Neto de Utilidad seg}401nel gré}401coN° 5.4

(véase Ia pégina �03493�035),se evidencié que con el empleo del método de

valuacién UEPS, la utilidad neta relacionada a las vemas de la maquina

segadora fue dc un 10.90%, re}402ejandouna variacién menor de 3.10% y

2.67% comparado con el Mélodo PEPS y promedio respectivamente,

mientras que pareg la maquina cargadora el margen neto de utilidad de la

empresa fue 17.90%, re}402ejandouna variacién menor de 1.99% y 1.70%

comparado con el Método PEPS y promedio correspondientemente,

siendo justi}401cadala utilidad neta menor por los incrementos de precios
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de las mercaderias que fueron adquiridas, ya �030querepresenté una utilidad

més concreta al descomar todos los gastos e impuestos que

corresponden.

C) Ratio de operacién Anual

Se utilizé el ratio de operacién para determinar la utilidad deducida de

los costos y gastos operacionales sin los gastos }401nancierospara

demostrar que con la aplicacién del método de valuacién UEPS en la

empresa, segtin el gré}402coN�030�0315.5 (véase la pégina �03495�035),se obtuvo una

utilidad operacional relacionada alas ventas de la maquina segadora un

14.31%, re}402ejandouna variacién menor de 4.31% y 3.72% comparado

con el Método PEPS y promedio respectivamente, mientras que para la

maquina cargadora el margen de operacién fue 24.04%, reflejando una

variacién menof de 2.76% y 2.36% comparado con el Método PEPS y

promedio correspondiememente, siendo justi}401cadala menor utilidad

operacional por los incrementos dc precios de las mercaderias que

fueron adquiridas, ya que representé una rentabilidad de acuerdo a las

variaciones dc ventas y costos dc ventas acorde a la situacién

mencionada.

D) Ratio de rentabilidad del patrimonio Auual

Mediante la aplicacién del ratio de rentabilidad del patrimonio segfm cl

gra}401coN° 5.6 (véase la pzigina �03497�035),sedemostré que con el empleo
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del método de valuacién UEPS se genera�031:una rentabilidad a la empresa

relacionada a la inversién de los accionistas con la maquina segadora,

representando un 093% de capacidad para obtener utilidades frente al

el Método PEPS y promedio que re}402ejaronuna Variacién mayor sobre

el UEPS en 0.24% y 0.22% seg}401ncorresponde; mientras que para la

maquina cargadora, la rentabili}401ddel patrimonio bajo el método UEPS

fue de 2.24%, frente al cl Método PEPS y promedio que re}402ejaronuna

variacién mayor sobre el UEPS en 0.19% en ambos casos; hay que

tener en cuenta que los resultados bajo la férmula de costeo UEPS son

menores porque re}402ejanel incremento de precios de las mercaderias.

E) Ratio de rentabilidad operacional del patrimonio Anual

. E1 ratio de rentabilidad opéracional del patrimonio seg\'m el gré}401coN°

5.7 (véase la pégina �03499�035),evidencié que con la aplicacién del método

de valuacién UEPS para la maquina segadora generé una rentabilidad

del 1.22%, logrando re}402ejaruna variacién menor en 0.33% y 0.30%

comparado con el Método PEPS y promedio respectivamente, mientras

que para la maquina cargadora bajo la valuacién del I.nétodo UEPS, la

rentabilidad fue del 3,02%, re}402ejandouna variacién menor en 0.27% en

' ambos métodos, PEPS y promedio. Esta menor rentabilidad bajo Ia

férmula de costeo UEPS son menores porque re}402ejan�030el incremento de

precios de las mercaderias que fueron adquiridas, pennitiendo

identi}401carla rentabilidad que le ofrece a los socios'o accionistas e]
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capital que han invertido en la empresa para la saber manejar las

reposiciones de los productos comercializados en el mercado. I

Con los resultados evidenciados a través de la aplicacién interna del

método de valuacién UEPS, representados por los indicadores

}401nancierosde rentabilidad mencionados anteriomlente, podemos decir

que ha qucdado demostrada y validada nuestra hipétesis especi}401ca2

(HE 2), ya que permitié informar con mayor precisién la rentabilidad

directa que generé la compra y venta de las dos mercaderias

seleccionadas para el periodo en estudio, por consecuencia, Ios

resultados sirvieron de respaldo y mejora en la toma de decisiones sobre

la rentabilidad del negocio.

6.1.3. I-Iipétesis General:

HG: La valnacién bajo el método UEPS durante el incremento de precios

de las mercaderias mejora positivamente la toma de decisiones gerenciales I

en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas del distrito de Ate

Vitartc.

En la presente investigacién, se demostré la hipétesis general plameada

mediante los indicadores obtenidos del anélisis vertical del Estado de

Resultado por productos vendidos, preparados en funcién a la comparacién

de los métodos de valuacién de inventarios como el PEPS, PROMEDIO y

UEPS, de esta manera se justi}401cécon la }401glra5.], }401gura5.2 y }401gura5.3

106

. '



(véase las péginas �03477�035,�03482�035y �03487�035respectivamente) que la férmula de

costeo UEPS representé un mayor costo de mercaderia vendida para la

maquina segadora con el 63.12% frente a sus ventas, re}402ejandouna

variacién del 4.31% y 3.72% en comparacién con el PEPS y el promedio

respectivamente, mientras que para la maquina cargadora cl costo dc ventas

fue mayor bajo el método UEPS, con un 65.18% frente a sus ventas,

re}402ejandouna variacién del 2.76% y 2.36% en comparacién con el PEPS y

el promedio correspondientemente; en consecuencia, por el incremento de

precios de las mercaderias adquiridas del proveedor exclusivo Jhon Deere,

se evidencié un costo de venta mayor frente a los otros métodos. Por otro

lado, a través del repone de informacién gerencial (Estado de Resultado por

producto), se logré suministrar a la Gerencia, en cada momento oportuno, el

resultado }401nalde los costos de las mercaderias vendidas a lo largo del

periodo 2015, como apoyo para determinar las cantidades que debian de

tener en stock 0 la forma de actualizar los catélogos dc precios de manera

' periédica.

Adicionalmente, como hemos podido ver en el gra}401coN°5.4 (véase en la

pzigina �03493�035)ya comentado en anleriormente, el indicador representé que

con el método UEPS la utilidad neta de la empresa relacionado a las

operaciones de ventas de la maquina segadora fue del 10.90%, reflejando

una variacién menor del 3.10% y 2.67% comparado con el método PEPS y

promedio respectivamente, mientras que para la maquina cargador, la

utilidad neta frente a sus ventas fue del 17.90%, re}402ejandouna variacién
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menor del 1.99% y 1.70% comparado con el Método PEPS y promedio

V seg}401ncorresponde.

V Con estos resultados podemds decir, que el empléo del Método UEPS nos

- permitié evaluar objetivamente de qué manera la adquisicién y venta de

estas mercaderias retribuian a la empresa, es decir, a pesar que la utilidad

resultant: fue menor a diferencia del método PEPS y promedio, ésta nos

condujo a ver la gesiién de la empresa. Asimismo, estos resultados no

signi}401cabanque sus productos no eran totalmente rentables para la

compa}401ia,sino que al confrontar los costos actuales de adquisicién con las

_ ventas, la empresa podia ver hasta dénde el mercado podia resistir esta alza

. tan repentina, ya que tomaron los resultados como resguardo para analiza:

su comercializacién y la manera de seguir }401delizandoa sus clientes frente a

V la competenci}401quexenian en el mercado.

Por tanto, con los resultados evidenciados podemos decir que ha quedado V

demostrada y validada nuestra hipélesis general, mej orando de tal manera la

informacién de gestién que se presenté para la toma de decisiones

gerenciales.

6.2 Cnntrastacién de resultados con otros estudios similares

V Los resultados demostrados también se justi}401cacon los resultados obtenidos de

los diferentes investigadores similares al nuestro, in}401riendolo siguiente:
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> Hiptitesis Especifica 1; �030

HE 1: La valuacién bajo cl método UEPS durante el incremento de

precios de las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones

gerenciales sobre los costos en las empresas comercializzdoras de

méquinas agrfcolas del distrito de Ate Vitarte.

La hipétesis especi}401caI (HE 1) que quedd demostrada en el punto 6.1.1

(véase en la pégina �034101"),también sc valida y se a}401anzacon los

resultados similares en la investigacién de Pélito (2012), en su tesis

titulada �034LAIMPORTANCIA DEL METODO DE VALUACION DE

INVENTARIOS EN EPOCAS DE INFLACION�035,quién también

concluyé que el mejor método de valuacién a aplicar durante las épocas

de in}402aciénseria el UEPS porque permite tener el costo de mercaderia

vendida a los precios actuales de adquisicién para la preparacién de

reportes }401nancierosgerenciales, mostrando utilidades més objetivas

frente a los acontecimientos econémicos que tienen las empresas.

Por tanto, podemos decir que la valuacién bajo el método UEPS durante

cl incremento de precios dc adquisicién de las mercaderias, que ha

suscitado en la empresa materia de investigacién, mejora positivamente

la toma dc decisiones gerenciales sobre los costos ya que pennitié

re}402ejarlas }402uctuacionesde los precios a través del Estado de Resultado.
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1

> Hipétesis Especi}401ca2:

HE 2: La valuacién bajo el método UEPS durante el incremento dc

precios de las mercaderias, mejora positivamente la toma de decisiones 3

sobre la rentabilidad en las empresas comercializadoras de méquinas

agricolas del distrito de Ate Vitarte.

Nuestra hipétesis especi}401ca2 se justi}401cécon la investigacién de

> Villanueva (2012), en su tesis titulada �034ELAN�030/KLISISFINANCIERO Y

SU INCIDENCIA EN LA TOMA DE DECISIONES EN LA EMPRESA

GRUPO ITV PERU S.A.C. PARA EL AND 2010�035,donde también

concluye que la empresa debe de acondicionar herramiemas de gestién

que ayuden a interpretar la situacién econémica, ya que sin ellas, no '

logran tener un mejor panorama de la situacién econémica y }401nanciera '

en la que se enéuentran, es decir, a falta de ello, la alta gerencia no podia

tomar decisiones que les ayude a aprovechar las oportunidades que le

ofrecia el mercado ni e_star a la par con sus competidores.

De esta manera, nuestra hipétesis especi}401ca2 (HF. 2) que quedé

demostrada en el pui1t_o 6.1.2 (véase en la pégina �034]02�035),también se

valida y se a}401anzaque la valuacién bajo el método UEPS durante el

incremento de precios de las mercaderias mejora positivamente la toma

de decisiones sobre la rentabilidad.

no
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> Hipélesis General: I

HG: La valuacién bajo e1 método UEPS durante el incremento de precios

de las mercaderias, mejora positivamente la toma dc decisiones

gerenciales en las empresas comcrcializadoras de méquinas agricolas del

distrito de Ate Vitarte.

Nuestra hipétesis general que quedé demostrada en el punto 6.1.3 (véase

en la pégina �034106")también sc valida y se a}401anzacon los resultados

similares en la investigacién dc Caballero (201 1), en su tesis titulada �034EL

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA ORJENTADO A LA TOMA

DE DECISIONES EN LAS EMPRESAS PRIVADAS DEL PERU 2008

�0242009", donde también concluye que los contadores debemos de

reformular nuestra participacién en la gestién empresarial que involucre

el cambio de nuestros paradigmas en la elaboracién en un nuevo modelo

dc informes }401nancieros,que permitan medir razonablememe la posicién

cconémica orientada a la toma de decisiones gerenciales.

De igual forma, se pudo colegir que el método de valuacién UEPS desde

el punto de vista gerencia] sirvié como una herramienta interna que

permitié medir los costos y obtener resultados que re}402ejaronmejor la

situacién }401nancierade la empresa durante Ios incrementos de precios de

las mercadcrias adquiridas, con}401rmandode esta manera que la fénnula

de costeo UEPS como método altemativo de gestién, mejora

positivamente la toma de decisiones gcrenciales.
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cAPi'rULo VII

CONCLUSIONES

Después de realizar la investigacién sobre el Método UEPS en la toma de

decisiones gerenciales en las empresas comercializadoras de méquinas agrfcolas

del distrito de Ate Vitarte �0242015 Se llegé a las siguientes conclusiones para la

empresa seleccionada IPESA S.A.C, las cuales también pueden ser de aplicacién

para otras empresas comercializadorasz

A. La valuacién de inventarios bajo el método UEPS para efectos gerenciales es

el més adecuado durante el incremento de los precios de adquisicién de las

mercaderias que se tienen en ese momento, ayudando a optimizar la toma de

decisiones gerenciales en las empresas comercializadoras dc méquinas

agricolas del distrito de Ate Vitane, tal como se ha demostrado en los

resultados obtenidos y corroborados segfm el punto 6.1.3, porque permitié

informar resultados més cercanos a la realidad del mercado que indicadores

}401nancieros.

B. La Valuacién bajo el método UEPS es el més razonable cuando existe

incrementos de precios constantes ya que re}402ejalos costos dc manera més

objetiva a la realidad econémica del momento, mejorando asi la toma dc

decisiones sobre los costos deacuerdo al anzilisis correspondiente en el 6.1.2

de nuestra investigacién, en donde se cmpleé algunos ratios }401nancieroscomo
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el Margen Bmto de Utilidad, Margen Neto y el anélisis vertical del Estado de

Resultado en las empresas comercializadoras de méquinas agricolas del

distrito de Ate Vitane.

C. La Valuacién bajo el método UEPS cuando existe incremento de precios

re}402ejauna rentabilidad mzis objetiva a la realidad del mercado, situacién que

permite tomar decisiones gerenciales mas en las empresas c�030omercializadoms

de méqui'nas agricolas del distrito de Ate Vitarte, tal como ha quedado

- demostrado con los ratios dc rentabilidad descritps en los resultados del el

punto 6.1.1 de nuestra presente investigacién.
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CAPiTULO VIH

RECOMENDACIONES

De acuerdo a los resultados obtenidos y a las conclusiones realizadas, se sugiere

algunas recomendaciones paxa que la empresa seleccionada IPESA S.A.C y otras

empresas comercializadoras, puedan Ilevar de manera interna una adecuada

valuacién de los inventarios para la preparacién de informacién gerencial que

ayude en la toma de decisiones. De este modo, las recomendaciones son las

' siguientes: V

A. Se sugiere, el uso de la Valuacién de Inventarios bajo el Método UEPS para

optimizar la toma de decisiones gerenciales cuando existe incremento de

precios, siendo el més objetivo ya que permite informar resultados acorde a la

realidad del mercado del momento.

B. Se sugiere, implementar como herramienta interna gerencial la Valuacién de

Inventarios bajo el Método UEPS, siendo necesario para re}402ejara través del

Estado de Resultado, Ios }401ltimosprecios de adquisicién durante los

incrementos de precios de las mercaderias, que permitan mejorar

positivamente la toma de decisiones gerenciales sobre los costos en la

organizacién. '
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I C. Se sugierg, elabérar buadros cor}401parativosde rentabilidad de acuerdo a los

�030 incrementos de piecios constantes de los productos, asi también aplicar �030

�030 indices }401nancierosque consigan una adecuada imerpretacién de los informes ;

-�034 _ 0 repones ejecutivos presentados a la gerencia, previa implementacién de la

Valuacién de los Inventarios bajo el método UEPS ya que ayuda a me] orar de

manera adecuada, la toma de decisiones gerenciales sobre rentabilidad.
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ANEXO N° 01: MATRIZ DE CONSISTENCIA

"EL METODO UEPS EN LA TOMA DE DECISIONES GERENCIALES EN LAS EMPRESAS COMERCIALIZADORAS DE MAQUTNAS

AGRTCOLAS DEL DISTRITO DE ATE VITARTE �0242015"

E
;En qué medida la valuacién Determinar en qué medida la La valuacién bajo el método -NIC 2,

bajo el método UEPS durante valuacién bajo el método UEPS durante el incremento -Teorias del

51 incremento de precios dc UEPS durante cl incremento de precios de las mercaderias, método UEPS.

Ias mercaderias mejora la de precios de las mercadsrias mejora positivamente la toma X: Valuacién del - Teorias del

toma de decisiones mejora la toma de decisiones de decisiunes gerenciales en método UEPS Método UEPS método PEPS.

gercnciales en las empresas gerenciales en las empresas las empresas - Teorias del

comercializadoras de comercializadoras de cnmercializadoras de método

méquinas agricolas del maiquinas agricolas del distrito méquinas agricolas del distrito PROMEDIO.

distrito de Ate Vitarte -2015�031?de Ale Vilarte - 2015. de Ate Vitarte - 2015. - Diferencias de los

métodos de

valuacién. El tipo de

�024�024Wisacién
,;De qué manera la valuacién Determinar de que�031manera la La valuaci-Em bajo el método -Comparacién dc uuhzada es aphcada

bajo el método UEPS durante valuacién bajo el método UEPS durante el incremento los Coslos.

el incremento de precios de UEPS durante cl incremento de precios de las mercaderlas, -Rcsullados Dise}401odc la

las mercaderias mejora en la de precios de las mercaderias, mejora positivamente la toma Ccmparalivos. . St. .,

toma de decisiones mejora en la toma dc dc decisiones gerenciales Y1: Toma de -Comparacién de ggcriigziilgl}401

gerenciales sobre los costos decisiones gerenciales sobre sobte los costos en las decisiones los resultados del Correlgcional

en las empresas los costos en las empresas empresas comercializadoras gcrenciales sobre ejercicio. '

comercializadoras de comercializadoras de de méquinas agricolas del Y: Toma de costos.

méquinas agricolas del méquinas agricolas del distrito distrito de Ate Vitarte - 2015. decisiones - Margen Bruto dc La investi acién es

distrito de Ate Vitane - 2015'? de Al: Vitartc - 2015. gerenciales Utilidad. de Caréctef no

- Margen New dc ex erimental
Detemlinar de que�031manera la La valuacién bajo cl método Y2: Toma de Utilidad. p �030

(;De qué manera Ia valuacién valuacién bajo el método UEPS durante cl incremento decisiones -Raliosde

bajo el método UEPS durante UEPS durante e1 incremento dc precios de las mercaderias. gerenciales sobre Rentabi|idad de

el incremento de precios de de precios de las mercaderias, mejora positivamente la toma la rentabilidad. operacién.

las mercaderias mejora en la mejora en la toma de de decisiones sobre la - Ralios de

toma de decisiones sobre la decisiones sobre la rentabilidad en las empresas Rentabi|idad del

rentabilidad en las empresas rentabilidad en las empresas comercializadoras dc patrimonio.

comercializadoras de comercializadoras dc méquinas agricolas del distrito - Ratios de

maiquinas agricolas dc] méquinas agricolas del distrito de Ate Vitarte - 2015. Operacional del

distrito de Ate Vitarte - 2015'? de Ate Vitarte - 2015. atrimonio.
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ANEXO N° 02: APLICACION DEL ESTUDIO

IPESA S.A.C.

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2014

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivalente de efectivo 650,352

Cuentas por Cobrar Comerciales 409,731

Otras cuentas por cobrar 250.350

Existencias 776,910

Gastos Pagados por Anticipado 450.250

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.537.513

ACTIVO N0 OORRIENTE

Activo por impuestos diferidos ~

Otros activos -

lnmuebles, Maqulnaria y Equlpo (neto de depreclaclén acumulada) 5,462,015

Activos intangibles 980,398

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 5.442.413

TOTAL ACTIVO Z5 8,980,026j

PASIVO

PASIVO CORRIENTE

Obligaciones }401nancieras 360,450

Cuentas por Pagar Comerciales 520,360

otras cuentas por pagar 450,360

TOTAL PASIVO CORRIENTE 1.331.170

PASIVO NO CORRIENTE

Obligaciones financieras 960,360

Pasivos por impuestos diferidos ~

TOTAL PASIVO NO CORRIENTE 960,360

TOTAL PASIVO 2.291.530

PATRIMONIO NETO

Capital 1,850,260

Reserva legal 460,977

Resultados acumulados 4,377 259

TOTAL PATRIMONIO NETO 6,688,496

TOTAL PASIVO V PATRIMONIO NETO =8l980,026j
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Para el desarrollo de la investigacién se utilizé la informacién }401nancieraal

31.12.2014 de la empresa IPESA S.A.C para conocer el inventario }401nalde los dos

productos seleccionados (maquina segadora y cargador) por su mayor incremento

de precios, siendo�031losvalores de adquisicién tal como indican: �030V

.\V V __\>_ , . Vu .v [ J�024_..

' _-_"».�031.�030=9'3�035-53"�031--.-_ .9" 75�035�035~-.~:,.M)UIsIcI0.\' . .- ."'-°�034.'.�034'9�030VI..

SEGADORA I s/. 3,000.00 s/. 18,000.00

CARGADOR n 5/. 9,500.00 s/. 38,000.00

Ogeraciones durante el a}401o.20l5: _ V I

A continuacién presentaremos las adquisiciones obtenidas y vgntas realizadas que

. la empresa generé durante él periodo en estudio, dicha infonnacién fue obtenida a

I través de) Sistema de inventario computarizado que la empresa tiene para la

I medicién de sus inventarios: �030

. 1. Operaciones comerciales: Méquina segador

T"f*°.°E�254'? ... .. ... _ . ___ :.'ga{-?'_7.7._
@00-
E1�034;

11-
�024j

H2331-
HZ �024Zj

0�030
-if

. j�024
2 0211

119331-
121115100

. 1111- .
. [-0

E51�030
0211

v�030 $513311-
 j

. 3

 m
K
I

. K

-
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2. Operaciones comerciales: Maiquina Cargador

I�030 " ' "?:= 'ErlTRADA' 
!PRODU(.TO PERE DETHLLE . Um�030I CAM
.._j...*_7..,,,._,._,,,,,,.,.,_____,,,,. ,, .. ,,, ,,,,,

@-
�024

Im}401j}401}401
E�024�030
�024Z�024
H1-
:3
2�024Z
2

:Z�024
:�024Z
Z�0242
zj
2Z�024
2

XXX
jZ�024

129



ITEM 1: Maquina Segadora (METODO PROMEDIO)

_1ImR�0306I1)It?7\'II.\4AGENOKAR I) E-X-V_-AL()RAl)(): M mo l)()l�031.R0M 1:m_

" oocumwo �024�024'"�034�024�024�024�024-ue~moAs:-- jm}401j1
�030W --m--«
.0901 I01-EWIISMDO VNVCIMM M_�254S%N&> Li _E.000-00|1.00w

t=.:aJla11:zummmIl'_!l1jjEJ
lzmlmzrclljjjjmlmxrml-£1
l:=.=zIm1:al1£mlt:l1jj1I
mjjjjjmlixma}402nusmm
l:mlm:J.ul:§.=:al1u1jjm!
lzmlmml}401jtjj}402}402mma-Elm}401m
|::aJL'm'.tzalgzzr.l1jj�024:a
mzjjjjmm
I:anlxmm2zmIl1jj-:1
mmmxzjjjjlami
l:mlmzmI§m§13llEl1=zz§11jj11
l:§nImz1m;j1jj�024:a
l:§nlgmlIujj1jj-3

. mmmzjtjjlnz
ml3l1jjE
lzmmmazjjjjln
mmmln1jj�024n@
Izinlsmmnljjjjml-1::
mmm§1jj11

_ . . 7; . , Zjjjjmlngm}401lmm
Iljjj

§j j
mll1jj-n
mzjtjjml

-mj-mjnnj
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ITEM 2: Maiquina Cargadora (METODO PROMEDIO)

VLIBRO I)lZAL1VlACF.:\�0300 KARDIZX-\�031ALORAl)O: METODO PROM IZDIO �030

W �034°�035�030* "WE % S m. ':
gag . .01-Enc. _$ALDDINICIALALMESDEENEROZDIS ,* %____ W7 _,._V______"_v__,___ b__ __ Ix 9500.00 . 33 oouoo

muzmzanznxjj Tn
mxjxjj-za
mImml1�024�024:jju-1
mmmnn-snzmnrznzmxjj-auzmzsm .
mzjxjjunummm

�031muzuxéj-zaunm
mnmmnzjxjjnz-nuzzm
mumnzjzjjnumnamn
::;z:ummnI:n1jj-nuzmmuzzmzm
cm-mnunuznzjjn-auzzm
munnszjjnxnmm
mammn:-xjj . .
m$z�024:jj:I
mzgzjjnnm
muzuxjj-n
:::aI:uz�024:jjn:-32:53::
mzzzjjunm

-ajmajmuj
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ITEM 1: Maquina Segadora (METODO PEPS)

LIBRO DI�034.A Lr\1e\GEl\' () K.v\Rl)l-EXENK-§l}401)|{Al)():MI?-'l�030()l)()l�031.FI§S

""' "W -"szu.a_»'.-5�035�030C�030_s'AL�030:5'cTs�034-�030:
1: I<;uIAIlFAcYuRAl i 1�030CAN7'-F.U-�024P.T,i_cAm-}..nu-I-s=.\'.: �030CANT:-£U�030 

>orwn-m-rn_-:-moowwcmLALMes.urrnrnovnss- Jijlj f-3-1090-v°�030e!1H°°°»_°°:

-EIEEIE in
Imi}402jjijjI T
Zm 2T Z
mam: jjj
Zj jjjKT
KjjjjE j

Xjjj�024Tj-CT I
Im}401l KT 1

Ijj�024�0241j�030Zj�0241
Ijj2_1}402Cj�030I
I!mZ}402Z§ZjjZ jj�030

1jj�024�024Tj_I 1
1m�0241j-In E

lEEEI% Zj�0301
Ijj�024 �030wI
It-�024 �0241-:
E.':1l£jj=�030X j

Ijj2 T1
Em-ZMHEI Z�024j1
Im�024jj�024ZET
I2jj�024jj_IT 11
Eiljjjzj Z I
12jj�024f�024�024I Z
Eiiljjé ZKT 1!
I2jj�024;jjE Z
I2 jjjZ�024jany
EEIIEIE-jj�024Z! 1
Zj 1jj1! En!

(Continua)
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LIBRO l)F. ALi\�031lACF.N() KARDFX-V,-\L()RAI)() : M I;".T()l)() I�031I�034.l�031S

�030 . , DOCVLVIMVENTO ' ENYRADAS sAuoAs" " s/unos
HEM IFCHA DETALLE �024

CANY. P.U. 9.1. CANT. rau. P.T. CANI. v.u. 9.1.

0001 JULIO 125-782 ssszm Camrasdelmesa|Proveedor"JhonOeere" o - » 2�024�024I

X_�024�024�024:�024�024mg EEK!

jj--31! j:�024

X�024_�024�024-�024�0241% 1.3

-2 Z-
_�024 -�024�024-�024

Ej}401E �034-
Z_-�024�024�034--c�024

EEJEEEEIII 1�024�024
-�024-�024 �024-�024-Z

EE}402l}401}402!mi3$j::�024E 1
Z�0242�024�0242:_Z�034I

EEEEI 1-�0301

Z__�030�024Z�024�024-_�0301
Z2�024 -�024Z_- 1!

$jj_ 1 -:

1--�024 �024Z -=-
Z�024�024�024�024Z_-Z 13

EMII �024�024�0241
m�024Z�030f�024I

EmI§jf�024�024I �024�024�024
m�024�024�024}�024�024-K�024E

EEHEI 1- 1
m:�024Z:�024-E Z

3-22�030Z Z
Z_::�024m-X�034E

IE2 IE�0301-
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�024%j�024'-�024~-TT-v~+�030:�024~~�024�024�024T,�024�024�024�024�024�024�024-vT�024�024�024A
I H |{O,I)EAL|W AG F. OKA RD EX-_\�0311-AI .ORA U0: NI F,-T()I)(),lUE I19

 �024'" ' �031 �030WT�031�034�034"�034EM? 1"�030"smxy �030Z'Tu_oos%

;eu:A.[qmc_1_unn}402 ;_cAur!!nf1 1»: :1 [7'm,�024;_-_,u.�0241»:Ti 1cAm.\ .»=.u.h �024s>.+'f

}402@�024E}402V I
2�024 =�024�024�024�024�024-I
2�030-_ �024___ I

:�024: :�030�024�024�024�030EM!

Eili-1:�030-2- E
l�024_ �024�024�024�024�024I

:�024�024 _�030-g�024�030

-�030 :�024�030--�0241

j �024j�0243% �024�024�024
l�024: �0301 Z

 : _�024�024E I

-1- -_ j

-�024:�024 �024�024�024�024I

-�030�024_ �024�024�024�024
:�024:2�024E j

-�024-�024 �024-2�024I

�024�024- �024�024�024�024-I
EEHEEJEXEEI-K �024�024�024I
-�0242_ �024�024�024�024I

K�024 �024�024_�024�024�024H
I- �024�024�030___ 1!
E3�034:.1 I

-�024_�024 -1- 1
-�024_ �024___ 1

mmnn �024�024�024I

2--�024 �024�024�024�024d '
-_: �030-2- j

-__�024 �024-:�024Z
�024�024�024�034E. I

-�024�024 �024-n K

mm-.3 �024�024�024T

�030_ �024�024___ I
-_ �024�024�024�024�024�0241
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LIBRI) DE .-\l£\�030l.r\(u�030l4}N0KARl)l5§{\éAL()RAl)O:JVl�030I3�030.<"l�030_()l)()unas

-pl (Gum i,FAC_Ty§?_A V _ |_CAr~�031YITQP.U._![!_P.T.jcam.-P.u. __1P.I.1 |cANT.1u}}402P.u. 197.1!

E!!! Zj Z
Zjjj�024jjjZjj

Zjjj�024j:-Cjj 1

Zj1j�024jjjIjj
Emléjjj ll 2!

ZjZT�024jjjfjj
ZjZj�024jjjZjj Z

CjZj�024jjjZjj 1

lmijjjj ll 1
Zjj�024 jIj:Z

ZjZ jjIjjI
ZjZ jjZ�024ZI

Z}402jElj Zj

�024mj lmj

COMPRDBACION:

Hi
1.s31.42n.on

ummzmj
1.ua.77uoo
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ANEXO N° 3

ESTADO DE RESULTADO INTEGRAL AL 31.12.2015

IPESA S.A.C.

ESTADO DE RESULTADO INTEGRAL

POR EL PERIODO COMPRENDIDO DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2015

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

S/.

VENTAS NFTAS 30,515,BO0.00

(-) COSTO DE VENTAS �02413,732,11D.0O

UTILIDAD BRUTA 16,783, 690.00

(-) GASTOS DE ADMINISTRACION -2,441,264.00

(-) GASTOS DE VENTAS -3,356,738.00

UTILIDAD DE OPERACION 10,985,688.00

(-) GASTOS FINANCI EROS -1,525,790.00

(+) INGRESOS FINANCIEROS 2,136,106.m

(-) GASTOS DIVERSOS -1,220,632.11)

(+) lNGRE5OS DIVERSOS 915.4741!)

UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 11,290,846.00

(-) IMPUESTO A LA RENTA -3,161,436.88

UTILIDAD DEL EIERCICIO 8,129,409.12
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HOJA DE TRABAJO: DETALLE DE LA DISTRIBUCION DE VENTAS SEGUN LAS LiNEAS DE MAQUINAS

COMERCIALIZADAS POR IPESA S.A.C

IPBA S.A.C.

57400 DE mzsummo INTEGRAL

9011 EL psmopo compaeumno DELO1 DE EN ERO AL31 05 DKZIEMBRE DEL 2015

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

5/» Ti
moumnm muunums 05 snuwos v umumas

�030

VENTAS NETAS 30,515,Im.00 unas > 9,154,740.00 7,525,950.00 7,018, 534.00 5,713,476.00

( - ) COSTU DE VENTAS -13,732.1m0n 4,119,533.00 9,433,027.50 -3,153,305.30 -3,021,054.20

U1'lI.I|)AD anuu 15.783.690.03 5,035,107.00 4,195,922.50 3,860,148.70 3,692,411.00

(.) GASTOS 05 ADMINISTRACION -2,441,254.00 -132,379.20 �024510,315.00 -551,490.72 .537,07a.0s

(-) GASTOS 05 VENTAS -9,356,73s00 - 1,007,021.40 -B39,184.5O -772,049.74 -733,402.30

unumn0: ovsmcnon 10,90s.5s&00 3,295,705.40 2,745,422.00 2,525,703.24 2,416,851.36

(-) 545105 FINANCI EROS �0241.5z,79000 -457,737.00 -391,447.50 450,931.70 435,513.00

_ (+) menssos Fl NANCI EROS 2,136,105w 540,331.30 534,025.50 491,304.35 499,943.32

(-) cnsros mveasos -1,220,537.00 -366,189.60 305,159.00 -230,745.35 -253539.04

(+) menzsos mvensos 915,474.00 274,542.20 229,359.50 210,559.02 201,404.20

U11LlDADANTES DE IMPU ESTOS 11.30.0451» 3, 337,253.00 2,822,711.50 2,596,894.58 2,4a3.w5.12

(-) IMVUESTO A LA RENTA ' -3,151.435aa �02494a,431.u5 -790,359.22 427,130.43 -595,515.11

ununw05:. EIERCIOO 3,129,443.12 2,435,522.74 2,091,952.20 1,359,764.10 1,703,470.01
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\

HOJA DE TRABAJO: REPORTE FINANCIERO INTERNO POR LOS

DOS PRODUCTOS SELECCIONADOS (MAQUINA SEGADORA Y

CARGADOR) SEGUN CADA METODO DE VALUACION IPESA S.A.C

ESTADO DE RESULTADO

1203 EL vemooo COMPRENDIDO DEL 01 DE ENERO AL31 DE DICIEMBRE DEL 2015

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

METODOMEIODOPEPS
5/. s/. 5/.

vsnms NETA5 2,233,910.40 2,235,910.40 2,235,910.40

(- ) cosro DE VENTAS -1,364,970.00 -1,375,697.50 -1,440,770.00

U11l.lDAD anun 873,940.40 863,212.60 798,140.40

(-) GASTOS DE ADMINISTRACION -146,475.84 446,475.34 -146,475.34

(-) GASTOS DE VENTAS -201,404.29 -201,404.28 -201,404.23

UTIUDAD oz OPERACION 526,060.28 515,332.43 450,260.28

(-) GASTOS FINANCIEROS -91,547.40 -91,547.40 -91,547.40

1+) manasos FINANCIEROS 128,166.36 128,166.36 128,166.36

1-) GASTOS DIVERSOS -73,237.92 »73,237.92 73.37.92

(+) msmzsos DIVERSOS 54,328.44 54,925.44 54,923.44

UTIUDADANTES DE IMPUESTOS 544,369.76 533,641.96 468,569.76

(-) IMPUESTO A LA RENTA 152,423.53 149,419.75 131,199.53

U11UDAO DEL EJERCICIO 391,946.23 334,222.21 337,370.23
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HOJA DE TRABAJO: REPORTE FINANCIERO INTERNO POR CADA

METODO DE VALUACION IPESA S.A.C

IPESA S.A.C.

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2015

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

Mrtooo

�024
�024_2 -

�024�024_

E 

-una.--.-;' . �024 : -

~ TOTAL Acnva �030 , �030E2211E33"""'i' '1 �030�024"'
_
�024
�024

�030 �024�024�024

Mswo no on IEN 1 �024$_ �024
�024.!EIl7£H IKE-EH53

TE�030�024'.K�030E.!.?.IIIEHTH

�031- u ;;. - _ , JE:-'�024-�024'"""'

 _ j j; ~ - - �024�024

}402§}402}402E 

 �024_ �024
EEK �030Eli

, .
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ANEXO N° 4

�030V.

55375�030
�030..-;�024.-*�030

Mudchx}401hldxm}401nflc}401u
Szuvtafagcuuul

uno de la consolllucton del Mar de cum�031

Am. 2:; dc Dtdctbre 2016.

 

lIIIn(u):

IIIDI Inn Wild! 9062

Dtncdh:

as. men Mal» I�030In ht. I

Una

%:

llloooelruua-auto.

Dc at ezpoclal consideration:

is gr-mo Mrtgirne a usnd. para eaonesovle als oardiales saludus, en

atmclen :1 documents 6: In referencia. le unmtcnm we,  g

 .-e M recevdw-one
en esta Secretarla Generui cl hiwnolrlnamt IDAIGDI-idlflldalul}401

Otnnllldnbunodlupku-ulxdluhanurhlph}402xuo,ntdmnte el cual

rune mala: del oocunmm sondtodo en «ale shzple. con carocter

onkaente (nfonuttvo. pero su eorudmenta en «aumento o la mm:

cuando dim: por «mum Ill pedido.

I Mjmm:

- «column dululclnlhdonumnu-Ikun-dunanuahnn

Il}402}402}402i}401uuhhi}402f}401ihihi}402hnd}402}402n}402olallh

Stu an en particular, we desoido as listed.

AteYt§nte,

__"§ '.�030-r |- nu u �034Mm

| 6 ____________
nnnczumuuu

, nvms. ' """

&l.'lI(aE}402.�031.\AI.R:}401

mmoumna-I
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ANEXO N�0355: CUADRO POR ANTICfJEDAD DE LAS EMPRESAS COMERCIALIZADORAS DE MAQUINAS

AGRICOLAS EN EL DISTRITO DE ATE VITARTE �0242015

ITEM RUC RAzc3N SOCIAL 0 E ' W00 D�030
IR CCION ACTIVIDADES �024

S

. _ G _

20129895986 mum SA Av. mcoms AvLLoN uno. 2235 una. sAmA_Auc:LIcA [2287 - AL 26/O5/1982 U

cosrA0o oz SEDAPAL) LIMA - LIMA - ATE N

20290308802 mu Iucro�034SM _ Av. SEPARADORA INDUSTRIAL NRO. was una. OLIMPO (cnuce 01/09/1995 3

con Av.IIsnM:s) LIMA . LIMA �024ATE U

20503231370 CONSORCIO UNIMAQ-FERREYROS O "5' �034A M5 NR0�03027° Z�034A ROSA [M COM �0343�030V�03113/11/2001 A
EVFIAMIENTO) llMA- UMA �024ATE N

H20517668657 no RENTAL SOCIEDAD ANONIMA CERRADA :1"! "M C Lon�03106 W3�031mnumw M MEMO �034MA�030�034MA 30/n/2007 IT
__ G _

20492139509 rumtc mu SOCIEDAD ANONIMA c£ImAoA AV�030WC "Eww" mm�030B8 1"�0305�035�030"�034"°'5°°�034�030�035�030�035"�03021/ca/200a U
Pumas Amuos v Av.I=AnA0Av) LIMA . uMA �024ATE E

_ D _

AV. IsAAc NEWTON NRO.138 z.I. SAN mmcnsco (ENTRE El.
20520757423 cvromu 5.00 0 ANONIMA cemmn 0 009

H 20553520381 13 TRACTOR mu SAC. JI:::DSE uumouss uno. 281 INT. 8 una. vALoIvI:so LIMA - LIMA Wm/mu
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ANEXO N�0316: PRECIOS DE ADQUISICION DE LAS MAQUINAS AGRJCOLAS COMERCIALIZADO POR LA

EMPRESA IPESA S.A.C. DURANTE EL AND 2015 -VARIACION DE [NCREMENTO DE PRECIOS

: . �030 Tfamms ' �031

v " ' -49?-9) - .

costo Inicial {ED

Mg

 EE:I

M_

{ED .

�030{GD

J

'

[J

- vmucrou CF-C.I 5/. 4,300.00 5/. 4,300.00 5/. 1,9000: 5/. 1.75000 5/. 1,70aa0 5/. 1,600.00 5/. 1,500.00 5/. 1.10000 5/. Looaoo s/. moo

Leyenda:

CF: Costo Final -

CI: Costo Inicial
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