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RESUMEN

En el presente trabajo de investigacién se estudié el factoring, importante

herramienta }401nancieray su efecto en la Iiquidez de la empresa Diromi SAC,

la cual presenta problemas de Iiquidez por desconocimiento, o por falta de

decisién administrativa y }401nancieraque contribuya a que la mencionada

empresa no pase por vicisitudes por falta de Iiquidez.

Como parte de la investigacién se aplicé los ratios de Iiquidez que vinculan

a nuestras variables directamente, evaluando la capacidad de la empresa

para atender sus compromises de corto plazo, tener un excedente para

invertirlo como capital de trabajo, hacer inversiones o remunerar a los

accionistas de la empresa.

El tipo de investigacién realizada de acuerdo a la naturaleza de estudio es

considerada una investigacién descriptiva y mixta; el dise}401ometodolégico

que se desarrolla en el trabajo de investigacién es un dise}401ono

experimental �024transversal y descriptiva.

Finalmente se deduce a través de los resultados obtenidos, tal como lo -

establece Ia teoria, que la aplicacién de| factoring se da de manera

bene}401ciosapara la empresa, mediante Ia comparacién de los estados

}401nancierosreales de| a}401o2016 y los estados }401nancierosde| mismo a}401o.

con aplicacién de factoring con rec_urso y/o sin recurso.
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ABSTRACT

In this relevant research, factoring, an important }401nancialtool and its effect

on the liquidity of Diromi SAC, was studied. This company presents liquidity

problems due to lack of knowledge or lack of administrative and }401nancial

decisions that contributes to the company to not go through vicissitudes due

to lack of liquidity.

As part of the research, we applied the liquidity ratios that link our variables

directly, assessing the company's ability to meet its short-term commitments

so we can have a surplus to invest as working capital, make investments or

remunerate the company's shareholders.

The type of research carried out according to the nature of the study is

�030 considered a - descriptive and mixed research; the methodological design

that is developed in the research work is a non �024experimental - transverse

and descriptive design.

Finally, it is deduced from the results obtained, as the theory establishes,

that factoring application is bene}401cialto the company, by comparing the

2016 actual }401nancialstatements and the }401nancialstatements of the same

year, with factoring application with recourse and I or without recourse.
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EL FACTORING Y LA LIQUIDEZ EN LA EMPRESA DIROMI S.A.C.

PERIODO 2016

I. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

' 1.1 Detenninacién del problema

Actualmente, Lima Metropolitana presenta un gran porcentaje de empresas

en el rubro comercial, las cuales se encuentran a la vanguardia de nuevas

herramientas que puedan facilitar y asegurar la continuidad de| negocio, a

causa de los continuos cambios que se producen en el mercado

competitivo.

Diromi S.A.C. es una empresa comercial dedicada a la venta al por mayor

de articulos de Loza, la cual presenta problemas de Iiquidez, debido a una

abultada cartera de facturas por cobrar, que por entre otras razones, los

clientes no realizan los pagos en los periodos determinados segun el

contrato de la venta al crédito. Por ello, necesitan plantear modalidades de

' cobro por venta al crédito u otro tipo de mecanismo que permita adquirir el

efectivo su}401cientey no tener problemas de Iiquidez cumpliendo con el page

a sus proveedores y acreedores.

El presente trabajo de aplicacién de| factoring, es un medio para que la

empresa pueda convenir sus facturas pendientes de pago en dinero en

efectivo de forma rapida para cumplir con sus obligaciones fundamentales

de corto plazo, obteniendo asi Ia Iiquidez su}401cientecomo capital de trabajo

y la empresa pueda seguir operando sin inconvenientes en el desarrollo de

su actividad comercial.
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Por ello, es importante que se tome Ia decision. de usar una de estas

modalidades de factoring, a efectos de que supere sus problemas de

incumplimiento de sus obligaciones con terceros al corto plazo.

De tal manera que, considerando este terna de importancia, se esté

desarrollando el presente trabajo de investigacién con la siguiente pregunta

planteada en el apartado siguiente.

1.2 Formulacién del Problema

1.2.1 Problema General

(,En qué medida la aplicacién de| factoring afecta la Iiquidez de la

empresa DIROMI SAC?

1.2.2 Problemas Especi}401cas

- ¢;En qué medida Ia aplicacién de| factoring con recurso afecta la Iiquidez de

la empresa DIROMI SAC?

- g,En qué medida la aplicacién de| factoring sin recurso afecta la Iiquidez

de la empresa DIROMI SAC?

1.3 Objetivos de la lnvestigacién

1.3.1 Objetivo General �031

Determinar en qué medida Ia aplicacion de| factoring afecta Ia Iiquidez de

la empresa DIROMI SAC.
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1.3.2 Objetivos Especlficos

- Determinar en qué medida la aplicacién del factoring con recurso afecta Ia _

Iiquidez de la empresa DIROMI SAC.

- Determinar en qué medida la aplicacion de| factoring sin recurso afecta la

Iiquidez de la empresa DIROMI SAC. �030

1.4 Justificacién

1.4.1 Justi}401caciénLegal

El presente trabajo de investigacion se realiza en merito a la aplicacién de

una serie de reglamentos y directivas establecidas por la Universidad

Nacional del Callao, asi como lo nonnado en la ley universitaria, a saber:

- Ley Universitaria No 30220 de fecha 09 de julio 2014.

- Estatuto de la Universidad Nacional del Callao, vigente desde el 02 de julio

' 2015.

- Directiva No 11, aprobada por Resolucion Rectoral No 759-2013. I

Asimismo, la base legal relacionada al factoring se encuentra amparada,

en primer lugar, por la Ley 26702: Ley General del Sistema Financiero

(1996), en el articulo N° 221 de esta ley, se da la facultad a las empresas

parte del sistema }401nancierode realizar operaciones de factoring que

consisten en adquirir facturas conformadas, titulos valores y en general

cualquier valor mobiliario representativo de deuda.

Otro de los fundamenlos Iegales de esta investigacién lo representa Ia

Resolucién Superintendencia de Banca y Seguros N°1021-1998:
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Reglamento de factoring, descuento y empresas de factoring, Ia ley 29623

(2010); Ley que promueve el }401nanciamientoa través de la factura comercial

y la Ley 30308 (2015): Ley que modi}401cadiversas normas para promover el

}401nanciamientoa través de| factoring y el descuento.

1.4.2 Justificacién Teérica

El presente trabajo de investigacién, signi}401caraun aporte técnico a la

comunidad estudiantil y empresarial, asi como que vaiidara Io establecido

en la teoria respecto a la importancia que tiene para la gerencia }401nanciera

de las empresas la utilizacién de esta herramienta }401nancieradel factoring

en cualquiera de sus modalidades, optando por la mas ventajosa segfm la

empresa y contexto econémico }401nancieroy politico del pais.

1.4.3 Justificacién Econémica

La presente investigacién contribuira, en que la empresa mejore sus niveles

de Iiquidez, que a las }401nalescontribuiré a la obtencién igualmente de

mejores niveles de rentabilidad, y sea este trabajo un referente para la

comunidad empresarial y de los profesionales iigados a la gestién

administrativa y }401nancieraen la empresa. .

1.5 lmportancia

La aplicacién del factoring tiene por objetivo oxigenar }401nancieramentea las

empresas comerciales, industriales 0 de servicios, minimizando sus

cuentas por cobrar y aumentando su Iiquidez, con la finalidad de evitar el

incumpiimiento de sus obligaciones de corto plazo fundamentalmente y le
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quede aIgL'Jn remanente para capital de trabajo de tal forma que la empresa

tenga y mantenga un funcionamiento normal en sus actividades de negocio.

El contrato del factoring ofrece una variedad de servicios que resultan

ventajosas para el cliente como: el anticipo de fondos, el aseguramiento de

créditos, factoring internacional, electrénico, fisico, etc. Con lo cual Ia

empresa tiene en esta herramienta }401nancieraun importante instrumento

para evitar entrar en iliquidez que a la larga o a la coda signi}401carala

insolvencia de la empresa con la consiguiente liquidacién de la misma.
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ll. MARCO TEORICO ' u

2.1. Antecedentes del Estudio

2.1.1. lnvestigaciones en el Ambito Nacional

Palian Mayta, Novoa Gomez, & Valer Chicmana (2013). El Factoring como

Herramienta de Financiamiento en la Empresa de Servicios FREBEKA

E.|.R.L. del distrito de Los Olivos.

La Empresa de servicios FREBEKA E.|.R.L. esté creciendo

�030 considerablemente entre los dos ultimos a}401os(2012 - 2013), sin embargo,

en el ano 2013 el gerente administrativo encontro una problemética en el

aumento de sus cuentas por cobrar debido a que la caracteristica del

mercado de este rubro es vender a crédito de 30 y/o 60 dias para evitar

pérdida de cliente. .

El objetivo es Analizar el Factoring como herramienta de }401nanciamientoen

la Empresa de Servicios FREBEKA E.l.R.L del distrito de Los Olivos, ano

2013

La metodologia de la presente investigacién se utiliza el enfoque mixto.

Segiin el nivel es considerada exploratoria - descriptiva; Es de tipo

correlacional. Y el diseno no experimental transversal.

Se concluye que el contrato de Factoring es una obtencion de

}401nanciamientoa corto plazo por medio la cual empresas con actividad

empresarial pueden tener acceso a la obtencién de }401nanciamiento,para

impulsar su crecimiento a partir de la sesion de sus cuentas por cobrar

vigentes a una empresa de factoraje para asi obtener mayor Iiquidez.

10



Vilchez, Asencio (2014). La Aplicacién de Factoring Arrendamiento

Financiero y Con}401rmigIn}402uyeen la Gestion Financiera de las Empresas

Textiles de| Emporio Comercial de Gamarra. I

Determinar si la aplicacién de| factoring, arrendamiento }401nancieroy

con}401rmingin}402uyenen la mejora de la gestion financiera de las PYMES

textiles de| emporio comercial de Gamarra.

Las razones por las cuales se Ileva a cabo dicha investigacién es por la '

falta de acceso al }401nanciamientoque tienen Ias PYMES de| sector textil, las

cuales fracasan en el �030mercadointerno y externo por la falta de Iiquidez, falta

de accesibilidad al crédito y falta de calidad en sus productos.

Por tanto, el objetivo, es evaluar Ia obtencién dei factoring como una fuente

de }401nanciamientode las operaciones de la empresa.

El tipo de investigacién que desarrollo la autora es de carécter explicativo

causal y no experimental tomando oomo poblacién a todos los empresarios

de las peque}401asy medianas empresas de| sector textil de| emporio

comercial de gamarra conformada por 15_00 empresas. Utilizo el muestreo _

no probabilistico ya que no es posible trabajar con ei tama}401ode la muestra

que corresponderia a 1500 empresas.

Se Ilegé a la conclusion, que la aplicacién adecuada de| Factoring,

Arrendamiento Financiero y Con}401nning,in}402uyende manera significativa en

la mejora de la gestion }401nancieray desarrollo de las PYMES asimismo, ios

niveles de Iiquidez, la capacidad del nivel produccién y la reduccién de los

11



V tiempos in}402uyenen el desarrollo econc�031>micode las PYMES textiles de

emporio comercial de Gamarra.

Bazén Reyes (2015). Propuesta de implementacion de| Factoring y su

influencia enla rentabilidad de la Empresa Constructora Grupo Roca Azul

S.A.C. Distrito de Trujillo en el a}401o2015.

Esta peque}401aempresa presenta problemas en su sistema }401nanciero,por

lo cual no se encuentran sujetos al crédito y lo que buscan es insertarse en

el sistema y en un corto plazo obtener Ios créditos que necesita. El objetivo

principa| es proponer Ia implementacién del factoring.

El presente trabajo desarrollo una investigacién cienti}401ca,pues en todo el

proceso se obtienen los resultados mediante procedimientos metédicos,

donde se utilizaré la re}402exion,los razonamientos Iégicos y la investigacién,

que respondera a una busqueda intencionada, para lo cual se delimitarén

Ios objetivos y se prevendrén los medios de indagacién necesarios para el

éxito de| proyecto a presentar.

Por Io resultados obtenidos de la investigacién realizada se pirecle concluir

que la implementacién de| factoring tendria una in}402uenciapositiva en los

resultados de la empresa y consecuentemente en la rentabilidad de la

misma, y toman el factoring como el mecanismo de financiamiento

�030 necesario para un e}401cientemanejo de capital de trabajo, portal motivo se

considera relevante su aplicacién y uso en la empresa Grupo Roca Azul

S.A.C.

12



Juarez Yliia, (2013). Aplicacion de| Factoring y su efecto en la Situacién

Financiera de la Empresa Sayser EIRL.

El planteamiento de| prob|ema en el presente trabajo de investigacién era

saber de que manera la apiicacién de| factoring incidira en la situacién

}401nancierade la empresa Sayser EIRL, provincia de Trujillo, a}401o2012, Ias

razones por las cuales la autora realiza esta investigacién es determinar el

efecto de aplicacién de| factoring, evaluando Ia situacién }401nancierade la

empresa Sayser EIRL.

El tipo de metodologia que se apiico, es el método inductivo. tomando Ia

una muestra representativa, Ia Empresa Sayser EIRL, por ser una empresa

de| sector de prestacion de servicios y que considero que al examinarla

permitira hacer generalizaciones para toda la poblacion, de acuerdo al

diseno también utilizo el método Descriptivo �024Analitico.

La utilizacion de| factoring se convierte en una buena alternativa de

}401nanciamientoya que permite aumentar la Iiquidez de efectivo para

disponer de ella en el momento que se requiera y disminuir Ias cuentas por

cobrar por ventas al crédito ademas con esta operacién Ia empresa Iogra

aligerarse de las Iabores administrativas en el cobro de las facturas a

crédito.

2.1.2. Investigaciones en el Ambito lnternacional

Canon Sanchez y Larrea Espinoza, (2014). Anélisis de| factoring como

herramientas de Iiquidez y su impacto en la rentabilidad de las empresas

de los socios de la Cémara dei Comercio de Quito en el periodo 2011-2013.
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En el sector empresarial del pals, tanto en pequenas, medianas e inclusive

algunas grandes empresas se mani}401estaun problema comun que es la

falta de Iiquidez, debido principalmente a la recuperacion tardia de la

cartera de cobro, razon por la que se han tratado de encontrar diferentes

soluciones para que las empresas tengan un desenvolvimiento normal y su

giro de negocio no se detenga.

El objetivo general es analizar al factoring como herramienta de Iiquidez de

los socios de la Camara de Comercio de Quito en el periodo 2011-2013,

para determinar el impacto en la rentabilidad de sus empresas.

El presente trabajo es una investigacién: explorativa, descriptiva y

correlacional. Desarrolla una investigacién cienti}401ca,pues en todo el

proceso se obtendra los resultados mediante procedimientos metodicos,

donde se utilizara Ia re}402exién,los razonamientos logicos y la investigacion,

que responder:-'1 a una busqueda intencionada, para lo cual se delimitaran

los objetivos y se prevendran Ios medios de indagacién necesarios para el

éxito del proyectoa d_esarrol|ar.

Se concluye que, a pesar de obtener un decremento en la rentabilidad neta,

esto debido claramente a la disminucion de la utilidad neta por el costo

}401nancieroque tiene el factoring, el aumento que se da en el resto de indices

}401nancierosjusti}401cala utilizacién del mismo, ya que se generan mayor

disponibilidad de recursos para el giro de| negocio.

AI aplicar el factoring en el presente estudio, se logro incrementar Ia

Iiquidez, concluyendo que se aumento la capacidad del activo corriente de

14



cubrir Ios pasivos exigibles a corto plazo. Por ello, se recomienda aplicar el

factoring como herramienta de }401nanciaciénespecialmente al sector de la

peque}401ay mediana empresa en el Ecuador que por lo general carece de

Iiquidez.

Barrionuevo Santamarla, (2017). El factoring como herramienta }401nanciera

para mejorar la rentabilidad de las peque}401asy medianas empresas textiles

de la zona urbana de| Canton Ambato durante el a}401o2015. .

Una de las probleméticas con las que se enfrenta el sector empresarial del

pais, como de la provincia de Tungurahua tanto en peque}401ascomo

medianaslempresas. Especi}401camenteen el sector textil se mani}401estaun

problema en comun que es la falta de Iiquidez, debido a la recuperacién

tardia de la cartera de cobro, razén por la que se han tratado de encontrar

diferentes soluciones para que las empresas tengan un desenvolvimiento

normal y su giro de negocios no se detenga.

El objetivo es determinar la relacién entre el Factoring como Herramienta

V }401nanciera~yla Rentabi|idad de las peque}401asy medianas empresas de la

zona urbana de| canton Ambato durante el a}401o2015.

En la presente investigacién se utiliza el enfoque cuali �024cuantitativo. Segun

el nivel es considerada exploratoria - descriptiva; Es de tipo correlacional,

aplicando un modelo logico, matemético y estadistico para la comprobacién

de la hipétesis. El método para la prueba de la relacion de las variables es

tde Student, porque el tama}401omuestral es muy peque}401oy se trabaja con

15



la poblacién completa. En la poblacion se toma en cuenta 9 parroquias

urbanas de Abtao.

Se determino el uso de factoring como forma de }401nanciamientoen las

empresas del sector textil de Ambato, Ia cual no ha sido aprovechada

completamente, ni de manera adecuada; poco menos de la mitad de las

industrias textiles en la ciudad Linicamente, han aplicado esta herramienta

}401nanciera.A medida que aumente la razén disminuye Ia rentabilidad y el

riesgo.

Pilco Parra y Villamar Piguave (2015). Anélisis del Sistema de| factoring en

las Empresas Comerciales de| Sector de Electrodomésticos en la Ciudad

de Guayaquil y su lmpacto en su Liquidez.

El prob|ema que presenta el siguiente trabajo de investigacion se basa en

que las empresas de electrodomésticos no cuentan con un sistema e}401caz

y e}401cientepara lograr una Iiquidez y asi obtener utilidades, en la actualidad

algunas empresas han quebrado por este mismo problema, que ahora le

ocurre a empresa de electrodomésticos.

Su objetivo principa| es lograr una mayor Iiquidez por medio de la

implementacién de la herramienta }401nancierade Factoring en las empresas

dedicadas a la venta de electrodomésticos para obtener una disminucion

de la cartera de crédito.

El enfoque de la investigacién es mixto, con un diseno no experimental

transaccional longitudinal y de tipo de modelo a aplicarse es de tipo

Documental, Descriptiva y Correlacionar. La poblacién a la que esta orienta
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este modelo es al personal que conforma Ia organizacién a analizar que

esta compuesta por 10 personas en la cual son personas profesionales

entre 25 y 40 anos de edad.

El factoring es una herramienta directa, rapida y efectiva que el empresario

puede aplicar por parte del desarrollo de actividades comerciales, siendo

de interés para las operaciones el efectivo inmediato, la mejor manera de

adquirir liquidez es mediante la venta o negociacién de cartera por

factoring, que con el desglose de las facturas se procede a dar crédito,

prestar dinero y dar sobregiros en base al soporte de las facturas o cuentas

por cobrar.

Escobar Orozco, (2017). Anélisis de| Método del Factoring como

Herramienta de Reduccién de Riesgo para la recuperacién de| Efectivo

proveniente de las Cuentas por Cobrar en la empresa DOC SA.

La distribuidora DOC S.A. tiene problemas de Iiquidez por falta de

recuperacién de cartera. tiene una recuperacion ienta de cuentas por cobrar

de corto plazo a mas de 12 meses y de largo plazo a mas de 24 meses.

El objetivo es analizar el método de| factoring como herramienta Litii en la

reduccion de los riesgos }401nancierosde cuentas y documentos por cobrar

incidiendo en la mejora de la Iiquidez de la empresa DOC S.A.

El enfoque de la investigacion es un enfoque cualitativo, ya que se

analizarén los datos de las cuentas por cobrar de la empresa conforme su

balance general, y el por qué afecta la Iiquidez, el tipo de investigacion es

descriptivo ya que busca analizar si el factoring seria una herramienta de
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reduccién de riesgo de cuentas por cobrar o si la empresa aplica

procedimientos necesarios para la recuperacién de cuentas por cobrar.

Las cuentas por cobrar son un rubro importante en una empresa ya que

son un activo que se convierte en efectivo a corto plazo, el factoring es una

opcion factible para obtener dinero a corto plazo vendiendo Ias facturas

para conseguir un porcentaje de efectivo liquido esto ayuda a las empresas

que tienen planes de muy corto plazo.

2.2. Marco Conceptual

2.2.1 Marco Legal

Segun EL PERUANO, (1996) define:

Ley 26702: Ley General del Sistema Financiero (1996)

La ley 26702 nos dice que el Factoring, en nuestro ordenamiento juridico,

se encuentra reconocido en la Ley General del sistema Financiero y de|

Sistema de Seguros y Orgénica de la Superintendencia de Banca y

Seguros (Ley N° 26702 del 09 de diciembre de 1996). El Art. 221° inc. 10

de dicha ley faculta la realizacién de las operaciones de factoring a las

empresas dedicadas a este rubro. Por su parte, el Art. 282° inc. 8 de la

misma ley establece que la especialidad de la empresa de factoring

consiste en la adquisicién de facturas conformadas, titulos valores y en

general cualquier valor mobiliario representative de deuda.

Segun El PERUANO, (2010) de}401ne:
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Ley 29623: Ley que promueve el finanéiamiento a través de la factura

comercial (2010)

Segun el autor Cristhian Northcote Sandoval; Mediante Ia presente Ley, se

busca promover el acceso ai financiamiento a los proveedores de bienes o

servicios a través de la comercializacién de facturas comerciales y recibos

por honorarios, es decir, comercializar sus cuentas por cobrar, disponiendo

que los comprobantes de pago tendra una tercera copia denominada la de

�034facturanegociab|e", cuando existe Ia posibilidad de que no se trate de una

factura sino de un recibo por honorarios, consideramos que podria haberse

hecho Ia salvedad que en el caso de los recibos se utilice otra

denominacién. La negociabilidad de este titulo valor consistente en la

factura negociable, permitira someterlos a operaciones de factoring o

descuento, trans}401riéndolosvia endoso, tal como se hace con las Ietras de

cambio. Ei articulo 2° de la Ley N" 29623 dispone que toda cléusula o

acuerdo que tenga por finalidad Iimitar, restringir o prohibir Ia transferencia

de la factura negociable, seré nulo de pieno derecho. La intencién de la

norma es garantizar Ia funcionalidad de este titulo valor.

Segun EL PERUANO, (2015) define:

Ley 30308: Ley que modifica diversas normas para promover el

}401nanciamientoa través del factoring y el descuento.

Esta ley tiene dos grandes efectos, el primero es que convierte a las

facturas no pagadas en Tituios valores, es decir que podrén cobrarse de

forma judicial de manera mucho més répida y e}401ciente,lo que sin duda es
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una buena noticia para las empresas que entregan su mercaderia a crédito

0 en consignacién, Ia segunda es que crea un registro de empresas

dedicadas a comprar y negociar con �034FacturasNegociables�035,empresas

dedicadas a comprar Ia deuda de otro y que no requieren estar

comprendidas en la ley de Bancos.

Figura N�0342.1 Marco Legal
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(Fuente propia)

Es evidente que en e| mundo existe el desarrollo econémioo y la

globalizacién causando inoenidumbre en las diferentes organizaciones de|

Pen}, por ende, el grado de avance que se evidencie en el dia a dia

repercute en el desarrollo econémioo y financiero de las empresas ya que

es necesario desarrollar mecanismos }401nancierospara ser competitivos en

el mercado.

La presente ley establece el marco de regulacién y supervision al cual estén

sometidas Ias empresas que operan en el sistema }401nancieroy de seguros,

Ia }401nalidadde esta ley es asegurar el buen funcionamiento de un sistema
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}401nancieroy un sistema de seguros competitivos, sélidos y

con}401abies,que contribuyan al desarrollo econémico nacional.

2.2.2 �030El Factoring

Seg}402n(Bernal, 2013), el factoring es: La operacién en la que un sujeto

denominado �034factor�035,adquiere de otro denominado �034c|iente"o �034factorado�035

una parte 0 todos los créditos que ei cliente tenga por cobrar, y, ademés,

dicho factor adelanta al cliente los importes respectivos de los créditos, todo

ello a cambio de una retribucién; es decir, se trata de una operacién de

}401nanciamientoya que obtiene Iiquidez inmediata. (p. 11)

(lborra, Dasi, Dolz, & Ferrer, 2014), de}401neal factoring como: El conjunto de

servicios administrativos y }401nancierosque la entidad de factoring presta a J

su cliente a partir de la cesién de créditos que este origine a cargo de sus

compradores por la venta de mercancias o prestacién de servicios. Esta

operativa se materializa en un contrato de cesién_ cie créditos. implica que

una empresa a la que se denomina factor se encarga de diversos servicios

relacionados con la facturacién y cobro derivado de la actividad de una

empresa que es la usuaria de| factoring. (p. 391)

Lo importante que podemos resaltar dentro de las de}401nicionesdescritas por

los diversos autores es que el Factoring es un contrato de }401nanciamientoa

corto plazo para convertir las cuentas por cobrar en dinero en efectivo. En
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donde el cliente cede al factor sus cuentas por cobrar a cambio de una

retribucién. El factor prestaré los servicios de cobro y contabilizacién de los

créditos y asumira el riesgo de insolvencia del deudor.

Caracteristicas de Factoring

Segun (Castillo Vasquez, 2011):

- Es un instrumento }401nancierobilateral, ya que se realiza entre 2 partes: el

factor y ei factorado. Asimismo, existe un contrato que se celebra de

acuerdo entre las partes.

- Es }402exibley conmutativo, ya que se puede estipular la prestacién de

servicio de gestién o cobro asumiendo Ios riesgos de cobranza y las partes

saben Ios resultados que se obtendrén de dicha operacién.

-. Es oneroso porque el factor realiza una prestacién a cambio de una

retribucién, cuyo monto varia de acuerdo a las partes y el servicio prestado

. �024 No genera pasivos }401nancierosy el emisor decide el nivel de documentos a

descontar.

- El factor dependera de la calidad crediticia de los pagadores.

- Optimiza Ia cartera de clientes y disminuye costos de gestién administrativa

en la oobranza.

Ventajas del factoring

(Ramon & Serrano, 2000), clasi}401caIas Ventajas de| factoring en dos

grandes grupos:
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a) Ventajas econémicas }401nancieras

- El factoring aumenta la e}401caciaen los cobros, disminuyendo su plazo de

I ejecucién y el }402ujode tesoreria, lo adapta a sus necesidades.

- El factoring disminuye Ios costes de material de oficina.

- El factoring elimina Ios gastos }401nancierospor retraso en los cobros, los

gastos y tiempo empleados en la obtencién de informes comerciales, los

gastos de procedimiento contenciosos (tasas judiciales, honorarios de

abogados).

b) Ventajas de gestion *

�030 - El factoring aumenta la consolidacion de la clientela mejorando su

seleccion, Ia posibilidad de mejorar condiciones de venta a corto plazo y el

tiempo de| personal para emplearlo en otras tareas.

- El factoring disminuye el trabajo burocrético, ya que pasa a tener un solo

cliente y que paga al contado. igualmente disminuye el riesgo de fallidos

(garantiza el cobro de todas las facturas)

- El factoring elimina Ios problemas de gestion al profesionalizar -e -

independizar la gestion del cobro.

Entre otras Ventajas, se pueden mencionar:

- Ahorro de tiempo, ahorro de gastos, y precision de la obtencion de

informes.

- Permite la maxima movilizacion de la cartera de deudores y garantiza el

cobro de todos ellos. �030
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- Simpli}401cala contabilidad, ya que mediante el factoring el usuario pasa a

_ tener un solo cliente. que paga al contado.

- Saneamiento de la cartera de clientes.

- Permite recibir anticipos de los créditos cedidos.

Segun el autor (Blossiers, 2013), se}401alazEl Factoring resulta conveniente

' y ventajoso porque permite convenir Ventas al Crédito como si fueran al

contado, evitando que la empresa se enfrente a desbalances por falta de

Iiquidez inmediata, permite ademés plani}401carcon certeza Ios }402ujos *-

_\ }401nancierosal convenir desde el inicio de su ciclo de operaciones el

descuento de las deudas futuras; de esta forma. la empresa mejora:

- Ahorro de tiempo, ahorro de gasto y precision de la obtencién de informes.

- Permite recibir anticipos de los créditos cedidos.

- Puede ofrecer a sus clientes comerciales sin afectar sus }402ujosde caja.

- Puede mejorar Ia relacién con los proveedores.

- Facilita el crecimiento de la empresa _

lnconvenientes del factoring

. El procedimiento del factoring conlleva un costo, por lo que habra que

valorar si es més conveniente frente a otros métodos o frente a la opcién �031

de correr el riesgo de impago por parte del deudor.

- La entidad }401nancierasolo se haré cargo de aquellas cuentas en las que el

pago se prevea factible.
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- Usar la }401gurade| factoring podria perjudicar al posicionamiento

estratégico de la empresa de cara a futuras relaciones comerciales al ser

interpretado como un signo de poca con}401anzay debilidad }401nanciera.

- Coste elevado F

- El factor puede no aceptar algunos de los documentos de su cliente.

- El cliente queda sujeto al criterio de la sociedad factor para evaluar el riesgo

de los distintos compradores.

CONTRATO DEL FACTORING "

(Bravo, 2013), menciona: Lo resaltante de| contrato de Factoring tiene

relacién juridica de duracion, en la que una de las partes, que puede

denominarse empresa de Factoring, adquiere todos, 0 tan solo una porcion

o una categoria de créditos, que la otra parte (empresa cliente o factoreada)

tiene frente a sus clientes. Y renunciando las modalidades y servicios I

optativos_ se lo ha consideradocomo un contrato }401nancieroque se celebra

entre una entidad }401nanciera(sociedad de Factoring) y una empresa

(factoreada), por el cual la primera se obliga a adquirir todos los créditos

que se originen a favor de la segunda, en virtud de su actividad comercial,

durante un determinado plazo. (p.192)

Ademés, (O|ivera. 2010), mani}401esta:
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En el Contrato de Factoring como un documento que suscriben el Factor y

_ el Cliente. en el cual se estipulan las condiciones para formalizar el servicio .

de Factoring. Este debera contener como minimo Ios siguientes puntos:

a. Nombre, razon o denominacion social y domicilio de las partes.

b. Identi}401caciénde los instrumentos que son objeto de Factoring 0, de ser el

caso, precisar Ios criterios que permitan identi}401carlosinstrumentos

respectivos.

c. Precio a ser pagado por los instrumentos y la forma de pago.

d. Retribucion correspondiente al Factor; si fuera el caso.

F e. El responsable de realizar la cobranza a los Deudores.

f. El momento a partir del cual el Factor asume el riesgo crediticio de los

Deudores.

En el Art. 3°: se menciona que el Factoring se perfecciona mediante

contrato escrito entre el Factor y el Cliente. El contrato deberé contener

como minimo lo siguiente: Nombre, razon o denominacion social y domicilio

de las partes; ldenti}401cacionde que permitan identi}401carIos instrumentos que

son objeto de Factoring o, de ser el caso, precisar Ios criterios los

instrumentos respectivos; precio a ser pagado por los instrumentos y Ia �030

forma de pago.

De acuerdo con las de}401nicionesde los autores. el contrato de Factoring es

un documento en la cual se estipulan Ias condiciones para formalizar el

compromiso de una empresa comercial nombrada cliente, que pacta con
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una entidad }401nancierallamada factor, para que esta le preste un conjunto

de servicios de }401nanciaciénde sus créditos con sus clientes, tomando el

riesgo de cobro, a cambio de una contraprestacién, que hace efectivo el

crédito.

PARTICIPANTES DEL FACTORING

(Socola Cuzco, 2011), menciona tres sujetos que Intervienen en la

operacién del factoring:

cliente

Denominado factorado, es la persona natural 0 juridica que, como producto

de sus ventas, mantiene una cartera de cuentas por cobrar, expresada en

facturas y otros documentos.

Factor

Es la empresa de factoring, puede ser un banco o empresa especializada,

que se dedica a comprar facturas y otros titulos crediticios como letras,

pagares, etc.

Deudor

Es la persona natural 0 juridica que compra bienes al factorado, con el

compromiso de cancelarla en un determinado plazo, contra la entrega de

la factura.
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Figura N�03422 Participantes del Facforing
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Fuente Propia

Los derechos y obligaciones de| factor

Los principales derechos y obligaciones que le corresponden al factor son

los siguientes: '

Derechos

- Realizar todos los actos de disposicién con relacién a los Instrumentos

adquiridos.

- Cobrar una retribucién por los servicios adicionales que se hayan brindado.

Obligaciones

- Adquirir Ios Instrumentos de acuerdo a las condiciones pactadas.

- Brindar los servicios adicionales pactados,

- Pagar al cliente por los Instrumentos adquiridos; y

- Asumir el riesgo crediticio de los Deudores.
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Los derechos y obligaciones de la empresa

Derechos

- Exigir el pago por los Instrumentos transferidos en el plazo establecido y

conforme a las condiciones pactadas.

- Exigir ~eI cumplimiento de los servicios adicionales que se hubiesen

- pactado.

Obligaciones

- Garantizar la existencia, exigibilidad y vigencia de los Instrumentos al

tiempo de celebrarse el factoring.

- Transferir al factor los Instrumentos en la forma acordada o establecida por

la ley.

- Noti}401carIa realizacién de| factoring a sus Deudores, cuando sea el caso.

- Recibir Ios pagos que efectuen Ios Deudores y transferirlos al factor,

cuando asi Io haya convenido con éste.

- lnformar al factor y cooperar con éste para permitir la mejor evaluacién de

su propia situacién patrimonial y comercial, asi como la de sus Deudores.

- Proporcionar toda la documentacién vinculada con la transferencia de �031

Instrumentos.

- Retribuir al factor por los servicios adicionales recibidos.
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Elementos de| Factoring:

Asi también, se mencionan los siguientes elementos caracteristicos de|

factoring:

a) Los créditos

Se ha se}401aladoque en el contrato de factoring Ia empresa trans}401ereal

factor los créditos derivados de las operaciones con sus clientes, estos

créditos pueden estar representados por facturas. boletas, titulos valores u

otras formas de representacién.

El Reglamento dispone que no puedan ser objeto de transferencia

instrumentos que estuvieran vencidos o que se hubieran originado en

operaciones de }401nanciamientocon empresas de| Sistema Financiero.

Los créditos serén transferidos por la empresa a favor de| factor de acuerdo

a los mecanismos de transmision que regulen las disposiciones legales

aplicables, como la Ley N�03527287 - Ley de Titulos Valores y la nueva Ley

N° 29623. Estos mecanismos pueden implicar la entrega, el endoso o la

cesién de derechos. Es importante se}401alarque el factor asume el riesgo

de| posible incumplimiento de los deudores.

I b) Los servicios

Cuando el factor adquiere los créditos se obliga realizar una serie de

servicios destinados al cobro de dichos créditos. De esta manera el factor

se encargaré de las gestiones de cobranza, pero también brindaré otros

servicios de la empresa, como pueden ser los de evaluacion de riesgos
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crediticios, contabilidad, asesoria juridica, etc. Segun se establezca en el

respecto contrato.

c) La retribucion

Por la adquisicion de los créditos, el factor pagara su valor a favor de Ia �031

empresa. Sin embargo, como retribucion por el }401nanciamientoy por los

servicios a los que se hubiera obligado, el factor cobrara una retribucién,

en la mayoria de los casos bajo la forma de un porcentaje de los créditos

adquiridos. Por Ia adquisicién de los créditos, el factor pagaré su valor a

favor de la empresa. Sin embargo, como retribucién por el }401nanciamientoy

' por los servicios a los que se hubiera obligado, el factor cobrara una

retribucion, en la mayoria de los casos bajo Ia forma de un porcentaje de

los créditos adquiridos.

Las caracterlsticas mencionadas explican puntualmente lo que deben

considerar las Pyrnes al aplicar el factoring. previamente la entidad

}401nancieraha debido realizar Ia evaluacion correspondiente al cliente, Io

resaltante de las caracterlsticas es que el riesgo de incumplimiento lo

asume el factor.

Clases de Factoring

Segun (BUSTAMANTE, s.f.) se}401alatres tipos de factoring:

Factoring Electrénico
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Es la version modema. A diferencia de| primero Ios pagos se realizan por

la via electrénica y, adicionalmente, el Ciiente cuenta con la opcién de

adelantar el pago total 0 parcial de los instrumentos que tiene por cobrar.

Factoring Internacional 0 de Exportacién

AI igual que ei anterior es una version modema de| Factoring, con la

diferencia de que esta dirigido a las empresas exportadoras con ventas a

plazo via cobranza en el extranjero. De ese modo el Cliente nacionai se

desliga de la falta de page de| Deudor extranjero y aminora el trabajo

administrativo de su empresa tercerizando el cobro.

Segun (Martinez, 2010), clasi}402caIas operaciones de factoring de la

siguiente forma:

Factoring con recursos; en este tipo de factoring se cede el derecho de

cobro ante un tercero, pero Ia empresa de factoring no se hace cargo de la

posible insolvencia de| deudor, con lo que si no consigue cobrar el crédito,

exigira su impone al cliente que le cedio los derechos. En realidad, funciona

como un descuento de efectos. pero utilizando otros documentos

g mercantiles (facturas, recibos, etc.). La empresa de factoring adelanta a su

cliente el importe de los créditos cedidos, menos unas comisiones y unos

intereses.

I Factoring sin recurso (también llamada Factoring convencional); en este

tipo de factoring se produce la venta de los derechos de cobro, esto es, los

riesgos de impagados Ios asume Ia empresa de factoring, adelantando a
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su cliente el importe de los derechos menos unas comisiones y unos

intereses. El coste es més elevado que el factoring con recursos.

Figura N�0352.3 Tipos de Factoring
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Segun (Ramon & Serrano, 2000) Establecen que los tipos més usuales de

factoring son:

Por el destino de las Ventas

Factoring Nacional; cuando el cliente y los compradores residen en un

mismo pais.

Factoring de Exportacién; cuando cliente y compradores residen en

paises distintos. En este caso el factor se divide en dos: el factor de| pais

exponador y el pais de| pais importador. El anticipo en este caso suele ser

del 80% de las carteras cedidas. Las Ventajas que proporciona este tipo de

factoring son:

- Asesoria sobre Ias condiciones comerciales en los mercados de

exportacién.
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- Cobros y asistencias en litigios.

- Eliminacién de| riesgo de cambio.

- Transferencia mas rapida de fondos.

- Conocimiento local de los compradores extranjeros.

Por Ia asuncién del riesgo de insolvencia de los deudores

Factoring sin recurso; si la compa}401iafactor asume el riesgo de

insolvencia de los compradores. Incluye tanto la gestion de la cartera de

clientes como la gestion de cobros.

Factoring con recurso; cuando el cliente asume el riesgo de insolvencia

de los compradores. Las empresas utilizan el factoring con recurso cuando

Ios deudores son empresas importantes lo que hace innecesario acogerse

a la cobertura del riesgo.

Por el momento del pago por la sociedad factor al cliente de los

créditos cedidos V

Factoring con pago al cobro; Ia sociedad factor paga al cliente una vez

que ha cobrado de los vendedores.

Factoring con pago al cobro con una fecha Iimite; si el factor paga al

cliente en la fecha Iimite establecido�030

Factoring con pago a una fecha previamente establecida; cuando la

sociedad factor para al cliente en la fecha acordada con independencia de

que haya efectuado el cobro o no.

' Segun (Ef}401o,2010) a}401rma:
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Hay muchas modalidades por las que se puede celebrar un Contrato de

Factoring. Segdn esta clasi}401cacién,el Factoring podra' ser "con recurso" y

�034sinrecurso�035el cual dependeré de que el factor asuma o no Ios riesgos de

incobrabilidad.

A. Factoring sin recurso Constituye el acuerdo mas general, involucra, Ios

servicios de }401nanciamiento,asuncion de| riesgo donde el factor asume todo

el riesgo de incobrabilidad de las Cuentas por Cobrar del cliente, salvo que

esta sea motivada por de}401cienciesde| producto o servicios entregados. En

la practica el factor no acepta las cuentas correspondientes a aigunos

deudores, especi}401camentede aquellos que tengan disputas comerciales

con los clientes 0 con otros vendedores. Cuando esto ocurre la entidad se

reserva el derecho de reasignar Ia cuenta al cliente 0 de solo aceptar

aquellas cuantas de las que no exista ning}402ntipo de prob|ema. Se le

conoce también como Factoring Puro o Factoring sin responsabilidad. El

cliente (facturado) no tiene responsabilidad frente al factor en caso de un

eventual incumplimiento de| deudor.

V B. Factoring con recurso Son convenios de servicio completo pero que

. no involucra la asuncion del riesgo crediticio por parte de intermediarios

}401nancieros.El cliente mantiene el riesgo de incobrabilidad por lo que al

vencimiento de las Cuentas por Cobrar debe devolver al factor el monto

anticipado mas los gastos e intereses acordados. Se conoce también como

Factoring con responsabilidad. El cliente (factorado) asume la
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responsabilidad frente al factor en caso de un eventuai incumplimiento de|

deudor (p. 4).

Estas clases de Factoring se clasi}401caen: Factoring sin recurso, el factor

asume todo el riesgo de incobrabilidad en caso del incumplimiento por parte

. de| deudor en las Cuentas por Cobrar; mientras que en ei caso del Factoring

con recurso, el cliente mantiene el riesgo de incobrabilidad de las cuentas

por cobrar frente al factor. ~ /

Finalmente, estamos de acuerdo con lo que establecen Ios autores en

cuanto a las definiciones de las clases de Factoring; consecuentemente,

optamos por aplicar ei Factoring con y sin recurso, por qué nos brinda un

resultando ventajoso y sin preocupacion de las facturas por cobrar.

i

Para §Gomez, 2013), se presenta de la siguiente manera: �030

SEGUN EL CONTENIDO �030

La operacién factoring puede conllevar o no la }401nanciaciénde| cliente, asi

distinguimos dos clases de factoring: �030

/ Factoring con }401nanciacién0 al vencimiento. En esta modalidad, el

cliente puede obtener de| factor el pago inmediato de los créditos

oportunamente cedidos. incluso, pendiente el plazo para poder hacer

efectivas- Ias facturas. El factor por su parte, comonuevo titular de los

créditos, tiene-derecho a los intereses que perciben los créditos pendientes
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medio, Ia informacién se agiliza, disminuyendo Ios riesgos de insolvencia y

agilizando la obtencién de crédito para los interesados.

~/ Contabilidad de ventas: Las transacciones efectuadas entre la empresa

factorada y su clientela, se materializan en las ventas cuyos precios le

quedaron a deber. Son los créditos originados en las operaciones de ventas

de la factorada los que se transmiten al factor. Como consecuencia, la

compa}401iafactorada deja de tener una cantidad de clientes en sus Iibros,

para tener uno solo: el factor que ha adquirido sus créditos. Esta operacion

signi}401cauna simpli}401caciénen la contabilidad de la empresa.

Por otro lado, el factor contabiliza Ios créditos que Ie ha cedido su cliente y

se encarga de su gestion, de su cobro, de acreditar su pago, etc. El factor

informa a su cliente sobre el comportamiento de sus clientes, y trabajan en

la mejora de| servicio de informacién con la introduccién de nuevos medios

de tratamiento de datos que les facilita mantener una estadistica elaborada

y optimiza el manejo de| crédito de sus clientes, con una mejora en la

informacion al factorado.

Cobro y eventual reclamacién judicial: La empresafactoring procede con el

cobro de los créditos, incluso a su cobro judicial, y para lograr el resultado

esperado Ia empresa de factoring posee Ia documentacién completa de los

créditos, elaborada por ella misma.

b. Servicio de garantia. Este servicio ofrecido por la empresa de factoring,

es la garantia de| buen }401nde los créditos cedidos; es decir, la empresa de
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factoring asume Ia insolvencia de los deudores, que no es otra cosa que

una garantia de cobros.

Asi las cosas, cuando Ios créditos tienen su origen en ventas efectuadas a

clientes que fueron validados por el factor, si hay impago que obedece a la

insolvencia o morosidad prolongada del cliente, necesariamente tales

riesgos los soporta el factor. Pero es claro aclarar que si los motivos de| no

page se deben a razones comerciales, como el incumplimiento por parte

del proveedor, o cuando hay defectos en el producto, el factor puede repetir

contra el factorado. '

Con este servicio de| factoring las empresas tienen Ia posibilidad de

eliminar Ia incertidumbre y los procesos engorrosos del cobro.

c. Servicio de }401nanciacién.Con el servicio de }401nanciacién,se busca en

primer lugar, Ia movilizacién de los créditos mediante su pago anticipado

por el factor, siendo optativa para el cliente. �034Setrata de un servicio mas

que puede prestar el factor, y generalmente se deja como opcién para el

cliente, pero como obligatorio para el factor en un 80% o 90% de los

créditos que se le conceden�035.

Este servicio Ie pennite a la compa}401iafactorada convertir sus operaciones

a corto plazo, en operaciones de contado.

Con este servicio, el cliente factorado Iogra indudables Ventajas. Como

resultado }401nalobtiene Ia racionalizacién en su organizacién, reduce costos

en su actividad, asegura el cobro de sus créditos y obtiene Iiquidez para su
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operacién. Este servicio de| factoring es el elemento que mas ha

colaborado para su desarrollo.

El factoring, desde el punto de vista de su caracterizacién como técnica

}401nanciera.representa el altimo estadio de evolucion que han sufrido �034Ias

relaciones interpartes en la }402nanciaciéndurante Ios uitimos a}401os;

caracterizada por la estabiiidad de la relacién, Ia ampliacion de servicios

que desarrolla quien presta la }401nanciacion,y la movilizacién de los créditos

como instrumento de financiacién"

d. costos del Factoring

En cuanto a los costos de operacién del factoring, este depende de la

modalidad de la operacion.

Segun Io descrito llegamos a la conclusion que el Factoring es una

herramienta de }401nanciamientoventajosa que permite convertir las cuentas

por cobrar en efectivo, facilitando el uso, dado que existen empresas de

Factoring que aceptan ias.facturas sin mayores problemas, mediante el

contrato de Factoring el usuario pasa a tener un solo cliente, que paga al

contado, de esta manera mejora la situacion }401nanciera.posicién monetaria

i y la relacion con los proveedores asi evitando los desbalances y

endeudamiento como intereses moratorias por falta de Iiquidez inmediata.

de esta manera cumpliendo con las obligaciones conterceros, facilitando

el crecimiento de la empresa y posicionéndose en el mercado competitivo.
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Normativa

Seg}402nlnfonnativo-Caballero Bustamante (2010) Factoring: Tratamiento .

Contable Tributario. Revista de Asesoria especializada, tenemos:

NIC 39: Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicién

Tratamiento contable (Factoring sin Recurso) norma que establece los

principios para reconocer y medir los activos }401nancieros,dentro de los

cuales estén las cuentas por cobrar.

NIC 39 dicha norma define como una de las categorias de los activos -

}401nancierosa los préstamos y cuentas por cobrar. Ello, de conformidad con

Io senalado en el pérrafo 9:

(a) Activos financieros al valor razonable con cambios en resultados:

H (b) Inversiones mantenidas hasta el vencimiento;

(c) Préstamos y cuentas por cobrar;

(d) Activo financieros disponibles para la venta. _

La transferencia de| activo }401nanciero(cuenta por cobrar) para el caso

concreto (sin recurso) conviene indicar que es el factor quien adquiere el

crédito, a quien se Ie ésta trans}401riendolos derechos contractuales de recibir

los }402ujosde efectivo de| activo }401nanciero,esto con}401rmaIo previsto en el

pérrafo 18, b) de la NIC 39, y claro ello es asi por cuanto sera el factor

quien ejercera la cobranza asumiendo ademés el riesgo de la misma.



medio de pagamento, su transformacion en numerario podra' ser demorada

y tener costos elevados.

Al respecto, el britanico (Northem, 1955), dice: �024

�034Esosigni}401caque no tienen dinero para pagar". Todo parte de una

confusion bastante habitual entre problemas de Iiquidez y problemas de

solvencia. �034Unaempresa no es solvente cuando sus activos no son

su}401cientespara respaldar sus pasivos. Es decir, que ni vendiendo todo lo

que tiene podria pagar sus deudas. Un problema de Iiquidez no es lo

mismo, simplemente es un prob|ema de pagos y cobros a corto plazo.

Llevado a lo sencillo, no tiene dinero contante y sonante para hacer frente

a los pagos a corto plazo". (p.129)

(Gurrusblog, 1998) comenta:

Entiendo que este no es un factor que nos indicaria una falta de solvencia

de las entidades que solicitan esta Iiquidez a corto a un banco. Otro tema

es si empieza a cundir el pénico entre sus clientes y estos empiezan a

retirar masivamente sus depc�031>sitos....sin lugar a dudas esto puede tumbar

al banco més so|vente". La Iiquidez es el grado en el cual un activo, valor o

propiedad puede ser comprado o vendido envel mercado sin afectar su

precio: �034LaIiquidez se caracteriza por un alto nivel de actividad comercial,

y se re}401erea la habilidad de oonvertir un activo en efectivo répidamente.

Se conoce también como comerciabilidad.
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Es importante mencionar que los bonos a largo plazo, bajo esta condicién,

' redituan mas que los bonos a corto plazo por dos razones:

1. En un mundo de incertidumbre, Ios inversionistas generalmente

preferirén mantener valores a corto plazo, ya que son més liquidos en el �030

sentido de que pueden ser convertidos en efectivo con menos peligro de

pérdida de| principal.

2�030Los prestatarios reaccionan exactamente en forma opuesta a la de los

inversionistas (Ios prestatarios de los negocios generalmente pre}401erenIas

deudas a largo plazo porque Ias deudas a corto plazo sujetan a la empresa

al peligro de tener que reembolsar la deuda bajo condiciones adversas).

Segun el art. Periodistico, (Gestién, 2016).

La Iiquidez es un concepto esencial en las }401nanzaspersonales. Liquidez es

un término que se utiliza para describir qué tan fécil es convenir nuestros

activos en efectivo, para cubrir nuestras obligaciones.

Desde luego el activo més liquido es el éfectivo -dinero que ya tenemos en

mano- seguido por el saldo en una cuenta de cheques o ahorro, que es

accesible en el momento en que lo requerimos. Por el contrario, los bienes

raices o los negocios son activos poco liquidos, porque puede tomar meses

e incluso a}401osvenderlos.

De acuerdo con las de}401nicionespor los autores establecidos mencionan

que la Iiquidez tiende a mostrar la capacidad de una empresa para convertir
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sus activos en dinero efectivo a corto plazo, sin tener que afectar el precio

de un activo de manera que pueda conllevar a la pérdida de su valor

estimado. Asi mismo, pude asumir las deudas adquiridas durante el plazo

establecido.

Medicién de la Iiquidez

Para medir la Iiquidez de una empresa se utiliza el ratio 0 razén de

Iiquidez, mediante Ia cual se puede medir Ia capacidad que posee la

empresa para satisfacer sus obligaciones a corto plazo.

Caracteristicas de la Iiquidez

Para que un activo sea considerado como liquido debe poseer Ias

siguientes caracterlsticas:

- Que pueda ser vendido répidamente.

- Con una minima perdida de su valor.

- Se pueda vender en cualquier momento.

Ventajas de la Iiquidez �030

Poseer activos liquidos es fundamental para la empresa, ya que Ie permiten

afrontar aquellos gastos diarios 0 las deudas a corto plazo, de igual manera

I la Iiquidez permite solventar cualquier emergencia que surja durante el

normal funcionamiento de la empresa.
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Desventajas de la Iiquidez V

En una economia con unavaita in}402acién,mantener mucho dinero en efectivo

puede generar una perdida para la empresa, debido a la rapidez con la que

el dinero pierdeisu poder adquisitivo. La empresa debe mantener el dinero

necesario para asumir Ias deudas y gastos, sin que selio implique una

perdida por la in}402acibn.

lmportancia de la Iiquidez

Segun (Soco|a, 2010). "Al obtener Iiquidez, la empresa puede confrontar

dos puntos resaitantes: Primero, podré pagar las deudas contraidas, asi

como Ios pagos presentados en ei curso normal del negocio, es decir, pago

a proveedores, mano de .obra y dividendos. Segundo, podré estar

preparado frente a situaciones inesperadas o podré invertir en negocios

que considere rentables.�035

Segun Io expuesto por los autores la importancia de Iiquidez es relevante,

pues mediante ella se_mide la capacidad de cumplir sus obligaciones a

corto plazo y también medir su capacidad de solvencias frente alguna

situacién de crisis que pueda afrontar la empresa.

Ratios de Iiquidez

(sevilla, 2016) Comenta: I

i
1
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Prueba defensiva

Relaciona Ias inversiones financieras temporales. Considera solo al

Efectivo y a los valores Negociables, es decir, Ias dos cuentas mas

liquidas y las compara con el Pasivo Corriente.

Efectivo Pasivo Corriente

Capital de trabajo.

El Capital de Trabajo es el monto que tiene disponible para continuar con

el desarrollo de sus actividades en el corto plazo.

Anélisis vertical

Seg}402n(coello Martinez, 2015) el analisis verticaI consiste en determinar Ia

participacién de cada una de las cuentas del estado financiero, oon

referencia sobre el total de los activos 0 total de pasivos y patrimonio para

el balance general, 0 sobre el total de ventas para el estado de resultados,

permitiendo el anélisis financiero de las siguientes apreciaciones objetivas:

- Vision panorémica de la estructura del estado }401nanciero.

- Muestra la relevancia de cuentas o grupo de cuentas dentro de| estado.

Si el analista, Iector o asesor conoce bien la empresa, puede mostrar las

relaciones de inversion y financiamiento entre activos y pasivos que ha

generado las decisiones }401nancieras.
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-Evalua las decisiones gerenciales, que han operado esos cambios, Ios

V cuales se pueden comprobar mas tarde con el estudio de los estados de

cambios.

- Permiten plantear nuevas politicas de racionalizacién de costos, gastos y

precios como también financiamiento.

-Permite seleccionar Ia estructura optima, sobre la qual existe la mayor

rentabilidad y que sirva como medio de control para obtener Ia maxima

rentabilidad.

El anélisis de porcentajes también puede utilizarse para mostrar la relacién

de cada uno de los componentes con el total dentro de un solo estado. Este

tipo de anélisis se denomina anélisis vertical. Se basa en la comparacion

de dos o més cuentas de un mismo periodo. También una cuenta se puede

comparar con su equivalente en otra empresa de| sector. Por Io general se

otorga al total de| activo un valor de 100%, obteniéndose asi una estructura

de| activo. Esta m_etodo|ogI�031ase usa de| mismo modo para tener una

estructura del pasivo, de| patrimonio o_de| estado de ganancias y pérdidas.

2.3. De}401niciénde Ténninos Bésicos

ANTICIPO

Traténdose de dinero, récibir o entregar antes de| tiempo regular 0

se}401alado.(Giraldo Jara, 2006) . �030

BAJA EN CUENTAS '

!
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FACTURA COMECIAL

Es el documento normado por la SUNAT, donde se }401jael importe de la

mercancia expendida. Representa las obligaciones que contrae Ia empresa

derivada de la compra y/o venta de bienes 0 servicios y los gastos

incurridos en las operaciones normales de| giro principa| de| negocio.

(Giraldo Jara, 2006)

FACTURA NEGOCIABLE

Es un titulo valor. transmisible por endoso 0 un valor representado por

anotacién en cuenta contable de una lnstitucién de Compensacién de

valores, que se origina en la compra�024ventade bienes o prestacién de

servicios, respecto de la cual se ha emitido mediante una factura comercial

0 recibo por honorarios de modo impreso o electrénico. (SUNAT, 2015)

FACTORING

Las empresas especializadas en la compra de cartera o Factoring son

instituciones financieras; estas entidades como su nombre lo indica dedican

a riesgo de NO PAGO por parte de estos Liltimos. (Giraldo Jara, 2006)

FINANCIACION b

Fuentes de recursos de que dispone Ia empresa, tantos propios como

ajenos y que son detallados en el pasivo y materializados en el activo de la

}401rma.Venta de nuevas acciones o obligaciones por parte de una empresa

para propésitos de incremento de capital. (Giraldo Jara, 2006)
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GASTOS FINANCIEROS !

Gastos incurridos por la empresa en�024|aobtencién de recursos }401nancierosy

que estén representados por los intereses y primas sobre pagares, Letras

de cambio, bonos, debentures, etc. (Giraldo Jara, 2006)

GESTION DE COBRANZA

Es una actividad cuyo objetivo es la reactivacién de la relacién comercial

con el cliente, procurando que mantenga sus créditos al dia y pueda

aprovechar Ias Ventajas de nuestros productos. (Crediservicios S.A.S., s.f.)

GESTION FINANCIERA

Se denomina gestién }401nanciera(o gestién de movimiento de fondos) a

todos los procesos que consisten en conseguir, mantener y utilizar dinero,

sea fisico (billetes y monedas) o a través de otros instrumentos, como

cheques y taljetas de crédito. La gestién }401nancieraes la que convierte en

realidad a la visién y misién en operaciones monetarias. (UNAC, 2011)

LIQUIDEZ

En mayor o menor facilidadque tiene el tenedor de un titulo 0 un activo

para transformarlo en dinero en cualquier momento. (Giraldo Jara, 2006) V

NOTIFICACION

Es Ia actuacién administrativa efectuada por un funcionamiento

competente, que tiene por objeto poner en conocimiento una determinada

actuacién o resolucién de| Servicio, efectuada conforme a la ley. (Giraldo

Jara, 2006)
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I 3.3 Hipétesis

3.3.1 Hipétesis General:

- La aplicacién del factoring optimiza signi}401cativamenteIa Iiquidez de la

empresa Diromi SAC.

3.3.2 Hipétesis especi}401cas: �030

- La aplicacién de| factoring con recurso optimiza Ia Iiquidez de la empresa

DIROMI SAC.

- La aplicacién del factoring sin recurso optimiza Ia Iiquidez de la empresa

DIROMI SAC.
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IV. METODOLOGIA

4.1 Tipo de la Investigacién

Por el tipo de investigacién, el presente estudio reune Ios requisitos para

considerarse un estudio de caso, descriptivo-comparativo y mixto.

(Ferreira Rocha, s.f.,) La investigacién descriptiva comparativa consiste en

recolectar en dos 0 ms muestras con el propésito de observar el

comportamiento de una variable, tratando de "controlar" estadisticamente

otras variables que se considera pueden afectar la variable estudiada

(variable dependiente) (p. 1)

Segun (Ruiz Medina, Borboa Quinter, & Rodriguez Valdez , 2013) La

investigacién mixta es la combinacién de ambos enfoques (cuantitativo y

cualitativo), es un proceso que recolecta, analiza y vincula datos

cuantitativos y cualitativos en un�030mismo estudio o una serie de

investigaciones para responder a un planteamiento. (p. 10-11).

4.2 Dise}401ode la investigacién

Por ei diseno de la investigaci6n_ el presente estudio reunié las condiciones

necesarias para ser considerada eomo no experimental transaccionai, ya

que séio se analizarén y describiran las relaciones que existen entre las

variables que afectan Ias acciones, asimismo sera descriptiva�030
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4.4 Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos

Las técnicas que se utilizan en el presente estudio son, el anélisis

documental, Ia observacion documental, el anélisis }401nanciero,y la

estadistica descriptiva.

Como instrumentos, se utilizé la guia de anélisis documental, el registro de

la observacién documental, los ratios }401nancierosy gré}401cos.

4.5 Procedimiento de recoleccién de datos

La recoleccién de datos se realizé mediante Ia recopilacién de la .

informacién }401nancieracontenida en los Estados Financieros durante el

periodo 2016, con el objetivo de medir su situacibn }401nancieraaplicando los I

ratios y el anélisis vertical a la empresa Diromi SAC.

4.6 Procesamiento estadistico y anélisis de datos

En el desarrollo de la presente investigacién, y para efectos de verificar la

hipétesis se utilizé la estadistica descriptiva, asi como el método analitico -

sintético. Ello con la }401nalidadno solo de concluir con respecto a la hipétesis,

dar respuesta a la pregunta de investigacién, sino también a la observacién

de| cumplimiento de los objetivos de| presente trabajo de investigacién.
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V. RESULTADOS

5.1 Generalidades dela empresa

Rese}401ahistérica

La empresa comercial DIROMI S.A.Ct del distrito Cercado de Lima es

fundada el 17 de setiembre de| a}401o1999, con numero de

RUC 20432825222 y su domicilio }401scalJr. Puno Nro. 951 Cercado de Lima

- Lima.

Misién:

Somos una empresa Iider en el mercado, orientada a ofrecer la mejor

calidad y variedad en productos y servicios de venta,

brindéndoles a nuestros clientes las mejores opciones de compra, al mejor

precio posible, productos y servicios de calidad, adecuados a sus

necesidades; y exceder sus expectativas, sirviéndoIe$ con esmero,

originalidad, y atencién a los detalles.

Visién:

Ser una empresa reconocida por su capacidad de generar bienestar para

nuestros clientes, colaboradores, accionistas, y nuestra comunidad en

general que ofrezca la mejor calidad de productos de loza, generar un valor

agregado a las ciudades a las que Ileguemos y contribuir al desarrollo de

nuestros colaboradores y accionistas, fortaleciendo nuestra solidez por

medio de la planeacién y el trabajo en equipo.
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5.2. lnformacién financiera sin Ia aplicacion de| factoring

5.2. 1 Estado de Situacién Financiera al 31 de diciembre 2016

Gré}401co5.1 Estado de Situacion Financiera sin aplicacidn de Factoring

I I
5511100 05 SITUACION FINANCIERA

Al310eDiciembIede1 2016 �030

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES )

ACTNOS PASIVOS Y PATRIMO1-�03010

ACTWO CORRIENTE PASIVO CORRIEHTE

E1edivoyEquivalen1es de Etedivo 179,024.49 Somegiro 105.37

Cuentas porcabrarcomerciales 400282520 Tribulos 102,935.18

Cuentas por Cobrar Comerdales - Rel 62,979.56 Remun y panicip. porpagar 9,542.89

otras Cuentas porcobiara Panes Rel 93,682.38 Ouen1asporPagarCornerciales 3,558,395.47

otras cuentas por cobrar diversas 512,051.81 Cuentas por pagar comerciales relar. 69,822.29

Endslendas 158,945.33 Cuentas por pagar a accionistas - Direclo 3,136.11

cuentas por cobrar personal - sodas 900.00 obligaciones }401nancieras 1,476,163.33

Servicios y otros por adelamado 471,94127

TOTAL ACTTVOS CORRIENTIS SI. 5,482,350.05 TOTAL PASIVOS CORRIENTES SI. 5,220,100.64

ACTWO N0 CORRIENTE PASIVO N0 CORRIENTE

Inmuebles,Maquina1iayEquipo 1,258,139.14 Obligaciones }401nancieras 31,633.93

Adivos Intangibles 2,397.03

Depredauion TOTAL PASIVOS N0 CORRIENTES SI. 31,633.93

TOTAL ACTTVOS no CORRIENTES SI. 1,260,536.16 PATRIMOHIO NETO

capnal 1200,611.40

Resultados Awmulados 104,211.38

RESULTADO DEL EJERCIc10 106,328.84

Told Patrimonio Heto SI. 1,491,151.63

TOTAL ACTTVOS SI. 6,742,08&21 TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO NETO SI. 6 742,886.21

Fuente Propia
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5.2.2 Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2016

Gré}401coN�0355.2 Estado de Resultados Integrales sin aplicacidn de Factoring

�035'�030~�030�254':§�034�035'-"~,V!r,2 �0301. . x :7�030�030 -«_> \ :1:

ESTADOS DE RESULTADOS INTEGRALES

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES )

INGRE SOS OPERACIONALES: SI

Ventas Netas (lngresos Operacionales) 2,497.959.S3

_ Otros lngresos Operacionales '

Total lngresos Brutos 2,497,959.53

COSTO DE VENTAS:

Costo de Ventas toperacionales) -1,863,530.86

Otros costos Operacionales

Total costos Operacionales

U�035nL1DADBRUTA 634,428.67

Gastos de Ventas -9,450.28

Gastos de Administraci}401n �024231,553.81

Ganancia (Pérdida) por Venta de Actives

Otros lngresos 454.93

, Otros Gastos

UULIDAD OPERATIVA 393,869.51

lngresos Financieros 3,533.04

Gastos Financieros -137.549.-44

Participacién en los Resultados

Ganancia «(Pérdida) por lnst.Financieros -963.05

RESULTADO ANTES DE IMPTO RENTA 258,798.06

Impuesto a la Renta 28% . 72,461.22

Utilidad Neta del Ejercicio 186,328.84

Fuente Propia
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5.2.3 Ratios seg}402nlos estados financieros sin la aplicacion de

modalidad alguna de factoring.

A. Liquidez General

Tabla N°5.1

Ratio de Liquidez sin aplicacién

�024j�024:;"�030; 

FORMULA IMPORTE

LIQUIDEZ

Activo Corriente S/.5,482 350.05

1.05

Pasivo Corriente S/5,220,100.64

 

Descripcién;

La Iiquidez general nos muestra Ia capacidad de tener dinero en efectivo a

corto plazo. A mayor..ratio. mayor capacidad de la empresa para hacer

frente obligaciones; en cambio, para ratios bajos, existe gran probabilidad

de la suspension de pagos a terceros. En la tabla, podemos observar que

se tiene, S/. 1.05 soles de activo corriente por cada S/. 1 sol de deuda a

corto plazo, si el ratio es mayor a 1 tiene buena capacidad de pago, si es

igual a 1 cubre apenas Ios pagos.
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B. Prueba Acida

Tabla N°5.2

Prueba Acida sin aplicacién

 

FORMULA IMPORTE .

P. ACIDA

Activo Cte.�024|nv.-Gastosgagados por antic�030S/.4,851 463.44

0.93

Pasivo Corriente S/5,220,100.64

 

Descripcién;

La Prueba acida es aquel ratio que al descartar de| activo corriente cuentas .

que no son fécilmente realizables, proporciona una medida més exigente

de la capacidad de pago de una empresa en el corto plazo. La presente

tabla nos muestra que Diromi SAC tiene un ratio de prueba acida de S/.

0.93 soles de activo netamente corriente por cada S/. 1 sol de pasivo

corriente, no se puede precisar el valor ideal para este indicador el mas

adecuado podria acercarse a 1.
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C. Prueba Defensiva

Tabla N°5.3

Prueba Defensiva sin aplicacién .

RATIO

FORMULA IMPORTE P.

» DEFENSIVA

Efectivo y Eguivalente de efectivo

Bi 0.03

Pasivo Corriente S/.5,220,100.64

Fuente Propia

Descripcién;

La Prueba Defensiva considera Unicamente Ios activos mantenidos en

Efectivo y equivalente de efectivo - Caja, descartando la in}402uenciade la

variable tiempo y la incertidumbre de los precios de las demés cuentas de|

_ activo corriente. En la tabla se observa que la empresa tiene S/. 0.03 soles

de Iiquidez para operar con sus activos més disponibiespor cada S/. 1 de

pasivo corriente.

;
n
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' D. Capital de trabajo

Tabla N°5.4

Capital de Trabajo sin aplicacién

RATIO

FORMULA IMPORTE CAP.

TRABAJO

Activo Cte - Pasivo Cte S/. 5,482,350.05 -S/.5,220.100.64 v262,249.40

Fuente propia

Descripcién;

El Capital de Trabajo muestra Ia relacién entre los activos corrientes y los

pasivos corrientes; mediante la diferencia de ambas cantidades, es lo que

queda a la empresa Diromi SAC después de pagar sus deudas

inmediatas. En la tabla'se muestra que en el a}401o2016 DIROMI SAC tiene

un de capital de trabajo de S/262,249.40.
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5.2.4 Estado de Situacion Financiera al 31 de diciembre 2016 _ >

(Anélisis Vertical)

Gré}401coN° 5.3 Estado de Situaciéh Financiera sin aplicacién can Anélisis Vertical

DIROW1 I SAC
ESTADO OE si3'l}KbidiI nninutilsnn

ii 31 It Bide-Me del 2016 '

(sxvasswnzu EM NUCVDS muss) _

ACTWO!

AGING connusmz SI. !

am». y Eqavm.-es 5: am». 3.7651365: 95.31:

cuya: pm Cob�035:Concrriilzs SSOZSCZ1 5.332

coach: pov Cabvu comucinsu - Hebe. 62.$V$56 0,342

Cln:enema pot Cebu: : Dane: Rely. 93.68238 1.402:

Din; (ventas por cnbvu directa; SILOSM1 1.662

Exi}401eoch: 58.66.33 2382

Dunn: you «ohm puma: ~ ma»; zoom om:

Seniciol y eves pot sdctando l1l.Sll21 1.06!

TOTAL ACTIVDS CORRIEITES 5,426,001.54

ACYIVO H0 CQHRIEKTE

mmues. Maqvinmh , agape I.2ss.139.u $.32:

Activo: lnlangble: 2,391.03 om:

TBYAI. ACYIVOS IIO CORRIENTE: I..26l!.§86.I6

YGYAI. ACVIVOS I002

?AS1V08 Y IATIIIMDUID I

PASCVO coamntn: '

Sabuegho 105.31 0.002 _

Trbvxos 37,151.60 L303

Rem:-cuc. y pa\i$>¢. pow psqu 3542488 (H4!

cum: pa Pagar Oolhazizlee ' 359053.41 53222

cum: pot paga conevcizk-x mac. 63.022: 1.04:

Oumu yo: pays! a zcdooinu - Dinaario 8,136.n DAR

obagacsom linmdevu $416,163.33 23.06:

�030IOTAI.PASIVO: C�0300}401RlE!l'I'£8 sgIu.:2:.os '

PASIVO N0 comasnrz

Obligaciooes }401xaciun 31.63183 01?:

TOTAL PASIVO! N0 GO$£I'f�030£3 IIXSSSAS

PATRIIROIIO IEYO .

Gaoknl l200.6H.l0 �034.362

Rcalndos Mnntwéoe 104,211.58 1.562

RESULTADDEL EJERCICOO 16.67.32 2.13:

TOQII Pwiuodo Inc 1.lS0.580.1'O

TOTM. PASIVOS Y IATWIMWIIO IEFO :�030gI5!S3!£2km!

Fuente Propia

- Desde el punto de vista del anélisis vertical se observa que las cuentas por _

cobrar son alias en comparacién con otros rubros que confonnan el activo

corriente, representando este es 59.36%, esto implica que la empresa no

recibe el dinero por sus ventas, en tanto que si debe pagar una serie de
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costos y gastos. Asimismo, su efectivo representa un 2.66% siendo un

porcentaje bajo, también se observa que sus cuentas por pagar

comerciales representan un 52.77% y sus obligaciones }401nancieras21.89%

del total de| pasivo y patrimonio, siendo estos rubros los més resaltantes,

se observa que la empresa no tiene un equilibrio entre lo que recibe y lo

que gasta, posee un prob|ema de Iiquidez el cual tiene que ser }401nanciado,

lo que naturalmente representa un costo }401nanciero.

5.2.5 Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2016

(Anélisis Vertical)

Gré}401coN° 5.4 Estado de Resultados Integrales sin aplicacién con Anélisis Vertical

rg - .-. V; y.

.IR~@.1W; SAC.
ESTADOS DE �030RESULVADOSINITEGRALES

AL 31 DE DICIEMBRE :DE 2016

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES )

msnssos OPERACIONALE s: 5! 16

Ventas Netas (lngresos Opetadonales) 2.497;959.53 100

Otros lngresos Operadonales

Tomllngresos Brutus SI. 2,491,959.53 100.00

costo DE VENTAS:

C0510 de Ventas (Operacionales) -1,863,530.86 -74.60

otros costos operacionales 0.00

total costos Operacianales 0.00

tmLmAo BRUTA SI. 634,428.67 25.40

Gastos de ventas -9,460.28 0.38

Gastos de Administracién -231,553.81 927

Gananda (Pétd1da)pot Venta de Ac}401vos - 0.00

Otms ingresos 454.93 0.02

Otros Gastos 0.00

ununm OPERATIVA SI. 39336951 1577

lngresos }401nancieros 3,533.04 0.14

Gastos Financieros -137,649.44 5.51

Panioipacién en los Resuitados 0.00

Gananda (Pérdida) por}402nst}401nancieros -963.05 0.04

RESULTADO ANTES DE mmo RENTA SI. 258,790.06 10.36

Impuesto a la Renta 2896 72461.22 2.90

Umidad Neta del Eierclclo 5!. 186332834 7.46

Fueme Propia
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Segun el anélisis vertical del Estado de Resultados Integrales, se observa

que del total de ingresos, Ia empresa genera en ténninos netos un 7.46%

por concepto de utilidad neta, debido a que el 74.60% de estos se utiliza en

costo de ventas (costo de adquisicién de Iozas), un 9.65% se utiliza en

gastos de administracién y ventas, un 5.51% en gastos }401nancierosy un

2.9% en pago de impuesto a la Renta, la empresa al no tener su}401ciente

Iiquidez no puede optar por pagar oportunamente su Impuesto a la Renta.

5.3 Informacién financiera que incluye Ia operacién de factoring

con recursos.

5.3.1 Calculo del valor recibido por factoring

FACTORAJE CON RECURSOS

a. Facturas a 30 dias V

DATOS GENERALES

INPORYES DE LAS FACTURAS £m « resa dc Factorin

s/. 3,205,462
N�03005 cms PARA su VENOIMIENTO comxsrou s/.

vALoRAcTuzu.(p)

5 3,205,462
p = --L-�024--�024-�024= 5/. 3,163,234

11113349842
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�030UQUIDAGONDEI. �030FACTORING

MONTO FACT/S ENTREGADAS  

MENOS: VALOR ACTUAL S/.- 3 163,234

SUB-TOTAL S/. 42 229

ITFO.oos% E

Comisién por dcto procesada S/. 6.8

TOTAL QUE COBRA El. BANCO S/. 42.447

NETO A :RECl8IR l.A EMPRESA  

b. Facturas a 60 dias

DATOS GENEMLES

.
31% '

Z1

VALOR ACTUAL (P)

p = : 5/. 423333

LO32663665

LIQUIDACION DEI. FACTORING

MONTO FACTIS ENTREGADAS

MENOS: VAlOR ACTUAL S/. -423 283

SUB~TOTAL 5/. 13,826 '

ITF 0.00556 S/. 69

Comisién por dcto progesgdo _ _ _�030S/.6.8

TOTAL QUE COBRA El BANCO ~ S/. 13 902

NETO A RECIBIR [A EMPRESA S . 423 207
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5.3.2 Asientos Contables de operacién factoring con recursos. -

f�024E1A
j�254�024'

j
j_�024

_
fj-
_ 6791 intereses Factoring

6792Comision Faaoring

. 1
jjj
j
jj
_ 121 Faduras, boletas y ofros oomprobantes por cobrar

x/x Por el desembalso de la facturas enviadas a la Empresa de

Fadoring_y_3}402(_a_gistrode los gastos incurridos en ello V

.

j
j 5/. 56343.50�030

x/x Pavel destino de los Gastos }401nancierosy gastos

administrativas

�024=
' 02 Derechossabre instrumentosfinancieros �024'

' O7 Compramisos sobre instrumentos }401nancieros �024 _

establecido I '-IX
ij

i

' I

I
I

' I

. J

i

. �030t

. �030 4 I 73



5.3.3 Estado de Situacién Financiera al 31 de diciembre 2016

(Anélisis Vertical) con recurso.

Gré}401coN�0345.5 Estado de Situacién Financiera de Factoring con necurso '

E31�031ADO DE SITUACION FINANCIERA

3| 3| dc Diciembre del 2015

IEXPRESADO an NU£VOS 301.551

ACTIVOS

ACTIVO com�030-utvrrt :0. x

Elective 9 Equinkntvc: Ac Efcairo 3,365,246.82 56.312

Cuentas par Oahu: Ooncrci}402es 360,254.21�0315.38!

Quota: pot Cebu! Conctdak: - Rdo¢. 62.87355 0.543

otra: Carma: pot Cobrar a Panes }401che. $3,682.33 (102

Otns cuentas pot tobnv divans 512,031.83 1.662

zximndas 153.3453: 2382
Ocean: pot cobra pcrwoal - socios 300,00 0.012

Servicio: y «to: pot xsdehahdo �030H5112?7.068

TOTAI Activo: CORRIENTE: so. 5,42:-_go1.§:

ACTIVO no conmalrn:

hm-ueblu. Maquioacia y Eqeipo 1,831,067.82 27.1?t

Attivos Intang}401lcs 1353.03 0.01!

Dcprechcion ~$l�0308.328.689.56:

V �030ronu.Acnvo: no conmsurzc 3:, 1_gso,§3s.1s

Tutu. ACTIVOS :1. sasaslssr}401g100.00:

PASIVOS Y PATRIHOHIO

wmvo conmnrrs

Sobngivo 103.37 0.002

Tribute: 31,151.60 1.30:
Retmmvu.9 pnuieipac. por pagar 3.5!-2.63 0.14!

Ovcoa: pm�030Faga Concrtiake 13.538.335.41 58222

Cuentas pot paga: comudzk: tutu. 63.82223 L042

cuenta: por pngu a accioakhz - Diunotio 3.136.?! 0.052

Obligaciones rumdem 1.}4026.I63.332208:

TOTAL Imuvo: coantzmtx :1. 5,204,323.05

Nmvo no comuzrrrz

Obligacboogs fsnndéiu 31,633.33 DJ?!

rural Munro: no conmanzs 3!, 33.55;;

DATBIMOHIO llEI�0310

Capital t.2oo.stuo mas:
Rmmao: Mun.-mac: 104,211.33 us:
RESUUADO on umcscto 145,151.32 ave:

Total Pauinooio llevo SI. I.I$0.S80.'l�0310

�030rara.PA8!V08 1' Iwmmomo IlE.T0 :15 g}401ssslgsnro100.002

Fuente Propia

En el gré}401code analisis vertical de| Estado de Situacién Financiera de

Factoring con recurso se observa que el importe de las cuentas por cobrar

ha disminuido considerablemente, representando este un 5.39%. Su
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efectivo representa un 56.31% representa un porcentaje alto, permitiendo

con ello poder utilizar parte de este efectivo para cancelar las deudas

bésioamente de corto plazo y tengan plena relacién con las actividades

normales de| negocio, caso proveedores.

5.3.4 Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2016

(Anélisis Vertical) con recurso.

Gré}401coN�0345.1 Estado de Resultados Integrales de Factoring con recurso

F�030F."�034�030I�034/_.'f�031�030.C? .�031"�0302_/7?�030

D:|.R»OaM.l:
ESTADOS DE RESULTADOS INWGRALES

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES )

INGRESOS OPERACIONALES: SI 96

Ventas Netas (lngresos Operacionales) 2,497,959.53 100.00

Otros ingresos Operacionales

Total lngresos Brutos 2,497,959.53 100.00

COSTO DE VENIAS:

costo de Ventas (operacionales) -1,863.530.86 74.60

otros costos Operacionales

Total costos Operacionales

UTILIDAD BRUTA 634,428.67 25.40

Gastos de Ventas -9,460.28 0.38

Gastos de Administracién �024231,834.08 9.28

Ganancia (Pérdida) porventa de Actives

Otros ingresos 454.93 0.02

Otro; Gastos �031

U'|1LlDAD OPERATIVA 393,589.24 15.76

lngresos Finanderos 3,533.04 0.14

Gastos Financieros -193,717.67 7.76

Participacién en los Resultados

Ganancia (Pérdida) por lnst:Financieros -963.05 0.04

RESULTADO ANTES DE IMPTO RENTA 202,441.56 8.10

Impuesto a la Renta 28% 56,683.54 2.27

Utilidad Neta del Ejercicio 145,757.92 5.84

Fuenle Propia

Seg}402nel anélisis vertical de| Estado de Resultados Integrales de Factoring

con Recurso, se observa que de| total de ingresos, la empresa genera en
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términos netos un 5.84% por concepto de utilidad neta, debido a que el

74.60% de estos se utiliza en costo de ventas (costo de adquisicién de

Iozas), un 9.66% se utiliza en gastos de administracién y gastos de ventas,

un 7.76% en gastos }401nancierosy un 2.27% en pago de impuesto a la Renta.

5.4 Infonnacién }401nancieraque incluye Ia operacién de factoring sin

recursos. '

Célculo del valor recibido por factoring

FACTORAJE SIN RECURSOS

a. Facturas a 30 dias

DATOS GENERALES

�024!2!i'%

Ek}402}402m

E

VALOR AC1UAL (P)

P : 5!. 3,205,462 = S/. 3,150,959

L01729739

UQUIDACION DEL FACTOMNG

MONTO FACT 8 ENTREGADAS S - 3 205 462

MEMOS: VALOR ACTUAL S/. 6,150,959

sus-tom EEEEEI

ITF 0.005% S/. 273

Oomisién rdcfo rocesado :5 . 7.20

TTAI. Q0! COBRA EL BANCO S . 54,783

NETO A RECIBIR LA EMPRESA , S . 3 150 679
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b. Facturas a 60 dias

DATOS GENERALES

N�030DE oms man so VENCIMIENTO s . 7.20�024$�024

vmox ACTUAL (P) _

F, _ 5/. 437 :09 = s;. 419,233

' 1042502864

LlQU¥DAC3ON DEL FACIDRIRG

MONTO FACT 5 ;EN�030£'REGADAS S , 437 109

MEMOS: VALOR ACTUAL 8,�031.419,288

SUB-TOTAL 5 . 17 821

Fr? 0.005%
Comisién rdctc trocesado S . 7.20

TOTAL QUE COBRA EL BANCO 8/. 17,917

NETO A RECIBIR LA EMPRESA S�030.419 19!
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5.4.2 Asientos Contables de operacién factoring sin recursos.

§:,...-..},§§.°11..9�254'.�030:*§_E9B90.9.36�0349�030Y§3$P:5:.TE39?F9.§W»V,,.~..m...m..M.§§l:§§�254%§Z°§3§..._.W,..Wj

Em-,.__......i¥,9,*:e§,¢2§11@s.e2@t2£aL9fzs%r§@§...W_..m.,,,,...m% .....:.Mm._,__iMW_.W;

Lm...,�034....%V121:é9!satesJ3s9!sEa:.v,°?z9§92939r9V%§!29t2912!:L_,.n,,..,;..M..._WL_.._....__m; '

L...,�035WW§5i%.?9r.!a3n?rszasi%4§%£2ze§vaiéaese....WW._..\.....m..WM_..§_w.;�034.�030,,..,_.i._.M...m._,W

L,._.M_...i::ZI.?jfT:ZZ7.'3II:Z3.<LZIZL'II;TTZ'JL'.;ZiiiZ7LZZm,.Mm.,.§,.,,.-�034w,,_;_._W_.m

L E...�030.._,.39:§EE§vx9!.§99w5}401L§riT§9§"§E§�254rJ,!oW.,W,WW.._,m;?§l:Lzé§§*17L09§.W._.......m.,V.«.

L0_49v,.er>.:a2:'2L*293e§s91e.=:Lqt§9_n§:}4013;=_nsie£95,..W......;.,_,~...._..i._,.,,.._4

:

Lu�034......;}40292.Cer2ii°n.Ea<zts2t¥£?s�034..,........_._..,."...,M.......,wWW..,.,.-..... M... .i.__.._.._..;

L.--.._§9s§e9Lqoacgw::a!,...,.m_.__=.,.,...%.,.._,_..V..-;.,..W.,..

E...�035.¥§3_%NTA§£9E%.9J!F}401§5§;IEE�254¥?@§.-..._m.mn.o¢-¢a-¢-4-~- ..--�030--A..§L3l-.3.-54..7-_5.7_.°»9.3.%

L.�034V.__i16§9?r9s.99:v3§§Le9;°9l2@:2?)re§a:.._,....._..�035......_w.....i__,.___~.E.....-..--_£ '
Ex/x Por el desembolso de iafacturas enviadas at Banca ye!

_£.9.8l?5?'.°.§§_.!EE3E§9EJDE�034JF¥¢9§.§'1§J9 .
§L,M...._......lZ'.""�030._"�034"""."".~_�034.L�030IZL'£§LZ?ZL'.�030.TITZIII?CIIfIZITIZI....m_w-......?-..._ ..- ..

. __A,,ji;GA5I9§f!N,A_*!§E§*;9§..A_L__JMj°2 1

gm.V.......1§9A895§L~1%1JI5s§§§;\.99§*iT£9§£9§I°sYGAsT°§_A.A-____».§_.,...M_.,,, .4�035...72-701;
ix/x Pore! destino de los Gastosfinancieros ygastos E - ;

L_V_.__A-i:at!:*_"1r:is3,r=,;§y,9§.M..__�030,.<W,....w.MM..~w.W..«_~.-.,....,,.,..L...,....�035...,A.3
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5.4.3 Estado de Situacién Financiera al 31 de diciembre 2016

(Anélisis Vertical) sin recurso.

Gréfico N�0355.2 Estado de Situacién Financiera de Factoring sin recurso

as-mic In snbkcibn
Al 81 Ce DidnbuGel 20$

l%R2$ADO¢NM.l!V0t $01.26 I

ACYIVDS

AIITIVD CORRIENTE SI. 2

[ludvoy Equinkms 6: [turbo 3.148.631�030:56.202

Damn: por Cohan Comeniak: 36025421 SAM

Cumin: por Cobra: Comrliales - mm. 62.91936 Ma

Ova: Outta: pet can: Q Pane: mm 30.662.'.I�0308 1:02

ozm tuna: pot cobra divans $t2.0$l£1 max

Exmeoda: 60.34533 2.382

Conn: poi cobm pcmoml - :o<ioa 900.00 0.013

Semitic: y elm; pot adelantado n1.a«.21 ma:

TIWM. ACTIVOS COIIRIEIIIS g,ggg_gg,_u

A01�031IVO III) CORRIEITE

hnu<bk=,M1qnina1iIyEqcipo v.2sa.ms.u ms:
Anivo: Intangibles 2.3310: 0.045:

TOTAI. AGTNOS no CORIIIEITES §,a6Q,SS§.I6

�030|'UI�031Al.AETIVDS s!a§1go.2o 100.009:

PASIVO: Y PATIIIMOIIIO

PASIVO CORRIENTE

So-laugh» $05.1! 0.00%

Yribotos 02579.75 1.25:

Revrutmuioms y pmidpacionc: pot paga 9542.83 BM�031:

Cuentas pot Pagv Oomercialcz 15.558.335.11 $3.35�031:

Cuentas pol pagar comcrdakz «be. 63.82123 most

cuenta: poi pagu a msoassxu - nimmuo 3.95.11 o.osz

Db}401gacione:linancime 1A76.163.33 28138

�031l'0YAl'DA8lV0t conmzlrcs 5,199,145.31

PASIVO no COBRIEIITE

Om: Guam: por Paw: 3 Pam: Baht. 31,633.33 01196

TOTAL PASIVOS I0 OOIIRIIITES g,oas.g

PATRIMOMO lEl'0

Cwilal I.2oo.sn.4a moo:

Resultados Atvlndadus !Ol2VI.38 L562

RESULTADO DEL EJERCJCSO 33.84.55 2.012

Total Puviuouio llcco l.C:8.8W.O3

WM PASIVOS V PATRIMOIIIO IEIII GEGVOWGJI 900.008

Fuente Propia

Desde el punto de vista de| anélisis vertical del Estado de Situacién

Financiera eon Factoring sin Recurso se observa que el importe de las

cuentas por cobrar ha disminuido considerablemente, representando este

un 5.40%, asimismo, su efectivo representa un 56.20% siendo un

porcentaje alto.

79



5.4.4 Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2016

(Anélisis Vertical) sin recurso.

Gréfico N° 53 Estado de Resultados Integrales de Factoring sin recurso

ss?An3§ »b�254a2§JL}401{oo§tinEoizAL£s
AL 31 DE otcnzuaae 0: 2016

(EXPRESADOEN NUEVOS souss )

msnssos OPERACIONALES: SI. as

Venias Nelas (lngresos Operadanales) 2,497,959.53 100

Otros lngresos Operadonales

Totallngresos Bnnos 2.497,95953 1oo.oo

COSTO us VENTAS: '

Costa de Ventas (cperadonales) -1,863,530.86 74.60

01105 costos operadonales

Total COSIOS Operaclonales

unumxo snum 634,428.61 25.40

Gastos de Ventas -9,460.28 0.38

Gastos �030deAdministrad}401n -231,915.81 928

Ganancia (Pén}401da)por Venta de Adivos

Otros lngresos 454.93 0.02 .

Otros Gas1as

UTILIDAD OPERAIWA 393,591.51 15.75

lngresos Financieros 3,533.04 0.14

Gastos Financieros -209,938.13 8.41

Participacién en los Resultados

Ganancia (Pén}401aa)purlns1Finanderos -963.05 0.04

RE summo mrss us mmo RENTA 135,059.37 7.45

Impuesto a la:Ren|a 2896 52105.02 209

urmaaa Neta del1E]erci|:lo 13353435 5.36

Fuente Propia

Segun el anélisis vertical del Estado de Resultados Integrales con Factoring

Sin Recurso, se observa que del total de ingresos, Ia empresa genera en

términos netos un 5.36% por concepto de utilidad neta, debido a que el

74.60% de estos se utiliza en costo de ventas (costo de adquisicién de

lozas), un 9.66% se utiliza en gastos de administracién y ventas, un 8.41%

en gastos }401nancierosy un 2.09% en pago de impuesto a la Renta.
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5.5 Inforrnacién financiera corn parativa sin factoring y con factoring

con riesgo y sin riesgo.

5.5.1 Estado de Situacién Financiera al 31 de diciembre 2016

Gré}401coN�0345.4 Comparative de los Estados de Situacién Financiera

ma .1. Dkknbve aéfzots
(nrmtsaoommrvos ms)

MSTIVOS

ACTIVO CORRWTE Ru! 2 Fact. cu Raine 3 ha. Sin Bean: 2

Elmira y Equinlenlez dc Elmiva 173,024.43 2,662 $365,245.32 56.31! 3,768,835.13 55.203

Duh: pot Cobra Cotwviales 430232520 58.36X 360.2942? 5.39% 3602542! £402

Cmlas por Cabm Comciak: - Rein 62.31356 0,337: 62,3f9S6 0.84% 62.31856 0.312

mmOmit: pot Cohma Pam; }401che. 85,662.88 L332 33,632.38 1.40? 33.63238 1102

mm(mm:por «xbni chem: 51295151 159! S12.0Si.81 1.662 512.0513! L682

{mm 63.81533 2362 58.34533 2383 56,315.35 2.38%

Dam: por cohnr pusml - soda: 900.00 0.01! moo om 300.00 0.01:

Seniéo: y otros pa addamdo }402t$4|.2i 1.00% 121.3412: 1.06% 01.3412! 1.032

TOTM MITW08 CORRIENTE: 8!. S,I82,§}402�03005 8l.S,l26,00I5§ M5,�035!Q50}!

AC'l'W0 I0 ODRRIEIHE

hvmbdez. isaqemyzquspo 1.2se,t3s.u am: Lassmu ism Izssmu mas:
Activo: htaagblcs 2,337.03 0.0�030! 2,331.03 0.0�030! 2,333.03 0.08!

TUML AOTIVDS I0 CORRIEIIIES 8!. 1,26Q,S§§,I6 §§.I,§0,$36.1§ :.'.g,2_sg,s§§,1s

TOTM. ACTIVOS Si. 6!l42!8g.2I 109.002 8!.6,6M_$_§1.}402100.002 8l.6!6?B!!8g.2l 100,007:

MSWD8 Y MTRIIUIIO

PASIVO DORRSEITE

Sobvcgiro 103$! 0.90! M3! 0.002 105.31 M392

Tribows $02,335.15 1.53% 81,151.60 1.30! 8z5T8.?$ L2�034

Runuwodom y w}401cbadompot pagar 351239 0.142 3,512.88 0.�034! 3.5l2.S3 0.1�030!

Can: pot Pagan Comud-lc: 3558,3351? S2772 3,558,385." 53.22! 3558.395.�034$5.352

Cum por paga comerciaiu nix. 63.82228 wt! 63.82223 10�034 63.82223 LOS!

cuesta: pot yagav a xciodaa: ~ E}401ectovio 3336.11 0.057: 3,i36.i1 MS! 3,136." 0.09

Obligxim: Iimnden: 1,lY$,Y63.53 21.6875 $06,163.33 22.082 1,416,153.33 22.1%

TUTM PASIVOS O0RRI£llI'E8 }402.$,220,�031l00,§_4_ 8I.§g0l,323.06 $I.S,l33,I45_.§

PASIVO I50 C0!-�030Mill�031!

Om: Own: poi Paw x Pane: Mac. 3153333 0.11% 31,633.83 DAT! 31.63133 0.47!

TOTM. PASIVO! I0 OOMIIEITE8 }401.3|,@.33 $l.3l,683.$g 81.31.633.33

Ivnmlnolno llrro

Capital |2W.61I.4D 11612 1.200.511�03411$! 1,2IlJ,§iLtD IONX

Resultado: Atumuladns 101211.33 List 1ot.2I1,3a 1.56: mutuo L56:

RESULTADO DEL EJERCICIO Ias.32M4 2.75: 16,1513: 2.18: 133,301.35 2.01:

Total Patrimonio lelu Si.1.H1.15I.63 Sf.1,l50,58I.?0 8l.I,436,8iJT.13

TOTAL Mslvot Y Mmllollo nrro :r.s,n2,cos2I mm: :i.6,scs,sa1.�030nmoo: :L6,61o,1ss.2e 1nu.unt

�030 Fuente Propia
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Desde el punto de vista de| anélisis vertical se observa que el importe de

las cuentas por cobrar disminuyen favorablemente siendo Ia reduccién en

un 53.97% y un 53.96% respectivamente, lo cual signi}401caque la empresa

hubiese recibido gran cantidad de dinero por sus ventas si hubiese optado

por cualquiera de las dos modalidades de factoring. Asimismo, su efectivo

se incrementa en un 53.65% y un 53.54% respectivamente siendo en

ambas un porcentaje alto, esto Ie conviene a la empresa ya que asi puede

pagar una serie de costos y gastos.

5.5.2 Estado de Resultados Integrales al 31 de diciembre del 2016

Gra}401coN°5.5 Comparativo de los Estados de Resultados Integrales

H - .�030~ '

:BIRO_M:I S00
ESTADOS DE RESULTADOS INTEGRALES

AL 310$ DICIEMBRE DE 2016

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES)

Real 3. Fmcm}401ecurso 91 Fed. Stu Rncum *1:

INGRESOS OPERACIONALES:

Ven1asNs1as(1ngvesosDperadonaies) $197,959.53 100 2.¢§7.959,53 100 00 219705953 100.00

otros lngresos opetacionales

Yotallngresasarutos S1. 2,497,960.53 100.00 SI1,497,050.53 100.00 S£.2A£7.S5053 100.00

COSTO DE VENTAS:

00510 n1eVen1as(0pe:adaua7es) ~1.B03.530.86 74.60 -1.863 530.06 74.50 -1.803,53DOB 74 60

Otros coslcs operaannales

Tom! costos Operadonales _

UHUDADBRIJTA 51. 634,420.07 25.40 SI.534.420.07 - 25.40 51.634.420.57�03025.40

Basins de Vemas -9,460.20 0.30 -9.46020 0.30 -9.45028 0 30

Gastos ds I-nmtnlstvauén -231,553 81 027 431,034.00 0.28 -231,915.81 9.28

cananda (Pérdids) porvema aemvos

was lngresos 454.03 002 454,93 0.02 454.93 0.02

Otros Gasios

ununnn OFERATNA Si. 393,055.51 15.77 $393,580.24 15.76 51.301.507.51 15.75

Ingresas Flnanderos 3.53104 014 3,533.04 0.11 3,533.04 0.14

Gaston Fmandems -137,649.44 5.51 -193717.67 7.70 -20930013 8.41

Pavtidpacirin en los Resu}402ados

Gananda (Pét0!da)po1|nsmnano1sros 963.05 0.04 063.05 0.04 4162.05 0.04

RESULTADOANTESDEIMFTOREMTA SI. 250,700.06 1035 51.202.441.56 0.10 51.105.080.37 745

|mpUes1o a la Renta 2895 72461.22 2,90 55 683.64 227 52,105.02 2.05

U|I00a0Ne1a$elE§erclc'to SJ. 106320.84 7.45 SLM5.757.92 584 S:.13].0B4J5 5.30

Fuente Propia
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Seg}402nel anélisis vertical de| Estado deResuItados Integrales, comparando .

el Estado de Resultados lntegrales Reales y con la aplicacién de| Factoring

con Recurso y Factoring sin Recurso se observa que de| total de ingresos.

la empresa disminuye en 1.62% y en 2.10% respectivamente, por concepto

de utilidad neta, ya que en ambas modalidades de factoring se generan

gastos }401nancieros,su costo de ventas se mantiene en un 74.60% (costo de

adquisicién de lozas), se observa ;un incremento por gastos de

administracién en un 0.01 en las dos modalidades de factoring por el cobro

del ITF. Los gastos }401nancierosse incrementan en un 2.25% y un 2.90% por

los gastos que se incurren en las dos modalidades de factoring; disminuye

el pago de| impuesto a la Renta en 0.63% y 0.81%, al tener menos utilidad

por los gastos incurridos en la operacién de factoring.

. 5.5.3 Ratios Financieros comparativos sin factoring, y con

Factoring con recurso y sin recurso

A. Liquidez General

Tabla N°5.5

Comgarativo de Factoring con Liguidez general

INDICE REAL : FCR FSR

Liquidez General 1.05 1.04 1.04 N

 :i�024�024:
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Gra}401coN�0355.8Compararivo de Tipos de Factoring con Prueba Defensiva

Ratio de Prueba Defensiva

.§ < \____;�031-_7? °Z?,

g 0.60 �024:"""�034�034

fl? 050 K. . Q �030

�030.30.40 -�024-�024�024�024�024�024j

E 0.30 --*""""�030

% 0.20 -Z'?�024 �030

.5.�0310.10 �034"003 ~�024~\
3 (Log

REAL FCR FSR

Periodo Z016

Fuente Propia

El ratio de prueba defensiva permite medir Ia capacidad efectiva de la

empresa en muy cono plazo; considera }402nicamenteIos activos mantenidos

en efectivo y equivalente de efectivo, sobre el pasivo circulante. Aqui

podemos observar que con la aplicacion del factoring, se genera un

crecimiento de s/.o.69 por cada sol de deuda.

D. Capital de Trabajo.

Tabla N°5.8

Comaracién de Factorin con Caital de Trabab

Cam�030�030*3T�031aba5° 262249.40 221678.48 209904.902

Fuente Propia
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Gra}401coN°5.9 comparativo de Tipos de Factoring con Capital de Trabajo

Capital de Trabajo

S/300300.00 s/.262,249.4 3/ 221 678 4

. 25/25000000 \ 0 ' 5 - s/.2o9.9o4.9

.8 �030 ' �030\ �030.7�031":2 �030°
_ E s/.2oo,ooo.oo 1 M __

g 5/.15o,ooo.oo ~�024 �024 �024-

§ s/.1oo,ooo.oo �024"' : L

§ s/.5o,ooo.oo Z \

s/�0300.00 "

REAL FCR FSR

Periodo 2016

Fuente Propia

Este gra}401conos indica el valor que Ie quedaria a la empresa, representado

en efectivo u otros activos corrientes, después de haber pagado todos sus

pasivos de corto plazo. Se observa que aplicando el factoring se disminuye

el capital de trabajo.

5.5.4 Ratios comparativos de sin Factoring, con factoring con

recurso y sin recurso.

Tabla N°5. 9

Comarativo de Facton'n, sin Factorin con recurso sin recurso _

FORMULA FACTORING RECURSO

Liquidez Activo Corriente 3 1 04

General , . �030
.._-_ Pasivo Cornente __

Prueba Agyyo Qge - ny -§g§1o§ gggggos Q91 gmic

Pasivo Comente _

Prueba Efectivo y Eguivalente de efectivo

Pasivo Comente

Capital de I

Traba�030o Activo Corriente - Pasivo Corriente 262,249.40 221,678.48 209,904.90

Fuente Propia
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Se puede apreciar de| cuadro en resumen de los indicadores de Iiquidez,

que porcentualmente no existe variacién sustancial, sin embargo en valores

absolutos si representa la Iiquidez con un valor importante en lo que es

factoring con recurso y sin recurso.

5.5.5 lnformacién financiera comparativa sin Factoring, y con

factoring con recurso y sin recurso. Asumiendo la aplicacién de lo

obtenido por factoring.

Gra}401coN°5.10 Comparative de sin Factoring y can Factoring de Estados de Situacion

Financiera 1 K

, . . ,,."AI=°R1.'-5...... . . .. V; .. \7/ ..

sm mums more sacrauws

;FA£TO'R1NG __ V I

�030 94 con}402ccmm96 sin Recurso 36

Acnvocoammwz ;

Efecziroy}401qervaleniesdeE-�030ediva 3.79.9324 2,66%�031 21.690 0.73 21.500 (3.73

Cuentasptxcahrarcmuérdaies 4.092.335 59,369; 2ao.;:-1 41,24 W _�030_360.E>41124

CuemasporCobrar�030Cs:rmer<:a}e5~Rela62.930 _0.93�0303S 62.9530 2.14 6:950 2,1»:

OtrosCuen:as;>orCobvaxa$ar1es Reta 93.682 1,39% 51682 3.18 53.682 3.18

_ Dim menws porvokzrat (}401versas 512.052 7.59% 512.052 17.439 512.052 27;-50

�030Exmeams V 155.9-15 13699 xsssas 5,40 1ss.9as_ 5.40

cuemasporcobmr persona!-owes 906 0.01% 900 0,68 _ 900 9433

Sewiaosymros poradeianrado 471.341 7.00% $71.94: 15.04 571.941 16,04

V Ti)TALACTlVO$CVORR1;NI'£S' 7 5.452.550 31.3196 1.632.355 51,11 1.60.155 Eu)

ACTNON0 CORMEKIE �030

�031_mmuobtos,MaqugnariayEqulg_c,�030L837.06§;1.2x_§!x3 L837.o5s 7 62._42_ 1.s31.q§s .6242�030

Mtivoalntangibles 2.292 mm: us? one 2.197 cm

Depreciaz}401on 7 ASTKSI9 _�0248,5995 4378.929 -15.57, -578.929 49.67

romncuvosuoconrmmts 1.zw.536 13.599; 1.260.516 42.8: 1.260.536 47.31

TO1M..MI_1'NOS 6.142.856 1oo,uo% 2.942.891 100.9096 2.942.891 100,00

' i

Cuentas da orden daudoras -

claegxes por opemdones de1ac1oring�030_ _ 3.642.571 V __ V

TOTAL CUENTAS DE ORDEN DEUDORAS . 9.5-:2.sn=

Fuente Propia
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Gra}401coN°5. 11 comparativo de sin Factoring y con Factoring de Estados de Situacién

Financiera 2 >

 

 
 j

f 

subrexvro T 0.004T
Tnbutns 07350 2-962
Re1nunemdonesy_padIqpauonesporr§g}401_r_E9.543 0,324

Cuer\tasporPagIrCamercIa!es 3551.191; 32.773 L5S.3_56 5,332 153.395

Cuentas purpjgnrcomeruules relacionadas 63.8223 1.035 55.322? 2.373 63.822 2.373%

Cuentas p_g_p_agaruedonIs1as-onreuorio m o,0a7 3.136} 0,107 3.136 0.107%

Obllgadanesflnandzras 1,475,153,: 11,392 1.132.515 as/I83

j I jj

TOTALPASNOSCORRIENTB "l 5.220.100 6�030,3.115! 1.450.515. 09,63] 1.472.450] so.o14x

Mswo Nocokmrrs j jj
_______..%____ 3 _ j
otmcuentes pormgaraPanesneladanadas 31.6333 0,469 31.534�0301.075 1.015%

TOTALPASIVOS NO comusmts 1 31.633! 0,459] 31.634] I 11.634]

 j
'j 

ras-In-I 1._z00-6n.-4
lgstmtdoslxwmuludos l0a.2.|1.�030A ugtzu 3,541 1on.zn 3.54195

RBULTADO DEL EJERCICIO 136.3233 2.763 145.759 4.953 133.984 ¢.553%

�030l�031oulPat1lrnon|onew 1.4a1.151,6�03022.115�031:1.450.591! 49,3! L438.5tI7l_l__8,89136

 j '

YDTAL PASNOSVFATRIMONIO NEYO I.74B86,2} 100,00 2.942.891! l.0I),&)) 1.942.891! 100.00%

_____________ jjj

Cuentas de orden acreedores _

Deudnsp_gg_gp2rncIonesdeIac:or1ng 3.642.571 �030

TOTAL CUENTAS oz ORDEN AOREEDORAS - 2.541511I �024

. 3331 j

Fuente Propia .

Esta informacibn, esté considerando el balance-de como hubiera quedado -

E
s1 se hubiera hecho uso del factoring, independiente de la modalidad de

este. Con Io cual se aprecia que ha diaminuido Ias cuentas por cobrar

sustantivamente y asi mismo en algo Ia cuenta de obligaciones }401nanciera,
1

con Io cual se siente menos presién de las deudas, quedando como

alternativa de ser el caso de renegociar Ias obligaciones }401nancieraspara
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que parte de ella tenga un mayor plazo de vencimiento y no as}401xie

}401nancieramentea la empresa.

Gra}401coN°5.12 Comparative de sin Factoring y con Factoring de Estado de Resultado '

i._.._... �030 ..-�035W.i.N!£z!99L=;!. _._--_.._

L_,..~_..._4._.�030.i�030£'?9§°_§.@!&9§?!E'§E!�030.6_15§£�030£?!.95E$?.EM_§.'3§2EZ�030?!§i.�034....i_.... - ._,,.....JI

M...M.....--_..w-,...,.T�0341§2<::.*§:t29i§�030*~z,+39Evo..s_s.2e§§).M.,,.. _._m..__-. .. ?

§,.i....._�034..w,,,...M.._._........,i.._.<i,_w.i.-.WW.-MLM..;.~,.i....__M..,,_E*£�031_9,�030EE§m._,i

i ,_ -..._-_.i_,i.§__.w%9eLW§i.Wi....%.2°2':.':e9::=2.imz�030.,3.§wRe«==rs.2;.-!Lé
§InGmoso9£nAaoNAL£s: E : ;,.,._.._._...i..,._...._.�030. ._i ._....u__._,_._

i!�254P!?E4!!?E'£(¥�254§*Z5_2P3I?F§?}402?!�254%Li.};�030§13§2é}.i...i,l9�030E_.%4??:9§§:§3;_!*&�0301°;&�030.9__._7-959&l99M

391'�0341�034ES.£!i9P,�030%K°?i°�254�034'E5___--.,E __ -
LT9E!L!££:°?W_._.__....-.-}402?~i9L2$?é?i,}°°-0°35/3_42?:8�2549:53?we sz-_z_a?.z-@.53*1°°:wE
2 : i 2 . 5 -
:..............,,...:..............__. ...�030.......n.,w ......_..V:;.W.V.V..�030...L.....�030, ..,..._._,......_..i , ,,§W.-..,.,...........:......_g

.i~,_.__,__.;...-__._§ M;
3Co5todeVentas Operatlnnales) i -1.863.�030330,86-74,60�031-1.863.530,86 44.60% -1.863.53D,86§-74,60�030
»..--. j....._...».....n__...... .k..... . ...!.,.................. �030m.......,.,.L,....W........,......N..I......._...7........._....._....:~... . .1

;9trv§.¢9??2é9ae_r9¢i9na*9a.,.iM........A.. pm Mid�030
l_'[o1alCostosA9_peraciunales - §M__«§ - E - iW____j

um..u°.e9wy1A._._..W._.,-3.§i;§a4:ez9.67�03025._L4_°...L..sI.-_6m.67_�031.3§A91._§L§3_4:4.2§;§n�030_z5As'J
I - I �030 5

;__.._.,.__-~. M. ._~J_....-._L..__s,.___...__~;. L_.....;

:§§.o_s_dsxsn=_a:.-.-.- _, 2 M-w°.2s_!-,@3§;..,_.-9-46o.2s..A:sé.__~2e§vaB: 51.3.8
;G°§E�0303i�0301�254_�030_*5FF!!'§?Ff?F!é£1.._,,...., .4..:.9;3.7,l_..m:.2.3i.1{~§34a°�0303§i.i:?B.3.i.__.:?3Jr9§»31L-939

5g§9§9d=(Pérdi£a)_s>_9:\1e:~*.=£e!3s1i!2S1_V.__-_;_W ?-__,_,.-._.- -,,i_. - L,-_.

:91rmzsz9.s..-,,w_�034...............'i�035..i.i_.:%§.é,2aiM-29.3lW_..m,9:@3.,.,Mg<:2§_M,.,..wa£-_.9&z§
iotrcssastos 1 -E-E - ~§.a

' 3 �030 - : i K

.... ._-,...-........~.,._.._..,. ,,.....»!...,,,.. ,......j.~._..._.:. ___..._.___..._�030.,

;E;_re_s_qg§mancsemg_ 0.14-�031 3533103; 0.14: 1523,04 0.15;

i.§§3.°£_"E}s'.�030P..5_._.,..m-,_.«.. .;1�254?:Z1.7~,�254{i_i:§7.*?L;2£'$;_�03133:£3.L-§z43:
Participaciénenloskesu}402ados g - l - § - �030 - �030L _~_j -_j,.__-__~_m..._,...}402.#..-.__.,..M,..M,.,.i.i....,.._»,.--.L_..,.,....W.i-_-.._ -... ,
;§__snanciq(PérdidaL;3gQrg§t.Finar1c{erg§V�031§ �024963,05im-Q93�030? ~963,05_ -0,047 -963,053 -0,04?

. DHEETQ BF!T!�030.....i?./:.,,%Z�2549a95i§,19:3.�0301%..§l-§?:35.�030;§§�030..,§%�030!§i.,5/;�030§§;�030§9-§73_ M53

Jmpuestoalaaenza 23% * 72z:a1,22§ 2,9oi 5s.sss,e4% 2,27; 52.ms,o2 2.oeir_. . . __... __._.«,.§m_".._Ww,WT....,w._.:.....-.-.._.r__..?__W. ___

§§:aIamL{«i§}401EEdo s/. ms.32x,a4 sl.14s.n1,g2�030___;§§:5/.1aa.m3s;:§:§

;- 7 _ , , , -__...... _ 4;.-..-_.,....T....H_"§_..._.-..,.... . .-..-;,.~ .

..-...,__. _...__.__. .,...____.____.._,~,.}401___.�031;_____:

Fuente Propia
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5.5.6 Ratios comparativos sin Factoring, con factoring con recurso

y sin recurso. Asumiendo la apiicacién de lo obtenido por factoring.

Gra}401coN°5 13 Ratios Comarativos de sin factorin can Facton'n

SIN F.CON

FORMULA FACTORING RECURSO

ggrzifrzf Activo Corriente 105 MS 1.14

Pasivo Corriente

Prueba Activo Cte.-lnv.-Gastos Qagados QOI' antic.
Acida . �030 0.72 0.71

Pasivo Comente

Prueba. Efectivo 1 Eguivalente de efectivo 0.03 002

Defensiva , _
Pasivo Comente

Traba'o Activo Corriente - Pasivo Corriente 262,250 221,679 209,905

Fuente Propia

Si bien, en algunos de los indicadores se ha mejorado, por la operacién de

factoring, no asi en otras. Sin embargo desde el punto de valores absolutos �030

segL�031mIos estados }401nancieros,se nota una carga pasiva menos perjudicial

para la empresa, especi}401camenteen la cuenta comercial por pagar. Siendo

}401nalmenteel factoring de modalidad con recursos el més favorable.
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VI. DISCUSION DE RESULTADOS

6.1 Contrastacién de hipétesis con los resultados

- La aplicacién de| factoring optimiza significativamente la Iiquidez de

la empresa DIROMI SAC.

Con Io establecido en el sustento para su aceptacion de las hipétesis

especi}401casde este trabajo de investigacién, aunado a los resultados }401nales

obtenido a través de los estados financieros sin factoring y con factoring

dependiendo de la modalidad, segun informacién de la pégina 91 y 92

}402nalmente,podemos concluir que la aplicacién de| factoring afecta Ia

Iiquidez de la empresa, en términos positivos. Concluyendo que la hipétesis

general del presente trabajo de investigacién es aceptada.

- La aplicacibn de| factoring con recurso optimiza la Iiquidez de la

empresa DIROMI SAC.

con los resultados obtenidos al aplicar Ios indicadores }401nancierosy analisis

vertical al estado de situacién }401nancieracon factoring en sus modalidad

con recursos, se puede observar que existe una diferencia poco

signi}401cativaal aplicar los indicadores }401nancieros,sin embargo, en termino

absolutos Ias cuentas por pagar comerciales disminuyen

signi}401cativamente,segiiln cuadro pég. 91 y 92, en el supuesto que se

hubiera optado por la concretizacién de| contrato de factoring, disminucién

que también se nota, en algo en la cuenta de obligaciones financieras,
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notandose menos carga pasiva en los reportes contables-financieros de la

empresa.

De tal manera que, efectivamente, el factoring es una gran herramienta de

}401nanciacionque se deberia utilizar para evitar problemas de Iiquidez.

Finalmente, el factoring contribuye positivamente a la Iiquidez de la

empresa en la modalidad de factoring con recursos, sin embargo, de no

pagar el cliente de la empresa al factor en la fecha de vencimiento del

documento, esta deberé devolver los fondos recibidos en la venta de las

facturas motivo de| factoring. Dado que bajo esta modalidad el cliente

cedente de los documentos materia de la operacién, sigue asumiendo Ia

responsabilidad del cobro de las facturas de su cliente.

Excepto, esta caracteristica en esta modalidad de factoring, se considera

por los resultados obtenidos y lo expresado pérrafos arriba son positivos,

lo que induce a pensar que la hipétesis especi}401caN° 1 es aceptada.

La aplicacion de| factoring sin recurso optimiza la Iiquidez de la

empresa DIROMI SAC _

De Ios resultados observados igualmente de la informacion en la pégina 94

y 95, , al aplicar los indicadores }401nancierosy el anélisis vertical al estado

de situacion }401nancieraconsiderando la modalidad de factoring sin recursos,

Se aprecia igualmente que contribuye a obtener un nivel adecuado de

Iiquidez, en tanto permite que las facturas de ventas al crédito a 30 y 60

dias sean convertidas en efectivo de inmediato y se tenga Ia su}401ciente

Iiquidez para cancelar las obligaciones de corto plazo fundamentalmente,
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al margen que esta modalidad conlleva un mayor costo }401nancieroque"

puede ser neutralizado con estrategias que se adopten en ei uso del

efectivo que deviene de la operacion de factoring.

igualmente, en términos absolutos Ias cuentas por pagar comerciales

disminuyen significativamente, segtln cuadro pag. 91 y 92, en el supuesto

que se hubiera optado por la concretizacion de| contrato de factoring,

disminucion que también se nota, en algo en la cuenta de obligaciones

}401nancieras,notandose menos carga pasiva en los reportes contables-

}401nancierosde la empresa.

Finalmente, el factoring bajo esta modalidad, contribuye a la Iiquidez de la

empresa, sin embargo, de no pagar el cliente de la empresa al factor en la

fecha de vencimiento de| documento, esta asumiré toda la responsabilidad

por la deuda impaga, y al margen de esta caracteristica de modalidad de

factoring, se infiere por los resultados obtenidos y lo expresado pérrafos

arriba, que la hipotesis especi}401caN° 2 es aceptada.

6.2 Contrastacién de resultados con otros estudios similares

En el desarrollo de este trabajo se pudo recopilar informacion de otras

investigaciones que nos permite contrastar el resultado que se obtuvo de

dichas investigaciones.

Por Io resultados obtenidos de la investigacion realizada segun Bazén

(2015) se puede concluir que la implementacion de| factoring tendria una

influencia positiva en los resultados de la empresa, dicha tesis coincide Ia

hipotesis general donde nos a}401rmaque la aplicacion de| factoring optimiza
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signi}401cativamentela Iiquidez de la empresa Diromi SAC y toman el

factoring como el mecanismo de }401nanciamientonecesario para un e}401ciente

manejo de capital de trabajo, por tal motivo se considera relevante su

apiicacién y uso en la empresa Grupo Roca Azul S.A.C.

En concordancia a nuestros resultados alcanzados, Palian, Novoa & Valer,

(2013) y Barrionuevo (2017) se concluye que el Factoring es una obtencién

de }401nanciamientoa corto plazo, para impulsar su crecimiento a partir de la

sesion de sus cuentas por cobrar vigentes a una empresa de factoraje para

asi obtener mayor Iiquidez. Las presentes tesis coinciden con la hipétesis

especi}401caN°2. La aplicacion del factoring sin recurso optimiza Ia Iiquidez I

de la empresa DIROMI SAC. Cuando mencionamos cesion de cuentas por

cobrar se estaria utilizando un factoring sin recurso, en la cual la empresa

no tiene riesgo de cobrar a los deudores y el la empresa de factoraje

asumiré el riesgo de cobro de dichas facturas.

De la misma manera Juarez Yllia, (2013). Concluye que la utilizacién de|

factoring se convierte en una buena alternativa de }401nanciamientoya que

permite aumentar Ia Iiquidez de efectivo para disponer de ella en el

momento que se requiera y disminuir Ias cuentas por cobrar por ventas al

crédito. La siguiente tesis coincide con la hipétesis especi}401caN° 1. La

aplicacion del factoring con recurso optimiza la Iiquidez de la empresa

DIROMI SAC.
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VII CONCLUSIONES

Del presente trabajo de investigacién hemos desprendido las siguientes

conclusiones, que nos va permitir dar cumplimiento a los objetivos

formulados, Ias hipétesis veri}401cadas,en el mismo sentido de su redaccién,

y que va lograr dar respuesta a las preguntas de investigacién

consideradas:

A. En términos generales, el Factoring es una herramienta }401nancieraque va

contribuir 0 afectar la Iiquidez de la empresa positivamente bajo cualquiera

de sus modalidades y caracteristicas propias, convirtiéndose en una fuente

de }401nanciamientoimportante, que le va permitir a la empresa desarrollar

sus actividades de comercializacién, de manera regular y propender a su _

crecimiento en la medida que se implemente estrategias }401nancieras

adecuadas y apropiadas para acompa}401arel buen nivel de Iiquidez de| que

gozaria.

B. Se percibe que, mediante Ia modalidad de factoring con recursos, al

margen de que la empresa cedente de los documentos en esta operacién

mantiene la responsabilidad sobre los mencionados documentos, esta V

herramienta }401nancieracomo tal, va contribuir o afectar de manera

importante Ia Iiquidez de la empresa en términos positivos, con la cual tiene

la posibilidad de cancelar sus obligaciones a su vencimiento, esta

modalidad de factoring Ie va convenir a la empresa por los resultados

obtenidos, al margen de su caracteristica particular que este presenta
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% 1

respecto a la responsabilidad de los documentos materia de la operacién

de factoring.

C. De la misma manera, mediante la modalidad de factoring sin recursos, y en

la que el factor asume totalmente la responsabilidad de| pago de la factura

materia de esta operacién, esta herramienta }401nancieracomo tal, va

contribuir o afectar positivamente Ia Iiquidez de la empresa, mejorando con

ello su posicién }401nancieraante terceros.
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ANEXO 01: MATRIZ DE CONSISTENCIA �034ELFACTORING Y LA LIQUIDEZ EN LA EMPRESA DIROMI SAC PERIODO 2016"

. POBLACION

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES INDICADORES ME1'oDo|_oG[A Y

MUESTRA

PROBLEMA GENERAL OBJETIVO GENERAL HIPOTESIS GENERAL V. INDEPENDIENTE V
Factonng can

¢'En qué medida Ia Determinar en qué medlda La apficacién de| facforlng X: Factoring Recurso Costa do la operacién

aplicaclon del factoring la aplicacién del factoring optimiza sfgjnificalivamenle F , ,

afecla Ia Iiquidez de la afecta Ia Iiquidez da la la liquida. do Ia empresa Ra°�030°""95'" costo de la operacién Tlpo .1. :m,gsug.¢|¢n

empresa Diromi SAC? empresa Diromi SAC. Diromi SAC. ewrw

Descriptive - comparativa.

_ estudio de casa, mixta.
PROBLEMAS OBJETWOS HIPOTESIS ESPECIFICAS V. DEPENDIENTE Ratio de Iiquidez

E3PE¢iF|¢°5 ESFECIHCOS senerak Dlsofio do lnvasllgaclén DIROMI SAC

La aplicacion del factoring Y: Llquidez I

g,En qué medida la Determinar en qué medida con recurso outimiza Ia Liquidez Prueba acida N0 altperlmental.

aplicacion del factoring la aplicacion del factoring llquidez de'la empresa t I De I u

can recurso afecta Ia con recurso afecta la DIROMI SAC. Prueba defensiva mnsversa ' 5" p �030'3

Iiquidez de la empresa Iiquidez de la empresa ,

DIROMI SAC? DIROMI SAC. La apllcaclén del factoring Capital de trabajo

sin recursdopllmiza Ia '

(;En qué medida la Delenninar en qué medida Iiquidez de la empresa Analisis vertical

aplicacién de| factoring la aplioacion de| factoring DIROMI SAC.

sin recurso afecta ta sin recurso afecta la

Iiquidez de la empresa liquldez de la empresa ' I V

DIROMI SAC? DIROMI SAC. '

.
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ANEXO 04: LEY N° 26702, LEY GENERAL DEL SISTEMA FINANCIERO

Y DEL SISTEMA DE SEGUROS Y ORGANICA DE LA

SUPERINTENDENCIA DE BANCA Y SEGUROS, Y LA LEY N° 28364,

LEY QUE REGULA EL CONTRATO DE CAPITALIZACION

INMOBILIARIA

DECRETO LEGISLATWO

N�0341196

DECRETO LEGISLATWO QUE MODIFICA LA

LEY N° 26702, LEY GENERAL DEL SISTEMA FINANCIERO Y DEL SISTEMA DE SEGUROS Y

ORGANICA DE LA SUPERINTENDENCIA DE BANCA Y SEGUROS, Y LA LEY N�031283M. LEY

QUE REGULA EL CONTRATO DE cAPITALlZAclON INMOBILIARIA

EL PRESIDENTE DE LA REPUBLICA

POR CUANTO:

Que, mediante Ley N�03130335, el Congreso de la Repoblica ha delegado en el Poder Ejecutivo la

facultad de Iegislaren materia administrative, eoonomica y }401nanciera,por el término de noventa (90)

dlas calendario;

Que. en ese sentido el literal e) del articulo 2 del citado disposilivo legal, otorga la facuhad de legislar

para establecer medidas que promuevan el acceso a la vivienda, asl como otorgar inoenlivos }401scales

para promover el arrendamiento de inmuebles para vivienda

Que, resulta necesario modi}401carla Ley N° 26702, Ley General de| Sistema Financiero y de| Sislema

de Seguros y Organica de la Superintendencia de Banca y Seguros, a }401nde promover el desarrollo �030

de operaciones de capitalizaclén inmobiliana para facilitar el acceso a vivienda e inoentivar Ia

constitucién de las empresas de capitalizaclén inmoblliaria; asi como permitir que las empresas de

operaciones multiples puedan realizar operaciones de capilalizacién inmobiliaria;

Que, en esa misma orientacion. se debe modi}401carIa Ley N�03528364, Ley que regula el Contrato de

Capitalizacién Inmobiliaria, con la }401nalidadde annonizar sus disposiciones con las rnodi}401caciones

de la referida Ley N° 26702, para promover el Contrato de Capitalizacién lnmobiliaria como un

menismo altemativo al }401nanciamientohipotecario para el acceso a la vivienda, asl como olorgar

incentivos }401scalespara el desarrollo de estas operaciones;

De wnformidad con la establecido en el articulo 104 de la Constitucién Polltlca del Penl; y en

ejercicio de las facunades delegadas en el literal e) del anlculo 2 de la Ley N�03030335;

Con el vole aprobatoric de| Consejo de Ministros; y

Con cargo de dar cuenta al Cungreso de la Republica;

Ha dado el Decreto Legislative siguiente:

DECRETO LEGISLATIVO QUE MODIFICA LA

LEY N�03426702, LEY GENERAL DEL SISTEMA FINANCIERO Y DEL SISTEMA DE SEGUROS Y

ORGANICA DE LA SUPERINTENDENCIA DE BANCA Y SEGUROS, Y LA LEY N�03128364,

LEY QUE REGULA EL CONTRATO DE CAPITALIZACION INMOBILIARIA

Arliculo 1 .- Objeto

El presente Decreto Leglslativo tiene por objeto promover la capilalizacion inmobiliaria para facilitar

el acceso a la vivienda; mediante la modi}401caciénde la Ley N�03426702, Ley General del Sistema

Financiero y del Sistema de Seguros y Orgénica de la Superintendencia de Banca y Seguros,

facultando a las entidades del sistema }401nancieroa realizar operaciones de capitalizacién inmobiliaria
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y promover Ias actividades de las empresas de capitalizacibn inmobiliaria; asl como mediante la

modilicaoibn de la Ley N�03128364, Ley que regula el Contrato de Capitalizacion Inmobiliaria para

promover el acceso a vivienda a través de contratos de capilalizacion inmobiliaria que permiten a las

personas naturales ocupar una vivienda y simulténeamenle oonstituir una cuenta de capilalizacion

individual que permitiré Ia adquisicién de dicho inmueble.

Articulo 2.- Modl}401caclénde los articulos 16, 221 y 295 de la Ley N�03026702, Ley General del

Sistema Financiero y del Sistema de Seguros y Orgénlca de la Superintendencia do Banca y

Seguros

Modi}401canseel numeral 1 del literal B del articulo 16. el numeral 35 del articulo 221 yel articulo

295 de la Ley N�03026702, Ley General del Sistema Financiero y del Sistema de Seguros y

Organica de la Superintendencia de Banca y Seguros, conforme a los siguientes nérmlnos:

"Articulo 1G.- CAPITAL MiNIMO

Para el funcionamiento de las empresas y sus subsidlarias, se requiere que el capital social,

aportado en efectivo, alcance Ias siguientes cantidades minlmas:

(V--)

B. Emgresas esgcializadas:

1. Empresa de Capitalizacibn

Inmobiliaria SI. 4 000 000,00

(...)"

�034Articulo221.- OPERACIONES Y SERVICIOS

Las empresas podran realizar las siguientes operaciones y servicios. de acuerdo a lo

dispuesto por el capitulo I del titulo W de esta seccion segunda:

(...)

35. Realizar operaciones de arrendamiento }401nancieroy de capitalizacién lnmobiliaria.

(...)"

�034Artlculo295.- OPERACIONES PERMITIDAS

Empresa de capllalizacién lnmoblliaria es aquella cuya actividad consiste en comprar y/o

edi}401carinmuebles para }401nesde vivienda. y, con relacién a los mismos. celebrar contntos de

capltalizacién inmobiliarla individual can terceros, entregando en arrendamiento al cliente la

correspondiente unldad inmobiliaria. Estos contratosde arrendarniento incluyen el derecho

de opclbn de compra de la unidad inmobiliaria por parte del cliente al precio pactado a la

suscripcién del referido contrato. El derecho de opclén de compra se ejerce en cualquier

momento. Estas empresas pueden celebrar contratos pasivos para el pre}401nanciamientode

los inmuebles y emltlr cédulas hlpotecarias.

La capllalizacién Individual del cliente se constitnye progreslvamente con los aportes que

éste realice. Las empresas de capitalization inmobiliarla solo podrén efectuar operaciones

vlnculadas can programas de capitalization individual relacionados al mercado inmobiliario

con fines de vivienda, y no pcdran efectuar otras colocaclones dlstintas del contrato de

capitalizacibn Inmoblllarla.

La Superintendencia dlctara las nonnas que regulen las diversas materlas vlnculadas con

este tipo de empresas y con sus operaciones, incluyendo, entre otras, las siguientes:

1. Las caracterislicas de los oonlralos de capilalizacidn inmobiliaria que oelebren con los clientes

debe considerar como minimo Ia enlrega de unidades inmobiliarias en amendamienlo, la opeién de

_ compra del inmueble por el cliente y que no estara sujeto al plazo a que se re}401ereel articulo 1423

de| Cbdigo Civil.

2. El regimen de su prelinanciamlenla y la ernislbn de Instrumentos hlpotecarios, en moneda

naclonal o extranjera." �030

Arliculo 3.- Modlficacidn de los artlculos 1, 2, 3, S. 6, 7, 8, 9, 10, 11 y 13 de la Ley N�03028364, Ley

que regula el contrato de capitalizacibn inmoblliaria
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Modificanse los incisos e) e i) del articulo 1, el articulo 2, al arllculo 3, los numerales 5.1, 5.2, 5.3.

5.4, 5.5, 5.6 y 5.7 del anlculo 5. el primer pérrafo del anlculo 6. las numerales 7.1 y 7.4 del anlculo

7. el numeral 8.1 de| articulo 8, el articulo 9, el anlculo 10, el articulo 11 y los numerales 13.1 y 13.4

del articulo 13 de la Ley N�03028364. Ley que regula el contrato de capitalizadén inmobiliaria, conforme

a los siguientes textos:

"Articulo 1.- De}401niclones

Los vocablos y siglas que se senalan en la presente Ley, lendran el signi}402cadoque se indica a

continuation:

(...)

e) cliente: Persona natural que celebra un contrato de Cl con una empresa de operaciones

mriltlples o EOI.

(...)

i) Superintendencia: Superintendencia de Banca, Seguros y Administradoras Privadas

de Fondos de Fenslones (SBS) .

(.-..)'

"Articulo 2.- Empresa de capltallzacion lnmobiliarla - EC!

2.1 Las ECI son sociedades anonimas que se constituyen de oonfonnidad con Io senalado en el

Capitulo I del Titulo I de la Seocion Primera de la Ley General. Tal como Io establece el arlloulo 295

de la Ley General, la actividad de las ECI consiste en realizar promocién inmobiliaria. comprar ylo

edi}401carinmuebles para vivienda y con relacibn a tales inmuebles, celebrar contratos de CI con

Clientes, entregando en arrendamiento al cliente el correspondiente inmueble. Solo podrén efectuar

operaciones vinculadas con programas de Cl relacionados al mercado inmobiliario y no podran

efeduar otras oolociones distintas del contrato de capitalizacion inmobiliaria. Las ECI son

supervisadas por la Superintendencia.

2.2 Para }401nanciarsus operaciones de CI, Ia ECl podré celebrar contratos pasivos, emitir eédulas

hipotecarias u otros valores mobiliarios.

2.3 Resultaré aplicable alas ECI lo establecido en el articulo 199 de la Ley General.�030

"Arllculo 3.- Capltalizacién Individual

3.1 La capitalizacién individual de| Clienle se oonstiluye progresivamenle con los aportes que éste

realice en cada ouota. La empresa de operaciones multiples o ECI podran aoordar con el cliente el

pago de intereses pasivos sobre el impone de su capitalizacién individual.

3.2 El importe de capitalizacibn individual se aplica al pago del precio al contado del inmueble, 0

reouperado por el cliente mediante Ia cesion de su posioibn contractual de conformidad con lo

establecido en el anlculoV9 de la presente norma. o relirado por el cliente de acuerdo can Io

establecido en el Contrato de CI. '

3.3. Segun se establezca en el Contrato de Cl sobre el deslino de la rapitalizacién individual, se

aplican las siguientes reglas respecto al BBP o BFH adminislrada por el FMV: ~

3) El BB? 0 BFH puede }401nanciarel pago inicial que pueda requerir Ia empresa de operaciones

multiples o ECI al cliente, siempre y cuando se pacte que no se pueda efectuar el retiro de la

capilalizacién indh/idual. En este caso. el Contrato de Cl debe recibir el mismo tralamienlo que los

créditos hipotecarios frnanclados ocn dichos bonos, en lo que resulte aplicable.

1:) El cliente tiene derecho a acceder al BBP o BFH recién cuando haga ejercicio de la opcidn de

compra. cuando se pacte que la capitalizacion individual pueda ser retirada antes del cumplimenlo

del Contrato de CI.�030

�034Articulo5.- Contrato de CI

5.1 E! Contrato de Cl es un oonlralo por el cual la ernptesa de operaciones multiples 0 Ecl }401nancia

el acceso del cliente al uso de un inmueble para destinarlo a vivienda, mediante el pago de cuolas

periédicas que incluyen el arrendamienlo. Ios aporles a la capitalizacién individual que el cliente

realice. emre otros y con la opcjén de| cliente de comprar dicho bien por un valor pactado mediante

Ia aplicadon de la capitalizacion individual. Las cuotas peribdicas incluyen los conceptos
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complementarios indicados en el numeral 8.1 del articulo 8 de la presente nonna. Asimismo, la

empresa de operaciones mulliples o ECI debe considerar el contrato de CI como una oolocacién de

acuerdo alas normas contables perlinentes.

5.2 A efectos de }401nanciarel acceso al uso de un inmueble destinado a vivienda. la empresa de

operaciones multiples o ECI, adquiere la propiedad del inmueble o edi}401caun inmueble. segun

conesponda, para oeder su uso al Cliente, a titulo de arrendamienta.

5.3 El Contrato de Cl regulado por la presente nonna se celebra por escrito, mediante el FUCI. en

el que debe oonsignarse el precio de la opcién de compra del inmueble en caso el cliente ejerciera

dicha opcién. El FUCI debe ser inscrito obligatoriamente en el Registro de Predios de la SUNARP y

oaduca un (01 ) mes después del vencimiento del contrato. Asimismo. la prorroga del Contrato de Cl,

cuyas }401rrnasdeben ser legalizadas por el Nutario. debe ser inscrita por cualquiera de las panes.

5.4 En el marco de un Contrato de Cl al pennitir el }401nanciamientode una vivienda, el cliente puede

ser bene}401ciariodel BBP o BFH administrados por el FMV, siempre y cuando wmpla con los

requisitos y los procedimientos para su asignacién de acuerdo a lo establecido en la normativa que

regula su otorgamienlo.

5.5 El Clienle, en vinud al Contrato de Cl, recibe el inmueble para usarlo como vivienda por un

periodo determinado, teniendo a su cargo el pago de una cuota peribdica y los demés conceptos

pactados en el FUCI, teniendo. el derecho de ejercer la opcibn de comprar el inmueble.

5.6 La empresa de operaciones multiples o la ECI podré ceder sus derechos sin requerir la

aulorizacion o consentimiento del Cliente. si asi lo pactaron en el FUCI, surtiendo efectos dicha

cesién desde el momento de la oomunicacion fehacienle al Cliente.

5.7 El Clienle es responsable de los danos que pudiera causar al bien inmueble desde el momento

en que lo recibe de la empresa de operaciones multiples o ECI. En el marco del contrato de Cl, la

empresa de operaciones multiples o ECI no asume responsabilidad alguna por la idoneidad del

inmueble y caracieris}401casal haber sido elegido por el cliente, quien tiene dicha obligacion.

(...).'

"Artlculo 6.- Clientes

Podré celebrar contratos de Cl cualquier persona natural, con exuepcién de quienes:

(--).'

�034Articulo1.- inmueble objeto de un contrato de CI

7.1 El inmueble objeto de un contralo de Cl se destina a vivienda del cliente, entendiéndose por

vivienda confonne a lo senalado en el articulo 3 del Decreto Legislative N" 1177, Decreto Legislative

que establece el regimen de prumocién del arrendamiento para vivienda.

(--J

7.4. No son susoep}401blesde embargo. afectacién ni gravamen por mandalo administrative o judicial

en contra del Cliente. ni el inmueble objeto de un contrato de Cl, ni la pitalizacién individual del

Clienle vinculada al mismo. El Juez deberé dejar sin efecto cualquier medida precautoria que se

hubiese trabado sobre estos bienes por el solo mérito de la presentacién del FUCI. No se admitira

recurso algu no en tanto no se libere el inmueble y éste sea entregado a la empresa de operaciones

multiples o ECI.�030

�034ArticuloB.- Cuola

5.1 La cuota periédica que pague el Cliente estaré inlegrada pot

a) El aporte a la capilalizacién individual del Clienle;

b) El pago por anendamiento del inmueble;

0) La previsién del pago de los tributes eorrespondienles al Clients conforme a lo sehalado en el

numeral 14.1 del articulo 14 de la presente nonna, cuando oorresponda;

d) La prima de| seguro a que se re}401ereel numeral 73 del articulo 7 de la presente norma, que sera

de cargo del cliente;

e) La contribucién al mantenimiento del inmueble cuando éste sea parte de un conjunto inmobiliario;

Y.
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f) Otros importes pactados de comun acuerdo entre las partes."

Son conceptos oomplementarlos de la cuola, lo se}401aladoen los incisos c), d), e) y f) que anteceden.

(.~).�035

'AI1iculo 9.- Ceslén de posicién contractual en contratos de CI

9.1 En caso el cliente ceda a un tercero su posicién en un contrato de Cl, so aplican Ias

siguientes reglas:

a) Que el cliente cede su derecho sobre el impone de su capitalizacibn individual acumulada al

momento de la aprobacién de la cesion por la empresa de operaciones multiples o ECI;

b) Que el cesionaria asume los derechos, obligaciones y responsabilidades oontenidas en el contrato

de Cl; y,

c) Que el cesionaria asume la calidad de nuevo titular del importe de la capitalizaciun individual de|

cedente acumulada al momento de la aprobacién de la cesién a la empresa de operaciones multiples

o ECI.

92 El cedente debera canoelartodos los importes devengados hasta la fecha de ceslén.

9.3 En caso el cedente haya sido bene}401ciariodel BBP o BFH, se deberé devolver el importe del

bono recibida y de acuerdo al procedimiento establecido vigentes�031 '

�034AnicuIo10.- Causales de resolucién y conclusion del contrato de CI

10.1 El contrato de Cl se resuelve por las siguientes causales:

a) lncumplimiento de pago de la cuota periodica pactada por dos (02) meses consecutivos, dentro

de| plazo contractual.

b) lncumplimiento de page de los conceptos oomplementarios se}401aladosen el numeral 8.1 del

articulo 8 de la presente norma, por seis (6) meses consecutivos, dentro del plazo contractual.

C) Use del inmueble para }401nesdistintos al de vivienda. acreditada mediante constatacién policial o

notarial.

d) Otras que se establezcan expresamente en el contrato de CI.

Para los incisos a); b), c) y d) Ia empresa de operaciones multiples o ECI debe comunicar al cliente,

mediante cana notanal, Ia resolucion del Contrato de CI invocando Ia causal correspondiente y

adjuntando la liquidacion del saldo deudor emitida por la empresa de operaciones multiples 0 ECl.

Resuelto el contrato se debe entregar el inmueble a la empresa de operaciones Multiples o ECI

dentro de los diez (10) dias habiles siguientes.

10.2 El contrato de Cl concluye por las siguientes causales:

a) Con el ejercicio de la opcibn de compra del inmueble objeto del contrato de Cl, respecto al cliente

que ejerce dicha opcién.

b) Conclusion de| contrato de Cl por vencimiento del plazo contractual, sin que el cliente haya

ejercido la opcién de compra, acreditada con el FUCI; en dicho caso el cliente tiene Ia obligacion de ~

entregar el inmueble a la empresa de operaciones multiples u ECI dentro del plazo de devolucion

establecido en el contrato de CI 0 en su defecto a los diez (10) hébiles siguientes a la fecha de

conclusion del contrato de CI.

c) Con la oesién de la posioién contractual. respecto al Cliente que cede su posicibn contractual a

un tercero.

d) For resolucion de| contrato conforme lo dispuesto en el numeral 10.1. de| artlculo 10 de la presente

norma.

e) Mutuo disenso

10.3 Para los lncisos a). b), c) y d) de| numeral 10.1 y los inoisos b), c) y d) del numeral 10.2 de|

articulo 10 de la presente norma el cliente pierde en favor de la empresa de operaciones multiples o

ECI. toda mejora que hubiera introducido en el inmueble sin derecho a reclamo o compensation."

�034Articulo11.- Procedencla del Desalojo

11.1 Ante el incumplimiento de la entrega del inmueble por pane de| cliente de acuerdo a lo

establecido en el articulo 10, la empresa de operaciones multiples o ECI puede demandar contra el
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cliente o contra cualquiera que lo posea, el desalojo a través de| Proceso Union de Ejecucion de

Desalojo, regulado en el articuio 15 del Decreto Legislative N° 1177.

11.2 Ala pretensi}401nde desalojo se Ie puede acumular la pretensién de page de las cuotas periodicas

adeudadas y los conceptos oomplementarios adeudados senalados en e| numeral 8.1 del articulo 8

de la presente norma siempre que la empresa de operaciones m}402itipleso ECI haya asumido ia

obligacién de realizar dichos pages a nombre de| Cliente. en el contrato respective. Sin perjuicio de

ello; Ia ejecucién de desalojo no se supeditara a la resoluoién de cualquier otra pretension

acumuIada.' .

�034Articulo13.- Tratamlento tributario:

13.1 constituyen ingresos de las empresas de operaclones mililtiples y ECI. Ios importes a que

se re}401ereel numeral 8.1 de la presente Ley, con exoepcién del inciso a), hasta que se ejerza opcion

de compra por el Cliente y por el monto pactado en el contrato de Cl.

Una vez ejercida la opcion de compra a que se re}401ereel parrafo anterior, Ia diferencia constituida

entre el costo computable del inmueble y el importe total pagado porel cliente por la transferencia

del bien durante la vigencia de| Contrato de CI; se enoontraré gravada con e| impuesto a la Renta.

No constituyen ingreso ni gasto Ios tributos correspondientes.

(...).

13.4 El inmueble objeto del contrato de cl no se considerar: ac}402vo}401jode las empresas de

operaciones mL'I|tlp|es y ECI. V

(--V)-'

Artlculo 4.- Incorporaclon de los lncisos J), k). I), m), n), o), p) y q)a|ar1icuIo 1, y los aniculos

6-A, 5-B y 5-0 a la Ley N�03128364, Ley que regula el contrato de capitaytizacion inmobiliaria

Incorporanse Ios incisosj). k), I), m), n), o). p) y q) at articulo 1. y los articulos 5-A, 5-B y so a la Ley

N�03128364, Ley que regula el contrato de capitalizacion inmobiliaria, confomwe a los siguientes textos:

�034Artlculo1.- Definiciones:

Los vocablos y siglas que se senalan en la presente Ley, tendrén el signi}402cadoque se indica a

ooniinuaciénz

(-~-) 1

j) BBP: Bono de| Buen Pagador;

k) BFH: Bono Familiar Habitacional;

I) Empresas de operaciones multiples: Empresas comprendidas en el literal A de| articulo 16 de la

Ley N�03126702, Ley General de| Sistema Financiero y del sistema de Seguros y Orgénica de la

Superintendencia de Banca y Seguros, y sus normas modi}401catorias;

m) FMV: Fondo MIVIVIENDA S.A.;

n) FUCI: Forrnulario Unioo de Capitalizacion Inmobiliaria; ,

c) RAV: Registro Administrative de Arrendamiento para vivienda bajo la administracion de| FMV.

creado mediante Decreto Legislative N�0351177; I

p) SUNARP: Superintendencia Nacional de los Registros Publicosz �030

q) SUNAT: Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria.'

"Articulo 5-A.- FUCI . ;

La Superintendencia aprobara el contenido de| FUCI, mediante norma de caracter general, el cual

estableoeré; entre otros aspectos; Ios términos y condiciones esenciales bajo Ios cuales se celebran

Ios respectivos contratos. los derechos y obligaciones de las partes. fast como Ias causales de

desalojo que les resultan aplicables, ademas de la infonnacion necesaria para el adecuado control

- }401scal.para lo cual se debe requerir la opinion técnica de la SUNAT�030 �030

El FUCI tiene mén'to de ejecucion. siempre que esté suscrito ante; un Notario, debidamente

habilitado, 0 en su defecto ante un Juez de Paz Letrador La copia oerti}401cadade los Forrnularios

suscritos ante un Notario, se inscnbe en el RAV y tiene merito inscribible en el Registro de Predios

de la SUNARP, sin necesidad de fonnalidad adicional alguna, El tramite de inscripcion en los

registros antes indicados se realiza de forma independiente Ia una de laiotra.

1
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j) En Ias demés pretensiones que no sean de Iibre disposioién por las panes oonciliantes."

DISPOSICION COMPLEMENTARIA

DEROGATORIA

ClNlCA.- Derogatoria

Deroganse el numeral 1 del articulo 224 de Ley N�03426702, Ley General del Sistema Financiero y del

Sistema de Seguros y Orgénica de la Superintendenda de Banca y Seguros.

POR TANTO:

Mando se publique y cumpla. dando cuenta al Congreso de la Republica.

Dado en |a Casa de Gobiemo, en Lima, a los echo dias de| mes de setiembre del a}401odos mil quince.

OLLANTA HUMALA TASSO

Presidente de la Rep}402blioa

PEDRO CATERIANO BELLIDO

Presidente de| Consejo de Ministros

ALONSO SEGURA VASI

Ministro de Economia y Finanzas

GUSTAVO ADRIANZEN OLAYA

Ministrc de Justicia y Derechos Humanos

MILTON VON HESSE LA SERNA

Ministro de Vrvienda, Construocién y Saneamiento
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ANEXO 05: LEY N" 29623, LEY QUE PROMUEVE EL FINANCIAMIENTO

A TRAVES DE LA FACTURA COMERCIAL Y QUE AMPLlA EL PLAZO

DE ACOGIMIENTO AL FONDO DE GARANTIA EMPRESARIAL -

FOGEM

DECRETO LEGISLATWO

N° 1 282

EL PRESIDENTE DE LA REPUBLICA

POR CUANTO:

El Congreso de la Repiiblica. por Ley N° 30506 ha delegadqen el Poder Ejecutivo, Ia facultad de

legislar en materia de reactivacién econbmica y fermalizacion, seguridad ciudadana, lucha contra la

oonupcién. agua y saneamiento y reorganizaclon de Petropeni SA, por un plazo de noventa (90)

dias calendario;

Que, el literal h) del numeral 1 del articulo 2 de la Ley N�03130506, establece que la delegacibn

comprende la facultad de legislar en materia de reactivacibn economica y formalizaoibn, entre otros,

a }401nde emitir normas que regulen 0 faoiliten el desarrollo de actividades econémicas, comerciales y

prestacion de servicios sociales en los tres niveles de gobiemo;

Que. es necesario modi}401carparcialrnente e incorporar dos (02) artlculos en la Ley N�03029623. Ley

que promueve el }401nanciamientoa través de la factura comercial; asl como ampliar el plazo para

acogerse al Fonda de Garantla Empresarial - FOGEM, creado por el Decreto de Urgencia N�031024-

2009 y sus modi}401catorias,a efectos de facilitar el desarrollo de las actividades eoonbmicas y

comerciales de la micro, peque}401ay mediana empresa, y mejorar Ias condiciones y acceso al

}401nanciamientoa favor de dichas unidades eoonomicas;

De conformidad con la establecido en el articulo 104 de la Constitucion Polltica del Pen) y en ejercicio

de las facultades delegadas en el literal h) del numeral 1 del articulo 2 de la Ley N�03030506;

Con el voto apmbalorio del Consejo de Ministros; y

Con cargo a dar cuenta al Congreso de la Repuiblica;

Ha dado el Decreto Legislative siguiente:

DECRETO LEGISLATWO QUE MODIFICA LA

LEY N° 29623, LEY QUE PROMUEVE EL FINANCIAMIENTO A TRAVES DE LA FACTURA

COMERCIAL Y QUE AMPLIA EL PLAZO DE ACOGIMIENTO AL FONDO DE GARANTIA .

EMPRESARIAL - FOGEM

Articulo 1 .- Objeto

El presente Decreto Legislative tiene por objeto modi}401carel quinto pérrafo del articulo 2, las artioulos

3 y 3-A. el literal c) de| articulo 4, las artlculos 6 y 7, el primer pénafo de| articulo 8 y el articulo 9 de

la Ley N�03029623, Ley que promueve el }401nanciamientoa través de la Factura Comercial; incorporar

los artlculos 9-A y 9-8 a la misma Ley; asl como ampliar el plazo de acogimiento al Fondo de

Garantla Empresarial - FOGEM.

Articulo 2.- Modi}401caciéndel quinto pérrafo de| articulo 2, las articulos 3 y 3-A, el literal c) del

articulo 4, las articulos 6 y 7, el primer pérraio del articulo 8 y el articulo 9 de la Ley N�034

29623. Ley que promueve el financiamiento a través de la Factura Comercial

Modificase el quinto pérrafo del artlculo 2. Ios artlculos 3 y 3-A. el literal :2) del articulo 4, las artlculos

6 y 7, el primer parrafo del articulo 8 y el articulo 9 de la Ley N�03029623, Ley que promueve el
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}401nanciamientoa través de la Factura Comercial, Ios cuabes quedan redactados de la siguiente

manera:

"Artlculo 2.- Dela emisién de la Factura Negotiable

(- - -) -
La Factura Negociable es un titulo valor a la orden rransfe/ible por endoso 0 un valor representado

y transferible mediante anotacion en cuenta en una lnstitucién de Compensacién y Liquidacidn de

Valores (/CL V), de acuerdo a la ley de la materia. Dicha transferencia mediante anotacién en cuenta

produciré Ios mismos efectos que el endoso a que se re}401ereel Titulo Cuarto de la Seocion Segunda

de la Ley N�03527287, Ley de Titulos valores. Para efectos de su anolacién en cuenta, Ia Factura

Negociable que se on�030gineen un oomprobante de page impreso y/o imponado. debe contar con la

constancia de presentacién de la Factura Negociable a que se re}401ereel literal g) del articulo 3.

(- - )- �031�031
�035ArticuIo3.- contenido de la Factura Negociahle originada en un comprobante de page

impreso y/o importado.

La Factura Negociable. ademés de la informacién requerida por la Superintendencia Nacional de

Aduanas y de Administracion Tributaria (SUNAT) para la factura comercial 0 el recibo por honorarios,

debe contener, como minimo, Ia informacion indida en los litelales a), b), c), d), e), f) y h) de éste

articulo. y contar con la constancia de presentacién indicada en el literal g), segun lo se}401aladoa

oon}401nuacibn:

a) La denomination �030FacturaNegooiab|e'.

b) Firma y domicilio del proveedor de bienes o servicios, a cuya orden sg entiende emitida.

c) Domicilio real 0 domicilio }401scaldel adquirente del bien o usuario de| servicio, a cuyo cargo se

emite.

d) Fedna de vencimiento, oonfonne a lo establecido en el articulo 4. A falta de indicacién de la fecha

de vencimiento en la Factura Negociable. se entiende que venoe a los treinta (30) dias calendario

siguientes a la fecha de emisi6n_

e) El monto neto pendiente de pago de cargo del adquirente del bien o usuario del servicio.

f) La fecha de pago del monto se}401aladoen el literal e), que puede ser en forma total 0 en cuotas. En

este }402l}401mocaso, debe indicarse Ias fechas respectivas de page de cada cuota.

g) La constancia de presentaoién de la Factura Negociable, mediante cualquiera de las siguientes

modalidades: i) El sello por parte del adquireme del bien o usuario de| servicio 0 un tercero autorizado

por éste, que debe oolorse en la Factura Negociable indicando la fecha de su presentacién; ii) La

carta notarial suscrita por el proveedor 0 un leroeyo autorizado por éste al domicilio real 0 }401scalde|

adquirente de| bien o usuario de| servicio adjuntandu una copia de la Factura Negociable, can-ta que

seré considerada como una hoja adherida y deberé cumplir con Io establecido en el articulo 4 de la

Ley N�03427287, Ley de Titulas Valores; 0 iii) La oomunicacién entregada al adquirente del bien o

usuario de| servicio por parte del proveedor. un tercero amorizado por éste o la ICLV de acuerdo a

sus reglamentos intemos, infonnéndole respecto a la solicitud de registro de la Factura Negociable

originada en un oomprobante de page impreso ylo importado ante una ICLV.

En caso el adquirente de| bien o usuario del servicio sea una Entidad de| Estado, seg}402nIa de}401nicién

oonsignada en el articulo 3 de la Ley N�03130225, Ley de Contrataciones del Estado, el procedimiento

para obtener Ia wnstancia de presentacién de la Factura Negociable, ed cualquiera de las tres (03)

modalidades mencionadas en el pérrafo anterior, sélo podra realizarse I-i partir de transcurridos dos

(02) dias hébiles desde la emisién de| oomprobante de pago impreso y/6 importado.

h) Leyenda �034COPIATRANSFERIBLE - N0 VALIDA PARA EFECTOS TRIBUTARIOS"

En casa de que la Factura Negociable no contenga Ia infonnacién requerida en los /irerales a), b),

c), d), e), f) y h) del presente articulo o no cuente con la constahcia de presentacién indicada en el

literal g) de este articulo, pierde su aalidad de 1/Iulo valor, no obstante, Ié /actu/:9 comercial o recibe

por honorarios conserva su calidad de comprobante de pago. "

12 1



se}401aladasen 9/ literal g) del a/}402culo3 y de acuerdo a lo India.-ado en el art/culo 7. Esta constancia

de pressniacion no implica Ia conformidad sobre la inlonnacion consignada en el oomprobanle de

page 0 en la Factura Negociable, 0 de los bienes adquiridas o servicios presiados, pa/a Io cual se

aplica lo dispueslo en el articulo 7.

En el casa de la Factura Negociable originada en oomprobante de page impreso ylo imponado cuyo

registro en una ICLV se haya solicitado, ei requisito de la constancia de presentaoion de la Fac1ura

Negociable se veri}401cacon la constancia de la oomunicacién emregada al adquiiente iniormandole

respecto de dicha solicitud de registro. segfm lo se}401aladoen el articulo 7.

c) El pmtesto o formalidad sustituioiia del proteslo, salvo en el caso pravisio porel articulo 52 de la

Ley /V° 27287, Ley de Tliulos valores.

Para efectos de| mérito ejecutivo de la Fadura Negociable representada mediante anotacién en

cuenta, Ia ICLV deberé emitir Ia constancia de inscripcion y titularidad de dicho titulo valor, a solicitud

del Iegitimo tenedor y de conformidad con las normas aplicables, Ia cual cuenta con mérito ejecutivo

sin requen�030rprotesto o forrnalidad sustitiitoria alguna, y ademés tiene los mismos efectos que un

tllulo valor protestado para todos los; pmpbsitos, de acuerdo al articulo 18.3 de la Ley N�03527287, Ley

de Tltulos Valores.

La Factura Negociable perdera su mérito ejecutivo en caso ésta no re}402ejeadecuadamente Ia

infonnacibn consignada en el aomprobante de page impreso ylo imporlado del cual se deriva, salvo

por: (i) la fecha de vencimiento de la misma, respecto de la cual el Iegltimo lenedor podria haber

�030 olorgado una prénoga que deberé estar consignada en la Fadura Negociable; y, (ii) el monto

indicado en la Fadura Negociable. el cual deberé te}402ejarel monto neto pendienle de pago de cargo

de| adquirenle del bien o usuario del servicio.�030

'Am'cuIo 7.- Presuncién de conformidad

El adquirenie de los bienes o usuario do /as servicios que den origen a una Factura Negociable

pruvsniente de un wmprobante do pago impreso y/o imponado tiene un plazo de ocho (8) dlas

hébiles, contado a partirde la fecha de la constancia de plesentacién de la Factura Negoclable,

para dar su conformidad o disoonformidad respecto de cualquier info/rnacion consignada en el

comprobante da pago 0 en la Factura Negociable, seg}401nsea el caso, 0 para efecluar cualquier

reclamo raspecio de los bienes adquiridas o servicios preslados, sin pejuicio de lo se}401aladoen el

ultimo pérrafo del presente articulo.

En el caso de la Fadura Negociable arlginada en un compmbante de page impreso y/o

lmpoitado cuyo registro ante una ICLV se haya solicilado y de la Factura Negociable que ss

�030 origins a partir de un comprobanle de pago elecm}401nioo,elplazo a que se re}401ereel pénafo anrenbr �030

sa campufa desde la fecha en la que sa oomunica al adquiranie sobre dicha solicitud de registm,

bajo cualquier fonna que permita dejar constancia fehacienie de la fecha de entrega de dicha -

comunicacién.

El adquirente debe comunicar a su proveedor Ia oonfonnidad 0 disoonformidad del comprobante de

page impreso ylo imponado, de la Factura Negociable. 0 de los bienes adquiridas o servicios

prestados. bajo walquier fonna que permita dejar constancia fehaciente de la fecha de entrega de

dicha comunicadbn. En caso al adquirente se le haya oomunicado previamente sobre la

transferencia de la Factura Negotiable confonne a lo dispuesto en el articulo 8, la oomunicacién -

sobre la conformidad o disoonformidad antes mencionada debe ser dirigida al Iegltimo tenedor de la

Factura Negociable.

En caso al adquirante se is haya oomunicado p/eviamente sobre la solicitud de registm de la

Faclura Negociable ante una ICLV, Ia comunirzcion sobre la conformidad o disoonformidad a que

se re}401ereel pérrafo anterior debe ser dirigida a cliche insiitucién. Si previamente a haber sido

nali}401cadoacerca de la referida solicitud de registro, el adquinente do Ios bienes o servicios ha

oamunicado al proveedoro al Iegitimo tenedorla referida conform/�030dado disoonfon-nidad, el

pmvsedoro el /egitlmo tenedor esté obligado a informaroporiunamenle a la ICLV acerca de dicha
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conformidad o dismnfonnidad, bajo apelcibimientoda aplicar Io se}402aladoen el segunda pénafo del

' articulo 9.

vencido el plazo_ a que se re}401ereeste articulo sin que el adquirente curse Ia referida oomunicadén

dirigida a quien oorresponda segiin Io sehalado en los pénafos anteriores. se presume, sin admitir

prueba en contrario, Ia conformidad imevocable de la Factura Negociable en todos sus ténninos y

sin ninguna exoepcibn.

En casa de exisiir algzin reclamo, posterior a la fecha en que la pmsunclon de conformidad sea

efectiva 0 a la fecha en que la Factura Negotiable haya sido aceptada expresamente, por vicios

ocullos o defecra del bien o servicio, el adquirente de los bienes o usuario de los servicios puede

oponer Ias excepcionss persona/es que la corresponden solo contra el proveedor de los bienes o

servicios que den origen a la Factura Negociable o contra su endosatario en pmcuraclén, sin tener

derecho a Ielener, rsspeclo a/leg/limo tenedor de la misma, el monto pendienle da pago, ni dsmorar

dicho pago, el mismo que deberé ser efectuado segan la fecha o fechas sehaladas en la Faclum

Negaciable, "

'ArtlcuIo B.- Transferencia y deber de infonnacién

La Factura Negociable que se origins en un oomprobants de pago impreso y/o imporiado puede

lransferirse desde el momento en el que se obtenga Ia constancia depresentacién se}402aladaen el

literal g) del articulo 3.

(~.)'-

�030Artlculo9.- lmpugnacién y retenclén dolosa de la Factura Negociable y omlslon de

infomvaclon

El adquirente de bienes o usuario de servicios que impugne dolosamente o retenga indebidamente

la Fadura Negociable incune en infraocién administrative que seré sancionada por ei Ministerio de .

la Produocion. de acuerdo a lo establecido en la preseme Ley y a través del reglamento que el

referido ministerio establezca para la! }401n.

Sin perjuicio de la sancibn administrativa que el Ministerio de la Produocién pueda aplicar, el

proveedor o legltimo tenedor que sea perjudicado por tal impugnadon dolosa o retencién indebida

podré exigir el pago de| saldo insoluto de la Factura Negociabie y una indemnizacién igual al saldo

mas el interés méximo oonvencional calculado sobre dicha suma por el tiempo que lranscuna desde

el vencimiento y la canoelacion de| saldo insoluto.

La indemnizacion sehalada en el parrafo anterior también sera aplicable en casa de que el

adquinente de bienes o usuario de servicios. en aplicacion de lo dispueslo en el articulo 7. impugne

Ia Factura Negociable o la calidad de los bienes o servicios y ei proveedor de los mismos ooulte

dicha informaciona }401nde_ transferir el titulo valor.

En caso que eipégo de la factura oorneruial o recibo por honorarios se pacte en cuotas, si el

proveedor ocultara dicha informacion referida a los pagos realizados por el adquirente de los bienes

o usuario de los servicios y portal razon el legitimo tenedor de| titulo valor no Iogra necupeiar el

monto fnnanciado, éste tiene Ia facultad de solicitar una indemnizacion por dahos y perjuioios. similar

a la establecida en los pénafos preoedentesf

Arliculo 3.- lncorporacién de los articulos 9-A y 9-B en la Ley N�03029623, Ley que promueve el

}401nanciamientoa través de la Factura Comercial

Incorporase los anlculos 9-A y 9-8 a la Ley N�03029623, Ley que promueve ei }401nanciamientoa través

de la Factura Comercial, conforme al siguiente detallez -

�034Artlculo9-A.- De la Potestad Sancionadora

9~A.1 El Ministerio de la Produccion es la auloridad encargada de ejeroer la potestad sancionadora

respecto a las personas naturales y juridicas comprendidas en el ambito de aplicacion de esta Ley,

que incunan en inflaociones a las disposiciones contenidas en la misma y en su Reglamento.

9-A2 El Ministerio de la Produocion estableoeré el procedimiento sancionador correspondiente, el

mismo que se iniciara de o}401cio.en base a los hechos deteciados por el Ministerio, 0 en mérito a las
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denuncias presentadas por el proveedor, el legltimo tenedor y/o terceros al ampvaro del articulo 105

de la Ley N° 27444, Ley de| Procedimiento Administrativo General.

9-A.3 Constituyen infraociones pasibles de sancién, las oonductas que infrinjan Io previsto en la

presente Ley y su Reglamento, las cuales se clasi}401canen leves, graves y muy graves, y serén

estableddas en el citado Reglamento y demés normativa intema que emita el organismo

sancionador, oonjuntamente con su graduacibn. las circunstancias agravantes y atenuantes para

sancionar.

9-A.4 La facultad de la autoridad para determinar la existencia de infraociones administrativas

prescribe a los cuatro (04) a}401os,oompulados desde que se cometié la infraccién o desde que tal

infraccion oeso. si fuera una accicbn continuada.

9-A.5 El Ministerio de la Produccién esté facultado a imponer, de acuerdo a sus procedimientos

intemos, Ias siguientes sanciones administrativas:

a) Amonestacién.

b) Multa por un monto no menor a una Unidad lmposiliva Tributaria (UIT) ni mayor a 50 UIT.

�034An�030icuIo9-B.- Registra Nacional de lnfractores

Créase el Registro Nacional de lnfractores alas NormasAplicables a las Facturas Negociables, cuya

administraoién y actualizacién esté cargo del Ministerio de la Produocién.

Las personas naturales y juridicas que sean sancionadas por infracciones a la presente Ley y su

Reglamento, formarén parte del mencionado Registro.

En el Reglamento de la presente Ley se establece la informacién que seré incluida en dicho Registro,

la cual seré publicada en el portal electrénicc de| Ministerio de la Produccién y seré de acceso

pL'xb|ico."

Articulo 4.�024Financiamiento

La implementacién de lo establecido en el Artlculo 3 del presente Decreto Legislative se }401nanciacon

cargo al presupuesto institucional del Ministerio de la Produccién, sin demandar recursos adicionales

al Tesoro P}401blioo.

Articulo 5.- Refrendo

El presente Decreto Legislative es refrendado por el Ministro de la Produccién y el Ministro de

Economia y Finanzas�030

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS FINALES

PRlMERA.- Ampliacién del plazo para acogerse al Fondo de Garan}401aEmpresarial - FOGEM

Prorrégase, a partir de la vigencia del presente Decrelo Legislative y hasta el 31 de diciembre de

2021, el plazo para acogerse al Fbndo de Garantla Empresarial �024FOGEM, creado porel Decreto de

Urgencia N° 024-2009 y sus modificalorias.

SEGUNDA.- Adecuacién de| Reglamento de la Ley N° 29623, Ley que promueve el

financiamiento a través de la Factura Comercial

Adecuase el Reglamento de la Ley N�03429623, Ley que promueve el }401nanciamientoa través de la

Factura Comercial, aprobado por Decreto supremo N�030208-2015�024El'-�030,a lo se}401aladoen el presente

dispositivo legal. en el plazo de noventa dlas (90) calendario contados desde la publicaciori de este

Decrelo Legislative en el Diario O}401cialEl Peruano.

POR TANTO:

Mando se publique y cumpla, dando cuenta al Congreso de la Republlca.

Dado en la Casa de Gobierno, en Lima, a las veintiocho dias de| mes de diciembre del a}401odos mil

dieciséis.

PEDRO PABLO KUCZYNSKI GODARD

Presidente de la Republica

FERNANDO ZAVALA LOMBARDI

Presidente del Consejo de Ministros
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ANEXO 06: LEY QUE MODIFICA DIVERSAS NORMAS PARA

PROMOVER EL FINANCIAMIENTO A TRAVES DEL FACTORING Y EL

DESCU ENTO

Articulo 1. Modi}401cacléndel articulo 282 de la Ley 26702 y sus normas modi}401catorias

Suslituyese el inciso 8 del articulo 282 de la Ley 26702, Ley General del sistema Financiero y del

sistema de Seguros y Organica de la Superintendencia de Banca y Seguros, y sus normas

modi}401catorias.por el siguiente lexto:

"Aniculo 282°.- De}401nlciones

3. Empresas de factoring comprendidas en el ambito de esta Ley, cuya especialidad consiste en la

adquisicibn de facturas negodables, facturas conformadas, titulos valores representativos de deuda

y en general cualquier valor mobiliario representative de deuda y que cumplan con los criterios

mlnimos establecidos por la Superintendencia en cuanto a volumen de las operaciones antes

mencionadas y/o respecto a riesgo que estas empresas puedan representar para la estabilidad del

sistema }401nanciero�035.

Aniculo 2. Registro de Empresas de Factoring no comprendidas en el ambito de la Ley 26702

Créase en la Superintendenda de Banca. Seguros y Administradonss Privadas de Fondos de

Pensiones (SBS). el Registro de las Empresas de Factoring. Dichas empresas seran inscn'tas de

conformidad con el procedimiento que establezca Ia Superintendencia. pudiendo solicitar la

informacion que oonsidere necesaria para veri}401carel cumplimiento de los criterios mlnimos

establecidos por dicha entidad en cuanto a volumen de las operaciones y/o respecto al riesgo que

estas empresas puedan representar para la estabilidad del sistema }401nanciero,de confonnidad con

10 establecido en el inciso 8 del articulo 282° de la Ley 26702. La SBS podra estableoerlas sanciones

por incumplimiento de lo antes se}401aladoque resulten peninentes.

Articulo 3. Modi}402caclénde los articulos 2°, 5°. 6°, 7° y 8', asi como de la tercera disposicibn

cornplemenlaria }401nalde la Ley 29623

Modi}401caseIos articulo: 2°. 5°, 6°, 7�031y 8°, asl como la tercera disposicion oomplemenlaria }401nalde la

Ley 29623, Ley que Promueve el Financiamiento a través de la Farzura Comercial, los cuales quedan

redaciados de la siguiente manera:

"Articulo 2°.- Dela emisién de la Factura Negociable

Es obligatoria la inoorporacion en los oornprobantes de pago denorninados factura comercial y

recibos por honorarios, de una tercera copia denominada Factura Negodable para su transferencia

a terceros a su cobro por la via ej_ecut'rya, con la exoepcibn de aquellos comprobantes de page

emitidas de manera elactronica. Las imprentas autorizadas por la Sunat tendrén Ia obligadon de

incorporar la referida tercera copia en todas las facturas comerciales que impriman o importen de no

cumplir can Io se}401aladoen el parrafo anterior. se aplicara Io establecido en el articulo 11° -A. Los

oontribuyentes que emitan Ios oomprobantes de pago denominados factura comercial y recibos por

honorarios de manera electronics, desde el portal de la Superintendencia Nacional de Aduanas y de

Administracion Tributaria (sunar), desde Ios sistemas del oontribuyente u otros que administre dicha

entidad, podran emitir Ia Factura Negociable y realizar Ias operaciones necesarias para su

transferencia a terceros o su cobro ejecutivo. La Sunatestableoeré Ios mecanismos y procedimientos

que deberan seguir los contribuyentes para realizar las operaciones descritas en el presente aniwlo.

La Factura Negodable es un titulo valor a la orden transmisible por endoso 0 un valor representado

por anotacién en cuenta lransmisible mediante transferencia contable de acuerdo a la ley de la

materia, produciendo Ios mismos efectos que el endoso a que se re}401ereel Tltulo Cuano de la

Seocion Segunda de la Ley 27287. Ley de Tltulos valores. Para efectos de su transferencia a

terceros. la Factura Negociable mediante anotacion en cuenta requiere que sea registrada en el

registro oontable de una lnstitucion de Compensacion y Liquidacién de Valores. aplicando Ia ley de

la materia. Para efectos de suanotacibn en cuenta. la Factura Negooiable tiene que haber sido
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previamente aoeptada por parte del adquirenle de los bienes o usuario de los servicios en fonna _

expresa 0 por ocurrencia de la presuncibn establecida en el anlculo 7''.

La Factura Negociable se angina en la compravenla u otras modalidades contractuales de

transferencia de propiedad de bienes 0 en la prestacibn de servicios e incorpora el derecho de crédito

respec1o del saldo del precio 0 contraprestacion pactada por las panes, La Factura Negooiable

adquiere memo ejecutivo veri}401cadoei cumplimiento de los requisitos a que se re}401ereel articulo 6°

de la presente Ley.

Todo acuerdo, convenio o estipulacion que restrinja, Iimite o prohiba la transferencia de la Factura

Negociable es nulo de pleno derecho.

"Articulo 5°.- Pacto de intereses cotnpensatorios y moratorias

5.1 En la Factura Negaciable 0 en documento anexo a la misma. puede eslipularse acuerdos sobre

la tasa de interes oompensatono que devenga su impone desde su emision hasta su vencimiento.

5.2 En el caso de que la Factura Negociable no fuese pagada a su vencimiento, sin que se requiera

de oonstitucion en mora ni de otro tramite ante el obligado principa| o solidanos, su importe no

pagado. generara los intereses compensatorios y moratorias durante el periodo de mora, a las tasas

rnaximas que el Banco Central de Reserva del Peni tenga se}401aladasoonfonne al articulo 1243 del

Codigo Civil. sin que sea necesario incluir Ia clausula a la que se re}401ereel anlwlo 51° de la Ley

27287. Ley de Tltulos Valores, salvo pacte expreso distinlo que oonsle en el mismo titulo valor".

"Arliculo 6°.- Requlsitos para el mérito ejecutivo de la Factura Negociable

En concordancia con lo establecido en el articulo 18' de la Ley 27287, Ley de Titulos valores, son

requisitos para el mérito ejecutivo de la Factura Negociable Ios siguientes:

a) Que no se haya oonsignado la disconiormidad de| adquirente de| bien o usuario de los servicios

dentro del plazo al que hace referencia el articulo 7°.

Para el caso de las Facturas Negociables representadas mediante anotacion en cuenta, este

requisito se cumple en caso de que el adquirente de| bien o usuario del servicio haya dejado

constancia de la aceptacion del valor ante Ia lnstitucion de Compensacibn y Liquidacibn de Valores.

o no hubiere consignado ante la misma institucién su disoonfonnidad sobre el mismo en las formas

y de acuerdo a los procedimientos que se establezcan en los reglamentos intemos de dicha

institucién.

b) Que se haya dejado constancia en la Factura Negociable de la reoepoion de los bienes 0 de los

servicios prestados, la que puede estar consignada en documento distinto que debe adjunlarse a la

Fac1ura Negociable. Para el casa de bienes. Ia constancia puede estar oonsignada en la guia de

remisibn correspondiente�030Esta constancia de reoepcion no implica Ia conformidad con los bienes

adquiridas o servicios prestados, para la cual se aplica lo dispuesto en el articulo 7'.

c) En caso de que se trate de Facturas Negociables representadas medianle anotacion en cuenta,

para el cumplimiento de dicho requisito se debe dejar constancia de la reoepcion de los bienes o

servicios al momento de su anolacién en cuenta en la Institucién de Compensacion y Liquidacion de

Valores. El protesto o forrnalidad sustituloria del protesto, saivo en el caso previsto por el anlcuio

52° de la Ley 27287, Ley de Titulcs Valores.

E1 méritc ejecutivo respecto a las Facturas Negociables representadas mediante anotacién en -

cuenta recae en la constancia de inscripcién y titularidad que expida la respeaiva Institucion de

Compensacion y Liquidacion de Valores, conforme a la ley de la materia a solicitud de la persona

que aparece como titular de la misma en el registro contable a cargo de dicha institucion".

"Articulo 7°.- Presuncién do conformidad

El adquirente de los bienes 0 usuario de los servicios que den origen a una Factura Negociable tiene

un plazo de echo (8) dias habiles, contado a partir de la reoepcién de la factura comercial o reoibo

por honorarios. para aoeptana 0 para impugnar cualquier informacion consignada en el comprobante

de page 0 efectuar cualquier reclamo respecto de los bienes adquiridas o servicios prestados. Tal

aceptacién 0 impugnacién debe ser oomunicada al proveedor de los bienes o servicios bajo cualquier

forma que permita dejar constancia inequlvoca de la fecha de recepcion. Vencido dicho plazo, se

presume, sin admitir prueba en contrario, Ia aoeptacion irrevocable de la Factuia Negociable en

todos sus términos, asl como la confonnidad en relacion con los bienes o servicios prestados.

En caso de que se aplique la presuncion establecida en el presente anlculo, el proveedor de los

bienes 0 servicios debe dejar constancia de tal hecho en la Factura Negociable 0 en documento
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anexo. Para el caso de Facturas Negociables represenladas medianle anotacibn en cuenta, la

acepladon o disoonformidad del adquirente respecto del bien 0 de los servicios prestados debera

ser registrada por el mismo ante Ia Instituoibn de Compensacion y Liquidacién de Valores, en las

formas y de acuerdo a los procedimientos que se establezcan en los reglamentos internos de dicha

lnsmucion. Del mismo modo. en caso de que se aplique la presuncion de conformidad. esta deberé

ser registrada por la propia Institucion de Compensacion y Liquidaoibn de valores al momento de|

vencimiento del plazo establecido en el presente articulo. En caso de existir algun reclamo posterior

por vioios ocullos o defedo del bien o servicio, el adquirente de los bienes o usuario de los servicios

puede oponer Ias exoepciones personales que le corresponden solo contra el emisor de la Factura

Negooiable o contra su endosatario en procuraoibn. sin tenerderecho a rerener, respecto a terceros.

Ios bienes ni el precio pendieme de pago. ni demorar el pago segrin la fecha o fechas se}401aladasen

la Factura Negociable".

"Articulo B.- Transferencia y deber de inforrnacion

La Factura Negociable puede transferirse una vez aoeptada por parte del adquirente de los bienes

o usuario de los servicios en forma expresa o por ocumanoia de la presunoion establecida en el

articulo 7°.

El adquirente de los bienes o usuario de los servicios debe realizar el pago al Iegitimo tenedor de la

Factura Negociable. con la simple presentadon de la misma debidamente endosada. Para el casa

de las Facturas Negociables represenradas mediante anotacion en cuenta. el adquirente de los

bienes o usuario de los servicios debidamente noti}401cadopor la lnstituoion de Compensacién y

Liquidacion de valores debe realizar el pago a dicha institucion. la cual a su vez realizara el pago al

Iegllimo lenedor de la Factura Negooiable que }401gureen su registro contable.

A }401nde que el adquirente de los bienes o usuario de los servicios sepa a quien debe pagar el monto

de la Factura Negociable. el Iegltimc tenedor de la misma o la Institucién de Compensaoion y

Liquidacibn de valores para el caso de las Facturas Negociables representadas mediante anotacion

en cuenta, le debe infonnar de su lenencia a mas rardar tres (3) dias antes de la fecha en que debe

realizarse el pago".

"TERCERA.- Disposiciones a cargo de la Superintendencia Nacional de Aduanas y de

Administration Tributaria (Sunat)

La Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administradon Tributaria (Sunat) emite las

disposiciones para la inoorporacion de la tercera copia en los oomprobantes de pago denominado:

factura comercial.

Para el caso de los wmprubantes de pago denominado: factura comercial y recrbos por honorarios

que se emi1an de manera electronica, Ia Sunat deberé didar las disposiciones que establezcan Ios

, mecanismos y procedimientos para que los contribuyenles puedan emitir la Factura Negotiable, asi

como realizar Ias operaciones necesarias péra su transferencia a terceros o su cobro ejecu1ivo._. -

conforme a lo dispuesto en el articulo 2°. -

La Sunal rendra a su cargo Ia }401scalizacibndel cumplimiento de la obligaoibn se}401aladaen el articulo

2°, de incorporar Ia tercera copia en las facturas comerciales que impriman o importen las imprentas

autorizadas, asi como la imposicion de las sanciones que oorrespondan de conformidad con la

dispuesto en el articulo 11'-A".

Articulo 4. Incorporacibn deIaru�031culo11°-Ade la Ley 29623

lncorporase el articulo 11'-A de la Ley 29623, Ley que Pmmueve el Financiamiento a través de la

Factura Comercial. conforme al siguiente detallez

"Articulo 11-A.-sanciones en casa de Incumplimlento por parte de las Imprentas autorizadas

Las lrnprentas autorizadas por la Sunat cuyo incumplimiento a la obligacion de imprimir la tercera

copia correspondiente a la Factura Negotiable sea detedado hasta en dos oportunidades seran

sancionadas con el retiro temporal par 60 dias calendario del Registro de Imprentas Aulorizadas a

cargo de la Sunat. En casa de que la Sunat compmebe dicho incumplimiento en una oportunidad

adicional, la imprenta infractora sera sancionada con el retire temporal del referido registro par 90

dlas. En caso de que la Sunat veri}401queun nuevo incumplimiento por pane de la imprenta, esta sera

sandonada con el retiro de}401nitivodel mencionado registro".
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DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS FINALES

PRIMERA. Facultades reglamentarlas

El Poder Ejecutivo ernitiré, en un plazo no mayor de noventa dias calendario, las normas

reglarnentanas necesarias para el cumplimiento de la presente Ley.

SEGUNDA. Disposiclones a cargo de la Superintendencla Nacional de Aduanas y de

Administracién Tributaria (Sunal)

La Superintendencia Nacional de Aduanas y de Adminislracion Tributaria (Sunal) debera emitir en

un plazo no mayor de noventa dias calendario a partir de la entrada en vigencia de la presente Ley,

las disposiciones necesarias para que las Instituciones de Compensacibn y Liquidacién de valores

y las imprentas puedan dar cumplimiento a lo dispueslo por la norma. Asimismo, para los

contribuyentes que emitan sus comprobantes de pago y recibos por honorarios de manera

electrénica, Ia Sunat debera promulgar dentro del mismo plazo las disposiciones que establezcan

Ios procedimientos y mecanismos para permitir laemision de la Facmra Negociable y la realizadén

de las operaciones necesarias para su transferencia a terceros o su cobro ejecutivo.

TERCERA. Disposlclones a cargo de la Superintendencia de Banca, Seguros y

Administradoras Privadas de Fondos de Pensiones

La Superintendencia de Banca, Seguros y Administradoras Privadas de Fondos de Pensiones

deberé emitir en un plazo no mayor de noventa dias calendario Ias disposiciones que establezcan

Ios criterios mlnimos referidos en el articulo 1 en cuanto a volumen de las operaciones de las

empresas de factoring y/o respecto al riesgo que estas empresas puedan representar para la

. estabilidad del sistema }401nanciera.Asimismo. debera ernitir dentro de| mismo plazo Ias normas

reglamentarias referidas al Registro de las Empresas de Factoring creado en el articulo 2 de la

presente norma.

DISPOSICION COMPLEMENTARIA DEROGATORIA

UNICA. Derogatoria del articulo 14 de la Ley 30056 A

Derogase el articulo 14 de la Ley 30056, Ley que Modi}401caDiversas Leyes para Facilitar la Inversion,

impulsar el Desarrollo Productive y el crecimiento Empresarial,

Comunlquese al se}401orPresidente Conslilucional de la Rep}401blicapara su promulgacién.

En Lima, a los veinticinoo dlas del mes de febrero de dos mil quince.

ANA MARIA SOLORZANO FLORES

Presidenta de| Congreso de la Republica

MODESTO JULCA JARA

Primer Wcepresidenté del Cgngreso de la Rep}402blica�030

AL SENOR PRESIDENTE CONSTITUCIONAL DE LA REPUBLICA

POR TANTO: ,

Mando se publique y cumpla.

Dado en la Casa de Gobiemo_ en Lima, a los once dlas de| mas de marzo de| a}401odos mil quince.

OLLANTA HUMALA TASSO

Presidents Constitucional de la Rep}401blica

ANA JARA VELASQUEZ

Presidenta del Consejo de Ministros
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ANEXO 07: RESOLUCION SUPERINTENDENCIA DE�031BANCA Y

SEGUROS N° 1021-1998

APRUEBAN EL REGLAMENTO DE FACTORING, DESCUENTO Y

EMPRESAS DE FATORING

RESOLUCION SUPERINTENDENCIA DE BANCA Y SEGUROS N�0301021-1998

Publicado el 03/10/1998

RESOLUCION SBS N" 1021-98

Lima, 1 de Octubre de 1998

EL SUPERINTENDENTE DE BANCA Y SEGUROS

CONSIDERANDO: .

Que, la Ley General de Sistema Financiero y de| Sistema de Seguros y Orgénica de la

Superintendencia de Banca y Seguros. Ley N" 26702, en adelante Ley General. en los numerales

4 y 10 del Aniculo 221 establece que las empresas del sistema }401nancieroestén facultadas para

realizar operaciones de descuento y de factoring;

Que, asimismo, el Artlculo 16 de la Ley General prevé el establecimiento de empresas de factoring

como empresas especializadas del sistema }401nancierocuyo objeto social esté de}401nidoen el

numeral 6 del Artlculo 282 de la referida disposicién legal;

Que, en consecuencia, resulta necesario establecer el marco regulatorio de las operaciones de

factoring y descuento; asi como las normas que deberén observar las empresas de factoring para

efectos de su organizacién y funcionamiento;

Estando a lo opinado por las Superintendencia: Adjuntas de Banca y de Asesoria Juridica; y,

En uso de las atribuciones conferidas por los numerales 7 y 9 del Artlculo 349 de la Ley General; _

RESUELVE:

Artlculo Primero.- Aprobar el Reglamento de factoring, descuento y empresas de factoring, que

forma parte integrante de la presente resolucibn.

Articulo $egundo.- La presente resolucién entra en vigencia al dia siguiente de su publicaclén en el

Diario O}401cialEl Peruano.

I Reglstrese, comunlquese y publlquese.

MARTIN NARANJO LANDERER

Superintendente de Banca y Seguros

REGLAMENTO DE FACTORING, DESCUENTO Y EMPRESAS DE FACTORING

TITULO I

DE LAS OPERACIONES DE FACTORING

Capitulo 1

DEL FACTORING

Arliculo 1.- Factoring -
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El factoring es la operacion mediante la oual el Factor adquiere. a titulo onerosa, de una persona

natural 0 juridica, denominada Cliente. instrumentos de contenido uediticio, presfando en algunos

casos servicios adicionales a cambio de una refribucion. El Fac1or asume por el riesgo crediticio de

los deudores de los instrumentos adquiridas, en adelante Deudores.

Anlculo 2.- Instmmentos con contenido crediticio

Los Instrumentos con contenido crediticio. en adelante Ios Instrumentos, deben ser de libre

disposicion de| Cliente. Las operaciones de facforing no podrén realizarse oon instrumentos

vencidos u originados en operaciones de }401nanciamientocon empresas del sistema }401nanciero�030

Los Instrumentos objeto de factoring pueden ser facturas, faofuras conformadas y titulos valores

representativos de deuda, asl de}401nidospor las leyes y reglamentos de la materia, Dichos

instrumentos se trans}402enenmediante endoso o por cualquier otra fonna que permita la

transferencia en propiedad al Factor, segL'1n las leyes de la maten'a. Dicha transferencia comprende

la fransmision de todos |os derechos aooesonos. salvo pacto en oonirario.

Anlculo 3.- Contrato de Factoring

El factoring se perfecciona mediante contrato escrito entre el Factor y el Cliente. El contrato deberé

contener como minimo Io siguiente:

1. Nombre. razén o denominacién social y domicilio de las partes;

2. Idenfi}401cacionde los instrumentos que son objeto de fadoring 0, de ser el caso. precisar Ios

criterios que permitan identi}401carlos instmmentos respectivos;

3. Precio a ser pagado por los instrumentos y la forma de pago;

4. Retribution correspondiente al Factor: de ser el caso;

5. Responsable de realizar la cobranza a los Deudores; y,

6. Momento a partir del cual el Factor asume el riesgo crediticio de los Deudores.

Anlculo 4.- Conocimiento de| factoring por los Deudores

La operacion de facforing debe realizarse con conocimiento de los Deudores, a menos que por la

naturaleza de los instrumentos adquiridas, dicho conocimiento no sea necesario.

Se presumira que los Deudores conocen de| factoring cuando se tenga evidencia de la reoepcion g _

de la noti}401cacioncorrespondiente en sus domicilios Iegales 0 en aquéllos se}401aladosen los

Instrumentos, o cuando mediante cualquier otra forma se evidencie indubitablemente que el

Deudor conoce de| facforing.

ArtIcu|o 5.- Limites aplicables al Deudor. '

Las operaciones de factoring seran oonsideradas como colocaciones. siendo aplicables a cada uno

de los Deudores Ios Limites establecidos en los Articulos 201. 202, 206, 207. 208, 209 y 211 de la

Ley General.

Capitulo 2

DEL FACTOR

Arficulo 6.- Empresas facultadas para actuar como Factores

Las empresas facultadas para operar como Factores son las siguientes:

1. Empresas de facforing que hayan sido autorizadas por esta Superintendencia;

2. Empresas bancarias y otras empresas de operaciones mmtiples autonzadas para realizar Ias

operaciones pnevistas en el modulo 1 del Articulo 290 de la Ley General.
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Aniculo 7.�024Derechos del Factor

Son derechos minimos del Factor�030

1. Realizar todos los actos de disposicién con relacibn a los Instrumentos adquiridas; y,

2. Cobrar una retribucion por los servicios adicionales que se hayan brindado.

Articulo 8.- Obligaciones de| Factor

El Factor asume, por lo menos, las siguientes obligaciones: r

1. Adquirir los Instrumentos de acuerdo a las condiciones pactadas;

2. Brindar los servicios adicionales pactadas;

3. Pagaral cliente por los instrumentos adquiridas; y, '

. 4. Asumir el riesgo crediticio de los Deudores.

Articulo 9: Servicios adicionales

El Factor puede brindar al cliente servicios adicionales a la adquisicicn de Instrumentos, que

pueden consistir en investigacién e informacién comercial, gestién y cobranza, servicios conlables,

estudios de mercado, asesorla integral y otros de naturaleza similar.

Capitulo 3

DEL CLIENTE

Aniculo 10.- Derechos de| Cliente

El cliente tiene, como minimo, Ios siguientes derechos:

1 Exigir el pago por los Instrumentos transferidos en el plazo establecido y conforme a las

condiciones pactadas; y,

2. Exigir el cumplimiento de los servicios adicionales que se hubiesen pactado.

Articulo 11.- Obligaciones de| Cliente

El cliente tiene, al menos, Ias siguientes obligaciones: V

1. Garantizar Ia existencia, exigibilidad y vigencia de los Instrumentos al tiempo de celebrarse el

factoring; �031

2. Transferir al Factor los Instrumentos en la forma acordada o establecida por la ley;

3. Noti}401carla realizacién de| factoring a sus Deudores, cuando sea el caso;

4. Recibir los pagos que efecmen Ios Deudores y transferidos al Factor. cuando asl Io haya

convenido con éste;

5 Infcrmar al Factor y cooperar can éste para permitir la mejor evaluacion de su propia siiuacién

patrimonial y comercial, asi como la de sus Deudores;

6. Proporcionar toda la documentacién vinculada con la transferencia de Instrumentos; y,

7. Retribuir al Factor por los servicios adicionales recibidos.

TITULO II

DE LAS OPERACIONES DE DESCUENTO
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�030 Anlculo 121- Descuento

El descuento es la operacién mediante Ia cual el Desoontante entrega una suma de dinero a una

persona natural 0 juridica denominada cliente, por la transferencia de determinados Instmmenios

de contenido crediticio. El Descontante asume el riesgo crediticio del Cliente. y éste a su vez,

asume el riesgo crediticio del deudor de los Instrumentos lransferidos.

Son aplicables al descuento Ias disposiciones oonienidas en los Arliculos 2 y 4 del presente

reglamento.

Articulo 13.- Limites aplicables al Cliente

Los limiies previstos en los Artlculos 201, 202, 206, 207, 208. 209 y 211 de la Ley General, se

aplicarén unicamenie al Clienie y no al deudor de los Instrumentos adquiridos.

TITULO ill

DE LAS EMPRESAS DE FACTORING

Anicuio �030l4.-Objeto social

Las empresas de facioring son sociedades anénimas cuyo objeto social consiste principalmente en

la adquisicion de facturas. facturas conformadas y titulos valores representativos de deuda.

mediante factoring y descuento.

Articulo 15,- Constitucién

El proceso. para la consiitucién de las empresas de factoring se regula por las disposiciones

pertinentes conienidas en la Resolucion SBS N° 600-98 del 26 de junio de 1995. y en todas

aquellas que para este }401nemita esta Superintendencia.

Las empresas de factoring se constituiran observando el capital mlnimo o, establecido en el

Articulo 16 de la Ley General, el mismo que deberan maniener actualizado de conformidad con lo

senaiado en el Articulo 18 de la Ley General.

Articulo 16.» Operaciones

Las empresas de factoring podran realizar todas las operaciones que sean necesarias para el

oumplimientoyde su objeto social.

Articulo 17.�024Concentracidn de cartera y Iimites operatives

Saran aplicables a las empresas de facloring, las disposidones sobre Iimites operalivos

establecidos en los Articulos 198 y 199 de la Ley General. Asimismo. serén de aplicién las

norrnas emitidas por esta Superintendencia sobre identi}401caciény administracién del riesgo

crediticio, asi como las referidas al régimen de provisiones por riesgo crediticio y bienes

adjudicados.

Arliculo 18,- Registro Contable

Las empresas de factoring deberén registrar sus operaciones de acuerdo a las nonnas contables

vigentes aplicables a las empresas del sistema }401nanciero�030

Anlculo 19.- Disolucion y Liquidacion

La disolucion y liquidacion de las empresas de facmring se regirén por las disposiciones

oontenidas en el Titulo VII de la Seocion Primera de la Ley General y las normas complementarias

emitidas por esta Superintendencia.

Articulo 20.- Presentacion de inlorrnacién a la Superintendencia

Las empresas de fac1oring deberan enviar a esta Superintendencia Ia siguiente informacién:
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1. Informacion Contable �030

a) Balance de Comprobacién de saldos

b) Balance General (Forma "A")

c) Estado de Ganancias y Pérdidas (Forma "B")

d) Estado de Flujo de Efectivo (Forrna "C")

e) Estado de Cambios en el Patrimonio Neta (Forma "D")

2. lnfonnacién Complemenlarla

a) lnforme Anual de Audllorla Externa

b) lnforme de la Gerencia al Direclorio

c) lnforme de Evaluacién de| Programa Anual de Trabajo de la O}402cinade Control lntemo.

d) lnforme Crediticio Con}401dencial

e) Inversiones (Anexo N�0341)

f) Resumen de colocaclones y créditos oontingentes por tipo de garantia (Anexo N�0342)

g) lnforme de clasi}401cacionde los deudores de la cartera de cnédilos, contingenles y

arrendamientos }401nancieros(Anexo N�0305)

h) Activo Fijo (Anexo N° 7)

i) Bienes adjudicados y recuperados (Anexo N�0357- A)

j) Relacién de Aocionistas y Transferencia de Acciones (Reporte N�0341)

k) Actives ponderados por riesgo (Reporle N" 7)

l) Patrimonio Efectivo ajustado por ln}402acién(Reporte N�0348)

m) Informes comerciales (Reporle N�03414)

n) Lineas de crédito otorgadas provenientes de| exterior (Repone N° 15)

En el caso de las operaciones de factoring, Ios infonnes comerciales a que hace referencia el literal

m) del numeral anterior, deberén contener informacién tanto del Cllente como de los Deudores, la

infon-nacién y documenlaclén minima seran aquellas exigidas para las operaciones crediticias. En

el caso de las operaciones de descuento, dichos informes comerciales deberén contener la

inforrnacién y documentacién respecto de| Cliente.

El lnforme crediticio Con}401dencialdeberé contener Ia inforrnacion correspondiente a las partidas

contables que se establecen en el Ar}401culo25 del presente reglamento, asi oomo las

oorrespondientes a las operaciones de descuenlo establecida: en el Plan de Cuentas para

Instituciones Financieras.

La inforrnacién considerada en el primer parrafo de este articulo seré remitida de acuerdo a las

referencias normativas, disposiciones y plazos establecidos por esta Superintendencia, en lo que

sea aplicable, y en todas aquellas disposiciones que las modi}401queno ampllen.

Articulo 21.- lnforme Anual de Auditoria Externa

Para Ia presentacién de| informe anual de auditoria extema a que se re}401ereel literal a), numeral 2

del Articulo 20 precedente, las empresas de factoring deberén observar las disposiciones
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estableciclas por esta Superintendencia al respecto.

TITULO IV

DISPOSICIONES GENERALES Y FINALES

Artlculo 22.- Limite global para las operaciones de factoring

El Iimite global establecido en el numeral 1 del Anlculo 200 de la Ley General, aplicable a las

empresas de operaciones mtiltiples, sera considerado sobre facturas, facturas oonforrnadas y

titulos valores representativos de deuda adquiridos mediante factoring.

Aniculo 23.- Provisiones por riesgo crediticio

Las empresas de factoring y empresas de operaciones m}402ltiplesdeterminaran las provisiones por

riesgo crediticio en relacion a la clasi}401caciéndel Deudor, cuando realicen operaciones de factoring,

y en relacion a la clasiiicacion del Cliente cuando realicen operaciones de descuento.

Artlculo 24.- Plazo de adeouacion

Las empresas de factoring oonstituidas oon anterioiidad a la entrada en vigencia de la Ley

General, deben adecuar su capital. operaciones y estatutos. a las disposiciones contenidas en la

mencionada ley. en la Resolucion SBS N�031600-98 y en el presente reglamento, en un plazo que '

venoera el 30 de junio de 1999.

Las empresas de operaciones milltiples que realicen factoring y descuento, deberan adecuarse a

las disposiciones oontenidas en la presente norma, en el plazo se}401aladoen el parrafo anterior.

Asimismo, aquellas empresas de operaciones m}402ltiplesque en virtud de lo dispuesto en el

presente reglamento exoedan el Iimite establecido en el numeral 1 delAr1iculo 200 de la Ley

General, no podran durante dicho plazo incremenlar sus niveles de ooncentracion existentes a la

entrada en vigencia de| presente dispositivo.

Ariiculo 25.- Contabilizacion de las operaciones de factoring

Modifiquese el Plan de Cuentas para Instituoiones Financieias de la siguiente format

1. Inooiporese las siguientes subcuentas y cuentas analiticas, para el control de las operaciones

de factoring:

1401 .13.10 Factoring (Re}401nanciadas)

1402.13.10 Factoring (Re}401nanciaoas)

1401.14 Factoring

1402.14 Factoring

1405.01.15 Factoring (vencidos)

1405.02.15 Factoring (Vencidos)

1406.15 Factoring (Cobranza judicial)

1409.14.10 Factoring (Provisiones para oolocaoiones re}401nanciadas)

1409.16 Factoring (Provisiones para colooiones)

5105,19 Factoring (lngresos por intereses)

5205.19 Factoring (lngresos por comisiones)

2. Para el registro contable de las operaciones de descuento se ernplearan Ias subcuentas y

cuentas analitlcas oorrespondientes establecidas en el Plan de Cuentas para lnstituciones

Financieras.
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