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RESUMEN

En los ultimos afos se ha incrementado las exportaciones de palta en el Peru, sin
embargo, dicha oferta no fue acompafnada por un aumento de valor. Los mercados
internacionales no solo son altamente competitivos, sino que hay factores que
influyen directa e inversamente proporcional al nivel de comercio internacional. La
“‘Nueva Teoria del Comercio” intenta explicar aquello que la teoria tradicional no
puede partiendo del concepto de economias de escala.

En la investigacion se presenta el modelo gravitacional propuesto por Krugman vy
Helpman como una alternativa para explicar la variabilidad del flujo de comercio
entre distintos paises. La palta tiene un crecimiento cada vez mayor y presenta una
demanda externa muy activa, proveniente de diferentes mercados de diferentes
continentes, es por ello que el objetivo es demostrar la existencia de ciertos factores
que influyen en las exportaciones de palta en el Peru (2001-2018) para asi generar
expectativas y apoyar en el emprendimiento de las exportaciones de palta y estimar
posibles utilidades de esta actividad en el mercado internacional.

Al desarrollar los test de estimacién validamos las hipétesis planteadas y con ello
tenemos evidencia de factores determinantes de los flujos comerciales al exportar
la palta.

Teniendo como variable “X”: El nivel de comercio internacional (exportaciones o
importaciones); “PBI” (Producto Bruto Interno); “d”: Distancia; “i y j’: paises que
estan comercializando, reflejando resultados consistentes.

En conclusién, los resultados de la investigacion permiten tener evidencia
demostrando que los factores del comercio internacional influyen en las
exportaciones de palta en el Peru en el periodo 2001-2018.

La palta como producto de agroexportacion tiene diversas posibilidades de estudio
académico, lo cual permitiria brindar herramientas para una mejor toma de
decisiones hacia el dominio del gran mercado global.



ABSTRACT

In recent years, avocado exports have increased in Peru, however, this offer was
not accompanied by an increase in value. International markets are not only highly
competitive, but there are factors that influence directly and inversely proportional to
the level of international trade. The "New Trade Theory" tries to explain what the
traditional theory cannot, starting from the concept of economies of scale.

The research presents the gravitational model proposed by Krugman and Helpman
as an alternative to explain the variability of the flow of trade between different
countries. The avocado has a growing growth and presents a very active external
demand, coming from different markets on different continents, that is why the
objective is to demonstrate the existence of certain factors that influence avocado
exports in Peru (2001- 2018) in order to generate expectations and support the
undertaking of avocado exports and estimate possible profits from this activity in the
international market.

When developing the estimation tests, we validate the hypotheses raised and with
this we have evidence of determining factors of trade flows when exporting
avocados.

Taking as variable "X": The level of international trade (exports or imports); "GDP"
(Gross Domestic Product); "D": Distance; "I and j": countries that are trading,
reflecting consistent results.

In conclusion, the results of the research allow us to have evidence showing that
international trade factors influence avocado exports in Peru in the period 2001-
2018.

Avocado as an agro-export product has various possibilities for academic study,
which would provide tools for better decision-making towards dominating the large
global market.



INTRODUCCION

En estos ultimos afos, muchos productos peruanos han logrado incorporarse de
manera exitosa al comercio internacional, uno de ellos es la palta en el Peru, la cual
presenta un crecimiento anual cada vez mayor, incrementando su demanda
externa, siendo ésta muy activa, la cual proviene de diferentes mercados ubicados
en diversas partes del mundo, lo cual nos conlleva a hacer un analisis de su

comportamiento en el comercio internacional.

La presente tesis se enfocara en estudiar y estimar los factores que determinan las
exportaciones de paltas peruanas durante los afos 2001 al 2018, para ello utiliza el
modelo gravitacional como herramienta metodoldgica para la teoria del comercio
internacional que permite medir los flujos comerciales entre paises, la idea central
consiste en aplicar a las relaciones comerciales un concepto analogo a la Ley de
Newton que relaciona la atraccion o gravedad entre dos objetos al tamafo de su
masa y a la distancia entre ellos, el cual en términos econdémicos es utilizado para
examinar y cuantificar los efectos de diversos factores determinantes en el comercio

internacional.

Inicialmente, el modelo de gravedad fue utilizado por Tinbergen (1962) para evaluar
el comercio bilateral entre dos paises, estableciendo que los determinantes del
comercio se relacionan con el tamafio de los paises analizados y su separacion
geografica (Lépez y Mufioz, 2008). No obstante, fue con el trabajo de Anderson
(1979) que ésta metodologia generé un fuerte sustento tedrico, a partir de su
modelizacion y la estimacion con base en un sistema de ecuaciones, lo cual le dio

mayor potencialidad de prediccion.

Nos basamos en el modelo de Krugman y Helpman, quienes indicaron que “El
comercio bilateral entre dos paises A y B es directamente proporcional del tamaino
del PBI de dichos paises e inversamente proporcional a la distancia entre ellos”,

teniendo en cuenta los factores econémicos, geograficos y sociales que influyen en
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las exportaciones de paltas peruanas, es decir, se espera que el flujo de comercio
esté positivamente relacionado con el nivel de ingreso de cada uno de los paises e
inversamente relacionado con la distancia entre ellos, por su parte, tales
estimaciones permiten comparar la posicion relativa de las exportaciones e

importaciones de los distintos paises.

La metodologia aplicada segun los requisitos del modelo a estimar sera el modelo
efectos aleatorios, y también se realizaran los respectivos test de estimacion
posterior, para validar los resultados obtenidos. Con estos resultados entonces se
podra dar énfasis a estimaciones similares para otros productos, y asi poder dar un
enfoque con vision estadistica en la toma de decisiones en el mercado peruano
hacia el exterior y asi incrementar las ganancias o disminuir las pérdidas en la oferta

exportable.

Los autores
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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1.Descripcion de la realidad problematica

Un TLC ademas de generar acceso a nuevos mercados, nos permite tener
una reduccion de barreras arancelarias y no arancelarias al comercio de
bienes, esto forma parte de una estrategia comercial a largo plazo donde
encontramos nuevos mercados para los productos peruanos con el fin de
desarrollar una oferta exportable competitiva, logrando asi, que se genere
mas y mejores empleos, contribuyendo con el desarrollo del pais. En el
ambito internacional se puede observar que la produccion, venta,
exportacion y consumo de palta va en aumento y cada vez se apertura a
nuevos mercados, lo que conlleva a que el modelo gravitacional sea una
herramienta que permita evaluar el impacto de los factores comerciales

involucrados en el comercio internacional.

En el primer semestre de 2014, las exportaciones mundiales, expresadas
en volumen, solo se incrementaron en el 2%, en comparacioén con el mismo
periodo de 2013, pero el crecimiento interanual ascendio al 3,4% en el
segundo semestre. Las exportaciones tanto de las economias desarrolladas
como de las economias en desarrollo y emergentes crecieron poco en el
primer semestre (1,7% y 2,6%, respectivamente), pero ese crecimiento fue
mas rapido para los paises en desarrollo y emergentes en el segundo

semestre (2,4% para los paises desarrollados y 4,8% para los paises en
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desarrollo)'. Las exportaciones peruanas empezaron a incrementarse en un
contexto donde inclusive paises que en distancia geografica se
encontraban lejos pero con PBI altos, importaban cada vez mas la palta
peruana; esto es un factor relevante que nos permite evaluar el mercado
internacional desde la perspectiva que el factor distancia no
necesariamente es determinante en el flujo comercial entre paises, y que a
través del modelo gravitacional podemos encontrar diversos aspectos que
nos sirven de herramienta para predecir el flujo comercial internacional, por
ejemplo el evaluar el impacto de los TLC que tenemos con los paises
alrededor del mundo, la calidad de las instituciones publicas involucradas

dentro de la actividad de comercio exterior.

Las tendencias internacionales de los ultimos afios han permitido que varios
paises en el mundo diversifiquen su oferta exportadora y amplien sus
mercados internacionales con productos diferentes en donde puedan
aprovechar de ciertas ventajas comparativas y competitivas. Uno de los
paises que pudo aprovechar de las nuevas tendencias internacionales y
pudo diversificar sus exportaciones fue el Pera. En los reportes estadisticos
de la aduana peruana existe una cuantificacion de nuevas partidas
arancelarias que se vienen incrementando en los saldos de la Balanza

Comercial con el mundo.

L Informe sobre el Comercio Mundial 2015 - La economia y el comercio mundiales en 2014 y comienzos de 2015
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Estos productos registrados son parte del grupo de no tradicional de las
exportaciones peruanas, que en los ultimos afios tuvieron un incremento
constante de salida por los diferentes puntos de aduana del Peru, para ser
mas exactos, un periodo de 15 afios donde los flujos exportadores
alcanzaron diferentes mercados internacionales y permitieron una mayor
presencia internacional, ubicando al pais en los primeros diez lugares de
los productos con mayor valor exportado. Estas cifras exportadas nos
permiten observar el suceso de este mayor volumen de exportaciones con
una mirada en la produccién de estas partidas arancelarias, y nos dimos
con la sorpresa que estos productos tiene un crecimiento potencial

importante en diferentes zonas del pais.

Durante un periodo de dieciocho afios iniciando el milenio, el comercio
internacional de la Palta en el Peru se convierte en un juego de estrategias,
donde la herramienta mas importante es la informacion, y sobre todo el
andlisis de la informacién. La inteligencia comercial ha cobrado una
importancia muy relevante para obtener las ventajas competitivas, que cada
dia se necesitan para maximizar los numeros de operaciones del comercio
exterior de la Palta, asi como también los mecanismos para maximizar las
operaciones logisticas y los medios financieros que permitan financiar las

operaciones.

La Palta peruana tiene un crecimiento anual cada vez mayor, y presenta

una demanda externa muy activa, proveniente de diferentes mercados
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ubicados en diferentes continentes y con exigencias mayores en su
presentacion y oferta, haciendo un motivo interesante de investigacion y
analisis de los diferentes factores que intervienen en los procesos de
exportacion a estos mercados, y asi como también de los diferentes
conceptos y variables que determinan los precios internacionales y su

respectivo efecto renta y de sustitucion en el mercado peruano.

El comercio internacional influye de todas las formas a la exportacion de un
producto y sobre todo a los provenientes del sector agricola, donde influye
mucho las ventajas absolutas que puedan tener las naciones privilegiadas
con amplias tierras y hectareas cultivables, pero los multiples factores
provenientes de los mercados internacionales y los otros factores de los
mercados nacionales permiten encontrar diversos problemas para ser
investigados, y encontrar una respuesta al crecimiento constante, afo tras
afo, de la exportacién de la Palta y el acceso a los mercados de los diversos
paises en diferentes continentes. El periodo analizado, nos permite
observar la creciente necesidad de profesionalizar las actividades
economicas que rodean al producto en estudio, y con ello sus respectivos
movimientos logisticos que permiten un crecimiento agregado en las

economias locales donde se produce este producto.
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1.2.Formulacion del problema

1.2.1.General

¢Como asi los factores econdmicos, geograficos y sociales
determinan e influyen en el comportamiento y crecimiento de las

exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-20187?

1.2.2.Especificos

¢De qué manera la distancia entre capitales de los paises
importadores de palta afecta a las exportaciones de palta del Peru en

el periodo 2001-20187?

¢ De qué forma se relacionan los ingresos de los paises importadores
y el ingreso nacional sobre las exportaciones de palta del Peru en el

periodo 2001-20187?

¢, De qué manera el cumplimiento de ley y la calidad regulatoria de los
paises importadores y nacionales influencian en las exportaciones de

palta del Peru en el periodo 2001-20187?
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1.3. Objetivos

1.3.1.General

Demostrar que los factores econdmicos, geograficos y sociales
influyen en las exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-

2018.

1.3.2.Especificos

Estimar el efecto de la distancia entre capitales de los paises
importadores de palta sobre las exportaciones de palta del Peru en el

periodo 2001-2018.

Analizar la relacion de los ingresos de los paises importadores y el
ingreso nacional en las exportaciones de palta del Peru en el periodo

2001-2018.

Estimar la influencia de la calidad de las instituciones de los paises
importadores y la calidad de las instituciones nacionales en las

exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-2018.

1.4. Justificacion

1.4.1.Tedrica
La justificacion tedrica de esta investigacion se basa en la necesidad

de comprobar las hipotesis del modelo gravitacional (Krugman y
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Helpman), sobre las decisiones que tienen los paises sobre su
comercio internacional y las interacciones que tienen con otros paises,

para asi conocer mejor el mercado de paltas en el Peru.

1.4.2.Econdmica
La justificacion econdmica de esta tesis se basa principalmente en el
beneficio estratégico que ofrece la cuantificacion de los principales
componentes del comercio internacional, para asi generar
expectativas y apoyar en el emprendimiento de las exportaciones de
las paltas, asi como estimar posibles utilidades de esta actividad en el

mercado internacional.

1.5.Limitantes de la investigacion

1.5.1.Teorica

El modelo tedrico para emplear es el propuesto por Krugman y
Helpman (1985), los cuales indican una relacion positiva entre masas,
medidas por los Productos Brutos Internos, y relacion negativa con las
distancias. Ademas de agregar variables de control propuestas por
Ballena (2019) donde indica que existe una relacion inversa ante una

mejor calidad institucional.
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1.5.2. Temporal

El horizonte de analisis sera desde el afio 2001 al 2018 en frecuencia

anual.
1.5.3.Espacial

Los paises analizados son el Peru y los paises a los que les ha
exportado palta, como los siguientes: Espafia, Paises Bajos, Chile,
Estados Unidos, Reino Unido, Francia, Canada, Japon, Bélgica,

Alemania, Panama e ltalia.

1.6.Codigo UNESCO

53 Ciencias Econdmicas
5304 Actividades econdmicas

5304.04 Comercio Exterior
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II. MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes del estudio

Los modelos de gravedad han sido aplicados de manera recurrente en
estudios que cubren el campo del comercio internacional, ya que son utiles
para la medicién de factores asociados a los flujos comerciales bilaterales,
siendo mas especificos, permiten observar los resultados que puedan tener
los acuerdos o alianzas comerciales y sus consecuencias en las

transacciones y economia de los paises firmantes.

2.1.1.Internacionales

Frankel y Romer (2002) utilizan el PIB o el PBI per capita, pero otras
variables adicionales ligadas a la distancia geografica: idioma, area y
monedas nacionales. Considerando 180 paises y mediante un modelo
de minimos cuadrados ordinarios, evaluan los resultados de adoptar

una politica de dolarizacion.

La implicancia de la dolarizacion en el modelo resulta una
caracteristica importante en el modelo, no obstante, la evidencia de
sus resultados no fue lo suficientemente sustentada debido a la falta

de pruebas posteriores a la estimacion.

Entre las investigaciones, destaca la de Martinez, Cantavella y

Fernandez (2003), quienes recrean un modelo que les permite
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estudiar y evaluar la evolucion temporal de los impactos que ejercen
sobre el comercio, la incorporacién de variables como la distancia
geografica, el ingreso, la preferencia comercial, poblacion y el idioma
comun. Estiman una ecuacion de gravedad utilizando una muestra de
34 paises donde determinan los flujos entre ambos territorios bajo los

efectos de acuerdos preferenciales de varios bloques.

Obtuvieron resultados globales de la estimacion que indican que las
variables tradicionalmente incluidas en la ecuacién de gravedad son
relevantes y muestran los signos esperados. Del analisis por bloques
destaca la importancia del tamafo del exportador como oferente,
indicando un predominio por el lado de la oferta de exportables. La
poblacion ejerce su influencia como atraccion de productos siendo
mas sensible en su componente de absorcion en el caso de la UE. La
distancia representa un papel similar en los dos bloques comerciales
con elasticidades negativas y superiores a la unidad. El estudio por
paises revela un buen comportamiento de la ecuacién de gravedad
para la economia espanola y una deébil estructura en el caso de

México.

Asi como, Morales, Duarte y Guillermo (2015), quienes realizan un
analisis en las exportaciones de Nicaragua, de manera que también
se pueda determinar el impacto que generan algunos de los acuerdos

comerciales que ha suscrito el pais centroamericano en el periodo
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1994 al 2013. Tomando en consideracion la aplicacion del modelo
gravitacional que son parte analitica de la economia internacional
basado en la metodologia de datos panel. Bajo el objetivo de explicar
de manera empirica el comportamiento que presentan las
exportaciones y que asi pueda calibrarse de manera O6ptima el
comercio de dicho pais con respecto a sus socios comerciales.
Llegando a establecer mediante el respectivo analisis de forma
general la importancia de los acuerdos comerciales suscritos por
Nicaragua y que resultaron en un impacto positivo para sus
exportaciones, relacionando la firma de los acuerdos al crecimiento de
las exportaciones, donde los de mayor volumen son tratados con el
Tratado de Libre Comercio, con Republica Dominicana y Venezuela
que presentan un 10%, 6.8% y 13% respectivamente. Sus resultados
partieron del hecho observable en la serie de tiempos de la variable
exportaciones totales. Esta variable presenta una tendencia creciente
a futuro, sin embargo su crecimiento presenta mucha volatilidad
debido a que los precios de los productos principales de exportaciones
se establecen en el mercado externo, y este esta cargado de mucha
incertidumbre y provoca fluctuaciones erraticas en el establecimiento

de precios.

Continuando con Umainia, Junca y Zerda (2006) estiman una ecuacion

gravitacional mediante un modelo de maxima verosimilitud de Poisson
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y efectos fijos (exportador-afio e importador-afio) pero Unicamente
para los flujos de comercio en Bogota. El resultado de estas variables
son las elasticidades estimadas para los aranceles, las variables que
miden costos de trasporte (Distancia y CIF /FOB) e indirectamente la
infraestructura y el indicador de Concentracion industrial. Ya que la
utilizacion del indice de infraestructura representa una pérdida
considerable de observaciones, en algunos casos superior al 50%, el
analisis sobre las principales variables de interés en el marco de este
estudio se realizara sobre las estimaciones que no incluyen este
indice, y sélo se utilizaran los resultados de las estimaciones que lo
incluyen que cuando se realice el analisis sobre los efectos que la

infraestructura tiene sobre el comercio.

Bolivar, Cruz y Pinto (2019) analizan el comercio exterior de Colombia,
en el que el acceso depende de la distancia, medida no solo desde el
punto de vista geografico, sino también desde las perspectivas
politico-administrativa, cultural y economica. Para este fin, el estudio
utiliza los flujos de comercio entre Colombia y 173 paises y territorios,
encontrando que, en la seleccion de sus socios comerciales, Colombia
es muy sensible a la distancia geografica y mas sensible aun a que los
paises socios sean hispanohablantes. Ademas, variables geograficas,
como el acceso al mar, y variables administrativas, como tener

acuerdos regionales y pertenecer a la Organizacion Mundial de
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Comercio, resultan criticas para entablar relaciones comerciales con
el resto del mundo. El resultado indica que tener un acuerdo regional
incrementa el comercio en 133% con el pais socio. Asi, los acuerdos
comerciales vienen siendo promocionados como la principal via,
desde la politica comercial, para abrir las oportunidades de mercado a
los sectores empresariales locales. Aun asi, al contrastar estos
resultados con los del resto del mundo, vemos que, para el comun de
paises, los acuerdos regionales implican un aumento del comercio en
300%. En general, por lo tanto, los acuerdos de integracion econémica
de Colombia no se han explotado en la forma en que lo ha hecho el

resto de paises del mundo.

Ordofiez (2010), haciendo uso de un modelo de gravedad de
Anderson y Van Wincoop (2003) y valiéndose del método Zero Inflated
Poisson (ZIP), obtiene que dos naciones que disfrutan de una buena
institucionalidad comercian mas que dos naciones con niveles
diferentes; igualmente sefiala que dos naciones con una
institucionalidad baja comercian menos que los ya mencionados. Los
resultados expresan que en promedio las exportaciones colombianas
aumentaron un 161 por 100 con aquellos paises con los cuales tiene
vigente un tratado de libre comercio, en comparacion con lo que
comerciaria si no tuviera algun tipo de preferencia comercial. Si bien

estos acuerdos parecen haber aumentado el valor del flujo de las
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exportaciones nacionales aqui nada se puede decir acerca de la
diversificacion de la oferta exportadora del pais ya que el modelo no
permite obtener estos resultados. No obstante las exportaciones
domesticas contindan estando conformadas en su gran mayoria por
bienes basicos provenientes del sector agropecuario, hidrocarburos y
otras materias primas sin ningun proceso de transformacién ni

incorporacién de valor agregado.

De otra parte, Lépez y Mufoz (2008) estiman tres modelos de
gravedad para analizar los efectos que ha tenido la politica de apertura
comercial en Chile y México, asi mismo evaluan el grado de impacto
generado por la suscripcion de acuerdos comerciales preferenciales
con el fin de ver si estos han influido de manera significativa en el
intercambio comercial de dichas naciones. Los modelos
gravitacionales elaborados para cada uno de los paises (basico y el
de acuerdos preferenciales) los calculan con una muestra total de
2102 observaciones para Chile y de 2007 para México, con datos que
van desde 1990 hasta 2005. Los modelos calculados tienen una alta
bondad de ajuste y los signos son los esperados en sus distintas
especificaciones. Los resultados obtenidos se puede concluir que las
exportaciones mexicanas, cuyo principal destino es alcanzado por via
terrestre y no maritima, como en el caso de Chile, enfrentan costos de

transporte relativamente mayores. Los resultados de la apertura
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comercial concertada que han llevado a cabo ambos paises no han
sido equivalentes. Para México, no parece evidente un efecto positivo
de su estrategia de apertura bilateral, en particular de TCLAN. A pesar
de ello, este acuerdo define un marco normativo y preferencial que ha
suavizado la posible desviacion de comercio hacia otros paises en
desarrollo. En caso chileno, los acuerdos bilaterales como eje de su
politica al menos han logrado una expansion de los flujos comerciales.
Ambos paises deben establecer como objetivos de politica un intenso
trabajo de implantacion y aprovechamiento de sus tratados
comerciales que les permita aprovechar las ventajas que han obtenido

mediante la suscripcidén de acuerdos.

Acosta, Calfat y Flores (2006), también utilizan tres modelos de
gravedad, pero evaluan la importancia de la infraestructura en las
modalidades de comercio de la Comunidad Andina (CAN). El primer
modelo destaca la importancia de los acuerdos de comercio
preferencial y de la proximidad geografica, y, asimismo, los otros dos
abarcan ambos aspectos, pero se centran en la inclusiéon de la
infraestructura en el modelo de gravedad comprobando que esta
contribuye a reducir los costos de transporte (distancia) entre las
partes. Sus resultados del primero comprobd la importancia del
acuerdo de comercio preferencial andino y de la proximidad geografica

en las corrientes comerciales de sus miembros. El segundo y el tercero
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también tuvieron presente la evolucion del acuerdo, asi como los
aspectos relacionados con la proximidad, pero incluyeron el papel que
desempefa la infraestructura. Uno de los modelos evalué la
importancia general que tiene acortar la distancia entre los socios en
el comercio bilateral, y el otro separé los efectos de la dotacion de
infraestructura por importador y exportador, a fin de determinar cual es
mas importante para acortar la distancia fisica. Todos los resultados
confirmaron que en materia de comercio el tamafo de la economia
tiene una importancia decisiva. Cabe destacar que, incluso dentro de
los acuerdos regionales, dicho tamarfio define en qué medida un pais
determinado tiene poder de negociacién. Cuando se trata de comercio,
lo que interesa a los Estados es su capacidad de compra y, por lo
tanto, el poder econdmico de los demas. Y como el tamafio de la
economia no puede modificarse facilmente mediante politicas de corto
plazo, para estimular no solo el comercio, sino también el crecimiento,
al comienzo los paises deberian centrar la atencién en variables tales
como la infraestructura o los acuerdos de comercio preferencial. Aun
asi, toda negociacion regional debe tener presente el tamafio de las

economias.

Céardenas y Garcia (2004) emplean el modelo de gravedad para
estimar el impacto de suscribir un TLC entre Colombia y Estados

Unidos. Sus principales resultados establecen que, dadas las
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caracteristicas geograficas, Colombia es un pais perfecto para lazos
de comercio internacional. Pese a que no ha explotado su potencial,
en promedio, la firma de un TLC con Estados Unidos aumentaria el
volumen de comercio bilateral en un 40%, en tanto que, de no firmarse
un tratado y perderse las preferencias arancelarias, el comercio caeria

en 58%.

Umana (2011) desarrolla un modelo de equilibrio general usando
como sustento tedrico y soporte empirico el modelo propuesto por
Anderson & Van Wincoop (2003) con el fin de evaluar el impacto de la
politica comercial implementada por Colombia. En tal sentido propone
una nueva metodologia que combina las fortalezas de la estimacion
por efectos fijos con el método desarrollado por Anderson (1979) para
realizar una estimacion de la ecuacion de gravedad en la cual incluye
los términos de resistencia multilaterales y ademas permite utilizar el
modelo de gravedad para realizar evaluaciones de equilibrio general
consistentes tedricamente, los cuales se encuentran en linea con los
resultados de la literatura. Las conclusiones mas importantes
obtenidas por esta investigacion fueron en primer lugar que los
tratados considerados (Estados Unidos y Unién Europea)
beneficiarian en términos de flujo a la economia colombiana, sin
embargo, el impacto generado por el TLC con los EE.UU. sobre las

variables consideradas dentro del estudio es varias veces mayor al
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impacto asociado con un eventual tratado con la UE. En segundo
lugar, se encuentra la aseveracion de que una mayor insercion del
pais en los mercados mundiales trae importantes ganancias para la
economia nacional con un efecto muy considerable sobre el bienestar
de los consumidores; sin embargo, una mejor inclusion de la nacion
no genera por si sola un aumento en el crecimiento de la economia

que permita asegurar un mayor desarrollo econémico para el pais.

Lozano, Castro y Campos (2005) estiman un modelo gravitacional con
el objetivo de demostrar la importancia de los costos de transporte
interno al explicar el volumen de las exportaciones, su variable
dependiente es la unidad de toneladas métricas, apartandose del

modelo clasico de la ecuacion de gravedad.

Con el objetivo de estudiar los determinantes de los flujos de comercio
de 28 sectores manufactureros entre el Mercosur y la Unién Europea,
Jacobo (2010) estima una ecuacién gravitacional para 16 paises
durante el periodo 1991-2004. Considera variables tales como el
producto conjunto de los paises, la distancia entre ellos, la poblacién,
a su vez otras variables de control con el propdsito de medir el impacto

que estas generan sobre el flujo de comercio bilateral.

Investigaciones como de Souza, Barbosa y Ataides (2018), dan uso al

modelo gravitacional del comercio bajo la metodologia de datos panel,
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para realizar el analisis que factores influencian la complementariedad
comercial brasileira en el mercado de alta intensidad tecnoldgica, en
América del Sur entre los afios 1970 al 2010. Siendo este una
particularidad de dicha investigacién ya que no es un tema muy
abarcado sin embargo es considerada por el uso del modelo.
Explicando las principales experiencias de los bloques econdmicos
regionales y su relacion con la dinamica y complementariedad
comercial de la region brasilera considera como centro econdmico de
América del Sur. Como resultado del analisis indica que la distancia
tiene un impacto negativo sobre la complementariedad, en tanto la
variable de atraccidén asignada a Mercosur acentud6 la relacion de
complementariedad comercial corroborando asi la teoria del modelo

gravitacional.

Asi como Avila (2017) construye un modelo econométrico con el
propésito de identificar los principales determinantes que influyeron en
la variacion del volumen de exportaciones entre Colombia y sus socios
economicos mas importantes (49 paises) durante el periodo que va
desde el afio 2000 hasta el afio 2015. Se utiliz6 la técnica de datos de
panel usando el método de errores estandar corregidos, con el fin de

obtener estimaciones eficientes y precisas de los parametros.

El estudio encuentra el producto interno bruto como el factor mas

importante para la determinacion de los flujos comerciales,
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especificamente el volumen de exportaciones; la distancia geografica
refleja que mayor separacion territorial genera disminucién en los
flujos de comercio como consecuencia de las dificultades asociadas,

entre otros aspectos, al aumento de los costos de transporte.

Entre otras variables importantes estan el idioma y los acuerdos
comerciales. Un lenguaje en comun induce a que se produzca mayor
nivel de intercambio comercial entre Colombia y sus socios; por su
parte, un tratado de libre comercio tiene un efecto positivo sobre el
volumen de las exportaciones nacionales, contribuyendo asi al

comercio (Avila, 2017).

Chavez Gaviales Daniela Angela (2022), analiza los factores
determinantes de las exportaciones de pifa ecuatorianas,
considerando a los paises de destino en Europa, América del Sur y
América del Norte en el periodo 2010 a 2020; para lo cual utilizo el
modelo gravitacional que consiste en la aplicacion de la metodologia
de datos panel, con las variables PBI per capita nacional, PBI per
capita de pais importador, la distancia geografica entre Ecuador y los
socios comerciales, los precios internaciones de la pifia en el mercado
internacional, el indice de libertad del comercio internacional de los
paises importadores y la tasa de cambio. Los resultados de la

investigacion reflejan que todas las variables seleccionadas son
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significativas para el modelo con excepcion de la variable de los

precios internaciones.

Guevara Rocero Grace Carolina, Jarrin Feijéo Soraya Gabriela (2011),
Historicamente, los paises de América del Sur han mantenido una
estructura de comercio basada en exportaciones de materias primas y
productos agricolas y en importaciones de productos manufacturados.
Asi, las exportaciones de mercancias de la region han dependido de
la tendencia de la demanda y precios internacionales de productos
como petréleo, metales y productos primarios de relativamente alta
volatilidad, comprometiendo los recursos econémicos para los paises
sudamericanos. Respecto a los principales socios comerciales de los
paises sudamericanos se ha evidenciado que Estados Unidos y la
Unién Europea han sido los mayores destinos de exportaciones y
origen de importaciones de la region. Cabe anotar que recientemente
las relaciones comerciales con los paises asiaticos se han potenciado
en gran medida. Es necesario analizar los flujos comerciales de
Sudamérica con el resto del mundo para identificar los factores que
inciden en que las relaciones comerciales de Sudamérica y los
productos para el comercio internacional se dinamicen, diversifiquen e
incrementen, en vista de que el comercio permite a los paises obtener

recursos del exterior para impulsar el desarrollo interno y de que la
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diversificacion de productos y paises de destino permite disminuir la

dependencia y la volatilidad.

2.1.2.Nacionales

Rivas, Carrillo y Felipe (2017) en su reporte de analisis econdmico
titulado “Geopolitica del Gas Natural en Sudamérica” usando variables
sobre el cumplimiento de ley y las propuestas por Krugman y Helpman
en su modelo gravitacional, encontraron las relaciones esperadas para
todas las variables en un panel a nivel mundial para el mercado de gas

natural licuado y comprimido.

Dichas estimaciones, si bien han sido interesantes para las
comprobaciones empiricas, no han sido significativas a nivel individual
en la mayoria de sus variables, por lo que se podria considerar en

cierta duda la respuesta a sus hipétesis descritas.

Ballena (2019), en su articulo titulado “Decisiones en el comercio
internacional: el caso cobre, 1988-2016” empleando variables de
cumplimiento de ley, de calidad regulatoria y las variables clasicas del
modelo gravitacional para un panel a nivel mundial y diferenciando
entre produccién y ventas, encontré que, para el caso del cobre, no

existe efectos de distancia que influyan en el comercio de este
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producto, debido principalmente a la demanda inelastica de este

mineral.

El modelo, si bien se encontré correctamente especificado, pudo haber
sido mejorado realizando sectorizaciones entre bloques econdmicos
para obtener regresiones con mayor significancia en el calculo
paramétrico. Los resultado obtenidos indican que en cantidades, la
distancia es menos significativa, esto se da debido a la necesidad de
un stock de cobre (demanda inelastica) y que los mayores
compradores (China y Japdn) y productores de cobre (Peru y Chile)
estan alejados entre si. En valores, la distancia obtiene una mayor
significancia, debido posiblemente a las mejores oportunidades que
ofrecen los mercados mas lejanos, principalmente el efecto precio,
entre otros. - El efecto de la distancia tiene un impacto significativo si
los paises estan separados entre si por una distancia mayor a la media

que es 7,332.6 km.

Alvarez Leyton Marlon Benjamin (2018), la investigacion tuvo como
objetivo el estudio de los Tratados de Libre Comercio celebrados por
el Peru, aplicando un modelo gravitacional en el Periodo 2000- 2016;
para determinar el impacto de los TLC firmados por el Peru. En la
investigacion se tomd una muestra aleatoria de 48 Paises del mundo,
con los cuales ha habido intercambio comercial, se aplico la

metodologia de datos de panel, con un total de 816 observaciones. Al
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estimar el modelo gravitacional planteado con los efectos fijos, los
resultados obtenidos dieron que el impacto de los TLC en el comercio
internacional peruano fue negativo, es decir que el Peru comerciando
de manera general con los diferentes paises del mundo no se ve
favorecido, al discriminar pais por pais con los efectos individuales
fijos, hay caracteristicas especificas que hacen que el Peru se
favorezca mas con el comercio bilateral; como sucede con los paises
de América Latina. Las variables del modelo gravitacional base se
comportan como indica la teoria econémica; donde dos paises se
atraen para comercializar cuando el tamafo de sus economias es

directamente proporcional e inversamente proporcional a su distancia.

Castro Garcia Grey Huiny (2020), la presente investigacion se efectud
para analizar el impacto de las tasas preferenciales con China,
Estados Unidos y la Union Europea, en las exportaciones
agroindustriales peruanas (no tradicional) en el periodo 1994- 2019.
Por consiguiente, se emplea la metodologia propuesta por Cardamone
(2007) que emplea la ecuacion de la gravedad para un analisis
disgregado en funcion a algunos productos. En este caso, se analiza
5 productos, aprovechando los datos desagregados a 10 digitos del
sistema armonizado (HSO0), los cuales pertenecen al nivel de
subpartida nacional. Los productos mencionados mantienen un

crecimiento alto de exportacion. Asimismo, se aplicara el
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procedimiento de estimacién de Santos Silva y Tenreyro (2006): la
regresion de Pseudo Poisson Maximum Likelihood (PPML). Una de las
principales conclusiones sobresale que la reduccion de las tasas
preferenciales genera efectos positivos, que motivan el incremento de
las exportaciones en el sector agropecuario no tradicional. En este
caso, en los principales productos de exportacion: uvas, esparragos,
arandanos, mangos y paltas. Asimismo, se ha hallado, en funcién a
los hechos estilizados, que hay un aumento representativo de
exportaciones en la subpartida de arandanos rojos desde el 2013 el
cual coincide con la entrada en vigencia del TLC con la Unién Europea.
También, hay una constancia de aumento en las exportaciones, en los
tres principales destinos de exportacion, de las subpartidas de los
productos: uvas y esparragos. En ese sentido, se mantiene la idea que
los acuerdos comerciales contribuyen al aumento del flujo comercial

(OMC 2015).

2.2.Bases teodricas

2.2.1.Tedrico
El modelo gravitacional propuesto por Krugman y Helpman (1985)

tedricamente se encuentra representado por la siguiente expresion:
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PBI; x PBI
A
]
Donde X es el nivel de comercio internacional (sean exportaciones o
importaciones), PBI es el nivel de Producto Bruto Interno, d es la
distancia que separa las capitales y los subindices i y j representan
los paises que estan comercializando (uno importador y otro

exportador).

La razén que existe para relacionar el comercio internacional con el
nivel de actividad econémica, como lo sustentan los autores citados,
es que un mayor nivel de esta ultima, es entendido como una mayor
masa de los paises, por ello es que se entiende que dichos paises se
“atraen”, dando indicios de mayor deseo de comercializar entre si. Por
otro lado, la distancia que los separa se encuentra como una divisién
puesto que un mayor alejamiento implica una mayor dificultad para el
alcance de las transacciones, dicha afirmacién se encuentra
intuitivamente sustentado por mayores costos de transporte por el

tiempo de viaje que necesita la mercancia para llegar a su destino.

Este modelo, si bien ignora otros componentes mas caracteristicos
entre paises como Tratados de Libre Comercio, ineficiencias en el
transporte o economias de escala, ha reflejado para los autores
resultados consistentes cuando calcularon correlaciones basicas para

los paises de Europa.
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2.2.2.Tebrico — conceptual

El alcance de este modelo ha llevado a diversos autores a extender el
modelo de gravitacion comercial, donde autores como Barnes y
Bosworth (2015) realizaron el mismo disefio empirico, pero para el
mercado de energia, empleando ademas variables como la calidad
regulatoria, el cumplimiento de ley y la existencia o no de poseer salida
directa al océano, obteniendo resultados consistentes con las
hipdtesis del modelo de Helpman y Krugman y sus variables

adicionales.

Por otro lado, Ballena (2019) mostré en la realizacion de un modelo
similar al estimado por Barnes y Bosworth que para el cobre en un
panel a nivel mundial se puede mitigar los efectos negativos de la
distancia cuando el pais comprador (importador) posee una demanda
inelastica y, en adicion, se tienen descuentos segun el tipo de
transporte que necesita el bien para ser exportado, siendo algo no tan
significativo para el cobre, puesto que dicho producto no necesita
refrigeracion y puede ser trasladado por via maritima sin mayores

complicaciones.

a) Modelacién
Segun el modelo tedrico de Krugman y Helpman, el modelo a estimar

sera el siguiente:
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Yie = Xyt + &t
Donde:

yit = [logX], es la variable dependiente y representa el logaritmo de

las exportaciones

Xit = [logPBl;,logPBIPerty, logdist;;, rq;,7qje, Tlie, 7lie]” , son las
variables independientes y representan, respectivamente, el logaritmo
del PBI del pais importador, el logaritmo del PBI de Peru, el logaritmo
de la distancia entre capitales, la calidad regulatoria del pais
importador, la calidad regulatoria del Peru, el cumplimiento de ley del

pais importador y el cumplimiento de ley del Peru.

B = [B1, B2 B3, Bs Bs, Be, B7] . que representa una matriz de

correlaciones de cada variable en X;;, y &; puede seguir una

especificacion AR (1) en caso de poseer autocorrelacion.

2.3.Conceptual

La Palta del Peru es un fruto proveniente de la persea americana, planta de
origen de las mesetas mexicanas y guatemaltecas, producto con un alto
valor proteinico y con una alta demanda en el mercado de los Estados

Unidos de Norteamérica.

Las exportaciones son flujos de productos y servicios que salen de un

mercado con direccion a otro mercado diferente, a cambio de un flujo de
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divisas que proporciona un beneficio extra a la nacién que presenta una

mayor oferta exportable.

Balanza Comercial, cuenta contable que permite entender la diferencia entre
las salidas de los productos de un mercado y la entrada de productos
provenientes de un mercado diferente, sirve para analizar el valor referencia

de los saldos de esta diferencia.

Los modelos de la gravedad, planteados por Krugman y Helpman, nos
permiten asumir que los flujos comerciales entre dos paises son
directamente proporcionales a su tamafio (poblacion o PBI) e inversamente
proporcionales a la distancia fisica entre ellos (haciendo una similitud con la

ley de gravedad de Newton).

La calidad regulatoria, nos permite mejorar el desempeno econémico de
nuestros productos ofertados, la cual no permite el acceso a nuevo a nuevos
mercados, asi como fomentar la eliminacion la eliminacion de los
monopolios, reducir o impulsar los incentivos para la innovacion o el
emprendimiento; de esta manera se contribuira al cumplimiento de metas de
bienestar social y el crecimiento incluyente. Es decir, la calidad del
cumplimiento de ley ayuda a conformar la relacion comercial entre el estado

y las empresas.
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2.4.Definicion de términos basicos

Correlacion serial: correlacion (dependencia) de los residuos generados

en las regresiones a través del tiempo (autocorrelacion).

Datos panel: son los datos que se recolecta de individuos observados a

través del tiempo, teniendo asi dos dimensiones de datos.

Significancia estadistica: es el nivel de confianza que se le da a un
estimador para indicar que su valor calculado es diferente de cero, esto se
obtiene al compararlo con un estadistico critico y se refleja de forma

resumida en su p-valor, el cual se indica en cada test que se analice.
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lll. HIPOTESIS Y VARIABLES

3.1.Hipodtesis

3.1.1.General

Los factores econdmicos, geograficos y sociales determinan e influyen
en el comportamiento y crecimiento de las exportaciones de palta del

Peru en el periodo 2001-2018.

3.1.2.Especificas

Existe un efecto inversamente proporcional de la distancia entre
capitales de los paises importadores de palta sobre las exportaciones

de palta del Peru en el periodo 2001-2018.

Existe relacion entre los ingresos de los paises importadores y el
ingreso nacional sobre las exportaciones de palta del Peru en el

periodo 2001-2018.

La calidad del cumplimiento de ley y la calidad regulatoria de los paises
importadores y nacionales influencian de forma inversa en las

exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-2018.
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3.2.Definicién conceptual de variables

3.2.1.Variable X: Factores geograficos, econdmicos y sociales del
comercio internacional
Los factores del comercio internacional son los componentes
necesarios para que un pais pueda realizar la compra o venta de
bienes al exterior, siendo necesarios los factores que se listaran a

continuacion.

X1: Distancia

Debido a que la distancia implica un costo variable importante cuando
se traslada un producto a su destino de venta. Se mide en kildmetros
y es la distancia optimizada de centroide a centroide entre la capital

del pais importador y Lima.

X2: Ingreso nacional y extranjero

Se define como el nivel de ingresos que tiene el Peru y el pais

importador. Se mide mediante el PBI en miles de ddlares del 2010.

X3: Calidad de las instituciones nacionales y extranjeras

Definido como el nivel de cumplimiento que tienen el Peru y los paises
importadores, entendido por sus instituciones regulatorias y de leyes.
Se mide mediante los indices construidos por el Banco Mundial y el

World Justice Project para la calidad regulatoria y el cumplimiento de
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ley respectivamente. Dichas instituciones arman una metodologia
extensa para el calculo de dichos parametros que se encuentran
disponibles en sus portales web escribiendo Regulatory Quality Index

y WJP Rule of Law.

3.2.2.Variable Y: Exportaciones de palta
Las exportaciones de palta, al ser un producto relevante para el Peru,
seran medidas para poder cuantificar el aporte de cada factor

determinante.

Y1: Exportaciones de palta

Se define como la venta de paltas del Peru a otros paises, medido en

soles

3.3.Operacionalizacion de las variables

3.3.1. Operacionalizacion de Factores del comercio internacional

Operacionalizacion de la distancia

Distancia: se estima mediante el calculo de separacion entre los
centroides de las capitales. Se mide en kildbmetros y es calculado por

Google Maps

Operacionalizacién del ingreso nacional y extranjero

Producto Bruto Interno: es el nivel de bienes y servicios producidos

por un pais en un periodo determinado. Se mide en ddélares del 2010.
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Se obtiene tanto para el Peru como para los paises importadores del

Banco Mundial.

Operacionalizaciéon de la calidad de las instituciones nacionales

y extranjeros

Calidad regulatoria: es el indice de calidad calculado por el Banco
Mundial para los paises del mundo. Esta variable se obtiene tanto para

el Peru como para los paises importadores.

Cumplimiento de ley: es una variable que indica que tanto se logran
cumplir satisfactoriamente las leyes en un pais y es calculado por el
World Justice Project. Esta variable se obtiene tanto para el Peru como

para los paises importadores.

3.3.2.Operacionalizacion de Exportaciones de palta

Operacionalizacion de las exportaciones de palta

Exportaciones de palta: esta variable representa las ventas de palta
del Peru a los paises importadores de esta. Se mide en miles de
dolares y es obtenido de la base de datos oficial de Ia
Superintendencia Nacional de Tributos y Aduanas del Peru (SUNAT)

y de la base de datos para el comercio internacional, Comtrade.
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Matriz de operacionalizacién de las variables

Variable Dimensién Indicador indice Técnic | Método
a
Distancia d. Base de
entre v ] o datos
Distancia capitales = Distancia optimizada entre | T_test | secundari
(en . a (Google
kildmetros) centros de capitales maps)
Base de
PBI PBlpery T-test datos
nacional = IBs.y Ss.Finales en Perd secundari
Ingreso a (BCRP)
nacional y
extranjero PBI Base de
PBI del pais | = £Bs.y Ss. Finales en el paf datos
importagor = S.y JSS.rinales en el pais T-test secundari
importador a (Bar_mo
Mundial)
Base de
Calidad 7qp,,, = Indice de Calidad datos
X: Factores regulatoria T-test | secundari
del nacional regulatoria en Pert a (Banco
comercio Mundial)
internaciona 5 3
I . ase de
?allc:atd . 7q,,,, = Indice de Calidad datos
deegll:):i: ° T-test | secundari
Calidad de | importador regulatoria en el pais importa a (Banco
las Mundial)
instituciones Base de
nacionales
y Cumplimien Tlper, = Indice de regla datos .
. secundari
extranjeras | to de ley T-test a (World
nacional de ley en Pert Justice
Project)
Base de
Cumplimien _ . datos
to de ley del "lowo = Indice deregla secundari
. T-test
pais del Ipais i d a (World
importador e ley en el pals importador Justice
Project)
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Base de

Y: XPeru—j datos
: . Exportacion | Exportacion = Exportaaciones en soles secundari
E;(%Oertsgllg N | esde palta | es de palta T-test |
de palta de Pert hacia el pais (Comtrad
e)

IV.DISENO METODOLOGICO

4.1.Tipo de investigacion

Esta tesis seguira un paradigma positivo puesto que se describiran los
hechos que ocurrieron en el pasado y se sigue un enfoque cuantitativo,
basico-correlacional debido a que se estimaran correlaciones entre

variables.

4.2.Disefno de investigacion

La tesis tendra un disefio de investigacion no experimental debido a que no
se manipularan los datos y el método a aplicar sera el método cientifico

debido a que se analizaran las dimensiones de las variables a estudiar.

4.3.Poblacion y muestra

4.3.1.Poblacion

La poblacion a estudiar son los paises importadores de palta peruana
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4.3.2.Muestra
La muestra seran los 12 paises importadores de palta peruana con
mayor valor monetario, los cuales son: Espafia, Paises Bajos, Chile,
Estados Unidos, Reino Unido, Francia, Canada, Japon, Bélgica,
Alemania, Panama, e ltalia, observadas de forma anual desde el afio

2001 hasta el 2018.

4.4.Técnicas e instrumentos para la recoleccion de informacién

4.4 1.Técnicas
La técnica a usar sera la recolecciéon de datos secundarios de las
fuentes United Nations Comtrade, Google maps, World Justice Project

y el Banco Mundial.

4.4 .2 Instrumentos

El instrumento a emplear es la ficha de recoleccion de datos

4.5. Andlisis y procesamiento de datos

Para poder manipular y estimar el modelo con las variables descritas

anteriormente se hara uso del software econométrico STATA 15.0.

Primero se aplicara el uso de estadistica descriptiva para conocer el
panorama preliminar de las variables a utilizar, para posteriormente aplicar

los test previos a la estimacion correspondientes como el test de
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autocorrelacion de Wooldridge (2002) que estima los residuos para datos

panel de la siguiente ecuacion:

Ayie = BAX; + Agje

Donde A es el operador de primeras diferencias y se aplica la hipétesis de
si corr(Ag;, Ag;;_1) = —0.5 para probar si no estan debidamente

correlacionados.

Posteriormente de conocer si existe autocorrelacion serial se conocera la
especificacion para la estimacion de un panel con efectos aleatorios de la

forma:

Yie = BXit + €

La cual fue presentada en la seccion de modelacion, donde de poseer

autocorrelacion, los residuos ¢;; tendran una especificacion AR (1), es decir:

Eit = PEit—1 + Uit

En donde p es el coeficiente de autocorrelacion y p;.es un ruido blanco.

Al estimar las correlaciones, se aplicara la prueba T-student para cada f;
estimado para corroborar la significancia individual y luego la prueba y? para

comprobar la significancia del modelo estimado a nivel global.
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V. RESULTADOS

El mercado internacional de la Palta comprende a todos los paises con
estadisticas de exportacion e importacién de este producto agricola, y que se
han visto afectados directamente por los factores del comercio internacional,
como puede ser la firma de tratados de libre comercio, reduccion de
aranceles, medidas proteccionistas de comercio, y todo lo que concierne con

la politica comercial de los paises participantes de este mercado.

La fuerza de la oferta y la demanda de la persea americana, donde los paises
con ventajas absolutas de produccion y sembrado pueden tener empresas
comercializadoras de distintos tamafos permite un libre mercado del
producto y oscilaciones de los precios internacionales que hacen interesante

el mercado internacional de la Palta.

Existe la oferta disponible segun la temporada de cosecha y la ubicacién
geografica de los paises productores de la Palta, y la demanda se encuentra
en paises con ciertas caracteristicas particulares que definen a su poblacién
habitual de consumidores de la persea americana. Muchas de estas
caracteristicas van en funcion de los habitos de consumo segun las
tendencias de moda y las normas legales y comerciales que pueden

experimentar estos paises.

Producto de otras variables analizadas en el presente trabajo como pueden

ser las barreras legales, comerciales o logisticas que pueden provocar
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cambios en los costos operativos de las transacciones comerciales se
pueden dar las ventajas comparativas de los paises inmersos en los

mercados internacionales.

Los resultados del presente trabajo nos indican que existen otras variables
que nos indican que los factores del comercio internacional no sélo estan
sujetas a las ventajas absolutas y comparativas como indicaba la primera
version de la teoria del comercio internacional, y por ende, el considerar la
distancia como una variable importante y otras variables como la regulacion
legal que pueden tener los paises que pueden alterar la oferta y demanda de

cualquier producto.

Teniendo un resumen de los primeros datos recopilados de todos los paises
inmersos en el mercado internacional de la Palta tendremos los resultados
descriptivos que nos demuestran cuales son los mercados principales de
nuestro producto analizado y que caracteriza sus flujos productivos vy
comerciales de este mencionado fruto, para luego hacer los analisis
inferenciales oportunos para demostrar la importancia de los Factores del

Comercio Internacional en la exportacion de la Palta peruana.

5.1.Resultados descriptivos

El mercado internacional de la Palta se encuentra definido entre quienes
compran y quienes venden el producto, para ello procederemos a definir

quiénes son los principales paises exportadores y paises importadores.
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5.1.1.Paises exportadores

Son todos los paises donde se cultiva o se produce la palta, considerando
también aquellos paises donde se concentra la comercializacion de la palta,
como es el caso de Holanda, que no produce el avocado, pero se encarga
de recolectar de varios paises productores de palta para luego exportar a

otros paises.

Este grupo de paises es liderado por México que es el principal pais
productor y exportador de palta con una gran diferencia a lo largo del periodo
analizado, siendo el que concentra la mayor cantidad de exportacion en los
afos de estudio y tiene a su principal socio comercial y el primer pais
importador de este producto a lo Estados Unidos de Norteamérica. El Peru
empez0 a figurar en segundo lugar como pais productor a partir del afio 2010
pero sigue siendo el tercer pais en exportaciones de la palta en el mercado

mundial, siendo superado por México y por los Paises Bajos.

Grdfico 1: Densidad de exportacion de paltas a nivel mundial

Grafico de densidad de exportacion de paltas mundial.

Seriel
22,670,166

Fuente: Trade Map. Elaboracion Propia.
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El mercado mundial también muestra una clara composicion de paises
equidistantes, geograficamente hablando, siendo la ubicacion de ellos en
diferentes continentes y con una variedad de variables de oferta como puede
ser la tierra fértil o las hectareas cultivables o también los alcances de los
sistemas logisticos de distribucion para hacer mas eficiente la exportacion de
cualquier producto materia prima o producto terminado. Por ello entendemos
la presencia en la suma total de las exportaciones mundiales la presencia de

paises como Holanda, Espana, Chile y Estados Unidos de Norteamérica.

Grdfico 2: Distribucion de los mayores exportadores de paltas.

Grafico de distribucion de los paises que mas exportan
paltas.

= México

= Paises Bajos

= Peru
Espafia

= Chile

m Estados Unidos de América

Fuente: Trade Map. Elaboracioén Propia.
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Pero también debemos advertir que existe un aumento anual considerable
en su produccion y exportacion de la palta, y eso ayuda entender que el
habito de su consumo ha variado mucho como lo verificamos con los paises
importadores de este producto insumo del guacamole. El crecimiento
promedio de las exportaciones se situa en 30 por ciento anual en el periodo
2015 — 2018, teniendo en los anos 2003 y 2007 crecimientos mayores del 50
por ciento anual, cifras interesantes de su constante demanda internacional

por parte de los paises importadores de este producto americano.

Grdfico 3: Variacion porcentual de las exportaciones de palta a nivel mundial.

Grafico de variacion porcentual de las exportaciones de
paltas a nivel mundial.
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Fuente: Trade Map. Elaboracion Propia.
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Grafico 4: Porcentaje del crecimiento del PBI de Bélgica, Italia, Espafia, México y Peru

Grafico del Crecimiento del PIB de Bélgica, Italia,
Espafia, México y Peru
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=== Per(] Crecimiento del PIB (% anual)

Fuente: Banco Mundial, Elaboracién propia

Segun el cuadro se aprecia que para el afio 2001 Espafia tenia un mayor
crecimiento pero fue cayendo para el 2004, donde debieron aplicar cambios
en sus politicas monetarias y comenzé a elevar los tipos de interés para
frenar la inflacion que venia generada por la elevacién de los precios del
petréleo y de las materias primas en los mercados internacionales. Para el
afno 2008 se inicidé la crisis inmobiliaria que tarddé bastantes afos en
recuperar los niveles previos a la crisis de algunas de las variables mas
importantes como el desempleo. Ademas la salida de la crisis se produjo a
costa de un crecimiento de la desigualdad, que termino en el 2014; para los
cuatro afos consecutivos de crecimiento econdmico, los tres ultimos con un

ritmo superior al 3% (3,4% en 2015; 3,3% en 2016; y 3,1% en 2017) y se
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mantiene ademas un diferencial de crecimiento favorable respecto a la zona
euro. Sigue, por tanto, el fuerte impulso de la actividad econémica, con una
mejora de la demanda nacional, como consecuencia de la buena marcha
de la inversion y del consumo privado, pero con una aportacion positiva de
la demanda externa de tres décimas al crecimiento del PIB. En caso de Italia
para el 2001 termino con un crecimiento del 1.8%, que para él afos 2003
llego a bajar a 0.13%, debido a la caida que sufrié la industria y la
agricultura. Para el afo 2004 creci6 1.4%, pero para el afio 2008 se originé
crisis inmobiliaria y la recesién que sufrid la zona euro, bajo hasta -5.28%
que ocasiono un aumento de la deuda publica, para el 2010 crecié a
1.71%debido al control que tuvieron a sus finanza publicas, para el 2012
bajo a -2.98% esto debido a los programas de austeridad para recortar el
gasto, para el aino 2018 tuvo un crecimiento de 0.92. Bélgica en el afio 2001
crecid 1.10%, para el 2004 crecié 3.57% gracias a la balanza comercial que
tuvo un superavit, para el afio 2028 se inicié la crisis inmobiliaria que su
crecimiento descendioé a 0.45% debido al aumento de la inflacién, para el
afno 2010 crecié 2.86% y para el 2018 crecié en 1.82%. En México su
crecimiento para el afio 2001 es de -0.4 y cayendo para el afio 2002 en 0.03
esto debido a una debilidad de la actividad productiva y una subia de la
inflacion, para el afio 2006 crecié a 4.50% esto debido a la fortaleza del
consumo, el dinamismo de la inversién y el comportamiento favorable de la
demanda externa, la crisis del 2008 recién le repercute en el afio 2009 con

una caida de -5.29% con la contraccion de la industria manufacturera
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internacional y el colapso de la actividad comercial, de manera notable en
Estados Unidos, han deprimido el sector real, para el afno 2010 su
recuperacion que inicié en la segunda mitad del afio previo. El ritmo al cual
crecieron las economias fue desigual ya que las emergentes exhibieron un
mayor dinamismo que las avanzadas. En estas ultimas, el crecimiento fue
primordialmente consecuencia de los estimulos fiscal y monetario. En
contraste, las economias emergentes fueron impulsadas por su demanda
interna, en varios casos resultados de una mejoria en sus términos de
intercambio, ya para el afio 2018 tuvo un crecimiento de 2.19%. En Peru
para el afio 2001 tuvo un crecimiento de 0.62% debido a la politica fiscal y
la politica monetaria adoptan durante la segunda parte del afio una posicién
expansiva con la finalidad de terminar con la fase recesiva, para el 2002
tuvo un crecimiento de 5.45% que se caracterizado por el fin de la recesién
prevaleciente en los ultimos 4 afos, y por una evolucién positiva de los
principales indicadores econdmicos y de vulnerabilidad externa, para el
2008 que inicio la crisis inmobiliaria, repercute en el ano 2009 con 1.10%
debido a las buenas politicas monetarias y fiscales se orientd a atenuar el
impacto negativo de la crisis financiera internacional sobre la economia
fomentando condiciones monetarias y crediticias mas flexibles consistentes
con una inflacion bajo control, para el 2010 tuvo un crecimiento de 8.33%
debido a la ejecucién simultanea de estimulos monetarios y fiscales para

enfrentar la crisis, creando un entorno internacional mas favorable y un
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mercado interno impulsado por expectativas optimistas de los agentes

privados, para el afio 2018 tuvo 3.97%.

5.1.2.Paises importadores

Grupo de paises que compran o quieren comprar la palta a nivel mundial, son
los paises que cuentan con poblacion con deseo de consumir de forma
directa o transformada la persea americana, la particularidad de los paises
con mayor demanda de este producto es que son lo que figuran en los

primeros lugares de mayor valor de PBI de los ultimos afos.

Hay que considerar también, que figura Paises Bajos como un gran
importador por que actua como un pais que compra y vende a nivel mundial
y actua como un intermediario comercial por las ventajas que tiene en
infraestructura logistica que le permite tener un grado de concentracion de

las empresas especializadas en comercializar frutas en el mundo.

58



Grdfico 5: Densidad de importacion de paltas a nivel mundial.

Grafico de densidad de importacion de paltas mundial.

Seriel

22,809,436
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Fuente: Trade Map. Elaboracién Propia.

Grdfico 6: Distribucion de los mayores importadores de paltas.

Grafico de distribucion de los paises que mas
importan paltas.
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Fuente: Trade Map. Elaboracion Propia.
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Grdfico 7: Variacion porcentual de las importaciones de palta a nivel mundial.

Grafico de variacion porcentual de las importaciones de
paltas a nivel mundial.
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Fuente: Trade Map. Elaboracién Propia.

5.1.3.Exportaciones de palta peruana

La palta en el Peru fue considerado un producto exportado no tradicional
después de la puesta en vigencia del Decreto Supremo 076-92-EF norma
que regula las exportaciones del pais en el afio 1992, esta norma establecia
que productos exportados podrian ser considerados no tradicionales vy
tradicionales, y esto es importante considerar para los registros de la Balanza

Comercial del Peru, y segun este indicador se reflejan de la siguiente forma:
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Grdfico 8: Ploteo de las variables del cumplimiento de ley nacional

e [ Espafia Soarr

r_Pais rl_Peru

Graphs by Pans

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.

Analizar la desviacién tipica de las variables del modelo proporciona una idea
de la heterogeneidad existente, ya que es propia de este tipo de modelos de
datos panel, que por naturaleza permiten capturar la heterogeneidad no
observable ya sea entre unidades individuales del estudio como en el tiempo,
la cual podria intensificarse debido a los desequilibrios en la muestra por no

tener un panel equilibrado.
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Tabla 1: Medidas de dispersion de las variables del modelo

Variable Mean Std, Dev, Min Max Obaservations
logexp~u overall 13,2069 4.245995 -,0725707 19,3929 N - 101
between 2.,997930 0n.02404n 16,90227 - 12
within J3,24044a Y BT06620 21.,03794 T-par = 15,0033
1ogPID~u overall 25.46904 . 3409051 za.070085 25, mann N - 210
between 8] 2n.46904 2n.46904 n - 13
withan ;409001 24.07008% 25,0488 T = 10
1logPIf~a overall 27,00799 1.626109 23.24916 20, 65609 N - 210
between 1.665411 24,0792 30,33407 n - 13
within ,299%061 25,916 27.02029 T = A8
logdist overall 0.947475 LAT60969 T7.762494 9.647377 N = 2l
between L 6002191 T.762494 D.6A47377 n - -
within o Bn.947475 Bn.947475 T = i
£q_Peru overall L 3803853 .1644043 L01060937 .hz0o9098 N - 216
between ] L385038583 L35038583 n - 12
within ThAAnas .N1aNesT . M2nanan T - 1y
logdist owverall 8.947475 .5T60969 T.762494 9.647377 N = 21
between .6003191 T.7624594 9.647377 n= 1z
within o B.947475 8.947475 T = 8
rg_Peru owverall . 3503853 1644843 .0160937 5209098 N = 21
between i} .3503853 . 3503853 n = 1z
within .1644843 .01605937 . 2209098 T = g
rg Pais overall 1.310613 -4147521 .1749342 2.098008 N = 216
between . 412549 . 3835219 1.821435 n = 1z
within .1236127 . 7098818 1.607546 T = g8
rl Peru owverall -.5770086 .0846828 -.7295002 -.4675915 N = 216
between 0 -.5770086 -.5770086 n = 1z
within .0846828 -.7295002 -.4675915 T = 18
rl Pais overall 1.254911 .5057869 -.2160364 1.9580403 n = 216
between -5T710339% -.0941146 1.818427 n = 1z
within .0927496 1.015881 1.686468 T = 1s

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.

El cuadro anterior sefiala que, para el conjunto de datos, la desviacion tipica

de las exportaciones peruanas de palta es 4.246, entre las unidades (los

paises) es de 2.998, en el tiempo esta desviacion tipica es de 3.24. Por lo

tanto, estaria existiendo una mayor variaciéon de cada unidad en el tiempo

que entre los paises. Para el PBI nacional, la desviacion tipica con respecto

a la media para el conjunto de datos y en el tiempo es de 0.341. Por otra

parte, con respecto al conjunto de datos la desviacion tipica del PBI de los
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paises importadores es 1.626, para las unidades (los paises) es de 1.665, en
torno al tiempo esta desviacion tipica es de 0.299. Para la distancia, la
desviacion tipica con respecto a la media para el conjunto de datos es de
0.576, para las unidades es de 0.6. En tanto para la calidad regulatoria su
desviacion tipica conjunta de datos y en el tiempo es de 0.164. En la calidad
regulatoria del pais importador la desviacién tipica con respecto a la media
para el conjunto de datos es de 0.415, para las unidades es de 0.124, y en
torno al tiempo la desviacion tipica es de 0.124. El cumplimiento de la ley
nacional su media para el conjunto de datos y en el tiempo su desviacion
tipica es de 0.847. Finalmente, para el cumplimiento de ley del pais
importador para el conjunto de datos su desviacioén tipica es de 0.556, entre

las unidades es de 0.571, en el tiempo.

El analisis descriptivo presentado proporciona una base para,
posteriormente, realizar un andlisis cuantitativo. Es decir, los datos
especificados ofrecen una vision importante con respecto a las tendencias
alcistas de las exportaciones e importaciones de palta a lo largo del periodo
en estudio, ademas las medidas de dispersion de las variables econdémicas
seleccionadas ofrecen precision numeérica frente al impacto visual de los
gréficos. Todo ello sera de utilidad para brindar perspectivas utiles que den

respuesta a las hipotesis planteadas en este estudio.
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5.2.Resultados inferenciales

Con el propésito de determinar la influencia de cada uno de los factores que

han sido precisados estadisticamente en la seccion anterior, para analizar los

flujos comerciales con respecto a la palta, se ha recurrido al uso de un panel

de datos para especificar de manera correcta el modelo propuesto y capturar

asi los efectos pais y tiempo de la regresion, es decir, capturar la

heterogeneidad no observable.

De este modo se estiman modelos por datos agrupados, es decir, que el

término independiente es constante para todos los individuos y para todos

los periodos; y por efectos aleatorios, en donde el término independiente es

una variable aleatoria. Luego se derivan otras variantes con respecto a la

estimacion para alcanzar mayor precision y disminuir el sesgo.

Tabla 2: Estimacion por datos agrupados (excluyendo rqgperu y riperu)

Source

55

df

M5

Humber of obs

181

cons

F(4, 178) = 6.60

Hodel 423.065017 4 105.766254 Prob > F = 0.0001
Residual 2822.0597 176 16.0344301 B-sguared = 0.1304
2dj R-sgquared = 0.1106

Total 3245.12472 180 18.0284707 Root MSE = 4.0043
logexp pal~u Coef. S5td. Err. T Px|t]| [95% Conf. Imtervall]
1logPIB Pais -.35685 .2238318 -1.59 0.113 -.7985898 .0848897
logdist -.4046684 6440932 -0.63 0.531 -1.675808 .B664T717

rg Pais -.15787395 1.937004 -0.08 0.935 —-3.980624 3.664865

rl Pais 3.638508 1.670578 2.18 0.031 .3415651 6.935451
21.81332 8.285466 2.63 0.00% 5.461672 38.16498

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracién Propia.

La Tabla 2 muestra la estimacion del modelo inicial a través un MCO (en

donde no se utilizan todas las variables, se excluye la calidad regulatoria

nacional y el cumplimiento de ley nacional), ya que esta es una primera forma
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de especificacion, para hacerlo viable se tendria que asumir que no existe
heterogeneidad no observable en el sistema de datos de panel y por tanto
emplear el método de Minimos Cuadrados Ordinarios con la ventaja de ganar
grados de libertad. Pese a ello se encuentran deficiencias, si bien la prueba
F de probabilidad conjunta si admite que las variables en conjunto explican
el modelo, al ver la prueba t, la uUnica variable significativa es el indice de
regla de ley del pais importador de paltas. El R2 también obtiene un valor por
debajo del 50%. Y, sobre todo, no se cumplen los supuestos que permiten

que el estimador sea consistente.

Posteriormente se utiliza el método de efectos aleatorios donde tampoco se
incluyen a todas las variables que inicialmente se habian seleccionado; sin
embargo, este no da resultados consistentes: solo una variable
estadisticamente significativa y un R2 no favorable. Es importante resaltar
que no se realiza la estimacion por el modelo de efectos fijos dado que no
permite estimar el efecto de variables que no cambian a lo largo del tiempo,

en este caso esa variable seria la distancia.
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Tabla 3: Estimacion por efectos aleatorios (rqPeru y rlPeru)

10040
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38448002
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¥
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‘ Q2.7
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Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.

Se estima el modelo nuevamente mediante datos agrupados y efectos

aleatorios, pero incluyendo a todas las variables. A pesar de ello, el R2 sigue

siendo bastante bajo y muy pocas variables son

significativas.

individualmente

Tabla 4: Estimacion por datos agrupados con todas las variables

Source 55 df M5 Humkber of obs = 181

F(7, 173) = 9.76

Model 918.778467 7 131.254067 Prok > F = 0.0000
Residual 2326.34625 173 13.4470882 B-squared = 0.2831
Adj R-sguared = 0.2541

Total 3245.12472 180 18.0284707 Root MSE = 3.667
logexp_pal-~u Coef. S5td. Err. t P>t [95% Conf. Imterval]
1logPIB_Peru 7.0558122 1.501438 4.70 0.000 4.055508 10.02274
1ogPIB_Pais -.5286439 .207031 -2.55 0.012 -.9372758 -.120012
logdist -.3080217 .59355 -0.52 0.604 -1.4759554 .B635102

rg Peru -5.468087 3.074745 -1.78 0.077 -11.53693 . 6007568

rg Pais 1.480877 1.798488 0.82 0.411 -2.068926 5.030681

rl Perm 1.208665 3.600927 0.34 0.738 -5.898743 &.316072

rl Pais 2.929209 1.538389 1.90 0.059 -.1072184 5.965636
-153.1093 38.07302 -4.02 0.000 —-228.2568 -77.9619

cons

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.
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Tabla 5: Estimacion por efectos aleatorios con todas las variables

Group wvariable: id Number of groups = 12
R-sq: Cbs per group:

within = 0.3292 min = 10

between = 0.3071 avg = 15.1

overall = 0.2816 max = 18

Wald chi2 (7) = 76.18

corr(u_i, X) = 0 (assumsd) Prok > chi2 = 0.0000

logexp_pal~u Coef. 5td. Err. z P=lz| [95% Conf. Interval]

logPIB Peru T7.719475 1.355844 5.69 0.000 5.06207 10.37688

logPIE Pais -.4993229 244956 -2.04 0.042 -.9794278 -.019218

logdist -.4449098 . 6823641 -0.65 0.514 -1.78231%9 .8924993

rq Peru -6.14845 2.75589 -2.23 0.026 -11.54989 -.7470052

rq Pais 2.071411 1.852306 1.12 0.263 -1.553042 5.701864

rl Peru 2.107612 3.219223 0.65 0.513 -4.,20194%9 8.417173

rl Pais 2.556529 1.581685 1.62 0.106 -.543516 5.656574

_cons -169.1991 34.42327 -4.92 0.000 -236.6674 -101.7307
sigma_u . 6204096
sigma_e 2.7053774

rho .04996227 (fraction of variance due to u_ i)

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.

Candidato 1:

Se estima el siguiente modelo a través de Minimos cuadrados Generalizados

cuyas estimaciones son superiores al de MCO, dado que no se cumplen los

supuestos tradicionales. Ademas, se corrige la heterogeneidad y se elimina

la constante:
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Tabla 6: Estimacion del Modelo Candidato 1

Cross-sectional time-series FGLS regression

Coefficients: generalized least sgumares

Fanels: heteroskedastic
Correlation: no auntocorrelation
Estimated covariances = 1z Humber of obs = 181
Estimated autocorrelations = [§] Humber of groups = 1z
Estimated coefficients = 7 Cbs per group:
min = 10
avyg = 15.08333
max = 18
Wald chiz (7) = 9679.22
Log likelihood = —-461.0822 Prob > chiz = 0.0000
logexp_pal~u Coef. Std. Exrr. z P>|z| [95% Conf. Intervall]
1logPIB_Peru 1.102557 .2852172 3.87 0.000 .5435421 1.661573
logPIB Fais -.5724263 .1813576 -3.16 0.002 -.59278807 -.216972
logdist -.5384686 . 6419633 -0.84 0.402 -1.796694 .T197564
rq Peru 2.669118 1.145375 2.33 0.020 . 4242247 4.914012
rq Pais .2222218 1.025209 0.22 0.829 -1.79453 2.239434
rl Peru 1.919213 1.920985 1.00 0.318 -1.84585 5.684275
rl Pais 4.604389 1.066297 4,32 0.000 2.514486 6.694292

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.

Este modelo a candidato 1 termina siendo el modelo ganador, aqui se
muestra como variables estadisticamente significativas al PBI del Peru, el
PBI de los paises importadores de palta, la calidad regulatoria nacional y el
cumplimiento de ley del pais importador, a un nivel de confianza del 95%, lo
que implica que las variaciones que estas variables tengan ejercen una
influencia sobre el comportamiento de la variable dependiente. El resultado
que brindan los signos de los coeficientes permite analizar la relacion
existente en las variables del modelo, por ejemplo: se establece una relacion
positiva o directa entre el PBI peruano y las exportaciones de palta, lo cual
implica que un incremento del 1% del ingreso nacional ha conducido, en

promedio, a un aumento del 1.10% de las exportaciones de palta (cumpliendo
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el ceteris paribus), ello concuerda con la teoria econémica. Por otro lado, la
relacion inversa entre el PBI de los paises importadores y las exportaciones
podria reflejar que la palta ha pasado a ser un bien de lujo, ello se detalla en
Aldave (2017) donde se explica que debido al dinamismo de los precios
internacionales, el precio de la palta esta creciendo en Europa (que es uno
de nuestros principales compradores junto con Estados Unidos), tanto la
oferta como demanda estan en crecimiento y el precio no esta a la baja, por
lo tanto, es viable argumentar que la palta podria ser un bien superior o de
lujo, donde el modelo indicaria que un incremento del 1% del PBI de los
paises importadores ha conducido, en promedio, a una disminucion del
0.53% de las exportaciones de palta (cumpliendo el ceteris paribus). La
calidad regulatoria nacional influye positivamente en las exportaciones de
palta, lo que indicaria que un aumento del 1% en la calidad regulatoria
nacional ha conducido a un incremento del 2.67% de las exportaciones de
palta. Por ultimo, el cumplimiento de ley del pais importador también tiene
una influencia positiva en las exportaciones peruanas de palta, lo que refleja
que un aumento del 1% en el cumplimiento de ley del pais importador ha

llevado a un incremento del 4.6% de las exportaciones de palta.

El modelo gravitacional sugiere que la distancia es un factor importante para
el mercado internacional, sin embargo, es descartado en este caso para la
palta en el Peru, debido a que los principales mercados en los que se

comercian no son en su mayoria paises vecinos.

69



Candidato 2:

El modelo estimado separa a Chile de la especificacion y si incluye a la
constante, al excluir a Chile el cambio relevante que se ve en el modelo es
que la distancia se hace significativa al 90%. Es importante debido a que la
distancia implica que mientras sea mayor, las relaciones conflictivas entre
paises resultan mas costosas, ya que la transmisién de valores e informacion
depende de esfuerzo humano, infraestructura fisica y medios de transporte,
todo lo cual requiere inversion. Si bien no se puede asumir que el costo de la
interaccidn es proporcional a la distancia, se puede decir que este aumenta
con la mayor distancia entre paises. Otra forma en que la distancia puede
afectar la interaccion entre paises tiene que ver con el factor tiempo. Es claro
gue a mayor distancia mayor el movimiento de las fuerzas militares significara
un mayor tiempo, y por ende un mayor costo. Finalmente, se tiene otro factor
importante, denominado la oportunidad de intervenir de un pais sobre el otro,
que es inversamente proporcional a la distancia entre los paises. Fairlie y

Queija (2007).
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Cross-sectional time-series FGLS regression

Coefficients:
Panels:
Correlation:

Tabla 7: Estimacion del Modelo Candidato 2

generalized least sguares

heteroskedastic

no antocorrelation

Estimated covariances = 11 HNumber of obs 167

Estimated autocorrelations = o Number of groups = 11
Estimated coefficients = 8 Cks per group:

min = 10

avg = 15.18182

max = 18

Wald chiz (7) = 189.59

Prok » chi2 = 0.0000

logexp_pal-u Coef. Std. Err. z Px|z| [95% Conf. Interwvall]

logPIB Peru 5.748139 .9836491 5.84 0.000 3.820222 7.676056

logPIB Pais -.6897847 1722753 -4.00 0.000 -1.027438 -.3521313

logdist -1.259324 . T439453 -1.69 0.091 -2.71743 L198782

rqg Peru -3.140013 1.996715 -1.57 0.116 -7.053503 . T734778

rq Pais 1.128062 1.276623 0.88 0.377 -1.374073 3.630198

rl Peru —.9434954 2.407808 -0.39 0.685 -5.662717 3.775718

rl Pais 4.567251 1.182256 3.86 0.000 2.250071 6.884431

_cons -109.9564 25.83619 -4.26 0.000 -160,.5944 -59.31835

Fuente: Operatividad Aduanera, SUNAT. Elaboracion Propia.
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V1. DISCUSION DE RESULTADOS

Para una adecuada presentacién, en este capitulo se contrastaron las
hipbétesis con los respectivos resultados que se obtuvieron del modelo
econométrico, y de informacién planteada con otros estudios de relevancia

para dicha investigacion.

6.1.Contrastacion y demostracion de la hipétesis con los resultados

Hipotesis general

Con respecto a la hipétesis general y luego del procesamiento, analisis e
interpretacion de los resultados, podemos senalar que si existen factores del
comercio internacional que influyen en las exportaciones de palta del Peru,
2001-2018, en conjunto estos factores son el PBI del Peru, el PBI de los

paises importadores de palta y la calidad regulatoria nacional.

Hipotesis especifica N°1

El analisis econométrico que corresponde a la hipotesis especifica N°1
indica que la distancia entre capitales de los paises importadores de palta
no tiene ninguna influencia en las exportaciones de palta del Peru, 2001-
2018, ello fue verificado a través de la prueba de significancia individual t,

que deja sin argumentacion lo propuesto en la hipétesis.
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Hipotesis especifica N°2

De acuerdo con los resultados de la investigacion, los ingresos de los paises
importadores y el ingreso nacional si tienen implicancia negativa y positiva,
respectivamente, en las exportaciones de palta del Peru, 2001-2018, siendo

validado a través de la prueba de significancia individual “t”.

Hipotesis especifica N°3

Del analisis econométrico realizado, solo la calidad regulatoria nacional y el
cumplimiento de ley del pais importador influyen en las exportaciones de
palta del Peru, 2001-2018, teniendo ambas variables una influencia positiva,

comprobandose a través de la prueba de significancia individual “t”.

6.2. Contrastacion de los resultados con otros estudios similares

La investigaciéon de Morales, Duarte y Guillermo (2015) demuestra que las
exportaciones en Nicaragua se ven influenciadas por el PBI real del pais
exportador como del importador, indicando que ocasionan un incremento
marginal del 0.58% en las exportaciones de Nicaragua. También hacen
alusion a una alta sensibilidad a los costos de transporte. Los resultados de
este estudio concuerdan con la teoria econdmica, y parcialmente con los
que ofrece la presente investigacion, no de forma totalitaria dado que el
modelo de los nicaraglenses recoge a todas las exportaciones del pais y no

a un producto en especifico, esa distincion es importante dado a que el
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tratamiento individual en aspectos de comercio internacional brindara

resultados distintos pese al uso del mismo modelo tedrico.

El trabajo de Avila, H. (2017) demuestra que el 58% de la variacién de las
exportaciones colombianas se encuentran explicadas por el PIB del pais
exportador, el PIB del pais importador, el compartir un mismo idioma, tener
vigente un tratado de libre comercio y la distancia geografica que separa a
los paises. Sin embargo, para la exportacién de paltas peruanas la distancia
no termina siendo significativa estadisticamente, por lo mencionado
anteriormente. Pese a ello, la inclusién que hace de otras variables abre
camino a la posibilidad de plantearlas también en este tipo de modelo, de la
misma manera que hacen Martinez, |., Cantavella, M., & Fernandez, J.l.
(2003) haciendo uso también de variables tradicionales.

Por otro lado, Ballena (2019) que utiliza variables de calidad regulatoria y de
cumplimiento de ley, tal y como en la presente investigacion, encuentra la
inexistencia de efectos de distancia geografica en las exportaciones de
cobre (sustentado principalmente por el tipo de demanda inelastica que tiene
el producto), lo que es compatible con los resultados obtenidos en esta

investigacion.
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CONCLUSIONES

Los resultados de la investigacion permiten tener evidencia de los

determinantes de los flujos comerciales en el espacio y tiempo planteados,

con los cuales, a partir de las variables elegidas y el analisis teorico,

conceptual y empirico realizado, por medio de la aplicacién del modelo

gravitacional con soporte en consideraciones economicas, politicas y

geograficas, dan pie a las siguientes conclusiones:

1.

De acuerdo al analisis empirico se demostré que los
factores del comercio internacional influyen en las

exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-2018.

. Bajo los resultados obtenidos la distancia entre capitales de

los paises importadores de palta no ejerce influencia sobre
las exportaciones de palta del Peru en el periodo 2001-
2018.

Los ingresos de los paises importadores y el ingreso
nacional influyen de manera indirecta y directa,
respectivamente, en las exportaciones de palta del Peru en
el periodo 2001-2018. Si se cumplen los supuestos del
modelo, de darse un aumento del 1% en el ingreso nacional
se incrementarian las exportaciones de palta en un 1.10%.
En cambio, si se incrementa en 1% el PBI de los paises

importadores, las exportaciones de palta caerian en 0.53%.
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4. Estimar la influencia de la calidad de las instituciones de los
paises importadores y la calidad de las instituciones
nacionales en las exportaciones de palta del Peru en el

periodo 2001-2018.

En adicidén a lo anterior, las otras variables de estudio que no terminaron
siendo significativas, ademas de la distancia, como calidad regulatoria del
pais importador y el cumplimiento de ley nacional resultaron ser
estadisticamente no relevantes, por ello no fue posible verificar el patréon
comercial entre los paises de la muestra y en qué medida podrian ser
factores estimulantes para dinamizar el intercambio comercial entre las

partes.
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RECOMENDACIONES

El modelo gravitacional planteado en la investigacién no utiliza una gran
gama de posibles factores de comercio exterior, por lo tanto, podria ser
modificado y mejorado en investigaciones posteriores y con distintos
productos de exportacion, incluyendo otro tipo de variables como el acceso
a puertos, TLC’s, idioma en comun, etc. Complementando lo anterior, esta
investigacion puede ser tomada como punto de partida académico para
profundizar y desarrollar futuras las lineas de investigacion en comercio
exterior y economia internacional que contribuyan a la obtencién de
mecanismos de diagnostico de posibles mercados para el intercambio
comercial. Se debe orientar la politica econémica peruana hacia el aumento
de la productividad de las empresas especializadas en los productos de los
sectores estudiados, asi tener la finalidad de que puedan alcanzar un mayor
nivel de competitividad en el mercado internacional el cual se pueda

aprovechar las ventajas comparativas.

En este caso, la palta, como producto de agro exportacion, deja abierta una
carta de posibilidades de estudio académico que de realizarse llegaria a
brindar herramientas para una mejor toma de decisiones en su camino hacia

el dominio del gran mercado global.

Es de gran importancia adaptarse a las nuevas tecnologias que existen en

la actualidad en todo el proceso productivo en el sector agricola; tales como

77



sistemas de siembra en camellones, riego tecnificado, podas permanentes
del palto, preparacion de semillas, injertos, etc. Con ello podemos garantizar
un producto de calidad y competitivo, para lo cual, los productores a través
de su asociaciéon deben implementar en forma paulatina técnicas que
garanticen un producto exportable y competitivo acorde a las necesidades y
exigencias del mercado a exportar generando un mejor proceso comercial y

un mejor desarrollo econémico de los paises que integran el TLC.

Se recomienda identificar las principales debilidades de la gestion
internacional de las empresas exportadoras de nuestro pais y profundizar la
internacionalizacion de las empresas y mejorar la competitividad del sector
exportador, de tal manera que los programas de promocion de exportaciones
deben segmentarse en funcién a las caracteristicas de las empresas
exportadoras las cuales tienen diferentes problematicas y por ende requieren
fortalecerse de recursos y capacidades para un mejor gestion de

internacionalizacion.
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