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2.1

RESUMEN Y ABSTRACT

RESUMEN
Palabras Clave (Keywords): Comercio Internacional, Tratados de Libre

Comercio.

El objetivo de la presente investigacion es identificar las ventajas para
nuestro pais, de suscribir el acuerdo multilateral denominado Tratado
Transpacifico, describiendo sus objetivos y estrategias.

Para tal efecto, se utiliza una metodologia basada en la identificacién de
variables claves que muestren los beneficios sobre crecimiento econémico
de nuestro pais, a partir de la dinamizacion del comercio exterior visualizada
en su apertura comercial, dicha metodologia consideré estadisticas
descriptivas.

Los resultados encontrados permiten reconocer que, efectivamente, la
apertura comercial esperada, a través de una mayor inserciéon hacia los
mercados internaciones integrantes del denominado Tratado Trans Pacifico
—TPP inciden positivamente sobre el crecimiento esperado de la economia
nacional.

Entre las principales conclusiones, tenemos que la suscripcién del TPP,
facilita en el corto plazo la insercion a mercados internacionales
pertenecientes a dicho tratado multilateral;, también que dichos mercados
son complementarios por su oferta exportable, esta apertura coadyuva al
crecimiento de la economia nacional, facilitando que transitemos hacia
mejores condiciones a favor del cuidado.



2.2

ABSTRACT
Key Words: International Trade, Free Trade Agreements.

The objective of this research is to identify the advantages for our country, to
sign the multilateral agreement called Transpacific Treaty, describing its
objectives and strategies.

For this purpose, a methodology based on the identification of key variables
that show the benefits of economic growth in our country is used, based on
the dynamization of the foreign trade visualized in its commercial opening;
this methodology considered descriptive statistics.

The results show that, in fact, the expected trade liberalization, through a
greater insertion into the international markets that are part of the so-called
Trans Pacific-PTP Treaty, have a positive impact on the expected growth of
the national economy.

Among the main conclusions, we have that the subscription of the TPP,
facilitates in the short term the insertion into international markets belonging
to this multilateral treaty; also that these markets are complementary by their
exportable supply, this opening contributes to the growth of the national
economy, facilitating that we move towards better conditions in favor of the
citizen.



ll. INTRODUCCION

En los afios noventa el Perlu empezé a efectuar la ampliacion de sus
exportaciones al mercado internacional y abrié su mercado para poder importar
a menor costo materias primas, equipos y tecnologia que sus empresas
necesitaban para ser mas competitivas. Asi, Perl comenzé a exportar usando
algunos sistemas de preferencia comercial que paises como Estados Unidos y
la Unién Europea ofrecian. Sin embargo, aunque estos sistemas eran buenos,
resultaron insuficientes. Las exportaciones peruanas seguian aumentando,
pero sin la seguridad de que esas preferencias continuarian. Eso impedia a los
peruanos empezar proyectos de exportacidn mas grandes y al largo plazo.

Para consolidar el ingreso de sus productos a esos mercados, el Per( decidié
negociar acuerdos comerciales con los paises a los que mas vendia y vende
hoy. Con tratados de Libre Comercio todos los beneficios que Peru tenia para
exportar ya no serian temporales ni limitados, sino que estarian consolidados
en Acuerdos Comerciales amplios y permanentes; el problema es determinar
si esta apertura comercial beneficia a nuestro pais, en términos de crecimiento
de las exportaciones y crecimiento econémico.

En ese contexto, la presente investigacion tiene como objetivo identificar las
ventajas para nuestro pais, de suscribir el acuerdo multilateral denominado
Tratado Transpacifico, describiendo sus objetivos y estrategias y analizando si
los mismos han sido pertinentes.

La importancia de identificar, describir y analizar las ventajas del Tratado Trans
Pacifico —=TPP es relevante porque se explora la capacidad a nivel pais de
incrementar las posibilidades de crecimiento a partir de la consolidacion de las
exportaciones a mas y mejores mercados internacionales; la posibilidad de
crecer constituye una condiciéon necesaria (pero no suficiente) para mejorar el
bienestar de nuestra poblacion.

La presente investigacion se justifica en un marco de conocer mas de las
politicas publicas en materia de comercio internacional, en un contexto de
creciente globalizacién donde una apertura comercial podria generar beneficios
econdémicos a favor de nuestro pais y con ello, dinamizar la produccion, mejorar
las capacidades del capital humano, la tecnologia y generar mayor empleo.



IV. MARCO TEORICO

La literatura econémica ha reconocido que la exposicién de la economia al
comercio exterior genera ganancias asociadas con una mejor asignacion de
recursos y mayor competencia que termina por eliminar las rentas econémicas
que puedan surgir en una situacion de autarquia. No obstante, éstas son
ganancias de una sola vez; por tanto, para que el efecto subsista en el tiempo,
los beneficios deben tener una naturaleza dinamica. Entre las fuentes de
ganancias dinamica sobre [a productividad asociadas al comercio exterior
pueden contarse: transferencia y efecto desbordamiento de la tecnologia;
mayor competencia y reduccion de las barreras de entrada a las innovaciones;
acceso a bienes intermedios y de capital que incorporan nuevas tecnologias
y mayor especializacién en industrias con un consecuente crecimiento de la
productividad y efectos de aprendizaje a través de la exportacion.

En este trabajo, justamente se discute las ventajas que trae consigo suscribir
el Tratado Trans Pacifico-TPP.

Al respecto, una serie de trabajos conducidos principalmente a nivel de firma
(micro) ofrecen evidencia que al vender en el exterior, las empresas pueden
explotar economias de escala, estar expuestas a nuevas tecnologias
(mediante la importacién de insumos y bienes de capital) y ejecutar medidas
que las lleven a ser cada vez mas competitivas.

Jan (2004), empleando datos para cerca de 8 mil empresas manufactureras
en Eslovenia para el periodo 1994-2000, encuentra evidencia a favor de la
hipétesis “aprendizaje de por las exportaciones’(LBE, por sus siglas en
inglés), controlando explicitamente los procesos de auto seleccion. Cabe
resaltar que durante la década de los 90s, este pais pasé de ser una economia
planificada a una de mercado, alcanzando estandares por encima del
promedio de la Unién Europea. Un estudio similar conducido para otras
economias europeas en transicion es el de Bleaney et al (2000) que encuentra
evidencia positiva que respaida la hipétesis LBE para Rusia, Bielorrusia y
Ucrania.

Trofimenko (2005), en un estudio para firmas colombianas, resalta que las
ganancias en productividad se generan principalmente en las empresas que
exportan a paises desarrollados —dado que éstos exigen mayores estandares
de calidad en sus mercados de origen- y que este efecto se acrecienta en
industrias de alto desarrollo tecnolégico. Mengistae & Pattillo (2004) sostienen
en un estudio para paises del Africa subsahariana que las tasas de
crecimiento de la productividad son hasta 10 por ciento mayores para las
empresas envueltas en el comercio exterior con relacion a las no
exportadoras, especialmente en aquéllas que exportan fuera de Africa.



Los autores concluyen sefialando que es deseable que los paises africanos
vuelquen sus miras a los mercados del exterior. Los estudios también
mencionan los riesgos que el proteccionismo puede tener sobre el proceso de
crecimiento econémico.

Diao et al (2002) conducen una simulaciéon de dicho proceso para diversos
paises del sudeste asiatico, asumiendo la hipétesis LBE como canal de
desbordamiento de la tecnologia. En él, se observa que el proteccionismo
(barreras arancelarias) obstaculiza la inversién y el crecimiento en el sector
exportador, expandiéndose estos efectos perjudiciales posteriormente al resto
de la economia.

Greenaway & Kneller (2004) afiaden como elemento para potenciar la
productividad a cuan expuesto esta el segmento industrial a la competencia
extranjera. Haciendo uso de una muestra de empresas britanicas para el
periodo 1990-1998, los autores encuentran tasas de crecimiento de la
productividad méas altas en empresas exportadoras que en las no
exportadoras, y que esta tasa se relaciona inversamente con el grado de
exposicion a la competencia externa -las empresas mas expuestas se
encontrarian mas cerca de la frontera tecnolégica y por tanto las ganancias
del comercio serian menores-.

A nivel macro, destaca el estudio de Edwards (1998) quien para una muestra
de 93 paises encuentra una relacién positiva entre la tasa de crecimiento del
ingreso per capita y el nivel de apertura, medida a través de 9 diferentes
indices de politica comercial. La hipotesis operativa es similar a la que se
presenta en este estudio, la tasa de crecimiento de la productividad total de
los factores (PTF) es afectada positivamente por el nivel de apertura de la
economia, relacién que puede ser incluso no lineal; esto es, el impacto de la
apertura afecta con mayor intensidad a las economias de mayor desarrollo
relativo (que tienden a su vez a mostrar mayores tasas de crecimiento),
argumento al que se han aferrado las economias mas pobres a fin de proponer
medidas proteccionistas dada la escasa ganancia que obtienen del comercio
exterior. Loayza & Soto (BCCH) también analizan el papel que cumple el
grado de apertura en el crecimiento econdémico, estimando coeficientes
similares a los de Edwards.

En relacion a los Tratados de Libre Comercio, Lladé y Zegarra (2016) sefialan
que a lo largo de historia, hemos podido evidenciar que el intercambio
internacional de excedentes en las economias nacionales produce cambios
para las naciones que han implantado distintos sistemas, que les permite la
comercializacion de sus productos. Muchas de estas naciones han logrado un
desarrollo economico y a su vez un desarrollo humano, gracias a estos
acuerdos; pero también existen paises en los que las politicas implementadas
han producido un malestar social. Tales son los casos de naciones como



Estados Unidos, que gracias a los tratados de libre comercio, pudieron
expandir su mercado a tales magnitudes, que sus productos se pueden
encontrar en cualquier parte del mundo como en Japoén.

Un tratado de libre comercio (TLC) hace referencia a un acuerdo establecido
por un nimero de naciones para poder ampliar la comercializacion de bienes
y servicios a un costo encontrado por debajo a los precios que se establecen
en el mercado internacional.

Los principales objetivos en un Tratado de Libre Comercio son: la eliminacion
de barreras que impidan la comercializacion fluida entre naciones, promover
un mercado justo, es decir con reglas que permitan el intercambio de bienes
minimizando la afectacion de alguna de las partes que influyen en el tratado,
un incremento de inversion por parte de ambas naciones, la proporcion de
leyes que establezcan a la propiedad intelectual como privada y restringida al
uso indiscriminado, promover estimulos para la produccién nacional,
fomentar una cooperacién acordada a través de la economia y ofrecer
soluciones a las problemas que se puedan dar en el mercado.

Un tratado de libre comercio intenta deshacer politicas proteccionistas, ya que
no se puede promover un intercambio de bienes o servicios con politicas que
limiten el consumo de los mismos.

La controversia que se genera para una nacion en el momento de plantear un
tratado de libre comercio es de dominio pablico, ya que las repercusiones
buenas o malas que pueda tener este proceso engloban tanto a productores
y consumidores.

Una de las principales naciones en promover los tratados de libre comercio es
Estados Unidos, la cual firmé su primer TLC en el aio de 1994 con los paises
de Canada (NAFTA). (ticanhoy: 2013, parr.14)

Desde ese entonces la economia estadounidense se disparé positivamente
gracias a la apertura de mercado con un aproximado de 30 millones de
personas existentes en Canada, determinados como posibles compradores.

Segun Debra Steger (1995), los servicios que se contemplaron para la
realizacion del acuerdo internacional Canada-EU, fueron:

La produccién, distribucion, venta, comercializacion y entrega de un servicio
cubierto y la compra o uso de este;

Acceso a, y uso de, sistemas domésticos de distribucion,;

El establecimiento de una presencia comercial (distinta de una inversién) con
el propésito de distribuir, comercializar, entregar o facilitar el servicio
cubierto; y

Cualquier inversion para la prestacion de un servicio cubierto y cualquier
actividad asociada con la prestacion de un servicio cubierto



También se establecia que los beneficios del tratado de libre comercio estan
reservados Unicamente para las personas nacionales registradas en Canada
o Estados Unidos.

El beneficio para Estados Unidos en base al TLC con Canada le dio la pauta
para poder incrementar sus exportaciones e inversiones a nivel
internacional, gracias a su gran industria y comercializacion de tecnologia
que es reconocida a nivel mundial por lo que el esfuerzo de vender su
producto es minimo.

En base a esto podemos decir que los beneficios cuando se establece un
tratado de libre comercio son altos, si es que la produccién exportada puede
hacer frente 0 mejorar a la produccion del pais aliado en este convenio. Los
beneficios evidenciados son el crecimiento del comercio internacional tanto en
exportaciones como en importaciones, a mejora de la percepcién internacional
de un pais al momento de tener aliados poderosos o tras tener éxito en las
negociaciones internacionales, el acceso de empresas al sector privado y
publico lo que indica una inyeccién de capital produciendo un crecimiento de
empleo y por ende crecimiento en el consumo.

Otro ejemplo de un tratado de libre comercio es el que se propuso entre
Estados Unidos y Colombia, en el cual diferentes sectores colombianos fueron
afectados directamente y el caso mas notorio fue con los productores de arroz,
ya que el TLC promueve y defiende los derechos intelectuales haciendo que
los productores de arroz no puedan producir con sus propias semillas sino que
era necesario que las compren a una empresa estadounidense, lo cual
representaba un incremento en sus costos de produccion. El problema radica
en que la produccién colombiana se basa en la reutilizacion de semillas de
arroz para poder continuar con su produccién, lo que creé una dependencia
con empresas estadounidenses por lo que Colombia se vio desfavorecida en
este punto.

Las desventajas del TLC son notorias para un mercado el cual entra a una
competencia que no puede sostener ya sea por sus altos costos de
produccion, la eficiencia de su produccion o simplemente la calidad de sus
productos. Si es que el mercado interno de un pais no se puede sostener, a
largo plazo creara una dependencia del aliado comercial, lo cual puede
generar un aumento de precios en los bienes y servicios.

Un tratado de libre comercio puede generar un gran crecimiento para un pais
que se encuentra en vias de desarrollo si se lo analiza de manera productiva
haciendo una referencia en que la produccion debe estar a la par o mejorar a
la produccion que se va a importar. Si se lo conlleva de manera positiva es
muy probable que el acuerdo favorezca a las partes inmiscuidas en este
consenso, se deben analizar los riesgos posibles y mejorarios de manera
equitativa.



V. MATERIALES Y METODOS

5.1

5.2

53

LOS MATERIALES UTILIZADOS EN LA INVESTIGACION

Los materiales utilizados para el desarrollo de la presente investigacion
fueron:

¢ Laptop Cuore 2Duo,

+ Impresora LaserJet

o Software Eviews 8.1

¢ Programas: Word, Excell

» Boligrafos, hojas bond de 75 gramos

e Cuadernos de apuntes

LA POBLACION DE LA INVESTIGACION Y LA MUESTRA

CORRESPONDIENTE.

La poblacion del presente estudio esta conformada por la poblacion total
del Pert que para el afio 2017 asciende a 31 millones 800 mil habitantes
(INEI).

En relacién a la muestra, esta es censal, es decir, el crecimiento
esperado de la economia beneficia a toda la poblacién del Pert.

LAS TECNICAS, PROCEDIMIENTOS E INSTRUMENTOS DE

RECOLECCION DE DATOS.

Las técnicas estadisticas de analisis que constituyen parte del proceso
de desarrollo de la presente investigacion fueron elegidas a partir de la
identificacién de un portafolio de opciones, donde se evaluaron las
siguientes técnicas de andlisis: i) andlisis de informacién
macroecondmica y de comercio exterior, ii) entrevista a profundidad a
expertos, iii) método observacional, iv) método por encuestas.

En relacién al anélisis de informacién macroeconémica, esta consiste
identificar, recopilar, sistematizar, procesar y analizar informacién
secundaria de variables macroeconémicas que permitan inferir sobre el
comportamiento de las mismas en la economia,

Respecto a las entrevistas a profundidad, Esta técnica de entrevista
personal permite obtener datos cualitativos en la que se persigue que
nuestro entrevistador altamente capacitado sondee a un solo
entrevistado a fin de que cada entrevistado exprese libremente sus
opiniones y creencias sobre algliin tema objeto de analisis. La
unidad de analisis designada para aplicar este tipo de instrumento es la
de expertos.

En relacién al Método observacional, este comprende el registro de los
patrones del comportamiento del individuo, objeto, unidad o
acontecimiento a investigar en forma sistematica para obtener

S



5.4

informacion sobre el fenomeno de interés. Nuestro observador no
preguntara ni se comunicard con las personas que observa. La
informacién se registrara conforme ocurren lo sucesos o a partir de
registros de sucesos anteriores.

Para la aplicacion de este método se utilizaran como instrumentos de
recoleccién de datos los formatos para analizar los componentes de la
Unidad Productiva sectorial de interés.

En relacion al método por encuesta, estas se efectian cuando se desea
capturar la percepcién de los agentes econémicos, seleccionando una
muestra representativa

Del conjunto de opciones analizadas, se considerd pertinente utilizar la
técnica estadistica del andlisis de informacidn macroeconémica y de
comercio exterior, porque esta permitira cumplir con los objetivos de la
presente investigacion ya que permitira analizar las variables.

METODOLOGIA

La metodologia aplicada para el presente trabajo consistié en diligenciar
el método de investigacion basado en el seguimiento de las siguientes
variables macroeconémicas:

Producto Bruto Interno (PBI), Producto Bruto Interno Percéapita,
exportaciones, saldo comercial, exportaciones tradicionales,
exportaciones no tradicionales.

A partir de estas variables, se tiene la hipotesis que “El Acuerdo
Transpacifico es el Tratado de Libre Comercio mas severo para los
intereses del Perd”. Al respecto, el concepto de “severidad’ esta
relacionado a que este acuerdo no beneficia al crecimiento del pais.

Cabe precisar que la variable dependiente es el Producto Bruto Interno,
medido en tasas de crecimiento anual y las variables dependientes
ceteris paribus son las exportaciones tradicionales, exportaciones no
tradicionales, importaciones; a ello sumamos las variables dummies:
Tratado Transpacifico, Tratados de Libre Comercio e Intereses del Per.

Asi, para el Tratado Transpacifico, tenemos como proxy el PBl Peruano,
su crecimiento medido como porcentaje.

En relaciéon a las estrategias, se han efectuado seguimiento a las
siguientes variables de gestion: Numero de entidades que han
participado en la negociacion TPP, numero de rondas de negociacion,
niamero de reuniones ministeriales, nimero de reuniones de lideres,
numero de reuniones especificas de negociacion.
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VI. RESULTADOS
En los afios noventa, el Perl puso en marcha un proceso de apertura
comercial con el fin de participar mas ventajosamente de la realidad global.
Asi, se implementd una politica publica en materia de comercio exterior que
permitié la suscripcién numerosos tratados de libre comercio (TLC) y otros
acuerdos comerciales; en ese contexto se identifica que el Peru ha seguido y
sigue consistentemente en materia de comercio exterior.

El resultado es que nuestras exportaciones se quintuplicaron en la primera
década del siglo XXI y pasaron de US$ 6 883 millones a US$ 35 806 millones.
Con la entrada en vigor de importantes acuerdos de libre comercio -
fundamentalmente el TLC con Estados Unidos, en 2009-, la cifra continud
ampliandose, hasta llegar a un pico de US$ 46 361 millones en el afio 2012.
El acceso libre y permanente que los nuevos acuerdos de libre comercio
ofrecian permitid a nuestras empresas contar con la estabilidad necesaria
para poner en marcha proyectos exportadores mas grandes y de largo plazo.
Al mismo tiempo, la ruta de apertura le permitié al Pert importar a menor costo
productos para el consumo nacional y materias primas, equipos y tecnologia
que nuestras empresas necesitan para ser mas competitivas. Desde el ano
2011, el intercambio comercial —exportaciones mas importaciones— del Peru
superd siempre los US$ 80 000 millones anuales.

Cabe recordar que un Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo
comercial vinculante que suscriben dos o mas paises para acordar la
concesion de preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de barreras no
arancelarias al comercio de bienes y servicios. Los TLC forman parte de una
estrategia comercial de largo plazo que busca consolidar mercados para los
productos peruanos, con el fin de desarrollar una oferta exportable
competitiva, que a su vez genere mas y mejores empleos. La experiencia
muestra que los paises que mas han logrado desarrollarse en los ultimos anos
son aquellos que se han incorporado exitosamente al comercio internacional,
no obstante, no se tiene claro el rol del TPP para el crecimiento del Pert, que
es motivo de la presente investigacion.

En dicho contexto, el Per anuncid la decision de la participar en el proceso
de negociacion del TPP en el marco de la Cumbre de Lideres de APEC
efectuada en noviembre de 2008 en Lima, Peru. Este anuncio fue formalizado
el 1 de diciembre de 2008 mediante carta enviada por el Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo del Peru al Mini sterio de Relaciones Exteriores
y Comercio de Nueva Zelandia y aceptado el 10 de febrero de 2009; a partir
de esa fecha a seguido una ruta de trabajo que se presenta en el siguiente
grafico:

11



Grafico N° 01: Ruta del Acuerdo TransPacifico -TPP
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Fuente: MINCETUR, MEF

El proceso de negociacién del Acuerdo de Asociacién Transpacifico (TPP)
es una iniciativa desarrollada por 12 economias miembros del Foro de
Cooperacién Econdémica Asia-Pacifico (APEC). Australia, Brunéi
Darussalam, Canada, Chile, Estados Unidos, Japdn, Malasia, México,
Nueva Zelanda, Per(, Singapur y Vietnam. Dado que el TPP busca construir
la base para una futura area de Libre Comercio del Asia-Pacifico, otras
economias del APEC podrian incorporarse luego de la suscripcion del
acuerdo por las 12 economias que actualmente han negociado este tratado.

6.1 JUSTIFICACION DEL ACUERDO TRANSPACIFICO
Al analizar los documentos base de la negociacion del TPP, se
desprende las siguientes expectativas:

1. Integrar el bloque comercial mas grande y dindmico a escala mundial.

2. Ganar protagonismo en la zona del Asia-Pacifico y liderazgo dentro del
APEC.

3. Afirmarnos como el hub comercial de Sudamérica para el continente
asiatico.

4. Consolidar el acceso a un mercado que importa un cuarto de lo que el
mundo exporta.

5. Facilitar la insercién de las PYME peruanas en cadenas giobales de valor.
6. Lograr acceso a 5 nuevos mercados: Australia, Brunéi, Malasia, Nueva
Zelanda y Vietnam.

7. Mejorar el acceso a paises con los que tenemos acuerdos, como Canadé y
Japén.
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6.2 OBJETIVOS DEL ACUERDO TRANSPACIFICO
De otro lado, los objetivos del TPP son:

Promover un mayor crecimiento economico de los paises que lo conforman.
Generar mayor empleo y contribuir a alcanzar el desarrolio.

Construir para un futuro un Acuerdo de Libre Comercio del Asia-Pacifico
(FTAAP, por sus siglas en inglés)

Desarrollar mecanismos que permitan su flexibilidad y evolucién.

Construir un TPP inclusivo y de alta calidad que sea soporte para el
crecimiento econdmico, el desarrollo y la generacién de empleo de sus
12 paises miembros.

Convertir al TPP en el instrumento base para la futura construccion de
un Area de Libre Comercio del Asia Pacifico (Ftaap). En tal sentido, el
TPP estara abierto inicialmente al ingreso de otras economias de
APEC y en el futuro a economias que no forman parte de Apec. Por
eso puede decirse que el TPP tiene un caracter evolutivo, cuyo
espiritu es que el comercio internacional en toda esa enorme seccion
del globo terragueo juegue con las mismas reglas, para que pueda
fluir mejor y crecer con mas fuerza. Otras economias que han
expresado interés en sumarse al TPP son Tailandia y Filipinas
(pertenecientes a Apec), asi como Colombia y Costa Rica.

6.3 PROCESO DE LA NEGOCIACION
Para llevar a cabo el TPP, se desarrollaron 19 rondas de negociacion,
12 reuniones de Ministros de Comercio Exterior, 04 reuniones de
lideres, y diversas reuniones de jefes negociadores y grupos técnicos.
El detalle es el siguiente:
Cuadro N° 01: Rondas de Negociacién del TPP

Rondas de Negactiacitn

g S TS PR R sie

: T dnformes
nepgciackon

6' N 1519 marzo

1 Melbaurne, Acrstealia ) {Verrﬁ;forme)'
2 2010 14-18 junio San frendsco, Estados Unidos {Wer informe)
3 2010 2-9 octubre Sandar Seri Begawon, Brunél {ver Informe )
4 2010 5-10 dicie mbre Luckiand, Nueva Zelanda {ver nforme)
- S 2011 13- 18 febrero Santiego, Chile {Ver Informe)
6 2011 24 marzo—1 abri} Singapur, Smeapur, ver Infamoe)
7 2011 15-2& junio Ho Chi Minh, Vietnam Ver informe)
8 2011 6-15 septiembre Chicapo, Estedos Unidos (Ver informe )
E] 2011 19-28 octuhre Lima, Perl Ver Infanme)
10 2011 59 diciembre Kuala Lumpur. Malasia | [ver mforme) |
1L 2002 1-13 manze Melbowrne, Austrolia (Ver informe) |
12 2042 B8-18 mayo “Clalhs. Estados Unidos fVer informe)
13 2012 30junis — 1Gjullo San Diego. Estados Wnidos (ver Informa)

I
»

5-15 septembre

Virginia, Estadas Unidas

Ver Informe)

b
n

2012

3-12 dicie mbre

Auckbrd Nueva Zetanda

{ver informe )

B
o

2013

3-1< marzo

Singepur, Singapur

{Ver nforme)

-
~

2013

1528 may

Lima, Pen

{V¥er Informe}

&

2013

1425 jubio

Kota Kinsbatu, Malasis

{Ver nforme)

=
o

2013

22-31 agosto

Bandar Seri Begawan, Brundi

FUENTE: MINCETUR
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Cuadro N° 02: Reuniones Ministeriales en el marco del TPP

Reunlones Ministerlales

i 2 S Ao S St echs
1 2011 11 de mavo 5 2
2 2011 10 d= noviembre Honaliks EEUU. [espehal) (inglés)
3 02 05 de Junio Kechn, Rusty {espehal (ingiés)
2 2012 03 de getiembre Virdhostok Tusty (espefiol) {ingiés)
H 2015 20de sbril Subarzys, Indonesia (espzhol) (ingkés)
3 203 Z2y23deazono Bandar Serl Begmsen, Brunel lespafof) (inpiés)
7 2013 08 de ochubre N Bel} Indonesia (ﬁa\c ingiés)
8 2013 7o' 10de didembre Sngeout, Singegur fol) (inglés)
El 2014 218! 2% de febrero Snpzour, Singapur fol) (ingiés)
10 2014 198! 20 d= moyo Sngsour, Singspur afial] {inglés)
11 2014 "152127 de ocubre Sydney, Austrafia [ ) {ing'és)
12 2014 10 de noriembre BeBng Chine (espehol) {inghés) |
13 2015 23 a'S1 de Eﬁ Mau, EEUL.
14 2015 01 2105 de ocubre Atlenta, EEUU. g0 (ingiés)
15 2016 04 dr febrera Audiland Hueve 2z lende (espafiol) (inglés)

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 03: Reuniones Ministeriales en el 'marco del TPP

Reuniones de Lideres

o _FeC e wgar_ . |_-__Dedamdones.... .|

1 011 ] 12-ov Honoluby, EE.UU. (espaiol) (ingks)
2 2012 03-52p Viadvostok, Rusia (espafiol) {inglés)
3 2013 0B-Oct Bal, Ihdonesta (espafiol) (inglés)
4 2014 10-Nov Befjing. China (espahol) (inghés)

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 04: Otras reuniones especificas de negociacion

Otras reuniones especificas de negociacitn

1 ! 2013 . 13 al 26 de noviembre Utah, EEUU.

2 2014 17 &' 21 de febrero Singapur, Singapur
3 2014 12 2] 18 de mayo Ho Chi Minh, Vietnam
4 2014 3 al12de julio Ottawa, Canada

5 2014 13l 10de septiembre Handi, Vietnam

6 2014 19 al 24 de octubre Canberra, Austrafia
7 2014 25 2130de octubre Sidney, Australla

8 2014 7 8! 12 de diciembre Washington DC, EE UU.
9 2015 “23deeneroall de febrero Nueva York, EE.UY,
10 2015 9 al 15 de marzo Hawri, EE.UU.

11 2015 21 8! 26 de abril tAaryland, EE.UU
12 2015 14 a1 28 de mayo Guam, EE.UU
13 2015 23 2131 de julio _Maul, EE.UV

14 2015 15 de s=ptiemhbre a1 05 de octubre Atianta, EEUU

FUENTE: MINCETUR



Cuadro N° 05: Entidades Participantes en la negociacion del TPP

Entidades convocadys que han Interactuado en b negodadén del TPP

Agriarture yRiz go; Amblente; Carhertio £xteriory Turismo; Cuktury)

. | Otfensa Deserrofio ¢ Inchusidn Soclel Economie v Finanzs, Educeckin;

Ministedios ’ Energla y Mings; Intzror; Justick v Derechos Humenos; Mujés v Poblaciones
Vsnerables; Produccidn; Re lackone s Buter fores; Salud (inchuyendo Dlipemidy

[plgesz); Trabajo ¥ Promodiin del Empleo; Tmnswrtcw

Comunicatione 5; y ¥ivienda, Construccisn y Sene mie nto,

X 3 [Bop, Indecopl, 585, SMV, Sunet, Oscey -
Organismos reguiadores Opiat

Gremios empresariates _____ [adey, Comes, Confiep, €01, i SlmpeysNP
Asodzdones de productares Afi::fec AP, Asopord, CPF, Ipeh
Gremios farmacéuticos - MEm yAtafape,
Gremi torisd e p, Agep, Cenatur,

e & Comgro Adkenc, mz;vm:
Sindics [C=tn, Cetp, ’

to3 ] arPyCus, -

3 Pucp, Unmam,
Unéversdades UPE UR UL
ONGs. jAspec, RedGE; ySpda. -

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 06: Grupos de negociacién del TPP

. Corvercio Transtronterizo de Servicior

)

Procedimientos Adusrmros . Servicios andem

B ! Medidas Sanfarias y FitosanParias E} Comertio Electonica
[

Oetensa Comersia!l .
Fokticas de Competencly Section B: @ Asurtos Leborsies

Emproeas del Extado
Asurvios nsfitucionsiss y Solucion de
Diferencias

Ccop&mlony Foratcimiento de
Capacidades
Ssumion Horitomates [Coharentls Reguistorh,
Corspesitividad, Pymes, DesdroNo)

El primer hito de este acuerdo, inicialmente conocido como Pacific Three
Closer Economic Partnership (P3-CEP), fue puesto por Chile, Nueva
Zelanda y Singapur en la Cumbre APEC de 2002, realizada en México. A
este grupo se sumo en 2005 Brunéi Darussalam, por lo que el acuerdo pasé
a denominarse P4. Luego, en 2006, Nueva Zelanda propuso al Perl
adherirse al P4. Sin embargo, el verdadero impulso del TPP ocurrié en 2008,
cuando Estados Unidos se uni6 y el Perd y Australia —durante la Reunién de
Lideres de APEC realizada en Lima— anunciaron su intencién de sumarse a
los paises miembros (estos aceptaron la inclusion del Pert al afio siguiente).
En 2010 se iniciaron las negociaciones, y Malasia se incorporé en la tercera
ronda de estas, mientras que Vietnam formaliz su participacion. Finalmente,
ya avanzadas las negociaciones, en 2012 ingresaron como miembros
México y Canada, y en 2013 se adhirié Japén. Para su conclusion, el TPP

Propledad intelectn

FUENTE: MINCETUR
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requirid 19 rondas de negociacion, 13 reuniones de jefes negociadores y
grupos técnicos, 14 de ministros de comercio y 4 de lideres de Estado.

Este proceso de negociacion tiene dos grandes objetivos. Uno es construir
un TPP inclusivo y de alta calidad que sea soporte para el crecimiento
economico, el desarrollo y la generacion de empleo de sus 12 paises
miembros. Otro es convertir al TPP en el instrumento base para la futura
construccion de un area de Libre Comercio del Asia Pacifico (FTAAP). En tal
sentido, el TPP estara abierto inicialmente al ingreso de otras economias de
APEC y en el futuro a economias que no forman parte de este. Por eso puede
decirse que el TPP tiene un caracter evolutivo, cuyo espiritu es que el
comercio internacional en toda esa enorme seccion del globo terraqueo
juegue con las mismas reglas, para que pueda fluir mejor y crecer con mas
fuerza. Otras economias que han expresado algun interés en sumarse al
TPP son Corea del Sur, Tailandia y Filipinas (pertenecientes a APEC), asi
como Colombia y Costa Rica.

El Ministerio de Comercio Exterior y Turismo (Mincetur) coordina la posicion
negociadora peruana con mas de 20 instituciones publicas competentes.
Estas incluyen a los ministerios de Economia y Finanzas, Agricultura y
Riego, Ambiente, Energia y Minas, Salud, Trabajo y Promocion del Empleo,
Transportes y Comunicaciones, y Relaciones Exteriores. Ademas, juegan un
rol clave en la formulacién de nuestra posicion negociadora la Direccion
General de Salud Ambiental (Digesa) y la Direccion General de
Medicamentos, Insumos y Drogas (Digemid), ambas del Ministerio de Salud,;
el Fondo Nacional de Financiamiento de la Actividad Empresarial del Estado
(Fonafe), el Instituto Nacional de Defensa de la Competencia y de la
Proteccién de la Propiedad Intelectual (Indecopi), el Organismo Supervisor
de las Contrataciones del Estado (OSCE), el Organismo Supervisor de
Inversién Privada en Telecomunicaciones (Osiptel), el Banco Central de
Reserva, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS), la
Superintendencia del Mercado de Valores (SMV), la Superintendencia
Nacional de Aduanas y de Administracién Tributaria (Sunat) y Proinversion.
Mincetur igualmente informa sobre el TPP al Congreso de la Republica y a
sus comisiones pertinentes cada vez que aquel se lo solicita.

Son 30 capitulos y 20 grupos de negociacidon que abordan los siguientes
temas: Acceso a Mercados, Reglas de Origen, Procedimientos Aduaneros,
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Obstaculos Técnicos al Comercio,
Defensa Comercial, Politicas de Competencia y Empresas del Estado,
Compras Publicas, Propiedad Intelectual, Asuntos Ambientales, Comercio
Transfronterizo de Servicios, Entrada Temporal de Personas de Negocios,
Servicios Financieros, Comercio Electronico, Telecomunicaciones,
Inversiones, Asuntos Laborales, Asuntos Institucionales y Soluciéon de
Controversias, Cooperacidon y Fortalecimiento de Capacidades y Asuntos
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Horizontales (Coherencia Regulatoria, Competitividad, Pequefias vy
Medianas Empresas, y Desarrollo)

A propuesta del Per(, por primera vez un acuerdo comercial incorpora un
capitulo de Pequefas y Medianas Empresas (PYME) y otro de Desarrollo. El
primero incluye instrumentos para el aprovechamiento del TPP por parte de
las PYME, mientras que el segundo comprende el intercambio de
experiencias y actividades conjuntas para promover el crecimiento
econdémico inclusivo entre los paises miembros. Sin perjuicio de la
introduccién de dichos capitulos novedosos en el TPP, el Perd ha sido muy
activo en la presentacién de propuestas de negociacion en todos los
capitulos que vienen siendo negociados en dicho acuerdo, contribuyendo de
manera importante a lograr un acuerdo beneficioso y de alta calidad.

Luego de todo el proceso de reuniones de negociacion, el Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo del Peru, suscribio el 4 de febrero de 2016 en
la ciudad de Auckland (Nueva Zelanda), el Acuerdo de Asociacion
Transpacifico (TPP), juntos con los ministerios de comercio de los paises de
Australia, Brunéi Darussalam, Canada, Chile, Estados Unidos, Japén,
Malasia, México, Nueva Zelanda, Singapur y Vietnam.

Este acuerdo tiene como objetivo construir un acuerdo inclusivo y de alta
calidad que sea soporte para el crecimiento economico, el desarrollo y la
generacion de empleo de los paises miembros, el cual a su vez se convierta
en la base y el medio para una futura Area de Libre Comercio del Asia
Pacifico (FTAAP), por lo cual estara abierto al ingreso de otras economias
de APEC y al desarrollo de mecanismos que permitan su flexibilidad y
caracter evolutivo.

6.4 BENEFICIOS DEL ACUERDO TRANSPACIFICO

El TPP es una oportunidad para consolidar la presencia del Peru en el Asia-
Pacifico, zona de gran importancia para el pais, y que brinda un mercado
diversificado para el desarrollo de nuevos productos de exportacion del Perd,
el comercio de servicios, la atraccion de inversiones, la movilidad de
personas de negocios, entre otros.

La participacion del Peru permite identificar e introducir nuevos temas de
interés no abordados en los actuales acuerdos a fin de contar con un nuevo
estandar que aporte al desarrolloc econdmico sostenible y la generacion de
empleo.

Asimismo, permitira expandir nuestra red de acuerdos comerciales con
Australia, Nueva Zelanda, Malasia, Brunéi, Darussalam y Vietnam y se
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podran mejorar ciertas disposiciones existentes en los acuerdos bilaterales
con Canad4, Chile, Estados Unidos de América, Japon, México y Singapur,
que sean de interés de Perd.

El TPP permitira al Perd un relacionamiento preferencial con once
importantes economias de tres continentes: América, Asia y Oceania. Estos
mercados son: Australia, Brunéi, Darussalam, Canada, Chile, Estados
Unidos de América, Japén, Malasia, México, Nueva Zelandia, Singapur y
Vietnam.

Estas economias conforman un mercado potencial de casi 805 millones de
habitantes, y un PBI per cépita que con excepcion de Vietnam, es mayor al
peruano.

En el 2014 el intercambio comercial del Perti con los 11 paises involucrados
en la negociacion representd el 36 % de las exportaciones peruanas,
equivalente a 4,215 mil millones de dblares. Los principales sectores
exportadores fueron mineria, agricultura y textil-confecciones.

BENEFICIOS Y OPORTUNIDADES INMEDIATAS EN 5 NUEVOS
MERCADOS

Por el gigantesco diferencial entre lo que importan y lo que les vendemos,
las preferencias arancelarias del TPP abren un amplio espacio para la
expansion de nuestras exportaciones no tradicionales.

Se ha identificado un mercado potencial de US$ 2 250 millones en frutas y
hortalizas, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodén y alpaca.

RELEVANCIA ECONOMICA

De 805 millones de habitantes es el mercado potencial que genera el TPP.
Brinda la oportunidad de exportar de manera competitiva bienes y servicios
peruanos.

37% del PBI mundial esta concentrado en las economias del TPP.

Se proyecta en un crecimiento promedio del PBI DE 3,7 % para las
economias del TPP en el afio 2015.

5 nuevos mercados obtendra el Per( con el TPP. Estos nuevos mercados
son: Australia, Brunei, Malasia, Nueva Zelanda y Vietnam.

Mercado potencial de mas de US$ 2 250 millones en frutas y hortalizas,
granos, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodon y alpaca.

Lograr mejores condiciones que las obtenidas en los acuerdos comerciales
que ya tenemos vigentes con otros miembros del TPP: Canada, Chile,
Estados Unidos, Japon, México y Singapur.
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El 36% de las exportaciones no tradicionales peruanas (US$ 4 425
millones) son dirigidas a los paises del TPP. Las exportaciones no
tradicionales son aquellas con mayor valor agregado.

El 27% de las importaciones del mundo (US$ 5,2 billones) son
absorbidas por los paises del TPP. '

El 25% de las exportaciones globales( US$ 4,3 billones) son efectuadas
por los paises del TPP.

6.5 TEXTOS DEL TRATADO DEL ACUERDO TRANSPACIFICO

El TPP comprende los 30 capitulos del Tratado y sus anexos en idioma
inglés, espafiol y francés. A continuacion, presentamos un resumen de cada
capitulo:

PREAMBULO

1. Disposiciones Iniciales y Definiciones Generales

2. Trato Nacional y Acceso de Mercancias al Mercado

3. Reglas de Origen y Procedimientos Relacionados con el Origen
Anexo 3-D: Reglas de Origen Especificas de Producto
Apéndice 1 al Anexo 3-D: Disposiciones relacionadas a las Reglas de

Origen Especificas de Producto para Determinados Vehiculos vy
Autopartes

4. Textiles y Confecciones
Anexo 4-A: Reglas de Origen Especificas de Productos Textiles
Apéndice 1 al Anexo 4-A: Lista de Escaso Abasto

5. Administraciéon Aduanera y Facilitacion del Comercio

6. Defensa Comercial

7. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

8. Obstaculos Técnicos al Comercio

9. Inversién

10. Comercio Transfronterizo de Servicios

19



11. Servicios Financieros

12. Entrada Temporal para Personas de Negocios
13. Telecomunicaciones

14. Comercio Electronico

15. Contratacion Pablica

16. Competencia

17. Empresas de Propiedad del Estado y Monopolios Designados
18. Propiedad Intelectual

19. Laboral

20. Medio Ambiente

21. Cooperacion y Desarrollo de Capacidades

22. Competitividad y Facilitacion de Negocios

23. Desarrollo

24. Pequeias y Medianas Empresas - PYMES
25. Coherencia Regulatoria

26. Transparencia y Anticorrupcion

27. Disposiciones Administrativas e Institucionales
28. Solucién de Controversias

29. Excepciones y Disposiciones Generales

30. Disposiciones Finales

1. Disposiciones Generales y Definiciones Generales Un nGmero considerable
de Partes del TPP tienen acuerdos existentes entre si. El capitulo de

Disposiciones Generales y Definiciones Generales reconoce que el TPP puede
coexistir con otros acuerdos comerciales internacionales entre las partes,
incluyendo los Acuerdos de la OMC, los bilaterales y los regionales. Este capitulo
también presenta definiciones de los términos que han sido utilizados en mas de
un capitulo en el Tratado

20



2. Trato Nacional y Acceso de Mercancias al Mercado Las partes del TPP
acordaron eliminar y reducir barreras arancelarias y no arancelarias en bienes
industriales, y eliminar o reducir los aranceles y otras politicas restrictivas en
bienes agricolas. El acceso preferencial que se provee a través del TPP
incrementara el comercio entre l0os paises del TPP en este mercado de 800
millones de personas y respaldaré la creacién de empleo de alta calidad en las
12 Partes. La mayor parte de la eliminacion arancelaria en los bienes industriales
sera implementada inmediatamente, aunque, en algunos productos, los
aranceles seran eliminados en periodos mas amplios, tal como lo han acordado
las Partes del TPP. Las reducciones arancelarias especificas acordadas por las
Partes del TPP son incluidas en cronogramas que abarcan todos los bienes. Las
Partes del TPP publicaran todos los aranceles y otra informacién relacionada al
comercio de bienes para asegurar que las pequeiias y medianas empresas, asi
como las grandes empresas, puedan tomar ventaja del TPP. Las Partes también
acordaron la no utilizacién de requisitos de desemperio, los cuales son
condiciones, tales como requisitos de produccidn local, que algunos paises
imponen a empresas para que estas obtengan beneficios arancelarios. Ademas,
las Partes acordaron no imponer restricciones € impuestos a las exportaciones
e importaciones u otras cargas que sean inconsistentes con la OMC, incluyendo
a los bienes remanufacturados — [os cuales promoveran un reciclaje de las partes
en nuevos productos. Si las Partes del TPP mantienen los requisitos de licencia
de importacion o exportacion, deberan notificar a los otros miembros sobre los
procedimientos en pro de incrementar la transparencia y facilitar los flujos
comerciales. Respecto de los productos agricolas, las Partes eliminaran o
reduciran aranceles y otras politicas restrictivas, lo cual incrementara el comercio
agricola en la region, y mejorara la seguridad alimentaria. En adicién a la
eliminacién o reduccidn de aranceles, las Partes del TPP acordaron la promocién
de reformas de politica incluyendo la eliminacidn de subsidios agricolas a la
exportacidn, trabajar en conjunto en la OMC para desarrollar disciplinas en las
empresas comerciales exportadoras del Estado, créditos a la exportacién, y
limitar los periodos de tiempo permitidos para las restricciones en exportaciones
de alimentos para proveer una mayor seguridad alimentaria en la regién. Las
Partes del TPP también han acordado incrementar la transparencia y la
cooperacion en ciertas actividades relacionadas a la biotecnologia agricola.

3. Textiles y Prendas de Vestir Las Partes del TPP acordaron eliminar aranceles
en textiles y prendas de vestir, industrias que son importantes contribuyentes
para el crecimiento econdmico en muchos de los mercados del TPP. La mayor
parte de aranceles seran eliminados inmediatamente, aunque en algunos
productos sensibles seran eliminados en plazos mas largos, tal como han sido
acordado por las Partes del TPP. El capitulo también incluye reglas de origen
especificas que requieren el uso de hilado y tejidos de la T'regién TPP, los cuales
promoveran cadenas de abastecimiento regionales e inversién en este sector,
con un mecanismo de “lista de escaso abasto” que permitira el uso de hilado y
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tejidos que no estén ampliamente disponibles en la regidon. Ademas, el capitulo
incluye compromisos en cooperacidon aduanera y fortalecimiento en la
prevencion de la evasion de impuestos, contrabando y fraude, asi como una
salvaguardia especial especifica para los textiles, para responder a un dano
grave o la amenaza de dafio grave a la industria doméstica ante un aumento
repentino de las importaciones.

4. Reglas de Origen y Procedimientos Relacionados con el Origen Para
proveer reglas de origen simples, promover cadenas de suministro regionales, y
ayudar a asegurar que sean los paises del TPP, en lugar de los no participantes,
los principales beneficiarios del Tratado, las 12 Partes han acordado un grupo
unico de reglas de origen que define si un bien en particular es “originario” y, por
lo tanto, elegible para recibir los beneficios arancelarios preferenciales del TPP.,
Las reglas de origen especificas a cada producto estan adjuntas al texto del
Tratado. ElI TPP establece la “acumulacién®, de manera que, en general, los
insumos de una Parte del TPP son tratados de igual manera que los materiales
de cualquier otra Parte del TPP, si son utilizados para producir un producto en
alguna Parte del TPP. Las Partes del TPP también han establecido reglas que
aseguran que los negocios puedan operar faciimente en toda la regiéon TPP, a
través de la creacion de un amplio sistema TPP que muestre y verifique que los
bienes producidos en el TPP cumplen con las reglas de origen. Los importadores
podran reclamar un trato arancelario preferencial siempre que tengan Ia
documentacion para respaldar su solicitud. Ademas, el capitulo provee los
procedimientos con los cuales las autoridades competentes podran verificar las
demandas apropiadamente.

5. Administraciéon Aduanera y Facilitacion de Comercio Complementando los

esfuerzos realizados en la OMC para facilitar el comercio, las Partes del TPP
han acordado reglas para mejorar la facilitacion del comercio, mejorar la

transparencia en los procedimientos aduaneros, y asegurar la integridad en la
administracion aduanera. Estas reglas ayudaran a las empresas del TPP,
incluyendo pequefas y medianas empresas (PYMEs), alentando el
procesamiento agil de los procedimientos aduaneros y fronterizos, y
promoviendo las cadenas de abastecimiento regionales. Las Partes del TPP han
acordado reglas transparentes, incluyendo la publicacién de sus leyes y
regulaciones aduaneras, asi como establecer el despacho de mercancias, sin
demoras innecesarias y bajo fianza o “pago bajo protesta” en los casos en los
gue las aduanas no hayan tomado aun una decision en la cantidad de impuestos
0 pagos adeudados. Las Partes acordaron desarrollar reglas en valoracién
aduanera y otros 3 temas que ayudaran a las empresas, tanto grandes como
pequenas, a comerciar de manera previsible. También acordaron disciplinas
sobre penalidades aduaneras, que ayudaran a asegurar que estas penalidades
sean administradas de manera imparcial y transparente. Debido a la importancia
de los envios expresos para los sectores empresariales, incluyendo las
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pequeinas y medianas empresas, los paises del TPP han acordado garantizar
procesamientos aduaneros expeditos para los envios expresos. Asimismo, para
ayudar contra la evasion fiscal y el contrabando, las Partes del TPP acordaron
en proveer informacién, cuando sea requerido, para ayudar a las otras Partes en
el cumplimiento de sus respectivas leyes aduaneras.

Defensa Comercial El capitulo de Defensa Comercial promueve la
transparencia y el debido proceso en los procedimientos de defensa comercial 2
través del reconocimiento de mejores practicas, sin afectar los derechos y
obligaciones de las Partes del TPP bajo la OMC. E! capitulo establece un
mecanismo de salvaguardias de transicion, el cual permite a una Parte a aplicar
una medida de salvaguardia de transicion durante cierto periodo de tiempo si las
importaciones se incrementan, como un resultado de los cortes arancelarios
implementados bajo el TPP, causando dafio grave en la industria nacional. Estas
medidas podrian mantenerse por hasta dos arfos, con un afo de extension, pero
deberan ser progresivamente liberalizadas si toman mas de un afio. Ademas, las
Partes que impongan medidas de salvaguardia deberan seguir los
requerimientos de notificacién y de consulta. El capitulo también establece reglas
que requieren qgue una Parte que aplique una medida de salvaguardia de
transicién, provea una compensacion mutuamente acordada. Asimismo, las
Partes no podran imponer mas de una de las salvaguardias permitidas bajo el
TPP en el mismo producto al mismo tiempo. Cabe resaltar que las Partes no
podran imponer una medida de salvaguardia de transicién a ningin producto
importado bajo una cuota en el marco del TPP, y podran excluir productos TPP
de una medida de salvaguardia OMC si estas importaciones no son causa o
amenaza de un dafio grave.

. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (MSF) Al desarrollar reglas en materia de
MSF, las Partes del TPP han avanzado en su interés compartido en asegurar
reglas transparentes, no discriminatorias, basadas en la ciencia, y reafirmado
sus derechos a la proteccién de la vida y salud humana, animal o de las plantas
en sus paises. El TPP construye sobre las reglas MSF de la OMC, para identificar
y manejar riesgos de manera que estas reglas no restrinjan el comercio mas de
lo necesario. Las Partes del TPP acordaron permitir al pablico comentar las
propuestas de medidas MSF, informar sobre sus decisiones, y asegurar que los
empresarios entiendan las reglas que necesitaran seguir. Asimismo, las Partes
acordaron que los programas de importacién estan basados en los riesgos
asociados con importaciones, y que los controles de importacion sean
completados sin retraso indebido. Las Partes también acordaron que las
medidas necesarias de emergencia para la proteccion de la vida o salud humana,
animal o de las plantas deberian ser tomadas en la medida que las Partes que
las adopten notifiquen a todas las demas Partes. La Parte que adopte una
medida de emergencia, revisara la base cientifica de la medida dentro de los seis
meses y pondra a disposicién de cualquier Parte que lo requiera los resultados
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de ese estudio. Ademas, las Partes del TPP se comprometieron a mejorar el
intercambio de informacion relacionado a la equivalencia 4 o solicitudes de
regionalizaciéon y a promover auditorias basadas en sistemas para evaluar la
efectividad de los controles regulatorios de la Parte exportadora. Finalmente, en
un esfuerzo para resolver rapidamente los problemas MSF que puedan surgir,
las Partes han acordado establecer un mecanismo para las consuitas entre los
gobiernos

. Obstaculos Técnicos al Comercio (OTC) En desarrollo de las reglas OTC, las
Partes del TPP han acordado reglas transparentes y no discriminatorias para
desarrollar regulaciones técnicas, estandares y procedimientos de evaluaciéon de
la conformidad, mientras se preserva la capacidad de las Partes del TPP para
alcanzar sus objetivos legitimos. Se acordd cooperar para asegurar que las
regulaciones técnicas y los estandares no creen barreras innecesarias al
comercio. Ademas, para reducir los costos para las empresas del TPP,
especialmente pequefias empresas, las Partes del TPP acordaron reglas que
facilitaran la aprobacion de los resultados de los procedimientos de evaluacion
de la conformidad para las entidades de evaluacion de la conformidad en otras
Partes del TPP, haciendo mas sencillo para las compafnias el acceso a los
mercados TPP. Bajo el TPP, las Partes estan obligadas a permitir comentarios
del publico sobre las propuestas de regulaciones técnicas, estandares y los
procedimientos de evaluacion de la conformidad, para informar sus procesos de
regulacion y para asegurar que los usuarios entiendan las reglas que necesitaran
seguir. Las Partes también aseguraran un intervalo razonable entre la
publicacién de las regulaciones técnicas y los procedimientos de evaluacion de
la conformidad, y su entrada en vigencia, para que de esta manera las empresas
tengan suficiente tiempo para cumplir los nuevos requerimientos. Ademas, el
TPP incluye anexos relacionados a la regulacion de sectores especificos para
promover enfoques regulatorios comunes dentro de la region TPP. Estos
sectores son cosméticos, aparatos médicos, farmacéuticos, productos de
tecnologia de la informacion y comunicacion, vinos y bebidas destiladas,
formulas para los alimentos envasados y aditivos, y productos agricolas
organicos

. Inversion En el establecimiento de las reglas de inversidn, las Partes del TPP
disponen reglas que exigen politicas de inversidbn no discriminatorias y de
proteccion que aseguren el estado de derecho, mientras se proteja la capacidad
de los gobiernos de las Partes para alcanzar objetivos legitimos de politicas
publicas. EI TPP provee las protecciones basicas a la inversidbn que se
encuentran en otros acuerdos relacionados con la inversién, incluyendo el trato
nacional; el trato de nacién mas favorecida; el “nivel minimo de trato” para las
inversiones de acuerdo con los principios del derecho internacional
consuetudinario; prohibicion de la expropiacion que no persigue propoésito
publico, sin un debido proceso, o sin compensacion; se prohibe los “requisitos
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de desempefio’, tales como requisitos de contenido o tecnologia local; libre
transferencia de fondos relacionados con la inversion, sujeto a excepciones en
el TPP para asegurar que los gobiernos retienen la flexibilidad para administrar
la volatilidad de los flujos de capitales, incluyendo a través medidas de
salvaguardia temporal no discriminatorias (como el control de capitales) que
restringen las transferencias relacionadas a la inversién en el contexto de una
crisis 0 amenaza de crisis en la balanza de pagos, asi como ciertas otras crisis
econdémicas; o para proteger la integridad y estabilidad del sistema financiero; y
la libertad de designar altos ejecutivos de cualquier nacionalidad. 5 Las Partes
del TPP adoptaron un enfoque de “lista negativa”, lo cual significa que sus
mercados estan completamente abiertos a los inversionistas extranjeros,
excepto donde se haya tomado una excepcion (medida disconforme) en uno de
los dos anexos especificos de un pais: (1) las medidas vigentes en las cuales
una Parte acepta la obligacién de no volver sus medidas mas restrictivas en el
futuro, y de comprometer cualquier liberalizacién futura, y (2) las medidas o
politicas en los cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. El
capitulo también establece un arbitraje internacional neutral y transparente para
las controversias de inversidn, con fuertes salvaguardias para evitar reclamos
abusivos y frivolos; y para asegurar el derecho de los gobiernos a regular en
beneficio del interés publico, incluyendo en temas de salud, seguridad y la
proteccién ambiental. Las garantias procedimentales incluyen: procedimientos
arbitrales transparentes, comunicaciones amicus curiae, comunicaciones de
Partes que no son parte de la controversia; revision expedita de reclamos frivolos
y posible compensacién por los costos de los abogados; procedimiento de
revision para laudos provisionales; interpretaciones conjuntas vinculantes de las
Partes del TPP; limite de tiempo para presentar un reclamo; y reglas para evitar
que un demandante presente la misma demanda en un proceso paralelo

10. Comercio Transfronterizo de Servicios Dada la creciente importancia del
comercio de servicios para las Partes del TPP, los 12 paises comparten el interés
por liberalizar el comercio en esta area. EI TPP incluye las principales
obligaciones de la OMC y otros acuerdos comerciales: trato nacional; trato de
nacion mas favorecida; acceso a mercados, que establece que ningun pais del
TPP puede imponer restricciones cuantitativas al suministro de servicios (i.e., un
limite al nimero de proveedores o al nimero de transacciones) o exigir un tipo
especifico de persona juridica o asociaciéon conjunta; y presencia local, que
significa que ningun pais puede exigir a un proveedor de otro pais establecer
una oficina o filial, o ser residente, en su territorio para suministrar un servicio.
Las Partes del TPP aceptan estas obligaciones bajo un enfoque de “lista
negativa’, lo cual significa que sus mercados estan completamente abiertos a los
proveedores de servicios de los paises TPP, excepto cuando hayan tomado una
excepcion (medidas disconforme) en uno de los dos anexos del Tratado
especificos por pais: (1) las medidas vigentes en las cuales una Parte acepta la
obligacion de no volver sus medidas mas restrictivas en el futuro, y de
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comprometer cualquier liberalizacion futura, y (2) los sectores o politicas en los
cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. Ademas, las Partes del
TPP acuerdan administrar sus medidas de aplicacion general de manera
razonable, objetiva e imparcial, y aceptar compromisos de transparencia en el
desarrollo de nuevas regulaciones en los sectores de servicios. Los beneficios
del capitulo pueden ser negados a “empresas fantasmas” (shell companies) y a
proveedores de servicios que son propiedad de paises que no son Parte del TPP,
a los cuales los paises del TPP imponen prohibiciones a ciertas transacciones.
Las Partes del TPP acordaron permitir la libre transferencia de fondos
relacionados al comercio transfronterizo de servicios. Ademas, el capitulo incluye
un anexo sobre servicios profesionales que incentiva el trabajo cooperativo en el
reconocimiento de licencias y otros asuntos regulatorios, y un anexo en servicios
de envio expreso.

11. Servicios Financieros El capitulo de Servicios Financieros del TPP brindara
oportunidades importantes de acceso a mercado para el comercio transfronterizo
y la inversion, asegurando que las Partes conserven su capacidad para regular
los mercados e instituciones financieras y para tomar medidas de emergencia en
casos de crisis. El capitulo incluye las principales obligaciones de otros acuerdos
comerciales, como es el caso de: trato nacional; trato de nacidon mas favorecida;
acceso a mercados; y ciertas disposiciones del capitulo de Inversion, incluyendo
el nivel minimo de trato. El capitulo permite la venta transfronteriza de ciertos
servicios financieros a una Parte del TPP desde otra Parte del TPP, sin exigir
que los proveedores se establezcan operaciones en otro pais para suministrar
sus servicios — sujeto al registro o la autorizacion de los proveedores de servicios
financieros transfronterizos de otra Parte del TPP con el objetivo de asegurar
una apropiada regulacién y vigilancia. Un proveedor de una Parte del TPP podra
suministrar un nuevo servicio financiero en otro mercado del TPP si las
companias domésticas en ese mercado estan permitidas de hacerlo. Las Partes
del TPP tienen excepciones especificas por pais para algunas de estas reglas
en dos anexos adjuntos al TPP: (1) las medidas vigentes en las cuales una Parte
acepta la obligacion de no volver sus medidas mas restrictivas en el futuro, y de
comprometer cualquier liberalizacion futura, y (2) las medidas o politicas en las
cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. Las Partes del TPP
también establecieron reglas que, formalmente, reconocen la importancia de los
procedimientos regulatorios para acelerar la oferta de servicios de seguros por
proveedores autorizados y procedimientos para lograr este resultado. Ademas,
el TPP incluye compromisos especificos en administraciéon de portafolios,
servicios de pago electronico con tarjeta, y transferencia de informacién para el
procesamiento de datos. El capitulo de Servicios Financieros provee, para la
solucidén de controversias relacionadas a ciertas disposiciones, un mecanismo
de arbitraje de inversion, neutral y transparente. Esto incluye disposiciones
especificas en controversias de inversion relacionadas al nivel minimo de trato,
asi como disposiciones que exigen que los arbitros téngan experiencia en
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servicios financieros, y un mecanismo especial Estado-Estado para facilitar la
aplicacién de la excepcion prudencial y otras excepciones del capitulo, en el
contexto de una controversia de inversion. Finalmente, incluye excepciones con
el fin de preservar amplia discrecionalidad para que los reguladores financieros
del TPP adopten medidas orientadas a la promocién de la estabilidad financiera
y la integridad del sistema financiero, incluyendo una excepcidn prudencial y una
excepcion de medidas no discriminatorias en cumplimiento de politicas
monetarias o ciertas otras politicas.

12. Entrada Temporal de Personas de Negocios El capitulo de Entrada Temporal
de Personas de Negocios incentiva a las autoridades de las Partes del TPP a

proveer informacion con respecto a las solicitudes para la entrada temporal; a
asegurar que los costos de las solicitudes sean razonables; y a tomar decisiones
con respecto a las solicitudes e informar a los solicitantes las decisiones tan
pronto como sea posible. Las Partes del TPP acuerdan asegurar que la
informaciéon con respecto a los requisitos para la entrada temporal esté
disponible para el publico, 7 incluyendo que la informacion sea prontamente
publicada y, si es posible, que esté en formato electrdnico; asi como proveer
materiales explicativos. Las Partes acuerdan incentivar la cooperacion en
asuntos de entrada temporal, como por ejemplo, el procesamiento de visas. Casi
todos los miembros del TPP han realizado compromisos respecto al acceso de
las personas de negocios de cada Parte, los cuales se encuentran en los anexos
especificos por cada pais.

13. Telecomunicaciones Las Partes del TPP comparten el interés de asegurar
redes de telecomunicaciones eficientes y confiables en sus paises. Estas redes
son fundamentales para las companias, tanto grandes como pequeiias, para
proveer servicios. Las reglas de acceso a redes de telecomunicaciones en el
TPP, que promueven la competencia, cubren a los proveedores de servicios
moviles. Las Partes del TPP se comprometen a asegurar que los proveedores
importantes de servicios de telecomunicaciones en su territorioc provean
interconexion, servicios de circuitos arrendados, co-ubicacién, y el acceso a
postes y otras instalaciones bajo términos y condiciones razonables, de manera
oportuna. Las Partes también se comprometen, cuando se requiera una licencia,
a asegurar la transparencia en los procesos reguiatorios y que las regulaciones
no discriminen a tecnologias especificas. Asimismo, las Partes se comprometen
a administrar sus procedimientos para la atribucion y uso de recursos escasos,
incluyendo frecuencias, nimeros y derechos de paso, de manera objetiva,
transparente, oportuna y no discriminatoria. Las Partes del TPP reconocen la
importancia de confiar en las fuerzas de mercado y en las negociaciones
comerciales en el sector telecomunicaciones. Ademas, acordaron llevar a cabo
acciones para promover la competencia en los servicios de roaming internacional
y facilitar el uso de alternativas a este servicio. Las Partes del TPP acordaron
que, si una Parte elige regular tasas al por mayor para los servicios de roaming
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internacional, esa Parte debera brindar a los operadores de los paises del TPP
que no regulen estas tasas, la oportunidad de también beneficiarse de las tasas
mas bajas.

14. Comercio Electrénico En el capitulo de Comercio Electronico, las Partes del
TPP se comprometieron a asegurar el libre flujo de la informacion y los datos
globales que impulsan el Internet y la economia digital, sujeto a los objetivos
legitimos de politica publica, como la proteccion de la informacién personal. Las
12 Partes acordaron también no exigir a las companias del TPP construir centros
de datos para almacenar informacién como una condicién para operar en un
mercado del TPP y, ademas, que no se requiere la transferencia o el acceso al
cédigo de fuente del software. El capitulo prohibe la imposicién de derechos
aduaneros a las transmisiones electrénicas, e impide que las Partes del TPP
favorezcan a los productores o proveedores nacionales de dichos productos a
través de medidas discriminatorias o bloqueos totales (outright blocking). Para
proteger a los consumidores, las Partes del TPP acuerdan adoptar y mantener
leyes de proteccion al consumidor, relacionadas a las actividades comerciales
online sean fradulentas y engafiosas; asi como asegurar el cumplimiento de la
proteccién de la privacidad y al consumidor en los mercados del TPP. Las Partes
también se exigen tener medidas para detener los mensajes electrénicos
comerciales no solicitados. Para facilitar el comercio electrénico, el capitulo
incluye disposiciones que incentivan a las Partes a promover un mayor comercio
sin papeles entre 8 las empresas y el gobierno, tales como el uso de formularios
aduaneros electronicos; y permitir autenticaciones y firmas electrénicas para las
transacciones comerciales. Un numero de obligaciones en este capitulo esta
sujeto a las medidas disconformes relevantes de los miembros del TPP. Las 12
Partes acordaron cooperar para ayudar a que las pequefas y medianas
empresas para que aprovechen el comercio electrdnico, y el capitulo promueve
la cooperacion en politicas relacionadas a la proteccidon de la informacién
personal, la proteccion del consumidor on-line, las amenazas y la capacidad en
materia de ciber seguridad.

15. Contratacién Publica Las Partes del TPP comparten un interés en ingresar a
los grandes mercados de compras publicas de cada una de las Partes que
conforman el TPP a través de reglas transparentes, predecibles y no
discriminatorias. En el capitulo de Contratacién Publica, las Partes del TPP se
comprometen a disciplinas basicas como el trato nacional y la no discriminacién.
También acuerdan publicar informacion relevante de manera oportuna, para
permitir que los ofertantes tengan tiempo suficiente para obtener la
documentacion de las licitaciones y presentar una oferta, para tratar a los
ofertantes de manera justa e imparcial y a mantener la confidencialidad de las
ofertas. Ademas, las Partes acuerdan utilizar especificaciones técnicas justas y
objetivas, y adjudicar contratos basados Unicamente en los criterios de
evaluacion especificados en los avisos y bases de la licitacién; asimismo,
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acuerdan establecer procedimientos de debido proceso para cuestionar o revisar
quejas sobre una adjudicacién. Cada Parte se compromete a una lista positiva
de entidades y a actividades que estan cubiertas por el capitulo, las cuales estan
listadas en los anexos.

16. Politica de Competencia Las Partes del TPP comparten el interés en asegurar
un marco de competencia justa en la region a través de reglas que exigen a las
Partes del TPP mantener regimenes juridicos que prohiban practicas de
negocios anticompetitivas, asi como actividades comerciales fraudulentas y
enganosas que perjudican a los consumidores. Las Partes del TPP se
comprometen a adoptar o mantener leyes nacionales de competencia que
proscriban practicas de negocios anticompetitivas y a trabajar para aplicar estas
leyes a todas las actividades comerciales en sus territorios. Para asegurar de
que dichas leyes se apliquen efectivamente, las Partes del TPP acuerdan
establecer 0 mantener autoridades encargadas de la aplicacién de las leyes
nacionales de competencia, y adoptar o mantener leyes o reglamentaciones que
proscriban las actividades comerciales fraudulentas y engafosas que causan
dafio o dafio potencial a los consumidores. Las Partes también acuerdan
cooperar, segun sea apropiado, sobre asuntos de interés mutuo relacionados
con las actividades de competencia. Las 12 Partes acuerdan obligaciones sobre
debido proceso y equidad procesal, asi como derechos de accidn privada por
dafos causados por una violacién de la ley nacional de competencia de una
Parte. Ademas, las Partes TPP acuerdan cooperar en el ambito de la politica de
competencia y la aplicacién de la ley de competencia, incluso a través de la
notificacion, consulta e intercambio de informacién. El capitulo no esta sujeto a
las disposiciones de solucion de diferencias del TPP, pero las Partes TPP podran
consultar sobre preocupaciones relacionadas con el capitulo.

17. Empresas de Propiedad del Estado y Monopolios Designados Todas las
Partes del TPP tienen Empresas de Propiedad Estatal (EPE), que a menudo

desempenian un papel en la prestacion de servicios publicos y otras actividades;
sin embargo, las Partes TPP reconocen el beneficio de acordar un marco de
normas sobre las EPE. El capitulo sobre empresas de propiedad del Estado
cubre grandes empresas estatales que se dedican principalmente a actividades
comerciales. Las Partes acuerdan asegurar de que sus empresas estatales
realicen compras y ventas comerciales sobre la base de consideraciones
comerciales, excepto cuando hacerlo seria inconsistente con cualquier mandato
bajo el cual una empresa estatal esté operando y que sea requerido para prestar
servicios publicos. Las Partes también acuerdan a garantizar que sus empresas
estatales o monopolios designados no discriminen contra empresas, bienes y
servicios de otras Partes. Las Partes acuerdan proporcionar a sus tribunales
jurisdiccion sobre las actividades comerciales de ilas empresas estatales
extranjeras en su territorio, y asegurar que los érganos administrativos que
regulan tanto a las empresas publicas como a las empresas privadas lo hagan
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de manera imparcial. Las Partes del TPP se comprometen a no generar efectos
adversos a los intereses de otras Partes del TPP cuando otorguen asistencia no
comercial a empresas estatales, o dafio a la industria local de otra Parte cuando
otorguen asistencia no comercial a una empresa estatal que produce y vende
mercancias en territorio de esa otra Parte. Las Partes del TPP acuerdan
compartir una lista de sus empresas estatales con las otras Partes del TPP y
proporcionar, bajo solicitud, informacién adicional sobre el grado de propiedad
estatal o de control y la asistencia no comercial que proporcionan a las empresas
estatales. Existen algunas excepciones a las obligaciones establecidas en el
capitulo, por ejemplo, cuando hay una emergencia en la economia nacional o
global, asi como las excepciones especificas de cada pais que se establecen en
los anexos.

18. Propiedad Intelectual El capitulo de Propiedad Intelectual (Pl) del TPP cubre
patentes, marcas, derecho de autor, disefios industriales, indicaciones
geograficas, secretos comerciales, otras formas de Propiedad Intelectual, la
observancia de los derechos de Propiedad Intelectual, asi como otras areas en
las que las Partes acuerden cooperar. El capitulo de Pl facilitara a las empresas
la busqueda, el registro y la proteccién de los derechos de Propiedad Intelectual
en nuevos mercados, lo cual es muy importante, en particular para las pequefias
empresas. De igual manera, este capitulo establece un precedente importante
debido a que contiene disposiciones relativas al reconocimiento y proteccion de
los recursos genéticos y los conocimientos tradicionales asociados. En efecto,
se reconoce el vinculo existente entre los conocimientos tradicionales y los
recursos genéticos y la propiedad intelectual, materias que de manera conjuntan
aportan a su proteccion y aprovechamiento adecuado por la sociedad. A efectos
de combatir la biopirateria se incluyen disposiciones sobre cooperacion e
intercambio de informacién en los exdmenes de patentes de las oficinas
competentes en dichas materias de las partes. El capitulo establece estandares
para las patentes, sobre la base de lo establecido en el Acuerdo sobre los ADPIC
de la OMC y de las mejores practicas internacionales. En el caso de las marcas,
se otorga proteccion a las mismas y a cualquier otro signo distintivo que las
empresas o las personas utilicen para identificar sus productos en el mercado.
El capitulo también incluye medidas de transparencia y debido proceso para la
proteccién de nuevas indicaciones geograficas, incluidas las indicaciones
geograficas reconocidas o protegidas a través de acuerdos internacionales. Esto
incluye el entendimiento entre las Partes respecto a la relacién entre las marcas
y las indicaciones geograficas, asi como con relacién a las excepciones para el
uso de términos comunes. Adicionalmente, el capitulo contiene disposiciones
referidas a productos farmacéuticos, las cuales facilitan tanto el desarrollo de la
innovaciéon en el campo de los medicamentos, asi como la disponibilidad de
medicamentos genéricos, sin perjuicio de los plazos que las Partes necesiten
para la implementacién de las referidas disposiciones. Por otro lado, en el
capitulo se incluyen disposiciones relativas a la proteccion de datos de prueba y
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otros no divulgados presentados para obtener la aprobacién de comercializacion
de un nuevo producto farmacéutico o de un nuevo producto quimico de uso
agricola. Ademas, se reafirma el compromiso asumido por las Partes en la
Declaracion Ministerial de la OMC relativa al Acuerdo sobre los ADPIC y la Salud
Publica (2001) y, en particular, que las Partes no estan impedidas de adoptar
medidas para proteger la salud publica, incluyendo los casos de epidemias tales
como el VIH / SIDA.

En el caso del derecho de autor, el capitulo de Propiedad Intelectual establece
compromisos para proteger las obras, interpretaciones, ejecuciones y
fonogramas, tales como canciones, peliculas, libros y software, asi como
también incluye disposiciones efectivas y balanceadas con relaciéon a medidas
tecnologicas de proteccion e informacion de gestibn de derechos. Como
complemento de lo anterior, el capitulo incluye la obligacién para las Partes de
buscar constantemente un equilibrio entre los diversos sistemas de derecho de
autor, a través de, entre otras cosas, las excepciones y/o limitaciones para fines
legitimos, incluido en el entorno digital. Por otro lado, el capitulo dispone que las
Partes deben establecer o mantener un marco legal que incluya garantias para
los Proveedores de Servicios de Internet (ISPs). Sin embargo, estas
disposiciones no implican que los ISPs sean responsables de monitorear sus
sistemas a fin de prevenir cualquier acto infractor. Finalmente, las Partes del TPP
acordaron fortalecer sus sistemas de observancia de los derechos de Propiedad
Intelectual, lo que incluye, entre otros, el fortalecimiento de los procesos civiles,
medidas provisionales, medidas en frontera, procedimientos penales y
sanciones para la falsificacién de marcas o pirateria respecto del derecho de
autor y derechos conexos cometidos a escala comercial. En particular, las Partes
del TPP estableceran las herramientas legales adecuadas para impedir la
apropiacion indebida de los secretos comerciales, establecer procedimientos y
sanciones penales para la usurpacion de secretos comerciales, incluyendo el
robo informacion por medios electronicos, y para la grabacién no autorizada de
peliculas en cines.

19. Laboral Todas las Partes del TPP son miembros de la Organizacion
Internacional del Trabajo (OIT) y reconocen la importancia de la promocion de
los derechos laborales internacionalmente reconocidos. Las Partes del TPP se
comprometen a adoptar y mantener en sus leyes y practicas los derechos
laborales fundamentales tal como son reconocidos en la Declaracion de la OIT
de 1998, a saber, la libertad de asociacion y el derecho a la negociacion
colectiva; la eliminacion del trabajo forzoso; la abolicion del trabajo infantil y la
prohibicién sobre las peores formas de trabajo infantil; y la eliminacién de la
discriminacion en el empleo. Las Partes tambén acuerdan mantener leyes que
rijan los salarios minimos, horas de trabajo y la seguridad y salud en el trabajo.
Estos compromisos se aplican también a las zonas francas de procesamiento.
Las 12 Partes acuerdan no exceptuar o derogar leyes que implementan los
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derechos fundamentales en el trabajo con el fin de atraer comercio o inversién,
y no fallar en la aplicacién efectiva de su legislacién laboral en un patrén
sostenido o recurrente que afecte el comercio o la inversion entre las Partes del
TPP. Ademas de los compromisos de las Partes para eliminar el trabajo forzoso
en sus propios paises, el capitulo Laboral incluye compromisos para desalentar
la importacién de bienes producidos con trabajo forzoso o trabajo infantil, o que
contienen insumos producidos por trabajo forzoso, independientemente de si el
pais de origen es Parte del TPP. Cada una de las 12 Partes del TPP se
compromete a garantizar el acceso a procedimientos administrativos y judiciales
justos, equitativos y transparentes y a proporcionar recursos efectivos por
violaciones de‘su legislacién laboral. Tambien acordaron la participacién pablica
en la implementacién de! capitulo Laboral, incluyendo el establecimiento de
mecanismos para obtener la opinidn del publico. Los compromisos en el capitulo
estan sujetos a los procedimientos de solucion de controversias establecidos en
el capitulo de Solucién de Diferencias. Para promover la rapida resolucion de los
temas laborales entre las Partes del TPP, el capitulo laboral también establece
un dialogo laboral que las Partes pueden elegir utilizar para tratar de resolver
cualquier problema laboral que surja entre ellas bajo este capitulo. Este dialogo
permite la consideracién expedita de asuntos y que las Partes acuerden
mutuamente un curso de accién para resolver los problemas. El capitulo laboral
establece un mecanismo para la cooperacion en asuntos laborales, incluyendo
oportunidades para el involucramiento de los interesados en la identificacion de
areas de cooperacion y participacion, segun sea apropiado y acordado
conjuntamente, en actividades de cooperacion.

20. Medio Ambiente Como el hogar de una parte significativa de las personas, la
fauna, las plantas y especies marinas del mundo, las Partes del TPP comparten
un fuerte compromiso con la proteccion y conservacion del medio ambiente,
incluyendo trabajar juntos para hacer frente a los problemas ambientales, como
la contaminacion, el trafico ilegal de vida silvestre, la tala ilegal, la pesca ilegal, y
la proteccién del medio marino. Las 12 Partes convienen en la aplicacion efectiva
de su legislacién ambiental y no debilitar las leyes ambientales con el fin de
promover el comercio o la inversién. También se comprometen a cumplir con sus
obligaciones bajo la Convencién sobre el Comercio Internacional de Especies
Amenazadas de Fauna y Flora Silvestres (CITES), y tomar medidas para
combatir y cooperar a fin de evitar el comercio de fauna y flora silvestres que
hayan sido tomadas de forma ilegal. Ademas, las Partes se comprometen a
promover la gestion sostenible de los bosques, asi como proteger y conservar la
fauna y la flora que dichas Partes han identificado que se encuentran en riesgo
en sus territorios, incluso a través de medidas para conservar la integridad
ecologica de las areas naturales bajo proteccién especial, como los humedales.
En un esfuerzo por proteger sus océanos compartidos, los paises partes del TPP
estan de acuerdo con la gestidn sostenible de la pesca, para promover la
conservacion de especies marinas importantes, incluyendo los tiburones, para
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combatir la pesca ilegal, y para prohibir algunas de las subvenciones a la pesca
mas dafinas que afectan negativamente a las poblaciones de peces
sobreexplotados, y que apoyan la pesca ilegal, no declarada o no regulada. Las
Partes del TPP también acuerdan mejorar la transparencia en relacion con este
tipo de programas de subsidios, y hacer todo lo posible para abstenerse de
introducir nuevos subsidios que contribuyan a la sobrepesca o sobrecapacidad.
Las Partes del TPP también estan de acuerdo en proteger el medio ambiente
marino de la contaminacién de buques y en proteger la capa de ozono de
sustancias que agotan el ozono. Reafirman su compromiso de aplicar los
Acuerdos Multilaterales sobre Medioambiente (AMUMAS) a los que se han unido.
Las Partes se comprometen a garantizar la transparencia en la toma de
decisiones ambientales, implementacion y cumplimiento. Ademas, las Partes se
comprometen a proporcionar oportunidades para la participacién publica en la
implementacion del capitulo de Medic Ambiente, inclusoc a través de
presentaciones publicas y sesiones publicas de la Comision de Medio Ambiente
establecida para supervisar la implementacion del capitulo. El capitulo esta
sujeto al procedimiento de solucidn de controversias establecido en el capitulo
de Solucién de Diferencias. Las Partes convienen ademas en fomentar iniciativas
ambientales voluntarias, como los programas de responsabilidad social
corporativa. Por ultimo, las Partes se comprometen a cooperar para abordar
asuntos de interés conjunto o comun, incluso en las areas de conservacion y uso
sostenible de la biodiversidad, y la transicidbn hacia economias de bajas
emisiones y resistentes. En este Capitulo se alienta la conservacion y el uso
sostenible de la diversidad biolégica, reconociendo la importancia de respetar y
mantener el conocimiento y las practicas de las comunidades locales e
indigenas. Asimismo, en cuanto al acceso a los recursos genéticos se reconoce
la necesidad del consentimiento informado previo para dicho acceso y el
establecimiento de términos mutuamente acordados, incluyendo la distribuciéon
equitativa de beneficios que resulten de su uso, entre usuarios y proveedores de
los recursos genéticos.

21. Cooperacién y Desarrolld de Capacidades Las economias de los 12 paises
del TPP son diversas. Todas las Partes reconocen que los paises en vias de

desarrollo del TPP pueden enfrentar retos particulares en la implementacion del
Tratado, y para aprovechar al maximo las oportunidades que este genera. Para
hacer frente a estos retos, el capitulo de Cooperacion y Desarrollo de
Capacidades establece un Comité para identificar y revisar temas para llevar a
cabo potenciales esfuerzos de cooperacion y fortalecimiento capacidades. Las
actividades de las Partes se llevan a cabo sobre la base de acuerdo mutuo y
estan sujetas a la disponibilidad de recursos. Este Comité facilitara el intercambio
de informacion para ayudar con las solicitudes relacionadas con la cooperacion
y el fortalecimiento de capacidades
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22. Competitividad y Facilitacién_de Negocios El capitulo de Competitividad y
Facilitacion de Negocios tiene como objetivo ayudar al TPP a alcanzar su

potencial para mejorar la competitividad de los paises, participantes, y de la
regidén de Asia-Pacifico en su conjunto. El capitulo crea mecanismos formales
para analizar el impacto del TPP sobre ia competitividad de las Partes, a través
del dialogo entre los gobiernos y entre el gobierno, los negocios y la sociedad
civil, con especial énfasis en la profundizacién de las cadenas de suministro
regionales, para evaluar los avances, aprovechar nuevas oportunidades, y
abordar los retos que puedan surgir una vez que el TPP esté en vigor. Entre ellos
estara la Comision de Competitividad y Facilitacion de Negocios, que se reunira
periédicamente para examinar el impacto del TPP en la competitividad regional
y nacional, y en la integraciébn econdmica regional. EI Comité considerara
consejos y recomendaciones de personas interesadas en relacion a formas en
las que el TPP puede mejorar aun mas la competitividad, incluyendo el fomento
de la participacion de las micro, pequeias y medianas empresas en las cadenas
de suministro regionales. El capitulo también establece un marco basico para
que el Comité evalle el desemperio de las cadenas de suministro en virtud del
Tratado, incluyendo las formas de promover la participacion de las PYME en
dichas cadenas; y la revision de los aportes de los grupos de interés y la
participacion de expertos.

23. Desarrollo Las Partes del TPP buscan asegurar que el TPP sera un modelo de
alto nivel para el comercio y la integracion econémica, y en particular asegurar
que todas las Partes del TPP puedan obtener los beneficios completos del
Tratado, sean plenamente capaces de cumplir sus compromisos, y puedan surgir
como sociedades mas présperas con mercados fuertes. El capitulo de Desarrollo
incluye tres areas especificas para ser consideradas en el trabajo colaborativo
una vez que el TPP entre en vigor para cada Parte: (1) crecimiento econémico
de amplia base, incluyendo el desarrollo sostenible, la reducciéon de la pobreza,
y la promocion de las pequefias empresas; (2) las mujeres y el crecimiento
econdmico, incluyendo el apoyo a las mujeres para el fortalecimiento de sus
capacidades y habilidades, la mejora del acceso de las mujeres a los mercados,
la obtencién de tecnologia y 14 financiamiento, el establecimiento de redes de
liderazgo de mujeres, y la identificacion de mejores practicas de flexibilidad
laboral; y (3) educacién, ciencia y tecnologia, investigaciéon e innovacién. El
capitulo establece un Comité de Desarrollo del TPP, que se reunira
periddicamente para promover el trabajo de cooperacion voluntaria en estas
areas y las nuevas oportunidades que se presenten.

24. PYMEs Las Partes del TPP tienen el interés comun de promover la participacion
de las pequenas y medianas empresas en el comercio y de garantizar que estas
empresas compartan los beneficios del TPP. Complementando los compromisos
de otros capitulos del TPP en materia de acceso a mercados, reduccion de
tramites, acceso a Internet, facilitacion de comercio, envios expresos y otros, el

34



capitulo de PYMEs incluye compromisos de cada Parte del TPP para crear
paginas web amigables para usuarios de pequeiias y medianas empresas a fin
de proporcionar informacién faciimente accesible sobre el TPP, asi como sobre
maneras en las que pequefias empresas puedan tomar ventaja del Tratado,
incluyendo la descripcion de las disposiciones del TPP relevantes para las
pequenas y medianas empresas; regulaciones y procedimientos relativos a los
derechos de propiedad intelectual; regulaciones sobre inversién extranjera;
procedimientos de registro de empresas; regulaciones de empleo; e informacion
tributaria. Ademas, el capitulo establece un Comité de la Pequena y Mediana
Empresa que se reunira periodicamente para examinar el grado en el que el TPP
esté sirviendo a las empresas pequenas y medianas, considerar medios para
mejorar ain mas sus beneficios, y supervisar las actividades de cooperacion o
de fortalecimiento de capacidades para apoyar a las pequefas y medianas
empresas a través de asesoria, asistencia y programas de capacitacion en
exportaciones para las pequefias y medianas empresas; intercambio de
informacion; el financiamiento para el comercio; y otras actividades.

25. Coherencia Regulatoria El Capitulo de Coherencia Regulatoria del TPP
ayudara a garantizar un entorno regulatorio abierto, justo y predecible para las
empresas que operan en los mercados del TPP, al fomentar la transparencia, la
imparcialidad y la coordinacidn en cada gobierno para lograr un enfoque
regulador coherente. El capitulo tiene como objetivo facilitar ia coherencia
regulatoria en cada pais TPP mediante la promocién de mecanismos de consulta
y coordinacion interinstitucional efectiva. Fomenta el uso de buenas practicas
regulatorias ampliamente aceptadas, tales como las evaluaciones de impacto de
medidas regulatorias propuestas, la comunicacion de las razones de la seleccion
de las alternativas de regulacion elegidas y la naturaleza de la regulacion a ser
introducida. El capitulo también incluye disposiciones que ayudan a asegurar
que las regulaciones estén escritas de forma clara y concisa, que el publico tenga.
acceso a informacidn sobre nuevas medidas regulatorias, de ser posible enlinea,
y que las medidas regulatorias existentes se revisen periodicamente para
determinar si siguen siendo el medio mas efectivo de lograr el objetivo deseado.
Adicionalmente, se alienta a las Partes del TPP a proporcionar anualmente aviso
publico de todas las medidas regulatorias que espera tomar. Para estos fines, el
capitulo establece un Comité que dara a los paises del TPP, empresas y
sociedad civil continuas oportunidades para informar sobre la aplicacion,
compartir experiencias sobre mejores practicas, y considerar posibles areas de
cooperacion. El capitulo no afecta en modo alguno los derechos de las Partes
del TPP de regular en materia de salud publica, seguridad nacional, y por otras
razones de interés publico.

26. Transparencia y Anti-corrupciéon El capitulo sobre Transparencia vy
Anticorrupcion del TPP busca promover el objetivo compartido por todas las
Partes del TPP, de fortalecer el buen gobierno y abordar los efectos corrosivos
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que el soborno y la corrupcién pueden tener en sus economias. Bajo el capitulo
de Transparencia y Anticorrupcion, las Partes del TPP deben asegurar de que
sus leyes, reglamentos y disposiciones administrativas de aplicacién general con
respecto a cualquier asunto comprendido en el TPP estén disponibles al publico
y que, en la medida de lo posible, las regulaciones que puedan afectar al
comercio o la inversion entre las Partes estan sujetos a avisos y comentarios.
Las Partes del TPP se comprometen a garantizar ciertos derechos al debido
proceso de las personas interesadas en relacidn con procedimientos
administrativos, incluyendo su pronta revisibn mediante tribunales o
procedimientos judiciales o administrativos imparciales. También se
comprometen a adoptar o mantener leyes que penalizan el ofrecimiento o
solicitud de ventajas indebidas por un funcionario publico, asi como otros actos
de corrupcién que afecten al comercio o inversién internacionales. Las Partes
también se comprometen a la aplicacion efectiva de sus leyes y reglamentos
anticorrupcion. Ademas, se comprometen a esforzarse por adoptar o mantener
codigos o normas de conducta para sus funcionarios publicos, asi como medidas
para identificar y gestionar los conflictos de intereses, para aumentar la
capacitacion de los funcionarios publicos, a tomar medidas para desalentar los
obsequios, facilitar el reporte de actos de corrupcién, y establecer medidas
disciplinarias o de otro tipo para los funcionarios publicos que participan en actos
de corrupcion. Asimismo, este Capitulo cuenta con un anexo sobre transparencia
e imparcialidad para productos farmacéuticos y dispositivos médicos mediante
el cual las Partes reconocen los principios orientados a facilitar la asistencia
médica de alta calidad y mejorar la salud publica y se obligan a promover la
transparencia e imparcialidad de los procedimientos de reembolso de productos
farmacéuticos o dispositivos médicos. Cabe sefalar que las obligaciones
contenidas en este anexo solo aplican a aquellas Partes del TPP que cuenta con
procedimientos de reembolso y no estan sujetas al mecanismo de solucién de
diferencias del Tratado.

27. Disposiciones Administrativas e Institucionales EI Capitulo de
Disposiciones Administrativas e Institucionales establece el marco institucional
bajo el cual las Partes evaluaran y guiaran la implementacién u operacion del
TPP, en particular al establecer la Comision de Asociacion Trans-Pacifico,
integrada por Ministros 0 funcionarios de alto nivel, para supervisar la
implementacion o aplicacion del Tratado y guiar su evolucion futura. Esta
Comisién revisara la relacion econémica y la asociativa entre las Partes sobre
una base periddica para asegurar que 16 el acuerdo sigue siendo relevante para
los retos comerciales y de inversidn que afrontan las Partes. El capitulo también
requiere que cada Parte designe un punto de contacto general para facilitar las
comunicaciones entre las Partes, y crea un mecanismo a través del cual cada
parte que tenga un periodo especifico de transicion para una obligacion debe
informar sobre los planes para, y el progreso hacia, la implementaciéon de esa
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obligacion. Esto garantiza una mayor transparencia con respecto a la
implementacién de las obligaciones de las Partes.

28. Solucién de Controversias El capitulo de Solucion de Controversias tiene por
objeto permitir a las Partes abordar con prontitud las controversias entre ellos
durante la ejecucion del TPP. Las Partes del TPP realizaran todos los esfuerzos
para resolver los conflictos a través de la cooperacién y la consulta y fomentaran
el uso de mecanismos alternativos de resolucién de conflictos cuando sea
apropiado. Cuando esto no sea posible, las Partes del TPP buscaran que las
disputas sean resueltas a través de paneles objetivos e imparciales. El
mecanismo de solucién de diferencias creado en este capitulo se aplica a lo largo
del TPP, con algunas excepciones especificas. El publico en cada Parte del TPP
sera capaz de seguir los procedimientos, ya que los alegatos de las controversias
estaran disponibles al publico, las audiencias estaran abiertas al publico a menos
que las Partes contendientes lo acuerden de otro modo, y el informe final
presentado por paneles también sera puesto a disposicion del publico. Los
paneles consideraran las solicitudes de las entidades no gubernamentales
ubicadas en el territorio de cualquier Parte contendiente para proporcionar
puntos de vista por escrito a los paneles acerca de la disputa durante los
procedimientos de solucién de controversias. En caso de que las consuitas no
permitan resolver un problema, las Partes podran solicitar el establecimiento de
un panel o grupo especial, que se estableceria dentro de los 60 dias después de
la fecha de recepcion de una solicitud de consultas o 30 dias después de la fecha
de recepcidn de una solicitud relacionada con bienes perecederos. Los paneles
estaran integrados por tres expertos en comercio y temas internacionales
independientes de las Partes contendientes, con procedimientos disponibles
para garantizar que un panel se puede componer, incluso si una Parte no
designa a un panelista dentro de un periodo determinado de tiempo. Estos
panelistas estaran sujetos a un codigo de conducta para asegurar la integridad
del mecanismo de solucion de controversias. Presentaran un informe inicial a las
Partes contendientes dentro de 150 dias después de que se designé al ultimo
panelista o 120 dias en casos de urgencia, como los casos relacionados con los
bienes perecederos. El informe inicial sera confidencial, para permitir que las
Partes remitan comentarios. El informe final debe ser presentado a mas tardar
30 dias después de la presentacién del informe inicial y debe ser hecho publico
dentro de los 15 dias, sujeto a la proteccion de la informacion confidencial que
contiene el informe. Para maximizar el cumplimiento, el capitulo de Solucién de
Diferencias permite el uso de las retaliaciones (por ejemplo, la suspension de
beneficios), si una Parte hallada en incumplimiento de sus obligaciones no logra
ponerse en conformidad con sus 17 obligaciones. Antes del uso de retaliaciones,
una Parte hallada en violacién puede negociar o mediar un plazo de tiempo
razonable para remediar la violacion.
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29. Excepciones y Disposiciones Generales El Capitulo Excepciones asegura
que todas las flexibilidades que garanticen el pleno derecho de regular en pro
del interés publico estén disponibles para todas las Partes del TPP, incluyendo
los intereses esenciales de seguridad de una Parte y otras razones de bienestar
publico. Este capitulo incorpora a las disposiciones relacionadas con el comercio
de mercancias las excepciones generales previstas en el articulo XX del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, especificando que
nada en el TPP se interpretara como impedimento para la adopcion o aplicacion
por una Parte de las medidas necesarias para, entre otras cosas, proteger la
moral puablica, proteger la vida o salud humana, animal o vegetal, proteger la
propiedad intelectual, hacer cumplir las medidas relativas a los productos del
trabajo penitenciario y las medidas relativas a la conservacion de los recursos
naturales no renovables. El capitulo también contiene |las excepciones generales
similares previstas en el articulo XIV del Acuerdo General scbre el Comercio de
Servicios en respecto a las disposiciones relacionadas con el comercio de
servicios. El capitulo incluye una excepcion discrecional, aplicable a todo el TPP,
que deja claro que una Parte podra adoptar las medidas que estime necesarias
para la proteccion de sus intereses esenciales de seguridad. También define las
circunstancias y condiciones bajo las que una Parte puede imponer medidas
temporales de salvaguardia (como los controles de capital) que restrinjan las
transferencias - como aportes de capital, transferencias de utilidades y
dividendos, los pagos de intereses y regalias, y los pagos en virtud de un contrato
- relacionado a las inversiones cubiertas, para asegurar que los gobiernos
mantienen la flexibilidad para gestionar los flujos volatiles de capital, en contextos
de crisis de balanza de pagos u otras crisis econémicas, 0 amenaza de las
mismas. Ademas, se especifica que ninguna Parte esta obligada a proporcionar
informacién bajo el TPP si seria contrario a sus leyes o interés publico, o
perjudicaria los intereses comerciales legitimos de empresas particulares. Una
Parte podra optar por denegar los beneficios de la solucién de controversias
inversionista-Estado en relacion con una demanda que impugna una medida de
control del tabaco de la Parte. Cabe sefialar que en este capitulo, ademas de las
excepciones antes descritas, se ha incluido una disposicion que obliga a las
Partes del TPP a establecer medidas a fin de preservar y promover los
conocimientos tradicionales y expresiones culturales tradicionales

30. Disposiciones Finales El capitulo de Disposiciones Finales define la forma en
que el TPP entrara en vigencia, la forma en que puede modificarse, las normas
que establecen el proceso para que otros Estados o territorios aduaneros
distintos se unan al TPP en el futuro, los términos bajo 18 los cuales las Partes
pueden denunciar el Tratado, y las lenguas auténticas del TPP. También se
designara un Depositario del Tratado responsable de recibir y difundir
documentos. El capitulo asegura que el TPP puede ser modificado, con el
acuerdo de todas las Partes y después de que cada Parte finalice sus
procedimientos legales aplicabies y notifique por escrito al Depositario. Se

38



especifica que el TPP esta abierto a la adhesion de los miembros del Foro de
Cooperacion Econdmica Asia -Pacifico y otros Estados o territorios aduaneros
distintos, segun sea acordado por las Partes, luego de haber completado los
procedimientos legales aplicables en cada Parte. El capitulo Disposiciones
Finales también especifica los procedimientos bajo los cuales una Parte puede
retirarse del TPP.

Ahora, para determinar la validez de nuestra hipotesis de investigaciéon, donde
proponemos que el efecto del TPP sera severo para el crecimiento de nuestro
pais y operativizamos ello con una variable proxy dependiente como el Producto
Bruto Interno, tenemos o siguiente:

Cuadro N° 7: Indicadores Macroecondmicos

Ano 2016 prmmTmmm MUY

¢ TPP i Peru |

T . I |
PBI (US$ Miles de Miliones) .......... 28 369 192
PBI per Capita, PPP (us$)........... 39718 13019

Exportacién (US$ Mil de Mill.) ....... 3821,5 36,0
Importacién (US$ Mil de Mill.) ....... 4571,1 36,1
Saldo Comercial (US$ Mil de Mill) .. -749,6 0,1

Fuente: SUNAT FMI

Al comparar los PBI de los paises signatarios del TPP y el PBI de nuestro pais,
observamos que nos encontramos frente a un mega mercado ( 28369 vs 192),
es decir, es mas de 147 veces mas grande.

Asimismo, la capacidad de compra del consumidor del TPP es de 39,718 US$
que representa una capacidad de compra de tres veces la disponible en el
mercado peruano; ambas variables son promisorias en términos de potencial
para exportar productos y por ende incrementar las posibilidades de crecimiento.
Asi podemos rechazar nuestra hipotesis y afirmar que el TPP si brinda
posibilidades potenciales y reales de incremento de nuestras exportaciones y
crecimiento de nuestra economia.
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Vil. DISCUSION

Entre 1994 y 2014, los acuerdos comerciales y de libre comercio se
incrementaron en el mundo de unos 100 a mas de 400, proliferacion que en parte
refleja el ingreso de numerosas economias emergentes del globo. En ese
escenario, se plantea que el Peru, al participar en nuevos acuerdos de libre
comercio, como el TPP, continlle accediendo a preferencias comerciales que
hemos ganado no pierdan su fuerza por la presencia de una mayor competencia;
es decir, se parte del principio que el Tratado Trans Pacifico tendra un impacto
transformativo no solo sobre las economias y estructuras de los 12 paises
signatarios, sino sobre todo el sistema comercial multilateral.

Para el Per(, el TPP seria beneficioso porque generaria una nueva alternativa
para que los operadores de comercio exterior puedan exportar e importar sus
productos. Es decir, los acuerdos comerciales que ya tenemos con miembros del
TPP (Estados Unidos, Canada, Japén, México, Chile y Singapur) se mantendran
en vigencia, y los operadores podran elegir el acuerdo comercial qgue mas
beneficioso les sea. Sin embargo, la novedad del TPP es que permite la
acumulacion regional de origen, lo cual significa que el Pert podra adquirir
insumos de los paises del TPP a precios competitivos por la reduccion
arancelaria, incorporarios en los procesos productivos nacionales y exportar
bienes finales con valor agregado a los paises miembros, algo que no es posible
en los acuerdos bilaterales. Asimismo, podremos abastecer de insumos al resto
de paises miembros del TPP, introduciendo al Peru en las cadenas de valor
regionales y globales.

Algunas cifras sencillas ilustran el elevado techo que tienen nuestras
exportaciones en los nuevos mercados que se abriran. En 2014, Malasia y Nueva
Zelanda importaron en conjunto uvas de mesa por US$ 76 millones, y el Peru
solo les exportd 3,1% del total. En el sector industria, los mercados de Australia,
Brunéi y Nueva Zelanda importaron US$ 3 176 millones en prendas de algodén,
y el Pert tan solo les export6 el 0,2%. Similarmente, Malasia y Brunéi importaron
joyeria por US$ 383 millones, pero nosotros no les vendimos nada. En pesca,
Australia, Brunéi y Nueva Zelanda importaron US$ 425 millones en conservas
de pescado, y el Peru tan solo les exporto el 0,1%. Del mismo modo, Australia,
Brunéi y Malasia importaron conchas de abanico por US$ 42 millones, pero el
Peru les exporto el 4,4%. En el corto plazo, existe potencial en Australia, Nueva
Zelanda, Brunéi, Malasia y Vietnam por US$ 2 250 millones adicionales en frutas
y hortalizas, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodén y alpaca.
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El TPP beneficiara a toda la economia peruana sobre la base de la demanda de
nuevos mercados y la oferta potencial del Perl. El Pert obtendra preferencias
arancelarias én 5 nuevos mercados a través del TPP: Australia, Brunéi, Malasia,
Nueva Zelanda y Vietnam. Asi, el acuerdo generara un importante potencial de
exportacién no tradicional, en especial en sectores como agroindustria, industria
y pesca, debido al gigantesco diferencial existente hoy entre las importaciones
de dichos productos por esos nuevos mercados y las colocaciones peruanas en
ellos. Algunos ejemplos son los esparragos, las alcachofas, los pimientos piquillo
preparados y conservados, las conservas de pescado, los mariscos congelados,
las camisas de algodon y otras prendas de vestir (Australia); los productos
pesqueros, las alcachofas, los esparragos conservados, las galletas dulces y
diversos insumos quimicos (Nueva Zelanda); el café, los productos pesqueros,
los plasticos y manufacturas de hierro y acero (Brunéi); las uvas frescas, las
algas, los productos pesqueros, la quinua, diversos insumos quimicos y articulos
de la industria metaimecanica (Malasia); y los aceites esenciales de citricos, los
productos pesqueros, los derivados de cobre y sulfatos de cobre (Vietnam).

Los productos no tradicionales peruanos que se pueden explotar con mas éxito
en el TPP son los agroindustriales, industriales y pesqueros. En agroindustria,
los principales seran uvas, esparragos, quinua y mangos. En industria, los mas
inmediatamente favorecidos seran prendas de algodén, joyeria, prendas de
alpaca y lacas y colorantes. En pesca, los productos peruanos mas beneficiados
seran las conservas de pescado y las conchas de abanico. Las exportaciones
combinadas de estos productos por parte del Peru a los 5 nuevos mercados que
nos traera el TPP (Australia, Brunéi, Malasia, Nueva Zelanda y Vietnam) no
llegan en la actualidad a US$ 36 millones. Sin embargo, dichos paises los
importan por un monto superior a los US$ 4 000 millones.

| TPP facilitara el ingreso de productos agricolas y pesqueros del Peri a
mercados que hasta el momento mantienen altas barreras en materia sanitaria
y fitosanitaria (por ejemplo, se mejora el estandar del TLC con Estados Unidos,
para una defensa mas efectiva de las exportaciones peruanas ante barreras
injustificadas). Ademas, con el TPP el Pert ahora podra auditar a las autoridades
sanitarias de otros paises signatarios con el fin de evitar barreras injustificadas
al libre comercio.

El TPP establece medidas para defender la produccion de la industria peruana
ante eventuales dafios generados por la importacion de productos. Asimismo,
fija estandares que aseguran que ni el Perd ni otros miembros del TPP busquen
alentar su comercio o su inversion a costa de reducir o debilitar la legislacion
laboral. Asi, paises como Vietnam y Malasia, que tienen una amplia fuerza
laboral, pondran sus estandares laborales a la par con los del Peru y demas
paises. En otras palabras, el TPP no deja desprotegida a la industria nacional,
que ademas podra recurrir a los mecanismos de defensa comercial disponibles
en la Organizacién Mundial de Comercio y en el propio TPP.
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Como ya se ha dicho, el capitulo laboral del TPP fija medidas para impedir que
cualquiera de los 12 paises del acuerdo eleve sus exportaciones o capte mas
inversiones reduciendo o debilitando su legislacidn laboral. El objetivo es evitar
que el crecimiento del comercio y de la actividad econdmica generado por el TPP
influya negativamente en los derechos laborales de los trabajadores de los
paises miembros. Es decir, combatir el llamado "dumping social', que vuelve
artificiaimente competitivas las exportaciones de paises con menores estandares
laborales. Debe subrayarse que, a raiz de la firma del TLC con Estados Unidos,
el Pert ya ha implementado politicas laborales dirigidas a fortalecer los derechos
de los trabajadores, y que nuestro pais cuenta hoy en dia con un sistema
fortalecido de inspecciones laborales y con una Ley Procesal del Trabajo ya
implementada.

En cuanto a las microempresas y a las pequenas y medianas empresas (PYME),
el TPP es el primer acuerdo comercial que, a propuesta del Pery, incorporara un
capitulo especifico sobre ellas. El TPP proveera instrumentos que promoveran
la comprensidn, el facil acceso y un mayor aprovechamiento del acuerdo por
parte de las PYME (entre otros, una pagina web con toda la informacién que
necesiten sobre los mercados del TPP escrita con un lenguaje apropiado).
Asimismo, el TPP creara un comité a través del cual se podran desarroliar
programas de apoyo a las PYME (incluidas las MYPE) para el aprovechamiento
de las nuevas oportunidades comerciales y su insercién en las cadenas globales
de abastecimiento (global supply chains). De esta manera, combinando los
beneficios de este capitulo con los de acceso a mercados y de reglas de origen,
las PYME peruanas que provean ciertos componentes e insumos para la
industria metalmecanica o textil, por ejemplo, podran integrarse a la produccién
de otros paises del TPP que venden productos finales a terceros paises

El TPP abrira a los proveedores y empresarios peruanos los mercados de
compras publicas de los paises miembros del acuerdo, de forma que podran
participar, en mejores condiciones que los proveedores de terceros paises, en
los procesos de compras publicas de bienes y servicios. Ello significara, en la
practica, el acceso a 5 nuevos mercados de contratacidon publica: Australia,
Brunéi, Nueva Zelanda, Vietnam y Malasia. Las compras publicas de estos
paises suman US$ 287 000 millones, 22 veces el tamario del mercado estatal
peruano. Y significara también mejoras sustanciales con Canada y Japdn
respecto a lo ya establecido en los respectivos acuerdos bilaterales, pues el TPP
abre las compras de mas entidades gubernamentales de estos dos paises al
Peru. Asimismo, el acuerdo establece altos estandares en materia de
transparencia y eficiencia, en concordancia con la legislacion peruana, sin que
el Perd tenga que realizar cambio alguno en su sistema de compras publicas.
Algunos sectores peruanos con potencial para beneficiarse en este rubro son los
servicios profesionales, técnicos y cientificos, y los productos manufacturados
de madera. ‘
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La cooperaciéon acordada en el TPP en materia de fortalecimiento de
capacidades comerciales permitird adaptar nuestra oferta exportable a la
demanda de los paises que lo integraran. Esta cooperacion beneficiara
directamente a las empresas, en particular a las PYME y a las asociaciones
exportadoras, elevara el valor agregado de nuestras exportaciones en rubros
como servicios, industria y agricultura (a través de programas de colaboracién y
asistencia técnica en areas como inocuidad de alimentos o tecnologia agricola
sostenible) y fomentara el desarrollo de proyectos basados en innovacion y
nuevas tecnologias. Otros objetivos peruanos de negociacion incluyen la
facilitacion del ingreso de empresarios, hombres de negocios, inversionistas,
profesionales y técnicos peruanos a los paises miembros del TPP; la inclusién
de referencias precisas a la proteccién de conocimientos tradicionales de los
pueblos indigenas asociados a los recursos genéticos; y el reconocimiento a la
proteccién y uso sostenible de la diversidad y a los esfuerzos de los paises
miembros por mitigar el cambio climatico.

La acumulacién de origen es la cantidad de insumos importados de
determinados paises que pueden ser considerados como originarios del pais que
los import6 y que exporta un producto elaborado con ellos. Los paises vinculados
por un acuerdo de integracién econdmica y comercial, sea bilateral o plurilateral,
establecen sistemas de acumulacion de origen (reglas de origen) que facilitan y
norman las posibilidades de suministro entre elios. De esta forma, el TPP busca
promover el desarrolio y fortalecimiento de la cadena de suministro para integrar
la produccion, facilitar el comercio y reducir los costos de hacer negocios dentro
del area de libre comercio. Las reglas de origen negociadas en el TPP permitiran
que las industrias y los exportadores y productores peruanos aprovechen aun
mas las cadenas de suministro en la inmensa zona de comercio del TPP.

Por ejemplo, un exportador peruano de la industria textil podra comprar hilados
de nailon de Estados Unidos y botones de México, elaborar la prenda en el Peru
y exportarla a Australia o Singapur con las preferencias arancelarias negociadas
en el TPP. A la inversa, una PYME peruana puede producir frenos o
empaquetaduras de vehiculos y exportarlos a México con preferencias TPP, para
que en dicho pais una empresa mexicana ensamble el auto con los frenos o
empaquetaduras producidos por la PYME peruana y lo exporte al mercado de
Estados Unidos con preferencias TPP. Algo parecido podra hacer otra empresa
peruana que compra insumos quimicos de México para fabricar pasta dentifrica
en el Peru y exportar el producto final a Chile. Esto significara un gran avance
frente a acuerdos que no contemplan la acumulacién de insumos con terceros
paises y elevara la competitividad del exportador peruano.

Auln hay criticas al Acuerdo de Asociacidn Transpacifico (TPP), sin embargo,
algunas veces se pasa por alto que lo que este busca es aprovechar las
complementariedades comerciales existentes entre sus miembros. De esta
forma, nos permite vender una creciente proporcion de productos con valor
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agregado (como prendas de vestir, vegetales, frutas, pescados y mariscos
frescos y procesados, y joyas de oro o plata), que son l0os que generan mas
empleo, y comprar maquinarias, tecnologia e insumos que nuestras industrias
requieren para producir mejor. Sin embargo, no todos los sectores de la
economia se benefician de igual manera con los acuerdos de libre comercio. Hay
sin duda productos de mayor sensibilidad en el proceso de negociacidon que
seran protegidos con periodos largos de eliminacion arancelaria y mediante
mecanismos de defensa comercial. Sin embargo, los efectos negativos sobre
ciertos productos también pueden atenuarse, y de mejor manera, tomando las
medidas adecuadas para impulsar su competitividad o, en todo caso, incentivar
su reconversion hacia actividades con un mayor potencial de crecimiento.
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XIl. APENDICE

Cuadro N° 8: Comercio Pera -TPP
(US$ Millones)
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Cuadro N° 9: Exportaciones por Sectores Economicos

(US$ Millones)
[ Sectar ] 2014 201% Var. xJ[ 2015 2016 Var. % Flujo ]
CTotal 120276 104307 § -193% 104307 111267 @ 67% 6960
Tradicional 87045 6013,7 ¥ -30,9% 6734,2 t 12,0%
Minero 5440,7 4551,2 § -163%  4551,2 53306 € 171% 7794
Petrdleoy gas natural 24620  960,9 § -61,0% 960,9 8374 § -129% -1235
Agricola 2694 2462 % -8,6% 246,2 3145 @ 27,7% 68,3
Pesquero 5324 2553 & -52,0% 255,3 51,7 §  -1,4% -3,6
No Tradicional 4417,1 * 4,6%
Agropecuario 16583 18531 4 11,7% 18531 19512 @ S5.3% 98,1
Textil 8289 7446 ¥ -102% 744,6 73309 -16%  -116
Quimico 3787 3902 @ 3.1% 390,2 35408 -93%  -362
Sidero-metalingico 2723 3194 § 17,3% 319,4 3288 §¢ 3.0% 9,4
Mineria no metélica 2649 3205 ¢ 21,0% 320,5 2986 § -68% -220
Pesquero 3127 2861 & -85% 286,1 2729 ¢ 07% 19
Metal mecanico 2693 2776 § 3.1% 277.6 2132 % -232% 64,4
Otros* 2380 2255 % -5.3% 2255 2257 ¢ 01% 0,1

* Maderas y papeles, Artesanias, Pietes-cueros, Varios (joyeria)
Fuente: SUNAT/Baboracitn: VMCE



Cuadro N° 11: Exportaciones No Tradicionales
(US$ Millones)

Exportaciones No Tradicionales hacia TPP Exportaciones No Tradicionales
(USS mviltlones) por Sectores {2016, %)
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1 7%
9% ' _
$i3.2% P P “ 7%
> A 2,5% <0,6%
: g *\../. . ; Metal mecanico

5%

3937 4121 4223

3477
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*0 var% respecto al pertodo anterior . A% ) ’
Fuente: SUNAT/Eaboracién: VVICE



Cuadro N° 12: Exportaciones por Empresas

Namero de Empresas
o 2016 . _ |
[ sector __ Grande. Mediana_ Pequefia___ Micro____ Total
Tradicional 100 145 90 57 392
 No Tradicional 240 699 1230 1959 4128

Total 295 810 1297 1987 4 389
* Und mitma enpreta pusde &xponsr en ambos niros por ko cudl 1 suma no representa eltotal 6 empresas exportsdores
Fuente: SUNAT/8aboracién: VVCE

Valor Exportado (US$ Millones)

-Sector .- - Grande Mediana. Pequeiia  Micro Total
Tradicional 6 460,2 251,7 21,3 1,0 6734,2
E(Jt Tradicional 2 866,7 1 205,4 276,9 43,5 43925

11 126,7

298,2 44,5

Total 9 326,9
Fuente: SUNAT/Elaboracién: VMCE
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X. ANEXOS

Cuadro N° 13: Principales Empresas Exportadoras

(US$ Millones)

l N* I[ © RazénComercial J[ 2014. 2015~ Var.% nujoJ[ 2015 2016 Va'r.%]
1 COMPARIAMNERAMISKIMAYO SRL. 125.8 1608 ¢ 28% 35,0 160.8 1255 § -22%
2 CAMPOSOLSA 1095 882 § -19% 21,3 88,2 988 ¢  12%
3 CAJAMARQUILLASA 69.2 6728 3% 4.9 672 884 ¢ 3%
4 TECNOFILSA 1333 1146 §  -14% 187 1146 790 § -31%
5 DANPER TRUJLLOSAC. 62,5 588 § 6% 37 58,8 659 ¢  12%
6 OXIDOSDE PASCOSA . . . | . 63.9 ¢ .
7 SOCIEDAD AGRICOLAVIRU SA 53,2 652 ¢ 22% 12,0 65,2 628 § <%
8 ARINSA 38.3 441 ¢ 15% 58 44,1 621 ¢  41%
S INDUSTRIAS NETTALCOSA 52,0 535 ¢ 3% 1.5 53.5 5188 3%
10 AGPPERUSAC. 23 60 ¢ 160% 37 6.0 471 9 681%

Resto 35771 37586 ¢ 5% 1815 37586 36472 8 3%

44171 4  4.6% 43925 1.

Fuente; SUNAT/Elaboracién: VIVCE
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Cuadro N° 14: Principales Empresas Exportadoras No Tradicionales

o (Part. %) det:
N° Empresas N° de EE. |
240  58%
699 16,9%
1230 29.8% :
1959 475%
Empresas 4 128 100%

Fueate: SUNATSElabora<lion: vVCE
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2.1

RESUMEN Y ABSTRACT

RESUMEN
Palabras Clave (Keywords): Comercio Internacional, Tratados de Libre

Comercio.

El objetivo de la presente investigacion es identificar las ventajas para
nuestro pais, de suscribir el acuerdo multilateral denominado Tratado
Transpacifico, describiendo sus objetivos y estrategias.

Para tal efecto, se utiliza una metodologia basada en la identificacién de
variables claves que muestren los beneficios sobre crecimiento econémico
de nuestro pais, a partir de la dinamizacion del comercio exterior visualizada
en su apertura comercial, dicha metodologia consideré estadisticas
descriptivas.

Los resultados encontrados permiten reconocer que, efectivamente, la
apertura comercial esperada, a través de una mayor inserciéon hacia los
mercados internaciones integrantes del denominado Tratado Trans Pacifico
—TPP inciden positivamente sobre el crecimiento esperado de la economia
nacional.

Entre las principales conclusiones, tenemos que la suscripcién del TPP,
facilita en el corto plazo la insercion a mercados internacionales
pertenecientes a dicho tratado multilateral;, también que dichos mercados
son complementarios por su oferta exportable, esta apertura coadyuva al
crecimiento de la economia nacional, facilitando que transitemos hacia
mejores condiciones a favor del cuidado.



2.2

ABSTRACT
Key Words: International Trade, Free Trade Agreements.

The objective of this research is to identify the advantages for our country, to
sign the multilateral agreement called Transpacific Treaty, describing its
objectives and strategies.

For this purpose, a methodology based on the identification of key variables
that show the benefits of economic growth in our country is used, based on
the dynamization of the foreign trade visualized in its commercial opening;
this methodology considered descriptive statistics.

The results show that, in fact, the expected trade liberalization, through a
greater insertion into the international markets that are part of the so-called
Trans Pacific-PTP Treaty, have a positive impact on the expected growth of
the national economy.

Among the main conclusions, we have that the subscription of the TPP,
facilitates in the short term the insertion into international markets belonging
to this multilateral treaty; also that these markets are complementary by their
exportable supply, this opening contributes to the growth of the national
economy, facilitating that we move towards better conditions in favor of the
citizen.



ll. INTRODUCCION

En los afios noventa el Perlu empezé a efectuar la ampliacion de sus
exportaciones al mercado internacional y abrié su mercado para poder importar
a menor costo materias primas, equipos y tecnologia que sus empresas
necesitaban para ser mas competitivas. Asi, Perl comenzé a exportar usando
algunos sistemas de preferencia comercial que paises como Estados Unidos y
la Unién Europea ofrecian. Sin embargo, aunque estos sistemas eran buenos,
resultaron insuficientes. Las exportaciones peruanas seguian aumentando,
pero sin la seguridad de que esas preferencias continuarian. Eso impedia a los
peruanos empezar proyectos de exportacidn mas grandes y al largo plazo.

Para consolidar el ingreso de sus productos a esos mercados, el Per( decidié
negociar acuerdos comerciales con los paises a los que mas vendia y vende
hoy. Con tratados de Libre Comercio todos los beneficios que Peru tenia para
exportar ya no serian temporales ni limitados, sino que estarian consolidados
en Acuerdos Comerciales amplios y permanentes; el problema es determinar
si esta apertura comercial beneficia a nuestro pais, en términos de crecimiento
de las exportaciones y crecimiento econémico.

En ese contexto, la presente investigacion tiene como objetivo identificar las
ventajas para nuestro pais, de suscribir el acuerdo multilateral denominado
Tratado Transpacifico, describiendo sus objetivos y estrategias y analizando si
los mismos han sido pertinentes.

La importancia de identificar, describir y analizar las ventajas del Tratado Trans
Pacifico —=TPP es relevante porque se explora la capacidad a nivel pais de
incrementar las posibilidades de crecimiento a partir de la consolidacion de las
exportaciones a mas y mejores mercados internacionales; la posibilidad de
crecer constituye una condiciéon necesaria (pero no suficiente) para mejorar el
bienestar de nuestra poblacion.

La presente investigacion se justifica en un marco de conocer mas de las
politicas publicas en materia de comercio internacional, en un contexto de
creciente globalizacién donde una apertura comercial podria generar beneficios
econdémicos a favor de nuestro pais y con ello, dinamizar la produccion, mejorar
las capacidades del capital humano, la tecnologia y generar mayor empleo.



IV. MARCO TEORICO

La literatura econémica ha reconocido que la exposicién de la economia al
comercio exterior genera ganancias asociadas con una mejor asignacion de
recursos y mayor competencia que termina por eliminar las rentas econémicas
que puedan surgir en una situacion de autarquia. No obstante, éstas son
ganancias de una sola vez; por tanto, para que el efecto subsista en el tiempo,
los beneficios deben tener una naturaleza dinamica. Entre las fuentes de
ganancias dinamica sobre [a productividad asociadas al comercio exterior
pueden contarse: transferencia y efecto desbordamiento de la tecnologia;
mayor competencia y reduccion de las barreras de entrada a las innovaciones;
acceso a bienes intermedios y de capital que incorporan nuevas tecnologias
y mayor especializacién en industrias con un consecuente crecimiento de la
productividad y efectos de aprendizaje a través de la exportacion.

En este trabajo, justamente se discute las ventajas que trae consigo suscribir
el Tratado Trans Pacifico-TPP.

Al respecto, una serie de trabajos conducidos principalmente a nivel de firma
(micro) ofrecen evidencia que al vender en el exterior, las empresas pueden
explotar economias de escala, estar expuestas a nuevas tecnologias
(mediante la importacién de insumos y bienes de capital) y ejecutar medidas
que las lleven a ser cada vez mas competitivas.

Jan (2004), empleando datos para cerca de 8 mil empresas manufactureras
en Eslovenia para el periodo 1994-2000, encuentra evidencia a favor de la
hipétesis “aprendizaje de por las exportaciones’(LBE, por sus siglas en
inglés), controlando explicitamente los procesos de auto seleccion. Cabe
resaltar que durante la década de los 90s, este pais pasé de ser una economia
planificada a una de mercado, alcanzando estandares por encima del
promedio de la Unién Europea. Un estudio similar conducido para otras
economias europeas en transicion es el de Bleaney et al (2000) que encuentra
evidencia positiva que respaida la hipétesis LBE para Rusia, Bielorrusia y
Ucrania.

Trofimenko (2005), en un estudio para firmas colombianas, resalta que las
ganancias en productividad se generan principalmente en las empresas que
exportan a paises desarrollados —dado que éstos exigen mayores estandares
de calidad en sus mercados de origen- y que este efecto se acrecienta en
industrias de alto desarrollo tecnolégico. Mengistae & Pattillo (2004) sostienen
en un estudio para paises del Africa subsahariana que las tasas de
crecimiento de la productividad son hasta 10 por ciento mayores para las
empresas envueltas en el comercio exterior con relacion a las no
exportadoras, especialmente en aquéllas que exportan fuera de Africa.



Los autores concluyen sefialando que es deseable que los paises africanos
vuelquen sus miras a los mercados del exterior. Los estudios también
mencionan los riesgos que el proteccionismo puede tener sobre el proceso de
crecimiento econémico.

Diao et al (2002) conducen una simulaciéon de dicho proceso para diversos
paises del sudeste asiatico, asumiendo la hipétesis LBE como canal de
desbordamiento de la tecnologia. En él, se observa que el proteccionismo
(barreras arancelarias) obstaculiza la inversién y el crecimiento en el sector
exportador, expandiéndose estos efectos perjudiciales posteriormente al resto
de la economia.

Greenaway & Kneller (2004) afiaden como elemento para potenciar la
productividad a cuan expuesto esta el segmento industrial a la competencia
extranjera. Haciendo uso de una muestra de empresas britanicas para el
periodo 1990-1998, los autores encuentran tasas de crecimiento de la
productividad méas altas en empresas exportadoras que en las no
exportadoras, y que esta tasa se relaciona inversamente con el grado de
exposicion a la competencia externa -las empresas mas expuestas se
encontrarian mas cerca de la frontera tecnolégica y por tanto las ganancias
del comercio serian menores-.

A nivel macro, destaca el estudio de Edwards (1998) quien para una muestra
de 93 paises encuentra una relacién positiva entre la tasa de crecimiento del
ingreso per capita y el nivel de apertura, medida a través de 9 diferentes
indices de politica comercial. La hipotesis operativa es similar a la que se
presenta en este estudio, la tasa de crecimiento de la productividad total de
los factores (PTF) es afectada positivamente por el nivel de apertura de la
economia, relacién que puede ser incluso no lineal; esto es, el impacto de la
apertura afecta con mayor intensidad a las economias de mayor desarrollo
relativo (que tienden a su vez a mostrar mayores tasas de crecimiento),
argumento al que se han aferrado las economias mas pobres a fin de proponer
medidas proteccionistas dada la escasa ganancia que obtienen del comercio
exterior. Loayza & Soto (BCCH) también analizan el papel que cumple el
grado de apertura en el crecimiento econdémico, estimando coeficientes
similares a los de Edwards.

En relacion a los Tratados de Libre Comercio, Lladé y Zegarra (2016) sefialan
que a lo largo de historia, hemos podido evidenciar que el intercambio
internacional de excedentes en las economias nacionales produce cambios
para las naciones que han implantado distintos sistemas, que les permite la
comercializacion de sus productos. Muchas de estas naciones han logrado un
desarrollo economico y a su vez un desarrollo humano, gracias a estos
acuerdos; pero también existen paises en los que las politicas implementadas
han producido un malestar social. Tales son los casos de naciones como



Estados Unidos, que gracias a los tratados de libre comercio, pudieron
expandir su mercado a tales magnitudes, que sus productos se pueden
encontrar en cualquier parte del mundo como en Japoén.

Un tratado de libre comercio (TLC) hace referencia a un acuerdo establecido
por un nimero de naciones para poder ampliar la comercializacion de bienes
y servicios a un costo encontrado por debajo a los precios que se establecen
en el mercado internacional.

Los principales objetivos en un Tratado de Libre Comercio son: la eliminacion
de barreras que impidan la comercializacion fluida entre naciones, promover
un mercado justo, es decir con reglas que permitan el intercambio de bienes
minimizando la afectacion de alguna de las partes que influyen en el tratado,
un incremento de inversion por parte de ambas naciones, la proporcion de
leyes que establezcan a la propiedad intelectual como privada y restringida al
uso indiscriminado, promover estimulos para la produccién nacional,
fomentar una cooperacién acordada a través de la economia y ofrecer
soluciones a las problemas que se puedan dar en el mercado.

Un tratado de libre comercio intenta deshacer politicas proteccionistas, ya que
no se puede promover un intercambio de bienes o servicios con politicas que
limiten el consumo de los mismos.

La controversia que se genera para una nacion en el momento de plantear un
tratado de libre comercio es de dominio pablico, ya que las repercusiones
buenas o malas que pueda tener este proceso engloban tanto a productores
y consumidores.

Una de las principales naciones en promover los tratados de libre comercio es
Estados Unidos, la cual firmé su primer TLC en el aio de 1994 con los paises
de Canada (NAFTA). (ticanhoy: 2013, parr.14)

Desde ese entonces la economia estadounidense se disparé positivamente
gracias a la apertura de mercado con un aproximado de 30 millones de
personas existentes en Canada, determinados como posibles compradores.

Segun Debra Steger (1995), los servicios que se contemplaron para la
realizacion del acuerdo internacional Canada-EU, fueron:

La produccién, distribucion, venta, comercializacion y entrega de un servicio
cubierto y la compra o uso de este;

Acceso a, y uso de, sistemas domésticos de distribucion,;

El establecimiento de una presencia comercial (distinta de una inversién) con
el propésito de distribuir, comercializar, entregar o facilitar el servicio
cubierto; y

Cualquier inversion para la prestacion de un servicio cubierto y cualquier
actividad asociada con la prestacion de un servicio cubierto



También se establecia que los beneficios del tratado de libre comercio estan
reservados Unicamente para las personas nacionales registradas en Canada
o Estados Unidos.

El beneficio para Estados Unidos en base al TLC con Canada le dio la pauta
para poder incrementar sus exportaciones e inversiones a nivel
internacional, gracias a su gran industria y comercializacion de tecnologia
que es reconocida a nivel mundial por lo que el esfuerzo de vender su
producto es minimo.

En base a esto podemos decir que los beneficios cuando se establece un
tratado de libre comercio son altos, si es que la produccién exportada puede
hacer frente 0 mejorar a la produccion del pais aliado en este convenio. Los
beneficios evidenciados son el crecimiento del comercio internacional tanto en
exportaciones como en importaciones, a mejora de la percepcién internacional
de un pais al momento de tener aliados poderosos o tras tener éxito en las
negociaciones internacionales, el acceso de empresas al sector privado y
publico lo que indica una inyeccién de capital produciendo un crecimiento de
empleo y por ende crecimiento en el consumo.

Otro ejemplo de un tratado de libre comercio es el que se propuso entre
Estados Unidos y Colombia, en el cual diferentes sectores colombianos fueron
afectados directamente y el caso mas notorio fue con los productores de arroz,
ya que el TLC promueve y defiende los derechos intelectuales haciendo que
los productores de arroz no puedan producir con sus propias semillas sino que
era necesario que las compren a una empresa estadounidense, lo cual
representaba un incremento en sus costos de produccion. El problema radica
en que la produccién colombiana se basa en la reutilizacion de semillas de
arroz para poder continuar con su produccién, lo que creé una dependencia
con empresas estadounidenses por lo que Colombia se vio desfavorecida en
este punto.

Las desventajas del TLC son notorias para un mercado el cual entra a una
competencia que no puede sostener ya sea por sus altos costos de
produccion, la eficiencia de su produccion o simplemente la calidad de sus
productos. Si es que el mercado interno de un pais no se puede sostener, a
largo plazo creara una dependencia del aliado comercial, lo cual puede
generar un aumento de precios en los bienes y servicios.

Un tratado de libre comercio puede generar un gran crecimiento para un pais
que se encuentra en vias de desarrollo si se lo analiza de manera productiva
haciendo una referencia en que la produccion debe estar a la par o mejorar a
la produccion que se va a importar. Si se lo conlleva de manera positiva es
muy probable que el acuerdo favorezca a las partes inmiscuidas en este
consenso, se deben analizar los riesgos posibles y mejorarios de manera
equitativa.



V. MATERIALES Y METODOS

5.1

5.2

53

LOS MATERIALES UTILIZADOS EN LA INVESTIGACION

Los materiales utilizados para el desarrollo de la presente investigacion
fueron:

¢ Laptop Cuore 2Duo,

+ Impresora LaserJet

o Software Eviews 8.1

¢ Programas: Word, Excell

» Boligrafos, hojas bond de 75 gramos

e Cuadernos de apuntes

LA POBLACION DE LA INVESTIGACION Y LA MUESTRA

CORRESPONDIENTE.

La poblacion del presente estudio esta conformada por la poblacion total
del Pert que para el afio 2017 asciende a 31 millones 800 mil habitantes
(INEI).

En relacién a la muestra, esta es censal, es decir, el crecimiento
esperado de la economia beneficia a toda la poblacién del Pert.

LAS TECNICAS, PROCEDIMIENTOS E INSTRUMENTOS DE

RECOLECCION DE DATOS.

Las técnicas estadisticas de analisis que constituyen parte del proceso
de desarrollo de la presente investigacion fueron elegidas a partir de la
identificacién de un portafolio de opciones, donde se evaluaron las
siguientes técnicas de andlisis: i) andlisis de informacién
macroecondmica y de comercio exterior, ii) entrevista a profundidad a
expertos, iii) método observacional, iv) método por encuestas.

En relacién al anélisis de informacién macroeconémica, esta consiste
identificar, recopilar, sistematizar, procesar y analizar informacién
secundaria de variables macroeconémicas que permitan inferir sobre el
comportamiento de las mismas en la economia,

Respecto a las entrevistas a profundidad, Esta técnica de entrevista
personal permite obtener datos cualitativos en la que se persigue que
nuestro entrevistador altamente capacitado sondee a un solo
entrevistado a fin de que cada entrevistado exprese libremente sus
opiniones y creencias sobre algliin tema objeto de analisis. La
unidad de analisis designada para aplicar este tipo de instrumento es la
de expertos.

En relacién al Método observacional, este comprende el registro de los
patrones del comportamiento del individuo, objeto, unidad o
acontecimiento a investigar en forma sistematica para obtener

S
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informacion sobre el fenomeno de interés. Nuestro observador no
preguntara ni se comunicard con las personas que observa. La
informacién se registrara conforme ocurren lo sucesos o a partir de
registros de sucesos anteriores.

Para la aplicacion de este método se utilizaran como instrumentos de
recoleccién de datos los formatos para analizar los componentes de la
Unidad Productiva sectorial de interés.

En relacion al método por encuesta, estas se efectian cuando se desea
capturar la percepcién de los agentes econémicos, seleccionando una
muestra representativa

Del conjunto de opciones analizadas, se considerd pertinente utilizar la
técnica estadistica del andlisis de informacidn macroeconémica y de
comercio exterior, porque esta permitira cumplir con los objetivos de la
presente investigacion ya que permitira analizar las variables.

METODOLOGIA

La metodologia aplicada para el presente trabajo consistié en diligenciar
el método de investigacion basado en el seguimiento de las siguientes
variables macroeconémicas:

Producto Bruto Interno (PBI), Producto Bruto Interno Percéapita,
exportaciones, saldo comercial, exportaciones tradicionales,
exportaciones no tradicionales.

A partir de estas variables, se tiene la hipotesis que “El Acuerdo
Transpacifico es el Tratado de Libre Comercio mas severo para los
intereses del Perd”. Al respecto, el concepto de “severidad’ esta
relacionado a que este acuerdo no beneficia al crecimiento del pais.

Cabe precisar que la variable dependiente es el Producto Bruto Interno,
medido en tasas de crecimiento anual y las variables dependientes
ceteris paribus son las exportaciones tradicionales, exportaciones no
tradicionales, importaciones; a ello sumamos las variables dummies:
Tratado Transpacifico, Tratados de Libre Comercio e Intereses del Per.

Asi, para el Tratado Transpacifico, tenemos como proxy el PBl Peruano,
su crecimiento medido como porcentaje.

En relaciéon a las estrategias, se han efectuado seguimiento a las
siguientes variables de gestion: Numero de entidades que han
participado en la negociacion TPP, numero de rondas de negociacion,
niamero de reuniones ministeriales, nimero de reuniones de lideres,
numero de reuniones especificas de negociacion.
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VI. RESULTADOS
En los afios noventa, el Perl puso en marcha un proceso de apertura
comercial con el fin de participar mas ventajosamente de la realidad global.
Asi, se implementd una politica publica en materia de comercio exterior que
permitié la suscripcién numerosos tratados de libre comercio (TLC) y otros
acuerdos comerciales; en ese contexto se identifica que el Peru ha seguido y
sigue consistentemente en materia de comercio exterior.

El resultado es que nuestras exportaciones se quintuplicaron en la primera
década del siglo XXI y pasaron de US$ 6 883 millones a US$ 35 806 millones.
Con la entrada en vigor de importantes acuerdos de libre comercio -
fundamentalmente el TLC con Estados Unidos, en 2009-, la cifra continud
ampliandose, hasta llegar a un pico de US$ 46 361 millones en el afio 2012.
El acceso libre y permanente que los nuevos acuerdos de libre comercio
ofrecian permitid a nuestras empresas contar con la estabilidad necesaria
para poner en marcha proyectos exportadores mas grandes y de largo plazo.
Al mismo tiempo, la ruta de apertura le permitié al Pert importar a menor costo
productos para el consumo nacional y materias primas, equipos y tecnologia
que nuestras empresas necesitan para ser mas competitivas. Desde el ano
2011, el intercambio comercial —exportaciones mas importaciones— del Peru
superd siempre los US$ 80 000 millones anuales.

Cabe recordar que un Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo
comercial vinculante que suscriben dos o mas paises para acordar la
concesion de preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de barreras no
arancelarias al comercio de bienes y servicios. Los TLC forman parte de una
estrategia comercial de largo plazo que busca consolidar mercados para los
productos peruanos, con el fin de desarrollar una oferta exportable
competitiva, que a su vez genere mas y mejores empleos. La experiencia
muestra que los paises que mas han logrado desarrollarse en los ultimos anos
son aquellos que se han incorporado exitosamente al comercio internacional,
no obstante, no se tiene claro el rol del TPP para el crecimiento del Pert, que
es motivo de la presente investigacion.

En dicho contexto, el Per anuncid la decision de la participar en el proceso
de negociacion del TPP en el marco de la Cumbre de Lideres de APEC
efectuada en noviembre de 2008 en Lima, Peru. Este anuncio fue formalizado
el 1 de diciembre de 2008 mediante carta enviada por el Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo del Peru al Mini sterio de Relaciones Exteriores
y Comercio de Nueva Zelandia y aceptado el 10 de febrero de 2009; a partir
de esa fecha a seguido una ruta de trabajo que se presenta en el siguiente
grafico:
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Grafico N° 01: Ruta del Acuerdo TransPacifico -TPP
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El proceso de negociacién del Acuerdo de Asociacién Transpacifico (TPP)
es una iniciativa desarrollada por 12 economias miembros del Foro de
Cooperacién Econdémica Asia-Pacifico (APEC). Australia, Brunéi
Darussalam, Canada, Chile, Estados Unidos, Japdn, Malasia, México,
Nueva Zelanda, Per(, Singapur y Vietnam. Dado que el TPP busca construir
la base para una futura area de Libre Comercio del Asia-Pacifico, otras
economias del APEC podrian incorporarse luego de la suscripcion del
acuerdo por las 12 economias que actualmente han negociado este tratado.

6.1 JUSTIFICACION DEL ACUERDO TRANSPACIFICO
Al analizar los documentos base de la negociacion del TPP, se
desprende las siguientes expectativas:

1. Integrar el bloque comercial mas grande y dindmico a escala mundial.

2. Ganar protagonismo en la zona del Asia-Pacifico y liderazgo dentro del
APEC.

3. Afirmarnos como el hub comercial de Sudamérica para el continente
asiatico.

4. Consolidar el acceso a un mercado que importa un cuarto de lo que el
mundo exporta.

5. Facilitar la insercién de las PYME peruanas en cadenas giobales de valor.
6. Lograr acceso a 5 nuevos mercados: Australia, Brunéi, Malasia, Nueva
Zelanda y Vietnam.

7. Mejorar el acceso a paises con los que tenemos acuerdos, como Canadé y
Japén.
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6.2 OBJETIVOS DEL ACUERDO TRANSPACIFICO
De otro lado, los objetivos del TPP son:

Promover un mayor crecimiento economico de los paises que lo conforman.
Generar mayor empleo y contribuir a alcanzar el desarrolio.

Construir para un futuro un Acuerdo de Libre Comercio del Asia-Pacifico
(FTAAP, por sus siglas en inglés)

Desarrollar mecanismos que permitan su flexibilidad y evolucién.

Construir un TPP inclusivo y de alta calidad que sea soporte para el
crecimiento econdmico, el desarrollo y la generacién de empleo de sus
12 paises miembros.

Convertir al TPP en el instrumento base para la futura construccion de
un Area de Libre Comercio del Asia Pacifico (Ftaap). En tal sentido, el
TPP estara abierto inicialmente al ingreso de otras economias de
APEC y en el futuro a economias que no forman parte de Apec. Por
eso puede decirse que el TPP tiene un caracter evolutivo, cuyo
espiritu es que el comercio internacional en toda esa enorme seccion
del globo terragueo juegue con las mismas reglas, para que pueda
fluir mejor y crecer con mas fuerza. Otras economias que han
expresado interés en sumarse al TPP son Tailandia y Filipinas
(pertenecientes a Apec), asi como Colombia y Costa Rica.

6.3 PROCESO DE LA NEGOCIACION
Para llevar a cabo el TPP, se desarrollaron 19 rondas de negociacion,
12 reuniones de Ministros de Comercio Exterior, 04 reuniones de
lideres, y diversas reuniones de jefes negociadores y grupos técnicos.
El detalle es el siguiente:
Cuadro N° 01: Rondas de Negociacién del TPP

Rondas de Negactiacitn

g S TS PR R sie

: T dnformes
nepgciackon

6' N 1519 marzo

1 Melbaurne, Acrstealia ) {Verrﬁ;forme)'
2 2010 14-18 junio San frendsco, Estados Unidos {Wer informe)
3 2010 2-9 octubre Sandar Seri Begawon, Brunél {ver Informe )
4 2010 5-10 dicie mbre Luckiand, Nueva Zelanda {ver nforme)
- S 2011 13- 18 febrero Santiego, Chile {Ver Informe)
6 2011 24 marzo—1 abri} Singapur, Smeapur, ver Infamoe)
7 2011 15-2& junio Ho Chi Minh, Vietnam Ver informe)
8 2011 6-15 septiembre Chicapo, Estedos Unidos (Ver informe )
E] 2011 19-28 octuhre Lima, Perl Ver Infanme)
10 2011 59 diciembre Kuala Lumpur. Malasia | [ver mforme) |
1L 2002 1-13 manze Melbowrne, Austrolia (Ver informe) |
12 2042 B8-18 mayo “Clalhs. Estados Unidos fVer informe)
13 2012 30junis — 1Gjullo San Diego. Estados Wnidos (ver Informa)

I
»

5-15 septembre

Virginia, Estadas Unidas

Ver Informe)

b
n

2012

3-12 dicie mbre

Auckbrd Nueva Zetanda

{ver informe )

B
o

2013

3-1< marzo

Singepur, Singapur

{Ver nforme)

-
~

2013

1528 may

Lima, Pen

{V¥er Informe}

&

2013

1425 jubio

Kota Kinsbatu, Malasis

{Ver nforme)

=
o

2013

22-31 agosto

Bandar Seri Begawan, Brundi

FUENTE: MINCETUR
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Cuadro N° 02: Reuniones Ministeriales en el marco del TPP

Reunlones Ministerlales

i 2 S Ao S St echs
1 2011 11 de mavo 5 2
2 2011 10 d= noviembre Honaliks EEUU. [espehal) (inglés)
3 02 05 de Junio Kechn, Rusty {espehal (ingiés)
2 2012 03 de getiembre Virdhostok Tusty (espefiol) {ingiés)
H 2015 20de sbril Subarzys, Indonesia (espzhol) (ingkés)
3 203 Z2y23deazono Bandar Serl Begmsen, Brunel lespafof) (inpiés)
7 2013 08 de ochubre N Bel} Indonesia (ﬁa\c ingiés)
8 2013 7o' 10de didembre Sngeout, Singegur fol) (inglés)
El 2014 218! 2% de febrero Snpzour, Singapur fol) (ingiés)
10 2014 198! 20 d= moyo Sngsour, Singspur afial] {inglés)
11 2014 "152127 de ocubre Sydney, Austrafia [ ) {ing'és)
12 2014 10 de noriembre BeBng Chine (espehol) {inghés) |
13 2015 23 a'S1 de Eﬁ Mau, EEUL.
14 2015 01 2105 de ocubre Atlenta, EEUU. g0 (ingiés)
15 2016 04 dr febrera Audiland Hueve 2z lende (espafiol) (inglés)

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 03: Reuniones Ministeriales en el 'marco del TPP

Reuniones de Lideres

o _FeC e wgar_ . |_-__Dedamdones.... .|

1 011 ] 12-ov Honoluby, EE.UU. (espaiol) (ingks)
2 2012 03-52p Viadvostok, Rusia (espafiol) {inglés)
3 2013 0B-Oct Bal, Ihdonesta (espafiol) (inglés)
4 2014 10-Nov Befjing. China (espahol) (inghés)

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 04: Otras reuniones especificas de negociacion

Otras reuniones especificas de negociacitn

1 ! 2013 . 13 al 26 de noviembre Utah, EEUU.

2 2014 17 &' 21 de febrero Singapur, Singapur
3 2014 12 2] 18 de mayo Ho Chi Minh, Vietnam
4 2014 3 al12de julio Ottawa, Canada

5 2014 13l 10de septiembre Handi, Vietnam

6 2014 19 al 24 de octubre Canberra, Austrafia
7 2014 25 2130de octubre Sidney, Australla

8 2014 7 8! 12 de diciembre Washington DC, EE UU.
9 2015 “23deeneroall de febrero Nueva York, EE.UY,
10 2015 9 al 15 de marzo Hawri, EE.UU.

11 2015 21 8! 26 de abril tAaryland, EE.UU
12 2015 14 a1 28 de mayo Guam, EE.UU
13 2015 23 2131 de julio _Maul, EE.UV

14 2015 15 de s=ptiemhbre a1 05 de octubre Atianta, EEUU

FUENTE: MINCETUR



Cuadro N° 05: Entidades Participantes en la negociacion del TPP

Entidades convocadys que han Interactuado en b negodadén del TPP

Agriarture yRiz go; Amblente; Carhertio £xteriory Turismo; Cuktury)

. | Otfensa Deserrofio ¢ Inchusidn Soclel Economie v Finanzs, Educeckin;

Ministedios ’ Energla y Mings; Intzror; Justick v Derechos Humenos; Mujés v Poblaciones
Vsnerables; Produccidn; Re lackone s Buter fores; Salud (inchuyendo Dlipemidy

[plgesz); Trabajo ¥ Promodiin del Empleo; Tmnswrtcw

Comunicatione 5; y ¥ivienda, Construccisn y Sene mie nto,

X 3 [Bop, Indecopl, 585, SMV, Sunet, Oscey -
Organismos reguiadores Opiat

Gremios empresariates _____ [adey, Comes, Confiep, €01, i SlmpeysNP
Asodzdones de productares Afi::fec AP, Asopord, CPF, Ipeh
Gremios farmacéuticos - MEm yAtafape,
Gremi torisd e p, Agep, Cenatur,

e & Comgro Adkenc, mz;vm:
Sindics [C=tn, Cetp, ’

to3 ] arPyCus, -

3 Pucp, Unmam,
Unéversdades UPE UR UL
ONGs. jAspec, RedGE; ySpda. -

FUENTE: MINCETUR

Cuadro N° 06: Grupos de negociacién del TPP

. Corvercio Transtronterizo de Servicior

)

Procedimientos Adusrmros . Servicios andem

B ! Medidas Sanfarias y FitosanParias E} Comertio Electonica
[

Oetensa Comersia!l .
Fokticas de Competencly Section B: @ Asurtos Leborsies

Emproeas del Extado
Asurvios nsfitucionsiss y Solucion de
Diferencias

Ccop&mlony Foratcimiento de
Capacidades
Ssumion Horitomates [Coharentls Reguistorh,
Corspesitividad, Pymes, DesdroNo)

El primer hito de este acuerdo, inicialmente conocido como Pacific Three
Closer Economic Partnership (P3-CEP), fue puesto por Chile, Nueva
Zelanda y Singapur en la Cumbre APEC de 2002, realizada en México. A
este grupo se sumo en 2005 Brunéi Darussalam, por lo que el acuerdo pasé
a denominarse P4. Luego, en 2006, Nueva Zelanda propuso al Perl
adherirse al P4. Sin embargo, el verdadero impulso del TPP ocurrié en 2008,
cuando Estados Unidos se uni6 y el Perd y Australia —durante la Reunién de
Lideres de APEC realizada en Lima— anunciaron su intencién de sumarse a
los paises miembros (estos aceptaron la inclusion del Pert al afio siguiente).
En 2010 se iniciaron las negociaciones, y Malasia se incorporé en la tercera
ronda de estas, mientras que Vietnam formaliz su participacion. Finalmente,
ya avanzadas las negociaciones, en 2012 ingresaron como miembros
México y Canada, y en 2013 se adhirié Japén. Para su conclusion, el TPP

Propledad intelectn

FUENTE: MINCETUR
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requirid 19 rondas de negociacion, 13 reuniones de jefes negociadores y
grupos técnicos, 14 de ministros de comercio y 4 de lideres de Estado.

Este proceso de negociacion tiene dos grandes objetivos. Uno es construir
un TPP inclusivo y de alta calidad que sea soporte para el crecimiento
economico, el desarrollo y la generacion de empleo de sus 12 paises
miembros. Otro es convertir al TPP en el instrumento base para la futura
construccion de un area de Libre Comercio del Asia Pacifico (FTAAP). En tal
sentido, el TPP estara abierto inicialmente al ingreso de otras economias de
APEC y en el futuro a economias que no forman parte de este. Por eso puede
decirse que el TPP tiene un caracter evolutivo, cuyo espiritu es que el
comercio internacional en toda esa enorme seccion del globo terraqueo
juegue con las mismas reglas, para que pueda fluir mejor y crecer con mas
fuerza. Otras economias que han expresado algun interés en sumarse al
TPP son Corea del Sur, Tailandia y Filipinas (pertenecientes a APEC), asi
como Colombia y Costa Rica.

El Ministerio de Comercio Exterior y Turismo (Mincetur) coordina la posicion
negociadora peruana con mas de 20 instituciones publicas competentes.
Estas incluyen a los ministerios de Economia y Finanzas, Agricultura y
Riego, Ambiente, Energia y Minas, Salud, Trabajo y Promocion del Empleo,
Transportes y Comunicaciones, y Relaciones Exteriores. Ademas, juegan un
rol clave en la formulacién de nuestra posicion negociadora la Direccion
General de Salud Ambiental (Digesa) y la Direccion General de
Medicamentos, Insumos y Drogas (Digemid), ambas del Ministerio de Salud,;
el Fondo Nacional de Financiamiento de la Actividad Empresarial del Estado
(Fonafe), el Instituto Nacional de Defensa de la Competencia y de la
Proteccién de la Propiedad Intelectual (Indecopi), el Organismo Supervisor
de las Contrataciones del Estado (OSCE), el Organismo Supervisor de
Inversién Privada en Telecomunicaciones (Osiptel), el Banco Central de
Reserva, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS), la
Superintendencia del Mercado de Valores (SMV), la Superintendencia
Nacional de Aduanas y de Administracién Tributaria (Sunat) y Proinversion.
Mincetur igualmente informa sobre el TPP al Congreso de la Republica y a
sus comisiones pertinentes cada vez que aquel se lo solicita.

Son 30 capitulos y 20 grupos de negociacidon que abordan los siguientes
temas: Acceso a Mercados, Reglas de Origen, Procedimientos Aduaneros,
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, Obstaculos Técnicos al Comercio,
Defensa Comercial, Politicas de Competencia y Empresas del Estado,
Compras Publicas, Propiedad Intelectual, Asuntos Ambientales, Comercio
Transfronterizo de Servicios, Entrada Temporal de Personas de Negocios,
Servicios Financieros, Comercio Electronico, Telecomunicaciones,
Inversiones, Asuntos Laborales, Asuntos Institucionales y Soluciéon de
Controversias, Cooperacidon y Fortalecimiento de Capacidades y Asuntos
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Horizontales (Coherencia Regulatoria, Competitividad, Pequefias vy
Medianas Empresas, y Desarrollo)

A propuesta del Per(, por primera vez un acuerdo comercial incorpora un
capitulo de Pequefas y Medianas Empresas (PYME) y otro de Desarrollo. El
primero incluye instrumentos para el aprovechamiento del TPP por parte de
las PYME, mientras que el segundo comprende el intercambio de
experiencias y actividades conjuntas para promover el crecimiento
econdémico inclusivo entre los paises miembros. Sin perjuicio de la
introduccién de dichos capitulos novedosos en el TPP, el Perd ha sido muy
activo en la presentacién de propuestas de negociacion en todos los
capitulos que vienen siendo negociados en dicho acuerdo, contribuyendo de
manera importante a lograr un acuerdo beneficioso y de alta calidad.

Luego de todo el proceso de reuniones de negociacion, el Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo del Peru, suscribio el 4 de febrero de 2016 en
la ciudad de Auckland (Nueva Zelanda), el Acuerdo de Asociacion
Transpacifico (TPP), juntos con los ministerios de comercio de los paises de
Australia, Brunéi Darussalam, Canada, Chile, Estados Unidos, Japén,
Malasia, México, Nueva Zelanda, Singapur y Vietnam.

Este acuerdo tiene como objetivo construir un acuerdo inclusivo y de alta
calidad que sea soporte para el crecimiento economico, el desarrollo y la
generacion de empleo de los paises miembros, el cual a su vez se convierta
en la base y el medio para una futura Area de Libre Comercio del Asia
Pacifico (FTAAP), por lo cual estara abierto al ingreso de otras economias
de APEC y al desarrollo de mecanismos que permitan su flexibilidad y
caracter evolutivo.

6.4 BENEFICIOS DEL ACUERDO TRANSPACIFICO

El TPP es una oportunidad para consolidar la presencia del Peru en el Asia-
Pacifico, zona de gran importancia para el pais, y que brinda un mercado
diversificado para el desarrollo de nuevos productos de exportacion del Perd,
el comercio de servicios, la atraccion de inversiones, la movilidad de
personas de negocios, entre otros.

La participacion del Peru permite identificar e introducir nuevos temas de
interés no abordados en los actuales acuerdos a fin de contar con un nuevo
estandar que aporte al desarrolloc econdmico sostenible y la generacion de
empleo.

Asimismo, permitira expandir nuestra red de acuerdos comerciales con
Australia, Nueva Zelanda, Malasia, Brunéi, Darussalam y Vietnam y se
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podran mejorar ciertas disposiciones existentes en los acuerdos bilaterales
con Canad4, Chile, Estados Unidos de América, Japon, México y Singapur,
que sean de interés de Perd.

El TPP permitira al Perd un relacionamiento preferencial con once
importantes economias de tres continentes: América, Asia y Oceania. Estos
mercados son: Australia, Brunéi, Darussalam, Canada, Chile, Estados
Unidos de América, Japén, Malasia, México, Nueva Zelandia, Singapur y
Vietnam.

Estas economias conforman un mercado potencial de casi 805 millones de
habitantes, y un PBI per cépita que con excepcion de Vietnam, es mayor al
peruano.

En el 2014 el intercambio comercial del Perti con los 11 paises involucrados
en la negociacion representd el 36 % de las exportaciones peruanas,
equivalente a 4,215 mil millones de dblares. Los principales sectores
exportadores fueron mineria, agricultura y textil-confecciones.

BENEFICIOS Y OPORTUNIDADES INMEDIATAS EN 5 NUEVOS
MERCADOS

Por el gigantesco diferencial entre lo que importan y lo que les vendemos,
las preferencias arancelarias del TPP abren un amplio espacio para la
expansion de nuestras exportaciones no tradicionales.

Se ha identificado un mercado potencial de US$ 2 250 millones en frutas y
hortalizas, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodén y alpaca.

RELEVANCIA ECONOMICA

De 805 millones de habitantes es el mercado potencial que genera el TPP.
Brinda la oportunidad de exportar de manera competitiva bienes y servicios
peruanos.

37% del PBI mundial esta concentrado en las economias del TPP.

Se proyecta en un crecimiento promedio del PBI DE 3,7 % para las
economias del TPP en el afio 2015.

5 nuevos mercados obtendra el Per( con el TPP. Estos nuevos mercados
son: Australia, Brunei, Malasia, Nueva Zelanda y Vietnam.

Mercado potencial de mas de US$ 2 250 millones en frutas y hortalizas,
granos, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodon y alpaca.

Lograr mejores condiciones que las obtenidas en los acuerdos comerciales
que ya tenemos vigentes con otros miembros del TPP: Canada, Chile,
Estados Unidos, Japon, México y Singapur.
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El 36% de las exportaciones no tradicionales peruanas (US$ 4 425
millones) son dirigidas a los paises del TPP. Las exportaciones no
tradicionales son aquellas con mayor valor agregado.

El 27% de las importaciones del mundo (US$ 5,2 billones) son
absorbidas por los paises del TPP. '

El 25% de las exportaciones globales( US$ 4,3 billones) son efectuadas
por los paises del TPP.

6.5 TEXTOS DEL TRATADO DEL ACUERDO TRANSPACIFICO

El TPP comprende los 30 capitulos del Tratado y sus anexos en idioma
inglés, espafiol y francés. A continuacion, presentamos un resumen de cada
capitulo:

PREAMBULO

1. Disposiciones Iniciales y Definiciones Generales

2. Trato Nacional y Acceso de Mercancias al Mercado

3. Reglas de Origen y Procedimientos Relacionados con el Origen
Anexo 3-D: Reglas de Origen Especificas de Producto
Apéndice 1 al Anexo 3-D: Disposiciones relacionadas a las Reglas de

Origen Especificas de Producto para Determinados Vehiculos vy
Autopartes

4. Textiles y Confecciones
Anexo 4-A: Reglas de Origen Especificas de Productos Textiles
Apéndice 1 al Anexo 4-A: Lista de Escaso Abasto

5. Administraciéon Aduanera y Facilitacion del Comercio

6. Defensa Comercial

7. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

8. Obstaculos Técnicos al Comercio

9. Inversién

10. Comercio Transfronterizo de Servicios
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11. Servicios Financieros

12. Entrada Temporal para Personas de Negocios
13. Telecomunicaciones

14. Comercio Electronico

15. Contratacion Pablica

16. Competencia

17. Empresas de Propiedad del Estado y Monopolios Designados
18. Propiedad Intelectual

19. Laboral

20. Medio Ambiente

21. Cooperacion y Desarrollo de Capacidades

22. Competitividad y Facilitacion de Negocios

23. Desarrollo

24. Pequeias y Medianas Empresas - PYMES
25. Coherencia Regulatoria

26. Transparencia y Anticorrupcion

27. Disposiciones Administrativas e Institucionales
28. Solucién de Controversias

29. Excepciones y Disposiciones Generales

30. Disposiciones Finales

1. Disposiciones Generales y Definiciones Generales Un nGmero considerable
de Partes del TPP tienen acuerdos existentes entre si. El capitulo de

Disposiciones Generales y Definiciones Generales reconoce que el TPP puede
coexistir con otros acuerdos comerciales internacionales entre las partes,
incluyendo los Acuerdos de la OMC, los bilaterales y los regionales. Este capitulo
también presenta definiciones de los términos que han sido utilizados en mas de
un capitulo en el Tratado
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2. Trato Nacional y Acceso de Mercancias al Mercado Las partes del TPP
acordaron eliminar y reducir barreras arancelarias y no arancelarias en bienes
industriales, y eliminar o reducir los aranceles y otras politicas restrictivas en
bienes agricolas. El acceso preferencial que se provee a través del TPP
incrementara el comercio entre l0os paises del TPP en este mercado de 800
millones de personas y respaldaré la creacién de empleo de alta calidad en las
12 Partes. La mayor parte de la eliminacion arancelaria en los bienes industriales
sera implementada inmediatamente, aunque, en algunos productos, los
aranceles seran eliminados en periodos mas amplios, tal como lo han acordado
las Partes del TPP. Las reducciones arancelarias especificas acordadas por las
Partes del TPP son incluidas en cronogramas que abarcan todos los bienes. Las
Partes del TPP publicaran todos los aranceles y otra informacién relacionada al
comercio de bienes para asegurar que las pequeiias y medianas empresas, asi
como las grandes empresas, puedan tomar ventaja del TPP. Las Partes también
acordaron la no utilizacién de requisitos de desemperio, los cuales son
condiciones, tales como requisitos de produccidn local, que algunos paises
imponen a empresas para que estas obtengan beneficios arancelarios. Ademas,
las Partes acordaron no imponer restricciones € impuestos a las exportaciones
e importaciones u otras cargas que sean inconsistentes con la OMC, incluyendo
a los bienes remanufacturados — [os cuales promoveran un reciclaje de las partes
en nuevos productos. Si las Partes del TPP mantienen los requisitos de licencia
de importacion o exportacion, deberan notificar a los otros miembros sobre los
procedimientos en pro de incrementar la transparencia y facilitar los flujos
comerciales. Respecto de los productos agricolas, las Partes eliminaran o
reduciran aranceles y otras politicas restrictivas, lo cual incrementara el comercio
agricola en la region, y mejorara la seguridad alimentaria. En adicién a la
eliminacién o reduccidn de aranceles, las Partes del TPP acordaron la promocién
de reformas de politica incluyendo la eliminacidn de subsidios agricolas a la
exportacidn, trabajar en conjunto en la OMC para desarrollar disciplinas en las
empresas comerciales exportadoras del Estado, créditos a la exportacién, y
limitar los periodos de tiempo permitidos para las restricciones en exportaciones
de alimentos para proveer una mayor seguridad alimentaria en la regién. Las
Partes del TPP también han acordado incrementar la transparencia y la
cooperacion en ciertas actividades relacionadas a la biotecnologia agricola.

3. Textiles y Prendas de Vestir Las Partes del TPP acordaron eliminar aranceles
en textiles y prendas de vestir, industrias que son importantes contribuyentes
para el crecimiento econdmico en muchos de los mercados del TPP. La mayor
parte de aranceles seran eliminados inmediatamente, aunque en algunos
productos sensibles seran eliminados en plazos mas largos, tal como han sido
acordado por las Partes del TPP. El capitulo también incluye reglas de origen
especificas que requieren el uso de hilado y tejidos de la T'regién TPP, los cuales
promoveran cadenas de abastecimiento regionales e inversién en este sector,
con un mecanismo de “lista de escaso abasto” que permitira el uso de hilado y
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tejidos que no estén ampliamente disponibles en la regidon. Ademas, el capitulo
incluye compromisos en cooperacidon aduanera y fortalecimiento en la
prevencion de la evasion de impuestos, contrabando y fraude, asi como una
salvaguardia especial especifica para los textiles, para responder a un dano
grave o la amenaza de dafio grave a la industria doméstica ante un aumento
repentino de las importaciones.

4. Reglas de Origen y Procedimientos Relacionados con el Origen Para
proveer reglas de origen simples, promover cadenas de suministro regionales, y
ayudar a asegurar que sean los paises del TPP, en lugar de los no participantes,
los principales beneficiarios del Tratado, las 12 Partes han acordado un grupo
unico de reglas de origen que define si un bien en particular es “originario” y, por
lo tanto, elegible para recibir los beneficios arancelarios preferenciales del TPP.,
Las reglas de origen especificas a cada producto estan adjuntas al texto del
Tratado. ElI TPP establece la “acumulacién®, de manera que, en general, los
insumos de una Parte del TPP son tratados de igual manera que los materiales
de cualquier otra Parte del TPP, si son utilizados para producir un producto en
alguna Parte del TPP. Las Partes del TPP también han establecido reglas que
aseguran que los negocios puedan operar faciimente en toda la regiéon TPP, a
través de la creacion de un amplio sistema TPP que muestre y verifique que los
bienes producidos en el TPP cumplen con las reglas de origen. Los importadores
podran reclamar un trato arancelario preferencial siempre que tengan Ia
documentacion para respaldar su solicitud. Ademas, el capitulo provee los
procedimientos con los cuales las autoridades competentes podran verificar las
demandas apropiadamente.

5. Administraciéon Aduanera y Facilitacion de Comercio Complementando los

esfuerzos realizados en la OMC para facilitar el comercio, las Partes del TPP
han acordado reglas para mejorar la facilitacion del comercio, mejorar la

transparencia en los procedimientos aduaneros, y asegurar la integridad en la
administracion aduanera. Estas reglas ayudaran a las empresas del TPP,
incluyendo pequefas y medianas empresas (PYMEs), alentando el
procesamiento agil de los procedimientos aduaneros y fronterizos, y
promoviendo las cadenas de abastecimiento regionales. Las Partes del TPP han
acordado reglas transparentes, incluyendo la publicacién de sus leyes y
regulaciones aduaneras, asi como establecer el despacho de mercancias, sin
demoras innecesarias y bajo fianza o “pago bajo protesta” en los casos en los
gue las aduanas no hayan tomado aun una decision en la cantidad de impuestos
0 pagos adeudados. Las Partes acordaron desarrollar reglas en valoracién
aduanera y otros 3 temas que ayudaran a las empresas, tanto grandes como
pequenas, a comerciar de manera previsible. También acordaron disciplinas
sobre penalidades aduaneras, que ayudaran a asegurar que estas penalidades
sean administradas de manera imparcial y transparente. Debido a la importancia
de los envios expresos para los sectores empresariales, incluyendo las
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pequeinas y medianas empresas, los paises del TPP han acordado garantizar
procesamientos aduaneros expeditos para los envios expresos. Asimismo, para
ayudar contra la evasion fiscal y el contrabando, las Partes del TPP acordaron
en proveer informacién, cuando sea requerido, para ayudar a las otras Partes en
el cumplimiento de sus respectivas leyes aduaneras.

Defensa Comercial El capitulo de Defensa Comercial promueve la
transparencia y el debido proceso en los procedimientos de defensa comercial 2
través del reconocimiento de mejores practicas, sin afectar los derechos y
obligaciones de las Partes del TPP bajo la OMC. E! capitulo establece un
mecanismo de salvaguardias de transicion, el cual permite a una Parte a aplicar
una medida de salvaguardia de transicion durante cierto periodo de tiempo si las
importaciones se incrementan, como un resultado de los cortes arancelarios
implementados bajo el TPP, causando dafio grave en la industria nacional. Estas
medidas podrian mantenerse por hasta dos arfos, con un afo de extension, pero
deberan ser progresivamente liberalizadas si toman mas de un afio. Ademas, las
Partes que impongan medidas de salvaguardia deberan seguir los
requerimientos de notificacién y de consulta. El capitulo también establece reglas
que requieren qgue una Parte que aplique una medida de salvaguardia de
transicién, provea una compensacion mutuamente acordada. Asimismo, las
Partes no podran imponer mas de una de las salvaguardias permitidas bajo el
TPP en el mismo producto al mismo tiempo. Cabe resaltar que las Partes no
podran imponer una medida de salvaguardia de transicién a ningin producto
importado bajo una cuota en el marco del TPP, y podran excluir productos TPP
de una medida de salvaguardia OMC si estas importaciones no son causa o
amenaza de un dafio grave.

. Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (MSF) Al desarrollar reglas en materia de
MSF, las Partes del TPP han avanzado en su interés compartido en asegurar
reglas transparentes, no discriminatorias, basadas en la ciencia, y reafirmado
sus derechos a la proteccién de la vida y salud humana, animal o de las plantas
en sus paises. El TPP construye sobre las reglas MSF de la OMC, para identificar
y manejar riesgos de manera que estas reglas no restrinjan el comercio mas de
lo necesario. Las Partes del TPP acordaron permitir al pablico comentar las
propuestas de medidas MSF, informar sobre sus decisiones, y asegurar que los
empresarios entiendan las reglas que necesitaran seguir. Asimismo, las Partes
acordaron que los programas de importacién estan basados en los riesgos
asociados con importaciones, y que los controles de importacion sean
completados sin retraso indebido. Las Partes también acordaron que las
medidas necesarias de emergencia para la proteccion de la vida o salud humana,
animal o de las plantas deberian ser tomadas en la medida que las Partes que
las adopten notifiquen a todas las demas Partes. La Parte que adopte una
medida de emergencia, revisara la base cientifica de la medida dentro de los seis
meses y pondra a disposicién de cualquier Parte que lo requiera los resultados
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de ese estudio. Ademas, las Partes del TPP se comprometieron a mejorar el
intercambio de informacion relacionado a la equivalencia 4 o solicitudes de
regionalizaciéon y a promover auditorias basadas en sistemas para evaluar la
efectividad de los controles regulatorios de la Parte exportadora. Finalmente, en
un esfuerzo para resolver rapidamente los problemas MSF que puedan surgir,
las Partes han acordado establecer un mecanismo para las consuitas entre los
gobiernos

. Obstaculos Técnicos al Comercio (OTC) En desarrollo de las reglas OTC, las
Partes del TPP han acordado reglas transparentes y no discriminatorias para
desarrollar regulaciones técnicas, estandares y procedimientos de evaluaciéon de
la conformidad, mientras se preserva la capacidad de las Partes del TPP para
alcanzar sus objetivos legitimos. Se acordd cooperar para asegurar que las
regulaciones técnicas y los estandares no creen barreras innecesarias al
comercio. Ademas, para reducir los costos para las empresas del TPP,
especialmente pequefias empresas, las Partes del TPP acordaron reglas que
facilitaran la aprobacion de los resultados de los procedimientos de evaluacion
de la conformidad para las entidades de evaluacion de la conformidad en otras
Partes del TPP, haciendo mas sencillo para las compafnias el acceso a los
mercados TPP. Bajo el TPP, las Partes estan obligadas a permitir comentarios
del publico sobre las propuestas de regulaciones técnicas, estandares y los
procedimientos de evaluacion de la conformidad, para informar sus procesos de
regulacion y para asegurar que los usuarios entiendan las reglas que necesitaran
seguir. Las Partes también aseguraran un intervalo razonable entre la
publicacién de las regulaciones técnicas y los procedimientos de evaluacion de
la conformidad, y su entrada en vigencia, para que de esta manera las empresas
tengan suficiente tiempo para cumplir los nuevos requerimientos. Ademas, el
TPP incluye anexos relacionados a la regulacion de sectores especificos para
promover enfoques regulatorios comunes dentro de la region TPP. Estos
sectores son cosméticos, aparatos médicos, farmacéuticos, productos de
tecnologia de la informacion y comunicacion, vinos y bebidas destiladas,
formulas para los alimentos envasados y aditivos, y productos agricolas
organicos

. Inversion En el establecimiento de las reglas de inversidn, las Partes del TPP
disponen reglas que exigen politicas de inversidbn no discriminatorias y de
proteccion que aseguren el estado de derecho, mientras se proteja la capacidad
de los gobiernos de las Partes para alcanzar objetivos legitimos de politicas
publicas. EI TPP provee las protecciones basicas a la inversidbn que se
encuentran en otros acuerdos relacionados con la inversién, incluyendo el trato
nacional; el trato de nacién mas favorecida; el “nivel minimo de trato” para las
inversiones de acuerdo con los principios del derecho internacional
consuetudinario; prohibicion de la expropiacion que no persigue propoésito
publico, sin un debido proceso, o sin compensacion; se prohibe los “requisitos
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de desempefio’, tales como requisitos de contenido o tecnologia local; libre
transferencia de fondos relacionados con la inversion, sujeto a excepciones en
el TPP para asegurar que los gobiernos retienen la flexibilidad para administrar
la volatilidad de los flujos de capitales, incluyendo a través medidas de
salvaguardia temporal no discriminatorias (como el control de capitales) que
restringen las transferencias relacionadas a la inversién en el contexto de una
crisis 0 amenaza de crisis en la balanza de pagos, asi como ciertas otras crisis
econdémicas; o para proteger la integridad y estabilidad del sistema financiero; y
la libertad de designar altos ejecutivos de cualquier nacionalidad. 5 Las Partes
del TPP adoptaron un enfoque de “lista negativa”, lo cual significa que sus
mercados estan completamente abiertos a los inversionistas extranjeros,
excepto donde se haya tomado una excepcion (medida disconforme) en uno de
los dos anexos especificos de un pais: (1) las medidas vigentes en las cuales
una Parte acepta la obligacién de no volver sus medidas mas restrictivas en el
futuro, y de comprometer cualquier liberalizacién futura, y (2) las medidas o
politicas en los cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. El
capitulo también establece un arbitraje internacional neutral y transparente para
las controversias de inversidn, con fuertes salvaguardias para evitar reclamos
abusivos y frivolos; y para asegurar el derecho de los gobiernos a regular en
beneficio del interés publico, incluyendo en temas de salud, seguridad y la
proteccién ambiental. Las garantias procedimentales incluyen: procedimientos
arbitrales transparentes, comunicaciones amicus curiae, comunicaciones de
Partes que no son parte de la controversia; revision expedita de reclamos frivolos
y posible compensacién por los costos de los abogados; procedimiento de
revision para laudos provisionales; interpretaciones conjuntas vinculantes de las
Partes del TPP; limite de tiempo para presentar un reclamo; y reglas para evitar
que un demandante presente la misma demanda en un proceso paralelo

10. Comercio Transfronterizo de Servicios Dada la creciente importancia del
comercio de servicios para las Partes del TPP, los 12 paises comparten el interés
por liberalizar el comercio en esta area. EI TPP incluye las principales
obligaciones de la OMC y otros acuerdos comerciales: trato nacional; trato de
nacion mas favorecida; acceso a mercados, que establece que ningun pais del
TPP puede imponer restricciones cuantitativas al suministro de servicios (i.e., un
limite al nimero de proveedores o al nimero de transacciones) o exigir un tipo
especifico de persona juridica o asociaciéon conjunta; y presencia local, que
significa que ningun pais puede exigir a un proveedor de otro pais establecer
una oficina o filial, o ser residente, en su territorio para suministrar un servicio.
Las Partes del TPP aceptan estas obligaciones bajo un enfoque de “lista
negativa’, lo cual significa que sus mercados estan completamente abiertos a los
proveedores de servicios de los paises TPP, excepto cuando hayan tomado una
excepcion (medidas disconforme) en uno de los dos anexos del Tratado
especificos por pais: (1) las medidas vigentes en las cuales una Parte acepta la
obligacion de no volver sus medidas mas restrictivas en el futuro, y de
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comprometer cualquier liberalizacion futura, y (2) los sectores o politicas en los
cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. Ademas, las Partes del
TPP acuerdan administrar sus medidas de aplicacion general de manera
razonable, objetiva e imparcial, y aceptar compromisos de transparencia en el
desarrollo de nuevas regulaciones en los sectores de servicios. Los beneficios
del capitulo pueden ser negados a “empresas fantasmas” (shell companies) y a
proveedores de servicios que son propiedad de paises que no son Parte del TPP,
a los cuales los paises del TPP imponen prohibiciones a ciertas transacciones.
Las Partes del TPP acordaron permitir la libre transferencia de fondos
relacionados al comercio transfronterizo de servicios. Ademas, el capitulo incluye
un anexo sobre servicios profesionales que incentiva el trabajo cooperativo en el
reconocimiento de licencias y otros asuntos regulatorios, y un anexo en servicios
de envio expreso.

11. Servicios Financieros El capitulo de Servicios Financieros del TPP brindara
oportunidades importantes de acceso a mercado para el comercio transfronterizo
y la inversion, asegurando que las Partes conserven su capacidad para regular
los mercados e instituciones financieras y para tomar medidas de emergencia en
casos de crisis. El capitulo incluye las principales obligaciones de otros acuerdos
comerciales, como es el caso de: trato nacional; trato de nacidon mas favorecida;
acceso a mercados; y ciertas disposiciones del capitulo de Inversion, incluyendo
el nivel minimo de trato. El capitulo permite la venta transfronteriza de ciertos
servicios financieros a una Parte del TPP desde otra Parte del TPP, sin exigir
que los proveedores se establezcan operaciones en otro pais para suministrar
sus servicios — sujeto al registro o la autorizacion de los proveedores de servicios
financieros transfronterizos de otra Parte del TPP con el objetivo de asegurar
una apropiada regulacién y vigilancia. Un proveedor de una Parte del TPP podra
suministrar un nuevo servicio financiero en otro mercado del TPP si las
companias domésticas en ese mercado estan permitidas de hacerlo. Las Partes
del TPP tienen excepciones especificas por pais para algunas de estas reglas
en dos anexos adjuntos al TPP: (1) las medidas vigentes en las cuales una Parte
acepta la obligacion de no volver sus medidas mas restrictivas en el futuro, y de
comprometer cualquier liberalizacion futura, y (2) las medidas o politicas en las
cuales un pais conserva plena discrecion hacia el futuro. Las Partes del TPP
también establecieron reglas que, formalmente, reconocen la importancia de los
procedimientos regulatorios para acelerar la oferta de servicios de seguros por
proveedores autorizados y procedimientos para lograr este resultado. Ademas,
el TPP incluye compromisos especificos en administraciéon de portafolios,
servicios de pago electronico con tarjeta, y transferencia de informacién para el
procesamiento de datos. El capitulo de Servicios Financieros provee, para la
solucidén de controversias relacionadas a ciertas disposiciones, un mecanismo
de arbitraje de inversion, neutral y transparente. Esto incluye disposiciones
especificas en controversias de inversion relacionadas al nivel minimo de trato,
asi como disposiciones que exigen que los arbitros téngan experiencia en
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servicios financieros, y un mecanismo especial Estado-Estado para facilitar la
aplicacién de la excepcion prudencial y otras excepciones del capitulo, en el
contexto de una controversia de inversion. Finalmente, incluye excepciones con
el fin de preservar amplia discrecionalidad para que los reguladores financieros
del TPP adopten medidas orientadas a la promocién de la estabilidad financiera
y la integridad del sistema financiero, incluyendo una excepcidn prudencial y una
excepcion de medidas no discriminatorias en cumplimiento de politicas
monetarias o ciertas otras politicas.

12. Entrada Temporal de Personas de Negocios El capitulo de Entrada Temporal
de Personas de Negocios incentiva a las autoridades de las Partes del TPP a

proveer informacion con respecto a las solicitudes para la entrada temporal; a
asegurar que los costos de las solicitudes sean razonables; y a tomar decisiones
con respecto a las solicitudes e informar a los solicitantes las decisiones tan
pronto como sea posible. Las Partes del TPP acuerdan asegurar que la
informaciéon con respecto a los requisitos para la entrada temporal esté
disponible para el publico, 7 incluyendo que la informacion sea prontamente
publicada y, si es posible, que esté en formato electrdnico; asi como proveer
materiales explicativos. Las Partes acuerdan incentivar la cooperacion en
asuntos de entrada temporal, como por ejemplo, el procesamiento de visas. Casi
todos los miembros del TPP han realizado compromisos respecto al acceso de
las personas de negocios de cada Parte, los cuales se encuentran en los anexos
especificos por cada pais.

13. Telecomunicaciones Las Partes del TPP comparten el interés de asegurar
redes de telecomunicaciones eficientes y confiables en sus paises. Estas redes
son fundamentales para las companias, tanto grandes como pequeiias, para
proveer servicios. Las reglas de acceso a redes de telecomunicaciones en el
TPP, que promueven la competencia, cubren a los proveedores de servicios
moviles. Las Partes del TPP se comprometen a asegurar que los proveedores
importantes de servicios de telecomunicaciones en su territorioc provean
interconexion, servicios de circuitos arrendados, co-ubicacién, y el acceso a
postes y otras instalaciones bajo términos y condiciones razonables, de manera
oportuna. Las Partes también se comprometen, cuando se requiera una licencia,
a asegurar la transparencia en los procesos reguiatorios y que las regulaciones
no discriminen a tecnologias especificas. Asimismo, las Partes se comprometen
a administrar sus procedimientos para la atribucion y uso de recursos escasos,
incluyendo frecuencias, nimeros y derechos de paso, de manera objetiva,
transparente, oportuna y no discriminatoria. Las Partes del TPP reconocen la
importancia de confiar en las fuerzas de mercado y en las negociaciones
comerciales en el sector telecomunicaciones. Ademas, acordaron llevar a cabo
acciones para promover la competencia en los servicios de roaming internacional
y facilitar el uso de alternativas a este servicio. Las Partes del TPP acordaron
que, si una Parte elige regular tasas al por mayor para los servicios de roaming
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internacional, esa Parte debera brindar a los operadores de los paises del TPP
que no regulen estas tasas, la oportunidad de también beneficiarse de las tasas
mas bajas.

14. Comercio Electrénico En el capitulo de Comercio Electronico, las Partes del
TPP se comprometieron a asegurar el libre flujo de la informacion y los datos
globales que impulsan el Internet y la economia digital, sujeto a los objetivos
legitimos de politica publica, como la proteccion de la informacién personal. Las
12 Partes acordaron también no exigir a las companias del TPP construir centros
de datos para almacenar informacién como una condicién para operar en un
mercado del TPP y, ademas, que no se requiere la transferencia o el acceso al
cédigo de fuente del software. El capitulo prohibe la imposicién de derechos
aduaneros a las transmisiones electrénicas, e impide que las Partes del TPP
favorezcan a los productores o proveedores nacionales de dichos productos a
través de medidas discriminatorias o bloqueos totales (outright blocking). Para
proteger a los consumidores, las Partes del TPP acuerdan adoptar y mantener
leyes de proteccion al consumidor, relacionadas a las actividades comerciales
online sean fradulentas y engafiosas; asi como asegurar el cumplimiento de la
proteccién de la privacidad y al consumidor en los mercados del TPP. Las Partes
también se exigen tener medidas para detener los mensajes electrénicos
comerciales no solicitados. Para facilitar el comercio electrénico, el capitulo
incluye disposiciones que incentivan a las Partes a promover un mayor comercio
sin papeles entre 8 las empresas y el gobierno, tales como el uso de formularios
aduaneros electronicos; y permitir autenticaciones y firmas electrénicas para las
transacciones comerciales. Un numero de obligaciones en este capitulo esta
sujeto a las medidas disconformes relevantes de los miembros del TPP. Las 12
Partes acordaron cooperar para ayudar a que las pequefas y medianas
empresas para que aprovechen el comercio electrdnico, y el capitulo promueve
la cooperacion en politicas relacionadas a la proteccidon de la informacién
personal, la proteccion del consumidor on-line, las amenazas y la capacidad en
materia de ciber seguridad.

15. Contratacién Publica Las Partes del TPP comparten un interés en ingresar a
los grandes mercados de compras publicas de cada una de las Partes que
conforman el TPP a través de reglas transparentes, predecibles y no
discriminatorias. En el capitulo de Contratacién Publica, las Partes del TPP se
comprometen a disciplinas basicas como el trato nacional y la no discriminacién.
También acuerdan publicar informacion relevante de manera oportuna, para
permitir que los ofertantes tengan tiempo suficiente para obtener la
documentacion de las licitaciones y presentar una oferta, para tratar a los
ofertantes de manera justa e imparcial y a mantener la confidencialidad de las
ofertas. Ademas, las Partes acuerdan utilizar especificaciones técnicas justas y
objetivas, y adjudicar contratos basados Unicamente en los criterios de
evaluacion especificados en los avisos y bases de la licitacién; asimismo,

28



acuerdan establecer procedimientos de debido proceso para cuestionar o revisar
quejas sobre una adjudicacién. Cada Parte se compromete a una lista positiva
de entidades y a actividades que estan cubiertas por el capitulo, las cuales estan
listadas en los anexos.

16. Politica de Competencia Las Partes del TPP comparten el interés en asegurar
un marco de competencia justa en la region a través de reglas que exigen a las
Partes del TPP mantener regimenes juridicos que prohiban practicas de
negocios anticompetitivas, asi como actividades comerciales fraudulentas y
enganosas que perjudican a los consumidores. Las Partes del TPP se
comprometen a adoptar o mantener leyes nacionales de competencia que
proscriban practicas de negocios anticompetitivas y a trabajar para aplicar estas
leyes a todas las actividades comerciales en sus territorios. Para asegurar de
que dichas leyes se apliquen efectivamente, las Partes del TPP acuerdan
establecer 0 mantener autoridades encargadas de la aplicacién de las leyes
nacionales de competencia, y adoptar o mantener leyes o reglamentaciones que
proscriban las actividades comerciales fraudulentas y engafosas que causan
dafio o dafio potencial a los consumidores. Las Partes también acuerdan
cooperar, segun sea apropiado, sobre asuntos de interés mutuo relacionados
con las actividades de competencia. Las 12 Partes acuerdan obligaciones sobre
debido proceso y equidad procesal, asi como derechos de accidn privada por
dafos causados por una violacién de la ley nacional de competencia de una
Parte. Ademas, las Partes TPP acuerdan cooperar en el ambito de la politica de
competencia y la aplicacién de la ley de competencia, incluso a través de la
notificacion, consulta e intercambio de informacién. El capitulo no esta sujeto a
las disposiciones de solucion de diferencias del TPP, pero las Partes TPP podran
consultar sobre preocupaciones relacionadas con el capitulo.

17. Empresas de Propiedad del Estado y Monopolios Designados Todas las
Partes del TPP tienen Empresas de Propiedad Estatal (EPE), que a menudo

desempenian un papel en la prestacion de servicios publicos y otras actividades;
sin embargo, las Partes TPP reconocen el beneficio de acordar un marco de
normas sobre las EPE. El capitulo sobre empresas de propiedad del Estado
cubre grandes empresas estatales que se dedican principalmente a actividades
comerciales. Las Partes acuerdan asegurar de que sus empresas estatales
realicen compras y ventas comerciales sobre la base de consideraciones
comerciales, excepto cuando hacerlo seria inconsistente con cualquier mandato
bajo el cual una empresa estatal esté operando y que sea requerido para prestar
servicios publicos. Las Partes también acuerdan a garantizar que sus empresas
estatales o monopolios designados no discriminen contra empresas, bienes y
servicios de otras Partes. Las Partes acuerdan proporcionar a sus tribunales
jurisdiccion sobre las actividades comerciales de ilas empresas estatales
extranjeras en su territorio, y asegurar que los érganos administrativos que
regulan tanto a las empresas publicas como a las empresas privadas lo hagan
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de manera imparcial. Las Partes del TPP se comprometen a no generar efectos
adversos a los intereses de otras Partes del TPP cuando otorguen asistencia no
comercial a empresas estatales, o dafio a la industria local de otra Parte cuando
otorguen asistencia no comercial a una empresa estatal que produce y vende
mercancias en territorio de esa otra Parte. Las Partes del TPP acuerdan
compartir una lista de sus empresas estatales con las otras Partes del TPP y
proporcionar, bajo solicitud, informacién adicional sobre el grado de propiedad
estatal o de control y la asistencia no comercial que proporcionan a las empresas
estatales. Existen algunas excepciones a las obligaciones establecidas en el
capitulo, por ejemplo, cuando hay una emergencia en la economia nacional o
global, asi como las excepciones especificas de cada pais que se establecen en
los anexos.

18. Propiedad Intelectual El capitulo de Propiedad Intelectual (Pl) del TPP cubre
patentes, marcas, derecho de autor, disefios industriales, indicaciones
geograficas, secretos comerciales, otras formas de Propiedad Intelectual, la
observancia de los derechos de Propiedad Intelectual, asi como otras areas en
las que las Partes acuerden cooperar. El capitulo de Pl facilitara a las empresas
la busqueda, el registro y la proteccién de los derechos de Propiedad Intelectual
en nuevos mercados, lo cual es muy importante, en particular para las pequefias
empresas. De igual manera, este capitulo establece un precedente importante
debido a que contiene disposiciones relativas al reconocimiento y proteccion de
los recursos genéticos y los conocimientos tradicionales asociados. En efecto,
se reconoce el vinculo existente entre los conocimientos tradicionales y los
recursos genéticos y la propiedad intelectual, materias que de manera conjuntan
aportan a su proteccion y aprovechamiento adecuado por la sociedad. A efectos
de combatir la biopirateria se incluyen disposiciones sobre cooperacion e
intercambio de informacién en los exdmenes de patentes de las oficinas
competentes en dichas materias de las partes. El capitulo establece estandares
para las patentes, sobre la base de lo establecido en el Acuerdo sobre los ADPIC
de la OMC y de las mejores practicas internacionales. En el caso de las marcas,
se otorga proteccion a las mismas y a cualquier otro signo distintivo que las
empresas o las personas utilicen para identificar sus productos en el mercado.
El capitulo también incluye medidas de transparencia y debido proceso para la
proteccién de nuevas indicaciones geograficas, incluidas las indicaciones
geograficas reconocidas o protegidas a través de acuerdos internacionales. Esto
incluye el entendimiento entre las Partes respecto a la relacién entre las marcas
y las indicaciones geograficas, asi como con relacién a las excepciones para el
uso de términos comunes. Adicionalmente, el capitulo contiene disposiciones
referidas a productos farmacéuticos, las cuales facilitan tanto el desarrollo de la
innovaciéon en el campo de los medicamentos, asi como la disponibilidad de
medicamentos genéricos, sin perjuicio de los plazos que las Partes necesiten
para la implementacién de las referidas disposiciones. Por otro lado, en el
capitulo se incluyen disposiciones relativas a la proteccion de datos de prueba y
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otros no divulgados presentados para obtener la aprobacién de comercializacion
de un nuevo producto farmacéutico o de un nuevo producto quimico de uso
agricola. Ademas, se reafirma el compromiso asumido por las Partes en la
Declaracion Ministerial de la OMC relativa al Acuerdo sobre los ADPIC y la Salud
Publica (2001) y, en particular, que las Partes no estan impedidas de adoptar
medidas para proteger la salud publica, incluyendo los casos de epidemias tales
como el VIH / SIDA.

En el caso del derecho de autor, el capitulo de Propiedad Intelectual establece
compromisos para proteger las obras, interpretaciones, ejecuciones y
fonogramas, tales como canciones, peliculas, libros y software, asi como
también incluye disposiciones efectivas y balanceadas con relaciéon a medidas
tecnologicas de proteccion e informacion de gestibn de derechos. Como
complemento de lo anterior, el capitulo incluye la obligacién para las Partes de
buscar constantemente un equilibrio entre los diversos sistemas de derecho de
autor, a través de, entre otras cosas, las excepciones y/o limitaciones para fines
legitimos, incluido en el entorno digital. Por otro lado, el capitulo dispone que las
Partes deben establecer o mantener un marco legal que incluya garantias para
los Proveedores de Servicios de Internet (ISPs). Sin embargo, estas
disposiciones no implican que los ISPs sean responsables de monitorear sus
sistemas a fin de prevenir cualquier acto infractor. Finalmente, las Partes del TPP
acordaron fortalecer sus sistemas de observancia de los derechos de Propiedad
Intelectual, lo que incluye, entre otros, el fortalecimiento de los procesos civiles,
medidas provisionales, medidas en frontera, procedimientos penales y
sanciones para la falsificacién de marcas o pirateria respecto del derecho de
autor y derechos conexos cometidos a escala comercial. En particular, las Partes
del TPP estableceran las herramientas legales adecuadas para impedir la
apropiacion indebida de los secretos comerciales, establecer procedimientos y
sanciones penales para la usurpacion de secretos comerciales, incluyendo el
robo informacion por medios electronicos, y para la grabacién no autorizada de
peliculas en cines.

19. Laboral Todas las Partes del TPP son miembros de la Organizacion
Internacional del Trabajo (OIT) y reconocen la importancia de la promocion de
los derechos laborales internacionalmente reconocidos. Las Partes del TPP se
comprometen a adoptar y mantener en sus leyes y practicas los derechos
laborales fundamentales tal como son reconocidos en la Declaracion de la OIT
de 1998, a saber, la libertad de asociacion y el derecho a la negociacion
colectiva; la eliminacion del trabajo forzoso; la abolicion del trabajo infantil y la
prohibicién sobre las peores formas de trabajo infantil; y la eliminacién de la
discriminacion en el empleo. Las Partes tambén acuerdan mantener leyes que
rijan los salarios minimos, horas de trabajo y la seguridad y salud en el trabajo.
Estos compromisos se aplican también a las zonas francas de procesamiento.
Las 12 Partes acuerdan no exceptuar o derogar leyes que implementan los
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derechos fundamentales en el trabajo con el fin de atraer comercio o inversién,
y no fallar en la aplicacién efectiva de su legislacién laboral en un patrén
sostenido o recurrente que afecte el comercio o la inversion entre las Partes del
TPP. Ademas de los compromisos de las Partes para eliminar el trabajo forzoso
en sus propios paises, el capitulo Laboral incluye compromisos para desalentar
la importacién de bienes producidos con trabajo forzoso o trabajo infantil, o que
contienen insumos producidos por trabajo forzoso, independientemente de si el
pais de origen es Parte del TPP. Cada una de las 12 Partes del TPP se
compromete a garantizar el acceso a procedimientos administrativos y judiciales
justos, equitativos y transparentes y a proporcionar recursos efectivos por
violaciones de‘su legislacién laboral. Tambien acordaron la participacién pablica
en la implementacién de! capitulo Laboral, incluyendo el establecimiento de
mecanismos para obtener la opinidn del publico. Los compromisos en el capitulo
estan sujetos a los procedimientos de solucion de controversias establecidos en
el capitulo de Solucién de Diferencias. Para promover la rapida resolucion de los
temas laborales entre las Partes del TPP, el capitulo laboral también establece
un dialogo laboral que las Partes pueden elegir utilizar para tratar de resolver
cualquier problema laboral que surja entre ellas bajo este capitulo. Este dialogo
permite la consideracién expedita de asuntos y que las Partes acuerden
mutuamente un curso de accién para resolver los problemas. El capitulo laboral
establece un mecanismo para la cooperacion en asuntos laborales, incluyendo
oportunidades para el involucramiento de los interesados en la identificacion de
areas de cooperacion y participacion, segun sea apropiado y acordado
conjuntamente, en actividades de cooperacion.

20. Medio Ambiente Como el hogar de una parte significativa de las personas, la
fauna, las plantas y especies marinas del mundo, las Partes del TPP comparten
un fuerte compromiso con la proteccion y conservacion del medio ambiente,
incluyendo trabajar juntos para hacer frente a los problemas ambientales, como
la contaminacion, el trafico ilegal de vida silvestre, la tala ilegal, la pesca ilegal, y
la proteccién del medio marino. Las 12 Partes convienen en la aplicacion efectiva
de su legislacién ambiental y no debilitar las leyes ambientales con el fin de
promover el comercio o la inversién. También se comprometen a cumplir con sus
obligaciones bajo la Convencién sobre el Comercio Internacional de Especies
Amenazadas de Fauna y Flora Silvestres (CITES), y tomar medidas para
combatir y cooperar a fin de evitar el comercio de fauna y flora silvestres que
hayan sido tomadas de forma ilegal. Ademas, las Partes se comprometen a
promover la gestion sostenible de los bosques, asi como proteger y conservar la
fauna y la flora que dichas Partes han identificado que se encuentran en riesgo
en sus territorios, incluso a través de medidas para conservar la integridad
ecologica de las areas naturales bajo proteccién especial, como los humedales.
En un esfuerzo por proteger sus océanos compartidos, los paises partes del TPP
estan de acuerdo con la gestidn sostenible de la pesca, para promover la
conservacion de especies marinas importantes, incluyendo los tiburones, para
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combatir la pesca ilegal, y para prohibir algunas de las subvenciones a la pesca
mas dafinas que afectan negativamente a las poblaciones de peces
sobreexplotados, y que apoyan la pesca ilegal, no declarada o no regulada. Las
Partes del TPP también acuerdan mejorar la transparencia en relacion con este
tipo de programas de subsidios, y hacer todo lo posible para abstenerse de
introducir nuevos subsidios que contribuyan a la sobrepesca o sobrecapacidad.
Las Partes del TPP también estan de acuerdo en proteger el medio ambiente
marino de la contaminacién de buques y en proteger la capa de ozono de
sustancias que agotan el ozono. Reafirman su compromiso de aplicar los
Acuerdos Multilaterales sobre Medioambiente (AMUMAS) a los que se han unido.
Las Partes se comprometen a garantizar la transparencia en la toma de
decisiones ambientales, implementacion y cumplimiento. Ademas, las Partes se
comprometen a proporcionar oportunidades para la participacién publica en la
implementacion del capitulo de Medic Ambiente, inclusoc a través de
presentaciones publicas y sesiones publicas de la Comision de Medio Ambiente
establecida para supervisar la implementacion del capitulo. El capitulo esta
sujeto al procedimiento de solucidn de controversias establecido en el capitulo
de Solucién de Diferencias. Las Partes convienen ademas en fomentar iniciativas
ambientales voluntarias, como los programas de responsabilidad social
corporativa. Por ultimo, las Partes se comprometen a cooperar para abordar
asuntos de interés conjunto o comun, incluso en las areas de conservacion y uso
sostenible de la biodiversidad, y la transicidbn hacia economias de bajas
emisiones y resistentes. En este Capitulo se alienta la conservacion y el uso
sostenible de la diversidad biolégica, reconociendo la importancia de respetar y
mantener el conocimiento y las practicas de las comunidades locales e
indigenas. Asimismo, en cuanto al acceso a los recursos genéticos se reconoce
la necesidad del consentimiento informado previo para dicho acceso y el
establecimiento de términos mutuamente acordados, incluyendo la distribuciéon
equitativa de beneficios que resulten de su uso, entre usuarios y proveedores de
los recursos genéticos.

21. Cooperacién y Desarrolld de Capacidades Las economias de los 12 paises
del TPP son diversas. Todas las Partes reconocen que los paises en vias de

desarrollo del TPP pueden enfrentar retos particulares en la implementacion del
Tratado, y para aprovechar al maximo las oportunidades que este genera. Para
hacer frente a estos retos, el capitulo de Cooperacion y Desarrollo de
Capacidades establece un Comité para identificar y revisar temas para llevar a
cabo potenciales esfuerzos de cooperacion y fortalecimiento capacidades. Las
actividades de las Partes se llevan a cabo sobre la base de acuerdo mutuo y
estan sujetas a la disponibilidad de recursos. Este Comité facilitara el intercambio
de informacion para ayudar con las solicitudes relacionadas con la cooperacion
y el fortalecimiento de capacidades
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22. Competitividad y Facilitacién_de Negocios El capitulo de Competitividad y
Facilitacion de Negocios tiene como objetivo ayudar al TPP a alcanzar su

potencial para mejorar la competitividad de los paises, participantes, y de la
regidén de Asia-Pacifico en su conjunto. El capitulo crea mecanismos formales
para analizar el impacto del TPP sobre ia competitividad de las Partes, a través
del dialogo entre los gobiernos y entre el gobierno, los negocios y la sociedad
civil, con especial énfasis en la profundizacién de las cadenas de suministro
regionales, para evaluar los avances, aprovechar nuevas oportunidades, y
abordar los retos que puedan surgir una vez que el TPP esté en vigor. Entre ellos
estara la Comision de Competitividad y Facilitacion de Negocios, que se reunira
periédicamente para examinar el impacto del TPP en la competitividad regional
y nacional, y en la integraciébn econdmica regional. EI Comité considerara
consejos y recomendaciones de personas interesadas en relacion a formas en
las que el TPP puede mejorar aun mas la competitividad, incluyendo el fomento
de la participacion de las micro, pequeias y medianas empresas en las cadenas
de suministro regionales. El capitulo también establece un marco basico para
que el Comité evalle el desemperio de las cadenas de suministro en virtud del
Tratado, incluyendo las formas de promover la participacion de las PYME en
dichas cadenas; y la revision de los aportes de los grupos de interés y la
participacion de expertos.

23. Desarrollo Las Partes del TPP buscan asegurar que el TPP sera un modelo de
alto nivel para el comercio y la integracion econémica, y en particular asegurar
que todas las Partes del TPP puedan obtener los beneficios completos del
Tratado, sean plenamente capaces de cumplir sus compromisos, y puedan surgir
como sociedades mas présperas con mercados fuertes. El capitulo de Desarrollo
incluye tres areas especificas para ser consideradas en el trabajo colaborativo
una vez que el TPP entre en vigor para cada Parte: (1) crecimiento econémico
de amplia base, incluyendo el desarrollo sostenible, la reducciéon de la pobreza,
y la promocion de las pequefias empresas; (2) las mujeres y el crecimiento
econdmico, incluyendo el apoyo a las mujeres para el fortalecimiento de sus
capacidades y habilidades, la mejora del acceso de las mujeres a los mercados,
la obtencién de tecnologia y 14 financiamiento, el establecimiento de redes de
liderazgo de mujeres, y la identificacion de mejores practicas de flexibilidad
laboral; y (3) educacién, ciencia y tecnologia, investigaciéon e innovacién. El
capitulo establece un Comité de Desarrollo del TPP, que se reunira
periddicamente para promover el trabajo de cooperacion voluntaria en estas
areas y las nuevas oportunidades que se presenten.

24. PYMEs Las Partes del TPP tienen el interés comun de promover la participacion
de las pequenas y medianas empresas en el comercio y de garantizar que estas
empresas compartan los beneficios del TPP. Complementando los compromisos
de otros capitulos del TPP en materia de acceso a mercados, reduccion de
tramites, acceso a Internet, facilitacion de comercio, envios expresos y otros, el
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capitulo de PYMEs incluye compromisos de cada Parte del TPP para crear
paginas web amigables para usuarios de pequeiias y medianas empresas a fin
de proporcionar informacién faciimente accesible sobre el TPP, asi como sobre
maneras en las que pequefias empresas puedan tomar ventaja del Tratado,
incluyendo la descripcion de las disposiciones del TPP relevantes para las
pequenas y medianas empresas; regulaciones y procedimientos relativos a los
derechos de propiedad intelectual; regulaciones sobre inversién extranjera;
procedimientos de registro de empresas; regulaciones de empleo; e informacion
tributaria. Ademas, el capitulo establece un Comité de la Pequena y Mediana
Empresa que se reunira periodicamente para examinar el grado en el que el TPP
esté sirviendo a las empresas pequenas y medianas, considerar medios para
mejorar ain mas sus beneficios, y supervisar las actividades de cooperacion o
de fortalecimiento de capacidades para apoyar a las pequefas y medianas
empresas a través de asesoria, asistencia y programas de capacitacion en
exportaciones para las pequefias y medianas empresas; intercambio de
informacion; el financiamiento para el comercio; y otras actividades.

25. Coherencia Regulatoria El Capitulo de Coherencia Regulatoria del TPP
ayudara a garantizar un entorno regulatorio abierto, justo y predecible para las
empresas que operan en los mercados del TPP, al fomentar la transparencia, la
imparcialidad y la coordinacidn en cada gobierno para lograr un enfoque
regulador coherente. El capitulo tiene como objetivo facilitar ia coherencia
regulatoria en cada pais TPP mediante la promocién de mecanismos de consulta
y coordinacion interinstitucional efectiva. Fomenta el uso de buenas practicas
regulatorias ampliamente aceptadas, tales como las evaluaciones de impacto de
medidas regulatorias propuestas, la comunicacion de las razones de la seleccion
de las alternativas de regulacion elegidas y la naturaleza de la regulacion a ser
introducida. El capitulo también incluye disposiciones que ayudan a asegurar
que las regulaciones estén escritas de forma clara y concisa, que el publico tenga.
acceso a informacidn sobre nuevas medidas regulatorias, de ser posible enlinea,
y que las medidas regulatorias existentes se revisen periodicamente para
determinar si siguen siendo el medio mas efectivo de lograr el objetivo deseado.
Adicionalmente, se alienta a las Partes del TPP a proporcionar anualmente aviso
publico de todas las medidas regulatorias que espera tomar. Para estos fines, el
capitulo establece un Comité que dara a los paises del TPP, empresas y
sociedad civil continuas oportunidades para informar sobre la aplicacion,
compartir experiencias sobre mejores practicas, y considerar posibles areas de
cooperacion. El capitulo no afecta en modo alguno los derechos de las Partes
del TPP de regular en materia de salud publica, seguridad nacional, y por otras
razones de interés publico.

26. Transparencia y Anti-corrupciéon El capitulo sobre Transparencia vy
Anticorrupcion del TPP busca promover el objetivo compartido por todas las
Partes del TPP, de fortalecer el buen gobierno y abordar los efectos corrosivos
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que el soborno y la corrupcién pueden tener en sus economias. Bajo el capitulo
de Transparencia y Anticorrupcion, las Partes del TPP deben asegurar de que
sus leyes, reglamentos y disposiciones administrativas de aplicacién general con
respecto a cualquier asunto comprendido en el TPP estén disponibles al publico
y que, en la medida de lo posible, las regulaciones que puedan afectar al
comercio o la inversion entre las Partes estan sujetos a avisos y comentarios.
Las Partes del TPP se comprometen a garantizar ciertos derechos al debido
proceso de las personas interesadas en relacidn con procedimientos
administrativos, incluyendo su pronta revisibn mediante tribunales o
procedimientos judiciales o administrativos imparciales. También se
comprometen a adoptar o mantener leyes que penalizan el ofrecimiento o
solicitud de ventajas indebidas por un funcionario publico, asi como otros actos
de corrupcién que afecten al comercio o inversién internacionales. Las Partes
también se comprometen a la aplicacion efectiva de sus leyes y reglamentos
anticorrupcion. Ademas, se comprometen a esforzarse por adoptar o mantener
codigos o normas de conducta para sus funcionarios publicos, asi como medidas
para identificar y gestionar los conflictos de intereses, para aumentar la
capacitacion de los funcionarios publicos, a tomar medidas para desalentar los
obsequios, facilitar el reporte de actos de corrupcién, y establecer medidas
disciplinarias o de otro tipo para los funcionarios publicos que participan en actos
de corrupcion. Asimismo, este Capitulo cuenta con un anexo sobre transparencia
e imparcialidad para productos farmacéuticos y dispositivos médicos mediante
el cual las Partes reconocen los principios orientados a facilitar la asistencia
médica de alta calidad y mejorar la salud publica y se obligan a promover la
transparencia e imparcialidad de los procedimientos de reembolso de productos
farmacéuticos o dispositivos médicos. Cabe sefalar que las obligaciones
contenidas en este anexo solo aplican a aquellas Partes del TPP que cuenta con
procedimientos de reembolso y no estan sujetas al mecanismo de solucién de
diferencias del Tratado.

27. Disposiciones Administrativas e Institucionales EI Capitulo de
Disposiciones Administrativas e Institucionales establece el marco institucional
bajo el cual las Partes evaluaran y guiaran la implementacién u operacion del
TPP, en particular al establecer la Comision de Asociacion Trans-Pacifico,
integrada por Ministros 0 funcionarios de alto nivel, para supervisar la
implementacion o aplicacion del Tratado y guiar su evolucion futura. Esta
Comisién revisara la relacion econémica y la asociativa entre las Partes sobre
una base periddica para asegurar que 16 el acuerdo sigue siendo relevante para
los retos comerciales y de inversidn que afrontan las Partes. El capitulo también
requiere que cada Parte designe un punto de contacto general para facilitar las
comunicaciones entre las Partes, y crea un mecanismo a través del cual cada
parte que tenga un periodo especifico de transicion para una obligacion debe
informar sobre los planes para, y el progreso hacia, la implementaciéon de esa
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obligacion. Esto garantiza una mayor transparencia con respecto a la
implementacién de las obligaciones de las Partes.

28. Solucién de Controversias El capitulo de Solucion de Controversias tiene por
objeto permitir a las Partes abordar con prontitud las controversias entre ellos
durante la ejecucion del TPP. Las Partes del TPP realizaran todos los esfuerzos
para resolver los conflictos a través de la cooperacién y la consulta y fomentaran
el uso de mecanismos alternativos de resolucién de conflictos cuando sea
apropiado. Cuando esto no sea posible, las Partes del TPP buscaran que las
disputas sean resueltas a través de paneles objetivos e imparciales. El
mecanismo de solucién de diferencias creado en este capitulo se aplica a lo largo
del TPP, con algunas excepciones especificas. El publico en cada Parte del TPP
sera capaz de seguir los procedimientos, ya que los alegatos de las controversias
estaran disponibles al publico, las audiencias estaran abiertas al publico a menos
que las Partes contendientes lo acuerden de otro modo, y el informe final
presentado por paneles también sera puesto a disposicion del publico. Los
paneles consideraran las solicitudes de las entidades no gubernamentales
ubicadas en el territorio de cualquier Parte contendiente para proporcionar
puntos de vista por escrito a los paneles acerca de la disputa durante los
procedimientos de solucién de controversias. En caso de que las consuitas no
permitan resolver un problema, las Partes podran solicitar el establecimiento de
un panel o grupo especial, que se estableceria dentro de los 60 dias después de
la fecha de recepcion de una solicitud de consultas o 30 dias después de la fecha
de recepcidn de una solicitud relacionada con bienes perecederos. Los paneles
estaran integrados por tres expertos en comercio y temas internacionales
independientes de las Partes contendientes, con procedimientos disponibles
para garantizar que un panel se puede componer, incluso si una Parte no
designa a un panelista dentro de un periodo determinado de tiempo. Estos
panelistas estaran sujetos a un codigo de conducta para asegurar la integridad
del mecanismo de solucion de controversias. Presentaran un informe inicial a las
Partes contendientes dentro de 150 dias después de que se designé al ultimo
panelista o 120 dias en casos de urgencia, como los casos relacionados con los
bienes perecederos. El informe inicial sera confidencial, para permitir que las
Partes remitan comentarios. El informe final debe ser presentado a mas tardar
30 dias después de la presentacién del informe inicial y debe ser hecho publico
dentro de los 15 dias, sujeto a la proteccion de la informacion confidencial que
contiene el informe. Para maximizar el cumplimiento, el capitulo de Solucién de
Diferencias permite el uso de las retaliaciones (por ejemplo, la suspension de
beneficios), si una Parte hallada en incumplimiento de sus obligaciones no logra
ponerse en conformidad con sus 17 obligaciones. Antes del uso de retaliaciones,
una Parte hallada en violacién puede negociar o mediar un plazo de tiempo
razonable para remediar la violacion.
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29. Excepciones y Disposiciones Generales El Capitulo Excepciones asegura
que todas las flexibilidades que garanticen el pleno derecho de regular en pro
del interés publico estén disponibles para todas las Partes del TPP, incluyendo
los intereses esenciales de seguridad de una Parte y otras razones de bienestar
publico. Este capitulo incorpora a las disposiciones relacionadas con el comercio
de mercancias las excepciones generales previstas en el articulo XX del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, especificando que
nada en el TPP se interpretara como impedimento para la adopcion o aplicacion
por una Parte de las medidas necesarias para, entre otras cosas, proteger la
moral puablica, proteger la vida o salud humana, animal o vegetal, proteger la
propiedad intelectual, hacer cumplir las medidas relativas a los productos del
trabajo penitenciario y las medidas relativas a la conservacion de los recursos
naturales no renovables. El capitulo también contiene |las excepciones generales
similares previstas en el articulo XIV del Acuerdo General scbre el Comercio de
Servicios en respecto a las disposiciones relacionadas con el comercio de
servicios. El capitulo incluye una excepcion discrecional, aplicable a todo el TPP,
que deja claro que una Parte podra adoptar las medidas que estime necesarias
para la proteccion de sus intereses esenciales de seguridad. También define las
circunstancias y condiciones bajo las que una Parte puede imponer medidas
temporales de salvaguardia (como los controles de capital) que restrinjan las
transferencias - como aportes de capital, transferencias de utilidades y
dividendos, los pagos de intereses y regalias, y los pagos en virtud de un contrato
- relacionado a las inversiones cubiertas, para asegurar que los gobiernos
mantienen la flexibilidad para gestionar los flujos volatiles de capital, en contextos
de crisis de balanza de pagos u otras crisis econémicas, 0 amenaza de las
mismas. Ademas, se especifica que ninguna Parte esta obligada a proporcionar
informacién bajo el TPP si seria contrario a sus leyes o interés publico, o
perjudicaria los intereses comerciales legitimos de empresas particulares. Una
Parte podra optar por denegar los beneficios de la solucién de controversias
inversionista-Estado en relacion con una demanda que impugna una medida de
control del tabaco de la Parte. Cabe sefialar que en este capitulo, ademas de las
excepciones antes descritas, se ha incluido una disposicion que obliga a las
Partes del TPP a establecer medidas a fin de preservar y promover los
conocimientos tradicionales y expresiones culturales tradicionales

30. Disposiciones Finales El capitulo de Disposiciones Finales define la forma en
que el TPP entrara en vigencia, la forma en que puede modificarse, las normas
que establecen el proceso para que otros Estados o territorios aduaneros
distintos se unan al TPP en el futuro, los términos bajo 18 los cuales las Partes
pueden denunciar el Tratado, y las lenguas auténticas del TPP. También se
designara un Depositario del Tratado responsable de recibir y difundir
documentos. El capitulo asegura que el TPP puede ser modificado, con el
acuerdo de todas las Partes y después de que cada Parte finalice sus
procedimientos legales aplicabies y notifique por escrito al Depositario. Se
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especifica que el TPP esta abierto a la adhesion de los miembros del Foro de
Cooperacion Econdmica Asia -Pacifico y otros Estados o territorios aduaneros
distintos, segun sea acordado por las Partes, luego de haber completado los
procedimientos legales aplicables en cada Parte. El capitulo Disposiciones
Finales también especifica los procedimientos bajo los cuales una Parte puede
retirarse del TPP.

Ahora, para determinar la validez de nuestra hipotesis de investigaciéon, donde
proponemos que el efecto del TPP sera severo para el crecimiento de nuestro
pais y operativizamos ello con una variable proxy dependiente como el Producto
Bruto Interno, tenemos o siguiente:

Cuadro N° 7: Indicadores Macroecondmicos

Ano 2016 prmmTmmm MUY

¢ TPP i Peru |

T . I |
PBI (US$ Miles de Miliones) .......... 28 369 192
PBI per Capita, PPP (us$)........... 39718 13019

Exportacién (US$ Mil de Mill.) ....... 3821,5 36,0
Importacién (US$ Mil de Mill.) ....... 4571,1 36,1
Saldo Comercial (US$ Mil de Mill) .. -749,6 0,1

Fuente: SUNAT FMI

Al comparar los PBI de los paises signatarios del TPP y el PBI de nuestro pais,
observamos que nos encontramos frente a un mega mercado ( 28369 vs 192),
es decir, es mas de 147 veces mas grande.

Asimismo, la capacidad de compra del consumidor del TPP es de 39,718 US$
que representa una capacidad de compra de tres veces la disponible en el
mercado peruano; ambas variables son promisorias en términos de potencial
para exportar productos y por ende incrementar las posibilidades de crecimiento.
Asi podemos rechazar nuestra hipotesis y afirmar que el TPP si brinda
posibilidades potenciales y reales de incremento de nuestras exportaciones y
crecimiento de nuestra economia.
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Vil. DISCUSION

Entre 1994 y 2014, los acuerdos comerciales y de libre comercio se
incrementaron en el mundo de unos 100 a mas de 400, proliferacion que en parte
refleja el ingreso de numerosas economias emergentes del globo. En ese
escenario, se plantea que el Peru, al participar en nuevos acuerdos de libre
comercio, como el TPP, continlle accediendo a preferencias comerciales que
hemos ganado no pierdan su fuerza por la presencia de una mayor competencia;
es decir, se parte del principio que el Tratado Trans Pacifico tendra un impacto
transformativo no solo sobre las economias y estructuras de los 12 paises
signatarios, sino sobre todo el sistema comercial multilateral.

Para el Per(, el TPP seria beneficioso porque generaria una nueva alternativa
para que los operadores de comercio exterior puedan exportar e importar sus
productos. Es decir, los acuerdos comerciales que ya tenemos con miembros del
TPP (Estados Unidos, Canada, Japén, México, Chile y Singapur) se mantendran
en vigencia, y los operadores podran elegir el acuerdo comercial qgue mas
beneficioso les sea. Sin embargo, la novedad del TPP es que permite la
acumulacion regional de origen, lo cual significa que el Pert podra adquirir
insumos de los paises del TPP a precios competitivos por la reduccion
arancelaria, incorporarios en los procesos productivos nacionales y exportar
bienes finales con valor agregado a los paises miembros, algo que no es posible
en los acuerdos bilaterales. Asimismo, podremos abastecer de insumos al resto
de paises miembros del TPP, introduciendo al Peru en las cadenas de valor
regionales y globales.

Algunas cifras sencillas ilustran el elevado techo que tienen nuestras
exportaciones en los nuevos mercados que se abriran. En 2014, Malasia y Nueva
Zelanda importaron en conjunto uvas de mesa por US$ 76 millones, y el Peru
solo les exportd 3,1% del total. En el sector industria, los mercados de Australia,
Brunéi y Nueva Zelanda importaron US$ 3 176 millones en prendas de algodén,
y el Pert tan solo les export6 el 0,2%. Similarmente, Malasia y Brunéi importaron
joyeria por US$ 383 millones, pero nosotros no les vendimos nada. En pesca,
Australia, Brunéi y Nueva Zelanda importaron US$ 425 millones en conservas
de pescado, y el Peru tan solo les exporto el 0,1%. Del mismo modo, Australia,
Brunéi y Malasia importaron conchas de abanico por US$ 42 millones, pero el
Peru les exporto el 4,4%. En el corto plazo, existe potencial en Australia, Nueva
Zelanda, Brunéi, Malasia y Vietnam por US$ 2 250 millones adicionales en frutas
y hortalizas, granos andinos, productos pesqueros y productos textiles de
algodén y alpaca.
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El TPP beneficiara a toda la economia peruana sobre la base de la demanda de
nuevos mercados y la oferta potencial del Perl. El Pert obtendra preferencias
arancelarias én 5 nuevos mercados a través del TPP: Australia, Brunéi, Malasia,
Nueva Zelanda y Vietnam. Asi, el acuerdo generara un importante potencial de
exportacién no tradicional, en especial en sectores como agroindustria, industria
y pesca, debido al gigantesco diferencial existente hoy entre las importaciones
de dichos productos por esos nuevos mercados y las colocaciones peruanas en
ellos. Algunos ejemplos son los esparragos, las alcachofas, los pimientos piquillo
preparados y conservados, las conservas de pescado, los mariscos congelados,
las camisas de algodon y otras prendas de vestir (Australia); los productos
pesqueros, las alcachofas, los esparragos conservados, las galletas dulces y
diversos insumos quimicos (Nueva Zelanda); el café, los productos pesqueros,
los plasticos y manufacturas de hierro y acero (Brunéi); las uvas frescas, las
algas, los productos pesqueros, la quinua, diversos insumos quimicos y articulos
de la industria metaimecanica (Malasia); y los aceites esenciales de citricos, los
productos pesqueros, los derivados de cobre y sulfatos de cobre (Vietnam).

Los productos no tradicionales peruanos que se pueden explotar con mas éxito
en el TPP son los agroindustriales, industriales y pesqueros. En agroindustria,
los principales seran uvas, esparragos, quinua y mangos. En industria, los mas
inmediatamente favorecidos seran prendas de algodén, joyeria, prendas de
alpaca y lacas y colorantes. En pesca, los productos peruanos mas beneficiados
seran las conservas de pescado y las conchas de abanico. Las exportaciones
combinadas de estos productos por parte del Peru a los 5 nuevos mercados que
nos traera el TPP (Australia, Brunéi, Malasia, Nueva Zelanda y Vietnam) no
llegan en la actualidad a US$ 36 millones. Sin embargo, dichos paises los
importan por un monto superior a los US$ 4 000 millones.

| TPP facilitara el ingreso de productos agricolas y pesqueros del Peri a
mercados que hasta el momento mantienen altas barreras en materia sanitaria
y fitosanitaria (por ejemplo, se mejora el estandar del TLC con Estados Unidos,
para una defensa mas efectiva de las exportaciones peruanas ante barreras
injustificadas). Ademas, con el TPP el Pert ahora podra auditar a las autoridades
sanitarias de otros paises signatarios con el fin de evitar barreras injustificadas
al libre comercio.

El TPP establece medidas para defender la produccion de la industria peruana
ante eventuales dafios generados por la importacion de productos. Asimismo,
fija estandares que aseguran que ni el Perd ni otros miembros del TPP busquen
alentar su comercio o su inversion a costa de reducir o debilitar la legislacion
laboral. Asi, paises como Vietnam y Malasia, que tienen una amplia fuerza
laboral, pondran sus estandares laborales a la par con los del Peru y demas
paises. En otras palabras, el TPP no deja desprotegida a la industria nacional,
que ademas podra recurrir a los mecanismos de defensa comercial disponibles
en la Organizacién Mundial de Comercio y en el propio TPP.
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Como ya se ha dicho, el capitulo laboral del TPP fija medidas para impedir que
cualquiera de los 12 paises del acuerdo eleve sus exportaciones o capte mas
inversiones reduciendo o debilitando su legislacidn laboral. El objetivo es evitar
que el crecimiento del comercio y de la actividad econdmica generado por el TPP
influya negativamente en los derechos laborales de los trabajadores de los
paises miembros. Es decir, combatir el llamado "dumping social', que vuelve
artificiaimente competitivas las exportaciones de paises con menores estandares
laborales. Debe subrayarse que, a raiz de la firma del TLC con Estados Unidos,
el Pert ya ha implementado politicas laborales dirigidas a fortalecer los derechos
de los trabajadores, y que nuestro pais cuenta hoy en dia con un sistema
fortalecido de inspecciones laborales y con una Ley Procesal del Trabajo ya
implementada.

En cuanto a las microempresas y a las pequenas y medianas empresas (PYME),
el TPP es el primer acuerdo comercial que, a propuesta del Pery, incorporara un
capitulo especifico sobre ellas. El TPP proveera instrumentos que promoveran
la comprensidn, el facil acceso y un mayor aprovechamiento del acuerdo por
parte de las PYME (entre otros, una pagina web con toda la informacién que
necesiten sobre los mercados del TPP escrita con un lenguaje apropiado).
Asimismo, el TPP creara un comité a través del cual se podran desarroliar
programas de apoyo a las PYME (incluidas las MYPE) para el aprovechamiento
de las nuevas oportunidades comerciales y su insercién en las cadenas globales
de abastecimiento (global supply chains). De esta manera, combinando los
beneficios de este capitulo con los de acceso a mercados y de reglas de origen,
las PYME peruanas que provean ciertos componentes e insumos para la
industria metalmecanica o textil, por ejemplo, podran integrarse a la produccién
de otros paises del TPP que venden productos finales a terceros paises

El TPP abrira a los proveedores y empresarios peruanos los mercados de
compras publicas de los paises miembros del acuerdo, de forma que podran
participar, en mejores condiciones que los proveedores de terceros paises, en
los procesos de compras publicas de bienes y servicios. Ello significara, en la
practica, el acceso a 5 nuevos mercados de contratacidon publica: Australia,
Brunéi, Nueva Zelanda, Vietnam y Malasia. Las compras publicas de estos
paises suman US$ 287 000 millones, 22 veces el tamario del mercado estatal
peruano. Y significara también mejoras sustanciales con Canada y Japdn
respecto a lo ya establecido en los respectivos acuerdos bilaterales, pues el TPP
abre las compras de mas entidades gubernamentales de estos dos paises al
Peru. Asimismo, el acuerdo establece altos estandares en materia de
transparencia y eficiencia, en concordancia con la legislacion peruana, sin que
el Perd tenga que realizar cambio alguno en su sistema de compras publicas.
Algunos sectores peruanos con potencial para beneficiarse en este rubro son los
servicios profesionales, técnicos y cientificos, y los productos manufacturados
de madera. ‘

42



La cooperaciéon acordada en el TPP en materia de fortalecimiento de
capacidades comerciales permitird adaptar nuestra oferta exportable a la
demanda de los paises que lo integraran. Esta cooperacion beneficiara
directamente a las empresas, en particular a las PYME y a las asociaciones
exportadoras, elevara el valor agregado de nuestras exportaciones en rubros
como servicios, industria y agricultura (a través de programas de colaboracién y
asistencia técnica en areas como inocuidad de alimentos o tecnologia agricola
sostenible) y fomentara el desarrollo de proyectos basados en innovacion y
nuevas tecnologias. Otros objetivos peruanos de negociacion incluyen la
facilitacion del ingreso de empresarios, hombres de negocios, inversionistas,
profesionales y técnicos peruanos a los paises miembros del TPP; la inclusién
de referencias precisas a la proteccién de conocimientos tradicionales de los
pueblos indigenas asociados a los recursos genéticos; y el reconocimiento a la
proteccién y uso sostenible de la diversidad y a los esfuerzos de los paises
miembros por mitigar el cambio climatico.

La acumulacién de origen es la cantidad de insumos importados de
determinados paises que pueden ser considerados como originarios del pais que
los import6 y que exporta un producto elaborado con ellos. Los paises vinculados
por un acuerdo de integracién econdmica y comercial, sea bilateral o plurilateral,
establecen sistemas de acumulacion de origen (reglas de origen) que facilitan y
norman las posibilidades de suministro entre elios. De esta forma, el TPP busca
promover el desarrolio y fortalecimiento de la cadena de suministro para integrar
la produccion, facilitar el comercio y reducir los costos de hacer negocios dentro
del area de libre comercio. Las reglas de origen negociadas en el TPP permitiran
que las industrias y los exportadores y productores peruanos aprovechen aun
mas las cadenas de suministro en la inmensa zona de comercio del TPP.

Por ejemplo, un exportador peruano de la industria textil podra comprar hilados
de nailon de Estados Unidos y botones de México, elaborar la prenda en el Peru
y exportarla a Australia o Singapur con las preferencias arancelarias negociadas
en el TPP. A la inversa, una PYME peruana puede producir frenos o
empaquetaduras de vehiculos y exportarlos a México con preferencias TPP, para
que en dicho pais una empresa mexicana ensamble el auto con los frenos o
empaquetaduras producidos por la PYME peruana y lo exporte al mercado de
Estados Unidos con preferencias TPP. Algo parecido podra hacer otra empresa
peruana que compra insumos quimicos de México para fabricar pasta dentifrica
en el Peru y exportar el producto final a Chile. Esto significara un gran avance
frente a acuerdos que no contemplan la acumulacién de insumos con terceros
paises y elevara la competitividad del exportador peruano.

Auln hay criticas al Acuerdo de Asociacidn Transpacifico (TPP), sin embargo,
algunas veces se pasa por alto que lo que este busca es aprovechar las
complementariedades comerciales existentes entre sus miembros. De esta
forma, nos permite vender una creciente proporcion de productos con valor
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agregado (como prendas de vestir, vegetales, frutas, pescados y mariscos
frescos y procesados, y joyas de oro o plata), que son l0os que generan mas
empleo, y comprar maquinarias, tecnologia e insumos que nuestras industrias
requieren para producir mejor. Sin embargo, no todos los sectores de la
economia se benefician de igual manera con los acuerdos de libre comercio. Hay
sin duda productos de mayor sensibilidad en el proceso de negociacidon que
seran protegidos con periodos largos de eliminacion arancelaria y mediante
mecanismos de defensa comercial. Sin embargo, los efectos negativos sobre
ciertos productos también pueden atenuarse, y de mejor manera, tomando las
medidas adecuadas para impulsar su competitividad o, en todo caso, incentivar
su reconversion hacia actividades con un mayor potencial de crecimiento.
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XIl. APENDICE

Cuadro N° 8: Comercio Pera -TPP
(US$ Millones)
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Cuadro N° 9: Exportaciones por Sectores Economicos

(US$ Millones)
[ Sectar ] 2014 201% Var. xJ[ 2015 2016 Var. % Flujo ]
CTotal 120276 104307 § -193% 104307 111267 @ 67% 6960
Tradicional 87045 6013,7 ¥ -30,9% 6734,2 t 12,0%
Minero 5440,7 4551,2 § -163%  4551,2 53306 € 171% 7794
Petrdleoy gas natural 24620  960,9 § -61,0% 960,9 8374 § -129% -1235
Agricola 2694 2462 % -8,6% 246,2 3145 @ 27,7% 68,3
Pesquero 5324 2553 & -52,0% 255,3 51,7 §  -1,4% -3,6
No Tradicional 4417,1 * 4,6%
Agropecuario 16583 18531 4 11,7% 18531 19512 @ S5.3% 98,1
Textil 8289 7446 ¥ -102% 744,6 73309 -16%  -116
Quimico 3787 3902 @ 3.1% 390,2 35408 -93%  -362
Sidero-metalingico 2723 3194 § 17,3% 319,4 3288 §¢ 3.0% 9,4
Mineria no metélica 2649 3205 ¢ 21,0% 320,5 2986 § -68% -220
Pesquero 3127 2861 & -85% 286,1 2729 ¢ 07% 19
Metal mecanico 2693 2776 § 3.1% 277.6 2132 % -232% 64,4
Otros* 2380 2255 % -5.3% 2255 2257 ¢ 01% 0,1

* Maderas y papeles, Artesanias, Pietes-cueros, Varios (joyeria)
Fuente: SUNAT/Baboracitn: VMCE



Cuadro N° 11: Exportaciones No Tradicionales
(US$ Millones)

Exportaciones No Tradicionales hacia TPP Exportaciones No Tradicionales
(USS mviltlones) por Sectores {2016, %)
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Cuadro N° 12: Exportaciones por Empresas

Namero de Empresas
o 2016 . _ |
[ sector __ Grande. Mediana_ Pequefia___ Micro____ Total
Tradicional 100 145 90 57 392
 No Tradicional 240 699 1230 1959 4128

Total 295 810 1297 1987 4 389
* Und mitma enpreta pusde &xponsr en ambos niros por ko cudl 1 suma no representa eltotal 6 empresas exportsdores
Fuente: SUNAT/8aboracién: VVCE

Valor Exportado (US$ Millones)

-Sector .- - Grande Mediana. Pequeiia  Micro Total
Tradicional 6 460,2 251,7 21,3 1,0 6734,2
E(Jt Tradicional 2 866,7 1 205,4 276,9 43,5 43925

11 126,7

298,2 44,5

Total 9 326,9
Fuente: SUNAT/Elaboracién: VMCE
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X. ANEXOS

Cuadro N° 13: Principales Empresas Exportadoras

(US$ Millones)

l N* I[ © RazénComercial J[ 2014. 2015~ Var.% nujoJ[ 2015 2016 Va'r.%]
1 COMPARIAMNERAMISKIMAYO SRL. 125.8 1608 ¢ 28% 35,0 160.8 1255 § -22%
2 CAMPOSOLSA 1095 882 § -19% 21,3 88,2 988 ¢  12%
3 CAJAMARQUILLASA 69.2 6728 3% 4.9 672 884 ¢ 3%
4 TECNOFILSA 1333 1146 §  -14% 187 1146 790 § -31%
5 DANPER TRUJLLOSAC. 62,5 588 § 6% 37 58,8 659 ¢  12%
6 OXIDOSDE PASCOSA . . . | . 63.9 ¢ .
7 SOCIEDAD AGRICOLAVIRU SA 53,2 652 ¢ 22% 12,0 65,2 628 § <%
8 ARINSA 38.3 441 ¢ 15% 58 44,1 621 ¢  41%
S INDUSTRIAS NETTALCOSA 52,0 535 ¢ 3% 1.5 53.5 5188 3%
10 AGPPERUSAC. 23 60 ¢ 160% 37 6.0 471 9 681%

Resto 35771 37586 ¢ 5% 1815 37586 36472 8 3%

44171 4  4.6% 43925 1.

Fuente; SUNAT/Elaboracién: VIVCE
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Cuadro N° 14: Principales Empresas Exportadoras No Tradicionales

o (Part. %) det:
N° Empresas N° de EE. |
240  58%
699 16,9%
1230 29.8% :
1959 475%
Empresas 4 128 100%

Fueate: SUNATSElabora<lion: vVCE
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