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RESUMEN

La uva peruana ha ganado reconocimiento en el mercado internacional, en donde
destaca Paises Bajos como un importante importador y socio comercial. Esto se debe en
parte al crecimiento sostenido de dicho pais, que ha permitido ampliar las ventas de uva
peruana y beneficiar la economia peruana. La presente investigacion se centré en identificar
los determinantes econémicos de las exportaciones de uva peruana a Paises Bajos en el
periodo 2007-2022, en donde se consideré el PBI del Perd, las importaciones de Paises
Bajos, el precio promedio de las exportaciones de uvas frescas y los acuerdos comerciales
entre Per( y Paises Bajos. Se aplicaran teorias del comercio internacional y métodos
econométricos para analizar datos secundarios de fuentes como el BCRP, SUNAT y Trade
Map. La investigacion se divide en diversos capitulos que incluyen la formulacion del
problema, revision de antecedentes, desarrollo de hipétesis, metodologia y analisis de
resultados, conclusiones y recomendaciones.

Palabras clave: exportaciones de uvas frescas, comercio internacional, produccion.
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ABSTRACT

The Peruvian grape has gained recognition in the international market, where the
Netherlands stands out as an important importer and trading partner. This is due in part to
the sustained growth of that country, which has allowed sales of Peruvian grapes to expand
and benefit the Peruvian economy. The present investigation has focused on identifying the
economic determinants of Peruvian grape exports to the Netherlands in the period 2007 -
2022, where the GDP of Peru, imports from the Netherlands, the average price of fresh
grape exports and the trade agreements between Peru and the Netherlands were
considered. International trade theories and econometric methods will be applied to analyze
secondary data from sources such as the BCRP, SUNAT and Trade Map. The research is
divided into many chapters that include problem formulation, background review, hypothesis
development, methodology and analysis of results, conclusions and recommendations.

Keywords: fresh grapes exports, international trade, production.



INTRODUCCION

A lo largo del tiempo, la teoria del comercio internacional ha experimentado una
evolucién continua dentro del contexto de la ciencia econdmica. Esta evolucién ha buscado
comprender de manera mas profunda los distintos elementos que constituyen el entramado
de interpretar los diferentes factores que forman parte de la transferencia de bienes entre
naciones, asi como el nivel de competitividad que emerge en este intercambio.
Indudablemente, este proceso de comercio internacional ha experimentado una rapida y
significativa transformacion. Durante los ultimos veinte afios, la industria agroexportadora en
el Perd avanzo considerablemente sobre las areas desérticas y en las pampas costeras del
pais. En este espacio, ha establecido una agricultura contemporanea respaldada por
tecnologia e ideas innovadoras teniendo como resultado que el pais se posicione como un
actor global en la produccion de frutas y hortalizas, emergiendo como lider en las
exportaciones de arandanos, esparragos, aguacates y uvas. Esto condujo a que el pais
pueda ser caracterizado como una economia exportadora de productos no tradicionales y
esto lo hace particularmente susceptible a las dinAmicas globales debido a su alta
dependencia del comercio internacional.

La uva peruana se ha ido destacando favorablemente dentro del mercado mundial,
pues las estadisticas de FAOSTAT indican que la produccién de uva a nivel mundial mostr6
un incremento de 16,8% en el periodo de 2000-2017, es decir un crecimiento promedio
anual de 0,9%. Si bien el Peru tiene diversos socios comerciales referentes a este producto
agricola, es Paises Bajos el que destaca por su gran importancia participativa en el
comercio siendo uno de los principales importadores para nuestro pais permitiendo
diversificar y ampliar las ventas de la uva peruana, lo que result6 para afios posteriores un
mejor desenvolvimiento en nuestra economia. Segun MINAGRI (2019)

En este sentido, la presente investigacion busca identificar cuales con los
determinantes econémicos que se relacionan con las exportaciones de uva peruana hacia

los Paises Bajos en el Periodo 2007-2022, pues existen diversos factores que pueden



favorecer el comercio entre el Pert y el mercado destino. Para ello, tomamos como
determinantes influyentes al PBI del Peru, las importaciones de uvas frescas de Paises
Bajos, el precio promedio de las exportaciones de uvas frescas y los acuerdos comerciales
entre Per( y Paises Bajos.

Se hizo uso de teorias del comercio internacional, siguiendo los lineamientos del
modelo de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) para poder conocer y explicar si los
determinantes econdmicos del presente estudio influyen en las exportaciones de la uva
peruana, también se revisaron términos necesarios para un mejor entendimiento de la
investigacion. La investigacion de enfoque cuantitativo y corte longitudinal tiene un disefio
no experimental, utilizé un método hipotético deductivo y métodos econométricos que
ayudaron a reforzar el caracter cientifico de la investigacion.

Para poder llevar a cabo el presente estudio se analizaron series trimestrales desde
el aflo 2007 al 2022 en base a las variables ya antes mencionadas. Para ello, se tomaron en
cuenta datos secundarios tomados de fuentes como la Superintendencia Nacional de
Aduanas y de Administracion Tributaria (SUNAT), Trade Map y el Banco Central de Reserva
del Peru (BCRP).

La investigacion se ha dividido en distintos apartados, el primero plantea la
formulacion del problema, donde se identifican los problemas especificos y los objetivos
correspondientes, ademas de la justificacion del estudio. El segundo capitulo presenta los
antecedentes nacionales e internacionales, el marco tedrico y las investigaciones empiricas
qgue confirman la relacion entre las variables de estudio. Para el tercer capitulo de la
investigacion se desarrollaron las hipétesis y operacionalizacion de las variables. En el
cuarto capitulo se da a conocer la metodologia, presentando el disefio de la investigacion, la
poblacion que se tomé en cuenta para realizar el estudio, el procedimiento muestral que se
llevo a cabo, los instrumentos utilizados, los procedimientos que se siguieron y las técnicas
para el procesamiento y andlisis de datos empleados. Finalmente, en los capitulos
posteriores se detallaron los resultados y la discusién de los mismos, asi como las

conclusiones y recomendaciones.



I.  PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. Descripcion de la Realidad Problematica

La uva, reconocida globalmente como una fruta popular, se distingue por su
agradable sabor ademas de sus propiedades medicinales y nutricionales. Su versatilidad
como acompafiante culinario y sus beneficios para la salud hacen que su consumo sea
recomendado. En los ultimos afios, su demanda experimenté un aumento significativo, tanto
en naciones desarrolladas como entre los jévenes consumidores de paises emergentes.
Esto impulsé una expansion en la oferta y un incremento en la demanda mundial, con
nuevas plantaciones y hectareas dedicadas al cultivo.

En términos de comercio exterior, la uva juega un rol fundamental para la economia
nacional. Las exportaciones globales de uvas frescas representan aproximadamente el 6%
de la produccion total. Variedades como Thompson Seedless, Red Globe, Crimson
Seedless y Flame Seedless son las mas destacadas en el mercado internacional. Cerca del
51% de la produccién se destina a mercados globales, siendo Estados Unidos, Europay
Asia los principales destinos. Estas exportaciones conforman mas del 12% de las
exportaciones agricolas totales. (Minagri, 2019).

El mercado mundial de uvas frescas y secas alcanzé los US$12,211.8 millones, con
un aumento del 4.0% respecto al afio previo. Estados Unidos lidera las compras con un
16.5% del valor total, seguido por Paises Bajos y Alemania. La Unién Europea, con su
destacada economiay poblacion de méas de 500 millones, es el mayor importador de uvas
frescas en el mundo, liderado por Alemania, Paises Bajos y el Reino Unido, entre otros.

En el contexto peruano, las condiciones agrocliméticas favorecen la produccion de
uva, que ha experimentado un crecimiento exponencial. La apertura de nuevos mercados
internacionales gracias a los acuerdos comerciales con Estados Unidos, la Unién Europeay
China han contribuido al dinamismo de las exportaciones, pues las cosechas de uva se
destinan al consumo directo, elaboracion de vinos y piscos, y produccién de pasas, entre

otros usos. La importancia econdmica del cultivo se refleja en su valor bruto de produccion,



situandose como el quinto producto mas sobresaliente en la agricultura nacional. South
Pacific Logistics (2023).

La uva peruana ha ganado prominencia en los mercados internacionales,
convirtiendo al pais en el cuarto exportador mundial de uva y superando a otros productos
como café, mango, cacao y esparragos. Este crecimiento dinamico se debié a la demanda
global en aumento y a una industria vitivinicola en expansion. Entre 2000 y 2018, la
produccion ha crecido un 497%, impulsada por la ampliacion de areas cultivadas y mejoras
en rendimientos. (MINAGRI — SIEA)

Sin embargo, la produccion de uva no esta exenta de desafios. Los efectos del
cambio climatico, la aparicion de plagas durante condiciones de sequia y problemas
logisticos relacionados con el abastecimiento de agua en ciertas zonas de la costa peruana
son factores que impactan en la industria. Ademas, los costos logisticos aumentan los
gastos totales de exportacion, destacando que, entre Piura y Paita, asi como entre Icay el
Callao, los costos logisticos representan alrededor del 32.1% y 33.8% respectivamente en
funcioén del valor del producto. MINAGRI (2011)

Se puede notar que la uva es un producto de gran relevancia a nivel nacional e
internacional, con beneficios econémicos significativos para el Perd. Su produccion y
exportacion han experimentado un crecimiento sustancial, aunque se enfrenta a desafios
climéticos y logisticos que requieren atencion continua por parte de las autoridades y
actores involucrados; es el comercio internacional el motor que impulsa la expansion de las
economias, genera empleo, reduce la pobreza y aumenta las oportunidades para los paises
en desarrollo (BM, 2019).

La teoria y los principales resultados empiricos de la literatura econémica, sugieren
gue la liberalizacién comercial conlleva importantes beneficios, principalmente para los
paises pequefios que tienen poca capacidad para influir sobre los precios internacionales
(como la mayor parte de América Latina). Segun Trejos (2009) para un pais pequefio en
vias de desarrollo, incrementar las exportaciones representa una excelente estrategia para

promover el alza de la demanda y la produccion, asegura que no es coincidencia que, sin



excepciones, los pocos paises del mundo que han pasado de la pobreza extrema al
desarrollo en pocas décadas, ha sido gracias al comercio internacional.

Segun Meza (2017) el comercio internacional son transacciones en las que se
intercambian bienes o servicios entre dos 0 mas paises. Estas transacciones se pueden dar
por medio de las exportaciones e importaciones que generan que los paises tengan un
desarrollo sostenible en el tiempo. EI comercio internacional representa el 57% del Producto
Interno Bruto (PBI) mundial. Es por ello, que muchos escritores han tratado de modelar las
interacciones que ocurre entre distintos paises cuando realizan exportaciones e
importaciones.

Tanto la demanda interna como la demanda externa son determinantes al efectuar
la estimacion sobre el comportamiento de las exportaciones de un producto o un conjunto
de productos. Es por ello, que la demanda interna y la externa son variables utilizadas en
modelos tedricos para explicar las exportaciones, aplicados por diferentes autores.
Bustamante (2015) en su investigacion representa la demanda interna con el indicador del
Producto Bruto Interno del pais. Sus resultados muestran ante el aumento de 1% del PBI
peruano impacta negativamente en las exportaciones no tradicionales (27%). También, si
aumenta en 1% del ingreso de Estados Unidos impacta significativamente en las
exportaciones no tradicionales de un 6.1%. Asimismo, se evidencia que la demanda externa
es un factor importante para determinar las exportaciones no tradicionales en Peru.

No obstante, no hay que enfocarse solamente en los factores directos, vinculados a
la actividad. La formulacion del problema empieza en la revision y analisis del entorno como
identificar los determinantes econémicos de la produccion de la uva, lo que podria llamarse
un macroentorno, en el que se estudien los elementos principales, a nivel nacional e

internacional que inciden en la demanda de este cultivo.



1.2. Formulacién del Problema

1.2.1. Problema General
¢,De qué manera los determinantes del comercio internacional influyen en las

exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos, en el periodo 2007 - 20227

1.2.2. Problemas Especificos

Problema especifico N°1.

¢,De qué manera el PBI Peru influye en las exportaciones de uva peruana, en el

periodo 2007 - 20227

Problema especifico N°2.

¢De qué manera las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos influyen en las

exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 20227

Problema especifico N°3.

¢,De qué manera el precio promedio de las exportaciones de uvas frescas influye en

las exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 20227

Problema especifico N°4.

¢,De qué manera los acuerdos comerciales entre Peru y Paises Bajos influyen en las

exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 20227
1.3. Objetivos

1.3.1. Objetivo General
Identificar la influencia de los determinantes del comercio internacional en las

exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos, en el periodo 2007 — 2022.

1.3.2. Objetivos Especificos

Objetivo especifico N° 1.
Identificar la influencia del PBI de Pera en las exportaciones de uva peruana, en el

periodo 2007 - 2022.



Objetivo especifico N° 2.
Identificar la influencia de las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos en las

exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.

Objetivo especifico N° 3.
Identificar la influencia del precio promedio de las exportaciones de uvas frescas en

las exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.

Objetivo especifico N° 4.
Identificar la influencia de los acuerdos comerciales entre Per( y Paises Bajos en las

exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.
1.4. Justificacion

1.4.1. Tebrica

La justificacion tedrica de este estudio surge de la necesidad de obtener un
entendimiento académico y tedrico profundo de las variables que subyacen al éxito
econOmico en las exportaciones de uva peruana. Al analizar las determinantes que
impactan tanto positiva como negativamente en las exportaciones de uva, se puede
vislumbrar una perspectiva que favorece un flujo comercial 6ptimo. Entre las variables
identificadas se encuentran el PBI del Peru, las importaciones de Paises Bajos, el precio
promedio de las exportaciones y los acuerdos comerciales entre Per( y Paises Bajos. Estas
consideraciones proporcionan un marco para replicar estas mismas variables en relacién
con otros productos, teniendo en cuenta sus alcances geograficos, econémicos y

administrativos.

1.4.2. Practica

La presente investigacion tendra como finalidad identificar los factores
determinantes que influyen en las exportaciones no tradicionales de uva. Esto permitira
obtener una comprension holistica que puede aplicarse para impulsar las exportaciones de

diversos productos considerados 6ptimos. Ademas, se ofreceran alternativas y estrategias



para mejorar el flujo comercial, asegurando el éxito deseado en la promocion de otros
productos.
1.5. Delimitantes de la investigacion
1.5.1. Delimitante tedrica

Esta investigacion busca explicar la relacion entre los factores determinantes y las
exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos. Para lograrlo, se recurre a diversas
teorias clasicas y neoclasicas del comercio internacional. Entre las teorias consideradas se
encuentran la de la Ventaja Comparativa propuesta por David Ricardo, la Teoria de la
Oferta y la Demanda de Heckscher-Ohlin, el Modelo de Competencia Imperfecta

desarrollado por Paul Krugman.

1.5.2. Delimitante temporal
El periodo que se establece en esta investigacion comprenderd los afios 2007-2022,

considerando asi una data trimestral que abarca los afios en mencion.

1.5.3. Delimitante espacial

Esta investigacion se llevara a cabo utilizando datos procedentes de Paises Bajos,
asi como datos provenientes del Perl. Esta seleccion garantiza un enfoque tanto a nivel
internacional como nacional, respaldado por fuentes disponibles en el Banco Central de
Reserva del Pert (BCRP), Trade Map y la Superintendencia Nacional de Aduanas y de

Administracion Tributaria (SUNAT).



II. MARCO TEORICO
2.1. Antecedentes

2.1.1. Antecedentes internacionales
Avila, H. (2017), en su articulo buscé analizar los determinantes del comercio entre

Colombia y sus principales socios econdmicos, construye un modelo econométrico que
tuvo como objetivo identificar los principales factores que determinan cambios en el
volumen de las exportaciones entre Colombia y sus socios econdOmicos mas importantes
entre los afios 2000 y 2015. En la muestra se consideraron 49 paises para un total de 7848
observaciones utilizando la técnica de datos de panel con el método de errores estandar
corregidos, con la finalidad de obtener estimaciones de parametros eficientes y

precisos. Los parametros estimados arrojaron como resultado que el PBI del pais
exportador es un factor importante para el intercambio comercial entre paises; pues durante
el periodo en estudio un incremento del 1% en el ingreso nacional condujo en promedio a
un aumento de 1,5% en las exportaciones colombianas. Mientras que el incremento en 1%
en el PBI de los principales socios comerciales de Colombia provocé un aumento de 1,2%
en las exportaciones nacionales. En conclusion, el estudio indico que el PBI es el
determinante principal de los flujos comerciales, especialmente por las exportaciones al
tener una relacién directa; la distancia geografica representa un mayor aislamiento territorial
reduciendo los flujos comerciales como consecuencia de las dificultades asociadas, entre
otras, al aumento de los costos de transporte. Otras variables tomadas en cuenta son el
idiomay los acuerdos comerciales; ya que, un lenguaje en comun facilita el intercambio
comercial entre Colombia y sus socios; como tal, los TLC afectan significativamente los

volumenes de exportacion del pais, aumentando asi el comercio.

Corcio, L. (2019). Busco6 en su estudio, determinar el comportamiento de las
exportaciones de café nicaragiiense tomando en cuenta a Estados Unidos, Alemania,
Japédn, Bélgica, Espafia, Francia, Italia y Finlandia como paises de estudio (socios

comerciales de Nicaragua) durante los afios 1996 a 2017.Para ello se realizaron dos
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modelos gravitacionales, analizando el efecto de las exportaciones en valor monetario
(USD) y exportaciones en volumen (Kg). Se estimaron los modelos a través de efectos fijos
y efectos aleatorios, para evaluar cual tenia mejor ajuste se efectu6é una prueba

Hausman; el método seleccionado fue el de efectos fijos. Se incluyeron datos de 8 paises
gue desde 1996 hasta 2017 importaron méas del 80% de las exportaciones de café
nicaraguense. Las variables que explicaron mejor comportamiento de las exportaciones en
valor monetario y volumen fueron la tasa de cambio (valor-p < 0.05) que aumentan las
exportaciones en 1.74% y consumo (valor-p<0.01) que aumenta las exportaciones en
0.55%. El DR-CAFTA (primer acuerdo comercial firmado entre Estados Unidos y un grupo
pequefio de paises en subdesarrollo), aumentd las exportaciones en un 80%, la variable
distanciay PIB per capita no muestra efecto alguno, las importaciones al igual que el precio
pagado al productor muestra un incremento en el valor monetario de las exportaciones, mas
no en el volumen. El autor recomendo incentivar las exportaciones de café nicaragliiense
por parte de los productores y gobierno con el objetivo de ganar una mayor participacion de
mercado al igual que con cualquier otro producto agricola que sea atractivo en el comercio
internacional.

Espin, A. (2022). Aborda las exportaciones vinicolas en Ecuador utilizando el modelo
gravitacional, para diagnosticar la situacion actual del mercado. Toma de referencia a los
principales socios comerciales de Ecuador en cuanto al producto en mencion y se observa
el potencial que tiene Ecuador para el sector vinicola. Se estudian los afios 2016-2021 y
con dicho estudio podemos notar que Ecuador no es solo petrolero, pues tiene fortalezas en
otros sectores y debe apoyar en especial a los que no son tradicionales. Se observa que el
modelo gravitacional es ideal para el analisis, puesto que en la mayoria de casos las
variables tradicionales e institucionales resultaron determinantes en el modelo gravitacional
de las exportaciones vinicolas. En este sentido; la distancia, es un determinante para la
exportacion vinicola ya que el modelo gravitacional simple dictamina el p value 3,14e-06 <
0,05, donde se acepta la hip6tesis alternativa del modelo. Con respecto al PBI per cépita, se

obtiene un p-value 0,4937 > 0,05 aceptando la hip6tesis nula en donde no es determinante
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en modelo gravitacional. Se toma en cuenta a la poblacion y distancia institucional, en
donde ambas son determinantes para las exportaciones vinicolas. Sin embargo, variables
como el idioma, acuerdo comercial y calidad institucional no resultaron ser determinantes
para el estudio en mencion. Los principales paises con relacion significativa son Estados
Unidos, Panama y Alemania, que abarcan casi el 99% de las exportaciones vinicolas del
Ecuador y se estima que los tres principales destinos se mantengan en afios posteriores.

Fuenzalida et al. (2021). Buscaron determinar las variables influyentes
en las exportaciones chilenas con un modelo gravitacional. Para ello, se rige en cuatro
grupos de bienes que son las manufacturas; alimentos, bebidas y tabaco; mineria 'y
metales; y materias primas de origen agricola durante los afios 2022-2016. El PIB real per
capita del exportador solo afecté de forma positiva a la exportacién de alimentos, bebidas y
tabaco, mientras que el PIB del importador solo influyé en la exportacion de manufactura.
Por otra parte, el coeficiente de distancia geografica entre capitales de exportador e
importador fue negativo y significativo en dos grupos de bienes, estos son manufacturas y
alimentos, bebidas y tabaco, cumpliéndose con lo esperado en la teoria del modelo
gravitacional. En los otros grupos de bienes (Mineria y metales y materias primas de origen
agricola) se observaron resultados contradictorios. Por una parte, la distancia geografica
presenta efecto positivo en la exportacion minera'y no se observo efecto alguno en el grupo
materias primas de origen agricola. Por otro lado, el PBI per capita tanto del importador
como del exportador no presenta efecto alguno en estos dos grupos de bienes. El estudio
concluye que los acuerdos comerciales de Chile con MERCOSUR, CAN y China no son
significativos en ningun grupo de bienes; el convenio con miembros del NAFTA presenta
efecto negativo en las manufacturas y alimentos, bebidas y tabaco y; con paises de la UE,
efecto positivo solo en materias primas de origen agricola. Por ello resulté importante tomar
en cuenta este Ultimo dato, pues en el sector agricola los Tratados de Libre Comercio
tienden a ser beneficios para un mayor flujo comercial.

Véasquez, J.y Tonon, L. (2021), en su investigacion “Modelo de gravedad de las

exportaciones de cacao en grano del Ecuador” determinaron la influencia de variables
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econdmicas y comerciales, tanto internas como externas. El estudio se realiza mediante
datos panel mediante la metodologia de efectos aleatorios para dar a conocer la
significatividad estadistica del modelo, explicar la incidencia del tamafio de las economias y
los costos de comercio internacional. Con ello se estimaron dos especificaciones del
modelo de gravedad, en uno utiliza el PBIy en el segundo la produccion agricola de
Ecuador como variable relacionada al tamafio de la economia exportadora. La variacion de
las exportaciones de cacao en grano de Ecuador hacia los principales paises
importadores, implica un 44,64% por parte de las variables independientes. A su vez, los
coeficientes estimados resultaron ser significativos de forma global e individual y presentan
los signos esperados. Con ello, se tiene que las exportaciones de cacao en grano de
Ecuador hacia los principales paises importadores aumentan en 0,56% por cada 1% que
aumente el PBI ecuatoriano, mientras que se incrementaran en 0,35% por cada 1% que se
incremente el PBI de los paises importadores. Del mismo modo, por cada 1% de aumento
de los costos de comercio internacional, las exportaciones de cacao en grano ecuatoriano
hacia los paises importadores se reducirdn en 1,84%. En el segundo modelo, la variacién
de las exportaciones de cacao hacia los principales paises importadores es explicada en un
45,17% por parte de las variables independientes en donde los coeficientes también
resultaron ser significativos y el resto de variables no varia en gran diferencia con respecto
al primer modelo. Los resultados de la investigacion establecieron que ambos

modelos estimados son estadisticamente significativos, se contrastan con la teoriay
establecen una alta influencia de los costos de comercio internacional en el flujo comercial

estudiado.

2.1.2. Antecedentes nacionales

Arrieta, G. (2018), busc6 comprobar en su investigacion “Un Analisis Gravitacional
de la Creacion y Desviacion Comercial en el marco del Tratado de Libre Comercio entre
Peru-Estados Unidos”, la existencia de algun efecto positivo o aumento cuantitativo de los
flujos comerciales producidos por el TLC Peru-EE.UU.; mediante la ecuacion de gravedad

utiliza datos como exportaciones e importaciones de Aduanas-Peru en ddlares, con un nivel
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de desagregacion a 10 digitos durante los afios 1995-2015, a su vez el PBIl y el Tipo de
Cambio. Toma en cuenta datos del comercio de 57 paises que representan mas del 90%
del comercio bilateral del Pert con el mundo (Estados Unidos, 28 paises de la Union
Europea, China, entre otros paises control). Por otro lado, se utilizan también las variables
“distancia” expresada en kildmetros y el “lenguaje” como variable dummy. Uno de los
principales resultados indica que el TLC (sin distinciones entre secciones) genera efectos
positivos, pero no significativos en el nivel de comercio; por ello, recomienda

implementar politicas orientadas a revertir estos efectos para un mejor aprovechamiento de
los acuerdos comerciales.

Armas, M. y Yoshitomi, D. (2020), dentro de su investigacion analizaron los
factores determinantes gue influyen en las exportaciones de palta Hass, con partida
arancelaria 08.04.40.00.00. La investigacion cuenta con tres modelos los cuales son de
tendencia, de evolucion de grupo y datos panel. Tuvo un alcance explicativo ya que se
pretende determinar factores que influyen en la exportacion, del producto agricola antes
mencionado, a Paises Bajos durante los afios 2012- 2019 por ser el principal destino de
exportaciones. Entre las variables tomadas para analizar los factores influyentes, se
encuentran la produccion, precio, certificaciones y el TLC de Perd con la UE; acorde a los
resultados tanto el TLC como las certificaciones no representan significancia en el modelo,
caso contrario con la produccion y precio que si influyen y son significantes para la cantidad
exportada de palta Hass.

Alvarado et al. (2023). Tuvieron como finalidad en la investigacion analizar los
factores determinantes de las exportaciones de uvas en el Per( durante los afios 1994-
2020. Para ello, se busca dar a conocer las incidencias entre el precio internacional de
uvas, el desarrollo tecnoldgico y la superficie de siembra con las exportaciones de uvas en
el Peru. El disefio de la investigacion aplicada es no experimental de nivel descriptivo
correlacional, en donde se hace uso del modelo Cobb-Douglas. Se utilizaron series anuales
en un total de 27 observaciones y concluyen con que los factores desarrollo tecnolégico y la

superficie de siembra influyen de manera positiva en las exportaciones de uvas en el
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Peru. Por otro lado, se encontré también una relacion opuesta entre el precio internacional
de uvas y las exportaciones de uvas en el Per, debido a que la produccion de nuestro pais
es muy pequefia a comparacion del mercado mundial.

Castro et al. (2021). En el estudio, se buscé analizar el impacto de los determinantes
como el precio de exportacion, produccion peruana, volumen de exportacion peruana de
uvas frescas, el tipo de cambio promedio y las externalidades, en el volumen de
exportaciones mundiales de uvas frescas durante el periodo 1989 — 2018. Es de tipo
cuantitativa, no experimental y longitudinal, pues tomaron 30 datos por variable de acuerdo
con laférmula de muestreo aleatorio simple, siendo asi un total de 150 datos con series
anuales en los afios antes mencionados. Se utilizé regresion mdltiple utilizando minimos
cuadrados ordinarios (OLS) en el programa estadistico E-Views el cual muestra como
resultado que los determinantes y factores externos antes mencionados tienen efectos
positivos y hegativos sobre el volumen de exportaciones de uvas frescas en el mundo. Los
resultaron revelaron que la variable de precio de exportacién nacional de uva, como la
variable dummy del Fendmeno del 18 nifio, tiene un p-value mayor al nivel de significancia
del 0.05, por lo cual su resultado no presenta validez. Se concluy6 en el estudio que las
variables dependientes significativas como la produccion de uvas frescas peruanas,
volumen de exportacion peruanay el tipo de cambio promedio, si tienen un impacto sobre el

volumen total de exportaciones de uvas frescas a nivel internacional.

Chalco, I. (2020). Tuvo como finalidad investigar el impacto que tuvo el TLC entre
Peru y la Unién Europea para el comercio bilateral de ambos sectores. Para ello aplica el
modelo gravitacional con la finalidad de evaluar las variaciones en los flujos comerciales,
entre Per( y los paises que conforman la Unién Europea durante los afios 2005-2019,
emplea variables referentes a exportaciones, PBI de los paises a analizar, el tipo de cambio,
distancia, lenguaje y a su vez datos sobre los aranceles y medidas no arancelarias. Los
resultados de la investigacion indican que las barreras del lenguaje tuvieron un impacto

negativo de un 60.14% sobre las exportaciones peruanas. Por otro lado, el impacto del
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tratado de libre comercio firmado con Estados Unidos, China y Mercosur tuvo un impacto
positivo y significativo del 1.66% sobre el valor de las exportaciones peruanas. En cuanto
a las exportaciones que se dirigen a otros paises que no pertenezcan al acuerdo en
mencion, muestra que las exportaciones hacia dichas regiones se han reducido en un
4.68%. Asi mismo, la variable que se encarga de capturar el efecto del comercio entre los
paises que pertenecen al 23 acuerdo de libre comercio analizado refleja que hubo un
aumento en el flujo de exportaciones en un 11.39%. En conclusion, todos estos resultados
guardan concordancia con la teoria econémica del comercio internacional.

Schettini, G. (2018), en su tesis denominada “Factores determinantes del
crecimiento en las exportaciones peruanas de uva fresca (1990-2016)", buscé identificar
cuanto influyen las variaciones del PBI de USA y China, asi como la suscripcion de tratados
o acuerdos comerciales entre el Pert y sus principales socios comerciales, ademas del
aumento en la productividad de uva a nivel doméstico por hectarea cosechada. Para ello se
hace uso de un analisis causal con técnicas econométricas en base a series de tiempo con
informacion anual de los afios 1990 al 2016. La investigacion dio como resultado que las
exportaciones de uva guardan una relacion directa y positiva con la productividad por
hectarea obtenida por los agricultores peruanos productores de uva, en el sentido de
gue por cada 1% que aumenta la productividad, las exportaciones de uva se incrementan
en un 1.78%. En cuanto al PBI de Chinay las exportaciones de uva, se demostré que existe
una relacion directa y positiva, pues por cada 1% que aumente el PBI de China, las
Exportaciones de uva se incrementan en un 3.93%; esto se debe a que, al elevarse el PBI
en China, los ciudadanos de ese pais ven incrementados su poder adquisitivo y demandan
mas productos para consumir, especialmente aquellos inexistentes en su mercado local.
Con respecto al PBI de USA los resultados de la investigacion indicaron que no tiene
efectos positivos significativos sobre las exportaciones de uva. Finalmente, en cuanto a las
variables dummy analizadas, TLC con USA y TLC con China, los resultados muestran que

tampoco tienen efectos positivos sobre las exportaciones de uva.
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Wong, M. (2023), analiz6 en su investigacion los factores que forman parte del
comportamiento de la oferta y la demanda; y la influencia que estas tienen en la
competitividad de las exportaciones del jengibre peruano durante los afios 2012-2021 hacia
los distintos mercados destino. La investigacion es cuantitativa no experimental y de corte
longitudinal, esta utiliza el método de ventajas comparativas reveladas y el Método de
Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO). Utilizé diversas variables para el estudio entre las
cuales se encuentran las exportaciones, la competitividad del producto agricola, la
produccion peruana de jengibre, su rendimiento promedio, el precio promedio, el tipo de
cambio real y las importaciones. El modelo de regresion lineal utilizado arrojé como
resultado que los factores como produccion, rendimiento y precios promedio de exportacion
no influyen directamente a las exportaciones peruanas de jengibre, también se identificd
gue los potenciales mercados de destino del jengibre chino son Estados Unidos y paises de
Europa, cada uno con exigencias especificas para el producto, en Estados Unidos existe un
crecimiento significativo en los embarques de jengibre fresco y para los mercados europeos
una exigencia hacia la diversificacién del producto y aumento de demanda del jengibre en
polvo por duracion y practicidad. A su vez el tipo de cambio tiene una relacion positiva y
significativa con las exportaciones peruanas de jengibre. Mencionado lo anterior, dichas

variables permitiran contrastarse con el presente estudio.

2.2. Bases teoricas

Teoria de la Ventaja Comparativa de David Ricardo

Planteada por David Ricardo en su obra "Principles of Political Economy and
Taxation" en 1817, la teoria de la Ventaja Comparativa establece que los paises pueden
mejorar su bienestar econémico al especializarse en la produccién de articulos en los
cuales poseen ventajas comparativas. Esto significa que pueden fabricar estos bienes a un
costo proporcionalmente mas bajo en comparacion con otros productos y en relacion con
otros paises. Aungue no existe una relacion directa con el modelo gravitacional del
comercio internacional, esta teoria influye de manera indirecta en los flujos comerciales. Al

enfocarse en la produccién de bienes en los que tienen ventaja comparativa, las naciones
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estan mas propensas a exportar dichos bienes a otros paises, lo que contribuye a los
patrones de comercio observados en el modelo gravitacional.

De acuerdo con la teoria ricardiana, cada pais debe especializarse en la produccién
de bienes en los cuales tenga ventaja comparativa y utilizar el comercio para adquirir
aquellos en los que presente desventaja comparativa. Ricardo argumenta que todos los
actores involucrados en este intercambio de bienes se beneficiaran mutuamente. La l6gica
detras de esta afirmacion radica en que, al enfocarse en productos con ventaja comparativa,
los paises pueden producir de manera mas eficiente y maximizar la produccion global total.
(Bajo, 1991)

Modelo Gravitacional en el Comercio Internacional

Segun Nascimento, F. y Junior, D. (2013) sefialan que el modelo gravitacional es
actualmente una herramienta de pronéstico de flujos comerciales entre paises, ya que
proporciona buenos resultados empiricos. La ecuacion gravitacional puede ser derivada
tanto de modelos tedricos basado en ventajas comparativas y la teoria de comercio
internacional. Este tiene su origen de la Ley de Gravitacion Universal Inspirados en la teoria

gravitacional de la fisica y basados en la idea de elementos de atracciony repulsion.

El modelo gravitacional propuesto por Helpman, E. y Krugman, P. (1985)

tedricamente se encuentra representado por la siguiente expresion:

Xij=PBIi*PBIjdij

Donde X es el nivel de comercio internacional (sean exportaciones o importaciones),
PBI es el nivel de Producto Bruto Interno, d es la distancia que separa las capitales y los
subindices iy j representan los paises que estan comercializando (uno importador y otro

exportador).

Genéricamente la ecuacion gravitacional asume que los flujos comerciales entre dos
paises iy j dependen de factores, como el Producto Bruto Interno, poblacion de los paises 'y

distancia entre esos paises. En el mejoramiento de usos relativos del modelo gravitacional
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expone el tratamiento de las relaciones de la dificultad del comercio, pueden ser naturales o
artificiales. Siendo asi las primeras generalmente ligadas al factor distancia y los costos de
transaccion y transporte, las segundas relacionadas principalmente a politicas de comercio
y relacionamiento histérico entre las naciones.

Teoria de Heckscher-Ohlin

En el contexto del comercio internacional, es ampliada por el teorema de Heckscher-
Onhlin. El teorema sugiere que los paises tienden a exportar bienes que utilizan
abundantemente los factores de produccion que poseen en abundancia, y a importar bienes
que utilizan intensivamente los factores de produccion que tienen en escasez. Esto se basa
en la idea de que los paises aprovechan sus dotaciones de factores (como capital y trabajo)
para obtener ventajas en el comercio. Aunque no esta directamente vinculada al modelo
gravitacional, esta teoria puede contribuir a explicar cémo los flujos comerciales se generan
en funcién de las dotaciones de factores de produccion y, por ende, afectar los patrones de
comercio observados.

Siguiendo estos supuestos, la teoria de Heckscher-Ohlin sugiere que las naciones
tienen una propensién a exportar bienes y servicios intensivos en el factor de produccién
que tienen en abundancia mientras importan bienes y servicios intensivos en el factor de
produccion que tienen en menor cantidad. Siguiendo esta teoria, una nacion con excedente
de mano de obra, pero poco capital normalmente se concentrara en producir y exportar
bienes que requieran mucho trabajo, mientras importa bienes que requieren mucho capital.
Con esta estrategia, se sugiere que los paises puedan beneficiarse de la especializacion y
la division del trabajo a través del comercio internacional y, al mismo tiempo, aprovechar al
maximo sus respectivas dotaciones de factores de produccion.

Modelo de Competencia Imperfecta

Desarrollado por Paul Krugman, explora como las empresas en un mercado pueden
tener poder de mercado y la capacidad de influir en los precios y las cantidades. Este
modelo sugiere que las empresas pueden diferenciarse a través de la marca y la innovacion

para ganar ventaja competitiva. Aunque no tiene una conexion directa con el modelo
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gravitacional, podria influir en los flujos comerciales al afectar la competitividad y las
estrategias de mercado de las empresas. Estos factores, a su vez, podrian afectar la
distribucion de bienes y la demanda entre los paises, aspectos considerados en el modelo
gravitacional. El modelo gravitacional es una teoria ampliamente utilizada en economia
internacional para explicar los patrones de comercio entre paises. Fue desarrollado
inicialmente en la década de 1960, pero sus fundamentos tedricos y su aplicacion han

evolucionado considerablemente desde entonces.

2.3. Marco conceptual

Exportaciones de uva

La uva es la segunda fruta con mayor demanda a nivel mundial, por lo que resulta
beneficioso el intercambio comercial con distintos socios comerciales. Peru se posiciona en
el tercer lugar como uno de los mayores exportadores de este producto agricola, y ha sido
demostrado por Meza, N. (2021) que las exportaciones de uva fresca peruana han ido
teniendo un crecimiento ininterrumpido desde el afio 2009 al 2018, siendo Util y necesaria
ya que impacta significativamente en el comercio internacional.

Determinantes del comercio internacional

Son los factores que influyen directa o indirectamente en la actividad econémica de
un pais con respecto a sus exportaciones e importaciones. Estos determinantes pueden
afectar tanto la demanda como la oferta en los mercados. La presente investigaciéon toma
en cuenta tres dimensiones: El PBI de Paises Bajos, los costos de transporte y los acuerdos
comerciales; estas seran cruciales para analizar la influencia que tienen en las
exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos.

PBI del Peru

Segun el BCRP se refiere al valor total de todos los bienes y servicios producidos
dentro de las fronteras del pais durante un periodo de tiempo especifico, generalmente un
afo. Este indicador econémico es utilizado para medir la actividad econémica y el tamafio
de la economia peruana. Incluye la produccion de bienes y servicios tanto por parte de

empresas nacionales como extranjeras, pero excluye las producciones realizadas por
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residentes peruanos en el extranjero. El PBI se calcula a través de tres enfoques: el
enfoque de la produccién, que suma el valor agregado de todas las empresas; el enfoque
del gasto, que considera el gasto de consumo, la inversidn y las exportaciones netas; vy el
enfoque del ingreso, que mide los ingresos generados en la produccién de bienes y
servicios. El PBI es una medida fundamental para analizar el crecimiento econémico, la
salud financiera de una nacion y su bienestar general, y se utiliza para comparar la
economia peruana con otras economias a nivel nacional e internacional. Vasquez, J. y
Tonon, L. (2021).

Las importaciones de Paises Bajos

Se refieren al proceso mediante el cual este pais europeo adquiere uvas frescas,
generalmente procedentes de otros paises, para satisfacer la demanda interna de este
producto agricola. Estas importaciones pueden involucrar tanto uvas de mesa para el
consumo directo como uvas destinadas a la producciéon de productos derivados, como
vinos. Pueden incluir uvas de diferentes variedades y calidades, y el volumen y origen de
estas importaciones pueden variar segun la temporada y la disponibilidad en el mercado
internacional. Paises Bajos, siendo un importante centro de comercio y logistica en Europa,
importa una variedad de productos agricolas, incluidas las uvas, para abastecer tanto a su
mercado interno como para su posterior reexportacion a otros paises de la Unién Europeay
mas alla.

Precio Promedio de las exportaciones

Se refiere al valor medio unitario de los bienes o servicios que un pais vende en los
mercados internacionales durante un periodo especifico. Este indicador se calcula
dividiendo el valor total de las exportaciones de un pais por la cantidad total de bienes o
servicios exportados en ese periodo. Es un importante indicador econémico que
proporciona informacion sobre la competitividad y el valor agregado de los productos
exportados por un pais. Los cambios en el Precio Promedio de las Exportaciones pueden
influir en la balanza comercial y en la salud econémica de un pais, ya que afectan

directamente los ingresos generados por las exportaciones.
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Acuerdos Comerciales

Se refiere a la oportunidad que tienen los mercados (paises) para poder expandir las
exportaciones no tradicionales bajo condiciones internacionales que favorezcan a las partes
involucradas en el comercio, tanto importador como exportador. Resulta crucial tomar en
cuenta la evolucién del comercio bilateral entre Pert y UE; y el comercio de Peru con el
resto del Mundo evidencia, pues se evidencia un efecto positivo del Tratado sobre los flujos
comerciales. Mincetur (2011)

2.4. Definicion de términos basicos

PBI: Valor total de la produccion corriente de bienes y servicios finales dentro de un
pais durante un periodo de tiempo determinado, generalmente un afio. Es el valor Bruto de
la Produccién menos el valor de los bienes y servicios (consumo intermedio) que ingresa
nuevamente al proceso productivo para ser transformado en otros bienes. (BCRP)

Acuerdos Comerciales: Los Acuerdos Comerciales o Tratados de Libre Comercio
(TLC), forman parte de una estrategia comercial que suscriben dos o mas paises para
acordar la concesion de preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de barreras no
arancelarias al comercio de bienes y servicios. (Mincetur)

Produccion agricola: Es el fruto que proviene de la siembra y cosecha en el
campo. Tiene la finalidad de conseguir bienes comestibles para el consumo humano,
aungue una parte puede destinarse a alguna industria que le aporte un valor agregado.
Pertenece al sector primario de la economia, y se caracteriza por desarrollarse fuera de las
ciudades. Westreicher, G. y Lopez, J. (2020)

Exportaciones de bienes y servicios: Son las ventas al exterior de los productos
generados en el territorio interior.

Exportaciones tradicionales: Productos de exportacion que histéricamente han
constituido la mayor parte del valor de nuestras exportaciones. Generalmente tienen un

valor agregado menor que el de los productos no tradicionales. (BCRP)
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Exportaciones no tradicionales: Productos de exportacion que tienen cierto grado
de transformacién o aumento de su valor agregado, y que histéricamente no se transaban
con el exterior en montos significativos. (BCRP)

CIF - Cost, Insurance, Freight: Este es un término de la Camara de Comercio
Internacional e indica que el precio se refiere a la mercancia puesta en puerto de destino
con el flete pagado y el seguro cubierto. (BCRP)

FOB — Free On Board: Es el valor de la mercancia puesta a bordo de un transporte
maritimo, el cual abarca tres conceptos (costo de la mercancia en el pais de origen,

transporte de los bienes y derechos de exportacion). (Mincetur)
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1. HIPOTESIS Y VARIABLES
3.1. Hipotesis

3.1.1. Hipotesis general
Los determinantes del comercio internacional influyen significativamente en las

exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos, en el periodo 2007 - 2022.

3.1.2. Hipotesis especificas

Hipotesis especifica N° 1.
El PBI del Peru influy6 significativamente en las exportaciones de uva peruana, en el

2007 - 2022.

Hipotesis especifica N° 2.
Las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos influyeron significativamente en

las exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.

Hipdtesis especifica N° 3.
El precio promedio de las exportaciones de uvas frescas influyé significativamente

en las exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.

Hipotesis especifica N° 4.
Los acuerdos comerciales entre Pert y Paises Bajos influyeron significativamente en

las exportaciones de uva peruana, en el periodo 2007 - 2022.
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3.2. Definicion conceptual de las variables

Variable independiente:

X: Determinantes del comercio internacional.

Definicion Conceptual.

Estos determinantes pueden ser identificados como los factores del comercio
internacional necesarios para que un pais pueda realizar la compra o venta de bienes al

exterior. Schettini, G. (2018).

Definicion Operacional.

Para la construccion de este apartado se tomaron en cuenta tres dimensiones de los
determinantes que se relacionan con las exportaciones de uva peruana hacia los Paises
Bajos.

X1: Producto Bruto Interno de Paises Bajos

Esta definida como el nivel de bienes y servicios producidos por un pais en un
tiempo o periodo determinado. En este caso, Paises Bajos, siendo el principal mercado
destino en cuanto a las exportaciones de uva peruana. Para medir la dimension X1 se usa
como indicador el monto del PBI de Paises Bajos en millones de délares del 2010y en
términos reales, estos datos se obtienen del Banco Mundial.

X2: Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos

Se define como la entrada o compra de uvas frescas que comercializa Paises Bajos.
Para medir la dimension X2 utilizaremos como indicador el valor CIF de la importacion en
millones de ddlares.

X3: Precio promedio de exportacion de uvas frescas

Esta definido como el valor monetario que se pide al importador a cambio del
producto exportado (uvas frescas), que se destinan a la venta al exterior en un momento de

tiempo determinado con relacion a un periodo base. Para medir la dimension X3
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utilizaremos como indicador el monto del precio promedio de exportacion de uvas frescas
en millones de délares.

X4: Acuerdos Comerciales

Definido como Tratado de Libre Comercio (TLC) en donde dos o més paises
acuerdan preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de barreras no arancelarias al
comercio de bienes y servicios con la finalidad de desarrollar una oferta competitiva en las
exportaciones. Para medir la dimension X4 utilizaremos como indicador 0: Antes de la

existencia de AC afos 2001 - 2009y 1: Después de la existencia de AC afios 2010 - 2022.

Variable dependiente:

Y: Exportaciones de uva peruana.

Definicion Conceptual.

Son las ventas al exterior de la uva peruana, al ser uno de los principales productos
agricolas influyentes para el comercio entre Pera y los Paises Bajos, estas seran necesarias
para poder cuantificar el aporte de cada determinante plasmado en nuestra investigacion.

Schettini, G. (2018)

Definicion Operacional.
Y1: Exportaciones FOB de uva
Para medir la dimension Y1 se toma en cuenta el monto de las exportaciones de

Peru hacia Paises Bajos en millones de dolares.



3.3. Operacionalizacion de las variables

Tabla 1

Operacionalizacién de variables
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del comercio
internacional

necesarios para
que un pais
pueda realizar
lacomprao
venta de bienes
al exterior.

X3: Valor total
incluye el precio
unitario, expresado

promedio de
exportacion

PEXP= Valor Total de
las
exportaciones/Cantidad

Variables Definicion Definicion Dimensiones indice Medida
conceptual operacional
X1: Es la sumatoria ) .
de bienes y servicios . PBIpal.SeS Ba]os_?:BS' Y| Monto millones de
. , PBI de Peru Ss. Finalesen Paises i
finales en Paises Bai ddlares
Bajos a8
.Sdon ificad X2: Proceso de Las | taci Valor d
identi I'Ca 0s compray entrada importaciones :;i‘:;;;ﬁ:;i’ yas_?r € Valores CIF en
:c:ontwo osd | de bs o ss de otros de Paises extranjeros U millones de délares
ac ore§ € paises. Bajos
comercio
X: . .
. internacional
Determinantes Precio

Monto millones de
ddlares en

de uvas P
en moneda total de productos términos reales
nacional frescas exportados

peruana

0: anos 2001-2009
X4: Son los Acuerdos NGmero de
Tratados de Libre Comerciales acuerdos
Comercio entre entre Peru y 1: afios 2010-2022 .
comerciales

Peru y Paises Bajos

Paises Bajos

Y:
Exportaciones
de uva peruana

Exportaciones:
Exportaciones
del Peru hacia
Paises Bajos en
el afio de
registro.

Y1: Son las
exportaciones en
ddlares de la uva
peruana hacia
Paises Bajos.

Exportaciones
FOB de uva

XPert-j=Exportaciones
en dolares
de uva de Peru hacia el
pais j

Monto en millones
de ddlares FOB

Nota. Representa la operacionalizacion de las variables. Fuente: Propia. Elaboracion: Propia
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IV. METODOLOGIA DEL PROYECTO

4.1. Disefio metodoldgico

La presente investigacion present6 un disefio no experimental, bajo un enfoque
cuantitativo de corte longitudinal, debido a que no se realiz6 alguna modificacién o
alteracion especifica de las variables a tratar, ni se pudo establecer ningun tipo de influencia
sobre ellas porque ya habian sucedido al igual que sus efectos.

Estuvo orientado a la presentacion de evidencias sobre la evolucion de las
exportaciones de uvas frescas en un periodo definido de dieciséis (16) afios. Se traté de un
trabajo aplicado, que se desarroll6 sobre la base de un conjunto de variables, propias de un
analisis externo y de un entorno local, que se presentaron con la finalidad de determinar el
comportamiento de las variables.

De acuerdo con Sampieri (2014), el disefio no experimental se clasifica
considerando el periodo en el que se recopilaron los datos. Estas categorias son: el disefio
transversal, en el cual los datos se recolectaron en un solo momento, durante un periodo
anico, con el objetivo de describir variables y su relacion en un momento especifico; y el
disefio longitudinal, donde la recopilacion de datos se llevo a cabo a lo largo del tiempo en
puntos o intervalos, permitiendo realizar inferencias sobre el cambio, sus determinantes y
Sus consecuencias.

4.2. Método de investigacion

Se empled el método hipotético deductivo, el cual consiste en formular hipétesis
basadas en principios, leyes o datos empiricos, y luego, mediante la aplicacion de reglas de
deduccion, derivar predicciones que son sometidas a verificacion empirica. La validez de la
hipotesis original se confirma o refuta segun la correspondencia con los hechos observados
durante la comprobacion empirica.

4.3. Poblaciéon y muestra
La poblacion de estudio comprendio al PBI del Peru, donde se utilizd como base la

informacion de la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria
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(SUNAT), Trade Mapy el Banco Central de Reserva del Pera (BCRP). La muestra consistio
en datos trimestrales del periodo 2007 al 2022, provenientes del Banco Central de Reserva
del Pert (BCRP) y la Organizacion de las Naciones Unidas para la Alimentacién y la
Agricultura (FAOSTAT) para las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos, el precio
promedio de exportacién de uvas frescas y los acuerdos comerciales entre Pert y Paises
Bajos.
4.4. Lugar de estudio

El lugar de estudio correspondi6 al pais de Peru, en el periodo comprendido para la

presente investigacion con una serie trimestral durante los afios 2007 al 2022.

4.5. Técnicas e instrumentos paralarecoleccion de lainformacion

La presente investigacion utilizo la técnica de recoleccion de datos de fuentes
secundarias y como instrumento fichas web de los portales institucionales la
Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria (SUNAT), Trade Map

y el Banco Central de Reserva del Pert (BCRP).

4.6. Andlisis y procesamiento de datos

Para analizar y recopilacion de datos se hizo utilizo el Microsoft Excel, luego se
estimo el modelo con las variables descritas anteriormente se hizo uso del software
Eviews10. Primero se aplico el uso de estadistica descriptiva para conocer el panorama
preliminar de las variables a utilizar; se estimé un modelo lo que nos permitira realizar la
respectiva regresion aplicando el modelo de regresion lineal por Minimos Cuadrados
Ordinarios (MCO), se plantea en el contexto de corte longitudinal, la prueba de raiz unitaria
para evitar cualquier problema de regresion. La ecuacion que se presenta la investigacion
es la siguiente:

XPER = By + B{MUPB + B,PBIPER + B3PXPER + B,TLC + u,

Donde:
XPER = Exportaciones peruana de uvas frescas

MUPB = Importaciones de uvas frescas peruanas de parte de Paises Bajos
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PBIPER = Producto Bruto Interno del Peru
PXPER = Precio promedio de exportaciéon de uvas frescas
TLC = Variable dummy, tratados de libre comercio.
By = Constante
u, = error
4.7. Aspectos éticos en investigacion

La presente investigacion se llevo a cabo de manera integral, utilizando
exclusivamente informacion y datos provenientes de fuentes confiables y verificables. Asi
mismo, la informacion que se proceso, asumiendo la responsabilidad que la presente tesis
enmarco en el contexto de la normatividad y reglamento vigentes en la Universidad
Nacional del Callao. Todo el estudio se realizé dentro del marco de la responsabilidad ética,

garantizando la debida atribucién de los autores mencionados de manera académica.
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V. RESULTADOS

5.1. Resultados descriptivos

Se realizaron calculos de estadisticas descriptivas tanto para la variable dependiente
como para la variable independiente. Se utilizaron datos de serie temporal con un enfoque
longitudinal, con una frecuencia trimestral. Se calcularon diversas medidas para evaluar la
distribucién de los datos, como la desviacion estandar, la varianzay el coeficiente de
variacion. Ademas, se determinaron medidas de tendencia central, como la media aritmética
y la mediana. También se incluyeron graficos que visualizaban las caracteristicas
fundamentales de cada una de las variables.

Nuestra variable dependiente, la exportacion de uvas frescas peruanas (XPER) en
valor FOB en Miles US$, asi como los determinantes del comercio internacional
presentados en las siguientes variables, como el Producto Bruto Interno de Pert (PBIPER),
el precio promedio de exportaciones de uvas frescas (PXPER) en US$/Kg. Finalmente, el
tipo de cambio real en S/ a US$ e Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos en valor
CIF en Miles US$. Mencionando el periodo 2007-2022 de las variables a presentar (véase
tabla 2, en la pagina 30), luego se calcularon las estadisticas de las mencionadas (véase
tabla 3, en la pagina 31).

Se pudo observar que, para la muestra de 16 periodos, en relacién a la variable
dependiente XPER (véase tabla 3, en la pagina 31) tuvo una media de 49,982, un maximo
de 10,053 y un minimo de 36, observando una amplitud total que fue la diferencia entre los
mencionados. Ademas, su desviacion estandar con respecto a la media fue de 69,007, con
un coeficiente de variacion de 138.06.

Por otro lado, la variable PBIPER (véase tabla 3, en la pagina 31) tuvo una media
aritmética de 46,522 con un maximo de 60,718 y un minimo de 23,004, observando una
amplitud total que fue la diferencia entre los mencionados, con una desviacion estandar de
10,429 y un coeficiente de variaciéon de 22,4.

Continuando con la variable PXPER (véase tabla 3, en la pagina 31), una media

aritmética de 2.06 con un maximo de 2.9 y un minimo de 0.71, observando una amplitud



total que fue la diferencia entre los mencionados, una desviacién estandar de 0.479 y un

coeficiente de variacion de 23.19.

Por ultimo, la variable MUPB (véase tabla 3, en la pagina 31) tuvo una media
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aritmética de 225,975 con un maximo de 560,363 y un minimo de 37,958, observando una

amplitud total que fue la diferencia entre los mencionados, con una desviacion estandar de

133,051 y un coeficiente de variacion de 58.88.

Tabla 2

Variables del modelo

ANO XPER PBIPER PXPER MUPB TLC
2007 7,785.5 25,596.97 2.42 157,502.75 0
2008 6,961.5 30,491.93 1.85 204,080.50 0
2009 11,634.8 30,498.20 1.85 187,107.00 0
2010 15,519.7 37,259.02 2.03 192,623.25 0
2011 24,292.0 42,786.50 2.19 226,533.50 0
2012 32,337.0 48,282.59 2.19 215,224.50 0
2013 36,895.2 50,526.76 2.44 236,937.00 0
2014 53,531.1 50,585.57 1.78 250,840.00 0
2015 59,057.4 47,830.66 1.40 207,590.25 1
2016 54,976.5 48,635.10 2.00 206,863.50 1
2017 54,040.4 53,582.60 2.08 220,397.25 1
2018 67,455.9 56,357.57 221 271,006.75 1
2019 72,877.0 57,741.61 2.06 252,746.00 1
2020 85,856.4 51,241.78 1.97 245,398.75 1
2021 104,072.2 56,166.03 2.29 287,501.00 1
2022 112,433.9 56,784.26 2.33 253,253.25 1

Nota. XPER: Exportacién de Uvas Frescas del Perd. Valores FOB (Miles de ddlares); PBIPER: Producto Bruto
Interno de Perl (Miles de dolares); PXPER: Precio promedio de exportacion de uvas frescas peruanas. (Miles de
dolares); MUPB: Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos. Valores CIF (Miles de délares). TLC: Variable

dummy.

Fuente: Informacién del Banco Central de Reserva del Perd (BCRP); Superintendencia Nacional de

Administracion Tributaria (SUNAT); Trade Map. Nota: Elaboracién propia. Se usé el programa Eviews10.



Tabla 3

Estadisticas Descriptivas de las variables
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Estadisticos XPER PBIPER PXPER MUPB
Media 49982.91 46522.95 2.067344 225975.3
Mediana 10053.55 49183.03 211 229473.5
Max 252274.2 60718.17 2.9 560363
Min 36.8 23004.19 0.71 37958
Desviacién Estandar 69007.75 10429.23 0.479481 133051.9
Coeficiente de Variacion 138.0627 22.4174 23.1931 58.8790
Observaciones 64 64 64 64

Nota. XPER: Exportacion de Uvas Frescas del Perl. Valores FOB (Miles de délares); PBIPER: Producto Bruto
Interno de Perd (Miles de dolares); PXPER: Precio promedio de exportacion de uvas frescas peruanas. (Miles de

dolares);MUPB: Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos. Valores CIF (Miles de dodlares).

Fuente: Informacién del Banco Central de Reserva del Pert (BCRP); Superintendencia Nacional de
Administracion Tributaria (SUNAT); Trade Map. Nota: Elaboracion propia. Se usé el programa Eviews10.

Figura 1

Las exportaciones de uvas frescas del Peru, periodo 2007 - 2022.
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Nota. LOGXPER: Logaritmo de las exportaciones de uvas frescas a Paises Bajos
en valor FOB (Miles de ddlares). Construida con informacion estadistica de SUNAT.
Nota: Elaboracién propia. Se us6 el programa Eviews10.



Figura 2

Producto Bruto Interno de Peru, periodo 2007 — 2022
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Nota. LOGPBIPER: Logaritmo del Producto Bruto Interno de Per(. Valores precios
constantes (Miles de délares). Construida con informacion del BCRP.
Nota: Elaboracion propia. Se uso el programa Eviews10.

Figura 3

Importaciones de uvas frescas de Piases Bajos, periodo 2007 - 2022.
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Nota. LOGMUPB: Logaritmo de las Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos.
Valores CIF (Miles de ddlares). Construida con informacion Trade Map.
Nota: Elaboracion propia. Se us6 el programa Eviews10.
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Figura 4
Precio promedio de exportaciones de uvas frescas, periodo 2007 - 2022.
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Nota. PXPER: Precio promedio de exportacion de uvas frescas peruanas (Miles de doélares). Construida
con informacion de SUNAT. Nota: Elaboracion propia. Se uso6 el programa Eviews10.

5.2. Resultados inferenciales

El propésito de este capitulo es explicar los cambios en las exportaciones de uva
frescas peruanas. Para ello se utilizaran pruebas econométricas y pruebas que hagan mas
robustos los resultados del andlisis. Con ello realizar el modelo MCO es necesario iniciar
con comprobacion de estacionariedad de las series que conforman el modelo para verificar
si la serie tiene 0 no raiz unitaria, corrobora si existe estacionariedad de las variables
empleadas en el modelo, asi como la prueba de Dickey-Fuller a cada variable. Siguiendo
nuestra ecuacion (1) como propuesta, se presenta el modelo de regresion lineal.

Si bien para una correcta modelacion y poder corregir nuestras variables se definio
la siguiente ecuacion y asi poder realizar pruebas para que pueda tener consistencia
nuestra demostracion de variables en contraste con las hipotesis.

Definiendo ecuacion (2)

Log(XPER) = By + B;Log(MUPB) + B,Log(PBIPER) + BsLog(PXPER) + B,TLC + u,
Donde:
Log(XPER) = Logaritmo de las Exportaciones peruana de uvas frescas

Log(MUPB) = Logaritmo de las Importaciones de uvas frescas peruana de Paises Bajos



Log(PBIPER) = Logaritmo del Producto Bruto Interno de Peru
Log(PXPER) = Logaritmo del Precio promedio de las exportaciones peruanas de uvas
frescas.
TLC = Variable dummy, tratados de libre comercio.
By = Constante
u; = error
e Pruebas de Estacionariedad con quiebre estructural
Tabla 4

Prueba de Estacionariedad con quiebre estructural de las exportaciones de uvas frescas

Null Hypothesis: LOGXPER has a unit root
Trend Specification: Intercept only

Break Specification: Intercept only

Break Type: Innovational outlier

Break Date: 2009Q3
Break Selection: Minimize Dickey-Fuller t-statistic
Lag Length: 0 (Automatic - based on Schwarz information criterion,

maxlag=10)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -7.609510 <0.01
Test critical values: 1% level -4.949133
5% level -4.443649
10% level -4.193627

*Vogelsang (1993) asymptotic one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: LOGXPER

Method: Least Squares

Date: 10/12/23 Time: 00:37

Sample (adjusted): 2007Q2 2022Q4
Included observations: 63 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LOGXPER(-1) 0.043643 0.125679 0.347253 0.7296
C 7.103598 1.269210 5.596867 0.0000
INCPTBREAK 1.770455 0.903750 1.959010 0.0548
BREAKDUM -5.588641 2492200 -2.242453 0.0287
R-squared 0.134042 Mean dependent var 8.919855
Adjusted R-squared 0.090011 S.D. dependent var 2.577910
S.E. of regression 2.459155 Akaike info criterion 4.698900
Sum squared resid 356.7992 Schwarz criterion 4.834972
Log likelihood -144.0153 Hannan-Quinn criter. 4.752417
F-statistic 3.044224 Durbin-Watson stat 1.817716
Prob(F-statistic) 0.035721

Nota. LOGXPER: Logaritmo de las Exportaciones de Uvas Frescas del Peru.
Elaboracion propia. Se uso el programa Eviews10.



» Ho: no asume la existencia de una raiz unitaria (estacionaria)

» Ha: la serie es no estacionarias

Usando la prueba de raiz unitaria con quiebre estructural, se observa que Prob* es
menor al 0.05 por lo tanto se acepta Ho, es decir es una serie estacionaria en niveles.
Tabla5

Prueba de Estacionariedad con quiebre estructural del producto bruto interno del Peru

Null Hypothesis: D(LOGPBIPER) has a unit root
Trend Specification: Intercept only

Break Specification: Intercept only

Break Type: Innovational outlier

Break Date: 2020Q4
Break Selection: Minimize Dickey-Fuller t-statistic
Lag Length: 0 (Automatic - based on Schwarz information criterion,

maxlag=10)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -10.97572 <0.01
Test critical values: 1% level -4,949133
5% level -4.443649
10% level -4.193627

*Vogelsang (1993) asymptotic one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(LOGPBIPER)
Method: Least Squares

Date: 10/12/23 Time: 00:43

Sample (adjusted): 2007Q3 2022Q4
Included observations: 62 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

D(LOGPBIPER(-1))  -0.393602  0.126971 -3.099926  0.0030
C 0.018036  0.010724  1.681746  0.0980

INCPTBREAK -0.019651 0.029366 -0.669162 0.5060

BREAKDUM 0.227714 0.087635 2.598444 0.0119
R-squared 0.174399 Mean dependent var 0.013105
Adjusted R-squared 0.131696 S.D. dependent var 0.083086
S.E. of regression 0.077422 Akaike info criterion -2.216754
Sum squared resid 0.347661 Schwarz criterion -2.079519
Log likelihood 72.71936 Hannan-Quinn criter. -2.162872
F-statistic 4.083953 Durbin-Watson stat 1.932896
Prob(F-statistic) 0.010648

Nota. LOGPBIPER: Logaritmo del Producto Bruto Interno del Pera.
Elaboracion propia. Se uso el programa Eviews10.

» Ho: no asume la existencia de una raiz unitaria (estacionaria)

> Ha: la serie es no estacionarias
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Usando la prueba de raiz unitaria con quiebre estructural, se observa que Prob* es
menor al 0.05 por lo tanto se acepta Ho, es decir es una serie estacionaria en primera
diferencia.

Tabla 6
Prueba de Estacionariedad con quiebre estructural de las importaciones de uvas frescas de
Paises Bajos

Null Hypothesis: LOGMUPB has a unit root
Trend Specification: Intercept only

Break Specification: Intercept only

Break Type: Innovational outlier

Break Date: 2009Q3
Break Selection: Minimize Dickey-Fuller t-statistic
Lag Length: 0 (Automatic - based on Schwarz information criterion,

maxlag=10)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -8.368152 <0.01
Test critical values: 1% level -4,949133
5% level -4.443649
10% level -4.193627

*Vogelsang (1993) asymptotic one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: LOGMUPB

Method: Least Squares

Date: 10/12/23 Time: 00:54

Sample (adjusted): 2007Q2 2022Q4

Included observations: 63 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
LOGMUPB(-1) -0.060999 0.126790 -0.481101 0.6322
C 12.67797 1.540121 8.231800 0.0000
INCPTBREAK 0.183872 0.286746 0.641236 0.5239
BREAKDUM -1.334228 0.801587 -1.664483 0.1013
R-squared 0.053221 Mean dependent var 12.07728
Adjusted R-squared 0.005080 S.D. dependent var 0.795966
S.E. of regression 0.793942  Akaike info criterion 2437774
Sum squared resid 37.19028 Schwarz criterion 2.573846
Log likelihood -72.78988 Hannan-Quinn criter. 2.491292
F-statistic 1.105520 Durbin-Watson stat 2.114016
Prob(F-statistic) 0.354136

Nota. LOGMUPB: Logaritmo Importaciones de uvas frescas peruanas de Paises Bajos.
Elaboracion propia. Se uso el programa Eviews10.

» Ho: no asume la existencia de una raiz unitaria (estacionaria)
» Ha: la serie es no estacionarias
Usando la prueba de raiz unitaria con quiebre estructural, se observa que Prob * es

menor al 0.05 por lo tanto se acepta Ho, es decir es una serie estacionaria en niveles.
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Tabla7

Prueba de Estacionariedad con quiebre estructural del precio promedio de las uvas frescas

Null Hypothesis: PXPER has a unit root
Trend Specification: Intercept only
Break Specification: Intercept only
Break Type: Innovational outlier

Break Date: 2007Q4
Break Selection: Minimize Dickey-Fuller t-statistic
Lag Length: O (Automatic - based on Schwarz information criterion,

maxlag=10)
t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -7.068549 <0.01
Test critical values: 1% level -4.949133
5% level -4.443649
10% level -4.193627

*VVogelsang (1993) asymptotic one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: PXPER

Method: Least Squares

Date: 10/12/23 Time: 01:01

Sample (adjusted): 2007Q2 2022Q4
Included observations: 63 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
PXPER(-1) 0.118434 0.124717 0.949629 0.3462
C 2.387930 0.433818 5.504455 0.0000
INCPTBREAK -0.586552 0.336768  -1.741709 0.0868
BREAKDUM 0.673195 0.473173 1.422724 0.1601
R-squared 0.097894 Mean dependent var 2.074603
Adjusted R-squared 0.052024 S.D. dependent var 0.479774
S.E. of regression 0.467128 Akaike info criterion 1.376959
Sum squared resid 12.87429 Schwarz criterion 1.513031
Log likelihood -39.37420 Hannan-Quinn criter. 1.430477
F-statistic 2.134162 Durbin-Watson stat 1.778992
Prob(F-statistic) 0.105497

Nota. PXPER: Precio promedio de las exportaciones peruanas de uvas frescas.
Elaboracion propia. Se us6 el programa Eviews10.

» Ho: no asume la existencia de una raiz unitaria (estacionaria)
» Ha: la serie es no estacionarias
Usando la prueba de raiz unitaria con quiebre estructural, se observa que Prob* es

menor al 0.05 por lo tanto se acepta Ho, es decir es una serie estacionaria en niveles.



Tabla 8
Estacionariedad de los residuos

Null Hypothesis: RESID03 has a unit root
Exogenous: None
Lag Length: 4 (Automatic - based on SIC, maxlag=10)

t-Statistic Prob.*
Augmented Dickey-Fuller test statistic -2.715300 0.0074
Test critical values: 1% level -2.604746
5% level -1.946447
10% level -1.613238
*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(RESID03)
Method: Least Squares
Date: 11/04/23 Time: 16:23
Sample (adjusted): 2008Q2 2022Q4
Included observations: 59 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
RESID03(-1) -0.730956 0.269199 -2.715300 0.0089
D(RESIDO03(-1)) -0.104065 0.262240 -0.396830 0.6931
D(RESID03(-2)) -0.298583 0.210634 -1.417540 0.1621
D(RESIDO03(-3)) -0.394335 0.164882 -2.391619 0.0203
D(RESIDO03(-4)) 0.214153 0.127541 1.679091 0.0989
R-squared 0.771323 Mean dependent var 0.014437
Adjusted R-squared 0.754384 S.D. dependent var 2.228464
S.E. of regression 1.104418 Akaike info criterion 3.117453
Sum squared resid 65.86595 Schwarz criterion 3.293515
Log likelihood -86.96486 Hannan-Quinn criter. 3.186180
Durbin-Watson stat 1.856997

Nota.Elaboracion propia. Se usoé el programa Eviews10.

» Ho: no asume la existencia de una raiz unitaria (estacionaria)

> Ha: la serie es no estacionarias

Por la prueba de Dickey-Fuller a la variable de los residuos, se observa que Prob* es
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menor al 0.05 por lo tanto se acepta Ho, es decir es una ecuacion estacionaria tanto por sus

valores individuales y su residuo.



Tabla9

Modelo Econométrico Final

Dependent Variable: LOGXPER

Method: Least Squares

Date: 10/19/23 Time: 18:41

Sample: 2007Q1 2022Q4

Included observations: 64

White-Hinkley (HC1) heteroskedasticity consistent standard errors and

covariance
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

LOGPBIPER 1.990440 0.991102 2.008310 0.0492
LOGMUPB 1.683136 0.239179 7.037134 0.0000
LOG(PXPER) 2.816896 0.941072 2.993285 0.0040
C -34.44483 10.60868 -3.246854 0.0019
TLC -5.165286 0.861816 -5.993490 0.0000
R-squared 0.598411 Mean dependent var 8.933048
Adjusted R-squared 0.571185 S.D. dependent var 2.559546
S.E. of regression 1.676092 Akaike info criterion 3.945711
Sum squared resid 165.7478 Schwarz criterion 4114374
Log likelihood -121.2628 Hannan-Quinn criter. 4.012156
F-statistic 21.97914 Durbin-Watson stat 2.066359
Prob(F-statistic) 0.000000 Wald F-statistic 23.62683

Prob(Wald F-statistic) 0.000000

Nota. LOG(PBIPER): Logaritmo del Producto Bruto Interno del Per; LOG(MUPB):
Logaritmo de las importaciones de uvas frescas peruanas de Paises Bajos;

PXPER: Precio promedio de la exportacién peruana de uvas frescas; TLC: Tratado de
Libre Comercio; C: Constante. Elaboracién propia. Se usé el programa Eviews10.

Tabla 10

Factor de Inflacion de la Varianza (VIF)

Variance Inflation Factors
Date: 11/04/23 Time: 16:06
Sample: 2007Q1 2022Q4
Included observations: 64

Coefficient Uncentered Centered

Variable Variance VIF VIF
LOGPBIPER 0.982283 2601.809 1.230533
LOGMUPB 0.057207 193.6769 1.123701
LOG(PXPER) 0.885616 11.54607 1.259290
C 112.5440 2595.180 NA
TLC 0.742727 1.173433 1.097508

Nota. LOG(PBIPER): Logaritmo del Producto Bruto Interno del Perq;
LOG(MUPB): Logaritmo de las importaciones de uvas frescas peruanas
de Paises Bajos; LOG(PXPER): Logaritmo del Precio promedio de la
exportacion peruana de uvas frescas; TLC: Tratado de Libre Comercio;
C: Constante. Elaboracién propia. Se uso6 el programa Eviews10.



e Pruebas del supuesto de no multicolinealidad

Nos indica que laa varianza de la inflacion donde:

VIF < 10, no tiene multicolinealidad

VIF > 10, tiene multicolinealidad

Se aplico la prueba de no colinealidad, la cual establece que no debe existir una
correlacion alta entre variables independientes. Se aplicé la prueba del Factor de Inflacién
de la Varianza (VIF), si el VIF es mayor 10 indicaria problemas de multicolinealidad.

En la tabla 10 de Coeficientes se puede apreciar que el VIF de todas las variables
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son menores a 10, por lo tanto, se cumple el supuesto de no colinealidad. Indicando que las

variables explicativas no representan multicolinealidad entonces comprobamos que las

variables independientes no tienen multicolinealidad.

Tabla 11

Prueba de Autocorrelacion

Date: 09/24/23 Time: 13:57
Sample: 200701 202204
Included observations: 64

Q-statistic probabilities adjusted for 2 ARMA terms

Autocorrelation Partial Correlation

AC PAC

Q-Stat  Prob*
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0.1316
0.2389
1.5480
2.0021
7.9549
8.6531
8.6625
9.8484
10.068
10.003
10.182
10.479
11.279
11.861
14.535
14.943
15.621
17.324
18.031
18.126
18.358
20.603
22.883
22934
23.988
24.075
24638
26.025

Nota. Autocorrelacion. Elaboracién propia. Se uso el programa Eviews10.

Se observa que los pardmetros estan dentro de las bandas de confianza por lo cual

no tiene autocorrelacion.



e Supuesto de Homocedasticidad
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Mediante la prueba se comprobara la existencia o no de heterocedasticidad, donde

los siguientes supuestos son:

HO: No existe problemas de Homocedasticidad

H1: Existe Heterocedasticidad

Si P- value > 5% el supuesto se cumple es decir se acepta Ho.
Si P-value < 5% el supuesto no se cumple se rechaza Ho.
Tabla 12

Prueba de Heterocedasticidad White

Heteroskedasticity Test: White

F-statistic 1.779059 Prob. F(12,51) 0.0773
Obs*R-squared 18.88517 Prob. Chi-Square(12) 0.0913
Scaled explained SS 16.13753 Prob. Chi-Square(12) 0.1850
Test Equation:
Dependent Variable: RESID"2
Method: Least Squares
Date: 11/04/23 Time: 09:44
Sample: 2007Q1 2022Q4
Included observations: 64
White-Hinkley (HC1) heteroskedasticity consistent standard errors and
covariance
Collinear test regressors dropped from specification
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C 1926.251 1011.404 1.904532 0.0625
LOGPBIPER"2 19.75352 9.406501 2.099986 0.0407
LOGPBIPER*LOGMUPB 0.508885 2.921952 0.174159 0.8624
LOGPBIPER*LOG(PXPER) -19.99094 12.09500 -1.652826 0.1045
LOGPBIPER*TLC 8.330467 4.711526 1.768104 0.0830
LOGPBIPER -410.3086 193.9426 -2.115619 0.0393
LOGMUPB"2 -1.851182 0.964151 -1.920012 0.0605
LOGMUPB*LOG(PXPER) 7.035692 2.040967 3.447235 0.0011
LOGMUPB*TLC -7.226511 3.888980 -1.858202 0.0689
LOGMUPB 33.96395 28.10575 1.208434 0.2325
LOG(PXPER)"2 -4.799349 3.977586 -1.206599 0.2332
LOG(PXPER)*TLC 2.706188 3.439322 0.786838 0.4350
LOG(PXPER) 131.3131 119.3063 1.100638 0.2762
R-squared 0.295081 Mean dependent var 2.589809
Adjusted R-squared 0.129217 S.D. dependent var 3.701591
S.E. of regression 3.454167 Akaike info criterion 5.496232
Sum squared resid 608.4949 Schwarz criterion 5.934756
Log likelihood -162.8794 Hannan-Quinn criter. 5.668989
F-statistic 1.779059 Durbin-Watson stat 2.465825
Prob(F-statistic) 0.077278

Nota. Elaboracion propia. Se usé el programa Eviews10.

La prueba determind que no existe heterocedasticidad por tener un valor

probabilidad es mayor a 0.05, es decir se acepta la HO donde tiene una varianza constante

en los diferentes periodos.
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Figura 5

Normalidad de los Residuos

14

Series: Residuals
12 | - Sample 2007Q3 2022Q4
Observations 62
10 |
Mean -0.000628
8 | Median 0.053606
Maximum 2.170761
6 Minimum -2.856073
Std. Dev. 0.889443
4| Skewness -0.255040
] Kurtosis 4.240709
2]
Jarque-Bera  4.648809
ol [ | 1l | Probabiity  0.097842

3 -2 -1 0 1 2
Nota. Elaboracion propia. Se us6 el programa Eviews10.

Como se observa los errores siguen una distribucion normal por tener una
probabilidad mayor a 5% siendo este significativo.
Tabla 13

Interpretacion del Modelo Econométrico Final

Dependent Variable: LOGXPER

Method: Least Squares

Date: 10/19/23 Time: 18:41

Sample: 2007Q1 2022Q4

Included observations: 64

White-Hinkley (HC1) heteroskedasticity consistent standard errors and

Covariance
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

LOGPBIPER 1.990440 0.991102 2.008310 0.0492
LOGMUPB 1.683136 0.239179 7.037134 0.0000
LOG(PXPER) 2.816896 0.941072 2.993285 0.0040
C -34.44483 10.60868 -3.246854 0.0019
TLC -5.165286 0.861816 -5.993490 0.0000
R-squared 0.598411 Mean dependent var 8.933048
Adjusted R-squared 0.571185 S.D. dependent var 2.559546
S.E. of regression 1.676092 Akaike info criterion 3.945711
Sum squared resid 165.7478 Schwarz criterion 4.114374
Log likelihood -121.2628 Hannan-Quinn criter. 4.012156
F-statistic 21.97914 Durbin-Watson stat 2.066359
Prob(F-statistic) 0.000000 Wald F-statistic 23.62683

Prob(Wald F-statistic) 0.000000

Nota. LOG(PBIPER): Logaritmo del Producto Bruto Interno del Perd; LOG(MUPB): Logaritmo de las importaciones
de uvas frescas peruanas de Paises Bajos; LOG(PXPER): Logaritmo del Precio promedio de la exportacion peruana
de uvas frescas; TLC: Tratado de Libre Comercio; C: Constante. Elaboracion propia. Se us6 el programa Eviews10.

Los resultados de estimacion arrojaron una relacion positiva y significativa en el

producto bruto interno del Peru influye significativa y directamente en las exportaciones de
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uvas, es decir ante un aumento de un punto porcentual del producto bruto interno del Perq,
las exportaciones de uvas aumentaron en 1.99 puntos porcentuales.

El precio promedio de las exportaciones presenta significanciay una relacion
positiva, indicando que influyen directamente en las exportaciones de uva, es decir ante un
aumento de un punto porcentual del precio promedio de las exportaciones, las
exportaciones de uvas aumentaran en 2.81 puntos porcentuales.

Y por ultimo las importaciones de uva fresca de Paises Bajos influye significativa y
directamente en las exportaciones de uvas, es decir ante un aumento de un punto
porcentual del producto bruto interno del Perd, las exportaciones de uvas aumentaron en
1.68 puntos porcentuales.

El modelo presenta un coeficiente de determinacion (R2) de 0.5984, lo que nos
indica que el 59.84% de las variaciones de la variable dependiente son explicados por las
variables explicativas tomadas en conjunto.

Los resultados de las pruebas estadisticas indican que el modelo es
significativamente valido.

El P-valor de F =0.0000< 0.05, que indican que las variables explicativas tomadas en

conjunto explican las variaciones de la variable dependiente.
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VI.  DISCUSION DE RESULTADOS
6.1 Contrastacion y demostracion de las hipétesis con los resultados

Los resultados de la presente investigacion, en relacion a las exportaciones
peruanas de uvas frescas, demuestran que tanto el Producto Bruto Interno (PBI) del Perq,
las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos, el precio promedio de exportacion de
uvas frescas y los acuerdos comerciales influyen directamente en la variacién de las
exportaciones de uvas frescas. La estimacion del modelo de Minimos Cuadrados Ordinarios
(MCO) arroja un buen nivel de ajuste, con un coeficiente de determinacion (R?) del 59.84%.
Al realizar las pruebas del modelo MCO, se confirma la consistencia del modelo, lo que
demuestra que las variables independientes explican el modelo y sirven para demostrar las
determinantes del comercio internacional que influyen en las exportaciones peruanas de
uvas frescas hacia los Paises Bajos, lo cual respalda el planteamiento de la hipotesis
general.

Hipotesis especifica 1: El PBI del Peru influye significativamente en las
exportaciones de uva peruana en el periodo 2007-2022. El p-valor, siendo menor que 0.000
(<0.05), indica que la variable PBI del Peru influye en las exportaciones peruanas de uvas
frescas con un nivel de significacion del 5%. En otras palabras, un aumento de un punto
porcentual en el Producto Bruto Interno del Pera se traduce en un aumento del 1.99% en las
exportaciones de uvas.

Hipotesis especifica 2: Las importaciones de uvas frescas de Paises Bajos influyen
significativamente en las exportaciones de uva peruana en el periodo 2007-2022. El p-valor,
siendo menor que 0.000 (<0.05), indica que la variable importaciones de uvas frescas de
Paises Bajos influye significativamente en las exportaciones peruanas de uvas frescas con
un nivel de significacion del 5%. En otras palabras, un aumento de un punto porcentual en
las importaciones se refleja en un aumento del 1.68% en las exportaciones de uvas.

Hipétesis especifica 3: El precio promedio de las exportaciones influye
significativamente en las exportaciones de uva peruana en el periodo 2007-2022. El p-valor,

siendo menor que 0.000 (<0.05), indica que la variable del precio promedio influye
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significativamente en las exportaciones peruanas de uvas frescas con un nivel de
significacion del 5%. En otras palabras, un aumento de una unidad en el precio promedio de
las exportaciones se asocia con un aumento de 2.81 unidades en las exportaciones de
uvas.

Hipotesis especifica 4: Los acuerdos comerciales influyen negativamente en las
exportaciones de uva peruana en el periodo 2007-2022. El p-valor, siendo menor que 0.000
(<0.05), con un nivel de significancia del 5%.

6.2 Contrastacion de resultados con otros estudios similares

Al comparar los resultados de la presente investigacion con los hallazgos
previamente citados en los antecedentes, tanto a nivel internacional como nacional, se
observa que existe una relacion con investigaciones similares. Un ejemplo de ello es la
investigacion de Vasquez y Tonon (2021), quienes sefialan que la variacién de las
exportaciones de cacao en grano desde Ecuador hacia los principales paises importadores
estéd influenciada en un 44.64% por las variables independientes. Los coeficientes
estimados resultan significativos tanto de manera global como individual, y presentan los
signos esperados. Esto implica que las exportaciones de cacao en grano desde Ecuador
hacia los principales paises importadores aumentan en un 0.56% por cada incremento del
1% en el Producto Bruto Interno (PBI) ecuatoriano, y se elevan en un 0.35% por cada
aumento del 1% en el PBI de los paises importadores. De manera similar, por cada
aumento del 1% en los costos de comercio internacional, las exportaciones de cacao en
grano ecuatoriano hacia los paises importadores experimentaran una reduccion del 1.84%.

El modelo de regresion utilizado en esta investigacion determina que los coeficientes
obtenidos para las variables de oferta, que incluyen la produccion, el rendimiento y los
precios promedio de exportacion del jengibre peruano, son poco significativos y no se
consideran predictores. Esta conclusion se alinea con los hallazgos de la investigacion de
Alvarez (2020), que solo consider6 el nivel de produccion como variable de oferta, pero su
resultado no fue significativo. Esta posicion también coincide con las conclusiones de

Fernandez (2018) y Romero (2020), quienes concluyeron que no hay una conexion directa
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entre las exportaciones de jengibre peruano y las variables de producciony el area
cosechada. Por el contrario, se destacan el tipo de cambio y el precio de produccién son los
factores que mas influyen en las exportaciones de jengibre peruano.

Como se mencion6 anteriormente, la competitividad del producto nacional se ve
afectada por los precios de exportacion de los paises rivales y las variaciones del tipo de
cambio. Esto se debe a la disparidad en los costos de transporte, que afecta directamente
las exportaciones. Ademas, debido a la gran cantidad de mercados de destino donde el
producto chino esta presente, las ganancias de las exportaciones de jengibre peruano son
mas bajas debido al tipo de cambio actual y a los elevados gastos de transporte.

En la misma linea, el andlisis de Cojocaru y Diaconu (2018) afirma que el precio del
producto agricola y el tipo de cambio son dos de los factores que tienen un impacto
significativo en la variable de exportaciones de jengibre peruano. Los resultados de los
célculos del modelo de regresion respaldan estos hallazgos.

6.3 Responsabilidad ética de acuerdo a los reglamentos vigentes

Las autoras afirman que la informacién desarrollada en esta tesis es de su autoria y
no involucra la manipulacion de ninguna indole. Ademas, la recopilacion de datos se lleva a
cabo de manera ética, sin necesidad de utilizar informacion no autorizada. En la presente
tesis, se procesa la informacion de acuerdo con las normativas y regulaciones vigentes en
la Universidad Nacional del Callao, asumiendo plena responsabilidad por cumplir con dichos

requisitos.
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VIl.  CONCLUSIONES
Se logré determinar de manera conjunta que el PBI del Perq, las Importaciones de uvas
frescas de Paises Bajos, el Precio promedio de las exportaciones de uvas frescas y los
Acuerdos Comerciales entre Pert y Paises Bajos explican el comportamiento de las
exportaciones de uva peruana en el periodo 2007 — 2022.
Se concluye que el Producto Bruto interno del Peru influye significativamente en las
exportaciones de uva peruana en el periodo 2007 — 2022, que revela una relacion
sustancial y rige como un factor clave en el crecimiento economico del pais, actuando
como catalizador de la expansion y estabilidad de su actividad economica.
Concluyendo que las importaciones de uva fresca de Paises Bajos influyen
significativamente en las exportaciones de uva peruana en el periodo 2007 — 2022, lo
gue subraya la importancia de este mercado como destino reflejando una conexiéon
comercial estrecha y revela una interaccion econémica compleja, donde diversos
factores convergen para impulsar el flujo comercial de manera mutuamente beneficiosa.
Se logro determinar que el precio promedio de las exportaciones de uvas frescas influye
significativamente en las exportaciones de uva peruana en el periodo 2007 — 2022.
Ademas, es relevante destacar que las variaciones en el valor del dolar ejercen un
impacto significativo en las exportaciones, lo que se traduce en niveles de
competitividad en los mercados de destino
Finalmente se concluye que los acuerdos comerciales entre Per( y Paises Bajos
influyen significativamente en las exportaciones de uva peruana en el periodo 2007 —
2002, indicando que, si bien esta variable dummy en los rangos definidos no propicia
mucha relevancia, podria establecerse en otros rangos ya que otras investigaciones
consideran como fundamental como apreciacion de crecimiento de la exportacion del

producto.
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VIll. RECOMENDACIONES
Se sugiere tomar en cuenta el aplicar la metodologia de la presente investigacion para
poder identificar otras variables que puedan determinar la relacion en cuanto con las
exportaciones de uvas frescas, mencionando algunas como el tipo de cambio, el ingreso
per capita del pais o paises importadores, la produccion nacional del producto entre
otras variables relevantes.
Se propone también fomentar la presente investigacion para identificar que otros
productos agricolas podrian ser objeto de estudio, con el proposito de que tengan un
mayor impacto en el crecimiento del Producto Bruto Interno con el fin de mejorar las
practicas productivas que permitirian alcanzar los volumenes e ingresos obtenidos por
las exportaciones del producto no tradicional.
Se sugerira que las importaciones del producto no tradicional se sigan analizando ya
gue esta guarda relacion importante en que las empresas diversifiquen sus
exportaciones y no se concentren en un solo mercado para mejorar sus volimenes
exportados seran mayores que la demanda.
Se recomienda que el precio promedio de las exportaciones del producto no tradicional
se tome en cuenta ya que refleja la interconexion entre las variables y sefiala la notable
influencia de los movimientos cambiarios en la competitividad de los productos en los
mercados de destino.
Y finalmente los acuerdos comerciales entre bloques econémicos prevalezca como
variable a considerar ya que sugiere que las condiciones estipuladas en dichos
acuerdos inciden de manera notable en la dinamica de las exportaciones del producto
agricola, cumplimiento de los estandares internaciones que estan en constante

evolucion en el extranjero, para asi mantener un control adecuado de la produccion.
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ANEXO 01: MATRIZ DE CONSISTENCIA

TITULO: “Determinantes del comercio internacional y las exportaciones de uva peruana hacia los Paises Bajos, en el periodo 2007 -2022”

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES E INDICADORES
Problema general Objetivo general Hipotesis general Variables Dimensiones Indicadores Método
¢De qué manera los Identificar la influencia de los Los determinantes del comercio Enfoque:
determinantes del comercio determinantes del comercio internacional influyen Cuantitativo de corte
internacional influyen en las internacional en las significativamente en las Y: v1: longitudinal
exportaciones de uva peruana | exportaciones de uva peruana exportaciones de uva peruana Exportaciones Ex. ortaciones Monto en millones de Nivel de investigacion
hacia los Paises Bajos, en el hacia los Paises Bajos, en el hacia los Paises Bajos, en el de uva FOFI)B de uva dolares FOB Explicativa
periodo 2007-20227? periodo 2007-2022. periodo 2007-2022. peruana Disefio:
. . . . . . No experimental

Problemas especificos Objetivos especificos Hipdtesis especificas Método:

. . . . . L , Bésico hipotético
¢De qué manera el PBI Peru Identificar la influencia del PBI El PBI del Pert influyo X1: Producto deductivo
influye en las exportaciones de | de Perl en las exportaciones de | significativamente en las Brﬁto Interno de | Monto millones de délares Poblacién:
uva peruana, en el periodo uva peruana, en el periodo exportaciones de uva peruana, Perd Las ex ortéciones FOB
2007-2022? 2007-2022. en el periodo 2007-2022. P .

de uva peruana hacia

¢De qué manera las Identificar la influencia de las Las importaciones de uvas los Paises Bajos
importaciones de uvas frescas | importaciones de uvas frescas frescas de Paises Bajos X2 (Holanda.).
de Paises Bajos influyen en de Paises Bajos en las influyeron significativamente en Importaciones Valores CIF en millones de Muestra:
las exportaciones de uva exportaciones de uva peruana, las exportaciones de uva de uvas frescas | délares Dat_os anuales del
peruana, en el periodo 2007- en el periodo 2007-2022. peruana, en el periodo 2007- de Paises Bajos periodo 2007 - 2022.
20227 2022. X: Lugar de estudio y

¢De qué manera el precio
promedio de las exportaciones
de uvas frescas influye en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007 - 2022?

Identificar la influencia del precio
promedio de las exportaciones
de uvas frescas en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007 - 2022.

El precio promedio de las
exportaciones de uvas frescas
influyé significativamente en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007-2022.

¢,De qué manera los acuerdos
comerciales entre Peray
Paises Bajos influyen en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007 - 2022?

Identificar la influencia de los
acuerdos comerciales entre
Perl y Paises Bajos en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007 - 2022.

Los acuerdos comerciales entre
Perl y Paises Bajos influyeron
significativamente en las
exportaciones de uva peruana,
en el periodo 2007 - 2022.

Determinantes
del comercio
internacional

X3: Precio
promedio de las
exportaciones
de uvas frescas

Monto millones de délares

0: Antes de la existencia de
AC afios 2001 - 2009.

1: Después de

la existencia de AC afios
2010 - 2022.

X4: Acuerdos
Comerciales

periodo de desarrollo:
Per( durante los arios
2007-2022.

Técnica:

Recoleccion de datos
secundarios.
Instrumentos:

Fichas registrales
Andlisis y
procesamiento de
datos:

Software econométrico
E-views 10




BASE DE DATOS

ANO XPER PBIPER PXPER MUPB
T107 17,399.80 | 23,004.19 1.61 243,645
T207 183.7 25,423.24 2.9 202,444
T307 526.4 25,609.25 2.41 46,878
T407 13,032.00 | 28,351.20 2.76 137,044
T108 14,619.80 | 28,472.23 1.27 359,976
T208 227.8 32,573.16 2.23 290,223
T308 111.4 31,367.71 1.59 44,076
T408 12,887.00 | 29,554.61 2.33 122,047
T109 13,046.50 | 26,252.14 1.56 332,339
T209 1,531.90 | 29,977.56 1.53 206,651
T309 36.8 30,866.56 1.63 48,101
T409 31,923.90 | 34,896.53 2.66 161,337
T110 20,571.00 | 32,898.70 1.95 310,921
T210 81.8 37,192.10 1.56 240,742
T310 94.9 37,948.05 1.95 37,958
T410 41,331.30 | 40,997.25 2.66 180,872
T111 31,165.20 | 38,877.33 2.06 396,872
T211 1,895.10 |42,203.57 1.79 286,854
T311 228.2 43,612.06 2.23 46,727
T411 63,879.60 | 46,453.04 2.68 175,681
T112 38,566.10 | 43,608.68 2.03 417,397
T212 7,220.10 | 47,220.83 1.82 231,729
T312 346.2 49,034.89 2.31 46,186
T412 83,215.70 | 53,265.98 2.6 165,586
T113 43,206.60 | 48,857.50 2.22 411,165
T213 64.7 51,162.31 2.76 299,028
T313 181.5 49,813.59 2.14 44,571
T413 104,127.90| 52,273.65 2.65 192,984
T114 76,355.00 | 47,763.06 2.18 399,483
T214 651.8 51,043.76 0.81 313,938
T314 2,548.70 | 51,590.49 1.6 46,340
T414 134,569.10| 51,944.98 2.51 243,599
T115 74,592.60 | 45,978.44 1.9 345,814
T215 649.4 48,480.94 0.71 221,251
T315 2,539.60 |47,801.77 0.76 46,775
T415 158,448.10| 49,061.50 2.25 216,521
T116 63,764.30 | 43,970.58 2.11 328,248
T216 671.7 49,014.72 1.58 235,243
T316 3,724.50 | 49,841.97 1.91 46,249
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ANO XPER PBIPER PXPER MUPB
T416 151,745.30| 51,713.14 2.39 217,714
T117 74,173.60 | 49,304.56 1.77 385,444
T217 1,145.60 | 52,958.14 1.7 216,042
T317 2,070.50 |54,726.37 2.03 58,093
T417 138,772.10| 57,341.36 2.8 222,010
T118 99,672.90 | 53,205.21 2.2 479,717
T218 817.3 57,771.36 2.17 295,332
T318 2,653.60 | 56,082.98 2.03 56,365
T418 166,680.00 | 58,370.74 2.43 252,613
T119 117,933.00 | 53,284.80 1.94 424,090
T219 735.7 58,509.47 1.7 258,729
T319 4,726.90 | 58,454.00 2.11 73,273
T419 168,112.20| 60,718.17 2.47 254,892
T120 138,233.80| 51,463.06 1.9 461,319
T220 688 40,995.06 1.57 231,005
T320 4,718.10 | 52,675.21 1.84 61,329
T420 199,785.80| 59,833.78 2.56 227,942
T121 167,665.50 | 53,787.60 2.2 560,363
T221 1,686.80 | 56,127.59 2.35 289,775
T321 6,205.90 | 55,428.62 2.04 62,535
T421 240,730.801| 59,320.30 2.57 237,331
T122 184,964.90 | 56,166.03 2.35 458,784
T222 7,087.40 | 56,760.64 2.38 338,744
T322 5,408.90 |56,918.90 2.04 55,981
T422 252,274.20| 57,291.47 2.56 159,504

Nota. XPER: Exportacion de Uvas Frescas del Peru. Valores FOB (Miles de
dolares); PBIPER: Producto Bruto Interno de Per( (Miles de ddlares);
PXPER: Precio promedio de exportacion de uvas frescas peruanas. (Miles
de ddlares); MUPB: Importaciones de uvas frescas de Paises Bajos. Valores
CIF (Miles de délares).

Fuente: Informacion del Banco Central de Reserva del Peru (BCRP);
Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT); Trade
Map. Nota: Elaboracion propia. Se uso el programa Eviews10.
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