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RESUMEN 

En la actualidad, las empresas buscan un buen posicionamiento en el 

mercado, por lo que deben tomar las mejores decisiones que generen 

utilidades y optimicen sus costos en sus operaciones. De acuerdo con esta 

idea, en los últimos cinco años el margen de utilidad bruta, comparando costo 

de producción y precio de venta de la empresa CHEMTRADE S. A. C., 

presentó variaciones porcentuales importantes que no cumplen con el target 

esperado por esta compañía, el cual es de 40 a 50 puntos porcentuales. 

Al respecto, para el costo, precio y márgenes realizamos cálculos 

numéricos y porcentuales, haciendo la investigación de tipo aplicado con 

enfoque cuantitativo; no manipulamos las variables haciendo el diseño no 

experimental y de metodología descriptiva. 

Para la obtención de datos, se utilizaron las técnicas de observación y 

de análisis documental. Además, mediante el uso de programas estadísticos, 

se obtuvo como resultado que los p-valor obtenidos en las pruebas de 

hipótesis han sido menores al nivel de significancia equivalente a 0.05. De este 

modo, la hipótesis general quedó comprobada: la primera variable repercutió 

en la segunda variable. 

En lo que respecta al análisis y procesamiento de datos, se utilizaron 

tablas y gráficos, con los cuales se representó el comportamiento de cada 

variable. 

Palabras clave: Costo de producción, toma de decisiones, precio de 

venta, margen de ganancia. 
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ABSTRACT 

 

At present, companies seek a good position in the market, so they must 

make the best decisions that generate profits and optimize their costs in the 

company's operations. According to this idea, in the last 5 years the profit 

margin comparing production cost and sale price of the company CHEMTRADE 

S.A.C presented important percentage variations that do not meet the target 

expected by the company which is 40 to 50 percentage points. 

In this regard, for the cost, price and margins we perform calculations 

and numerical and percentage comparisons, making the applied type of 

research with a quantitative approach; We did not manipulate the variables by 

making the design non-experimental and descriptive methodology.   

To obtain data, observation and documentary analysis techniques were 

used. In addition, through the use of statistical programs, it was obtained as a 

result that the p-value obtained in the hypothesis tests have been lower than the 

level of significance equivalent to 0.05, so that the general hypothesis was 

proven: the first variable had an impact on the second variable.  

With regard to data analysis and processing, tables and graphs were 

used through which the behavior of each variable was represented. 

Keywords: Cost of production, decision making, sales price, profit 

margin 
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INTRODUCCIÓN 

 

El presente trabajo de investigación tiene como objetivo analizar la 

relación que existe entre el costo de producción y la fijación del precio de venta 

en empresas fabricantes de explosivos. 

Para determinar el precio de venta al público de los productos que la 

empresa ofrece, se tiene que saber cuánto es el costo de producción del 

artículo ofertado. Para ello, se debe tener en cuenta tres elementos del costo: 

materia prima directa, mano de obra directa y gastos indirectos de fabricación. 

El objetivo es calcular el costo de producción total y, posteriormente, 

determinar el costo unitario por unidad producida. 

Una vez obtenida dicha información, la gerencia podrá tomar la decisión 

de fijar el precio de venta del artículo a vender, además de incrementar la 

producción, evaluar eficiencias dentro de la planta de producción, ahorros en 

costos y mejoras en la calidad del producto a ofertar. 

De ese modo, el trabajo de investigación intenta demostrar que conocer 

los costos del producto que la empresa oferta es crucial para que se pueda fijar 

el precio de venta con mayor exactitud y así evitar que se incluyan costos que, 

con el tiempo, podrían causar pérdidas a la entidad. 

Inicialmente, se determinó el problema de investigación, cuya pregunta 

general fue la siguiente: “¿Cómo se relaciona el costo de producción y el precio 

de venta en la empresa CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos?” 

También se identificó los problemas específicos, los cuales ayudaron a 

demostrar el problema general una vez que fueron solucionados. 
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Se analizó el objetivo general: “Determinar la relación que existe entre el 

costo de producción y el precio de venta en la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

fabricante de explosivos”; asimismo, los objetivos específicos correspondientes. 

A propósito de ello, se justificó la elección del tema en cuestión y se describió 

las limitaciones que aparecieron al aparecieron al escoger el tema. 

Luego, se expuso el marco teórico, en el cual se identificó los 

antecedentes internacionales y nacionales del estudio, las bases teóricas, los 

conceptos y las definiciones de términos básicos. 

Posteriormente, se planteó como hipótesis general: “La relación entre el 

costo de producción y el precio de venta en la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

fabricante de explosivos”; y las hipótesis específicas, además de la definición 

conceptual de las variables y su correspondiente operacionalización. 

Seguidamente, se describió la metodología empleada en el trabajo con 

la definición del tipo, diseño y método de investigación; la descripción de la 

población, muestra, lugar de estudio y técnicas e instrumentos de recolección 

de información; y el análisis y procesamiento de datos. Se demostró los 

resultados de la investigación mediante los resultados descriptivos e 

inferenciales. 

Consecutivamente, se realizó la contrastación de resultados con otros 

estudios similares y la posterior demostración de la hipótesis. 

Finalmente, se estableció las conclusiones y enunciaron las 

recomendaciones, producto de la investigación realizada. También se 

enumeraron las referencias bibliográficas consultadas. 
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Cabe señalar que la presentación del estudio se ha estructurado según el 

reglamento de grados y títulos de la Universidad Nacional del Callao. 
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I. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA 

 

1. Descripción de la realidad problemática 

Debido a la expansión y globalización de los mercados, toda 

empresa necesita saber cuáles son los costos de producción de sus 

productos o servicios con la finalidad de poder establecer los precios de 

venta. En efecto, este dato permitirá saber cuáles son los productos que 

dan mayor margen de utilidad y cuáles no. Con esta información, 

pueden tomar la decisión de invertir en nuevos insumos y nuevas 

maquinarias, de modo que se incremente la rentabilidad. 

En el Perú, las empresas se encuentran en una presión constante 

de innovación a fin de reducir sus costos y así fijar el precio de mercado 

que satisfaga al cliente en calidad y precio. Por esta razón, necesitan 

contar con un sistema de costos adecuado que permita controlar, en 

especial, los tres elementos del costo, del mismo modo que los otros 

costos que se generan en cada área departamental de la empresa. 

En el caso de nuestra de investigación, la empresa CHEMTRADE 

S. A. C. es una entidad que se dedica a la fabricación de explosivos, la 

misma que se realiza mediante órdenes de producción. En el 2018 el 

precio de venta se calculó en base a costos estimados y a partir del 

2019 hasta la actualidad el precio de venta de un periodo previo a iniciar, 

viene siendo determinado en base al cálculo histórico del costo de 

producción. El desconocimiento de un costo real del producto no permite 

determinar el margen de ganancia real; por lo tanto, ocasiona que la 
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organización no pueda saber si sus precios cubren los costos y dejan 

utilidad en cada operación de ventas. 

Así, la falta de control y estimación de los precios de materia 

prima, incorrecta asignación de los costos de mano de obra y mala 

aplicación del prorrateo de los gastos indirectos de fabricación originan 

un costo irreal y, por ende, una mala decisión sobre el cálculo del margen 

de ganancia. 

En ese sentido, la investigación está dirigida a mejorar y calcular 

el costo de producción de explosivos con la finalidad de obtener costos 

óptimos y, de esta manera, poder fijar el precio de venta que permitirá 

saber cuánto es nuestro margen de utilidad bruta. De hecho, si no se 

mejora el control del costo de producción, la empresa continuará con sus 

decisiones basadas en costos irreales, que la perjudican. 

Por último, afirmamos que el costo de producción es importante 

para la toma de decisiones con respecto a la fijación del precio de venta 

del producto que la empresa oferta. Por ello, el objetivo de este trabajo 

de investigación es demostrar que el costo de producción debe guardar 

una relación favorable con el precio de venta de la empresa. 

 

1.1 Formulación del problema 

Problema general 

• ¿Cuál es la relación entre el costo de producción y el 

precio de venta de la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

fabricante de explosivos? 
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Problemas específicos 

• ¿Cuál es la relación entre el cálculo de la materia prima 

directa como elemento del costo de producción y el 

margen de utilidad bruta de la empresa CHEMTRADE S. 

A. C. fabricante de explosivos? 

• ¿Cuál es la relación entre el cálculo de los gastos 

indirectos de fabricación como elemento del costo de 

producción y el margen de utilidad bruta de la empresa 

CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos? 

 
1.2 Objetivos 

Objetivo general 

• Determinar la relación que existe entre el costo de 

producción y el precio de venta en la empresa 

CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos. 

Objetivos específicos 

• Determinar la relación entre el cálculo de la materia prima 

directa como elemento del costo de producción y el 

margen de utilidad bruta de la empresa CHEMTRADE S. 

A. C.  fabricante de explosivos. 

• Determinar la relación entre el cálculo de los gastos 

indirectos de fabricación como elemento del costo de 

producción y el margen de utilidad bruta de la empresa 

CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos. 
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1.3 Justificación 

Este trabajo de investigación se justifica, en primera instancia, en 

nuestro interés de abordar un problema tan importante como el que 

presentamos anteriormente, puesto que hemos constatado —y nos 

preocupan— las insuficiencias y limitaciones en el análisis del tema que 

constituye nuestro objeto de estudio. Justamente, en nuestras 

indagaciones hemos determinado que hay pocos trabajos que abordan 

este tema y que, si lo abordan, son parciales y no integrales como lo 

pretendemos desarrollar. 

En segunda instancia, se justifica en el aporte que hacemos a la 

reflexión teórica y, por lo tanto, a la comprensión holística del problema 

de la productividad empresarial y su relación con la competitividad de las 

medianas empresas manufactureras. Sostenemos que nuestro aporte 

contribuye al debate y al enriquecimiento de las ciencias contables 

porque se profundiza en los elementos teóricos vigentes sobre nuestra 

variable independiente (Costos de producción) y nuestra variable 

dependiente (Precio de venta); asimismo, se presentarán nuevos 

constructos de las variables. 

En ese sentido, consideramos que este estudio contribuye en la 

toma de decisiones de la gerencia, ya que facilita la comprensión del 

campo de la productividad-competitividad. Además, aporta una mejor 

percepción del problema objeto de estudio. Por ello, defendemos la 

relevancia de este trabajo en el desarrollo de la sociedad en general. 



27 

  

En última instancia, se justifica en el aporte que hacemos, desde 

un punto de vista práctico, en favor de la mejora de la productividad y 

competitividad de las medianas empresas de explosivos. Estimamos que 

este trabajo será de gran utilidad para el desarrollo de todas las 

empresas manufactureras de explosivos de Lima. 

Por consiguiente, la importancia de este estudio radica en 

evidenciar que las empresas industriales, comerciales o de servicios son 

capaces de identificar y reconocer los costos de producción y la 

influencia directa que estos tienen en la determinación del precio de 

venta de lo que ofrecen al cliente. 

1.4 Delimitantes de la investigación 

Delimitante teórica 

La investigación se limitó al estudio las variables costo de 

producción y precio de venta y se centró en el análisis de los cuadros de 

costos de producción, hojas de trabajo para el cálculo del costo, 

distribución del costo de la mano de obra directa e indirecta por centro 

de costo y gastos indirectos de fabricación. 

Delimitante espacial 

La planta de emulsiones de la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

Delimitante temporal 

El estudio se realizó en el periodo 2018 – 2022. 
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II. MARCO TEÓRICO 

 

2.1 Antecedentes 

2.1.1 Antecedentes internacionales 

Durán & Zolano (2019) en su artículo establecieron como objetivo 

determinar, con base en las opiniones de los gerentes, la importancia de 

la planificación de costos para la fijación de precios de producto como 

estrategia de gestión. El autor llegó a las siguientes conclusiones: 

La falta de una planificación de costos previa para la 

fijación de precios del producto, dentro de un sistema de control 

de costos de producción, puede tener consecuencias como el 

incremento en el costo y calidad del producto elaborado. Lo 

anterior pone de manifiesto la viabilidad de nuestra investigación, 

[que define] dentro del presente avance de resultados la 

importancia de crear un sistema de planificación del costo para la 

fijación de precios de producto como estrategia de gestión dentro 

de las pymes de Hermosillo, Sonora. (p. 19) 

En efecto, esta investigación tiene un grado alto de similitud con 

nuestra tesis, puesto que manifiesta que la correcta determinación del 

costo de producción de un producto o servicio de la compañía nos 

ayudará a establecer una correcta fijación de precios y que, además, la 

planificación de los costos y precios a largo plazo nos dará una 

visibilidad de los resultados futuros de la compañía. 
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Pozo (2019) en su tesis señaló como objetivo la determinación del 

precio de venta de productos terminados, la cual va de acuerdo o en 

relación con los insumos utilizados durante su proceso de fabricación. El 

autor llegó a las siguientes conclusiones: 

Inadecuada identificación de los costos que intervienen en 

el proceso de producción [como los costos de] materia prima 

directa, mano de obra y costos indirectos de fabricación. Esta 

situación afecta a la información y genera poca confiabilidad. 

Su distribución de costos no ha sido realizada por cada 

proceso de producción. Producto de esto [es que] existe 

desconocimiento de los costos incurridos en las diferentes etapas. 

El precio de venta determina [el valor de un producto y va] 

de acuerdo con el de la competencia, sin considerar un margen 

de ganancia. Esto se origina por la influencia de un mercado que 

obliga a la adaptación de un precio fijado por las grandes 

empresas. (p. 67) 

Esta investigación se relaciona con la nuestra porque nos sirve 

para resaltar que la correcta distribución de los costos incurridos durante 

el proceso de transformación de los productos será clave y también que 

tener costos desactualizados será de poca confiabilidad y, por ende, nos 

generará resultados poco reales y de poca ayuda en la toma de 

decisiones correspondientes con el usuario final. 

Arias et al. (2020) indicaron que su objetivo fue la implementación 

de un nuevo sistema para calcular los costos indirectos de fabricación y, 
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a su vez, determinar los gastos operacionales en la producción. Los 

autores llegaron a las siguientes conclusiones: 

El cálculo tanto de los costos indirectos de fabricación 

como de los gastos administrativos, de ventas y financieros —por 

medio del sistema aplicado y denominado ‘Cálculo de los costos 

indirectos de fabricación mediante la valoración por horas 

laboradas en la fabricación de bienes’— permite lograr una mejor 

valoración y confiabilidad en el establecimiento de la información 

contable. (p. 10) 

De esta investigación, podemos destacar una nueva forma de 

determinar el costo dentro de la empresa con base en las horas 

laboradas para la fabricación de productos. Este cálculo ayudó a la 

empresa a tener un mejor conocimiento de sus costos y gastos por cada 

producto fabricado. 

Campo et al. (2020) en su estudio plantearon como objetivo 

desarrollar un modelo de planificación de producción agregada para 

generar estrategias de producción óptimas en el mediano plazo para 

empresas del sector textil. Los autores llegaron a las siguientes 

conclusiones: 

El desarrollo de modelos de programación matemática 

para la planificación de la producción agregada no solo se limita a 

generar una solución óptima para ejecutar un plan de producción 

con base en las condiciones actuales de un proceso productivo, 

sino que también permite identificar estrategias de mejoramiento 
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para la disminución de costos totales, tales como el aumento de 

la capacidad de producción, el aumento de almacenamiento por 

proceso, la negociación con proveedores para la subcontratación 

de producción y la variación de la mano de obra en cada periodo 

de planificación. (p. 473) 

Este trabajo de investigación guarda relación con nuestra tesis 

porque también destaca la importancia de tener una producción 

planificada para distribuir, de una manera óptima, la mano de obra 

necesaria para la producción y la cantidad de materia prima requerida, 

para así obtener los costos de producción controlados respecto a, 

justamente, dos elementos del costo como son la mano de obra y la 

materia prima. Esto será importante para la determinación de un precio 

de venta que conlleve a un margen bruto de utilidad esperado. 

Ruano (2022) en su investigación planteó como objetivo construir 

un modelo y procedimiento para la determinación del costo de 

producción en una empresa de calzado a partir del comportamiento de 

las variables de los costos indirectos de fabricación, la materia prima y la 

mano de obra directa. El autor llegó a las siguientes conclusiones: 

Para el logro de una correcta implantación de un sistema 

de costos por actividades, es preciso contar un discernimiento de 

la composición de la empresa.  

La falta de seguimiento a la ruta de los costos puede 

implicar dificultades futuras al momento de tomar acciones 

correctivas para enrumbar la rentabilidad de la organización. 
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[Por estas razones] La implementación de costeo por 

actividades se presenta como la alternativa contable más idónea 

para aplicar en la corporación Calzado Kowac, en virtud de su 

funcionamiento como micropyme y los departamentos asociados 

con la producción. (p. 69) 

Esta investigación se relaciona con nuestro trabajo porque 

muestra como base el análisis de las variables del elemento del costo, 

caso que analizamos en la empresa CHEMTRADE S. A. C. y evalúa la 

relación de los tres elementos con el precio de venta y cuál es su efecto, 

si es positivo o negativo. Es importante este análisis para controlar los 

costos y estimar un precio de venta óptimo. 

2.1.2 Antecedentes nacionales 

Velarde (2019) en su tesis planteó como objetivo determinar 

cómo influyen los costos de producción en la determinación del precio 

de venta de la empresa de confección Luz Victoria Villavicencio Vera. El 

autor llegó a las siguientes conclusiones: 

Los costos de producción influyen directamente en la 

determinación del precio de venta. El no contar con un sistema de               

costos de producción, para determinar los precios de sus prendas 

de vestir, no garantiza una real inversión y recuperación de esta. 

El establecimiento de un sistema de costos de producción 

va a permitir asignar los costos al proceso productivo de manera 

precisa y real [porque] tiene la ventaja de ordenar la información 

económica y financiera de la empresa, así como garantizar un 
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precio acorde con los costos que incurren más en el margen de 

ganancia y, sobre todo, que la información permita tener un valor 

agregado para la toma de decisiones en el futuro de la empresa. 

(p. 62) 

En efecto, podemos rescatar de esta investigación la influencia 

que tiene la correcta determinación del costo no solo en el precio de 

venta, sino también en la información financiera que presentemos al 

cierre de un determinado período. Mantener unas utilidades brutas 

lineales o con tendencia al alza a futuro es el principal objetivo de los 

usuarios dentro de la compañía. Por ello, la correcta gestión, revisión, 

determinación e imputación del costo por cada producto dentro de la 

compañía nos ayudarán a tener una mejor visibilidad para poder tomar 

la decisión de asignar un precio con base en nuestros resultados 

operativos o fabriles que surgen a lo largo del proceso de fabricación. 

Lluncor (2019) en su tesis planteó como objetivo determinar el 

costo de producción real y la fijación de precio de venta en el sector 

metalmecánico. El autor llegó a las siguientes conclusiones: 

MATYSGSA E. I. R. L., para poder determinar el costo de 

producción en la fabricación de la escalera, estructura techo y 

carreta, considera principalmente los costos variables directos. 

Entonces, utiliza un costeo parcial variable, debido a que sus 

costos variables son los que tienen mayor influencia en el costo del 

producto. Por ello, su variación, teniendo en cuenta los otros 

costos incurridos, no son tan significativos.  
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La empresa fija precios utilizando el método costo + 

margen de ganancia (85 % representa el costo de producción y 

15 %, el margen de ganancia). El costo se determina 

considerando costo de materiales directos, mano de obra y CIF; 

adicionalmente, en cuanto al margen de ganancia, lo establecen 

con base en la complejidad de fabricación del producto. 

La fijación de precios la establece con un margen de 

ganancia; sin embargo, como sus costos de producción están 

subestimados, también afecta, por ello, el margen de ganancia 

real de la fabricación (p. 65). 

Con respecto a esta investigación, resaltamos su manera de 

calcular costos —se basa en un costeo parcial variable— y de 

determinar su precio de venta —que toma como base el costo y un 

margen de ganancia (esto de acuerdo con la complejidad que se tiene al 

momento de fabricar los productos de la compañía). 

Quispe (2023) sostuvo como objetivo conocer de qué manera los 

costos de producción influyen en la rentabilidad económica y financiera 

de los productores de ladrillo semimecanizado. El autor llegó a las 

siguientes conclusiones: 

Se concluye que los costos de producción influyen 

significativamente en la rentabilidad financiera, es decir, que el 

capital invertido en los costos de producción presenta rentabilidad 

financiera, la cual considera la utilidad del capital invertido por los 

productores de ladrillo semimecanizado (p. 75). 
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Nosotros aseveramos que la presente tesis es relevante para 

nuestro trabajo de investigación porque busca el vínculo entre el costo 

de producción y el precio de venta, y así identificar si el margen bruto es 

el esperado o si la nueva relación calculada genera una pérdida por una 

ineficiente praxis de determinar los costos de producción. 

Acuña & Rosas (2019) fijaron como objetivo determinar la 

influencia del costo de producción en la fijación de precios de la 

panadería COMPASER. Los autores llegaron a las siguientes 

conclusiones: 

Al determinar el costo de producción real, se aprecia que 

los costos totales unitarios son mayores a los determinados por la 

empresa, puesto que no se consideró la depreciación de sus 

máquinas ni los gastos administrativos ni gastos de ventas, [lo 

que evidenció una diferencia en los costos totales obtenidos y la 

pérdida en algunos productos ofertados]. 

Al analizar la fijación de precios, la panadería determinó los 

precios de sus productos teniendo en cuenta el costo de 

producción, la utilidad neta del 30 % por unidad y, por último, el 

valor del mercado. 

De acuerdo con el análisis estadístico inferencial, se 

comprueba la hipótesis “Si existe influencia del costo de 

producción en la fijación de precio”, puesto que, según el método 

R de Pearson, se obtuvo una mediana relación entre las variables 

con una puntuación de 0.522 (p. 28). 
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A propósito de esta tesis, justificamos su relevancia para nuestro 

estudio, ya que identificó la relación del costo de producción y los 

precios reales, debido a que incluyó determinados conceptos para la 

determinación del costo de producción. Esto es importante porque tiene 

un fuerte impacto en el cálculo de la utilidad bruta de la empresa. En 

efecto, nosotros buscamos identificar un costo de producción real y 

determinar si dicho impacto conlleva a una pérdida o a una utilidad por 

debajo de la esperada según presupuesto elaborado. 

Sinti (2021), en su trabajo de investigación, tuvo como objetivo 

determinar el costo de producción del triplay de la empresa maderera 

Manuripe Wood Company S. A. C., de la provincia de Tambopata, 

durante el año 2020. El autor llegó a las siguientes conclusiones: 

Se concluye que los costos de producción se calculan por 

la experiencia que se tiene en la fabricación por pedidos del 

triplay, pero no se calcula el costo de producción exacto de cada 

triplay producido porque desconocen la implementación de un 

sistema de costo adecuado. 

• No se lleva un inventario de la materia prima ni antes ni 

después de la producción. 

• No hay trabajadores permanentes. Los trabajadores 

renuncian de manera permanente por el monto del sueldo 

y porque la zona se encuentra alejada de la ciudad. 

• El inventario de productos terminados y productos en 

proceso se calcula de manera empírica sin tener un reporte 
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real. La empresa no cuenta con un inventario de insumos y 

suministros para la fabricación del triplay (p. 83). 

Esta tesis considera la mano de obra calificada, dado que la 

empresa que estudia controla máquinas de fabricación de emulsión. El 

costo de esta mano de obra es elevado en comparación con el costo 

promedio del mercado. La tomamos en cuenta en nuestra investigación 

porque relacionamos el impacto de la mano de obra con el precio de 

venta y analizamos si se refleja utilidad y pérdida. 

2.2 Bases teóricas 

2.2.1 Costo de producción 

Gómez (2016) indica que la implementación de los sistemas de 

costos, en un comienzo, se basó únicamente en las erogaciones hechas 

por las personas. Por ejemplo, se cree que, en la antigüedad, 

civilizaciones del medio oriente dieron los primeros pasos en el manejo 

de los costos. En la edad moderna, en Italia, se piensa que surgió la 

teneduría de libros por el método de partida doble, por ser esta una 

región con mucha influencia mercantil; así los primeros textos de 

contabilidad eran escritos para los comerciantes.  

En 1776, el surgimiento de la revolución industrial trajo las 

grandes fábricas. Se pasó de la producción artesanal a una industrial. 

De este cambio, surgió la necesidad de ejercer un mayor control sobre 

los materiales, la mano de obra y un nuevo elemento, el costo que las 

máquinas y equipos originaban. Más adelante, en el siglo XIX, Inglaterra 

fue el país que se ocupó mayoritariamente de teorizar sobre los costos. 
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Entre 1828 y 1839, Charles Babbage resaltó la necesidad de que 

las fábricas establezcan un departamento de contabilidad que se 

encargue del control del cumplimiento de los horarios de trabajo. En 

1885, Henry Metcalfe publicó su primer libro: Costos de manufactura. De 

esta manera es cómo han surgido los actuales sistemas de costeo. Y 

Mientras más avance y cambie el sistema organizacional y los sistemas 

de producción, se implementarán nuevas metodologías y herramientas 

de medición y control de los costos. 

Por otro lado, tenemos otra teoría sobre los costos de producción 

en el artículo 12 de las Normas Internacionales de Contabilidad 2, que 

se describe lo siguiente: 

Los costos de transformación o producción de los 

inventarios comprenderán aquellos costos directamente 

relacionados con las unidades producidas, tales como la mano de 

obra directa. También comprenderán una parte, calculada de 

forma sistemática, de los costos indirectos, variables o fijos, en 

los cuales se haya incurrido para transformar las materias primas 

en productos terminados (NIC 2, 2022). 

La teoría general del costo 

Cartier (2008) considera necesario analizar de manera 

desagregada las dimensiones o ejes principales que permiten, en el 

marco de una estrategia pedagógica, explicar y definir la TGC. Para ello, 

proponemos las siguientes preguntas: 
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1. ¿Qué tipo de teoría es TGC? 

2. ¿Qué se entiende por el concepto general? 

3. ¿Cuál es el campo del conocimiento en que se focaliza? 

En lo referente a la primera interrogante, cabe recordar que una 

teoría es un conjunto interrelacionado de ideas que tiene como objetivo 

especular sobre ciertos hechos o cuestiones vinculados con un campo 

del conocimiento. En las ciencias sociales hay dos tipos de teorías: las 

teorías prescriptivas o normativas, que apuntan a indicar el sentido 

ideal de un comportamiento (cómo se debe hacer), y las teorías 

descriptivas, que restringen su visión a los datos que se pueden 

observar en el terreno empírico (qué se hace). Al respecto, Cartier 

(2008) asevera que la TGC admite la posibilidad de ser entendida desde 

ambas perspectivas de acuerdo con la concepción que se adopte. 

Sin embargo, Cartier (2008) resalta que la TGC debería 

concebirse como una teoría descriptiva que apunte a discernir qué se 

hace cuando se determinan costos en un contexto observable y no a 

exponer cómo deberían calcularse idealmente los costos. Si seguimos 

esta acotación, entonces la TGC es un modelo de observación busca 

interpretar el conjunto de hechos de la realidad organizacional 

relacionados con el fenómeno de costo. 

Con respecto a la segunda interrogante, Bunge (citado por 

Cartier, 2008) indica que una teoría general es un modelo integrado por 

teorías específicas sobre aspectos distintos entre ellos que conforman 
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un objeto común. Así, dichas teorías se concatenan para poder abarcar 

un campo concreto del conocimiento. En ese sentido, la TGC está 

constituida e integrada por teorías específicas que atienden determinadas 

temáticas particulares referidas al costo. 

En efecto, la problemática de los costos y de su determinación 

comprende temáticas particulares que justifican la creación de teorías 

específicas de las cuales se extrae la teoría general. Por ejemplo, Cartier 

(2008) menciona la teoría de la composición del costo, la teoría de la 

variabilidad de los costos, la teoría de las categorías de los factores, la 

teoría de la acumulación de los costos, entre otras. 

Finalmente, planteamos la respuesta a la tercera interrogante. El 

campo de la TGC es amplio y abarca varias ramas del conocimiento: la 

contabilidad, la administración, los sistemas de información y la 

economía (Cartier, 2008). Sin embargo, debe tenerse en cuenta que el 

abordaje de un tema se debe desarrollar otorgando mayor importancia a 

la disciplina más general; en este caso, la economía. En ese sentido, 

autores como Osorio (1992, 1994) y Cartier (2008) consideran que la 

teoría de la producción de la microeconomía debe ser una referencia 

insoslayable para el desarrollo de la TGC. 

Entonces, se concluye que el tema de costos es una rama 

especializada de la contabilidad y que además proviene de la 

administración; asimismo, que estos campos del conocimiento se 

encuadran dentro del marco más general de la economía (Cartier, 2008). 
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En resumen, la TGC es un modelo de observación que, basado 

en ciertos postulados, busca entender el conjunto de hechos 

relacionados con el fenómeno del costo. La TGC no persigue explicar 

cómo deberían idealmente calcularse los costos, sino que procura 

discernir qué estamos haciendo cuando hacemos costos en el contexto 

de las organizaciones (Cartier, 2008). De este modo, puede definirse la 

TGC como “el conjunto de conocimientos que aspiran a concentrar los 

principios que explican y dan fundamento y respaldo a las técnicas de 

costeo” (García, 2005, p.89). 

Con respecto a nuestra investigación, desde la TGC, la empresa 

CHEMTRADE S. A. C. no tiene un planteamiento claro o una fuente de 

discernimiento correcto para poder determinar qué conceptos los puede 

clasificar como costos o gastos. Dada esta situación, hay un criterio por 

mejorar a fin de determinar correctamente el costo de producción y 

también determinar un precio de venta óptimo. 

2.2.2 Precio de Venta 

En el siglo XIX, el sociólogo francés Gabriel Tarde afirmó que el 

mercado venía a ser una guerra permanente entre vendedores y 

compradores y que el precio constituía una tregua en dicho conflicto. La 

práctica de establecer un precio fijo para un bien o un servicio —

extendida durante la década de 1860— supuso, de hecho, el fin de las 

hostilidades permanentes conocidas como regateo. 
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Como sucede en todas las treguas, cada uno de los bandos 

renunció a algo para llegar a ese acuerdo. Los compradores se vieron 

obligados a aceptar o rechazar el precio impuesto por la etiqueta con el 

montante concreto, un invento del pionero de las ventas John 

Wanamaker. Por su parte, los comerciantes cedieron la capacidad de 

explotar lo que cada cliente individual estaba dispuesto a pagar y se 

sometieron a este acuerdo por una combinación de razones morales y 

prácticas. Los cuáqueros —entre los que descolló el comerciante 

neoyorquino Rowland H. Macy, fundador de los grandes almacenes que 

llevan su nombre— nunca habían sido partidarios de ofrecer diferentes 

precios a distintas personas. Wanamaker, por su parte, abrió sus 

almacenes Grand Depot bajo el principio “Un solo precio para todos; 

aquí no hay favoritismos”. Otros minoristas repararon en las ventajas de 

precios fijos abrazadas por Macy y Wanamaker. A la hora de dotar de 

personal a los nuevos grandes almacenes, resultaba costoso formar a 

centenares de vendedores en el arte del regateo. Los precios fijos, 

además, aceleraban el proceso de ventas y hacían posible la 

proliferación de anuncios publicitarios en los que se divulgaba el precio 

exacto de un artículo. (Breve historia de los precios,2018). 

Teniendo este desarrollo de las ventas en cuenta, en el caso de 

nuestra investigación, la empresa CHEMTRADE S. A. C. mantiene un 

precio estándar para todos sus clientes, pues ofrece el mejor precio con 

respecto a sus competidores. De esta manera, sostiene la cartera de 

clientes que, a su vez, pretende ampliar. 
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2.3 Marco conceptual 

2.3.1 Costo de producción 

A continuación, vamos a revisar las definiciones formuladas por 

los siguientes autores consultados. 

Casanova et al. (2021) definen que los costos de producción “son 

una de las variables de mayor impacto sobre cualquier empresa [y que a 

su vez se] puede mantener [bajo] control, [esto bajo] el criterio [de que] 

el precio no puede ser controlado de manera directa” (p. 65). 

Tenemos el aporte de Casanova et al. (2021), que indican lo 

siguiente: 

Los costos de producción basados en el método de costeo 

ABC tiene como fin el clasificar los costos incurridos dentro de la 

producción según su destino o actividades realizadas en cada 

producto, [lo que da] como resultado una información contable 

fiable para la toma de decisiones y [así] gestionar el cumplimiento 

de los objetivos empresariales, al mismo tiempo que se controlan 

los costos y gastos (p. 304). 

Seguidamente, para poder conceptualizar el costo de producción, 

tenemos la siguiente referencia de la Organización de las Naciones 

Unidas para la Alimentación y la Agricultura (FAO): 

Los costos de producción (también llamados costos de 

operación) son los gastos necesarios para mantener un proyecto, 

línea de procesamiento o un equipo en funcionamiento. En una 
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compañía estándar, la diferencia entre el ingreso (por ventas y 

otras entradas) y el costo de producción indica el beneficio bruto 

(FAO, 1998). 

Conceptualmente, el costo de producción también tiene como 

base lo siguiente: “el costo de producción (costo de operación) es el 

gasto necesario para fabricar un bien o para generar un servicio” (Rus, 

2020). 

Orozco (2023) indica que “los costos de producción son todos los 

desembolsos de dinero que la empresa debe realizar para poder llevar a 

cabo el proceso de fabricación de bienes”. Este es un tema muy 

importante dentro de la contabilidad y, en específico, en la contabilidad 

de costos. En efecto, “se trata del conjunto de los gastos que son 

necesarios para producir un servicio o un bien” (Pérez & Merino, 2019). 

El costo de producción “es el gasto total que una empresa debe 

asumir para elaborar un producto o servicio. Estos costos asociados son 

materia prima, mano de obra y cargos indirectos” (Chávez, s. f.). 

Avolio et al. (2018) explican que el costo del producto está 

representado por tres elementos muy importantes: materiales directos, 

mano de obra directa y costos indirectos. Los mismos que, en conjunto, 

representan el costo total de un artículo o bien que se ha procesado en 

un periodo de tiempo.  

Polimeni et al. (citados por Arellano et al., 2017) indican que el 

[costo de producción] se puede definir como aquel valor que es 

[utilizado] para obtener bienes que serán vendidos para generar 



45 

  

rentabilidad. Esto se puede lograr con la reducción de activos o con el 

incremento de pasivos. 

Gregorio & Hurtado (2021) definen al costo de producción como 

aquel valor que la empresa está dispuesta [dispuesta a invertir] para 

producir bienes y servicios. Los costos relacionados con la producción 

son la materia prima directa (valor de mayor proporción en el producto 

como, por ejemplo, la madera en un mueble), la mano de obra directa 

(costo del operario para la transformación hacia un producto terminado) 

y los costos indirectos (asociados indirectamente con el costo del 

producto). 

Tabla 1.  
Costos de producción 2018 - 2022 

Nota: Costos de producción de la planta de emulsiones CHEMTRADE S. A. C. 
Elaborado por los autores. 

En la empresa CHEMTRADE S. A. C., se presentó el costo total 

de producción con base en el volumen por toneladas métricas y se 

observó un aumento del costo de producción de manera directa frente al 

incremento de la cantidad de volumen producido. Esta información fue 

Concepto 
Año 

2018 2019 2020 2021 2022 

Materia prima 3,822,796 7,759,218 3,451,677 9,729,931 24,989,240 

Mano de obra 71,911 87,210 87,210 156,914 156,914 

GIF 424,795 569,401 564,120 688,664 702,964 

Costo total 4,319,502 8,415,830 4,103,007 10,575,509 25,849,117 
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necesaria para una correcta medición y fijación del precio del producto 

explosivo de emulsión. 

El costo de producción es importante, puesto que nos permite 

identificar y saber cuán saludable es el flujo productivo dentro de la 

compañía. También es crucial saber el comportamiento de cada 

elemento del costo porque nos ayudará a advertir la volatilidad en 

cuanto a un posible incremento del volumen de producción, un 

incremento del precio de las materias primas, incrementos salariales u 

otros costos indirectos de fabricación. 

Elementos del costo de producción 

Velarde (2019) indica que los tres elementos del costo son los 

siguientes: materia prima directa, mano de obra directa y gastos 

indirectos de fabricación. 

1. Materias primas 

Son los materiales que serán sometidos a operaciones de 

transformación o manufactura para su cambio físico o químico antes de 

que puedan venderse como productos terminados. Se divide en: 

• Materia prima que se incorpora física o químicamente al 

producto elaborado. Velarde (2019) indica lo siguiente: 

La materia prima [consiste en] todos los elementos de 

transformación que incluyen en la fabricación de un producto. La 

materia prima directa es todo aquel elemento que se transforma y 

forma parte de un producto final. En un producto terminado se 

incluyen todos los elementos y subproductos que, mediante un 
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Consumo de materia prima = Inventario inicial + Compras – Inventario final 
(SHQ, 2020). 

proceso de transformación, permitieron la confección del producto 

terminado. La materia prima directa la utilizan todas las empresas 

industriales para la fabricación sus productos. Las empresas de 

rubro comercial trabajan con mercaderías, es decir ellos son los 

que venden o comercializan lo que fabrican las empresas 

industriales (p. 30). 

• Materia prima que se consume al elaborarse el producto sin 

formar parte de este.  

• Cálculo de materia prima 

Cuando se conocen las unidades vendidas, el costo total de 

materia prima, el inventario del primer y último día del mes y las compras 

realizadas, se podrá calcular el gasto total. Entonces, se procede con la 

aplicación de la siguiente fórmula: (Apolón,2023) 

 
Tabla 2.  
Cuadro de costos de materia prima 2018 - 2022 

 Año 

Materia 
prima 

2018 2019 2020 2021 2022 

Nitrato de 
amonio 

3,475,235 6,941,859 3,085,957 8,587,229 23,340,036 

Otras MP 237,911 558,070 256,813 719,923 1,122,675 

Agua 19 39 19 51 64 

Petróleo 109,631 259,249 108,889 422,728 526,465 

Total 3,822,796 7,759,218 3,451,677 9,729,931 24,989,240 

Nota: Gastos indirectos de fabricación de la planta de emulsiones 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 
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2. Mano de Obra 

“Son todos los trabajadores los que realizan la transformación de 

insumos y materias primas para convertirlas en bienes y servicios” 

(Quiroa, 2019). 

El costo de la mano de obra directa es mínimo dentro de la planta 

productiva, puesto que el proceso de transformación de los insumos es 

93 % automatizada y está en constante mejora continua para lograr la 

eficiencia y eficacia. 

Tabla 3.  
Cuadro de costos de mano de obra 2018 - 2022 

 Año 

Concepto 2018 2019 2020 2021 2022 

Sueldo básico 44,000 52,800 52,800 105,600 105,600 

Asignación Fam. 1,860 2,232 2,232 4,920 4,920 

Alimentación 15,000 18,000 18,000 18,000 18,000 

Gratificación 7,333 8,800 8,800 17,600 17,600 

Bonificación Ext. 660 792 792 1,584 1,584 

CTS 3,057 4,586 4,586 9,210 9,210 

Total 71,911 87,210 87,210 156,914 156,914 

Nota: Costos de mano de obra de la planta de emulsiones CHEMTRADE S. A. 
C. Elaborado por los autores. 

Con respecto a la mano de obra directa, en la empresa 

CHEMTRADE S. A. C., visualizamos una variación año tras año por los 

altos índices de rotación de personal en la planta de emulsión y una 

política salarial que refleja remuneraciones un poco mayores de lo que 

ofrece el mercado laboral. Por ese motivo, se refleja esta variación 

anual. 
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3. Costos indirectos 

Son aquellos costos que están relacionados con la producción de 

manera indirecta. En otras palabras, son elementos que no intervienen 

directamente en la fabricación de los productos, pero cuya presencia es 

necesaria para lograr los objetivos de la empresa. Pueden ser tres: 

materia prima indirecta, mano de obra indirecta y otros costos indirectos 

(Equipo Evidence, 2021). 

“Se consideran costos indirectos de fabricación todos aquellos 

costos que no se incluyen directamente en la partida del proceso de 

fabricación, es decir, que no se identifican con el producto”. (Grudemi, 

2018). 

Tabla 4.  
Cuadro de gastos indirectos de fabricación 2018 - 2022 

  Año 

Concepto 2018 2019 2020 2021 2022 

Mantenimiento 15,760 61,520 43,100 111,000 124,800 

Agua 6,773 8,310 7,912 8,350 8,850 

Servicios de seguridad 26,000 31,200 31,200 32,400 32,400 

Sueldos 104,262 139,571 144,108 194,914 194,914 

Depreciación 250,000 300,000 300,000 300,000 300,000 

Servicio de limpieza 22,000 28,800 37,800 42,000 42,000 

Totales 424,795 569,401 564,120 688,664 702,964 

Nota: Gastos indirectos de fabricación de la planta de emulsiones 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

En la tabla 4, se presenta un detalle de los costos indirectos de 

fabricación (CIF) de los últimos 5 años de la empresa CHEMTRADE S. 
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A. C. Se visualiza que los CIF de mayor impacto corresponden a la 

depreciación y la mano de obra indirecta. Esto se debe a que se 

consideraron los salarios del jefe de producción, supervisor de calidad, 

supervisor de producción, supervisor SSOMA y los asistentes. Todos 

ellos tienen sueldos más elevados en comparación con los operadores, 

quienes son la mano de obra directa. 

a) Contabilidad de costos 

Meléndez & Espinoza (2018) afirman que el sistema de 

contabilidad de costos se ocupa directamente del control de los 

inventarios, activos de la planta y fondos gastados en actividades 

funcionales; también, que la contabilidad de costos se ocupa de la 

clasificación, acumulación, control y asignación de costos. En efecto, los 

costos pueden acumularse por cuentas, trabajos, procesos, productos u 

otros segmentos del negocio. Los costos sirven, en general, para tres 

propósitos: 

• Proporcionar informes relativos a costos para medir la 

utilidad y evaluar el inventario (estado de resultados y 

balance general). 

• Ofrecer información para el control administrativo de las 

operaciones y actividades de la empresa (informes de 

control). 

• Proporcionar información a la administración con el objetivo 

de fundamentar la planeación y la toma de decisiones 

(análisis y estudios especiales).  
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El sistema formal de la contabilidad de costos, generalmente, 

ofrece información de costos e informes para la realización de los dos 

primeros objetivos. Sin embargo, para los fines de planeación y toma de 

decisiones de la administración, esta información generalmente debe 

reclasificarse, reorganizarse y complementarse con otros informes 

económicos y comerciales pertinentes, tomados de fuentes ajenas al 

sistema normal de contabilidad de costos. 

Cabe señalar que una función importante de la contabilidad de 

costos es la de asignar costos a los productos fabricados y comparar 

estos costos con el ingreso resultante de su venta. La contabilidad de 

costos sirve para contribuir al control de las operaciones y facilita la toma 

de decisiones (pp. 31-32). 

En el caso de la empresa CHEMTRADE S. A. C., no cuenta con 

una contabilidad de costos propiamente dicha, cuenta con un área de 

control de gestión que evalúa el análisis de los gastos y costos 

incurridos mes a mes. 

b) Sistemas de costeo 

“El sistema de costos es el conjunto de métodos y procedimientos 

formales, técnicos y administrativos que implementan las empresas para 

controlar los costos en los distintos procesos de la organización, es 

decir, en cada área o departamento” (Westreicher, 2021b). 

• Costos variables:  

Los costos variables son los costos que pueden variar 

dependiendo de la cantidad de bienes o servicios que una 
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empresa produce. Esto quiere decir, que en cuanto mayor sea el 

volumen de producción, mayor será el valor de los costos 

variables (David Torres, 2022). 

• Costos de conversión: los costos de conversión consisten 

en los costos que emanan de la actividad de 

transformación de una materia prima con un estado virgen 

o de origen a un producto elaborado. 

“Estos costos lo componen, principalmente, dos costos. 

Por una parte, el de mano de obra y, por otra parte, el que 

se relaciona con el proceso de transformación o 

fabricación” (Llamas, 2020b). 

2.3.2 Precio de venta 

Después de analizar los conceptos de los autores que se 

mencionarán, podemos concluir las siguientes definiciones. 

El precio de venta lo considero como el punto final de todo 

lo que involucró realizar una prestación de servicio según lo 

requerido por el cliente [y también] establecer precios razonables 

con base en una información correcta y transparente que se 

obtiene de los costos, ya que estos influyen en la toma de 

decisiones para fijarlos. [Esto ayuda] a la captación de nuevos 

clientes, pero también los factores externos como la competencia, 

la oferta y la demanda son puntos importantes de considerar al 

momento de tomar estas decisiones (Lázaro, 2022, p. 39). 
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Calle et al. (2018) mencionan que los precios se fijan con el 

análisis de distintos factores, tanto internos como externos. La manera 

con la cual las empresas fijan los precios de sus productos o servicios 

depende de la oferta y demanda, en las cuales son influyentes los 

clientes, los costos y la competencia. 

Aquino (2018) lo define como el “valor en dinero que se le asigna 

a un bien o servicio. La ley de la oferta y demanda puede influir en su 

determinación sin dejar de considerar el costo del bien o servicio que se 

fabrique o se comercialice” (p. 15). 

Goñi (citado en Cueva, 2018) indica que el precio de ventas es 

relevante en el área administrativa de una empresa y también en el 

interés destinado al área de venta. La determinación del precio de venta 

influye directamente en el producto del cual se quiere obtener beneficio 

o ganancia. También detalla que el precio de venta no es más que el 

costo de adquisición del bien o producto. 

Hansen & Maryanne (citados en López, 2019) precisaron que la 

fijación de precios se fundamenta en la demanda. Cuando comienzan, 

las empresas y los comerciantes[, que obtienen ganancias,] 

comercializan sus productos con un precio que se determina únicamente 

con base en el costo de venta. De hecho, el margen de precios de venta 

es el porcentaje que se estima a partir del costo de venta. Una vez 

fijados los precios, se obtienen utilidades. 

El precio de venta es valor que adquiere al comercializar 

bienes o servicios. Para poder fijar precios, se debe tener en 
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cuenta factores como la producción y su margen, los costos fijos, 

costos variables, el porcentaje de ganancia y los gastos que 

incurran para la venta (Cárdenas, 2022, p. 19). 

Armesto et al. (2015) define el “precio como el valor monetario 

que el cliente estará dispuesto a pagar por un producto o servicio. A su 

vez, el precio se encuentra relacionado con el proceso de producción” 

(p. 35). 

Kotler & Armstrong (2013) definen “el precio como la cantidad de 

dinero que está dispuesto a pagar el consumidor por un producto o 

servicio a cambio de recibir un beneficio” (p. 353). 

Armas (2022) sostiene que el precio se expresa en términos 

monetarios porque, de este modo, se facilita el intercambio de 

productos, tangibles o intangibles. 

Rosa et al. (2013) acotan que “el precio es la única variable en el 

marketing mix que genera ganancias para la organización en términos 

de valor monetario, además de ser flexible, ya que se puede adaptar a 

los cambios de la oferta y la demanda” (p. 17). 

Objetivos del precio 

Según Velarde (2019), los objetivos del precio son los siguientes: 

1. Supervivencia: mientras los precios cubran los costos 

variables y parte de los costos fijos, la empresa podrá 

seguir en el negocio; por tanto, el objetivo del precio es 
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cubrir esos costos de tal forma que no se produzcan 

pérdidas. 

2. Maximización de utilidades: los objetivos orientados a las 

utilidades incluyen la optimización de utilidades, las 

utilidades satisfactorias y el rendimiento sobre la inversión. 

3. Optimización de utilidades: significa establecer precios 

para que el ingreso total sea tan grande como sea posible, 

en relación con los costos totales. 

4. Utilidades satisfactorias: son parte de las utilidades 

razonables. En lugar de que sean optimizadas, muchas 

organizaciones buscan aquellas que sean satisfactorias 

para los accionistas y la gerencia. 

5. Rendimiento sobre la inversión: este es el objetivo de las 

utilidades más comunes. En ocasiones, es conocido como 

el rendimiento de la empresa sobre sus activos totales. 

6. Mantener o mejorar la participación en el mercado: es un 

indicador de la efectividad de su mezcla de marketing. 

7. Permitir reducir los costos unitarios e incrementar las 

utilidades a largo plazo siempre y cuando el mercado esté 

en crecimiento. 

8. Incrementar los volúmenes de ventas: un objetivo 

orientado a las ventas busca cierto nivel de ventas 

unitarias, su importe o su participación en el mercado 

prescindiendo de los beneficios. 
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9.  Mantener el statu quo: este objetivo del precio tiene como 

finalidad mantener la situación actual de la empresa. De 

esta manera, se trata de evitar la competencia de precios. 

10.  Maximización del mercado por descremado: las empresas 

que descubren algún avance tecnológico suelen favorecer 

los precios altos para maximizar el mercado por 

descremado. Esto significa fijar precios iniciales elevados 

para luego realizar reducciones paulatinas de los mismos 

con el objetivo de explotar los diferentes segmentos del 

mercado de acuerdo con su sensibilidad al precio. 

11.  Lograr el liderazgo en calidad de producto: muchas 

marcas se esfuerzan por convertirse en lujos accesibles, 

es decir, en productos o servicios que se caracterizan por 

niveles elevados de calidad percibida, gusto y estatus, pero 

con un precio no demasiado alto como para poder estar al 

alcance de todos los consumidores. 

Métodos de costos para fijar precios 

Chambergo (2012) nos da los siguientes métodos de costos para 

fijar precios: 

1. Costo total: es la inversión que se hace en materia prima 

directa, mano de obra directa y costos indirectos de 

fabricación, que son los montos que determinan el costo de 

producción al cual se le suman los gastos operativos, el 

margen de utilidad y el impuesto general a las ventas para 
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la determinación de los precios. 

2. Costo de conversión: la estructura del costo de 

[conversión] está formada por la suma de la mano de obra 

directa y los costos indirectos de fabricación. Ambos 

conforman el monto que sirve como base para fijar los 

precios de los productos. 

3. Costo marginal: es un mecanismo de carácter económico 

que analiza el cambio entre el mayor volumen de 

producción y el nivel de precios del mercado. 

4. Retorno sobre la inversión: desde el punto de vista de las 

finanzas, todo dinero que se invierte debe retornar a la 

empresa acompañado de unos decimales adicionales que 

constituyen la utilidad. 

Margen de Utilidad 

“El margen de utilidad es la diferencia que hay entre el precio de 

venta de tu producto o servicio y los costos fijos variables involucrados 

en todo el proceso de tu producto” (Equipo Bold, 2022). 

Costo de ventas 

El costo de ventas es una medida que nos permite saber 

cuánto nos ha costado poner a la venta un producto o un servicio 

determinados. Saber calcular el costo de ventas es fundamental 

para deducir cuáles son los beneficios reales de la empresa y 

poder planificar adecuadamente el presupuesto. Tomas (2020) 
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Indicadores 

1. Margen de utilidad bruta: “El margen de utilidad es la 

diferencia que existe entre el precio de venta de un 

producto o servicio y los costos fijos y variables que están 

involucrados en todo el proceso de comercialización y el 

mantenimiento de la compañía” (Clavijo, 2023). 

2. Margen de utilidad operativa: “El margen operativo es una 

ratio que cuantifica el porcentaje de ingresos por ventas 

que la empresa convierte en beneficios antes de descontar 

impuestos e intereses. Para su cálculo se emplean datos 

referentes a la actividad principal de la compañía” (Ludeña, 

2021). 

3. Costo de productos terminados:  

El producto terminado es el bien [final] del proceso de 

fabricación, es decir, aquel bien que se obtiene tras pasar por el 

proceso de producción y que queda listo para su entrega, ya sea 

para incorporare a otro proceso de producción, ya sea para ser 

entregado al consumidor final (Páez, 2021). 

4. Margen de utilidad neta: “Es la utilidad que la empresa 

obtiene después de hacer el pago de los gastos e 

impuestos” (Medina, 2021). 

2.4 Definición de términos básicos 

Costo 

Lo define como “el conjunto de pagos, obligaciones contraídas, 
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consumos, depreciaciones, amortizaciones y aplicaciones atribuibles a 

un periodo determinado relacionadas con las funciones de producción, 

distribución, administración y financiamiento”. (Introducción a la 

contabilidad y análisis de costos, s.f). 

Costo de producción 

“El costo de producción o costo de operación es el gasto 

necesario para fabricar un bien o para generar un servicio”. (Rus, 2020). 

Costo primo 

 Según Hoyos (2017), “El costo primo es eminentemente 

compuesto por los costos directos (materia prima directa y mano de obra 

directa)”. Los costos directos representan la mayor parte de los costos 

de cada producto. (p.34) 

Costo de conversión 

Para Gómez (2016), “Son los relacionados con la transformación 

de los materiales directos en productos terminados, o sea, la mano de 

obra directa y los costos indirectos de fabricación” (p. 3). Costos de 

conversión= MOD + CIF. 

Costo de venta 

Llamas (2020a) indica que el costo de ventas es el valor directo 

que supone haber fabricado un producto o servicio comercializado en un 

periodo determinado. 

Precio 

https://economipedia.com/definiciones/gasto.html
https://economipedia.com/definiciones/gasto.html
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“El precio es la cantidad necesaria para adquirir un bien, un 

servicio u otro objetivo. Suele ser una cantidad monetaria” 

(Sevilla,2020). 

Precio de ventas 

Según Varela (2019), este tipo de precio es aquel que determina 

el costo de un producto o servicio, por lo que, para poder consumir 

dichos bienes y servicios, habrá que pagar el monto establecido. 

Producción 

Pérez & Merino (2019) acotan que, si se atiende al latín productio, 

el concepto ‘producción’ hace referencia a la acción de generar o 

producir. En ese sentido, puede aludir al objeto producido, al modo en 

que se llevó a cabo el proceso o a la suma de los productos del suelo o 

de la industria. 

Venta 

Según la Real Academia Española (s. f.), es “la acción y efecto de 

vender, la cantidad de cosas que se venden o el contrato en virtud del 

cual se transfiere a dominio ajeno una cosa propia por el precio 

pactado”. 

Salario 

Según José Manuel Barranco Gámez (2018) “el salario base es la 

retribución fijada por unidad de tiempo o de obra”. 

Gasto de venta 

“Los gastos de ventas son los recursos necesarios para la 

distribución, entrega y promoción de los productos o servicios de una 
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empresa. Están relacionados exclusivamente con la venta [y] abarcan 

todos los procesos necesarios para que nuestra oferta llegue al cliente, 

así como lo que pueda surgir como postventa” (Castro,2022) 

Gastos administrativos 

“Los gastos administrativos son aquellos que se originan 

en el ejercicio de la dirección, organización y administración, 

evitando ser catalogados en la actividad ordinaria de la empresa. 

Estos gastos no participan directamente en un 

departamento en especial, sino que son necesarios a la hora de 

ejecutar las funciones y de organizar la empresa. Son, en 

definitiva, necesarios para el correcto funcionamiento del negocio” 

(Llamas 2020a). 

Presupuesto 

Para Myrian Hidalgo (2020), “el presupuesto es un método 

sistemático a través del cual [se establecen] las responsabilidades 

necesarias en cuanto a los factores del proceso administrativo, para el 

cumplimiento de los objetivos empresariales” (p.19). 

Volumen de producción 

De acuerdo con Kloster Nancy (2019), “se define volumen de 

producción a la cantidad real de producto obtenido por la empresa en un 

horizonte temporal determinado. Así se diferencia del concepto de 

capacidad productiva” (p. 1). 

Ingreso 
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Según Susana Gil (2020), “un ingreso es toda aquella ganancia 

que se recibe por la venta de un bien o servicio y que generalmente se 

hace efectivo mediante un cobro monetario”. 

Subproducto 

Según Guillermo Westreicher (2021a), “el subproducto es un bien 

secundario obtenido de un proceso industrial cuando dicho 

procedimiento originalmente se llevó a cabo para fabricar otro producto. 

[Justamente] al desarrollar una actividad económica, pueden generarse 

bienes residuales que ya no formarán parte del proceso productivo. Sin 

embargo, es factible dar valor comercial a estos subproductos”. 

Toma de decisiones 

“La toma de decisiones es fundamental para el organismo la 

conducta de la organización. La toma de decisión suministra los medios 

para el control y permite la coherencia en los sistemas. (KAST, 1979). 

Horas extras 

Según Pérez & Merino (2022) “las horas extras, también llamadas 

horas extraordinarias, son el tiempo adicional que un empleado dedica a 

sus actividades laborales más allá de su horario habitual. De acuerdo 

con el derecho laboral, estas horas deben pagarse más que las 

horas convencionales”. 

Costos de importación 

Según Gavelan (2014), “el costo de importación incluye todos 

aquellos gastos que se producen para que la empresa pueda colocar el 

producto en sus bodegas”. 
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Rentabilidad 

Ortega (2020) define como: 

“El vínculo entre lo que se gana e invierte. Existen dos 

enfoques, la del negocio y accionista. Esta última se vincula con 

el resultado neto y los fondos que aportan los accionistas. Con 

respecto al negocio, se refiere a la relación que genera en 

términos de beneficio”. (p.24) 
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III. HIPÓTESIS Y VARIABLES 

 

3.1 Hipótesis 

Hipótesis general 

• El costo de producción tiene relación inversa con el precio 

de venta en la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de 

explosivos. 

Hipótesis específicas 

• El cálculo de la materia prima directa como elemento del 

costo de producción tiene relación inversa con el margen 

de utilidad bruta de la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

fabricante de explosivos. 

• El cálculo de los costos indirectos de fabricación como 

elemento del costo de producción tiene relación inversa 

con el margen de utilidad bruta de la empresa 

CHEMTRADE S. A. C.  fabricante de explosivos. 
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3.1.1 Operacionalización de variables 

 

DEFINICIÓN CONCEPTUAL DEFINICIÓN OPERACIONAL VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES ÍNDICE MÉTODO TÉCNICA 

 
Costo de producción: 

 
Casanova et al. (2021) 

indican que “los costos de 
producción son el conjunto 
de efectivo, materia prima, 
esfuerzos y procesos de 
actividades, los cuales se 

invirtieron para la obtención 
de un producto o servicio” 

(p. 306). 

Los costos de producción 
están basados tanto en la 
identificación como en el 

cálculo de los costos 
asociados con la 

transformación de un bien a 
un producto terminado. 

Variable 
independiente 

(X): 
 

COSTO DE 
PRODUCCIÓN 

D1: Materia prima 
directa 

X1: Cálculo de la 
materia prima 

Valor 
porcentual 
y nominal 

Descriptivo 
Análisis 

documental y 
observación 

D2: Mano de obra 
directa 

X2: Cálculo de la 
mano de obra 

Valor 
porcentual 
y nominal 

D3: Gastos indirectos 
de fabricación 

X3: Cálculo de los 
gastos indirectos 

de fabricación 

Valor 
porcentual 
y nominal 

Precio de venta: 
 

Thompson (2008) afirma 
que “el precio de venta es la 
expresión de valor que tiene 
un producto o servicio y que 

se manifiesta en términos 
monetarios u otros 

elementos de utilidad  

El margen de ganancia de los 
productos terminados está 

apalancado con las políticas 
de ventas de cada compañía. 
Esto implica que, para tener 

un precio de venta 
competitivo en el mercado, 
debemos tener un costo de 

producción real y exacto para 
la posterior toma de 

decisiones. 

Variable 
dependiente 

(Y): 
 

PRECIO DE 
VENTA 

D1: Margen de utilidad 

Y1: Margen de 
utilidad bruta 

Valor 
porcentual 
y nominal 

Y2: Margen de 
utilidad operativa 

Valor 
porcentual 
y nominal 

D2: Valor de ventas 

Y3: Ventas 
Valor 

porcentual 
y nominal 

Y4: Volumen de 
ventas 

Valor 
porcentual 
y nominal 



66 

  

IV. METODOLOGÍA DEL PROYECTO 

 

4.1 Diseño metodológico 

4.1.1 Tipo de investigación 

La presente investigación fue de tipo aplicada con enfoque 

cuantitativo. En relación con el tipo de investigación, Lozada (2014) 

señala:  

La investigación aplicada tiene por objetivo la generación 

de conocimiento con aplicación directa y a mediano plazo en la 

sociedad o en el sector productivo. Este tipo de estudios presenta 

un gran valor agregado por la utilización del conocimiento que 

proviene de la investigación básica (p. 35). 

Barragán et. al (2007) afirmaron que “el rasgo de mayor 

relevancia en la investigación cuantitativa es que trabaja 

primordialmente con números, cuyo interés final es fijar 

semejanzas y diferencias en términos de proporciones” (p.118). 

4.1.2 Diseño de la investigación 

El diseño de esta investigación fue no experimental porque no se 

han manipulado las variables y de corte longitudinal por que la 

investigación se realizó tomando el período que comprende desde el 

2018 al 2022. Hernández et al. (2014) dicen al respecto: 

[La investigación no experimental] podría definirse como la 

investigación que se realiza sin manipular deliberadamente 

variables, es decir, que se trata de estudios en los que no 
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hacemos variar de manera intencional las variables 

independientes con el fin de ver su efecto sobre otras variables 

(p. 152). 

Hernández y Mendoza (2018) indicaron que una 

investigación será de corte Longitudinal cuando se requiere 

analizar variaciones a través del tiempo en las variables o en las 

relaciones que exista entre éstas. En este tipo de estudios radica 

en la recolección de datos en periodos específicos, para 

establecer así inferencias respecto a las modificaciones, a sus 

determinantes y a sus conclusiones (p.159). 

El nivel de estudio realizado en la presente investigación es 

descriptivo - correlacional pues se detalló y explicó la correlación y 

dependencia entre el costo de producción y el precio de venta de la 

empresa CHEMTRADE S.A.C.  

Hernández y Mendoza (2018) indicaron que la 

investigación descriptiva tiene como objetivo mejorar los atributos, 

características y perfiles de individuos, grupos, comunidades, 

procesos, objetos o cualquier otro fenómeno que requiera 

análisis. La información sólo se medirá y recopilará de forma 

independiente o colectiva en función de los conceptos o variables 

asociados a la misma (p.92).  

Hernández y Mendoza (2018) afirmaron que el estudio 

correlacional tiene la finalidad de “conocer el grado de asociación 



68 

  

existente entre dos o más variables en una muestra en particular. 

En oportunidades sólo se analizará la relación entre dos 

variables, pero frecuentemente se ubican en el estudio vínculos 

entre tres o más variables” (p.93). 

4.2 Método de investigación 

El método de investigación fue hipotético-deductivo porque se 

buscó recoger información de manera dependiente de los estados 

financieros, cuadro de costos de producción y porque las hipótesis 

posteriormente fueron contrastadas y comprobadas. 

Popper (2008) indicó que el método hipotético – deductivo 

consiste en: la generación de hipótesis partiendo de dos premisas, una 

universal (leyes y teorías científicas, denominada: enunciado 

nomológico) y otra empírica denominada enunciado entimemático, que 

representarían hechos observables generadores del problema y motivo 

de indagaciones), con finalidad de dirigirla a la comparación empírica, 

con la intención de discernir los fenómenos y justificar  el principio o las 

motivos que la ocasionan. (p.384). 

4.3 Población y muestra 

4.3.1 Población 

Se consideró como población la información de los cuadros de 

costos de producción y estados de resultados de la empresa 

CHEMTRADE S. A. C., desde el año en el que empieza a funcionar 

hasta el año 2022. 
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4.3.2 Muestra 

Se consideró como muestra la información de los cuadros de 

costos de producción de la empresa CHEMTRADE S. A. C., desde el 

año 2018 hasta el año 2022. Asimismo, se tuvo en cuenta los 

componentes del costo de producción: mano de obra, materia prima y 

costos indirectos de fabricación (mantenimiento, sueldos, agua, servicios 

de seguridad, depreciación y servicio de limpieza). 

4.4 Lugar del estudio y periodo desarrollado 

El estudio se desarrolló en la planta Vegueta de la empresa 

CHEMTRADE S. A. C., ubicada en el distrito de Vegueta, departamento 

de Lima, durante el periodo que va desde 2018 hasta 2022. 

4.5 Técnicas e instrumentos para la recolección de la información 

4.5.1 Técnicas 

• Análisis documental: se analizó los cuadros de producción 

de la empresa CHEMTRADE S. A. C. 

• Observación: se verificó la información de los cuadros de 

costos. 

4.5.2 Instrumentos 

• Ficha de análisis documental: se tomó información 

documental de la empresa de manera sistematizada. 

• Guía de observación: se empleó para la verificación de los 

cuadros de costos de producción. 

4.6 Procesamiento y análisis de datos 
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El procesamiento y análisis de datos consiste en la recolección de 

datos recogidos del trabajo de campo para organizarlos en gráficas y 

tablas, de modo que servirán para explicar el resultado de las 

indagaciones. Las acciones que ejecutamos fueron las siguientes: 

• Recopilación de datos: se observó y analizó los datos de 

los cuadros de costos de producción. 

• Preparación de datos: se ordenó y evaluó la información 

obtenida. 

• Se describió lo registrado de los cuadros de costos y, 

posteriormente, se sistematizó con el apoyo de tablas 

estadísticas, gráficos y figuras. 

• Se utilizó el sistema estadístico SPSS versión 25 y hojas 

de Excel para la preparación de las tablas y gráficos. 

4.7 Aspectos éticos 

Esta investigación se procedió bajo consideraciones éticas como 

la confidencialidad, el consentimiento informado, la transparencia y el 

uso adecuado de los datos para garantizar que la información contenida 

sea verdadera y auténtica. 

Asimismo, se observó las políticas y lineamientos de la 

Universidad Nacional del Callao.  

Finalmente, el contenido de este documento se redactó de 

acuerdo con las disposiciones de la 7° edición de la norma APA para 

dejar constancia de los autores y expertos consultados en la presente 

investigación.
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V. RESULTADOS 

 

5.1 Resultados descriptivos 

A continuación, se expone los resultados del análisis de los 

cuadros y otros reportes de los costos relacionados con nuestra 

investigación.  

Hipótesis específica 1 

El cálculo de la materia prima como elemento del costo de 

producción tiene relación inversa con el margen de utilidad bruta de la 

empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos 

Tabla 5.  
Fórmula de producción STD de la emulsión 

Materia prima Cantidad TM 

Nitrato de amonio 0.73 

Agua 0.004 

Petróleo 0.02 

Otras MP 0.25 

Total 1.00 

Nota: Cantidad de la fórmula de producción de la planta de emulsiones de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores 

En la tabla 5, se convirtió la cantidad original de cada insumo a la 

unidad de medida desde la cual se fabrica la emulsión, la tonelada 

métrica (TM). Con el precio se procedió de la misma manera. Por 

ejemplo, el precio original para comprar petróleo está en función del 

galón. A efectos de esta investigación, este fue transformado a un precio 

por tonelada y, por ende, la cantidad del galón también. 
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Figura 1.  
Fórmula de producción STD de la emulsión 

 
Nota: Cantidad de la fórmula de producción de la planta de emulsiones de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores 

En la tabla 5 y la figura 1, se observa el porcentaje de valoración 

dentro de la fórmula de producción de la emulsión. El de mayor 

influencia es el nitrato de amonio, con un 73 %, y le siguen otras 

materias primas, con un 25 %. Todas las cantidades fueron 

transformadas de su unidad de medida original a toneladas métricas. 

Tabla 6. 
Cantidad consumida en toneladas de nitrato de amonio en el periodo 2018 
- 2022 

Materia prima 
Año 

2018 2019 2020 2021 2022 

Nitrato de amonio 2,143 4,338 2,032 4,793 6,114 

Nota: Consumo de nitrato de amonio de la planta de emulsiones de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 
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Figura 2.  
Cantidad consumida en toneladas de nitrato de amonio en el periodo 2018 
- 2022 

Nota: Consumo de nitrato de amonio de la planta de emulsiones de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

 
En la tabla 6 y la figura 2, se observa la cantidad de nitrato de 

amonio en toneladas métricas consumida en el 2021 y 2022; además, 

un consumo pico de 4.7K y 6.1K toneladas métricas respectivamente. 

Esto se debió al incremento del volumen de producción de emulsión que 

se tuvo para esos periodos, según se detalla en el anexo 4. 

Tabla 7.  
Detalle de la evolución del costo de la materia prima por componente en 
el periodo 2018 - 2022 

Año  
 Nitrato de 

amonio  
PEN/TM  

Otras MP  
PEN/TM  

 Agua 
PEN/TM  

 Petróleo 
PEN/TM  

Costo MPR 
PEN/TM 

2018 1,183.66 81.03 0.01 37.34 1,302.04 

2019 1,168.27 93.92 0.01 43.63 1,305.83 

2020 1,108.46 92.25 0.01 39.11 1,239.83 

2021 1,307.83 109.64 0.01 64.38 1,481.87 

2022 2,786.54 134.03 0.01 62.85 2,983.43 

Nota: Cálculo del costo de la materia prima de la planta de emulsiones de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores 



74 

  

Figura 3.  
Detalle de la evolución del costo de materia prima por componente en el 
periodo 2018 - 2022 

Nota: Cálculo del costo de la materia prima de la planta de emulsiones de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores 

En la figura 3, se aprecia que el componente con mayor 

incidencia en el total del costo de materia prima es el nitrato de amonio, 

con un promedio del 90 % anual; luego, se registra otras materias primas 

catalogadas como confidenciales por la compañía, con un promedio de 

incidencia de 7 % sobre el costo. 

En la tabla 7, se observa que, en el año 2020, se incurrió en un 

costo menor de materia prima de S/1,239.83 por tonelada. Según el 

anexo 7, se evidencia que, en ese mismo año, hubo 2 importaciones con 

un valor CIF menor que el de los años anteriores. En cambio, en 2022, 

se tuvo un costo de materia prima elevado de S/2,983.43, debido al 

conflicto bélico entre Ucrania y Rusia (principal proveedor de nitrato de 

amonio en la compañía). Cabe señalar que esta situación, de hecho, 

afectó las importaciones en el mundo. 
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Tabla 8.  
Evolución del costo de MPR y margen bruto en el periodo 2018 - 2022 

Nota: Costo de materia prima y margen de utilidad bruta de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

Figura 4.  
Evolución del costo de MPR y margen bruto 2018 - 2022 

Nota: Costo de materia prima y margen de utilidad bruta de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

 
En la tabla 8 y la figura 4, se aprecia la evolución anual del costo 

de materia prima y el margen de utilidad bruta. El comportamiento del 

costo de materia prima hasta 2020 fue relativamente constante y, con 

ello, se mantuvo un margen de utilidad bruta saludable que iba 33.6 % a 

38.3 % en promedio. Además, en 2021 y 2022, se notó un incremento 

considerable en el costo de materia por el conflicto bélico y otros 

Año  
Costo MPR 

PEN/TM 
Margen bruto % 

2018 1,302.04 33.59 % 

2019 1,305.83 37.64 % 

2020 1,239.83 38.37 % 

2021 1,481.87 38.29 % 

2022 2,983.43 17.07 % 
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incrementos del costo de este insumo, de acuerdo con el informe del 

BCRP y los anexos 20 y 21. 

En la misma tabla, observamos que el costo de materia prima 

creció aproximadamente un 200 % a diferencia de años anteriores. Al 

ser este el principal componente del costo total de MPR, impactó 

considerablemente en los resultados de la compañía. De esta manera, 

cayó, en el 2022, a un margen de utilidad bruta de 17 %, 21 puntos 

porcentuales menos que el de los años anteriores. 

Hipótesis específica 2 

El cálculo de los costos indirectos de fabricación como elemento 

del costo de producción tiene relación inversa con el margen de utilidad 

bruta de la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos 

Tabla 9.  
Detalle de la evolución de los sueldos del periodo 2018 - 2022 

Nota: Sueldos del centro de costo indirecto EP04E02001 de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

 
 
 
 

Cargo 
Año 

2018 2019 2020 2021 2022 

Supervisor de calidad    3,895 3,895 

Analista de calidad 2,200 2,600 2,600 2,500 2,500 

Jefe de producción 7,000 7,000 7,739 7,739 7,739 

Supervisor SSOMA 4,500 4,700 4,700 5,200 5,200 

Asistente SSOMA  2,500 2,500 2,500 2,500 

Gestor de mantenimiento    3,700 3,700 

Técnico de mantenimiento 2,600 2,600 2,600 2,600 2,600 

Asistente administrativo 2,500 2,500 2,500 2,500 2,500 
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Tabla 10.  
Distribución de los sueldos en la planta de emulsión en el periodo 2018 - 
2022 

Cargo 
Año 

2018 2019 2020 2021 2022 

Supervisor de calidad    1,558 1,558 

Analista de calidad 880 1,040 1,040 1,000 1,000 

Jefe de producción 2,800 2,800 3,096 3,096 3,096 

Supervisor SSOMA 1,800 1,880 1,880 2,080 2,080 

Asistente SSOMA  1,000 1,000 1,000 1,000 

Gestor de mantenimiento    1,480 1,480 

Técnico de mantenimiento 1,040 1,040 1,040 1,040 1,040 

Asistente administrativo 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000 

Nota: Sueldos del centro de costo indirecto EP04E02001 de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

Figura 5.  
Distribución de los sueldos en la planta de emulsión en el periodo 2018-
2022 

Nota: Sueldos del centro de costo indirecto EP04E02001 de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 
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En la tabla 10 y la figura 5, se observa la distribución de los 

sueldos de la mano de obra indirecta de la planta de emulsiones. Se 

toma un 40 % del centro de costo indirecto que se imputa al costo 

directo de la planta. Esto se explica principalmente por el porcentaje de 

tiempo que se utilizó, por cada persona, en la planta. 

Tabla 11.  
Detalle de los gastos de mantenimiento del periodo 2018 - 2022 

Mantenimiento 
Año 

2018 2019 2020 2021 2022 

MTTO preventivo 12,260 49,520 30,850 111,000 104,170 

MTTO correctivo   12,250  20,630 

Consumo de repuestos 3,500 12,000 7,480 26,913 25,257 

Nota: Costos por mantenimiento, de la planta de emulsiones de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

Figura 6.  
Detalle de los gastos de mantenimiento del periodo 2018 - 2022 

Nota: Costos por mantenimiento, de la planta de emulsiones de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

En la tabla 11 y la figura 6, se observa el detalle de los costos por 

mantenimiento (MTTO) incurridos entre los años 2018 y 2022. Dentro de 
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los costos por mantenimiento preventivo, están todos los costos 

relacionados con la limpieza y mantenimiento de las máquinas 

industriales, los salarios del personal y otras reparaciones de los activos 

de la planta. En 2021, el costo por MTTO preventivo ascendió a 

S/111,000 y, en 2022, a S/104,000, también relacionado con el 

incremento de volumen de producción en estos años. 

Tabla 12.  
Detalle de la evolución del costo CIF por concepto del periodo 2018 - 2022 

Año MTTO Agua 
Servicios 

de 
seguridad 

Sueldos Deprec.  
Servicio  

de 
limpieza 

Costo  
CIF 

2018 5.37 2.31 8.86 35.51 85.15 7.49 144.68 
2019 10.35 1.40 5.25 23.49 50.49 4.85 95.83 
2020 15.48 2.84 11.21 51.76 107.76 13.58 202.63 
2021 16.91 1.27 4.93 29.69 45.69 6.40 104.88 
2022 14.90 1.06 3.87 23.27 35.82 5.01 83.93 

Nota: Cálculo del costo CIF de la empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado 
por los autores. 

Figura 7.  
Detalle de la evolución del costo del CIF por concepto del periodo 2018 - 
2022 

 Nota: Cálculo del costo indirecto de fabricación, de la empresa CHEMTRADE 
S. A. C. Elaborado por los autores. 

En la tabla 12 y la figura 7, se observa que el concepto de 

‘depreciación por tonelada’ tiene un impacto significante en el costo total 

indirecto de fabricación. Al ser un costo fijo, este sí depende del volumen 
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de producción. Por este motivo, en el año 2020, se tuvo un costo de 

S/108.00 anual por el bajo volumen de producción, a consecuencia de la 

pandemia. Por otro lado, los años 2019, 2021 y 2022 reflejaron un costo 

saludable por tener un volumen de producción óptimo en estos últimos 

años. 

El costo fijo por sueldo y depreciación tiene un impacto 

considerable en este elemento del costo y ambos tienen, en la imagen, 

una representación promedio de 26.1 % y 50.2 % respectivamente. 

Tabla 13.  
Evolución del costo CIF y margen bruto del periodo 2018 - 2022 

Nota: Costo indirecto de fabricación y margen de utilidad bruta, de la empresa 
CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

Figura 8.  
Detalle de la evolución del costo del CIF por concepto del periodo 2018 - 
2022 

Nota: Cálculo del costo indirecto de fabricación, de la empresa CHEMTRADE 
S. A. C. Elaborado por los autores. 

Año Costo CIF Margen bruto 

2018 144.68 33.59 % 

2019 95.83 37.64 % 

2020 202.63 38.37 % 

2021 104.88 38.29 % 

2022 83.93 17.07 % 
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En la tabla 13 y la figura 8, se observa que, debido al mayor costo 

indirecto de fabricación en 2020, el margen bruto ha variado en +/-1 % 

en comparación con los años 2019 y 2021. En el año 2022 se tuvo un 

costo indirecto menor de fabricación por tonelada. Para entender ello, se 

debe consultar el anexo 26. Tal costo indirecto de fabricación ha sido 

calculado al dividir el total del costo y el volumen de producción, los 

cuales fueron S/702,964 y 8,376 toneladas respectivamente. El principal 

incremento que tuvo el costo indirecto de fabricación en 2021 y 2022 

corresponde a los sueldos, según los anexos 27-31. En efecto, se 

registró nuevos cargos administrativos dentro la planta (supervisor y 

gestor de mantenimiento), lo que generó un incremento monetario de 

S/50,000 anuales. 

Hipótesis general 

El costo de producción tiene relación inversa con el precio de 

venta en la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos. 

Tabla 14.  
Evolución del costo de producción, precio de venta y el margen de 
utilidad bruta del periodo 2018 - 2022 

Nota: Cálculo del costo de producción y análisis del precio de venta, de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores. 

 

Año  
Costo de producción 

PEN/TM 
Precio de ventas 

PEN/TM 
Margen bruto % 

2018 1,471.22 2,350.00 33.59 % 

2019 1,416.33 2,420.50 37.64 % 

2020 1,473.78 2,517.84 38.37 % 

2021 1,610.65 2,669.08 38.29 % 

2022 3,086.09 3,900.00 17.07 % 



82 

  

 

Figura 9.  
Evolución del costo de producción, precio de venta y el margen de 
utilidad bruta del periodo 2018 - 2022 

Nota: Cálculo del costo de producción y análisis del precio de venta, de la 
empresa CHEMTRADE S. A. C. Elaborado por los autores 

En la tabla 14 y la figura 9, se visualiza la evolución del costo de 

producción y del precio de venta de la emulsión desde 2018 hasta 2022. 

Del 2018 al 2021, hubo un costo de producción promedio de S/1,454.00 

y un precio de venta que va incrementando periodo por periodo en un 

4 % con un margen de utilidad bruta con respecto a los resultados de 

36.97 % en promedio. 

Durante el año 2022, el costo de producción se incrementó un 

106.07 %, pero no se evaluó un aumento del precio de venta que 

asegure un margen de utilidad bruta óptima esperada por la gerencia, 

así como se evidenció en los años anteriores. 

5.3 Resultados Inferenciales 

Criterios para la prueba de hipótesis 
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Como primer paso, se realizó la prueba de normalidad para lo cual se ha 

utilizado la prueba de Shapiro-wilk debido a que el número de datos es menor a 

20. De obtener un resultado de significancia menor a 0.05 se sostiene los datos 

no son normales, por lo tanto, se aplicaría la prueba estadística de Spearman 

para comprobar la hipótesis. 

Si el resultado es mayor a 0.05 se sostiene que los datos son normales 

entonces se aplicaría la prueba estadística de Pearson para corroborar la 

hipótesis. 

Como segundo paso, en la aplicación de la prueba inferencial para las 

hipótesis se debe considerar los siguientes criterios para aceptar o rechazar la 

hipótesis nula. 

Si p valor <  α = 0.05 se rechaza H0 y se acepta H1 

Si p valor > α = 0.05 se acepta H0 y se rechaza H1  

En todos los casos, el nivel de significancia α= 0,05 

A. Hipótesis específica 1 

H0: La materia prima como elemento del costo de producción tiene 

relación directa con el margen de utilidad bruta de la empresa CHEMTRADE 

S.A.C empresa fabricante de explosivos. 

H1: La materia prima como elemento del costo de producción tiene una 

relación inversa con el precio de venta de la empresa CHEMTRADE S.A.C 

empresa fabricante de explosivos. 

El nivel de significancia es α= 0,05 
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Tabla 15.  
Prueba de normalidad materia prima y margen de utilidad bruta 

  
Shapiro-Wilnk 

Estadístico gl Sig. 

MATERIA PRIMA 0.408 5 <.001 

MARGEN DE 
UTILIDAD BRUTA 

0.372 5 <.001 

 

Según la tabla 15, el “p” valor de la materia prima y el margen de utilidad 

bruta se muestra 0.001 y 0.001 respectivamente, dichos valores son menores 

al nivel de significancia (0.05) por lo que la distribución proviene de datos no 

normales. Por lo tanto, la prueba estadística para aplicar es la prueba no 

paramétrica de “correlación Rho Spearman”. 

Tabla 16.  
Correlación de la materia prima y margen de utilidad de bruta 

 

  MATERIA PRIMA MARGEN DE 
UTILIDAD 

BRUTA 

MATERIA PRIMA Coeficiente de 
correlación 

1.000 . -300** 

Sig. (bilateral)   0.037 

N 5 5 

MARGEN DE 
UTILIDAD 
BRUTA 

Coeficiente de 
correlación 

.-300** 1.000 

Sig. (bilateral) 0.037   

N 5 5 



85 

  

Decisión: 
 
Según la tabla 16, el resultado inferencial aplicado a la hipótesis 

especifica 1 muestran un “p” valor 0.037 que resulta menor al permitido del 

0.05, en consecuencia, se rechaza la hipótesis nula y al 95% de confianza se 

concluye que la materia prima como elemento del costo de producción tiene 

relación inversa con el margen de utilidad bruta de la empresa CHEMTRADE 

S.A.C empresa fabricante de explosivos 

 

B. Hipótesis específica 2 

H0: Los gastos indirectos de fabricación como elemento del costo de 

producción tienen relación directa con el margen de utilidad bruta. 

H1: Los gastos indirectos de fabricación como elemento del costo de 

producción tiene una relación inversa con el margen de utilidad bruta.  

El nivel de significancia es α= 0,05 

Tabla 17.  
Prueba de normalidad de los gastos indirectos de fabricación y el margen 
de utilidad bruta 

 

Según la tabla 17, el “p” valor de los gastos indirectos de fabricación y el 

margen de utilidad bruta se muestra 0.251 y 0.056 respectivamente, dichos 

valores son menores que el nivel de significancia (0.05), por lo que las 

distribuciones de los datos no son normales. Por lo tanto, la prueba estadística 

  
Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. 

GASTOS 
INDIRECTO DE 
FABRICACIÓN  

0.866 5 0.251 

MARGEN DE 
UTILIDAD BRUTA 

0.953 5 0.056 
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a aplicar es la prueba paramétrica de correlación Spearman. 

Tabla 18.  
Correlación de los gastos indirectos de fabricación y el margen de 
utilidad bruta 

 
 

Decisión: 

Según la tabla 18, los resultados inferenciales aplicados a la hipótesis 

especifican, muestra un “p” valor de 0.039 que resulta menor al error permitido 

del 0.05, en consecuencia, se rechaza la hipótesis nula y al 95% de confianza 

se concluye que los costos directo de fabricación como elemento de los costos 

indirectos de fabricación tiene una relación inversa con el margen de utilidad 

bruta de la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos. 

C. Hipótesis general 

H0: Los costos de producción tienen relación directa con el precio de 

venta de la empresa CHEMTRADE S.A.C. fabricante de explosivos. 

H1: Los costos de producción tienen relación inversa con el precio de 

venta de la empresa CHEMTRADE S.A.C. fabricante de explosivos. 

El nivel de significancia es α= 0,05 

 

  GASTOS 
INDIRECTO DE 
FABRICACIÓN 

MARGEN DE 
UTILIDAD 

BRUTA 

GASTOS 
INDIRECTO DE 
FABRICACIÓN 

Coeficiente de 
correlación 

1 .500** 

Sig. (bilateral) . 0.039 
N 5 5 

MARGEN DE 
UTILIDAD BRUTA 

Coeficiente de 
correlación 

.500** 1 

Sig. (bilateral) 0.039 . 
N 5 5 
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Tabla 19.  
Prueba de normalidad de los costos de producción y precio de venta 

 
 

Según la tabla 19, el “p” valor de la materia prima y el precio de venta se 

muestra 0.002 y 0.016 respectivamente, dichos valores son menores al nivel de 

significancia (0.05) por lo que la distribución proviene de datos no normales. 

Por lo tanto, la prueba estadística para aplicar es la prueba no paramétrica de 

“correlación Rho Spearman”. 

Tabla 20.  
Correlación de los costos de producción y precio de venta 

 
 

Decisión: 

Según la tabla 20, los resultados inferenciales aplicados a la hipótesis 0 

muestran un “p” valor de 0.037 que resulta menor al error permitido del 0.05, en 

consecuencia, se rechaza la hipótesis nula y al 95% de confianza se concluye 

que el costo de producción tiene relación inversa con el precio de venta de la 

empresa CHEMTRADE SAC fabricante de explosivos. 

  
Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. 

COSTO DE PRODUCCIÓN 0.639 5 <.002 

PRECIO DE VENTA 0.721 5 <.016 

  COSTO DE 
PRODUCCIÓN 

PRECIO DE 
VENTA 

COSTO DE 
PRODUCCIÓN 

Coeficiente de 
correlación 

1.000 . -549** 

Sig. (bilateral)   0.037 
N 5 5 

PRECIO DE VENTA Coeficiente de 
correlación 

.-549** 1.000 

Sig. (bilateral) 0.037   
N 5 5    
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VI. DISCUSIÓN DE RESULTADOS 

 

6.1 Contrastación y demostración de la hipótesis 

6.1.1  Hipótesis específica 1 

El cálculo de la materia prima directa como elemento del costo de 

producción tiene relación inversa con el margen de utilidad bruta de la 

empresa CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos. 

De acuerdo con el resultado presentado en la tabla 8 y la figura 6, 

la materia prima fue el insumo principal en la fabricación de productos 

terminados. Justamente, en las empresas industriales, esta es parte del 

costo total de producción.  

En el año 2022, se obtuvo un mayor costo de materia por 

tonelada de S/2,983.43 y, en el año 2020, un menor costo de materia 

prima por tonelada de S/1,239.83. Según estos cálculos, el impacto en el 

margen de utilidad bruta fue inversamente proporcional al costo de 

materia prima y tuvo como mayor margen de utilidad bruta de 38.37 % 

en el 2020 y un menor margen de utilidad bruta de 17.07 % en el 2022. 

Por lo expuesto en el párrafo anterior, inferimos que el costo de la 

materia prima tiene una significancia importante con un promedio de 

90.7% (véase el anexo 32) y el precio de venta constante, el cual se 

obtuvo principalmente en el periodo 2022, no soportó el cambio 

significativo del precio de nitrato de amonio (principal componente de la 

materia prima). 
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6.1.2  Hipótesis específica 2 

El cálculo de los costos indirectos de fabricación como elemento 

del costo de producción tiene relación inversa con el margen de utilidad 

bruta de la empresa CHEMTRADE S. A. C.  fabricante de explosivos. 

Según los resultados descriptivos obtenidos en la tabla 12, 

inferimos que el correcto cálculo y asignación de los costos indirectos de 

fabricación en el producto terminado permite lograr una mejor valoración 

y posterior fijación de precios en el establecimiento de la información 

contable. El costo indirecto por tonelada con mayor impacto fue en el 

2020 con S/202.63 por tonelada. Este alto impacto que se tuvo por este 

concepto se explica por el bajo volumen de producción que se tuvo en la 

empresa por la época de pandemia y las pocas acciones o medidas 

inmediatas que se dieron en la empresa para no tener un impacto 

significante. Por otra parte, en el 2022, se vio reflejado un costo por 

S/83.93 que influyó en gran parte en la dilución del costo por el alto 

volumen de producción de ese periodo, a pesar de incurrir en mayores 

costos fijos durante este último periodo como, por ejemplo, el incremento 

de sueldos, los servicios de limpieza y la depreciación. 

Por lo expuesto en el párrafo anterior, inferimos que el costo 

indirecto de fabricación no tuvo una correcta distribución durante los 

periodos analizados ni un impacto en el costo por tonelada de la 

empresa.  
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6.1.3  Hipótesis general 

El costo de producción tiene relación inversa con el precio de 

venta en la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos. 

Según los resultados descriptivos obtenidos en la tabla 13 y la 

figura 11, una falta de planificación en los costos de producción de un 

producto —previa a la fijación de precios— puede tener una 

consecuencia en el margen de utilidad bruta, en el incremento de costos 

y en la calidad del producto. Esto explica lo que se tuvo como resultado 

en el 2022, pues en este año el costo de producción por tonelada 

ascendió a S/3,086.09, en comparación con el incremento de 209 % del 

periodo 2018-2020 y el 191 % del 2021. 

Además, el precio de venta por tonelada fue S/3,900 en el 2022 y 

este no soportó el fuerte incremento que se tuvo en el costo de 

producción, producto del alza del precio del nitrato de amonio (principal 

insumo en la fabricación de la emulsión). Esta situación generó un 

margen de utilidad bruta de 17.07 % en 2022. 

Sin embargo, la empresa tiene como objetivo mantener un 

margen de utilidad bruta entre los 35 y 40 puntos porcentuales por 

periodo, para lo cual planifica y elabora sus presupuestos anuales 3 

meses antes del inicio de cada año. 

Según lo expuesto, la empresa se vio afectada en los resultados 

por un fenómeno no planificado en el 2022 (escasez de materia prima). 

Además, la incorrecta distribución de los costos indirectos fijos acarreó 

un incremento en el costo por tonelada de la emulsión. El precio de 
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venta se mantuvo constante por periodo y no se evaluó una 

renegociación con los clientes. 

6.2 Contrastación de los resultados con otros estudios similares 

6.2.1 Hipótesis especifica 1 

El cálculo de la materia prima directa como elemento del costo de 

producción tiene relación inversa con el margen de utilidad bruta de la 

empresa CHEMTRADE S. A. C. fabricante de explosivos. 

Los resultados de la investigación comprobaron la relación 

indirecta que existe entre el margen de utilidad bruta y el cálculo de la 

materia prima, debido a que el margen de utilidad del periodo 2018-2022 

tuvo variaciones significativas, sobre todo en 2022, lo que propició una 

caída en el margen de utilidad de este año. 

Para analizar el costo de la materia prima, se utilizó, en primera 

instancia, la tabla 5 y figura 3, en las que mostramos la representatividad 

por insumo en la fórmula de producción de la emulsión. El nitrato de 

amonio representó un 73 % de este costo y la variabilidad del precio de 

importación de este insumo afectó el costo promedio que se tuvo en el 

kardex de la compañía. De hecho, su evolución se observa en la tabla 3 

y figura 4.  

En el año 2022, se obtuvo un costo por tonelada métrica de 

S/6,114.46. y, en el 2018, de S/ 2,143.28. Justamente, al tener este 

último bajo costo, hubo un margen de utilidad bruta saludable que 

alcanzó los objetivos esperados por la empresa. 
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En la investigación de Quispe (2023), se evidenció que los costos 

de producción, sobre todo el de materia prima, influyó significativamente 

en la rentabilidad de la empresa porque el aumento del costo del insumo 

de petróleo ocasionó un menor margen de rentabilidad para la entidad 

Además, se observó una rentabilidad de 37.62 % para los 

productos de ladrillos de techo y una de 64.37% para el ladrillo 

pandereta. 

6.2.2 Hipótesis específica 2 

El cálculo de los costos indirectos de fabricación como elemento 

del costo de producción tiene relación inversa con el margen de utilidad 

bruta de la empresa CHEMTRADE S. A. C.  fabricante de explosivos. 

En los resultados de la presente investigación, se comprobó una 

relación indirecta entre los gastos indirectos de fabricación y el margen 

de utilidad bruta. Esto se debe a que, a medida que el GIF fue 

incrementando, el margen de utilidad bruta disminuyó o se mantuvo de 

acuerdo con el objetivo esperado por la empresa. 

Los costos unitarios aumentan o disminuyen según el volumen de 

producción realizado. En la tabla 12 y figura 10, se observa que, en el 

año 2020, se obtuvo un mayor costo unitario CIF a causa de tener un 

menor volumen de producción. Esto ocurrió, principalmente, por el 

impacto de la pandemia de COVID-19. 

Según la tabla 11 y figura 8, se observa el detalle en función del 

año del costo por mantenimiento preventivo y correctivo de la planta en 
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cuestión. Al respecto, el año 2022 fue un año de mayor costo 

(S/150,057) relacionado con el incremento del volumen de producción. 

Por otro lado, en la investigación de Velarde (2019), se determinó 

que el costo de producción influye directamente en el precio de venta. 

Por tal motivo, para poder establecer un precio idóneo, se debe de 

identificar adecuadamente los conceptos que formen parte del costo y 

así obtener un margen sano de utilidad bruta. 

6.2.3 Hipótesis general 

El costo de producción tiene relación inversa con el precio de 

venta en la empresa CHEMTRADE S.A.C fabricante de explosivos. 

La investigación de Ruano (2022) planteó cómo construir un 

modelo y procedimiento para el costo de producción y para el 

comportamiento de sus variables (costos indirectos de fabricación, 

materia prima y mano de obra directa). La falta del seguimiento de un 

proceso de costos puede generar, en el futuro, dificultades en la 

determinación de un precio de venta, la captación de potenciales 

clientes, los descuentos y otras decisiones financieras. 
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VII. CONCLUSIONES 

 

a) Hubo una relación indirecta entre el costo de producción y el precio de 

venta porque, principalmente, nuestro costo de producción presentó 

variabilidad constante en el transcurso de cada periodo. Esto se explica por 

el cambio constante del precio de nuestros insumos y el incremento del 

salario y de las tarifas de otros costos fijos. Además, se identificó que el 

precio de venta no ha tenido un incremento variable proporcional al costo de 

producción de la emulsión. En consecuencia, al no tener una adecuada 

política de fijación de precios que refleje la realidad operativa y económica 

de la empresa, no obtuvo los márgenes de utilidad bruta esperados. 

Numéricamente —y según los resultados descriptivos— el principal impacto 

desfavorable que tuvimos en nuestro margen de utilidad bruta fue a causa 

del incremento del costo de producción y tener un precio de venta de S/ 

3,900.00 por tonelada métrica en el 2022, obteniendo de esta forma, una 

rentabilidad bruta del 17%. 

b) Se evidenció que, durante los periodos analizados, hubo una relación 

indirecta entre el cálculo del costo de la materia prima y el margen de 

utilidad bruta a causa del incremento del precio del principal insumo de la 

materia prima y de la falta de evaluación de un precio de venta que refleje 

los márgenes de utilidad esperados (y comparados con periodos 

anteriores). 

c) Se ha concluido que hubo una relación indirecta entre la evolución del 

cálculo de los gastos indirectos de fabricación y el margen de utilidad bruta, 
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debido a que se presentaron incrementales por costos de mantenimiento 

preventivos y consumos de repuestos necesarios para la limpieza constante 

de los activos fijos. El siguiente factor analizado fue la mano de obra 

indirecta: hubo nuevos cargos en la planta por el incremento de volumen de 

producción y la necesidad de tener un mejor control en la calidad de 

insumos y productos terminados. 
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VIII. RECOMENDACIONES 

 

a) Se debe efectuar un trabajo conjunto entre el área de finanzas, operaciones 

y comercial para posteriormente establecer un GANTT de funciones donde 

involucre la compra de insumos, la planificación de la producción, la 

estimación de gastos, la inflación y la estimación del precio de venta del 

producto terminado que se va a ofertar al público con el fin de obtener el 

margen de utilidad bruta esperado por la compañía. La variabilidad del 

costo de producción que se genera por el incremento del precio de los 

insumos, incrementos salariales, incremento de tarifas de servicios 

prestamos por terceros debe ser trasladada al precio de venta teniendo en 

cuenta la exclusión de las ineficiencias operativas que podamos tener en 

planta. 

b) El área de control de gestión de la empresa CHEMTRADE S. A. C. debe 

analizar constante y adecuadamente sus procesos de costeo relacionados 

con el manejo de su correcta imputación sobre la materia prima, la mano de 

obra directa y los gastos indirectos de fabricación, ya que hasta el momento 

no optó por medidas alternas para poder contrarrestar el impacto del 

aumento del costo de la materia prima con respecto al nitrato de amonio. En 

otras palabras, al no haber realizado la correcta imputación de estos 

elementos del costo, no se determinó un precio óptimo para el producto que 

ofrecen. Esta situación puede generó márgenes de utilidad menores a los 

esperados. 

c) El financial manager de la empresa CHEMTRADE S. A. C. debe solicitar los 
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reportes de los cálculos de costeo más detallados para que evalúe y 

reconozca que los procesos están correctamente imputados. De esta 

manera, se podrá trazar mejores estrategias y objetivos que den una mejor 

visión a la entidad en términos de utilidad. Al ser una empresa con un buen 

posicionamiento en el mercado, podrá generar mayor expansión y 

ganancias. 

d) Establecer una nueva política de fijación de precios, donde el cliente asuma 

el incremental del costo de producción y el margen de ganancia. Esto 

conllevaría a que las áreas involucradas tengan en cuenta los costos reales 

al momento de fijar precios de venta de la emulsión. 
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Anexo 42 Cuadro de costos de producción real 2020 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



158 
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Anexo 45 Estado de Resultados Planta Emulsiones 2018 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
  

  
CHEMTRADE S.A.C 

   

  
PLANTA EMULSIONES 

   

  
Estado de Resultados 

   

  
Al 31 de diciembre del 2018 

   

  
Expresado en soles 

   

        

     
2018 

 
%         

Ventas 
    

5,770,895 
 

100.0% 

(-) Costo de ventas 
   

-3,832,447 
 

-66.4%      
  

 
  

UTILIDAD BRUTA 
   

1,938,448 
 

33.6%         

(-) Gastos de administración 
  

-814,949 
 

-14.1% 

(-) Gastos de ventas 
   

-198,978 
 

-3.4%         

UTILIDAD OPERATIVA 
   

924,521   16.0%         

(-) Gastos financieros 
   

-54,043 
 

-0.9% 

Ingresos financieros 
   

0 
 

0.0% 

Otros ingresos gravados 
   

0 
 

0.0%      
  

 
  

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS 
 

870,478 
 

15.1%         

(-) Participaciones de los trabajadores 
  

0 
 

0.0%      
  

 
  

RESULTADO DEL EJERCICIO 
  

870,478 
 

15.1% 
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Anexo 46 Estado de Resultados Planta Emulsiones 2019 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

  
CHEMTRADE S.A.C 

   

  
PLANTA EMULSIONES 

   

  
Estado de Resultados 

   

  
Al 31 de diciembre del 2019 

   

  
Expresado en soles 

   

        

     
2019 

 
%         

Ventas 
    

12,117,725 
 

100.0% 

(-) Costo de ventas 
   

-7,556,654 
 

-62.4%      
  

 
  

UTILIDAD BRUTA 
   

4,561,071 
 

37.6%   
  

     

(-) Gastos de administración 
  

-794,474 
 

-6.6% 

(-) Gastos de ventas 
   

-240,408 
 

-2.0%      
  

 
  

UTILIDAD OPERATIVA 
   

3,526,189 
 

29.1%         

(-) Gastos financieros 
   

-107,996 
 

-0.9% 

Ingresos financieros 
   

0 
 

0.0% 

Otros ingresos gravados 
   

0 
 

0.0%      
  

 
  

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS 
 

3,418,193 
 

28.2%         

(-) Participaciones de los trabajadores 
  

0 
 

0.0%      
  

 
  

RESULTADO DEL EJERCICIO 
  

3,418,193 
 

28.2% 
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Anexo 47 Estado de Resultados Planta Emulsiones 2020 
 
 
 
 
 

 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  PLANTA EMULSIONES    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2020    

  Expresado en soles    

        

     2020  % 

        

Ventas     5,684,678  100.0% 

(-) Costo de ventas    -3,503,680  -61.6% 

          

UTILIDAD BRUTA    2,180,999  38.4% 

        

(-) Gastos de administración   -668,839  -11.8% 

(-) Gastos de ventas    -184,967  -3.3% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    1,327,193  23.3% 

        

(-) Gastos financieros    -49,571  -0.9% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  1,277,622  22.5% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   1,277,622  22.5% 
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Anexo 48 Estado de Resultados Planta Emulsiones 2021 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  PLANTA EMULSIONES    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2021    

  Expresado en soles    

        

     2021  % 

        

Ventas     14,545,899  100.0% 

(-) Costo de ventas    -8,975,759  -61.7% 

          

UTILIDAD BRUTA    5,570,140  38.3% 

        

(-) Gastos de administración   -1,663,477  -11.4% 

(-) Gastos de ventas    -417,645  -2.9% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    3,489,018  24.0% 

        

(-) Gastos financieros    -167,626  -1.2% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  3,321,392  22.8% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   3,321,392  22.8% 



164 

  

Anexo 49 Estado de Resultados Planta Emulsiones 2022 
 
 
 
 
 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  PLANTA EMULSIONES    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2022    

  Expresado en soles    

        

     2022  % 

        

Ventas     27,871,272  100.0% 

(-) Costo de ventas    -23,113,791  -82.9% 

          

UTILIDAD BRUTA    4,757,481  17.1% 

        

(-) Gastos de administración   -2,295,057  -8.2% 

(-) Gastos de ventas    -44,551  -0.2% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    2,417,873  8.7% 

        

(-) Gastos financieros    -28,993  -0.1% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  2,388,880  8.6% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   2,388,880  8.6% 
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Anexo 50 Estado de Resultados CHEMTRADE S.A.C. 2018 
 
 
 
 
 
 

 
 

 

  CHEMTRADE S.A.C    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2018    

  Expresado en soles    

        

     2018  % 

        

Ventas     9,752,813  100.0% 

(-) Costo de ventas    -6,323,538  -64.8% 

          

UTILIDAD BRUTA    3,429,275  35.2% 

        

(-) Gastos de administración   -1,344,666  -13.8% 

(-) Gastos de ventas    -328,313  -3.4% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    1,756,296  18.0% 

        

(-) Gastos financieros    -89,172  -0.9% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  1,667,124  17.1% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   1,667,124  17.1% 
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Anexo 51 Estado de Resultados CHEMTRADE S.A.C. 2019 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
  

  CHEMTRADE S.A.C    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2019    

  Expresado en soles    

        

     2019  % 

        

Ventas     19,994,246  100.0% 

(-) Costo de ventas    -12,468,479  -62.4% 

          

UTILIDAD BRUTA    7,525,768  37.6% 

         

(-) Gastos de administración   -1,310,882  -6.6% 

(-) Gastos de ventas    -396,674  -2.0% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    5,818,212  29.1% 

        

(-) Gastos financieros    -178,193  -0.9% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  5,640,019  28.2% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   5,640,019  28.2% 
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Anexo 52 Estado de Resultados CHEMTRADE S.A.C. 2020 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2020    

  Expresado en soles    

        

     2020  % 

        

Ventas     9,379,719  100.0% 

(-) Costo de ventas    -5,781,072  -61.6% 

          

UTILIDAD BRUTA    3,598,648  38.4% 

        

(-) Gastos de administración   -1,103,585  -11.8% 

(-) Gastos de ventas    -305,195  -3.3% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    2,189,868  23.3% 

        

(-) Gastos financieros    -81,792  -0.9% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  2,108,076  22.5% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   2,108,076  22.5% 
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Anexo 53 Estado de Resultados CHEMTRADE S.A.C. 2021 
 
 
 
 
 
 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2021    

  Expresado en soles    

        

     2021  % 

        

Ventas     24,000,733  100.0% 

(-) Costo de ventas    -14,810,002  -61.7% 

          

UTILIDAD BRUTA    9,190,731  38.3% 

        

(-) Gastos de administración   -2,744,738  -11.4% 

(-) Gastos de ventas    -689,114  -2.9% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    5,756,880  24.0% 

        

(-) Gastos financieros    -276,583  -1.2% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  5,480,296  22.8% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   5,480,296  22.8% 
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Anexo 54 Estado de Resultados CHEMTRADE S.A.C. 2022 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  CHEMTRADE S.A.C    

  Estado de Resultados    

  Al 31 de diciembre del 2022    

  Expresado en soles    

        

     2022  % 

        

Ventas     49,053,439  100.0% 

(-) Costo de ventas    -38,137,756  -77.7% 

          

UTILIDAD BRUTA    10,915,683  22.3% 

        

(-) Gastos de administración   -3,786,844  -7.7% 

(-) Gastos de ventas    -73,508  -0.1% 

          

UTILIDAD OPERATIVA    7,055,331  14.4% 

        

(-) Gastos financieros    -47,839  -0.1% 

Ingresos financieros    0  0.0% 

Otros ingresos gravados    0  0.0% 

          

UTILIDAD ANTES DE PART. E MPUESTOS  7,007,492  14.3% 

        

(-) Participaciones de los trabajadores   0  0.0% 

          

RESULTADO DEL EJERCICIO   7,007,492  14.3% 
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