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Resumen
El objetivo de esta investigacion fue determinar la influencia de los sectores
productivos de menor valor agregado en el ingreso nacional bruto per capita del
Peru, dentro del contexto de la trampa del ingreso medio durante el periodo 1994-
2019. En cuanto a la metodologia, se empled un enfoque basico de nivel explicativo
con un disefio metodologico cuantitativo no experimental y longitudinal. El método
utilizado fue hipotético-deductivo, partiendo de una hipotesis que, a través de las
reglas logicas de la deduccién, generaria conclusiones verificables. La recoleccion
de datos se bas6 en un conjunto completo de datos estadisticos proporcionados
por el Instituto INEI y el BCRP. La muestra seleccionada incluyo series temporales
especificas del periodo de estudio, utilizando el INB per capita expresado en soles
del afilo 2007 como variable dependiente. Se concluyé que el sector de
transformacioén tiene un impacto de 0.253 en el largo plazo y de 0.333 en el corto
plazo sobre el ingreso nacional per capita. El sector servicios presento coeficientes
de 0.702y 0.719 para el largo y corto plazo, respectivamente, mientras que el sector
extractivo incidi6 con valores de 0.100 y 0.081. Estos resultados cuantitativos
indican que el sector extractivo tiene un efecto menor en comparacion con los

demas sectores sobre el ingreso per cépita en Peru.

Palabras clave: Producto bruto interno, sector servicios, sector transformacion,

sector extraccion, modelo economeétrico.

Xii



Abstract
The objective of this research was to determine the influence of the productive
sectors with lower added value on the gross national income per capita of Peru,
within the context of the middle-income trap during the period 1994-2019. Regarding
the method, a basic explanatory level approach was used with a non-experimental
and longitudinal quantitative methodological design. The method used was
hypothetical-deductive, starting from a hypothesis that, through the logical rules of
deduction, would generate verifiable conclusions. Data collection was based on a
complete set of statistical data provided by the INEI Institute and the BCRP. The
selected sample included specific time series of the study period, using the GNI per
capita expressed in soles for the year 2007 as the dependent variable. It was
concluded that the transformation sector has an impact of 0.253 in the long term and
0.333 in the short term on national income per capita. The services sector presented
coefficients of 0.702 and 0.719 for the long and short term, respectively, while the
extractive sector had an impact with values of 0.100 and 0.081. These quantitative
results indicate that the extractive sector has a minor effect compared to the other

sectors on per capita income in Peru.

Keywords: Gross domestic product, services sector, transformation sector,

extraction sector, econometric model.
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Introduccion

El término “trampa del ingreso medio” (TIM) fue introducido por Geoffrey
(2004), quien observo que las tasas de crecimiento de los paises de ingreso medio
estaban estancadas desde la década de 1980. Asumio que esto ocurria debido a la
incapacidad de esos paises para competir con economias de altos ingresos, que
son competitivas debido a su gran desarrollo tecnolégico, innovativo, educativo y
por el avance de su produccion de alta calidad.

La Trampa se refiere a los problemas para mantener el crecimiento
econdémico, lo cual impide el paso de un nivel de crecimiento al otro, es decir, que
los ingresos medios de un pais quedan en entrampamiento, lo que impide obtener
ingresos altos. Asimismo, existen diversos factores econémicos que explican el
entrampamiento, como la baja diversificacion de la economia, la inversion en capital
humano y educacién, politicas publicas, caracteristicas demogréficas, entre otros.
Algunos factores son comunes para los paises, lo cual hace creer en el modelo de
Etapas de Crecimiento econdmico impulsado por Rostow (1960), el cual sugiere
que hay una solucién comun para el crecimiento, sin embargo, pueden existir
factores particulares que expliquen la Trampa del Ingreso Medio.

Otros investigadores que estudiaron la Trampa del Ingreso Medio (TIM)
fueron Gill y Raiser (2012), quienes presentaron una interpretacion de la TIM para
el caso de los paises de ingresos medios que se ven atrapados entre competidores
de paises pobres con salarios bajos e industrias nacientes de bajos costos, esto
impide que estas economias que presentan ingresos medios puedan pasar a la

categoria de pais de ingresos altos.
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Ahora bien, los paises de ingresos medios se ven apresados por los paises
de ingresos altos, debido a que estos dominan el sector terciario con su creciente
desarrollo tecnoldgico y sus economias de escala que conllevan un mayor nivel de
produccion y, por ende, a un menor costo unitario, lo cual impide a los paises de
ingresos medios, poder competir en el mercado.

El término TIM gand significativa relevancia en el andlisis econdmico
después de 2011 debido al Informe preliminar China 2030 presentado por el
expresidente del Banco Mundial, Robert Zoellick. Mas tarde fue seguido por un
informe publicado en 2012, China 2030: Construyendo una sociedad moderna,
armoniosa y creativa de altos ingresos (Banco Mundial, 2013)

Agénor, P., Canuto, O., y Jelenic, M. (2012) indicaron que el informe
preliminar de China 2030, no solo volvido a presentar el problema de la TIM al
publico, sino que también ilustrd el concepto que viene siendo utilizado en el debate,
ya que cada vez, hay mas paises que son identificados como posibles victimas de
la TIM.

Con relacién al Peru, es de conocimiento que la principal fuente de ingreso
proviene del sector primario, como los sectores agropecuario, minero, pesquero, lo
que resulta en un impacto positivo para el crecimiento de la economia peruana. Sin
embargo, el entrampamiento surge cuando la economia no se puede adaptar a los
nuevos motores de ingreso, los que estan vinculados a la innovacion, determinando
de esta forma que el entrampamiento esté relacionado con la falta de nivel de
conocimiento o la inversion en I+D, la diversificacion de la economia, la

productividad, entre otros, y que el ingreso generado por los sectores de menor
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valor agregado, generen crecimiento econdmico pero insuficiente para salir de la
trampa del ingreso.

La presente investigacion se estructura en seis capitulos principales para
abordar de forma exhaustiva el estudio del Ingreso Nacional y Sectores Productivos
de menor valor agregado, Analisis bajo el Enfoque de la Trampa del Ingreso Medio
en el Pera: periodo 1994 — 2019.

El Capitulo I, Planteamiento del Problema, detalla la realidad problematica,
formula el problema general y especifico, establece los objetivos y la justificacion
de la investigacién, concluyendo con sus delimitaciones.

En el Capitulo Il, Marco Tedrico, se revisan los antecedentes, profundizando
las bases tedricas enfocadas en la trampa del ingreso medio, se establece el marco
conceptual abarcando produccion e ingreso nacional, y se define un modelo
economeétrico junto con términos claves.

El Capitulo Ill, Hipétesis y Variables, expone la hipétesis general y las
especificas, define conceptualmente las variables y su operacionalizacion.

El Capitulo IV, Metodologia de la investigacion, describe el disefio, tipo y nivel
de investigacién, el método hipotético-deductivo, el enfoque metodoldgico, la
poblacion y muestra, entre otras cuestiones.

El Capitulos V, Resultados comprende los resultados descriptivos y los
resultados inferenciales derivados del uso de las herramientas de la informacion
estadistica y econométricas.

El Capitulo VI, Discusion de Resultados, presenta y discute los hallazgos,

respectivamente, contrastando los resultados con la hipotesis y otros estudios. La
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tesis se cierra con las Conclusiones y Recomendaciones, resumiendo los hallazgos

y proponiendo futuras lineas de accion.
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l. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. Descripcion de larealidad problematica

Uno de los motores principales impulsores del crecimiento de la economia
peruana ha sido estructuralmente el sector primario exportador (sector de bajo valor
agregado). Sin embargo, tal comportamiento se ha mostrado erratico durante el
periodo de estudio debido a los vaivenes en la cotizacion de los precios de los
principales productos mineros e hidrocarburos en el mercado internacional (Urbina,
2021).

El crecimiento significativo experimentado por la economia peruana en la
Gltima década esta en gran medida influenciado por la coyuntura internacional,
siendo un factor determinante la elevada demanda de minerales por parte de China,
gue ha impulsado al alza de los precios de estos insumos. En este contexto, la
situacion favorable de la economia peruana se ha visto sustentada, en gran medida,
por dinamicas externas, donde la demanda de materias primas y el incremento de
los precios de los minerales han jugado un rol preponderante. Esta
interdependencia con el ciclo econémico internacional no es un fenédmeno reciente;
ya en la década de 1960, Peru experimentd periodos de crecimiento acelerado,
incluso superiores a los recientes por las mismas causas (Jiménez, 2010).

La escasa diversificacibn productiva en Perl genera una notable
dependencia del sector externo, poniendo en riesgo la sostenibilidad del crecimiento
econémico a largo plazo. Aunque existen exportaciones de productos no

tradicionales, como bienes agricolas y otras mercancias, su volumen sigue siendo
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relativamente limitado. El crecimiento actual esta marcado por una predominancia
de productos tradicionales en el sector exportador, destacandose los minerales;
para ilustrar ello, a principios del siglo XXI, estos productos constituian el 72 % de
las exportaciones totales (Jiménez, 2010).

La interrogante de por qué los paises caen en la trampa del ingreso medio
(TIM) continda sin una respuesta definitiva. Eichengreen, B., Park, D., y Shin, K.
(2013) en su estudio sobre la desaceleracion del crecimiento de la productividad,
sefalaron un consenso tentativo en torno a este fenémeno que explica que la causa
de la caida en la TIM es una falta de mano de obra calificada (capital humano) en
los sectores de alto valor agregado y la predominancia de los sectores primarios en
la economia; aunque persisten desacuerdos significativos sobre las causas
fundamentales del estancamiento de la productividad. Los investigadores
identifican una serie de factores asociados con la TIM, incluyendo: i) la calidad de
las instituciones, ii) los niveles de desigualdad, iii) la estructura productiva, iv) la
estructura de exportacion, v) los lazos comerciales, vi) la infraestructura disponible,
vii) el acceso a financiamiento, viii) la educacion, ix) las condiciones del mercado
laboral, x) las tendencias demogréficas, y xi) las politicas publicas implementadas.

Adicionalmente, enfatizan que la caida en esta trampa esta fuertemente
vinculada con la falta de productividad. Ademas, en analisis resaltan tres elementos
que incrementan la probabilidad de una desaceleracion en el crecimiento: i) una
tasa de inversion elevada previa a alcanzar un umbral critico de desarrollo, ii) una
moneda nacional subvaluada, y iii) una participacion reducida de productos y

servicios de alta tecnologia y valor agregado en las exportaciones. Para ser mas
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especificos, estimaron que el 85 % de la desaceleracion del crecimiento se debe a
la productividad total de los factores (PTF) y solo el 15 % a la acumulacion de
capital.

Felipe, J., Abdon, A., y Kumar, U. (2012) sefialaron que no existe un solo
factor que pueda considerarse como clave para que los paises queden atrapados
en la TIM; esto se puede atribuir a una variedad de condiciones. Argumentaron que
existen multiples factores que pueden llevar a un pais a caer en la TIM, como son
los siguientes: i) un bajo nivel de diversificacion de la economia, ii) un bajo nivel de
capital humano Yy fisico, iii) condiciones legales e institucionales débiles, iv) una
prevalencia de relaciones de bajo desarrollo sectorial con otros sectores, y v) baja
diversificacion de las exportaciones, ya que la exportacion de bienes no sofisticados
aumenta la probabilidad de que un pais quede atrapado.

Por otro lado, Jankowska, A., Nagengast, A., y Perea, J. R. (2012) explicaron
que los paises podrian quedar atrapados en la TIM debido a su incapacidad para
adaptarse a la rapida urbanizacion de sus ciudades, en el sentido de que se
organiza el espacio para la manufactura y la industria. Aplicaron un enfoque de
espacio de produccion a una muestra de paises asiaticos y latinoamericanos
estimando el impacto de la diversificacion hacia nuevos sectores (estrategia
extensiva y de ampliacion) y del aumento de la participacion de exportacion de un
pais a sectores actuales altamente sofisticados (estrategia intensiva y de
profundizacién). Igualmente, en la investigacion se encontraron que los paises
lograron aumentar el nUmero de industrias donde revelan una ventaja comparativa;

sin embargo, surgieron diferencias significativas en la evolucion de los espacios de
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productos de los paises, destacandose un pais como la Republica de Corea del Sur
y rezagandose otros como Brasil y México. Ademas, los paises de América Latina
estan atrapados en la TIM debido a su estructura industrial, que no puede adaptarse
a la urbanizacion excesiva causada por la entrada directa de mano de obra rural a
los sectores de servicios. Asimismo, afirmaron que la urbanizacion en los paises
asiaticos es mas gradual y coordinada (los paises asiaticos estan ascendiendo en
la cadena de valor de la produccion paso a paso), argumentando ademas que una
estrategia econdmica adecuada también constituye un factor muy importante.

Agénor, P. y Canuto, O. (2014), sefialaron que la ralentizacion de la
productividad es una de las principales causas de la TIM, pero ofrecieron una
explicacion diferente. En su primer trabajo sobre la TIM, argumentaron que los
factores que determinan el crecimiento de la productividad incluyen decisiones
individuales para adquirir habilidades, acceso a diferentes tipos de infraestructura
publica y externalidades de la red de conocimiento. Como tal, argumentaron que i)
la falta de acceso a infraestructura desarrollada, ii) la aplicacion débil de los
derechos de propiedad y iii) los mercados laborales disfuncionales pueden
aumentar la probabilidad de caer en la TIM.

Enfatizaron el papel del acceso a la financiacién y la innovacion de productos.
Argumentaron que el facil acceso a la financiacion para actividades innovadoras
puede, a su vez, ayudar a los paises a subir la escalera hacia el estado de ingresos
altos. Hicieron hincapié en que el acceso inadecuado a la financiacion tiene un

efecto adverso en la innovacion, tanto de forma directa (a través de la financiacion
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de menos proyectos de 1+D) como indirecta, ya que menos personas pueden optar
por invertir en las habilidades necesarias para trabajar en el campo de la I+D.
Yiping, H., Qin, G., y Xun, W. (2014) eligieron un enfoque mas general para
estudiar como se relacionan la liberalizacion financiera y la TIM. Concluyeron que,
para un pais de ingresos medios, las politicas contractivas sobre el crédito, la
entrada de bancos, el mercado de valores y las cuentas de capital inhiben
significativamente el crecimiento econémico.
1.2. Formulacion del problema
1.2.1. Problema general
¢, Cual es el efecto de los sectores productivos sobre el ingreso nacional bruto
per capita, bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru: periodo 1994
—2019?
1.2.2. Problemas especificos

1) ¢Cual es el efecto del PBI del sector servicios sobre ingreso nacional bruto
per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru periodo
1994 — 2019?

2) ¢Cuédl es el efecto del PBI del sector extractivo sobre el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 20197

3) ¢Cual es el efecto del PBI del sector transformacion sobre el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru

periodo 1994 — 20197
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1.3. Objetivos de la investigacion
1.3.1. Objetivo general

Determinar el efecto de los sectores productivos sobre el ingreso nacional
bruto per capita, bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru: periodo
1994 — 20109.
1.3.2. Objetivos especificos
1) Determinar el efecto del PBI del sector servicios sobre el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 2019.
2) Determinar el efecto del PBI del sector extractivo sobre el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 2019.
3) Determinar el efecto del PBI del sector transformacion sobre el ingreso
nacional bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en
el Peru periodo 1994 — 2019.
1.4. Justificacion

El estudio de la trampa de los ingresos medios es relevante porque permite
entender una situacién en la que un pais de ingresos medios ya no puede competir
internacionalmente en bienes estandarizados que requieren mucha mano de obra
porque los salarios son relativamente demasiado altos, pero tampoco puede
competir en actividades de mayor valor agregado en una escala lo suficientemente

amplia porque la productividad es relativamente baja.
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Latrampa del ingreso medio es un fendmeno que se explica por la
declinacidon de las tasas historicas de crecimiento que impide a aquellos paises
calificados como economias emergentes, dar el salto a la categoria de pais
de ingresos altos.

En este escenario, se considera importante el estudio de la Trampa del
Ingreso Medio debido a que el resultado es un crecimiento lento, salarios
estancados o0 en descenso y una economia informal en crecimiento. El desarrollo
insuficiente de las capacidades nacionales de innovacion esta en el centro de la
trampa del ingreso medio. Es el resultado de una estrategia impulsada por el
mercado que generd un escaso crecimiento de la productividad, una rapida
desindustrializacion, una disminucion de la sofisticacion de las exportaciones en
muchos paises, un rendimiento de innovacion deficiente y una inversion insuficiente
en las capacidades sociales necesarias. La globalizacion proporciona un contexto
desafiante para que los paises de medianos ingresos reduzcan la brecha de
capacidades porque tienen menos tiempo para hacerlo con mas participantes
compitiendo en el espacio de la tecnologia y con la innovacién técnica cambiando
cada vez mas rapido. Una estrategia integral centrada en la innovacién con politicas
activas estratégicas es la unica forma de escapar de la trampa del ingreso medio.
La naturaleza de la estructura productiva, los elementos ya existentes de un
ecosistema de innovacion y las posibilidades de crear coaliciones politicas en apoyo
de un avance sistémico de las capacidades de innovacion son factores criticos que

condicionan el escape de la trampa del ingreso medio.
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1.5. Delimitantes de la investigacion

A nivel tedrico se toma como referencia el enfoque de la trampa del ingreso
medio como conceptualizacion de la situacion en la que un pais no logra mejorar
sus ingresos debido a su poco nivel de industrializacion, o baja productividad de
trabajo o capital, que no le permite competir adecuadamente con paises que
ostentan un mayor nivel de desarrollo tecnologico.

A nivel temporal se analiza el periodo 1994 — 2019. Y en términos espaciales
se considera los datos de todo el pais especificados en las estadisticas del INEI y

del BCRP.
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.  MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes: Internacional y nacional

Larson, G. M., Loayza, N., y Woolcock, M. (2016) en una investigacion
desarrollada en Malasia, tuvo como objetivo realizar un analisis bibliografico sobre
la trampa de los ingresos medios en 101 paises de diferentes continentes y con
diferentes niveles de ingresos. Los resultados de la investigacion sefialaron que,
durante los ultimos 70 afios, se ha producido crecimiento en todas las regiones del
mundo, muchos paises de bajos ingresos se han desarrollado rapidamente y
millones de personas han salido de la pobreza. Asimismo, la teoria estandar del
crecimiento predice que los paises mas pobres tenderan a crecer mas rapido y
“alcanzaran” a los paises ricos; sin embargo, relativamente pocos paises han
alcanzado el estado de ingresos altos y el crecimiento de los ingresos en muchos
paises ha sido variable y volatil. En los ultimos afios, los formuladores de politicas
en paises de crecimiento mas lento, los paises de ingresos medios se han
empezado a preocupar por la idea de que estan atrapados en una “trampa de
ingresos medios”. Mucho se ha debatido sobre esta supuesta trampa, desde si
realmente existe, hasta los tipos de politicas que podrian ayudar a los paises a
escapar de ella.

En este sentido, sostienen que la teoria de la trampa de los ingresos medios
proporciona un impetu para que los formuladores de politicas reevallien sus
estrategias una vez que las fuentes tradicionales de crecimiento econémico hayan

disminuido. Los paises de ingresos medios deben encontrar impulsores de la
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productividad, la innovacion y la competitividad, al mismo tiempo que fortalecen los
fundamentos econdmicos que fomentan y estabilizan el crecimiento. Alcanzar
niveles de ingresos altos es un desafio, con una gran probabilidad de que el
crecimiento se desacelere en el camino. Pero el estancamiento es evitable y los
paises de ingresos medios deben tener paciencia para gestionar la transicion de
manera responsable, evitar obstaculos y promover nuevas oportunidades. América
Latina y Medio Oriente parecen brindar un apoyo empirico convincente al fenémeno
de la trampa del ingreso medio, ya que muchas economias en ambas regiones se
han mantenido en niveles de ingreso medio durante cuatro o cinco décadas.
Ademas, el estudio obtuvo como resultado que, de 101 paises de ingresos medios
en 1960, aproximadamente sélo 13 se convirtieron en paises de ingresos altos en
2008 segun el nivel de ingresos per capita con relacion a los Estados Unidos:
Guinea Ecuatorial, Grecia, Hong Kong, China, Irlanda, Israel, Jap6n, Mauricio,
Portugal, Puerto Rico, Republica de Corea del Sur, Singapur, Espafia y Taiwan.
Aiyar, S., Duval, R., Puy, D., Wu, Y., y Zhang, L. (2013) desarrollaron una
investigacion en Estados Unidos que tuvo como objetivo identificar las estrategias
politicas que facilitan el progreso para un mayor nimero de paises hacia un rango
de ingresos altos. La investigacion descubri6é aspectos en la transicion de paises de
ingresos medios a ingresos altos; observaron que, a medida que los paises se
alejan de niveles de ingresos muy bajos, el tamafio del gobierno y la regulacion se
vuelven factores criticos; en las economias de ingresos medios, un excesivo

involucramiento gubernamental puede inhibir el crecimiento del sector privado,
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mientras que la desregulacion se presenta como una estrategia clave para evitar
ralentizaciones economicas.

El estudio también encontré que el desarrollo de infraestructuras, como redes
viales y lineas telefonicas, es crucial en paises de ingresos medios; este factor gana
importancia después de superar la etapa de ingresos bajos. En lo que respecta al
comercio, se destaca que la integracion regional puede disminuir la probabilidad de
desaceleraciones econdémicas, aunque esta relacién varia segun el grado de
integracion inicial del pais. Por lo demas, los resultados indican que la
diversificacion productiva es relevante para el crecimiento econdmico en paises de
bajos ingresos que se estdn moviendo mas alld de una economia basada
principalmente en sectores primarios; ademas, se plantea que esta relacion podria
invertirse una vez superado cierto nivel de ingreso, alineandose con teorias previas
gue destacan que la diversificacidn es vital durante las primeras etapas del
desarrollo econémico, pero su relevancia puede cambiar con el avance del pais.

Eichengreen, B., Park, D., y Shin, K. (2013) en un estudio desarrollado en
Massachusetts cuyo objetivo fue analizar la incidencia de la desaceleracion del
crecimiento en los paises de ingresos medios, concluyeron que las economias de
rapido crecimiento tienden a desacelerarse significativamente cuando alcanzan
niveles de ingreso medio, a menudo cerca de los niveles de ingreso per capita de $
10,000-11,000 y $ 15,000-16,000 en dolares ajustados por la paridad de cambio del
afio 2005. Este fendmeno, segun sefialan los autores, no se manifiesta a través de
un unico evento de desaceleracion, sino que puede presentarse en distintas fases,

ampliando asi el espectro de paises que se encuentran en riesgo de sufrir
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ralentizaciones en su crecimiento, incluso a niveles de ingreso menores de lo
inicialmente anticipado. Asimismo, evidencian que la promocion de la educacion
avanzada y la participacion significativa de productos de alta tecnologia en las
exportaciones, son factores que pueden mitigar el riesgo de desaceleracion; asi, se
subraya la importancia de avanzar en la escala tecnolégica y fomentar la educacion
secundaria y terciaria como estrategias clave para evitar la trampa de los ingresos
medios.

Agénor, P., y Canuto, O. (2015) en una investigacion realizada en Venecia
(Italia) tuvieron el objetivo de examinar cdmo el acceso al capital publico puede
contribuir a que un pais evite o supere la trampa del crecimiento de ingresos medios.
La investigacion se enfoco en dos tipos de infraestructura: la basica y la avanzada,
gue potencia exclusivamente la productividad en las actividades de manufactura
vinculadas al sector de innovacién, un campo reservado para individuos con alta
capacidad y habilidades avanzadas. La dindmica establecida en el estudio resalta
una interaccion bidireccional entre el conocimiento y el nivel de habilidades
avanzadas adquiridas por una proporcién significativa de la poblacién. Los autores
concluyeron en la posibilidad de multiples equilibrios en esta interaccion, incluyendo
uno que representa una trampa de crecimiento de ingreso medio, marcada por una
baja productividad y una inadecuada asignacion del talento hacia el sector
manufacturero.

Asimismo, el estudio evidencia que para evitar esta trampa se deben
mantener salarios atractivos en el sector de innovacion, incentivando asi la

adquisicion de habilidades avanzadas y una mala distribucion del talento; a largo
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plazo, esto se ve facilitado por inversiones sustanciales en infraestructura
avanzada, que, junto con una sélida infraestructura basica, pueden sentar las bases
para una economia mas productiva y conectada a redes globales de conocimiento.
Adicionalmente, concluyeron que en las fases iniciales de desarrollo de un pais con
ingresos bajos, es vital proporcionar infraestructura basica para facilitar el traslado
laboral de sectores como la agricultura hacia la manufactura; esto no solo fomenta
la adaptacion y adopcion de tecnologias avanzadas, sino que también promueve la
acumulacion de capital humano a través de un aprendizaje basado en la practica y
la imitaciébn, aunque advierten que esto Ultimo puede presentar rendimientos
decrecientes con el tiempo.

Por su parte, Im y Rosenblatt (2013) en una investigacion desarrollada en
Washington DC (Estados Unidos), cuestionaron la existencia de una trampa por
completo. Un examen minucioso de las transiciones de los paises entre los niveles
de ingreso, por ejemplo, concluyé que los ingresos per capita han crecido
constantemente en la mayoria de los paises, tanto desde 1960 como en tiempos
recientes. Esto no sugiere un patrén similar a una trampa y arroja dudas sobre la
nocién de que el alto crecimiento fue un fendbmeno temporal de una época en
particular. Si bien el proceso de convergencia suele ser lento, la transicion de
ingresos medios a altos no demora en promedio mas que otras transiciones.

Segun Bulman, D., Eden, M., y Nguyen, H. (2014) en una investigacion
realizada en Estados Unidos acerca de sila TIM es una realidad ineludible y explora
las estrategias y politicas que permiten a los paises superar esta etapa y alcanzar

un estatus de ingresos mas altos, concluyeron que un descarte sobre la idea
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generalizada de una inevitable trampa de ingresos medios que estanca a los paises
en una determinada categoria de ingresos; revela que los paises con un rapido
crecimiento econdmico tienen la capacidad de mantener dicho ritmo, evitando
estancarse en una etapa de ingresos medios. Si bien se reconoce la presencia de
naciones que no han logrado escapar de TIM mostrando un lento crecimiento en
distintas escalas de ingresos, se enfatiza que la persistencia en los niveles de
ingresos relativos y la dificultad para transitar de ingresos medios a altos, no
conforman una trampa insuperable.

Asimismo, la investigacion sugiere que se debe dar importancia a la
comparativa entre los paises que han logrado evadir el estancamiento y los que no,
enfocando en las estrategias de crecimiento implementadas en ambas situaciones.
El analisis del estudio evidencia que aquellos paises que evitan el estancamiento
disfrutan de una robusta gestion macroeconémica y equidad en la distribucién de
ingresos, tendiendo a una rapida industrializacion y una orientacion marcada hacia
las exportaciones; en este sentido, la industrializacion acelerada, una inflacién
controlada, exportaciones potentes y una reducida desigualdad estan
correlacionadas con un crecimiento mas so6lido; no obstante, se sefiala una falta de
relacion clara entre los niveles de educacion e innovacion y el crecimiento en los
paises de ingresos medios y bajos; por lo tanto, se concluye que, mas alla de los
obstaculos, no existe una trampa de ingresos medios definida, y que el crecimiento
continuo es una posibilidad real y tangible.

En el trabajo de Barreiro (2012) llevado a cabo en Chile, se analizé la

estructura productiva del sector servicios en naciones con distintos grados de
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desarrollo econémico. La investigacion concluyé que, si bien en los paises tanto
avanzados como en vias de desarrollo, el sector servicios contribuye en torno al
70% del empleo y los ingresos, su rendimiento econdmico no se mide Unicamente
por su capacidad para generar valor agregado; ademas, se destacé que un
crecimiento impulsado por los servicios puede resultar en un aumento en el empleo
y mejoras en los indicadores socioecondémicos a través de la educacion, salud y
asistencia social; sin embargo, se alertdé que si el crecimiento se basa en los
servicios sin un sector manufacturero competitivo, la economia puede resultar fragil;
en contraste, un crecimiento liderado por la industria puede traducirse en altos
niveles de valor agregado y efectos tecnoldgicos significativos, pero esto no
necesariamente conduce a la creacion de suficientes empleos o a la mejora de los
indicadores sociales.

Jola (2013) en un estudio realizado en Estados Unidos, desentrafio la
dinamica entre el sector de servicios y su influencia en la productividad media
laboral y el progreso econdmico. La investigacion menciona que los servicios,
particularmente aquellos que demandan un alto grado de conocimiento y
tecnologia, son catalizadores del avance tecnolégico y, por ende, incrementan el
ingreso econdémico; ademas, se argumento que una mayor presencia de servicios
especializados contribuye a una economia mas dinamica y con un ritmo de
crecimiento acelerado. La investigacion se apoyo en el analisis de un panel de datos
que abarco informacion de mas de 124 paises desde 1970 hasta 2007, aplicando
métodos economeétricos para controlar problemas de heterocedasticidad,

autocorrelacion y correlacion simultanea.
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Las conclusiones obtenidas destacaron que los sectores que requieren
inversion en capital humano y tecnologia agregan un valor considerable al
crecimiento de la productividad laboral a nivel global y de ingresos. Se evidencio
también que la liberalizacion comercial, reflejada en las importaciones de bienes y
servicios, contribuye de manera estadisticamente significativa a este crecimiento;
asimismo, el estudio reveld una correlacion entre el nivel de ingresos de los paises
y el impacto de los servicios en la productividad, pues los paises con ingresos mas
altos se benefician méas del incremento en la disponibilidad de servicios, mientras
gue en los paises con ingresos bajos, el crecimiento de la productividad se asocia
mayormente con el desarrollo del sector primario. En el caso de las naciones con
ingresos medianos a altos, se encontré que la manufactura es el sector que mas
impulsa la productividad laboral.

Sanchez y Campos (2010) tuvieron como objetivo examinar el progreso
econdémico en la frontera norte de México, subrayando el papel crucial de las
industrias manufactureras en la dindmica de crecimiento de la region. En su analisis,
concluyeron que las entidades fronterizas del norte experimentaron un crecimiento
en el producto per capita que superaba al de otras regiones mexicanas; esto fue
atribuido a la robustez del sector manufacturero, que, aunque mayoritariamente
compuesto por maquiladoras, generé empleo y contribuyé de manera significativa
al desarrollo econémico local.

Asimismo, el andlisis de la productividad, basado en la ley de Verdoorn-
Kaldor, reveld que entre 1993 y 2003, la region experimentd un rendimiento en

aumento, propulsado por el tamafio medio de los establecimientos y la eficiencia de
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los salarios. Los hallazgos sugieren que la disminucién de los salarios de eficiencia
impulso la productividad laboral manufacturera, aumentando asi la competitividad
de la region y atrayendo mas industrias, lo que se tradujo en un incremento en la
generacion de valor agregado. Por afadidura, confrontados con las crisis
econdémicas globales, los autores instaron a un replanteamiento del modelo
econdémico de México; propusieron que la situacion era una oportunidad para
corregir las fallas y aprovechar los aciertos del pasado, construyendo un mercado
interno robusto y una base manufacturera nacional que pudiera exportar productos
competitivos. Para ellos, era fundamental que el Estado fomentara el crecimiento y
la generacién de empleo, reconociendo y potenciando la vocaciéon productiva de
cada region. Enfatizaron que México no deberia limitarse a actuar como una
plataforma de ensamblaje para la exportacion, sino que las maquiladoras deberian
verse como parte de una estrategia productiva mas amplia que apunte al desarrollo
industrial integral del pais.

Ochoa (2017) en Espafia, tuvo como objetivo investigar el impacto del sector
manufacturero en el avance econdémico de los paises miembros de la Comunidad
Andina de Naciones (CAN). La investigacion concluy6 que, tradicionalmente, estas
economias se han enfocado en la extraccion de recursos naturales, lo cual ha
dirigido tanto la demanda doméstica como internacional hacia los productos
béasicos, limitando el desarrollo de la manufactura; a pesar de algunos cambios en
la especializacion productiva de las naciones involucradas, no se observa un
transito significativo hacia un sector manufacturero mas robusto. En particular,

Bolivia muestra poca evolucion en su perfil manufacturero, mientras que Colombia
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y Perl evidencian signos de una temprana desindustrializacion, posiblemente
debido a estancamiento del sector secundario y bajos niveles de productividad.
Asimismo, la investigacion evidencié que los recursos naturales abundantes
en la CAN han llevado a una produccion concentrada en el sector primario; sin
embargo, con el auge de los productos basicos, las manufacturas han disminuido
su rol en la economia. Utilizando el andlisis Shift-Share, Ochoa confirmo la escasa
diversificacion economica de Bolivia, con una especializacion en actividades
primarias basadas en sus ventajas competitivas regionales; por su parte, la
especializacion manufacturera de Colombia y Peru, que superaba el promedio de
la CAN en la década de 1970, se ha ido reorientando hacia sectores primarios y de
servicios hacia 2012; Ecuador, en contraste, ha mantenido un enfoque en
actividades primarias, especialmente en el sector petrolero, pero también ha
fortalecido su especializacion en manufacturas. La importancia del sector
manufacturero radica en su capacidad para generar cadenas de produccion que
fomentan el desarrollo; con rendimientos marginales crecientes, se promueve la
transicion laboral de sectores con rendimientos menores hacia la manufactura, lo
cual, a su vez, propicia un aumento en la cualificacion de la fuerza de trabajo.
Bilibio Aragonés, G. X. (2018) en una investigacion en Peru analizo la trampa
de los ingresos medio y la sostenibilidad del crecimiento econdémico y concluyo que
el Pert ha permanecido en la categoria de ingresos medios por veintiséis afios
aproximadamente, ademas junto con una necesidad de alcanzar ingresos
nacionales netos per capita de 6 286 dolares americanos para poder acceder al

grupo de ingresos altos, se percibe una notable dificultad en lograr una
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convergencia hacia esta meta. Este desafio se encuentra exacerbado en el contexto
econdémico, y la literatura revisada indica una correlacién significativa entre las
desaceleraciones economicas y el fendmeno de crecimiento. Asimismo, segun las
directrices del Banco de Desarrollo Asiatico del 2012, Peru se encuentra en una
situacion critica, donde necesitaba duplicar su ingreso nacional neto per capita
antes del 2023 para evitar caer en la trampa de ingresos medios altos.

Con relacién a la composicion del Producto Bruto Interno, el estudio concluyo
gue se requiere una transformacion estructural profunda en la economia peruana
para mantener tasas de crecimiento que faciliten la transicion a un nivel de ingresos
mas alto. Este cambio implica fomentar sectores que promuevan habilidades
avanzadas en la poblacion, especializacién en productos con alta tecnologia, y un
impulso considerable en las inversiones destinadas a la investigacion y el
desarrollo. Esta necesidad surge de la observacion de que los sectores que
deberian estar liderando el crecimiento econdémico no estan ganando la
significancia necesaria, sefialando la urgencia de promover actividades que
requieran una mayor capacitacion y desarrollo tecnolégico.

En esa linea, Chirinos (2019) realizé una investigacién sobre la trampa del
ingreso medio en Perd, la cual tuvo como objetivo evaluar el tiempo necesario para
que el pais alcance un nivel de desarrollo econémico pleno, analizando su ritmo
actual de crecimiento y los desafios asociados con la trampa de ingresos medios, y
proponer reformas orientadas a acelerar este proceso y asegurar un desarrollo mas
sostenible. La investigacion concluyé que teniendo como referencia la tasa

promedio de crecimiento per capita en la ultima década (2009-2018), Peru enfrenta
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un camino extenso para alcanzar un estado de desarrollo pleno, necesitando 22
afios para duplicar su PBI per capita actual, situado en 7 000 dolares, y 33 afios
para alcanzar el estandar de 13 845 ddlares, que el Banco Mundial estipula para
reconocer a una nacion de ingresos altos (Serajuddin y Hamadeh, 2020). En un
analisis comparativo, Colombia, que tiene un ingreso per capita inicial semejante al
peruano, requiere de 42 afios, manteniendo su ritmo de crecimiento promedio del
2.7 %, para clasificarse como un pais desarrollado.

Asimismo, la investigacion evidencié que el periodo de prosperidad
econdémica mas notable en el Pera tuvo lugar entre 2004 y 2013, con una evolucién
positiva del PBI per capita del 5.2 %; sin embargo, este impulso ha disminuido
considerablemente, reduciendo el promedio a 3.2 % en los Ultimos cinco afos;
desde 2013, la expansion del PBI per capita en términos de dolares corrientes ha
sido minima, promediando solo un 1.1 % anual. En ese sentido, la proyeccion
basada en los datos del Gltimo quinquenio (2013-2018) y un estancamiento en la
TIM sugiere un futuro mas desalentador, donde los tiempos previstos para alcanzar
los objetivos de desarrollo se dilatan de 65 a 98 afios. Para evitar este
estancamiento prolongado y garantizar un progreso mas rapido, es esencial
emprender una serie de reformas vigorosas, dando prioridad a la ciencia y
tecnologia, un campo que ha probado ser un facilitador del desarrollo en otras
regiones; esta ruta no solo aceleraria el crecimiento, sino que también posicionaria
a la region en una trayectoria mas sostenible y prometedora.

Barrantes y Grampone (2015) desarrollaron una investigacion en Peru sobre

los riesgos de la trampa de los ingresos medios, el cual tuvo como objetivo analizar
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la dependencia de Perl a los recursos naturales y la falta de diversificacion
econdémica, asi como su impacto en el riesgo de caer en la trampa de ingresos
medios. Los autores concluyeron que el Pera exhibe un notable retraso en su
transicion hacia sectores de alta productividad; a pesar de su crecimiento
econdémico, gran parte de la fuerza laboral del pais sigue vinculada a sectores con
limitada innovacién tecnoldgica y productiva; esta situacion posiciona al Peru en el
lugar 89 entre 128 naciones en términos de complejidad productiva. La razén
subyacente de este ranking es la composicion exportadora del pais, dominada
primordialmente por productos primarios, en particular, los minerales. Esta
orientacion hacia productos minerales sefiala una falta de diversificacién en las
exportaciones, con una inclinacién reciente hacia una mayor dependencia en dichos
productos.

Asimismo, la investigacion revela que la dependencia de Perd en los
recursos naturales ha crecido en la tltima década; es notable que la proporcion de
la riqueza derivada de recursos naturales respecto al PBI haya aumentado del 2,8%
al 12,0 % entre 1995 y 2015, siendo este incremento uno de los mas significativos
en la region; esta tendencia posiciond a Peru del 12° lugar al 5° en cuanto a esta
métrica. Adicionalmente, al categorizar a los paises por niveles de ingreso, se
observa que la proporcion de riqueza proveniente de recursos naturales disminuye
conforme el ingreso nacional aumenta, sugiriendo una correlacion inversa entre el
nivel de ingresos y la dependencia en los recursos naturales. Con base en estos
hallazgos, es evidente que un modelo de crecimiento fundamentado en la

explotacion intensiva de recursos naturales puede no ser sostenible
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Campodonico (2022) llevé a cabo un estudio en Perd, cuyo objetivo fue
analizar la influencia de la dependencia de Peru en sectores extractivos y la falta de
diversificacion productiva en su capacidad para superar la trampa del ingreso
medio. El autor expuso que América Latina ha experimentado un crecimiento
sustentado en sus abundantes recursos naturales, lo que se traduce en una ventaja
comparativa basada en productos con escaso valor agregado y con limitada
interaccion con otros sectores economicos. Este escenario ha exacerbado la
heterogeneidad estructural de la region y ha generado una dependencia creciente
de productos basicos, que afecta desde la evolucion del PBI hasta los ingresos
fiscales. Esta situacion se agrava cuando los precios de estos productos declinan,
impactando tanto en el valor de las exportaciones como en el PBIl y en los ingresos
fiscales.

Asimismo, la investigacion resalto que el Peru, en la década de 1990, adopt6
las reformas propuestas por el Consenso de Washington, manteniéndolas hasta la
fecha; estas reformas priorizaron la especializacion en sectores extractivos, en
particular la mineria, los cuales generan un limitado valor agregado y presentan una
débil conexiobn con otras areas econdmicas; ademas, son susceptibles a las
fluctuaciones en los precios de las materias primas. La confianza en el libre mercado
llevdo al Estado a adoptar un enfoque pasivo en la formulacion de politicas
econdmicas, a diferencia de lo observado en regiones como el sudeste asiatico. El
auge en los precios de las materias primas, impulsado por la demanda de China,
propicio un periodo de prosperidad que elevo el ingreso per capita del Peru; sin

embargo, el pais no ha avanzado en diversificar sus actividades productivas para
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enfocarse en la productividad y el valor agregado, esenciales para evitar la trampa
del ingreso medio y aspirar a ser una nacion de ingresos altos a largo plazo.
2.2. Bases teoricas
2.2.1. Trampa del ingreso medio

Kharas y Kohli (2011) definieron la trampa del ingreso medio como una
situacion en la que un pais ya no puede mantener el ritmo de una fuerte
convergencia al continuar utilizando los motores basicos del crecimiento, en
particular los salarios bajos. Por un lado, dicho pais no puede competir con paises
avanzados que no son competitivos en precio sino en calidad, lo que requiere un
alto nivel de innovacién. Por otro lado, tampoco puede competir con paises de bajos
ingresos que tienen salarios aun mas bajos. Como resultado, se encuentra atrapado
en el medio, por lo tanto, en la TIM. La principal ventaja de esta interpretacion es su
utilidad universal. La trampa aqui no esta fijada a un cierto nivel de ingreso, indice,
nivel relativo de ingreso, etc. Puede aplicarse a varias economias que estan (o
pueden estar) atrapadas. A modo de ejemplo, segun esta definicién, tanto la
Republica Popular China (RPC) (PIB per capita de 6.807 USD, a precios corrientes)
como Polonia (PIB per capita de 13.648 USD, a precios corrientes) puede decirse
que se encuentran en la trampa. Después de 25 afios de rapida transicion, se cree
gue Polonia es el lider de la convergencia en la region de ECO.

Sin embargo, el crecimiento economico en Polonia hasta ahora se ha visto
impulsado principalmente por: i) aumentos en la productividad total de los factores,
i) salarios bajos combinados con una fuerza laboral altamente educada, lo que

convirtié a Polonia en una base atractiva para la subcontratacion, centros logisticos
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y fabricas, iii) integracion con la Unién Europea, que resulté en la entrada de fondos,
nuevos negocios y recuperacion institucional y, por lo tanto, se le denominé la
'maquina de convergencia' (Gill y Raiser, 2012)

Pruchnik y Toborowicz (2015) han sefalado que, al mismo tiempo, Polonia
va a la zaga en términos de competitividad, innovacion y valor afadido en
comparacion, por ejemplo, con los Estados balticos, la Republica Checa o
Eslovaquia (con un PIB per capita medio de unos 16.565 USD 10, 19.844 USD y
18.065 USD, respectivamente). Mientras tanto, los salarios en Polonia son mas
altos que en Bulgaria 0 en Rumania (con un PIB per capita promedio de 7.498 USD
y 9.499 USD, respectivamente). En este sentido, Polonia puede quedar atrapada
en el medio. Al mismo tiempo, la Republica Popular China podria encontrarse
atrapada entre paises asiaticos mas avanzados como Malasia (con un PIB per
capita de 10.538 USD) y paises menos avanzados como India (PIB per capita de
1.498 USD).

En una linea similar, Woo, W. T., Lu, M., Sachs, J. D. y Chen, Z. (2012)
propusieron el indice de Recuperacion de la TIM. Sugirieron que un pais esta
atascado en la TIM cuando no muestra tendencia a converger con el lider
econdmico mundial (es decir, EE. UU.). Este indice tiene una construccion bastante
simple: se obtiene dividiendo el nivel de ingresos de un pais dado por el nivel de
ingresos de EE. UU. Los paises con un indice superior al 55 % se clasifican como
de ingresos altos, mientras que aquellos con un indice inferior al 20 % se denominan

paises de bajos ingresos; el resto son de ingresos medios. Los autores afirmaron
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gue, a menos gue la Republica Popular China cambie sus politicas, caera en la TIM
y compartira el destino de Malasia (que clasificaron como un pais atrapado).

Un equipo de economistas dirigido por Hawksworth (2014) disefio el indice
Escape para dar una indicacién de qué tan bien se ubicaron los diferentes mercados
emergentes para escapar de la trampa. El indice, combina 20 indicadores clave en
cinco dimensiones: i) crecimiento econdémico y estabilidad, ii) progreso social y
cohesidn, iii) tecnologia de las comunicaciones, iv) instituciones politicas, legales y
regulatorias, y v) sostenibilidad ambiental. Segtn el indice ESCAPE, los paises que
estan en el camino correcto para escapar de la trampa incluyen a la Republica
Popular China, Chile, Malasia y Arabia Saudita, mientras que Brasil, India,
Indonesia, Sudafrica y Turquia constituyen los cinco fragiles que quedaran
atrapados.

2.2.1.1. Causas de la trampa del ingreso medio. Aiyar, S., Duval, R., Puy,
D., Wu, Y., y Zhang, L. (2013), sefialaron que no solo la estructura econdmica
determina si un pais cae en la trampa, sino que las condiciones institucionales (y
otras) también son igualmente importantes. En su trabajo, examinaron cémo el nivel
de i) instituciones, ii) infraestructura (comunicaciones y carreteras), iii) integraciéon
regional (medida por comercio), iv) demografia, v) entorno macroeconémico y
politicas, y vi) estructura econdémica (composicion de salida) determina las
posibilidades de caer en la trampa. Reconocieron que todos son factores
importantes, siendo los mas importantes i) la mala calidad del sistema legal y el
cumplimiento deficiente de los contratos y los derechos de propiedad, ii) el

crecimiento excesivo del sector publico y la sobrerregulacion de los mercados
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(laboral, de productos y de crédito), iii) baja participacion de bienes de alta
tecnologia en las exportaciones, y iv) demografia desfavorable (alta tasa de
dependencia por edad). En su trabajo, construyeron un mapa de trampas bastante
simple pero poderoso para los paises de ingresos medios que muestra los riesgos

potenciales.

Egawa (2013) argumentd que la desigualdad de ingresos también es un
factor que aumenta la posibilidad de caer en la trampa. Para evaluar la relacion
entre la desigualdad de ingresos y la trampa se utilizo la hipotesis de Kuznets y el
enfoque de necesidades basicas. Sugirio que un pais de bajos ingresos podria
acelerar su crecimiento econémico con el empeoramiento de la distribucion del
ingreso como motor. Sin embargo, un pais de ingresos medios experimentara una
tasa de crecimiento decreciente si no logra reducir la brecha de ingresos entre los
grupos de ingresos superiores e inferiores. Ademas, su trabajo sefiald que el
enfoque de necesidades basicas también es aplicable en la préactica, y que es
importante mejorar el acceso a la educacién secundaria.

Una conclusion similar, que la persistente y alta desigualdad (la trampa de la
desigualdad) puede llevar a un pais a caer en la TIM, se presentd en el trabajo
realizado por Islam (2015).

Bulman, D., Eden, M., y Nguyen, H. (2014), sefialaron que la mayoria de los
factores mencionados anteriormente sugeridos por estudios anteriores se
confirman como importantes, con algunas excepciones notables. Estuvieron de

acuerdo con el creciente consenso de que factores como i) el crecimiento de la
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productividad, ii) la gestibn macroecondmica adecuada, iii) la apertura, iv) la
igualdad de ingresos y V) la industrializacion, caracterizan a los escapados de la
trampa. Sin embargo, los autores no encontraron evidencia que respalde a Agénor
y Canuto (2014) de que la innovacion aumenta el crecimiento en los paises de
ingresos medios.

De manera similar, Egawa (2013), no encontré una asociacion clara entre la
educacién y el crecimiento en el mismo grupo de ingresos.

Segun Pruchnik y Zowczak (2017), las causas de la TIM son las siguientes:

1. Datos demograficos desfavorables. Varios articulos documentaron
empiricamente un impacto negativo de la demografia desfavorable en el
crecimiento econdmico. Las personas en edad de trabajar son, en promedio,
mas productivas que las personas mayores y contribuyen a tasas de ahorro
mas altas. Como indicador de la carga demografica de un pais, se utiliza la
tasa de dependencia de la vejez que, segun sugiere la investigacion, se
asocia positivamente con la probabilidad de una desaceleracion del
crecimiento (Aiyar, S., Duval, R., Puy, D., Wu, Y., y Zhang, L. (2013)).

2. Bajo nivel de diversificacion economica. Los investigadores a menudo
sefialaron que la estructura econdémica juega un papel importante en la
transicion de un pais al nivel de ingresos altos. Las economias de nivel medio
tienen que ascender en la cadena de valor para mantener sus altas tasas de
crecimiento. Como indicador del nivel de sofisticacion de la estructura
econdmica, se utiliza la participacion de los productos de alta tecnologia en

las exportaciones, lo que, segun sugiere la investigacion, se asocia
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negativamente con la probabilidad de caer en el TIM (Jankowska, A.,

Nagengast, A., y Perea, J. R. (2012)).

. Mercado financiero ineficiente. Los mercados financieros desarrollados

desempeiian un papel importante en el estimulo de las innovaciones y el
apoyo a la transicion de un pais hacia el nivel de ingresos altos (Agénor y
Canuto, 2014). Como indicador de la eficiencia de los mercados financieros,
se utiliza el componente de desarrollo del mercado financiero (8° pilar) del
indice de Competitividad Global (Schwab, 2013), que, segln sugiere la
investigacion, estd asociado negativamente con la probabilidad de una
desaceleracion del crecimiento. El pilar estd compuesto por indicadores
como: i) disponibilidad de servicios financieros, ii) disponibilidad de capital de
riesgo v iii) facilidad de acceso a créditos.

. Infraestructura avanzada insuficiente. La calidad de la infraestructura juega
un papel importante para escapar de la TIM. Aiyar, S., Duval, R., Puy, D.,
Wu, Y., y Zhang, L. (2013) sefialaron que el acceso a infraestructura
avanzada es necesario para elevar la productividad en el sector del disefio y
estimular las innovaciones. Particularmente importantes son las redes de
comunicaciones de alta velocidad. Como indicador de la calidad de la
infraestructura, se utiliza el componente de infraestructura (segundo pilar) del
indice de Competitividad Global (Schwab, 2014), que, segln sugiere la
investigacion, estd asociado negativamente con la probabilidad de una

desaceleracion del crecimiento. El pilar estd compuesto por indicadores
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como la calidad de: i) infraestructura eléctrica, ii) infraestructura telefonica, y
i) infraestructura de transporte.

Bajo nivel de innovacion. La capacidad innovadora de un pais es el factor
mas citado asociado con escapar de la TIM (Agénor y Canuto, 2014). Como
indicador de la capacidad de innovacion de un pais, se utiliza el componente
de innovacion (pilar 12) del indice de Competitividad Global (Schwab, 2014),
qgue, segun sugiere la investigacion, estd asociado negativamente con la
probabilidad de una desaceleracion del crecimiento. El pilar esta compuesto
por indicadores como: i) capacidad de innovacion, ii) gasto en 1+D, y iii)
colaboracion universidad-industria.

Instituciones débiles. Los sistemas legales desarrollados (transparentes y
eficientes), el cumplimiento de contratos y los derechos de propiedad estan
fuertemente asociados con una probabilidad reducida de un episodio de
desaceleracion del crecimiento (Felipe, J., Abdon, A., y Kumar, U. (2012)).
Como indicador de la calidad del marco institucional de un pais, se utiliza el
componente de instituciones (primer pilar) del indice de Competitividad
Global (Schwab, 2014), que, segun sugiere el estudio, estd asociado
negativamente con la probabilidad de una desaceleracion del crecimiento. El
pilar estd compuesto por factores tales como: i) la eficiencia del marco legal,
ii) la proteccion de los derechos de propiedad v iii) la calidad de la regulaciéon
gubernamental, que son esenciales para estimular las actividades de

innovacion y disefo.
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7.

2.3.

2.3.1.

Mercado laboral ineficiente. Un mercado laboral ineficiente puede desalentar
la contratacion, lo que aumenta la probabilidad de caer en la TIM. Agénor,
P., Canuto, O., y Jelenic, M. (2012), las distorsiones del mercado laboral
desalientan la busqueda de educacion superior con consecuencias adversas
para el crecimiento. Como indicador de la eficiencia del mercado laboral, se
utiliza el componente del mercado laboral (séptimo pilar) del indice de
Competitividad Global (Schwab, 2014), que, segun sugiere el estudio, esta
asociado negativamente con la probabilidad de una desaceleracion del
crecimiento. El pilar consta de indicadores como: i) uso eficiente del talento,
ii) flexibilidad en la determinacion del salario y iii) practicas de contratacion y
despido.

Marco conceptual

Produccién

Segun Callen (2008), el PIB mide el valor monetario de los bienes y servicios

finales, es decir, aquellos que son comprados por el usuario final y producidos en

un pais en un periodo de tiempo determinado. Cuenta toda la produccién generada

dentro de las fronteras de un pais.

El PIB se compone de bienes y servicios producidos para la venta en el

mercado y también incluye alguna produccion no de mercado, como los servicios

de defensa o educacion proporcionados por el gobierno. Un concepto alternativo,

el producto nacional bruto o PNB, cuenta toda la produccion de los residentes de

un pais. Entonces, si una empresa de propiedad alemana tiene una fabrica en los

Estados Unidos, la produccién de esta fabrica se incluiria en el PIB de los EE. UU.,
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pero en el PNB de Alemania. No toda la actividad productiva esta incluida en el PIB.

Por ejemplo, el trabajo no remunerado (como el realizado en el hogar o por

voluntarios) y las actividades del mercado negro no se incluyen porgue son dificiles

de medir y valorar con precision. Eso significa, por ejemplo, que un panadero que

produce una hogaza de pan para un cliente contribuiria al PIB, pero no contribuiria

al PIB si horneara la misma hogaza para su familia.

El enfoque de produccion suma el “valor agregado” en cada etapa de
produccion, donde el valor agregado se define como las ventas totales
menos el valor de los insumos intermedios en el proceso de produccién. Por
ejemplo, harina seria un insumo intermedio y el pan el producto final, o los
servicios de un arquitecto serian un insumo intermedio y la edificacion el
producto final.

El enfoque del gasto suma el valor de las compras realizadas por los usuarios
finales, por ejemplo, el consumo de alimentos, televisores y servicios
médicos por parte de los hogares; las inversiones en maquinaria por parte
de las empresas; y las compras de bienes y servicios por parte del gobierno
y extranjeros.

El enfoque de ingresos suma los ingresos generados por la produccion, por
ejemplo, la compensacion pagada a los empleados, la renta pagada a la
tierra, los intereses pagados sobre el capital y las ganancias pagadas a los

propietarios de la empresa.
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Segun el informe del FMI, si se quiere comparar el PIB de dos paises hay
gue tener en cuenta que el PIB se mide en la moneda del pais en cuestién. Eso
requiere un ajuste cuando se trata de comparar el valor de la produccion en dos
paises que usan diferentes monedas. El método habitual es convertir el valor del
PIB de cada pais en dolares estadounidenses y luego compararlos. La conversion
a dolares se puede realizar utilizando los tipos de cambio de mercado, los que
prevalecen en el mercado de divisas, o los tipos de cambio de paridad del poder
adquisitivo (PPA). El tipo de cambio PPA es la tasa a la que la moneda de un pais
tendria que convertirse en la de otro para comprar la misma cantidad de bienes y
servicios en cada pais. Existe una gran brecha entre los tipos de cambio de mercado
y los basados en la PPA en los paises de mercados emergentes y en desarrollo.
Esto se debe a que los bienes y servicios no comerciables tienden a ser mas baratos
en los paises de ingresos bajos que en los paises de ingresos altos, incluso cuando
el costo de fabricar bienes comerciables, como maquinaria, en dos paises es lo
mismo. Para los paises avanzados, los tipos de cambio de mercado y PPA tienden
a ser mucho mas parecidos.

Estas diferencias significan que los paises de mercados emergentes y en
desarrollo tienen un PIB estimado en ddlares mas alto cuando se utiliza el tipo de
cambio PPA. Instituciones internacionales como el FMI también calculan medidas
globales y regionales del crecimiento del PIB real. Estos dan una idea de qué tan
rapido o lento esta creciendo la economia mundial o las economias en una region
particular del mundo. Los agregados se construyen como promedios ponderados

del PIB en paises individuales, con ponderaciones que reflejan la participacion del
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PIB de cada pais en el grupo (con tasas de cambio PPA utilizadas para determinar
las ponderaciones apropiadas).

2.3.1.1. Producto Bruto Interno del sector extraccion. Segun el INEI el
sector de extraccion engloba todas las actividades industriales que estan centradas
en la extraccion de recursos naturales del subsuelo o de la superficie terrestre. Este
sector es fundamental en la economia, ya que engloba la mineria, que incluye la
extraccion de minerales metélicos y no metélicos, y la industria de hidrocarburos.
Asimismo, este sector normalmente se caracteriza por requerir una alta inversion
en tecnologia y maquinaria, asi como por estar sujeto a regulaciones ambientales
estrictas debido a su potencial impacto en el medio ambiente. Es importante
destacar que el sector tiene un peso considerable en la economia de muchos
paises, generando empleo y contribuyendo significativamente a los ingresos

nacionales a través de las exportaciones (Wise y Sokoi, 2007).

En muchos paises, el sector de extraccion desempefia un papel fundamental
en su desarrollo econédmico y estabilidad financiera. Este sector, dada su
naturaleza, tiene la capacidad de atraer inversiones significativas, tanto nacionales
como extranjeras, impulsando asi el crecimiento econémico y la creacion de
empleo. Ademas, la exportacion de recursos extraidos puede convertirse en una
fuente principal de ingresos y divisas para una nacién, fortaleciendo su posicién en
el escenario econémico global. Sin embargo, es imperativo gestionar los recursos
de este sector de manera responsable y sostenible. Una dependencia excesiva de

los ingresos del sector extractivo puede llevar a una economia a enfrentarse a
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desafios significativos, incluyendo la volatilidad macroeconémica debido a las
fluctuaciones en los precios globales de los commodities y el riesgo de caer en la
maldicion de los recursos naturales, donde paises con abundantes recursos
naturales experimentan tasas de crecimiento econdmico menores debido a diversos
factores como la corrupcién, la mala gestion y los conflictos sociales. Por lo tanto,
la explotacion de los recursos del sector de extraccion debe ir de la mano con
estrategias de diversificacion econdmica y politicas que promuevan la sostenibilidad
ambiental y el desarrollo social inclusivo (United Nations Conference on Trade and
Developmen [UNCTAD], 2015).

Dentro de este marco, el Producto Bruto Interno (PBI) del sector de
extraccion representa el valor total de todos los bienes y servicios producidos por
las empresas e instituciones que operan en este sector primario en un periodo
determinado. El PBI del sector de extraccion no solo refleja el dinamismo econdémico
y el nivel de actividad del sector, sino que también permite evaluar su desempefio
a lo largo del tiempo, facilitando asi la identificacion de tendencias y la formulacion
de politicas publicas orientadas a su desarrollo sostenible.

2.3.1.2. Producto Bruto Interno del sector transformacion. El sector
econdmico de transformacion se refiere a todas aquellas actividades que implican
la modificacion de bienes y recursos extraidos o producidos por el sector primario,
afnadiéndoles valor a través de diversos procesos industriales y tecnoldgicos. En
este contexto, la transformacion puede abarcar una amplia gama de procesos,

desde la refinacion de materias primas hasta la creacion de productos mas
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elaborados que estan listos para consumirse o utilizados en otras industrias (Fondo

Monetario Internacional [FMI], 2013).

Esta fase de transformacion es esencial en la cadena de valor econémico,
ya que permite que los recursos y productos basicos adquieran un mayor valor en
el mercado, beneficiando asi la economia a través de la generacion de mayores
ingresos y la creacion de empleos. Ademas, el sector de transformacién fomenta la
innovacion y el desarrollo tecnolégico, aspectos cruciales para el crecimiento
econdémico sostenido y la competitividad en una economia globalizada. La
importancia del sector de transformacién en la economia es multifacética. En primer
lugar, crea una interdependencia beneficiosa entre diferentes sectores econdmicos,
fomentando sinergias que potencian el crecimiento econémico. En segundo lugar,
impulsa la diversificacion econdémica, permitiendo que un pais reduzca su
dependencia de sectores especificos y minimice los riesgos asociados con las
fluctuaciones del mercado. En tercer lugar, al generar productos de mayor valor,
contribuye significativamente a incrementar los ingresos nacionales, promoviendo
asi un ciclo de inversion y crecimiento. Por ultimo, es vital para el desarrollo
econdémico de una nacién, puesto que no solo representa una fuente significativa
de ingresos y empleo, sino que también es un motor de innovacion y avance
tecnoldgico, elementos que son indispensables para construir una economia
resiliente y competitiva en el escenario global. (Balchin, N., Booth, D., y Willem te

Velde, D. (2019).
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En ese sentido, el Producto Interno Bruto (PIB) del sector de transformacion
representa el valor total de todos los bienes y servicios finales producidos dentro de
un pais en un periodo determinado, especificamente dentro del ambito del sector
de transformacion. El PIB del sector de transformacion se calcula tomando en
cuenta una variedad de actividades que engloban la modificacion y el
procesamiento de bienes y materiales primarios para convertirlos en productos con
un valor agregado mas alto. Estos procesos transformadores pueden ser tanto
fisicos como quimicos, y buscan mejorar las caracteristicas intrinsecas de las
materias primas o combinarlas de maneras que resulten en productos mas valiosos
y funcionales.

2.3.1.3. Producto Bruto Interno del sector servicios. El sector servicios,
también conocido como sector terciario, engloba una amplia gama de actividades
econdémicas que, a diferencia de los sectores primario y secundario (o de
transformacién), no resultan en la produccion de bienes fisicos; en lugar de eso,
este sector se centra en satisfacer diversas necesidades y demandas a través de
la prestacibn de servicios, que pueden abarcar diferentes ambitos como el
comercial, profesional, técnico, cultural, de salud, educativo, entre otros. En el
ndcleo de este sector se encuentran las actividades que estan relacionadas con la
prestacion de servicios a individuos y empresas. Esto incluye una amplia gama de
profesiones y ocupaciones, desde las que requieren un alto grado de
especializacion y formacién, como los servicios legales, financieros, y de salud,
hasta aquellos que estan mas orientados hacia el consumo masivo, como el

turismo, el hoteleria, y el comercio minorista (Romero, 2011).
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Un aspecto distintivo del sector servicios es su dependencia intensiva en el
capital humano. Es un sector que se nutre de las habilidades, conocimientos, y
competencias de los individuos que lo componen; en este sentido, la calidad del
servicio prestado estd intrinsecamente ligada al nivel de formacion vy
profesionalismo de los prestadores de servicios. El sector servicios también se
caracteriza por su capacidad de adaptacién e innovacion, siendo un campo fértil
para el desarrollo de nuevas soluciones y ofertas que responden a las necesidades
cambiantes de la sociedad y de la economia. Con la evolucién tecnolégica y digital,
este sector ha experimentado una revolucion significativa, con la emergencia de
nuevos modelos de negocio y formas de prestacion de servicios, que hacen uso
intensivo de las tecnologias de la informacién y comunicacién (Gill, 2021).

El sector servicios es fundamental para la economia moderna, no solo por
su contribucion directa al Producto Interno Bruto (PIB) y la creacion de empleo, sino
también por el rol que desempefia en facilitar y potenciar otras actividades
econOmicas. Por ejemplo, los servicios de logistica y transporte son esenciales para
el funcionamiento eficiente de los sectores de manufactura y comercio, mientras
que los servicios financieros facilitan las inversiones y el crecimiento econémico
(Penaranda, 2018).

2.3.2. Ingreso nacional

El ingreso nacional constituye una métrica economica crucial que refleja la
totalidad de los ingresos acumulados por los residentes de una nacion, tanto
individuos como empresas, en un periodo de tiempo especifico, generalmente un

afio. Este concepto va mas alla del simple célculo de la suma de salarios y
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beneficios, englobando una variedad de fuentes de ingresos y formas de
compensacion econémica. Para construir una comprension integral del ingreso
nacional, es esencial reconocer sus componentes fundamentales; primordialmente,
el ingreso nacional se compone de la remuneracion a los empleados (que incluye
salarios, sueldos, y beneficios sociales), los ingresos operativos netos de las
empresas, los ingresos de la propiedad (como intereses y dividendos) y los ingresos
obtenidos de la renta de recursos naturales y de capitales fijos (Prada, 2018).

Asimismo, representa un indicador que ofrece una vista panoramica de la
salud econdmica de una nacién. Un ingreso nacional creciente, sostenido por un
periodo prolongado, puede ser indicativo de una economia floreciente con
oportunidades de empleo crecientes y una mejora general en el estandar de vida
de la poblacion. Ademas, el analisis del ingreso nacional permite una evaluacion
profunda de la estructura econdmica de un pais, ofreciendo insights esenciales
sobre la distribucion de la riqueza y las disparidades socioeconémicas existentes.
A través de este lente, se pueden disefar politicas econémicas y sociales que
apunten a una distribuciébn mas equitativa del ingreso nacional, promoviendo asi
una sociedad mas inclusiva y equitativa (Expansion, 2018).

2.3.2.1. Ingreso Nacional Bruto per céapita. El ingreso nacional bruto per
capita (INB per capita) es un indicador econdmico que representa el valor monetario
de todos los bienes y servicios finales producidos en un pais durante un periodo
determinado (generalmente un afo), sumado a los ingresos que los residentes han

recibido del extranjero, menos los ingresos que los no residentes han generado en

55



el pais, todo esto dividido entre el nimero total de habitantes (Banco Central de

Reserva del Pert [BCRP], 2011).

Para entender mas en el concepto, es vital entender que el INB per capita es
una herramienta analitica central en la economia que ayuda a dilucidar el estado de
bienestar econdmico y desarrollo de una nacion. Al incorporar elementos tanto de
produccion interna como de transacciones internacionales, brinda una imagen mas
holistica del rendimiento econémico de un pais. Ademas, este indicador permite una
evaluacion comparativa del desempefio econémico entre diferentes naciones
(Kacef y Manuelito, 2008).

Al dividir el ingreso nacional bruto entre la poblacion total, se obtiene una
medida que facilita la comprension del nivel de vida promedio de los habitantes de
un pais, ayudando asi a identificar tendencias, realizar comparaciones
internacionales y formular politicas econémicas mas informadas.

2.3.3. Modelo econométrico

En el ambito del analisis econométrico, los modelos de series de tiempo
emergen como herramientas potentes y versatiles para el estudio y comprension de
fenbmenos econdmicos que evolucionan a lo largo del tiempo. Dentro de este
enfoque, se halla una diversidad de modelos, tales como los modelos
autorregresivos de rezagos distribuidos (ARDL), los modelos vectoriales
autorregresivos (VAR), entre otros, cada uno con sus particularidades vy
aplicaciones especificas. Estos modelos buscan no solo describir las relaciones

dindmicas entre diferentes variables a lo largo del tiempo, sino también ofrecer
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predicciones confiables sobre futuros desarrollos basandose en informacion
historica. Al emplear estos modelos, es posible abordar y desentrafiar la compleja
red de interacciones que existen entre variables economicas interdependientes,
permitiendo asi una comprension mas profunda de los fendbmenos estudiados. Este
analisis facilita la construccion de un marco analitico robusto que puede servir de
base para politicas econdmicas estratégicas y decisiones fundamentadas (Villegas,
2015).

En el contexto de esta investigacion, la aplicacibon de un modelo
econométrico de series de tiempo permite analizar meticulosamente la relacion
entre el ingreso nacional y los sectores productivos de menor valor agregado en
Perd, proporcionando insights valiosos que pueden guiar el camino hacia
soluciones sustentables y estrategias de desarrollo econdémico a largo plazo.

2.3.3.1. Serie de tiempo. Una serie de tiempo es un conjunto de
observaciones o mediciones sobre una variable especifica que se registran o
recopilan secuencialmente a lo largo de un periodo determinado. Este periodo
puede ser anual, mensual, diario, horario, o incluso en intervalos de tiempo mas
pequefios, dependiendo del fendbmeno que se esta estudiando y del detalle de la

informacién que se busca obtener (Subba, 2022).

El analisis de series de tiempo, entonces, involucra el uso de técnicas
estadisticas y econométricas para analizar los patrones y las tendencias presentes
en los datos a lo largo del tiempo, y de esta manera, entender mejor las dinamicas

subyacentes del fenbmeno en cuestion y, en muchos casos, hacer proyecciones o

57



predicciones sobre futuros puntos de datos basandose en la informacion histérica
disponible. Uno de los aspectos centrales del andlisis de series de tiempo es la
identificacion de componentes como la tendencia (movimiento a largo plazo de la
serie), la estacionalidad (patrones que se repiten en intervalos regulares) y los
componentes ciclicos (fluctuaciones irregulares o0 movimientos que no se ajustan a
una pauta fija) (Aneiros, 2008).

2.3.3.2. Estacionariedad. La estacionariedad es un concepto central en el
analisis de series de tiempo que se refiere a una propiedad estocastica de una serie
de tiempo donde las propiedades estadisticas como la media y la varianza se
mantienen constantes a lo largo del tiempo; en otras palabras, una serie es
estacionaria si su comportamiento estadistico es el mismo en todos los puntos
temporales, lo que significa que no exhibe tendencias o patrones estacionales
(Novales, 2016). En el ambito practico, se distinguen principalmente dos tipos de

estacionariedad:

e Estacionariedad débil o de segundo orden: En este caso, se requiere que
tanto la media como la varianza sean constantes a lo largo del tiempo,
ademas de que la covarianza entre dos periodos de tiempo cualesquiera
dependa solo de la distancia entre los periodos, y no de los periodos mismos.
Este es el tipo de estacionariedad mas comunmente usada en el analisis de
series de tiempo.

o Estacionariedad estricta o fuerte: En este caso, se requiere que la

distribucion conjunta de cualquier conjunto de observaciones en la serie sea
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la misma, no importa cuanto se desplace la serie en el tiempo. Este tipo de

estacionariedad es mas tedrica y es raramente aplicada en la practica debido

a sus fuertes restricciones.

La estacionariedad es una propiedad deseable en el analisis de series de
tiempo porque facilita tanto el analisis como la prediccion de la serie. Series no
estacionarias pueden presentar problemas significativos en el analisis, conduciendo
a predicciones erréneas y analisis incorrectos. Por eso, es comun transformar una
serie no estacionaria en una serie estacionaria antes de realizar analisis
adicionales, a través de métodos como la diferenciacion, donde se calculan los
cambios de una observacion a otra, o a través de transformaciones matematicas
como la toma de logaritmos (Novales, 2016).

2.3.3.3. Cointegracion. La cointegracion es un concepto estadistico
fundamental en el analisis econométrico de series temporales, el cual se refiere a
la existencia de una relacion de equilibrio a largo plazo entre dos 0 mas series
temporales no estacionarias. En un contexto mas técnico, se dice que un conjunto
de series temporales esta cointegrado si todas las series individuales son no
estacionarias (es decir, tienen una raiz unitaria), pero una combinacion lineal de
ellas resulta ser estacionaria. Es decir, aunque cada serie individual pueda tener
tendencias estocasticas, existe una relacion estable y de equilibrio a largo plazo que

las vincula (Catalan, 2015).

La cointegracion tiene importantes implicaciones en el modelado de series

temporales, porque permite desarrollar modelos que capturan tanto las dinamicas
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de corto plazo como las relaciones de equilibrio a largo plazo entre las variables.
Una implicacion practica de la existencia de cointegracion entre un conjunto de
variables es que permite la construccion de modelos de correccion de errores
vectoriales (VECM), que explican los ajustes de corto plazo hacia la relacion de
equilibrio a largo plazo. Para determinar si existe una relacion de cointegracion entre
un conjunto de series temporales, se realizan pruebas especificas de cointegracion,
como la prueba de Engle-Granger o la prueba de Johansen, que permiten verificar
estadisticamente la existencia de una o mas relaciones de cointegracién en un
sistema de ecuaciones (Escribano, 1990).
2.4. Definicion de términos basicos

Segun informacion tomada de Stanford (2008), se tiene los siguientes
términos.

e Acelerador de la inversion: El gasto de inversién estimula el crecimiento
econdémico, que a su vez estimula un mayor gasto de inversion (ya que las
empresas disfrutan de una mayor demanda de sus productos). Este ciclo de
retroalimentacion positiva (la inversion genera un crecimiento que genera
mas inversion) se denomina acelerador.

e Ventaja comparativa: una teoria del comercio internacional que se origind
con David Ricardo a principios del siglo XIX y se mantiene (en forma
revisada) dentro de la economia neoclasica. La teoria sostiene que una
economia nacional se especializara a través del comercio internacional en

aguellos productos que produzca de manera relativamente mas eficiente.
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Incluso si produce esos productos de manera menos eficiente (en términos
absolutos) que su socio comercial, aun puede prosperar a travées del
comercio exterior. La teoria depende de varios supuestos solidos, incluida la
ausencia de movilidad internacional del capital y una economia con
restricciones de oferta.

Competencia: La competencia ocurre entre diferentes empresas que
intentan producir y vender el mismo bien o servicio. Las empresas pueden
competir entre si por mercados y clientes; para materias primas; por trabajo;
y por capital.

Consumo: Bienes y servicios que se utilizan para su fin tltimo, satisfaciendo
alguna necesidad o deseo humano. El consumo puede incluir el consumo
privado (por parte de individuos, financiado con sus ingresos personales) o
el consumo publico (como educacién o atencién de la salud, consumo
organizado y pagado por el gobierno). El consumo es distinto de la inversion,
que implica el uso de bienes y servicios producidos para expandir la
produccioén futura.

Depresion: Una depresion es una recesion muy profunda, larga en la que el
desempleo aumenta a niveles muy altos y la produccion econémica no se
recupera.

Desarrollo: El desarrollo econdmico es el proceso a través del cual la
economia de un pais se expande y mejora tanto en términos cuantitativos

como cualitativos. El desarrollo econémico requiere la conjuncion de varios
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procesos y condiciones diferentes: la acumulacién de capital real; el
desarrollo de la educacion, las habilidades y las capacidades humanas;
mejoras en la gobernabilidad, la democracia y la estabilidad; y cambios en la
composicion sectorial de la economia.

Crecimiento econdmico: El crecimiento econémico es la expansion de la
produccion total producida en la economia. Suele medirse por la expansion
del PIB real.

Tipo de cambio: El "precio" al que la moneda de un pais se puede convertir
en la moneda de otro pais. La moneda de un pais es "fuerte" o su tipo de
cambio es "alto" si puede comprar mas de la moneda de otro pais. La
moneda de un pais se aprecia cuando su valor (en comparacion con otras
monedas) crece; se deprecia cuando su valor cae.

Exportaciones: Una exportacion es la venta de un producto de un pais (ya
sea un bien o un servicio) a un comprador en otro pais.

Inversién Extranjera Directa: Una inversion de una empresa con sede en un
pais, en un negocio operativo real, incluidos los activos de capital fisico real
(como edificios, maquinaria y equipo), ubicado en otro pais.

Divisas: El proceso por el cual la moneda de una nacién se convierte en la

moneda de otro pais.
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3.1.

. HIPOTESIS Y VARIABLES

Hipotesis

3.1.1. Hipotesis general

Los sectores productivos influyen significativamente en el ingreso nacional

bruto per capita, bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru: periodo

1994 - 20109.

3.1.2. Hipotesis especificas

1)

2)

3)

3.2.

El PBI del sector servicios influye significativamente en el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 2019.

El PBI del sector extractivo influye significativamente en el ingreso nacional
bruto per capita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 2019.

El PBI del sector transformacion influye significativamente en el ingreso
nacional bruto per cépita: bajo el enfoque de la trampa del ingreso medio en
el Peru periodo 1994 — 20109.

Definicion conceptual de variables

Variable 1: Ingreso Nacional

El ingreso nacional es un indicador econémico que suma los ingresos totales

de una nacion durante un afio, incluyendo no solo salarios y beneficios, sino también

ganancias empresariales, intereses, dividendos, y rentas de recursos Yy
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propiedades. Es un reflejo amplio de la salud econdémica de un pais, abarcando
todas las formas de ingreso que perciben sus residentes (Prada, 2018).

Variable 2: Produccién de los sectores productivos

La produccion de los sectores productivos se refiere al volumen total de
bienes y servicios que han sido creados y suministrados por distintas areas de la
economia — incluyendo sectores como el agricola, industrial y de servicios —
durante un intervalo de tiempo determinado, habitualmente medido en términos
anuales; este concepto captura la contribucidon de cada sector al producto interno
bruto (PIB) de un pais, reflejando la eficiencia y capacidad productiva de la

economia (Mar del Plata, 2018).
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3.3.

Operacionalizaciéon de variables

Las variables son las siguientes:

un periodo especifico, dando

ingresos primarios que se deben

Variables Definicion conceptual Definicion operacional Dimensiones Indicadores Fuente
El ingreso nacional se calcula
El ingreso nacional refleja lajcomo el PBI, restando los
suma total de los ingresos |ingresos primarios que se deben .
Ingreso . _ . Ingreso nacional bruto per
_ ganados por los residentes de un |[pagar a las unidades no|Ingreso nacional Bruto en| _ _ Banco Central de Reserva del
Nacional o ) _ o capita ajustado a precios del )
) pais, incluidas las empresas, en |residentes y sumando los |términos reales Perud
(Variable Y) 2007 (soles)

Productivos (Variable
X)

el agricola, industrial, y de
servicios) en un periodo
especifico.

cada sector en un periodo

determinado,

transformacién en términos

reales

una vision del nivel econémico y |[cobrar de las unidades no
bienestar del pais. residentes.
Producto Bruto interno del
Producto Bruto Interno del|sector Extractivo a precios
sector econdémico de | constantes del 2007 (Millones | Instituto Nacional de Estadistica e
Cantidad de bienes y servicios extraccion en términos reales | de soles) Informética
Produccién de los generados por los diferentes|Suma el valor de todos los|Producto Bruto Interno del|Producto Bruto interno del
Sectores sectores de la economia (como | bienes y servicios producidos por | sector econdémico de|sector Transformacion a

precios constantes del 2007

(Millones de soles)

Instituto Nacional de Estadistica e

Informatica

Interno del
de

servicios en términos reales

Producto Bruto

sector econdmico

Producto Bruto interno sector
Servicios a precios
constantes del 2007 (Millones

de soles)

Instituto Nacional de Estadistica e

Informética
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IV. METODOLOGIA DEL PROYECTO

4.1. Disefio metodologico

El presente trabajo de investigacion tiene un disefio no experimental, porque
no se modifica la informacion recabada de fuentes de datos de uso publico como el
Instituto Nacional de Estadistica e Informatica, y el Banco Central de Reserva del
Peru.

Es de corte longitudinal porque se toma la informacion del periodo 1994 —
2019, para analizar la relacion entre la variable dependiente, Ingreso nacional bruto
per céapita, y las variables independientes: PBI sector Extractivo, PBI sector
Transformacion, y PBI sector Servicios.
4.2. Tipo deinvestigacion

La investigacion presentada se clasifica como basica, con el propésito
fundamental de ampliar el conocimiento teérico en el ambito econdmico,
especificamente en la interaccion entre el ingreso nacional y los sectores
productivos de menor valor agregado bajo el enfoque de la trampa del ingreso
medio en el Peru. Este enfoque tedrico se seleccion6 por su potencial para revelar
dindmicas subyacentes esenciales que podrian influir en las politicas de desarrollo
econdémico y la planificacién estratégica a largo plazo en contextos similares.
4.3. Nivel de investigacion

La presente investigacion se enmarca en el nivel explicativo, ya que busca
esclarecer las causas y efectos que vinculan el ingreso nacional con los sectores

productivos de menor valor agregado en el Perq, especialmente en el contexto de
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la trampa del ingreso medio. Este nivel se adopta con el objetivo de profundizar en
la comprension de las complejas relaciones econdmicas y su impacto en el
desarrollo sostenido del pais.
4.4. Método de investigacion

El estudio emplea el método hipotético-deductivo como pilar metodolégico,
fundamentandose en la formulacién de hipotesis derivadas de teorias econdmicas
previas relacionadas con la trampa del ingreso medio y su efecto en sectores de
bajo valor agregado. Este enfoque permite una investigacion sistematica y
estructurada, donde las hipotesis se contrastan mediante el andlisis de datos
empiricos especificos del contexto peruano, facilitando la validacion o refutacion de
las teorias propuestas y contribuyendo a un entendimiento mas riguroso del
fendmeno estudiado.
4.5. Enfoque metodoldgico

Sigue un enfoque metodolégico cuantitativo ya que se aplica la técnica
economeétrica para determinar la relacién y significancia entre las variables y de esta
forma poder corroborar las hip6tesis planteadas. Es decir, sigue un método de
investigacion de tipo econométrico, porque se aplica un analisis de series de tiempo
para determinar el impacto del PBI sector Extractivo, PBI sector Transformacion, y
PBI sector Servicios, sobre el Ingreso nacional bruto per capita.

Para medir el nivel de significancia entre las variables se utilizan
principalmente dos estrategias: la evaluacion de la significancia individual y la
significancia conjunta. La significancia individual se analiza mediante las pruebas t

de Student, que buscan determinar si los coeficientes de las variables en el modelo
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son significativamente diferentes de cero, indicando asi una influencia notable sobre
la variable dependiente. No obstante, la significancia conjunta se verifica a través
de pruebas F, que evaluan la significancia de grupos de variables en conjunto para
entender su efecto colectivo sobre la variable dependiente. Ademas de estos
aspectos, es vital garantizar el cumplimiento de ciertos supuestos fundamentales
como la no autocorrelacion y la homocedasticidad, que aseguran la fiabilidad de los
estimadores y, por ende, de las pruebas de significancia mencionadas.

4.6. Poblaciony muestra

La poblacion de estudio esta constituida por el conjunto completo de datos
estadisticos del Ingreso Nacional Bruto (INB) y del Producto Bruto Interno (PBI) del
Peru, los cuales han sido recopilados y publicados por instituciones oficiales como
el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI) y el Banco Central de
Reserva del Pert (BCRP) a lo largo de diversos periodos historicos.

Dentro de esta amplia poblacién de datos, la muestra seleccionada para la
presente investigacion comprende las series temporales especificas del periodo de
1994 a 2019. La variable dependiente central en este estudio es el Ingreso Nacional
Bruto per cépita, expresado en soles del afio 2007, el cual ofrece una medida
ajustada del ingreso nacional promedio por individuo durante el periodo en cuestion.
Complementando esta variable principal, se integran como variables
independientes las cifras del PBI correspondientes a distintos sectores economicos:
el sector extractivo, el sector de transformacion, y el sector servicios, todos

representados en millones de soles a precios corrientes.

68



4.7. Lugar de estudio

Como lugar de estudio se considera el Peru, ya que la informacion contenida
en las variables sefialadas, corresponden al territorio en el que se habita.
4.8. Teécnicas de analisis economeétrico

En la presente investigacion se empled el modelo de cointegracion de Engle
— Granger para el analisis econométrico de los datos. El modelo de cointegracion
de Engle-Granger es un enfoque fundamental para examinar la existencia de una
relacion de equilibrio a largo plazo entre dos o mas series de tiempo no
estacionarias que comparten una tendencia estocastica comun, lo que significa que
estas series pueden ser no estacionarias individualmente, pero una combinacion
lineal de ellas puede ser estacionaria (Wooldridge, 2010).

Antes de proceder con la regresion de Engle-Granger, es esencial verificar si
las series de tiempo Y; y X; son no estacionarias. Esto se hace comunmente
mediante el test de Dickey-Fuller Aumentado (ADF), que evalla la hipétesis nula
respecto a que una serie posee una raiz unitaria, indicativo de no estacionariedad.

La ecuacion para el test ADF se puede expresar como:

AV, = a+f*xt+y*Y,_4 + 6; * AY;_; + &

14
i=1

El proceso de cointegracion de Engle-Granger se puede describir en dos
pasos. En el primer paso, se estima una ecuacion de regresion lineal ordinaria entre
las series de tiempo no estacionarias de interés. Considerando dos series de tiempo

Y: y X;, la ecuacion de regresion es:

Yt: a+ﬁ*Xt+et
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Donde « es el intercepto, B es el coeficiente de X;, y e; es el término de error.

En el segundo paso, se examina la serie residual e; resultante de la regresion
para determinar si es estacionaria. Esto se hace comUnmente mediante la
aplicacion de la prueba de raiz unitaria a e;. Si los residuos se encuentran
estacionarios, se concluye que las series Y; y X, estan cointegradas, lo que implica
la existencia de una relacion de equilibrio a largo plazo entre ellas, a pesar de que
ambas series pueden ser no estacionarias por si solas.

Establecido lo anterior, se puede modelar la dindmica de corto plazo a través
de un Modelo de Correccion de Error (MCE). EI MCE incorpora la relacion de
cointegracion (el término de error de largo plazo estacionario) como un mecanismo
de ajuste hacia el equilibrio a largo plazo tras desviaciones temporales (Algieri,
2018). La forma general del MCE para una relacion cointegrada entre Y; y X; puede
expresarse como:

AY; =a+0x*e_1+ B xAX + &

Aqui, AY; y AX, representan las diferencias de primer orden de Y; y X,
respectivamente, capturando las dinamicas de corto plazo. El término e,_, es el
residual estacionario de la relacién de cointegracion de largo plazo obtenido del
paso de regresion inicial, y 6 es el coeficiente de correccion de error, que mide la
velocidad de ajuste hacia el equilibrio de largo plazo después de desviaciones en el

corto plazo.
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4.9. Técnicas e instrumentos para la recoleccion de lainformacién

Los datos se toman de la informacién disponible en las respectivas paginas
web del Instituto Nacional de Estadistica e Informatica, y el Banco Central de
Reserva del Peru, respecto de las variables: PBI sector Extractivo, PBI sector
Transformacion, PBI sector Servicios, y el Ingreso nacional bruto per capita. Las
gue se analizan utilizando como instrumento la técnica econométrica de series de
tiempo con el uso del programa Eviews.
4.10. Analisis y procesamiento de datos

El andlisis y procesamiento de los datos se efectuaron utilizando
herramientas estadisticas y econométricas. Para la visualizacion de datos y la
estadistica descriptiva, se empled el software Excel, que facilité la creacion de
gréficos y tablas para una mejor interpretacion y presentacion de los resultados
preliminares. En cuanto al analisis econométrico, se incluyeron pruebas de raiz
unitaria, el modelo de cointegracion de Engle-Granger, y la estimacion de modelos
de corto plazo, asi también, se utilizé el software EViews.
4.11. Aspectos Eticos en Investigacion

El presente trabajo de investigacion se realizé siguiendo las pautas
establecidas por la universidad para el desarrollo de este tipo de trabajos
académicos en lo referido a originalidad, manejo de datos de fuentes fidedignas, y

el correcto citado y el cumplimiento de uso correcto de las referencias bibliograficas.
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V. RESULTADOS

5.1. Resultados descriptivos
Figura 1
Ingreso Nacional Bruto per capita del Peru a precios constantes del 2007 entre los

afos 1994 y 2019 (millones de soles)
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Nota. Adaptado de BCRP (2011)

El Ingreso Nacional Bruto (INB) per cépita de Peru a precios constantes del
2007 muestra una tendencia creciente durante el periodo de estudio, con un
crecimiento del 150.03 % entre 1994 y 2019; este crecimiento refleja una trayectoria
ascendente en el ingreso por persona ajustado por inflacién, que sefiala un aumento
en la capacidad econdmica del pais durante el periodo de estudio. Durante los
distintos subperiodos analizados, se observaron diferentes tasas de crecimiento:
entre 1994 y 2000, el INB per capita experimenté un incremento del 8.83 %,
mientras que el periodo de 2000 a 2010 registré un notable aumento del 78.05 %;

esta Ultima fase muestra la mayor pendiente en la serie temporal, indicando un
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periodo de crecimiento acelerado en comparacion con los demas subperiodos;
posteriormente, entre 2010 y 2019, el crecimiento fue del 29.03 %, lo que sugiere
una ralentizacion en la tasa de crecimiento del INB per capita. Especificamente en
torno a la crisis financiera global del 2008, el afio 2009 registré un crecimiento
minimo en el INB per capita de solo 0.27 %; sin embargo, en 2010, se observo una
recuperacion significativa con un aumento del 12.81 %, lo que indica una vuelta al
crecimiento después del estancamiento asociado con la crisis financiera mundial.
Finalmente, al analizar los afios mas recientes, de 2018 a 2019, el INB per céapita
continuo creciendo, aunque a un ritmo mas moderado, con un incremento del 1.96%

en 2018 y del 1.03 % en 2019.

Figura 2
Producto Bruto Interno del sector extraccion del Perl a precios constantes del

2007 entre los afios 1994 y 2019 (millones de soles)
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La figura 2 describe el Producto Bruto Interno (PBI) del sector extraccion del
Peru, ajustado a precios constantes de 2007, al igual que la figura anterior, muestra
un comportamiento similar, con un crecimiento impresionante de 732.53 % entre
1994 y 2019; este aumento destaca al sector de extraccion como el de mayor
crecimiento entre los sectores economicos analizados. Al examinar el crecimiento
por segmentos temporales, se nota que el periodo de 1994 a 2000 experiment6 un
aumento del 89.99 % en el PBI del sector; no obstante, el intervalo de 2000 a 2010
registré el mayor incremento con un 202.70 %, sefialando este decenio como la
etapa de expansiéon mas pronunciada para el sector en el lapso de analisis; desde
2010 hasta 2019, el crecimiento se moderd a un 44.77 %, pero aun asi refleja un

crecimiento considerable.

Durante la crisis econdmica global, especificamente en el afio 2009, el sector
extraccion tuvo una contraccion del -6.75 %, lo que lo sitia como el sector mas
afectado por la crisis dentro de los analizado; sin embargo, mostré una capacidad
de recuperacién en 2010 con un rebote del 22.54 %, la tasa de recuperacién mas
alta entre los sectores estudiados. En cuanto a los afios mas recientes, el sector
continué creciendo en 2018 con un 6.04 %, pero en 2019 sufrié una caida del -
2.39%, marcando este afio como el de mayor retroceso para el sector dentro del

periodo mas cercano a la fecha limite del estudio.
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Figura 3
Producto Bruto Interno del sector transformacion del Peru a precios constantes del

2007 entre los afios 1994 y 2019 (millones de soles)
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Nota. Tomado de INEI (2020)

La figura 3 correspondiente al sector de transformacion de Pera indica un
aumento sostenido en el Producto Bruto Interno a precios constantes de 2007, con
un crecimiento total del 157.32 % entre 1994 y 2019; este comportamiento muestra
como el sector ha ido expandiéndose de manera constante a lo largo de las Ultimas
dos décadas y media. Al profundizar en la evolucion del PBI de este sector por
intervalos, se ve que el periodo de 1994 a 2000 tuvo un crecimiento del 13.10 %; la
década siguiente, de 2000 a 2010, fue especialmente propicia para el sector
transformacién, con un crecimiento mucho mas acentuado del 84.14 %, lo que
indica que este fue un tiempo de gran dinamismo y expansion para la industria

manufacturera; de 2010 a 2019, el incremento fue mas moderado, registrando un
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23.56 %, lo cual podria reflejar una maduraciéon del sector o un entorno econémico
mas desafiante. Durante la crisis economica de 2008, el PBI del sector de
transformacién decrecio en 2009 por un -3.22 %, lo que revela el impacto negativo
que la crisis global tuvo en la actividad manufacturera; no obstante, el sector mostré
resiliencia con una recuperaciéon en 2010, cuando el PBI crecié un 12.00 %,
evidenciando una capacidad de adaptacion y mejora. Para los afios mas recientes,
en 2018, el sector continu6 con un crecimiento de 5.68 %, sin embargo, en 2019
experimentd una pequefia contraccion de -0.37 %. Este retroceso puede ser
indicativo de desafios recientes que enfrenta el sector, posiblemente relacionados

con la disminucién de la demanda o la competencia externa.

Figura 4
Producto Bruto Interno del sector servicios del Peru a precios constantes del 2007

entre los afios 1994 y 2019 (millones de soles)
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La figura 4 respecto al sector servicios en el Peru, exhibe una tendencia
ascendente durante el periodo comprendido entre 1994 y 2019, con un incremento
global del 221.40 %; el cual subraya la expansion significativa del sector a lo largo
de los afios en estudio. En el analisis segmentado por etapas, se observa que desde
1994 hasta 2000, el sector servicios crecio un 21.15 %; la década de 2000 a 2010
continud con un solido crecimiento del 72.56 %, reflejando un periodo de robustez
y expansion continua; la fase de 2010 a 2019 también mostré un aumento
considerable, con un 53.74 %, lo que indica que el sector mantuvo una trayectoria

de crecimiento consistente.

Durante la crisis economica de 2008, el sector servicios demostro ser el
menos afectado en comparacion con otros sectores, con un crecimiento de 2.95 %
en 2009, el afio en el que la crisis tuvo el mayor impacto; el desempefio en 2010
también fue positivo, con un aumento del 9.53 %, evidenciando una menor
vulnerabilidad a las fluctuaciones econémicas globales. En los afios mas recientes,
el sector servicios continud su expansion con un incremento del 4.10 % en 2018 y
del 3.60 % en 2019; este ultimo afio, en particular, el sector no solo mantuvo su
crecimiento, sino que también se destaca como el sector de mayor crecimiento en
ese afo, lo que apunta a su papel cada vez mas preponderante en la economia del

pais.
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Figura5
Participacion porcentual de los sectores econémicos en el Producto bruto interno

del Peru en los afios 1994 y 2019 (millones de soles)
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La figura 5 muestra la participacion de cada sector en el PBI durante los afios
1994 y 2019, donde el &rea azul representa el PBI del sector servicios, el rojo al PBI
del sector transformacion y el negro al PBI del sector extraccion.

En el afio 1994, la distribucion del Producto Bruto Interno (PBI) de Pera entre
los diferentes sectores econdmicos fue el siguiente: el sector servicios representd
el 59.21 %, siendo el méas grande de los tres; le seguia el sector de transformacién
con un 21.84 %y el sector extractivo con un 18.95 %. A lo largo del periodo desde
1994 hasta 2019, el PBI del sector servicios aument6 en 4.17 puntos porcentuales,
lo que indica un crecimiento en su participacion dentro de la economia del pais;

mientras que, el sector extractivo vio una disminucion en su participacion de 1.05

78



puntos porcentuales, al tiempo que el sector de transformacion experimento la caida

mas pronunciada con una reduccion de 3.12 puntos porcentuales. Para el afio 2019,

el PBI del sector servicios ascendio a 63.38 %, confirmando su posicion como el

sector predominante en la economia peruana; el sector de transformacion

disminuy6 su participacion al 18.71 %, y el sector extractivo también redujo

ligeramente su cuota al 17.90 %. La figura 5 destaca que el PBI del sector servicios

no solo ha sido consistente en representar la mayor parte del PBI en los afios

analizados, sino que también ha incrementado su preponderancia con el tiempo;

asimismo, el sector de transformacion, pese a seguir siendo una parte vital de la

economia, ha sufrido la mayor disminucion en su contribucién al PBI del pais.

Tabla 1

Tipo de economia de Peru con relacién a los ingresos en el periodo 1994 al 2019

ARoS

Tipo de economia

ARos

Tipo de economia

1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006

Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo
Ingreso medio bajo

2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019

Ingreso medio bajo
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto
Ingreso medio alto

Nota. Banco Mundial (2013)

La tabla 1 refleja la clasificacion de la economia de Peru segun el nivel de

ingresos durante el periodo que abarca desde 1994 hasta 2019; al comienzo de
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este lapso, especificamente en 1994, Peru se categorizaba como una economia de
ingreso medio bajo; esta clasificacion se mantuvo constante durante mas de una
década, hasta el afio 2010. Durante la mayor parte de la primera mitad del periodo
estudiado, es decir, desde 1994 hasta 2007, Peru fue clasificado como un pais de
ingreso medio bajo, lo que abarca un total de 14 afos; esto refleja un periodo mas
largo de estabilidad en este rango de ingreso; sin embargo, a partir de 2008, la
clasificacion de la economia peruana ascendié al nivel de ingreso medio alto; este
cambio marco el inicio de una nueva fase econdmica para el pais, que se prolongdé
durante los siguientes 12 afos hasta el final del periodo estudiado en 2019; este
ascenso en la clasificacion refleja el crecimiento econdmico y el desarrollo que Peru
experimento en la segunda mitad del periodo analizado.
5.2. Resultados inferenciales
Pruebas de raiz unitaria en niveles

Se aplicé la prueba de Dickey — Fuller Aumentado (ADF) con el objetivo de

determinar estacionariedad de las variables analizadas.
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Tabla 2
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable ingreso nacional bruto per

capita

Null Hypothesis: LING has a unit root
Exogenous: Constant, Linear Trend
Lag Length: 5 (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.264046 0.1008
Test critical values: 1% level -4.498307

5% level -3.658446

10% level -3.268973

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

La prueba ADF aplicada a la variable ingreso nacional bruto per capita de
Perd arrojé un estadistico de -3.26 con un valor-p de 10 %, lo que no permite
rechazar la hipotesis nula de presencia de una raiz unitaria a los niveles
convencionales de significancia; esto indica que la serie no es estacionaria en
niveles.
Tabla 3
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector extraccion

Null Hypothesis: LPBIEXT has a unit root
Exogenous: Constant, Linear Trend
Lag Length: 1 (Automatic - based on SIC, maxlag=3)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.754591 0.6946
Test critical values: 1% level -4.394309

5% level -3.612199

10% level -3.243079

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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La prueba ADF para la variable PBI del sector extraccion, arroja un
estadistico de -1.75 con un valor-p de 69.5 %, este resultado esta lejos de los
valores criticos para el 1 %, 5 %, y 10 % de los niveles de significancia, lo que indica
gue no se puede rechazar la hipétesis nula de que la serie tiene una raiz unitaria;
en consecuencia, la variable LPBIEXT en niveles no es estacionaria.

Tabla 4
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector servicios

Null Hypothesis: LPBISER has a unit root
Exogenous: Constant, Linear Trend

Lag Length: 2 (Automatic - based on SIC, maxlag=2)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3. 145552 0.1198
Test critical values: 1% level -4 416345

5% level -3.622033

10% level -3.248592

La prueba de Dickey-Fuller Aumentada para la variable LPBISER, que
corresponde al Producto Bruto Interno del sector servicios, presenta un estadistico
de -3.14 con un valor-p muy alto de 11.98 %; este resultado esta muy por encima
de los valores criticos para los niveles de significancia del 1%, 5%, y 10%, lo que
indica que no se puede rechazar la hipétesis nula de presencia de una raiz unitaria
en la serie temporal; por lo tanto, la conclusion es que la serie en niveles no es

estacionaria.
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Tabla b

Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector transformacion

Null Hypothesis: LPBITRA has a unit root
Exogenous: Constant, Linear Trend

Lag Length: 0 (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -1.104821 0.9080
Test critical values: 1% level -4.374307
5% level -3.603202
10% level -3.238054

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

La prueba de Dickey-Fuller Aumentada para la variable LPBITRA, que

representa el Producto Bruto Interno del sector transformacion, arroja un estadistico

de -1.10 con un valor-p de 90.80 %:; este resultado es considerablemente mas alto

que los valores criticos para los niveles del 10 %, indicando que no se puede

rechazar la hipotesis nula de que la serie tiene una raiz unitaria; por lo tanto, la serie

en niveles no es estacionaria.
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Pruebas de raiz unitaria en diferencias
Tabla 6
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable ingreso nacional bruto per

capita

Null Hypothesis: D(LING) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.194915 0.0329
Test critical values: 1% level -3.737853

5% level -2.991878

10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

La prueba de Dickey-Fuller Aumentada aplicada a la primera diferencia de la
serie del ingreso nacional bruto per capita muestra un estadistico de -3.19 con un
valor-p de 3.29 %; este valor estadistico es menor que el valor critico al 5 % de -
2.991878, lo que indica que se puede rechazar la hipétesis nula de presencia de
una raiz unitaria en la serie al nivel de significancia del 5 %, por lo tanto, la
conclusién es que la serie del ingreso nacional bruto per capita en primeras

diferencias es estacionaria.
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Tabla 7
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector extraccion

Null Hypothesis: D(LPBIEXT) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.304211 0.0261
Test critical values: 1% level -3.737853

5% level -2.991878

10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

La prueba de ADF aplicada a la primera diferencia de la serie del PBI del
sector extraccion produce un estadistico de -3.30 con un valor-p de 2.61 %; este
resultado esta por debajo del valor critico para el 5 %, lo que sugiere que se puede
rechazar la hipétesis nula de una raiz unitaria en la serie al nivel de significancia del
5 %; esto implica que la serie en primera diferencia es estacionaria.

Tabla 8
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector servicios

Null Hypothesis: D(LPBISER) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.243645 0.0296
Test critical values: 1% level -3.737853

5% level -2.991878

10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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La prueba ADF para la primera diferencia de la serie del PBI del sector
servicios muestra un estadistico de -3.24 con un valor-p de 2.96 %; este valor
estadistico es inferior al valor critico al 5 %, lo que indica que se puede rechazar la
hipodtesis nula de que existe una raiz unitaria en la serie al nivel de significancia del
5 %; esto sugiere que la serie de tiempo del PBI del sector servicios en primera
diferencia es estacionaria.

Tabla 9
Test de Dickey - Fuller Aumentado para la variable Producto Bruto Interno del

sector transformacion

Null Hypothesis: D(LPBITRA) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic - based on SIC, maxlag=5)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -3.940884 0.0063
Test critical values: 1% level -3.737853

5% level -2.991878

10% level -2.635542

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.

La prueba de Dickey-Fuller Aumentada aplicada a la primera diferencia de la
serie del PBI del sector transformacion arroja un estadistico de -3.94 con un valor-
p de 0.63 %; dicho resultado es significativamente inferior a los valores criticos para
los niveles de significancia del 1 %, 5 %, y 10 %, lo que permite rechazar la hipotesis
nula de que existe una raiz unitaria en la serie; la implicacion es que la serie de

tiempo del PBI del sector transformacion en primera diferencia es estacionaria.

86



Modelo de largo plazo
El modelo econométrico presentado en la tabla 10 utiliza el método de

Minimos Cuadrados Ordinarios para estimar la relacion entre el logaritmo del

Ingreso Nacional Bruto per capita de Pera y el logaritmo de los PBI de los sectores

de transformacion, servicios y extraccion, asi como la poblacién. El valor del

estadistico F es muy alto (6789.3) y su probabilidad asociada es practicamente
cero, lo que indica que, en conjunto, las variables independientes tienen un efecto
significativo sobre el logaritmo del ingreso nacional bruto per cépita; este resultado
confirma que el modelo en su conjunto es estadisticamente significativo y que las
variables seleccionadas explican conjuntamente una proporcion muy alta de la
variabilidad de la variable dependiente, como también lo sugiere el valor del R-

cuadrado 99.91 %), muy cercano a 1.

Con respecto al analisis individual de cada variable en el modelo
econometrico:

- LOG(PBITRA): El t-estadistico es 3.10 con una probabilidad de 0.54 %, que es
menor al 5 %, indicando que es estadisticamente significativa. Esto sugiere que
un aumento porcentual en el PBI del sector de transformacion estd asociado
con un incremento en el ingreso nacional bruto per capita.

-  LOG(PBISER): Con un t-estadistico de 11.29 y una probabilidad de 0 %, es
significativa a cualquier nivel convencional. Por lo tanto, se puede afirmar que
un aumento porcentual en el PBI del sector servicios esta fuertemente asociado

con un aumento en el ingreso nacional bruto per capita.
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LOG(PBIEXT): Presenta un t-estadistico de 3.86 con una probabilidad de 0 %,
también por debajo del umbral del 5 %, lo que la hace significativa. Esto indica
gue incrementos porcentuales en el PBI del sector extractivo se relacionan con
aumentos en el ingreso nacional bruto per cépita, aunque con un impacto menor
en comparacion con los sectores de transformacion y servicios.

LOG(POB): Tiene un t-estadistico de -7.18 y una probabilidad de 0 %, lo que
sefala su significancia estadistica. Esto implica que un aumento porcentual en
la poblacién esta asociado con una disminucion en el ingreso nacional bruto per
capita, sugiriendo que el efecto de la poblacién en el ingreso per capita es
negativo, posiblemente debido a la dilucion del ingreso entre una poblacion

mayor.
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Tabla 10

Modelo econométrico de largo plazo
Dependent Variable: LOG(ING)
Method: Least Squares
Sample: 1994 2019
Included observations: 26
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C 8.981238 1.561832 5.750450 0.0000
LOG(PBITRA) 0.253137 0.081578 3.103015 0.0054
LOG(PBISER) 0.701743 0.062105 11.29933 0.0000
LOG(PBIEXT) 0.100421 0.025972 3.866555 0.0009
LOG(POB) -1.189621 0.165661 -7.181058 0.0000
R-squared 0.999227 Mean dependent var 9.215016
Adjusted R-squared 0.999080 S.D. dependent var 0.340198
S.E. of regression 0.010318 Akaike info criterion -6.138841
Sum squared resid 0.002236 Schwarz criterion -5.896899
Log likelihood 84.80493 Hannan-Quinn criter. -6.069171
F-statistic 6789.369 Durbin-Watson stat 2.038629
Prob(F-statistic) 0.000000

Asimismo, se realiz6 las pruebas de cumplimientos de supuestos del modelo

de largo plazo con el fin de determinar que el modelo el adecuado para la inferencia.
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Figura 6

Prueba de normalidad de Jarque — Bera

Series: Residuals
Sample 1994 2019
Observations 26

Mean -3.28e-15
Median -0.000480
Maximum 0.020700
Minimum -0.021268

Std. Dev. 0.009456
Skewness 0.049808
. Kurtosis 3.494321
0.00

0.01 0.02 Jarque-Bera  0.275466
Probability 0.871331
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En primer lugar, se evalla la normalidad de los errores: en el modelo
presentado, el valor del estadistico de Jarque-Bera es 0.27, con un valor-p asociado
de 87.13 %; dado que el valor-p es significativamente mayor que cualquier nivel de
significancia estandar (como 0.05 o 0.01), no se rechaza la hipétesis nula de
normalidad de los residuos; esto implica que no hay evidencia suficiente para
afirmar que los residuos se desvian de una distribucién normal.

Tabla 11

Prueba de autocorrelacion de Breusch - Godfrey

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test:
Null hypothesis: No serial correlation at up to 1 lag

F-statistic 0.028513 Prob. F(1,20) 0.8676
Obs*R-squared 0.037015 Prob. Chi-Square(1) 0.8474

El resultado de la prueba Breusch-Godfrey para detectar la autocorrelacion
muestra estadistico Obs*R-squared con un valor 0.037 con un valor-p asociado de

84.74 %; ambos valores-p son significativamente mayores que los niveles de
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significancia tipicos (como 0.05 o 0.01), lo que indica que no hay evidencia
suficiente para rechazar la hipétesis nula de que no existe correlacion serial en los
residuos del modelo a este orden de rezago.

Tabla 12

Prueba de heterocedasticidad de White

Heteroskedasticity Test: White
Null hypothesis: Homoskedasticity

F-statistic 1.297397 Prob. F(10,15) 0.3142
Obs*R-squared 12.05847 Prob. Chi-Square(10) 0.2812
Scaled explained SS 9.810844 Prob. Chi-Square(10) 0.4572

En el caso de la heterocedasticidad, el estadistico Obs*R-squared obtenido
a partir de la prueba es de 12.05, y su correspondiente valor-p es de 28.12 %; este
valor-p no es suficientemente bajo para rechazar la hipotesis nula de
homocedasticidad, lo que sugiere que no hay evidencia de heterocedasticidad en
el modelo; en otras palabras, la variabilidad de los errores se mantiene constante a
través de las diferentes observaciones del modelo, lo cual es un indicador positivo
de que las estimaciones y pruebas de hipotesis basadas en este modelo son solidas

y fiables.
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Analisis de cointegracion
Tabla 13

Andlisis de cointegracion de Engle - Granger

Series: LING LPBIEXT2 LPBISER LPBITRA LPOB

Sample: 1994 2019

Included observations: 26

Null hypothesis: Series are not cointegrated

Automatic lags specification based on Schwarz criterion (maxlag=5)

Dependent tau-statistic Prob.* z-statistic Prob.*
LING -5.090484 0.0190 -54.90497 0.0000
LPBIEXT -3.482139 0.2607 -21.02186 0.0846
LPBISER -3.628229 0.2148 -32.24209 0.0006
LPBITRA -4.797436 0.0326 -50.56007 0.0000
LPOB -5.168787 0.0164 -59.46180 0.0000

*MacKinnon (1996) p-values.
Warning: p-values may not be accurate for fewer than 25 observations.

Intermediate Results:
LING LPBIEXT2 LPBISER LPBITRA LPOB

Rho -1 -1.157353  -0.598818 -0.788584 -1.130670 -1.173404
Rho S.E. 0.227356 0.171968 0.217347 0.235682 0.227017
Residual variance 0.000178 0.016505 0.000771 0.000369 0.002427
Long-run residual variance 0.000696 0.035314 0.002238 0.001281 0.010820
Number of lags 1 1 1 1 1
Number of observations 24 24 24 24 24
Number of stochastic trends** 5 5 5 5 5

**Number of stochastic trends in asymptotic distribution

En esta prueba de cointegracion, cada una de las variables independientes
(LPBIEXT, LPBISER, LPBITRA, LPOB) se ha probado para cointegracion con la
variable dependiente LING, que representa el logaritmo del ingreso nacional bruto
per capita. Los resultados de la prueba de cointegracién se presentan en dos
estadisticos principales: el estadistico tau y el estadistico z. Para la variable LING,

el estadistico tau es de -5.09 con un valor-p de 1.9 %, y el estadistico z es negativo

92



con un valor-p de 0.00; esto sugiere que LING esta cointegrada con las demas

variables al nivel de significancia del 5 %, lo que implica una relacién a largo plazo.

Modelo de correccion de error

Tabla 14

Modelo de correccién de corto plazo

Dependent Variable: D(LOG(ING))
Method: Least Squares
Sample (adjusted): 1995 2019
Included observations: 25 after adjustments
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C -0.004262 0.009542  -0.446597 0.6605
D(LOG(PBITRA)) 0.333304 0.090217 3.694469 0.0017
D(LOG(PBISERY)) 0.719510 0.144328 4,985235 0.0001
D(LOG(PBIEXT)) 0.081380 0.024738 3.289685 0.0041
D(LOG(POB)) -0.979075 0.528236  -1.853479 0.0803
CointEq (-1) -0.974759 0.244027  -3.994476 0.0009
R-squared 0.952546 Mean dependent var 0.036650
Adjusted R-squared 0.936728 S.D. dependent var 0.040197
S.E. of regression 0.010111 Akaike info criterion -6.118859
Sum squared resid 0.001840 Schwarz criterion -5.777574
Log likelihood 83.48574 Hannan-Quinn criter. -6.024201
F-statistic 60.21951 Durbin-Watson stat 1.998593
Prob(F-statistic) 0.000000

Este modelo econométrico es una ecuacion de correccion de errores que
utiliza la técnica de series temporales para examinar la relacién de corto plazo entre
el ingreso nacional bruto per capita de Peru y las variaciones en los logaritmos del
PBI del sector de transformacion, el PBI del sector servicios, el PBI del sector

extracciéon y la poblacion. El término CointEq (-1) representa el término de
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correccion de errores, que mide el ajuste de corto plazo hacia el equilibrio de largo
plazo entre las variables. El coeficiente de CointEq (-1) es significativamente
negativo con un valor de p muy bajo 0.0009, lo cual indica que hay una correccion
de errores significativa que ocurre de un periodo al siguiente; esto implica que
cualquier desequilibrio en la relacidn a largo plazo entre el ingreso nacional bruto y
las otras variables se corrige de manera significativa en el corto plazo.

Los coeficientes de las diferencias de los logaritmos de PBI del sector de
transformacién, del PBI del sector servicios y del PBI del sector extraccion son
positivos y estadisticamente significativos, con valores-p de 0.0017, 0.0001 y
0.0041, respectivamente; esto sugiere que incrementos en estos sectores estan
asociados con un aumento en el ingreso nacional bruto per capita en el corto plazo.
La variable de la poblacion tiene un coeficiente negativo y es estadisticamente
significativa al nivel coman del 10 %, con un valor-p de 0.0803; esto indica que los
cambios en la poblacién tienen un impacto significativo en el ingreso nacional bruto
per cépita en el corto plazo, al nivel de significancia del 10 %.

Andlisis de los ingresos medios para el periodo 1994 al 2025

Se llevé a cabo una proyeccioén de la variable dependiente para examinar la
evolucion futura de los ingresos en Per(; para ello, se utilizé informacion actualizada
correspondiente al aflo 2022 y proyecciones basadas en tendencias para las

variables independientes hasta el afio 2025.
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Figura 7
Andlisis de los ingresos per capita y el intervalo de ingresos medios del Peru entre

los afios 1994 al 2025 (dolares)
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Nota. Adaptado de Banco Mundial (2013) y BCRP (2011)

La Figura 7 ilustra la evolucion del Ingreso Nacional Bruto (INB) per capita
de Peru desde 1994 hasta 2025, destacando un incremento sostenido del 59.74 %
alo largo de este intervalo; asimismo, dentro del grafico, se demarcan los umbrales
que definen los limites de los ingresos medios para el periodo en cuestion. A lo largo
de estas tres décadas, Peru se ha mantenido en la categoria de ingreso medio,
situandose mas proximo al umbral inferior que al superior; concretamente, en 1994,
el INB per capita se situaba 2,202 dolares por encima del limite inferior y 6,026
dolares por debajo del superior; para el ailo 2019, estas distancias se incrementaron

a 3,778 dolares por encima del limite inferiory 7,721 dolares por debajo del superior,
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evidenciando que, aunque el INB per capita ha crecido, la distancia respecto al

limite superior de la categoria de ingreso medio ha aumentado con el tiempo.

Durante el periodo proyectado de 2019 a 2022, se registra una disminucién
del 8.33 % en el Ingreso Nacional Bruto (INB) per céapita; esta contraccion fue
particularmente pronunciada en el afio 2020, con una caida del 13.19 %, seguida
de otra disminucion del 1.74 % en 2021, atribuibles a los efectos economicos de la
pandemia global; no obstante, se percibe una leve recuperacion en los afios
subsiguientes, con incrementos del 0.08 % para el afio 2022 y del 1.53 % para el

afio 2025.

En términos de la distancia con respecto a los umbrales de ingreso medio,
en 2020, el INB per capita se situé a 3,133 délares del limite inferior y a 8,516
dolares del superior. Para el afio 2025, estas cifras se modificaran sustancialmente,
alcanzando los 3,277 dolares sobre el umbral inferior y 9,432 délares por debajo del
superior; esto indica que, bajo la actual estructura econdémica, Perd seguira
posicionado en la categoria de ingresos medios, alejaAndose mas del umbral
superior y experimentando una reduccion en su INB per capita; esta tendencia
sugiere que existe la posibilidad de que el pais reingrese a la clasificacién de

ingresos medios bajos si la situacion no cambia.
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VI. DISCUSION DE RESULTADOS

6.1. Contrastacion y demostracion de la hipotesis con los resultados

El modelo econométrico proporciona una estimacion de coeficientes que
revela las relaciones cuantitativas y cualitativas entre la variable dependiente y las
variables independientes; ademas, el estadistico t facilita la comprobacion de la
significancia de estas relaciones y el estadistico F ayuda sobre la contrastacion de
la significancia conjunta.
Tabla 15

Andlisis de los coeficientes del modelo de largo y corto plazo

Andlisis de largo plazo

Variable Coeficientes DE. Error Estadistico t Probabilidad
LOG(PBITRA) 0.253 0.082 3.103 0.0054
LOG(PBISER) 0.702 0.062 11.299 0.0000
LOG(PBIEXT) 0.100 0.026 3.867 0.0009

Analisis de corto plazo
D(LOG(PBITRA)) 0.333 0.090 3.694 0.0017
D(LOG(PBISER)) 0.719 0.144 4.985 0.0001
D(LOG(PBIEXT)) 0.081 0.025 3.289 0.0041

Nota. DE significa desviacion estandar

El modelo econométrico de largo plazo es el siguiente:
Log(ING) = 8.98 + 0.25 * Log(PBITRA) + 0.7 * Log(PBISER) + 0.1

* Log(PBIEXT) — 1.19 « Log(POB)
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El modelo de corto plazo es el siguiente:
D(Log(ING))
= —0.006 + 0.33 « D(Log(PBITRA)) + 0.72 « D(Log(PBISER))
+0.08 « D(Log(PBIEXT)) — 0.98D(Log(POB)) — 0.97
* CointEq(—1)
Donde
- ING: Ingreso Nacional Bruto
- PBITRA: Producto Bruto interno del sector transformacion
- PBISER: Producto Bruto interno del sector servicios
- PBIEXT: Producto Bruto interno del sector extraccion
- CointEq: Factor de correccién del error
- Log: Conversién Box-Cox en logaritmo
- D: Primera diferencia de la variable
La hipotesis general sefiala que los sectores productivos influyen
significativamente en el ingreso nacional bruto per capita en el Peru, bajo el enfoque
de la trampa del ingreso medio en el Perl: periodo 1994 — 2019; para comprobar
ello se realiz6 la prueba F de Fisher con el fin de identificar el efecto conjunto de las
variables independientes sobre el INB por habitante. En el caso del modelo de largo
plazo, el valor del estadistico F es 6789.369 y el valor de probabilidad asociado
Prob(F-statistic) es 0.00; por lo tanto, se rechaza la hipétesis nula y se concluye que
el modelo en su conjunto es estadisticamente significativo. Asimismo, el valor de

probabilidad tan cercano a cero indica que el valor del estadistico F es mucho mayor
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que cualquier valor critico convencional (niveles de significancia del 1 %, 5 % o
10%), lo que refuerza la conclusion de que el modelo es significativo. Juntamente
con ello en términos de pruebas de hipoétesis: el valor critico de la distribucion F es
de 4 grados de libertad en el numerador y 21 grados de libertad en el denominador
a un nivel de significancia del 5 % es aproximadamente 2.84. Para el modelo, el
estadistico F calculado es 6789.369, que es mucho mayor que el valor critico de
2.84; por lo tanto, se puede rechazar la hipotesis nula de que todos los coeficientes
de las variables independientes son cero (lo que implicaria que las variables
independientes no tienen efecto alguno sobre la variable dependiente) y concluir
gue al menos una de las variables independientes tiene un efecto significativo en la
variable dependiente al nivel de significancia del 5 %

Ocurre lo mismo, el modelo de corto plazo, el cual tiene un F-statistic de
60.21951 con un p-valor asociado muy cercano a 0; esto indica una significancia
estadistica muy fuerte para el modelo en su conjunto; dado que el p-valor es menor
que cualquier nivel de significancia convencional (como 0.01, 0.05 o 0.10), se
rechaza la hipétesis nula de que todos los coeficientes de las variables
independientes son conjuntamente iguales a cero. Asimismo en el caso de la
prueba de hipétesis, el valor critico de la distribucion F con 5 grados de libertad en
el numerador y 19 grados de libertad en el denominador a un nivel de significancia
del 5 % es aproximadamente 2.74; para el modelo de corto plazo, el estadistico F
calculado es 60.21951, que es mucho mayor que el valor critico de 2.74; por lo
tanto, se puede rechazar la hipotesis nula de que todos los coeficientes de las

variables independientes son cero y concluir que al menos una de las variables
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independientes tiene un efecto significativo en la variable dependiente al nivel de
significancia del 5 %.

La hipotesis especifica 1 menciona que el PBI del sector servicios influye
significativamente en el ingreso nacional bruto per capita en el Peru: bajo el enfoque
de la trampa del ingreso medio periodo 1994 — 2019. Esto se comprueba mediante
el analisis de significancia individual del estadistico t de student. En el modelo a
largo plazo, el coeficiente para el logaritmo del Producto Bruto Interno del sector
servicios es 0.701743 con un t-Statistic de 11.29933 y un p-valor asociado
extremadamente bajo, practicamente cero; esto indica que el logaritmo del Producto
Bruto Interno del sector servicios es estadisticamente significativo en el modelo;
dado que el p-valor es menor que cualquier nivel de significancia convencional
(0.01, 0.05 o 0.10), se rechaza la hipotesis nula de que el coeficiente de esta
variable es igual a cero. Ademas, para la prueba de hipétesis individual, el valor
critico de la distribucion t para 21 grados de libertad a un nivel de significancia del
5 % es aproximadamente 2.080; el t-Statistic calculado de 11.29933 es mucho
mayor que este valor critico; por lo tanto, se puede rechazar la hipétesis nula de
que el coeficiente de la variable es igual a cero y concluir que el Producto Bruto
Interno del sector servicios tiene un efecto significativo en el logaritmo del Ingreso
Nacional Bruto al nivel de significancia del 5 %.

Para el modelo de corto plazo, el coeficiente para la variable correspondiente
al Producto Bruto Interno del sector servicios es 0.719510, con un estadistico t de
4.985235 y un valor p asociado de 0.0001; este resultado indica que el cambio en

el Producto Bruto Interno del sector servicios es estadisticamente significativo en el

100



modelo de corto plazo; dado que el valor p es mucho menor que 0.05, se rechaza
la hipétesis nula de que el coeficiente de esta variable es igual a cero al nivel de
significancia del 5 %; esto implica que hay suficiente evidencia estadistica para
afirmar que el cambio en el Producto Bruto Interno del sector servicios tiene un
impacto significativo en el cambio del Ingreso Nacional Bruto. Asimismo, al realizar
la prueba de hipétesis individual para esta variable, con 19 grados de libertad, el
valor critico de la distribucion t para una prueba de dos colas a un nivel de
significancia del 5 % es aproximadamente 2.093; el estadistico t calculado de
4.985235 es significativamente mayor que este valor critico, lo que refuerza el
rechazo de la hipotesis nula y confirma la significancia del coeficiente del Producto
Bruto Interno del sector servicios en el modelo de corto plazo.

La hipdtesis especifica 2 menciona que el PBI del sector extractivo influye
significativamente en el ingreso nacional bruto per capita en el Perl: bajo el enfoque
de la trampa del ingreso medio periodo 1994 — 2019. En el modelo de largo plazo,
el coeficiente hallado para la variable que representa el Producto Bruto Interno del
sector extractivo es 0.100421 (tabla 5), con un estadistico t de 3.866555 y un valor
p de 0.0009; este p-valor es menor que el umbral del 5 % (0.05), lo que indica que
hay una relacion estadisticamente significativa entre el Producto Bruto Interno del
sector extractivo y el Ingreso Nacional Bruto (ING).

Para realizar una prueba de hipédtesis individual para la variable, se
establece el valor critico de la distribucion t con 21 grados de libertad para el error;
en una prueba de dos colas con un nivel de significancia del 5 %, el valor critico de

t (aproximado) para 21 grados de libertad es alrededor de 2.080. El estadistico t
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calculado de 3.866555 es mayor que 2.080, lo que permite rechazar la hipotesis
nula de que el coeficiente para la variable es igual a cero; por lo tanto, se puede
concluir que el PBI del sector extractivo tiene un efecto significativo en el Ingreso
Nacional Bruto en este modelo de largo plazo.

Para el modelo de corto plazo, la variable que representa el Producto Bruto
Interno del sector extractivo tiene un coeficiente de 0.089061, con un estadistico t
de 3.289685 y un valor p de 0.0041; con un nivel de significancia del 5 %, lo que
indica una relacién estadisticamente significativa entre el PBI del sector extractivo
y el Ingreso Nacional Bruto por habitante. Asimismo, en el analisis de prueba de
hipétesis, para una prueba de dos colas con un nivel de significancia del 5 %, el
valor critico de t para 20 grados de libertad es aproximadamente 2.086; el
estadistico t calculado de 3.289685 es mayor que este valor critico, o que permite
rechazar la hipotesis nula de que el coeficiente para PBIEXT es igual a cero en el
modelo de corto plazo; esto implica que el PBI del sector extractivo tiene un efecto
significativo en el cambio del Ingreso Nacional Bruto en el corto plazo al nivel de
significancia del 5 %.

La hipotesis especifica 3 menciona que el PBI del sector transformacién
influye significativamente en el ingreso nacional bruto per cépita en el Pera: bajo el
enfoque de la trampa del ingreso medio periodo 1994 — 2019. En el modelo de largo
plazo para la variable que representa el Producto Bruto Interno del sector de
transformacion, se obtuvo un coeficiente de 0.253137 con un error estandar de
0.081578; el estadistico t correspondiente es 3.103015 y el valor p asociado es

0.0054; este valor p indica que hay menos de un 0.54 % de probabilidad de obtener
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un estadistico t de 3.103015 o mas extremo por causalidad si el verdadero efecto
fuera nulo; como este valor p es menor que el nivel de significancia convencional
de 0.05, se rechaza la hipoétesis nula y se concluye que el coeficiente para PBITRA
es significativamente diferente de cero al nivel de significancia del 5 %. Asimismo,
en la prueba de hipotesis de dos colas con un nivel de significancia del 5 %, el valor
critico de t para 21 grados de libertad es aproximadamente 2.080; dado que el
estadistico t calculado de 3.103015 es mayor que este valor critico, se puede
rechazar la hipétesis nula de que el coeficiente de PBITRA es igual a cero en el
modelo de largo plazo.

Para analizar la significancia de la variable PBITRA en el modelo de corto
plazo, se observa que la variable ALOG(PBITRA) tiene un coeficiente de 0.333304
con un error estandar de 0.090217. El estadistico t es 3.694469 y el valor p asociado
es 0.0017. La interpretacién del valor p es que hay menos de un 0.26 % de
probabilidad de obtener un estadistico t de 3.694469 o méas extremo por causalidad
si el verdadero efecto de la variable PBITRA fuera nulo; dado que el valor p es
mucho menor que el nivel de significancia convencional de 0.05, se puede rechazar
la hipétesis nula que el coeficiente para PBITRA es cero; esto indica que la variable
PBITRA tiene un efecto significativo sobre la variacién del INB per cépita en el
modelo de corto plazo al nivel de significancia del 5 %. En cuanto a la prueba de
hipotesis de dos colas para un nivel de significancia del 5 %, se posee un t de tabla
con 20 grados de libertad, el cual es aproximadamente 2.086; dado que el

estadistico t calculado de 3.694469 es mayor que este valor critico, se rechaza la
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hipotesis nula de que el coeficiente de PBITRA es igual a cero en el modelo de corto
plazo.
6.2. Contrastacion de los resultados con otros estudios similares

Con el objetivo especifico 1, se considerd determinar el efecto del PBI del
sector servicios sobre el ingreso nacional bruto per capita en el Pera: bajo el
enfoque de la trampa del ingreso medio periodo 1994 — 2019.

En los resultados encontrados en la presente investigacion se identificé que
el estudio tiene una influencia significativa en el PBI del sector servicios en el
ingreso nacional bruto per capita del Perq, teniendo un efecto importante tanto a
largo como a corto plazo; mas especificamente, un aumento del 1 % en el PBI del
sector servicios esta asociado con un crecimiento de 0.70 % en el ingreso per cépita
a largo plazo y un impacto ligeramente mayor de 0.72 % a corto plazo tal como se
muestra en la tabla 5.

Estos hallazgos encuentran respaldo en investigaciones previas; por
ejemplo, el estudio de Barreiro (2012) concluyé que el sector servicios contribuye
en gran medida al empleo y los ingresos de los poblacion, asimismo, se resalta que
un crecimiento basado principalmente en los servicios puede mejorar los
indicadores socioeconémicos e ingresos, pero advierte sobre la fragilidad
econdémica Ssi ho se cuenta con un sector manufacturero competitivo; esta
perspectiva complementa los resultados al subrayar la importancia de un equilibrio
entre servicios y manufactura para un desarrollo economico sostenible.

Ademas, el trabajo de Jola (2013) encontro que los servicios, especialmente

aguellos de alta tecnologia y conocimiento, son impulsores clave del avance
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tecnoldgico, el crecimiento econdémico, y por ende de los ingresos per capita. El
estudio demostré que la inversion en capital humano y tecnologia en el sector
servicios contribuye significativamente a la productividad laboral y al crecimiento de
los ingresos; estos hallazgos respaldan la investigacion al destacar la relevancia del
sector servicios en la economia, alineandose con la observacion de su impacto
positivo en el ingreso per capita.

Con relacion al objetivo especifico 2 de la investigacion, que se centra en
determinar el efecto del PBI del sector extractivo sobre el ingreso nacional bruto per
capita en el Peru bajo la perspectiva de la trampa del ingreso medio para el periodo
1994-2019, los resultados muestran que la incidencia del sector extractivo en los
ingresos per capita es menor en comparacion con la incidencia de otros sectores
economicos estudiados; en concreto, un aumento del 1 % en el PBI del sector
extractivo esta vinculado a un crecimiento del 0.10 % en el ingreso nacional bruto
per cépita a largo plazo, y a un crecimiento del 0.081 % a corto plazo.

Estos hallazgos son apoyados por las siguientes investigaciones: Bilibio
(2018) destacé la importancia de una transformacion estructural en la economia
peruana hacia sectores mas especializados y tecnoldgicos para alcanzar ingresos
nacionales netos per capita mas altos y superar la categoria de ingresos medios;
este enfoque es coherente con los resultados del presente estudio, que sugieren
una menor contribucion del sector extractivo a los ingresos per capita y resalta la
necesidad de enfocarse en sectores con mayor valor agregado. De manera similar,

Barrantes y Grampone en 2015 identificaron la dependencia del Peru en los
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recursos naturales y su falta de diversificacion econdmica, lo que impacta en su
capacidad de transicidon hacia sectores de alta productividad.

Finalmente, el estudio de Campoddnico en 2022 destacé como la
dependencia de América Latina en sectores extractivos limita la generacion de valor
agregado y la conexion con otros sectores economicos, lo que es crucial para
superar la trampa del ingreso medio; esto refuerza la conclusion de que la incidencia
del sector extractivo en el crecimiento del ingreso per capita es menor en
comparacion con otros sectores mas dinamicos y diversificados.

Para el objetivo especifico 3 de la investigacion, enfocado en determinar el
efecto del PBI del sector de transformacion (manufacturero) sobre el ingreso
nacional bruto per capita en el Peru, desde la perspectiva de la trampa del ingreso
medio durante el periodo 1994-2019, se identifico una influencia significativa del
sector manufacturero en el incremento del ingreso nacional per cépita, tanto a corto
como a largo plazo. Los resultados sefialan que un aumento del 1 % en el PBI
manufacturero esta asociado con un incremento de 0.25 % en el ingreso per capita
a largo plazo y de 0.33 % en el corto plazo.

Estos hallazgos son respaldados por investigaciones similares; por ejemplo,
Sanchez y Campos (2010) al examinar el progreso econémico en la frontera norte
de México, resaltaron el papel crucial de las industrias manufactureras en el
crecimiento economico de la region. Observaron que la robustez del sector
manufacturero, aunque mayoritariamente compuesto por maquiladoras, fue

fundamental para generar empleo y contribuir al desarrollo econdmico local, este
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estudio sugiere la relevancia de la manufactura en la generacion de valor agregado
y la mejora de los indicadores econdmicos regionales.

Finalmente, la investigacion de Ochoa (2017) se centré en el impacto del
sector manufacturero en el avance economico de los paises de la Comunidad
Andina de Naciones (CAN); el estudio revel6 que, pese a la tradicional
concentracion en la extraccion de recursos naturales, la manufactura desempefia
un papel crucial en la diversificacion econémica y en el desarrollo industrial; este
analisis concuerda con los resultados de presente estudio en el sentido de que un
sector manufacturero fuerte y diversificado puede influir positivamente en el
crecimiento del ingreso per capita y en la transicion hacia una economia mas
avanzada.

6.3. Responsabilidad ética

El presente estudio se ha llevado a cabo siguiendo las directrices de la
Directiva N.° 002-2021-R, que regula la obtencion del titulo profesional mediante la
elaboracién de tesis dentro del ciclo de talleres de tesis en la Universidad Nacional
del Callao; ademas, se ha ajustado a las disposiciones de la Directiva N.° 004-2022-
R, relativa a la redaccion de proyectos e informes finales de investigacion a nivel de
pregrado y posgrado, asi como para equipos y centros de investigacion; esta Ultima
fue ratificada por la Resolucion Rectoral N.° 319-2022-R del 22 de abril de 2022.
Cabe destacar que la informacion complementaria utilizada en este estudio
proviene de fuentes de libre acceso como las estadisticas del BCRP (2011) y el

INEI (2020).
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CONCLUSIONES

1. El analisis descriptivo de la economia peruana entre 1994 y 2019 revela un
crecimiento robusto en términos de Ingreso Nacional Bruto per capita y en
los sectores extractivo, de transformacion y servicios, con incrementos del
150.03 %, 732.53 %, 157.32 % y 221.40 %, respectivamente; estos datos
reflejan una tendencia ascendente sostenida en la actividad econémica del

pais a lo largo del periodo estudiado.

2. Durante el periodo de 1994 a 2019, el sector servicios consolidé su dominio
en la economia peruana, incrementando su participaciéon en 4.17 puntos
porcentuales, para llegar a un 63.38 % del PBI; contrariamente, los sectores
de transformacion y extractivo experimentaron descensos en su contribucion
al PBI de 3.12 y 1.05 puntos porcentuales respectivamente, reflejando una
continuidad en la estructura econdémica del pais donde el sector servicios se

afirma como el mas significativo.

3. Peru se mantuvo como una economia de ingreso medio bajo desde 1994
hasta 2007, un estatus que persistié por 14 afos, reflejando una prolongada
estabilidad en esta categoria de ingresos; no obstante, en 2008, el pais
experimento un salto significativo al nivel de ingreso medio alto, marcando el
comienzo de una etapa de crecimiento y avance econémico que se extendio

por los siguientes 12 afios; este progreso, observado hasta el cierre del
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periodo en 2019, sefala una mejora sustancial en las condiciones; sin
embargo el Peru se mantuvo en todo del periodo dentro de los limites de los

ingresos medios.

. Utilizando la metodologia de cointegracion de Engle-Granger, se han
estimado un modelo de largo plazo y un modelo de corto plazo. En el modelo
de largo plazo, el coeficiente de determinacion alcanza un 99.92 %, lo cual
evidencia que las variables independientes explican casi totalmente la
variabilidad del ingreso nacional bruto per capita; ademas, la significancia
estadistica del modelo esta confirmada por un elevado estadistico F de
6789.369. Para el modelo de corto plazo, el coeficiente de determinacion es
de 95.25 % muestra una fuerte correlacion entre las variables, con un
estadistico F de 60.21951, indicando la significancia conjunta de las variables
independientes. En ambos modelos, la significancia individual de cada
variable independiente se confirmd, lo que refleja la relevancia de cada
sector econémico en la explicacion del ingreso nacional en el corto y largo

plazo.

La influencia del PBI del sector de transformacion en el ingreso nacional per
capita de Peru es significativa en el corto y largo plazo. En el largo plazo, el
coeficiente de esta variable es de 0.253137, lo que implica que un aumento
del 1 % en el PBI del sector de transformacion se asocia con un incremento

del 0.25 % en el ingreso nacional per capita. En el corto plazo, el coeficiente

109



es de 0.333304, indicando que el efecto inmediato de un aumento porcentual
en el PBI del sector de transformacion es un aumento del 0.33 % en el

ingreso nacional per céapita.

El PBI del sector servicios en Peru ejerce una influencia notable tanto en el
largo como en el corto plazo sobre el ingreso nacional per capita. Por un lado,
en el analisis de largo plazo, el coeficiente para el PBI del sector servicios es
de 0.701743, indicando que un incremento del 1 % en este sector se
relaciona con un crecimiento de aproximadamente 0.70 % en el ingreso
nacional per capita. Por otro lado, en el corto plazo, el coeficiente es de
0.719510, sugiriendo que los efectos inmediatos de cambios en el sector
servicios tienen una magnitud ligeramente superior, con cada aumento
porcentual en el PBI del sector servicios asociandose con un aumento del

0.72 % en el ingreso nacional per capita

El sector extractivo impacta significativamente en el ingreso nacional per
capita de Peru en ambos plazos analizados. En el modelo de largo plazo, un
aumento del 1 % en el PBI del sector extractivo se asocia con un aumento
del 0.10 % en el ingreso nacional per céapita, como lo demuestra su
coeficiente. En el corto plazo, este efecto es ligeramente menor, con un
coeficiente de 0.081 %, lo que implica que las variaciones en el sector
extractivo tienen un impacto inmediato algo menor en el ingreso nacional per

capita comparado con el largo plazo.
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8. La evolucién del Ingreso Nacional Bruto per capita de Peru refleja un
crecimiento constante, pero con una distancia creciente respecto al umbral
superior de ingresos medios; la pandemia afectd negativamente esta
tendencia, causando una disminucion notable en el INB per cépita, aunque
se anticipa una recuperacion gradual; asimismo, Perd se mantiene dentro de
la categoria de ingresos medios, pero existe el riesgo de retroceder a
ingresos medios bajos si no se implementan cambios en la estructura

econdmica.
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1.

RECOMENDACIONES

El analisis identificO una influencia del sector de transformacion en el
crecimiento del ingreso nacional per capita en el corto y largo plazo. Ante
este hallazgo, se recomienda que el Ministerio de Economia y Finanzas junto
con el Ministerio de la Produccién de Peru consideren la implementacién de
politicas especificas que incentiven la expansion y modernizacion del sector
de transformacion. Estas politicas pueden incluir incentivos fiscales dirigidos
a la modernizacién de la maquinaria y a la innovacién tecnoldégica, lo cual
aumentaria significativamente la eficiencia y la competitividad del sector.
Ademas, seria pertinente que ambos ministerios trabajen en conjunto para
desarrollar programas de capacitacion técnica que mejoren las habilidades
de la fuerza laboral del sector, adaptandolas a las nuevas tecnologias y

procesos productivos.

En el estudio, se observa una relacion significativa entre el Producto Bruto
Interno del sector servicios y el incremento del ingreso nacional per capita en
Perd, tanto a corto como a largo plazo. Dada la relevancia del sector
servicios, es recomendable que el Ministerio de Economia y Finanzas, en
colaboracién con el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, desarrolle e
implemente politicas que promuevan la expansion y diversificacion del sector
servicios en Perd. Especificamente, deberian considerarse incentivos para

la innovacion en sectores de alto valor agregado como el financiero,
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tecnoldgico y turistico, los cuales tienen el potencial de generar un impacto
considerable en el ingreso nacional. Ademas, seria beneficioso fomentar la
digitalizacion de los servicios para aumentar la eficiencia y accesibilidad de
estos, facilitando asi un mayor alcance tanto en el mercado nacional como

en el internacional.

En el estudio, se observa una relacion significativa entre el Producto Bruto
Interno del sector extraccion y el aumento del ingreso nacional per cépita en
Peru, tanto a corto como a largo plazo. Por lo cual, e recomienda que el
Ministerio de Economia y Finanzas, junto con el Ministerio de Agricultura y
Riego y el Ministerio de la Produccién, adopten politicas que fomenten la
transformacién de materias primas en productos elaborados; esto se traduce
en la necesidad en la creacion de productos derivados con mayor valor
agregado, que puedan comercializarse a precios mas elevados en los
mercados internacionales. Ademas, es crucial que estos ministerios trabajen
en conjunto para mejorar las infraestructuras de soporte a estas industrias,
asegurando que las conexiones logisticas y las capacidades de energia y

agua sean suficientes y eficientes para soportar una industria en expansion.
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Anexo 1: Matriz de consistencia

ANEXOS

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES INDICADORES METODOLOGIA

PRINCIPAL: GENERAL: GENERAL: VARIABLE INDICADORES DE TIPO . DE

¢Cuél es el efecto de los Determinar el efecto de los Los sectores  productivos ”;'(E_’EPEND'ENTE LA  VARIABLES INVESTIGACION:

sectores productivos sobre el sectores productivos sobre el influyen significativamente en (X): X): _Basica

ingreso nacional bruto per ingreso nacional bruto per el ingreso nacional bruto per pp| de los .

o 0 el enf | P o el enf I P . I f I PBI sector Extractivo

cépita, bajole enfoque Qe a capita, bajo.e enfoque _de a capita, bajq el enfoque de la gsectores (Millones de soles a NIVEL ~ DE

trampa Fjel ingreso medio en trampa del ingreso medio en trampa de;l ingreso medio en el productivos. precios constantes INVESTIGACION:

el Pert: periodo 1994 — el Peru: periodo 1994 —2019. Peru: periodo 1994 — 2019 del 2007) - Fuente: L

20197 VARIABLE INEI (2020) -Explicativo
ESPECIFICOS: ESPECIFICAS: DEPENDIENTE (Y): METODO

i . H ini i PBI sector -
ESPECIFICOS: Determinar el efecto del PBI El PBI del sector servicios Ingreso Nacional INVESTIGACION:

¢, Cual es el efecto del PBI del
sector servicios sobre ingreso
nacional bruto per capita:
bajo el enfoque de la trampa
del ingreso medio en el Peru
periodo 1994 — 20197

¢, Cual es el efecto del PBI del
sector extractivo sobre el
ingreso nacional bruto per
cépita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso medio en
el Perd periodo 1994 — 20197

¢ Cudl es el efecto del PBI del
sector transformacién sobre
el ingreso nacional bruto per
capita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso medio en
el Perud periodo 1994 — 20197

del sector servicios sobre el
ingreso nacional bruto per
capita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso en el Peru
medio periodo 1994 — 2019.
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del sector extractivo sobre
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capita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso medio en
el Pera periodo 1994 — 2019.

Determinar es el efecto del PB
del sector transformacion del
ingreso nacional bruto per capi
bajo el enfoque de la trampa di
ingreso medio periodo en el Pe
1994 — 2019.

influye significativamente en el
ingreso nacional bruto per
capita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso medio en el
Peru periodo 1994 — 20109.

El PBI del sector extractivo
influye significativamente en el
ingreso nacional bruto per
cépita: bajo el enfoque de la
trampa del ingreso medio en el
Peru periodo 1994 — 2019.

El PBI sector
transformacion influye
significativamente en el ingreso
nacional bruto per capita: bajo
el enfoque de la trampa del
ingreso en el Perd medio
periodo 1994 — 20109.

del

Transformacion
(Millones de soles a
precios constantes
del 2007)- Fuente:
INEI

PBI sector Servicios
(Millones de soles a
precios constantes
del 2007) - Fuente:
INEI

INDICADORES DE

LA VARIABLES
(v):

Ingreso nacional
bruto per capita
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Fuente: BCRP
(2011)

- Hipotético-deductivo

DISENO )
INVESTIGACION:

- No experimental de
corte longitudinal

X

Y
M= Analisis
econométrico
X= PBlI de los

sectores productivos.

Y= Ingreso nacional
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Anexo 2: Datos

ANO ING PBIEXT PBITRA PBISER
1994 6,426 34,492 39,755 107,797
1995 6,877 35,597 43,116 116,823
1996 6,930 37,608 43,380 120,021
1997 7,309 40,069 46,431 127,528
1998 7,178 40,896 45,588 126,706
1999 7,003 45,258 43,896 127,223
2000 6,993 46,646 44,961 130,600
2001 6,966 49,222 44,561 129,797
2002 7,379 53,263 47,705 134,805
2003 7,527 54,882 49,555 141,156
2004 7,899 57,585 52,973 147,212
2005 8,294 62,270 56,697 155,004
2006 9,463 64,683 61,760 168,155
2007 10,455 67,330 69,124 183,239
2008 11,009 72,636 76,375 199,859
2009 11,039 73,015 73,919 205,759
2010 12,452 73,932 82,789 225,360
2011 13,354 75,976 88,569 241,711
2012 14,117 77,335 93,297 260,567
2013 14,689 80,646 99,383 276,406
2014 14,874 79,509 99,194 288,605
2015 15,046 85,033 96,907 300,566
2016 15,317 92,651 96,073 312,857
2017 15,595 95,813 97,156 321,246
2018 15,903 97,536 102,673 334,417
2019 16,064 97,845 102,297 346,463
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